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ಕ್್್ಡುಗ್ ನಿೇಡುತ್ತೇವ್.್ 
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ಈ ಮಾರ್ಗದಶಗಕದ ಬಗೆೆ 
ಈ ಅನುಕ್ಲಕ ಮಾಗ್ದಶ್ಕವನುು ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರರ ಅರ್್ತಾ ಕೋಂತ್ಗಾಗಿ ತರಬೇ್ತಿಯನುು ಸಕ್ತರಯಗ್್ ಳಸಲು 
ವಿನಾಯಸಗ್್ ಳಸಲಾಗಿದ್. ರಾಷ್ಟ್ರೇಯ ಔದ್್ಯೇಗಿಕ ಮಾನದೋಂಡಗಳ ಘಟಕದಾದಯೋಂತ ಆವರಿಸ್ದ್. 
ನಿದ್ರ್ಷಟ ರಾಷ್ಟ್ರೇಯ ಔದ್್ಯೇಗಿಕ ಮಾನದೋಂಡಗಳಗಾಗಿ ಪರಮುಖ ಕಲ್ಲಕ್ಯ್ ಉದಾ್ೇಶಗಳು. ರಾಷ್ಟ್ರೇಯ ಔದ್್ ಯೇಗಿಕ 
ಮಾನದೋಂಡಗಳಗಾಗಿ ಘಟಕದಾದಯೋಂತ ಆರೋಂಭವನುು ಗುರುತಿಸುತತವ್.್ ಈ ಪುಸತಕದಲ್ಲಲ ಬಳಸಲಾದ ಚಿಹ್ುಗಳನುು ಕ್ಳ್ಗ ್
ವಿವರಿಸಲಾಗಿದ.್ 
ಈ ಮಾಗ್ದಶ್ಕವೂ ತರಬೇ್ತುದಾರರ ಸಾಮಥಯ್ವನುು ನಿಮ್ಸುವ ಗುರಿಯನುು ಹ್್ೋಂದ್ರದ:್ 

- ಕಲ್ಲಕ್್ಗ್ ಅನುಕ್ಲಕರ ವ್ಾತಾವರಣವನುು ಸೃಷ್ಟ್ಟಸಲು ತರಬೇ್ತುದಾರರನುು ಸಕ್ತರಯಗ್್ ಳಸುವುದು. 
- ತರಬೇ್ತಿ ವಿಷಯ ಮತುತ ವಿತರಣಯ್ಲ್ಲಲ ಪರಮಾಣಿೇಕರಣ ಮತುತ ಏಕರ್ಪತಯ್ನುು ರಚಿಸುವುದು. 
- ಚಿಲಲರ ್ಮಾರಾಟದ ಸರ್ವತಿ್ಗಾಗಿ ರಾಷ್ಟ್ರೇಯ ಔದ್್ ಯೇಗಿಕ ಮಾನದೋಂಡಗಳ ಅರ್್ತಾ ಕೋಂತ ್ಕುರಿತು ಅಗತಯ ಜ್ಞಾನ ಮತುತ 
ಮಾಹಿತಿಯನುು     ಒದಗಿಸುವುದು. 

- ಸುಲಭ ಸ್ಚನಗ್ಳು, ಸಲಹ್ಗಳು, ಏನು ಹ್ೇಳಬೇ್ಕು, ಏನು ಮಾಡಬೇ್ಕು, ಏನು ಕ್್ೇಳಬೇ್ಕು ಇತಾಯದ್ರಗಳನುು 
ಒಳಗ್್ ೋಂಡಿರುವ ಕಲ್ಲಕ್್/ಉಲ್ಲೇಖ ಸಾಮಗಿರಗಳನುು ಒದಗಿಸುವುದು ಮತುತ ತರಬೇ್ತಿಯ ವಿತರಣಯ್ ಗುಣಮಟಟವನುು 
ಹ್ಚಿಚಸುವುದು. 

ಬಳಸಲಾದ ಚಿಹ್ೆೆರ್ಳು 
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ಹಂತಗಳು ಸಲಹೆಗಳು
  

ಟಿಪಪಣಿಗಳು ಮಾಡಿ ಉದೆದೇಶಗಳು 

ಹೆೇಳಿ 

ಕೆೇಳಿ ವಿವರಿಸಿ ವಿಸತರಿಸಿ ಕ್ೆೇತರ ಭೆೇಟಿ ಪ್ಾರಯೇಗಿಕ 

ಪರದರ್ಶಿಸಿ ಗ ಂಪು ಚಟ ವಟಿಕೆ ಅನ ಕೂಲಕಾಾಗಿ 

ಟಿಪಪಣಿ 
ಕಲಿಕೆಯ 

ಪ್ಾಲಿತಾಂಶ 

ಉದಾಹರಣೆ ಸಂಪನೂೂಲಗಳು ಚಟ ವಟಿಕೆ ಸಾರಾಂಶ ಪ್ಾತಾರಭಿನಯ 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 ಕಲಿಕೆಯ ಪಾಮುಖ ಫಲಿತ್ಾಂಶರ್ಳು 
ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗೆ ಭಾರ್ವಹಿಸುವವರು ಈ ಕೆಳಗಿರುವ ವಿಷಯರ್ಳನುೆ ತ್ತಳಿದುಕೊಳುುವರು: 
1. ಸರ್ ಭಾಗವಹಿಸುವವರ್್ೋಂದ್ರಗ ್ಬಾೋಂಧ್ವಯವನುು ನಿಮ್ಸ್. 
2. ಈ ಪಠ್ಯಕರಮದ ಉದಾ್ೇಶಗಳನುು ಪಟ್ಟಟ ಮಾಡಿ. 
3. ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರನ ರಿೇತಿಯಲ್ಲಲ ಗಾರರ್ಕ ಸರಕುಗಳು ಉದಯಮ ಮತುತ ಚಿಲಲರ ್ವ್ಾಯಪಾರದ ಮ್ಲಭ್ತ ಅೋಂಶಗಳನುು 
ಅಥ್ಮಾಡಿಕ್್್ ಳು. 

4. ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ ಯಾರು ಎೋಂಬುದನುು ವಿವರಿಸ್. 
5. ಭಾರತಿೇಯ ಸೋಂದಭ್ದಲ್ಲಲ ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರನ ಪಾತರಗಳು ಮತುತ ಜವ್ಾಬಾಾರಿಗಳನುು ವಿವರಿಸ್. 
6. ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರನ ಕ್ಾಯ್ಗಳನುು ವಿವರಿಸ್. 
7. ಕ್ಾಯ್ತೋಂತರದ ಯೇಜನಯ್ ಪರಿಕಲಾನಯ್ನುು ಚಚಿ್ಸ್. 
8. ಕ್ಾಯ್ತೋಂತರದ ಯೇಜನಯ್ ಅಗತಯವನುು ವಿಶ್್ಲೇಷ್ಟ್ಸ್. 
9. ಕ್ಾಯ್ತೋಂತರದ ಯೇಜನಯ್ಲ್ಲಲ ಒಳಗ್್ ೋಂಡಿರುವ ರ್ೋಂತಗಳನುು ಪರಿೇಕ್ಷಿಸ್. 
10. ವಿತರಣಾ ಮಾರಾಟಗಾರರಿಗ್ ಅಗತಯವಿರುವ ಕ್ೌಶಲಯಗಳನುು ವಿವರಿಸ್. 
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ಘಟಕ 1.1: ಗೊತುಿಮಾಡುವಿಕೆ 
        ಘಟಕದ ಉದೆದೇಶರ್ಳು      
ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗೆ ವಿದಾಾರ್ಥಗರ್ಳಿಗೆ ಈ ಕಳೆಗಿನವು ಸಾಧಾವ್ಾರ್ುತದಿೆ: 

1. ಪರಸಾರ ಪರಿಚಯ. 
2. ಸರ್ ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳು ಮತುತ ತರಬೇ್ತುದಾರರ್್ೋಂದ್ರಗ ್ಬಾೋಂಧ್ವಯವನುು ನಿಮ್ಸ್. 
3. ಸರ್ ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳ ಹ್ಸರು ಮತುತ ಹ್ಚುಚವರಿ ಮಾಹಿತಿಯನುು ತಿಳದುಕ್್್ಳು.  

        ಚಟುವಟಿಕೆ  
1. ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳಗ ್ಒಬಬರಾದಮೇಲ್್ಬಬರೋಂತ ್ಪರಿಚಯಸಲು ಹ್ೇಳ. 
2. ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳಗ ್ತಮಮ ಬಗ್ೆ ಮ್ರು ಹ್ೇಳಕ್್ಗಳನುು ಯೇಚಿಸಲು ಹ್ೇಳ; ಅದರಲ್ಲಲ ಎರಡು ಸತಯವ್ಾಗಿರಬೇ್ಕು ಮತುತ 
ಒೋಂದು ಸುಳಾುಗಿರಬ್ೇಕು. 

3. ಒಬಬ ವಿದಾಯರ್ಥ್ಯು ಅವನುನುು/ಅವಳನುು ಪರಿಚಯಸ್ಕ್್್ ೋಂಡಾಗ, ಉಳದ ವಗ್ದವರು ಹಿೇಗ ್ಮ್ರು ಹ್ೇಳಕ್್ಗಳಲ್ಲಲ 
ಯಾವುದು ಸುಳುು ಎೋಂದು ಊಹಿಸ್ ಮತುತ ಮತ ಹಾಕಲು ಹ್ೇಳ. 

4. ತಯಾರಾಗಲು ಮತುತ ಯೇಚಿಸಲು ಅವರಿಗ್ ಸಾಲಾ ಸಮಯ ನಿೇಡಿ. 
5. ತನುನುು ಪರಿಚಯಸ್ಕ್್್ಳುುವ್ಾಗ ಪರತಿ ವಿದಾಯರ್ಥ್ಯನುು ಮುೋಂದ ್ಬರಲು ಮತುತ ಮ್ರು ಹ್ೇಳಕ್್ಗಳನುು ಹ್ೇಳಲು 
ಆಹಾಾನಿಸ್. 

6. ಗ್್ ೋಂದಲವನುು ತಡ್ಗಟಟಲು, ವಿದಾಯರ್ಥ್ಯು ಹ್ೇಳದ ಪರತಿ ಹ್ೇಳಕ್ಯ್ನುು ಪುನರಾವತಿ್ಸ್ ಮತುತ ಸುಳುು ಹ್ೇಳಕ್ಗ್ ್ಮತ 
ಹಾಕಲು ತಮಮ ಕ್್ೈಗಳನುು ಎತುತವೋಂತ ್ಇತರ ವಗ್ವನುು ಕ್್ೇಳ. 

7. ಕ್್್ನಯ್ಲ್ಲಲ, ಸುಳುು ಹೇ್ಳಕ್ಯ್ನುು ಬಹಿರೋಂಗಪಡಿಸಲು ವಿದಾಯರ್ಥ್ಯನುು ಕ್್ೇಳ. 
 

 
ಹ್ೆೇಳಿ   

• ನನು ಹ್ಸರು ಮತುತ ನಾನು ಈ ಕ್ಾಯ್ಗಾರದಲ್ಲಲ ನಿಮಮ ತರಬೇ್ತುದಾರನಾಗುತ್ತೇನ.್ 
• ನಿಮಮ ಭಾಗವಹಿಸುವಿಕ್್ಗಾಗಿ ಎಲಲರಿಗ್ ಧ್ನಯವ್ಾದಗಳು. 
• ದಯವಿಟುಟ ನಿಮಮ ಆಯಾ ಆಸನಗಳನುು ತ್ಗದ್ುಕ್್್ಳು. 
 

 ಅನುಕೂಲಕಾುಗಿ ಟಿಪಪಣಿರ್ಳು 
ನಿಮಮನುು ಪರಿಚಯಸ್ಕ್್್ಳುುವ್ಾಗ ನಿಮಮ ಅನುಭವ, ನಿಮಮ ಊರು, ನಿಮಮ ಶಕ್ಷಣ, ನಿಮಮ ರ್ವ್ಾಯಸಗಳು ಇತಾಯದ್ರಗಳೋಂತರ್ ಹ್ಚಿಚನ 
ವಿವರಗಳನುು ಸ್ೇರಿಸ್. 

 ಬಳಸಬಹುದಾದ ಸಂಪನೂೂಲರ್ಳು 
ಸ್ೇಸದ ಕಡಿಿ(ಪ್ನಿಲೆ್) ಮತುತ ಕ್ಾಗದ(ಐಚಿಿಕ). 
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• ಐಚಿಿಕವ್ಾಗಿ, ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳಗ ್ ತಮಗ ್ ಸೋಂಬೋಂಧಿಸ್ದ ಮ್ರು ಹ್ೇಳಕ್್ಗಳ ಉದಾರ್ರಣಯ್ನುು ಒದಗಿಸುವ ಮ್ಲಕ ಮೇಲ್ಲನ 

ಚಟುವಟ್ಟಕ್್ಯನುು ಪಾರರೋಂಭಿಸ್ ಮತುತ ತಪುಾ ಹ್ೇಳಕ್ಗ್ ್ಮತ ಹಾಕಲು ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳನುು ಕ್್ೇಳಕ್್್ಳು. (ಉದಾರ್ರಣ್ಗ್, ನಾನು 
ಕ್ಾಲ್ಚೋಂಡು ಆಡುತ್ತೇನ.್ ನನು ನ್ಚಿಚನ ಗಾಯಕ್ತ ಟ್ೇಲರ್ ಸ್ಾಫ್ಟಟ. ನಾನು ದ್ರ್ಲ್ಲಯಲ್ಲಲ ಇರುತ್ತೇನ್). 

• ಸೋಂಕ್್್ೇಚದ ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳನುು ಸೋಂಪಕ್ತ್ಸುವ ಮ್ಲಕ ತಮಮ ಬಗ್ೆ ಮಾಹಿತಿ ನಿೇಡಲು ಪ್್ರೇತಾೆಹಿಸ್ ಮ್ರು ಹ್ೇಳಕ್್ಗಳ್ ೋಂದ್ರಗ್ 
ಬರಲು ಅವರಿಗ್ ಸಹಾಯ ಮಾಡಿ.  

 

ಅನುಕೂಲಕಾುಗಿ ಟಿಪಪಣಿರ್ಳು   

 
• ಈಗ ನಾವ್್ಲಲರ್ ಒಬಬರಿಗ್್ ಬಬರು ತಿಳದ್ರದ್ಾೇವ್್, ಈ ಘಟಕದ ಉದಾ್ೇಶವನುು ತಿಳದುಕ್್್ ಳುಲು ಹ್್ ೇಗ್್ೇಣ. 
• ನಿಮಗ್ ಸೋಂದ್ೇರ್ವಿದಾಲ್ಲಲ ಭಾಗವಹಿಸಲು ಮತುತ ಪರಶ್ು್ಗಳನುು ಕ್್ೇಳಲು ನಾನು ನಿಮಮಲಲರನ್ು ಕ್್ೇಳಕ್್್ಳುುತ್ತೇನ್. 
• ಈ ಅಧಿವ್ೇ್ಶನವನುು ನಾವು ಸಾಧ್ಯವ್ಾದಷುಟ ಸೋಂವ್ಾದಾತಮಕವ್ಾಗಿ ಮಾಡ್್ ೇಣ. 

ಹ್ೆೇಳಿ  

 ಅನುಕೂಲಕಾುಗಿ ಟಿಪಪಣಿರ್ಳು    

ಇಡಿೇ ತರಗತಿ ನ್ಲ್ಗ್್ೋಂಡಾಗ ಮಾತರ ತರಬೇ್ತಿಯನುು ಪಾರರೋಂಭಿಸ್. 
 

 

        

ಟಿಪಪಣಿರ್ಳು  
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 ಘಟಕ 1.2: ಪಠ್ಾಕಾಮದ ಉದೆದೇಶರ್ಳು 
 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗ ೆವಿದಾಾರ್ಥಗರ್ಳಿಗೆ ಈ ಕೆಳಗಿನವು ಸಾಧಾವ್ಾರ್ುತಿದೆ: 
1. ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರನ ಪಾತರಗಳು, ಜವ್ಾಬಾಾರಿಗಳ, ಕ್ಾಯ್ಗಳು ಮತುತ ಕ್ೌಶಲಯಗಳನುು ಅಥ್ಮಾಡಿಕ್್್ ಳು.  
2. ಉತಾನುಗಳು ಮತುತ ಉತಾನುದ ವ್ಾಯಪಾರಿೇಕರಣದ ಜ್ಞಾನವನುು ಪಡದ್ುಕ್್್ಳು. 
3. ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿ ಕ್ಾಯ್ಕ್ಷಮತ್ಗಾಗಿ ವ್ಾಯಪಾರ ಮತುತ ಉತಾಾದಕತಯ್ ಗುರಿಗಳ ಪರಿಕಲಾನ್ಯನುು ಅಥ್ಮಾಡಿಕ್್್ಳು. 
4. ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿ ಮಾರಾಟದ ಕರಯ್ ಅೋಂಶಗಳನುು ಅಥ್ಮಾಡಿಕ್್್ ಳು. 
5. ಚಿಲಲರ ್ಮಾರಾಟ ಮಳಗ್ಗಳಲ್ಲಲ ಸಾಲದ ನಿವ್ರ್ಣ್ಯ ಪರಿಕಲಾನಯ್ನುು ಅಥ್ಮಾಡಿಕ್್್ ಳು. 
6. ವ್ಾಯಪಾರ ಪಾಲುದಾರರ್್ ೋಂದ್ರಗ್ ವ್್ೈಯಕ್ತತಕ ಸೋಂಬೋಂಧ್ಗಳನುು ನಿಮ್ಸ್. 

ಘಟಕದ ಉದೆದೇಶರ್ಳು  

 

• ಕ್ಾಯ್ಗಾರವನುು ನಿರಿೇಕ್್ಗಳ ಬಗ್ೆ ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳನುು ಕ್ೇ್ಳ. 
• ಭಾಗವಹಿಸಲು ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳನುು ಆಹಾಾನಿಸ್, ಬಿಳ ರ್ಲಗಯ್ಲ್ಲಲ ನಿರಿೇಕ್್ಗಳನುು ಪಟ್ಟಟ ಮಾಡಿ. 
• ಕ್ಾಯ್ಕರಮದಲ್ಲಲ ಎಲಲವೂ ಒಳಗ್್ ೋಂಡಿರುವ ಸೋಂಕ್ಷಿಪತ ಅವಲ್್ೇಕನವನುು ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳಗ ್ನಿೇಡಿ. 
• ಸಕ್ಾರಾತಮಕವ್ಾಗಿ ಮತುತ ಸೋಂತ್್ೇಷವ್ಾಗಿ ಪಾರರೋಂಭಿಸ್. 

ಅನುಕೂಲಕಾುಗಿ ಟಿಪಪಣಿ  
 

        
         

ಟಿಪಪಣಿರ್ಳು  
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ಘಟಕ 1.3: ಭಾರತದಲಿಲ ವ್ೆೇರ್ವ್ಾಗಿ ಚಲಿಸುವ ಗಾಾಹಕ ಸರಕುರ್ಳು 
ಉದಾಮದ ಅವಲೊೇಕ 

 
ಘಟಕದ ಉದೆದೇಶರ್ಳು  

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗ ೆವಿದಾಾರ್ಥಗರ್ಳಿಗೆ ಈ ಕೆಳಗಿನವು ಸಾಧಾವ್ಾರ್ುತಿದೆ: 
1. ವ್್ೇಗವ್ಾಗಿ ಚಲ್ಲಸುವ ಗಾರರ್ಕ ಸರಕುಗಳ ಉದಯಮದ ಬಗ್ೆ ತಿಳಯರಿ  
2. ವ್್ೇಗವ್ಾಗಿ ಚಲ್ಲಸುವ ಗಾರರ್ಕ ಸರಕುಗಳ ಉದಯಮದ ಉತಾನುಗಳನುು ಪಟ್ಟಟ ಮಾಡಿ. 
3. ವ್್ೇಗವ್ಾಗಿ ಚಲ್ಲಸುವ ಗಾರರ್ಕ ಸರಕುಗಳ ವಲಯದಲ್ಲಲನ ಪರಮುಖ ಕ್ಾಯ್ಗಳನುು ವಿವರಿಸ್. 

 ಕೇೆಳಿ  
• ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳಗ ್ಮದಲು ತಯಾರಿಸ್ದುಾ ಮದಲು ಮಾರುಕಟ್ಟಗ ್ಈ ಉದಯಮದ ಬಗ್ೆ ಏನು ತಿಳದ್ರದ ್ಎೋಂದು ಕ್್ೇಳ. 
• ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳಗ ್ಮದಲು ತಯಾರಿಸ್ದುಾ ಮದಲು ಮಾರುಕಟ್ಟಗ ್ಬರುತತದ ್ಈ   ಉದಯಮದ ಪರಮುಖ ಕ್ಾಯ್ಗಳ ಬಗ್ೆ 

ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳಗ ್ತಿಳದ್ರದಯ್ೇ ಎೋಂದು ಕ್್ೇಳ 

 
ಹ್ೆೇಳಿ  

• ಮದಲು ತಯಾರಿಸ್ದುಾ ಮದಲು ಮಾರುಕಟ್ಟಗ ್ಈ ಉದಯಮವು ವ್ೇ್ಗವ್ಾಗಿ ಬಳ್್ಯುತಿತರುವ ಉದಯಮವ್ಾಗಿದುಾ ಮೌಲಯ 
ಸರಪಳಯ ಪರತಿ ರ್ೋಂತದಲ್ಲಲ ಗಾರರ್ಕರನುು ಹ್್ ೋಂದ್ರದ.್ 

• ಬಳ್್ಯುತಿತರುವ ಅರಿವು, ಸುಲಭ ಪರವ್ೇ್ಶ ಮತುತ ಜೇವನಶ್್ೈಲ್ಲಯನುು ಬದಲಾಯಸುವುದು ಪರಮುಖ ಬಳ್ವಣಿಗಯ್ 
ಅೋಂಶಗಳಾಗಿವ್.್ 

• ಮದಲು ತಯಾರಿಸ್ದುಾ ಮದಲು ಮಾರುಕಟ್ಟಗ ್ಬರುತತದ್ ಈ ಉತಾನುಗಳನುು ಗಾರರ್ಕರ ಉತಾನುಗಳ ಪಟಟಣ ಎೋಂದ್ 
ಕರಯ್ಲಾಗುತತದ.್ 

• ಈ ವಗ್ದಲ್ಲಲರುವ ವಸುತಗಳು ಎಲಾಲ ಉಪಭ್್ ೇಗಯಗಳನುು ಒಳಗ್್ ೋಂಡಿರುತತವ್ ್ (ದ್ರನಸ್/ಬೇ್ಳ್ಕ್ಾಳುಗಳನುು ಹ್್ರತುಪಡಿಸ್) 
ಜನರು ನಿಯಮತ ಮಧ್ಯೋಂತರದಲ್ಲಲ ಖರಿೇದ್ರಸುತಾತರ.್ 

• ಪಟ್ಟಟಯಲ್ಲಲರುವ ಜನಪ್ರಯ ಉತಾನುಗಳ್ೋಂದರ್ ಸಾಬ್ನುಗಳು, ಮಾಜ್ಕಗಳು, ಕ್್ೇಶಮದ್ನಗಳು, ದೋಂತಮೋಂಜನಗಳು, ಕ್ೌರ 
ಉತಾನುಗಳು, ಪಾದರಕ್್ಗಳ ಪರಿಷ್ಾುರ, ಆಹಾರದ ಪ್್ಟಟಣಗಳು, ಈ ವಸುತಗಳು ದ್ೈನೋಂದ್ರನ/ಆಗಾಗ್ೆ ಬಳಕ್್ಗಾಗಿ ಮತುತ ಹ್ಚಿಚನ 
ಲಾಭವನುು ಹ್್ೋಂದ್ರವ್್. 

• ಈ ವಿಷಯಗಳಗ ್ ಮಾರುಕಟ್ಟಯಲ್ಲಲ ದ್್ಡಿ ಬಳ್ವಣಿಗ್ಯ ಸಾಮಥಯ್ವಿದ,್ ಮತುತ ಮದಲು ತಯಾರಿಸ್ದುಾ ಮದಲು 
ಮಾರುಕಟ್ಟಗ ್ ಈ ಉದಯಮದಲ್ಲಲ ಕ್ಲ್ಸ ಮಾಡುವುದು ನಿಮಗ್ ಅನುಕ್ಲಕರವ್ಾಗಿದ ್ ಮತುತ ಹ್್ಸ ಉತಾನುಗಳು, ನವಿೇನ 
ವ್ಾಯಪಾರ್್ೇದಯಮದ ಯೇಜನಗ್ಳ ತುದ್ರಯಲ್ಲಲರುವ ಅವಕ್ಾಶಗಳನುು ಒದಗಿಸುತತದ.್  

• ಭಾರತದಲ್ಲಲ ಈ ವಲಯವು ಪರತಿ ವಷ್ 15-20% ರಷುಟ ಬಳ್್ಯುವ ನಿರಿೇಕ್್ಯದ.್ 
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ವಿತರಕ  

                                                                                                                                                                       

ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

ಅನುಕೂಲಕಾುಗಿ ಟಿಪಪಣಿರ್ಳು  
• ತರಗತಿಯಲ್ಲಲ ಮ್ರು ಅಥವ್ಾ ನಾಲುು ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳಗ ್ಪರಶ್ು್ಗಳನುು ಗಮನವಿಟುಟ ಕ್್ೇಳ. 
• ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳು ತಮಮ ಪ್ವ್-ಜ್ಞಾನದ ಬಗ್ೆ ಮಾತನಾಡುವುದನುು ಮುಗಿಸ್ದ ನೋಂತರ, ಅೋಂಶಗಳನುು ಪುನರಾವತಿ್ಸ್. 
• ಮದಲು ತಯಾರಿಸ್ದುಾ ಮದಲು ಮಾರುಕಟ್ಟಗ ್ಬರುತತದ್ ಈ ಉದಯಮದ ಬಗ್ೆ ಮಾತನಾಡಿ. 
• ಮದಲು ತಯಾರಿಸ್ದುಾ ಮದಲು ಮಾರುಕಟ್ಟಗ ್ಬರುತತದ್ ಈ ವಲಯದ ಪರಮುಖ ಕ್ಾಯ್ಗಳನುು ವಿವರಿಸ್. 

ವ್್ೇಗವ್ಾಗಿ ಚಲ್ಲಸುವ ಗಾರರ್ಕ ಸರಕುಗಳ ವಲಯದಲ್ಲಲ ಮ್ರು ಪರಮುಖ ಕ್ಾಯ್ಗಳು:         

 

• ಉದಾಮ ದಲಿ ಾ ಮಾರ ತ ಕಟ ೆ ತ್ ಾರಿ ತ್ ವ ಾಗಿ ಚಲಿ ಸ್ತ ತ್ ತದ  ಮತ್ ತ ತ ವ  ೇಗ ದ ಹ ಪಂದ ಾಣಿ ಕ ಯ ಅ ಗ ತ್ ಾವಿ ರ ತ ತ್ ತದ  . ಗ್ ಾಾಹಕರ ತ ಇಂದ ತ ಬಯಸಿದತ ಿ ನಾಳ ಗ್  
ಭಿನ್ು ವ ಾಗಿ ರ ಬಹತದ ತ, ಆದ ಿರಿ ಂದ ಮಾರ ಾಟ ಗ್ ಾರ ರ ತ ಗ್ ಾಾಹಕರ ಆದ ಾತ  ಗ ಳು ಮತ್ ತ ತ ನ್ಡವಳಿಕ ಯ ಬದಲಾವಣ  ಗ ಳ ಬಗ್  ೆ ಸ್ಂಪ ಪಣ ೊವ ಾಗಿ ತ್ತ ಳಿದಿರ ತ ವುದತ
ಮತ ಖ್ ಾವ ಾಗಿ ದ  .

ವ್ಾಾಪ ಾರ  ೀದ್ ಾ ಮ

•ಮೊದಲ ತ ತ್ಯ್ಾರಿ ಸಿ ದತಿ ಮೊದಲ ತ ಮಾರತಕಟ ೆಗ್  ಯಲಿಾನ್ ಮಾರಾಟವು ಗಮ ನ ಾಹೊ ವಾಗಿ ಹ  ಚತು ವ ೇಗ ವಾಗಿದ . ಸ್ ಾಮಾನ್ ಾ ವಾಗಿ ಗ್ಾಾಹ ಕ
ಉತ್ ಪ ನ್ ುಗ ಳು ಒಂದತ ನಿ ದಿ ೊ ಷ್ ೆ ಗತಂಪಿ ನ್ ಜನ್ರನ್ ತು ಗತರಿ ಯ್ಾಗಿಸಿ ಕ  ಪ ಳುು ವುದಿ ಲ ಾ ಮ ತ್ತತ ಇದರ ಪರಿಣಾಮ ವಾಗಿ ನಿ ಮ ಮ ಉ ತ್ ಪ ನ್ ುವ ನ್ ತು
ಖ್ರಿೇದಿಸ್ ಲತ ವಾಾ ಪಕ ಶ್ ಾೇಣಿಯ ಸ್ಂಸ್ೃತ್ತಗಳು ಮತ್ತತ ವಯಸಿಿನ್ ಗ್ಾಾಹಕ ರನ್ತು ಮನ್ ವೊಲಿಸ್ಲ ತ ಸ್ಾಧ್ಾ ವಾಗತತ್ತದ . ಎಫ ಎಂಸಿಜಿ ವಲ ಯದಲಿಾ
ಮಾರಾಟಗ್ಾರರಾಗಿ ರತವುದತ ಎಂದರ ಅತ್ತಾ ತ್ತಮ ಸ್ ಂವಹನ್ ಮ ತ್ತತ ಪರ ಸ್ ಪ ರ ಕ ೌಶಲಾ ಗಳ ನ್ ತು ಹ  ಪ ಂದಿರತವುದತ ಮ ತ್ತತ ವ ಾಾಪ ಕ ಶ್ ಾೇ ಣಿಯ
ಜನ್ರತ/ಗ್ಾಾಹ ಕ ರ ಪ ಂದಿಗ್ ಸ್ ಂಪಕ ೊ ಸ್ ಾಧಿಸ್ಲ ತ ಮ ತ್ತತ ಸ್ ಂವಹನ್ ನ್ ಡ ಸ್ಲ ತ ಸ್ ಾಧ್ಾವಾಗತತ್ ತದ .

ಮಾರಾಟ

• ಮೊದಲ ತ ತ್ ಯ್ ಾರಿ ಸಿದತ ಿ ಮೊದಲ ತ ಮಾರ ತ ಕಟ ೆಗ್  ವಲ ಯದಲಿ ಾನ್ ಸ್ಂ ಶ್   ೇ ಧ್ ನ ಮತ್ ತ ತ ಅ ಭಿ ವ ೃದಿ ಿಯತ ಉತ್ ಪ ನ್ು ಕ ು ಸ್ಣ ಣ, ಹ ಚತ ುತ್ತತರ ತ ವ ಸ್ತ ಧ ಾರ ಣ  ಗ ಳನ್ತ ು
ಮಾಡಲ ತ ನ ಪೇಡ ತ ತ್ ತದ  , ಅ ದ ರ ವಿಭಿ ನ್ು ಆವ ೃತ್ತ ತಗ ಳನ್ತ ು ಹ ಪರ ತ್ ರ ತ ತ್ ತದ  (ಉದ ಾಹರ ಣ  ಗ್  , ಚಹಾದ ಹ ಪಸ್ ಪರಿ ಮಳ).

ಸಂ ಶ   ೀ ಧ ನ  
ಮ ತ್ುು ಅ ಭಿವೃೃ್ಧಿ

 
ಅನುಕೂಲಕಾುಗಿ ಟಿಪಪಣಿ  

• ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳು ಯಾವುದ್ೇ ಪರಶ್ು್ಗಳನುು ಹ್್ೋಂದ್ರದಾರ್ ಕ್ೇ್ಳ. 
• ಯಾವುದ್ೇ ವಿದಾಯರ್ಥ್ಯು ಪರಿಕಲಾನಯ್ನುು ಅಥ್ಮಾಡಿಕ್್್ ಳುಲು ತ್್ೋಂದರ್ಯನುು ಎದುರಿಸುತಿತದಾರ್ ವಿವರಿಸ್ ಮತುತ 

ಪುನರಾವತಿ್ಸ್. 
• ಐಚಿಿಕವ್ಾಗಿ, ಸೋಂದ್ೇರ್ದಲ್ಲಲ ಪರಿಕಲಾನಯ್ನುು ವಿವರಿಸಲು ಯಾವುದ್ೇ ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥ್ಯನುು ಕ್್ೇಳ. 

 

 
ಸಾರಾಂಶ  

• ಮದಲು ತಯಾರಿಸ್ದುಾ ಮದಲು ಮಾರುಕಟ್ಟಗ ್ಈ ಉದಯಮದ ಬಗ್ೆ ಸಾರಾೋಂಶ ಮಾಡಿ. 
• ಮದಲು ತಯಾರಿಸ್ದುಾ ಮದಲು ಮಾರುಕಟ್ಟಗ ್ಯಲ್ಲಲ ಲಭಯವಿರುವ ವಿವಿಧ್ ಉತಾನುಗಳ ಬಗ್ೆ ಸಾರಾೋಂಶ ನಿೇಡಿ. 
• ಮದಲು ತಯಾರಿಸ್ದುಾ ಮದಲು ಮಾರುಕಟ್ಟಗ ್ವಲಯದಲ್ಲಲನ ಪರಮುಖ ವ್ಾಯಪಾರ ಕ್ಾಯ್ಗಳನುು ಸಾರಾೋಂಶಗ್್ಳಸ್. 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
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ಟಿಪಪಣಿರ್ಳು  

 



ವಿತರಕ  

                                                                                                                                                                       

ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 ಘಟಕ 1.4: ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರರ ಅವಲೊೇಕನ 

 
ಘಟಕದ ಉದೆದೇಶರ್ಳು  

 ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗೆ ವಿದಾಾರ್ಥಗರ್ಳಿಗೆ ಈ ಕಳೆಗಿನವು ಸಾಧಾವ್ಾರ್ುತದಿೆ: 
1. ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ ಯಾರು ಎೋಂಬುದನುು ವಿವರಿಸ್. 
2. ಭಾರತಿೇಯ ಸೋಂದಭ್ದಲ್ಲಲ ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರರ ಪಾತರಗಳು ಮತುತ ಜವ್ಾಬಾಾರಿಗಳನುು ಅಥ್ಮಾಡಿಕ್್್ ಳು. 
3. ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರರ ಕ್ಾಯ್ಗಳನುು ವಿವರಿಸ್. 

 ಕೇೆಳಿ  
 

• ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ ಮತುತ ಅವರ ಪಾತರಗಳ ಬಗ್ೆ ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳಗ ್ಏನು ತಿಳದ್ರದ್ ಎೋಂದು ಕ್್ೇಳ.  
• ಅವರು ಎಷುಟ ಚಿಲಲರ ್ಸಾರ್ಪದ ಮಾರಾಟಗಳನುು ನ್್ ೇಡಿದಾಾರ ್ಎೋಂದು ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳನುು ಕ್್ೇಳ. 
 

 
ಅನುಕೂಲಕಾುಗಿ ಟಿಪಪಣಿರ್ಳು  
 • ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರನಿಗ ್ಸೋಂಬೋಂಧಿಸ್ದ ಭಾರತಿೇಯ ಸೋಂದಭ್ದ ಬಗ್ೆ ಯೇಚಿಸಲು ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳಗ ್ಸಾಲಾ ಸಮಯವನುು 
ನಿೇಡಿ. 

• ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರನ ಪಾತರಗಳು ಮತುತ ಜವ್ಾಬಾಾರಿಗಳನುು ವಿವರಿಸುವ ಮದಲು ಸೋಂದಭ್ವನುು ಹ್್ೋಂದ್ರಸ್. 
• ವಿತರಕರ ಮಾರಾಟಗಾರನ ಕ್ಾಯ್ಗಳ ಪಟ್ಟಟಯನುು ಮಾಡಲು ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳನುು ಕ್್ೇಳ. 
• ಪರತಿ ಮಾರಾಟಗಾರನ ಪರಮುಖ ಕತ್ವಯಕ್್ು ಒತುತ ನಿೇಡಿ. 

 

 ಹ್ೆೇಳಿ  
 • ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರನು ವ್ಾಯಪಾರಿಗಳು ಅಥವ್ಾ ಚಿಲಲರ ್ವ್ಾಯಪಾರಿಗಳ್ ೋಂದ್ರಗ ್ಸೋಂವರ್ನ ನಡಸ್ುವ ವಯಕ್ತತಯಾಗಿದುಾ, ಅವರಿಗ್ 
ಸೋಂಬೋಂಧಿತ ಉತಾನು ಕ್್್ಡುಗಗ್ಳನುು ಒದಗಿಸುವ ಸಲುವ್ಾಗಿ ಅವರ ಅವಶಯಕತಗ್ಳನುು ಅಥ್ಮಾಡಿಕ್್್ ಳುುತಾತರ.್ 

• ಹ್ಚುಚವರಿಯಾಗಿ, ಅವರು ಮಾರಾಟ ಕ್ಾಯಾ್ಚರಣ್ಗಳನುು ಸರ್ ನಿವ್ಹಿಸುತಾತರ,್ ಇದು ಮಾರಾಟದ ರ್ೋಂತದಲ್ಲಲ ಬೇ್ಡಿಕ್ಯ್ನುು 
ಸೃಷ್ಟ್ಟಸಲು ಉತಾನುಗಳು ಮತುತ ಸರಕುಗಳನುು ಪರದಶ್ಸುವುದನುು ಒಳಗ್್ ೋಂಡಿರುತತದ್. 

 

ಚಿತರ 1.2 ಮಾರಾಟಗಾರನು ಮಾರಾಟಕ್್ು ಬಟಟ್ಗಳನುು ಪರದಶ್ಸುತಾತನ್ 

• ಕ್್ಲವು ಪರಮುಖ ಮಾರಾಟ ಮತುತ ವಿತರಣಾ ಕ್ಾಯ್ಗಳ್ೋಂದರ್ ಮಾರಾಟ, ಗಾರರ್ಕ ಸ್ೇವ್,್ ಆದೇ್ಶ ಆಡಳತ, ಖರಿೇದ್ರಯ 
ತಯಾರಿ, ಖರಿೇದ್ರಯ ಪರಕ್ತರಯ, ಸರಕುಪಟ್ಟಟ, ರವ್ಾನ್, ಮನ ್ಮನಗ್ ್ವಿತರಣ್, ಸರಕುಗಳ ತಪಾಸಣ್, ದಾಸಾತನು ಮತುತ ಸಾಲದ 
ನಿಯೋಂತರಣ, ಮಾರಾಟದ ಆಡಳತ ಮತುತ ಮಾರಾಟದ ನೋಂತರದ ಸ್ೇವ್.್ 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
• ಭಾರತದಲ್ಲಲ, ಹಿೋಂದ್ಸಾತನ್ ಯ್ನಿಲ್ಲವರ್, ಪಾರಕಟರ್ ಮತುತ ಗಾಯೋಂಬಲ್್‌ ನೋಂತರ್ ಬಿಗ್ ಬಜಾರ್, ಪಾಯೋಂಟಲ್ನೆ್, ರಿಲಯನೆ್ ಮತುತ 
ಟ್ಸ್್ುೇದೋಂತರ್ ಚಿಲಲರ ್ ಮತುತ ಎಫ್ಟ್‌ಎೋಂಸ್ಜಗಳ್ು ತಮಮ ಮಳಗ್ಗಳಗ ್ ಒೋಂದು ದಶಲಕ್ಷsಗಿೋಂತಲ್ ಹ್ಚುಚ ವಿತರಕ 
ಮಾರಾಟಗಾರರನುು ನ್ೇಮಸ್ಕ್್್ೋಂಡಿದಾಾರ.್ 

• ಮುೋಂದ್ರನ ಕ್ಲ್ವು ವಷ್ಗಳಲ್ಲಲ, ಈ ಮಾರಾಟಗಾರರನುು ಒಳಗ್್ ೋಂಡೋಂತ್ ಉದ್್ ಯೇಗಿಗಳ ಅೋಂದಾಜು ಅಗತಯವು ಸುಮಾರು 10 
ದಶಲಕ್ಷ ಆಗಿದ್. 

• ವಿವಿಧ್ ಚಿಲಲರ ್ವ್ಾಯಪಾರದ ಸಾರ್ಪಗಳಲ್ಲಲ ವಿಶ್ೇ್ಷ ಮಳಗಗ್ಳು, ಇಲಾಖ್ಯ ಅೋಂಗಡಿಗಳು, ಪ್ಣ್-ಸಾಲ್ಲನ ರಿಯಾಯತಿ 
ಮಳಗಗ್ಳು, ಬಾರೋಂಡ್ ಮಳಗಗ್ಳು, ಕೋಂಪನಿ ಫ್ಾರಯೋಂಚೈ್ಸ್/ಸ್್ಟೇರ್್‌ಗಳು ಮತುತ ಅನುಕ್ಲಕರ ಅೋಂಗಡಿಗಳು, 

 
ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರನ ಕೆಲವು ಪಾತಾರ್ಳು ಮತುಿ ಜವ್ಾಬ್ಾದರಿರ್ಳು:  
➢ ಪರದೇ್ಶ ಮತುತ ಮಾಗ್ ಯೇಜನಯ್ನುು ಅಭಿವೃದ್ರಿಪಡಿಸುವುದು. 
➢ ಸೋಂಭಾವಯ ಗಾರರ್ಕರಿೋಂದ ಮಳಗ್ಗಳನುು ಗುರುತಿಸುವುದು 
➢ ಚಿಲಲರ ್ವ್ಾಯಪಾರದ ಚಿೇಟ್ಟಗಳ ಪ್ವ್-ಮಾರಾಟದ ಮೌಲಯಮಾಪನವನುು ನಿವ್ಹಿಸುವುದು 
➢ ವ್ಾಯಪಾರಿಯ ಮಳಗ್ಗಳಲ್ಲಲ ಸರಕುಗಳನುು ಪರಿಶೇಲ್ಲಸಲಾಗುತತದ ್
➢ ಮಳಗಗ್ಳಲ್ಲಲ ಮಾರಾಟ ಮತುತ ನಗದು ಸೋಂಗರಹಿಸುವುದು 
➢ ವ್ಾಯಪಾರಿಗ ್ರ್ಣಕ್ಾಸ್ನ ಮಾಹಿತಿಯನುು ಒದಗಿಸುವುದು 
➢ ಉತಾನು ಜ್ಞಾನವನುು ಅಭಿವೃದ್ರಿಪಡಿಸುವುದು 
➢ ಸಾಧಾ್ತಮಕ ಚಟುವಟ್ಟಕ್್ಗಳ್ ೋಂದ್ರಗ್ ವತ್ಮಾನದ ಜ್ಞಾನವನುು ಹ್್ೋಂದ್ರರಿ 
➢ ಕೋಂಪನಿಯ ಗುರಿಗಳನುು ಪ್ರ್ೈಸುವುದು 
➢ ಆಡಳತಾತಮಕ ಕರಗ್ಳನುು ಮಾಡುವುದು 

               ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರನ ಕೆಲವು ಕಾಯಗರ್ಳು: 
➢ ಸರಕುಗಳುಮತುತ ದಾಸಾತನುಗಳನುು ಪರಿಶೇಲ್ಲಸಲಾಗುತತದ್. 
➢ ಉತಾನುಗಳನುು ಮಾರಾಟ ಮಾಡುವುದು. 
➢ ಬಾಕ್ತ ಮತುತ ಸಾಲವನುು ಸೋಂಗರಹಿಸುವುದು. 
➢ ಮಾಹಿತಿ ಉತಾನುಗಳ ಶ್್ರೇಣಿಯನುು ಹ್ಚಿಚಸುವುದು. 
➢ ಮಶರ ಮಾರುಕಟ್ಟಯ ಜಾಡಿೇಕರಣ. 
➢ ವಿತರಕರಿಗ್ ಸಲಹ ್ನಿೇಡುವ ಪರವೃತಿತಗಳು. 
➢ ವ್ಾಯಪಾರಿ ಮಳಗಗ್ಳಲ್ಲಲ ಉತಾನುಗಳನುು ಪರದಶ್ಸಲಾಗುತತದ್. 

 

 ಅನುಕೂಲಕಾುಗಿ ಟಿಪಪಣಿರ್ಳು  
 
 

• ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳಗ ್ಯಾವುದ್ೇ ಸೋಂದ್ೇರ್ಗಳದಾರ್ ಕ್್ೇಳ. 
• ಯಾವುದ್ೇ ವಿದಾಯರ್ಥ್ಯು ಪರಿಕಲಾನಯ್ನುು ಅಥ್ಮಾಡಿಕ್್್ ಳುಲು ತ್್ೋಂದರ್ಯನುು ಎದುರಿಸುತಿತದಾರ್ ವಿವರಿಸ್ ಮತುತ 

ಪುನರಾವತಿ್ಸ್. 
• ಐಚಿಿಕವ್ಾಗಿ, ಸೋಂದ್ೇರ್ದಲ್ಲಲ ಪರಿಕಲಾನಯ್ನುು ವಿವರಿಸಲು ಯಾವುದ್ೇ ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥ್ಯನುು ಕ್್ೇಳ. 
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ವಿತರಕ  

                                                                                                                                                                       

ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
ಸಾರಾಂಶ  
 • ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ ಯಾರು ಎೋಂಬುದನುು ಸಾರಾೋಂಶಗ್್ ಳಸ್. 

• ಭಾರತಿೇಯ ಸನಿುವ್ೇ್ಶದಲ್ಲಲ ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರನ ಪಾತರಗಳು ಮತುತ ಜವ್ಾಬಾಾರಿಗಳನುು ಸಾರಾೋಂಶಗ್್ ಳಸ್. 
• ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರನ ಕ್ಾಯ್ಗಳನುು ಸಾರಾೋಂಶಗ್್ಳಸ್. 

 
ಟಿಪಪಣಿ  
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ಘಟಕ 1.5: ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರನ ವೃತ್ತಿಜೇವನದ ಪಾರ್ತ್ತ 

 
ಘಟಕದ ಉದೆದೇಶರ್ಳು  

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗ ೆವಿದಾಾರ್ಥಗರ್ಳಿಗೆ ಈ ಕೆಳಗಿನವು ಸಾಧಾವ್ಾರ್ುತಿದೆ: 
1. ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರನ ಪರಯೇಜನಗಳನುು ಪಟ್ಟಟ ಮಾಡಿ 
2. ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರನ ವೃತಿತ ಜೇವನದ ಪರಗತಿಯನುು ವಿವರಿಸ್. 

 
ಕೇೆಳಿ  
 • ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರನ ವೃತಿತಜೇವನದ ಪರಗತಿಯ ಬಗ್ೆ ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳಗ ್ಏನು ತಿಳದ್ರದ ್ಎೋಂದು ಕ್್ೇಳ. 

• ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರನ ಪರಯೇಜನಗಳ ಬಗ್ೆ ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳಗ ್ಏನು ತಿಳದ್ರದ್ ಎೋಂದು ಕ್್ೇಳ. 
• ಈ ಪಾತರದ ಪರಯೇಜನಗಳ ಬಗ್ೆ ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳಗ ್ಏನು ತಿಳದ್ರದ್ ಎೋಂದು ಕ್ೇ್ಳ. 

 ಅನುಕೂಲಕಾುಗಿ ಟಿಪಪಣಿ  
 • ಉದಯಮದ ಧ್ನಾತಮಕ ಅೋಂಶಗಳ ಮೇಲ್ ಕ್್ೇೋಂದ್ರರೇಕರಿಸ್, ವಿಶ್್ೇಷವ್ಾಗಿ ಪ್್ರೇತಾೆರ್ಕಗಳು. 

• ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರನಾಗಿ ಅವರ ಪಾತರದ ಬಗ್ೆ ಸೋಂಕ್ಷಿಪತವ್ಾಗಿ. 

 
ಹ್ೆೇಳಿ  
 • ಎಫ್ಟ ಎೋಂ ಸ್ ಜ ವಿಭಾಗದಲ್ಲಲರುವುದರಿೋಂದ ಜನರಿಗ್ ಉತ್ತೇಜಕ ವೃತಿತ ಅವಕ್ಾಶಗಳನುು ನಿೇಡುತತದ.್ 

• ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರರು ವಿತರಣ ್ವಲಯದ ದ್್ಡಿ ಭಾಗವ್ಾಗಿರುತಾತರ್ ಮತುತ ಮಾರಾಟದ ಪಾತರವನುು 
ನಿವ್ಹಿಸುತಾತರ.್ ಮೈದಾನದಲ್ಲಲ ಉತಾಾದಕ ಸಮಯವನುು ಕಳ್ದ ನೋಂತರ ಅವನು/ಅವಳು ಹ್ಚುಚ ಚಲನಶೇಲತಗ್್ 
ಅವಕ್ಾಶವನುು ಹ್್ೋಂದ್ರರುತಾತರ್. 

• ಅವನು/ಅವಳು ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರನಿೋಂದ ಮಾರಾಟದ ಮೇಲ್ಲಾಚಾರಕನಾಗಿ ಪರಗತಿ ಹ್್ೋಂದಬರ್ುದು ನೋಂತರ ಪಾರದ್ೇಶಕ 
ಮಾರಾಟ ವಯವಸಾೆಪಕ, ಮಾರಾಟದ ಪಾರದ್ೇಶಕ ಮುಖಯಸೆ, ರಾಜಯ ಮುಖಯಸೆ ಮತುತ ಅೋಂತಿಮವ್ಾಗಿ ರಾಷ್ಟ್ರೇಯ ಮಾರಾಟ 
ಮುಖಯಸೆನ ನಾಯಕತಾದ ಸಾೆನದೋಂತರ್ ವಿಶ್ಾಲವ್ಾದ ನಿಯೋಂತರಣದ್್ ೋಂದ್ರಗ ್ಭವಿಷಯದ ಉನುತ ಪಾತರಗಳನುು 
ತ್ಗದ್ುಕ್್್ಳುಬರ್ುದು. 

• ವ್್ೇಗವ್ಾಗಿ ಚಲ್ಲಸುವ ಸರಕುಗಳ ಸೋಂಸ್ೆಗಳು ವ್ೇ್ಗದ ಗತಿಯ ವ್ಾತಾವರಣದಲ್ಲಲ ಕ್್ಲಸ ಮಾಡುವ ಅಭಯರ್ಥ್ಗಳ 
ರ್ುಡುಕ್ಾಟದಲ್ಲಲವ್ ್ಮತುತ ಅವರ ಕ್ಲ್ಸಕ್ು್ ಶಕ್ತತಯುತ ಮತುತ ಸೃಜನಶೇಲ ವಿಧಾನವನುು ತರಲು ಸ್ದಿರಿದಾಾರ್. 

 
ಅನುಕೂಲಕಾುಗಿ ಟಿಪಪಣಿ  
 • ಉದಯಮದಲ್ಲಲ ಸಾಧಾ್ತಮಕ ಮತುತ ಪರಗತಿಶೇಲರಾಗಲು ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳನುು ಪ್್ ರೇತಾಹೆಿಸ್. 

• ಅವರು ಯಾವುದ್ೇ ಪರಶ್ು್ಗಳನುು ಹ್್ೋಂದ್ರದಾರ್ ಅವರನುು ಕ್್ೇಳ. 
• ಯಾವುದ್ೇ ವಿದಾಯರ್ಥ್ಯು ಪರಿಕಲಾನಯ್ನುು ಅಥ್ಮಾಡಿಕ್್್ ಳುಲು ಕಷಟಪಡುತಿತದಾರ ್ವಿವರಿಸ್ ಮತುತ ಪುನರಾವತಿ್ಸ್. 
• ಐಚಿಿಕವ್ಾಗಿ, ಸೋಂದ್ೇರ್ದ ಪರಿಕಲಾನ್ಯನುು ವಿವರಿಸಲು ಯಾವುದ್ೇ ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥ್ಯನುು ಕ್್ೇಳ. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
ಸಾರಾಂಶ  
 • ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರನಾಗುವ ಪರಯೇಜನಗಳನುು ಸಾರಾೋಂಶಗ್್ ಳಸ್. 

• ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರನ ವೃತಿತಜೇವನದ ಪರಗತಿಯನುು ವಿವರಿಸ್. 

ಘಟಕ 1.6: ವಿತರಣೆಯಲಿಲ ಕಾಯಗತಂತಾದ ಯೇಜರ್ೆ 
ಮತುಿ ನಿರ್ಾಗರ-ಮಾಡುವಿಕೆ 

 

 
ಘಟಕದ ಉದೆದೇಶರ್ಳು  

  ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗೆ ವಿದಾಾರ್ಥಗರ್ಳಿಗೆ ಈ ಕೆಳಗಿನವು ಸಾಧಾವ್ಾರ್ುತಿದೆ: 
1. ಕ್ಾಯ್ತೋಂತರದ ಯೇಜನಯ್ ಪರಿಕಲಾನಯ್ನುು ಅಥ್ಮಾಡಿಕ್್್ ಳು. 
2. ಕ್ಾಯ್ತೋಂತರದ ಯೇಜನಯ್ಲ್ಲಲ ಒಳಗ್್ ೋಂಡಿರುವ ರ್ೋಂತಗಳನುು ವಿವರಿಸ್. 
3. ವಿತರಣಾ ಮಾರಾಟಗಾರನಿಗ ್ಅಗತಯವಿರುವ ಕ್ೌಶಲಯಗಳನುು ವಿವರಿಸ್. 

 
ಕೇೆಳಿ  
 
 

• ಸಾಮಾನಯವ್ಾಗಿ 'ಯೇಜನ'್ ಎೋಂಬ ಪದದ್ರೋಂದ ಅವರು ಅಥ್ಮಾಡಿಕ್್್ ೋಂಡಿರುವುದನುು ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳಗ ್ಕ್್ೇಳ. 
• ವಿತರಣಾ ಮಾರಾಟ ವಯವಸಾೆಪಕರ ಕ್ಲ್ವು ಕ್ೌಶಲಯಗಳ ಬಗ್ೆ ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳಗ ್ತಿಳದ್ರದ್ಯೇ ಎೋಂದು ಕ್್ೇಳ. 

 
ಅನುಕೂಲಕಾುಗಿ ಟಿಪಪಣಿರ್ಳು  
 
 

• ಕ್್ಳಗ ್ನಿೇಡಲಾದ "ನಾವು ವಿಫಲವ್ಾದರ್..." ಎೋಂಬ ಹ್ೇಳಕ್್ಗ್ ಒತುತ ನಿೇಡಿ. 
• ಕ್ಾಯ್ತೋಂತರದ ಯೇಜನಯ್ ರ್ೋಂತಗಳನುು ವಿವರಿಸ್. 
• ಕ್ಾಯ್ತೋಂತರದ ಯೇಜನ ್ಏಕ್್ ಅಗತಯವಿದ ್ಎೋಂಬುದನುು ವಿವರಿಸ್. 
• ಕ್ಾಯ್ತೋಂತರದ ಯೇಜನಯ್ ರ್ೋಂತಗಳನುು ವಿವರಿಸ್. 
• ವಿತರಣಾ ಮಾರಾಟ ವಯವಸಾೆಪಕರ ಕ್ೌಶಲಯಗಳನುು ಉಲ್ಲೇಖಿಸ್. 
• ಮಾರುಕಟ್ಟಯಲ್ಲಲ ಉತತಮ ಗುರುತಿನ ಚಿತರವನುು ಕ್ಾಪಾಡಿಕ್್್ಳುಲು ಒತುತ ನಿೇಡಿ. 

 

 
ಹ್ೆೇಳಿ  
 
 

• ಉಲ್ಲೇಖ - "ನಾವು ಯೇಜಸಲು ವಿಫಲವ್ಾದರ,್ ನಾವು ವಿಫಲಗ್್ ಳುಲು ಯೇಜಸುತ್ತೇವ್್". 
• ಯೇಜನಯ್ು ಭವಿಷಯದಲ್ಲಲ ಏನನುು, ಯಾವ್ಾಗ, ಯಾರು ಮತುತ ಹ್ೇಗ ್ಎೋಂಬುದನುು ನಿಧ್್ರಿಸಲು ಹಿೋಂದ್ರನ 

ಅಧ್ಯಯನವನುು ಸ್ಚಿಸುತತದ.್ 
• ಕ್ಾಯ್ತೋಂತರದ ಯೇಜನಯ್ು ಗುರಿಗಳು ಮತುತ ಫಲ್ಲತಾೋಂಶಗಳನುು ಸಾಧಿಸಲು ಆದಯತ್ಗಳನುು ಹ್್ ೋಂದ್ರಸಲು, ಶಕ್ತತಯನುು 

ಕ್್ೇೋಂದ್ರರೇಕರಿಸಲು ಮತುತ ಕ್ಲ್ಸದ ವಿಧಾನಗಳನುು ಬಲಪಡಿಸಲು ಸೋಂಪನ್ಮಲಗಳನುು ನಿಯೇಜಸಲು ಬಳಸುವ ಪ್ವ್ಭಾವಿ 
ಕ್ಾಯ್ವ್ಾಗಿದ.್ 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
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ಹಂತ: ಕಾಯಗತಂತಾದ ಯೇಜರ್ೆ  

 

 
 

 ರ್ೋಂತ 1: ಯೇಜನಾ ಸಭ ್ ರ್ೋಂತ 2: ಪರಸುತತ ವ್ಾಯಪಾರ 
ಪರಿಸರವನುು ಮೌಲಯಮಾಪನ ಮಾಡಿ 

 

ಹಂತ 3: ಪರಮುಖ ಸಾಮಥಯ್ಗಳು, ದೌಬ್ಲಯಗಳು, 
ಅವಕ್ಾಶಗಳು ಮತುತ ಮೇಲ್ ಕ್್ೇೋಂದ್ರರೇಕರಿಸ್ 

 

 

ರ್ೋಂತ 4: ಕ್ತರಯಾ ಯೇಜನಯ್ನುು ರ್ಪ್ಸ್ 

  

ಹಂತ 5: ಒಮಮತವನುು ನಿಮ್ಸ್ ಹಂತ 6: ಸೋಂಸ್ೆಯನುು ವಿವರಿಸ್ 
(ಅಥವ್ಾ ಮರುವ್ಾಯಖಾಯನಿಸ್). 

 

 

ಹಂತ 7: ಗುರಿ ಸ್ಾಧಿಸ್ತವ ದ್ರನಾೋಂಕಗಳು. 
ಹಂತ 8: ಕ್ಾಯ್ತೋಂತರವನುು ಸೋಂಘಟ್ಟಸ್ ಮತುತ 

ಮೇಲ್ಲಾಚಾರಣ್ ಮಾಡಿ 



ವಿತರಕ  

                                                                                                                                                                       

ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

 

 

 

  

 

 

 
ಹಂತ 9: ಅನಿರ್ಶಿತ ಯೇಜರ್ೆಯನುೆ ರಚಿಸಿ 

 
ಹ್ೆೇಳಿ  
 
 
 

• ಅವನ/ಅವಳ ಕ್್ಲಸದ ಪರದೇ್ಶದಲ್ಲಲ ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರನ ಮಟಟದಲ್ಲಲ ಕ್ಾಯ್ತೋಂತರದ ಯೇಜನಯ್ನುು ಮಾಡಬರ್ುದು. 
• ಕ್ಾಯ್ತೋಂತರದ ಯೇಜನಯ್ಲ್ಲಲ ಒಳಗ್್ ೋಂಡಿರುವ ರ್ೋಂತಗಳು ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರನಿಗ ್ಯೇಜನಗ್ ್ಸಹಾಯ ಮಾಡುವ 

ಗುರಿಯನುು ಹ್್ ೋಂದ್ರವ್ ್ಮತುತ ಸಾಷಟ ಗುರಿಗಳು ಮತುತ ಉದಾ್ೇಶಗಳ್ ೋಂದ್ರಗ ್ಕ್ಲ್ಸದ ಜವ್ಾಬಾಾರಿಯನುು ಅನುಸರಿಸುತತವ್್. 
• ವಿತರಣಾ ಮಾರಾಟ ವಯವಸಾೆಪಕರು ಕ್ಾಯ್ಕ್ಷಮತ್ಯನುು ಮೇಲ್ಲಾಚಾರಣ ್ಮಾಡುತಾತರ್ ಮತುತ ಮಾರಾಟಗಾರನು 

ಯೇಜನಯ್ೋಂದ ವಿಚಲನಗ್್ ೋಂಡರ್ ತಿದುಾಪಡಿಗಳನುು ಮಾಡುತಾತರ್. 
• ವಿತರಣಾ ಮಾರಾಟ ವಯವಸಾೆಪಕರು ಕ್ಲ್ವು ಮಾಗ್ಸ್ಚಿಗಳನುು ಅನುಸರಿಸಬೇ್ಕು, ಇದರಲ್ಲಲ ಸಮಥ್ ಮಾರಾಟ 

ಸ್ಬಬೋಂದ್ರಯನುು ನ್ೇಮಸ್ಕ್್್ಳುುವುದು ಮತುತ ಆಯು ಮಾಡುವುದು, ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿ ಮಾರಾಟ ಯೇಜನಗ್ಳನುು 
ರ್ಪ್ಸುವುದು, ನಡಯ್ುತಿತರುವ ತರಬೇ್ತಿಯನುು ನಿೇಡುವುದು, ಮಾರಾಟ ಸ್ಬಬೋಂದ್ರಯ ಕ್ಾಯ್ಕ್ಷಮತಯ್ನುು 
ಪರಿಶೇಲ್ಲಸುವುದು, ಹ್ಚಿಚನ ಬೃರ್ತ್ ಉತಾನುಗಳ ಮಾರಾಟ, ಪರಮುಖ ಜನರು, ಮಾರಾಟವನುು ರಚಿಸುವುದು. ಮತುತ ಮಾರುಕಟ್ಟ 
ರಚನ ್ಮತುತ ಇಲಾಖ್ಯ ಮಾರಾಟದ ಮುನ್ೆಚನ ್

 ರ್ುಂಪು ಚಟುವಟಿಕ ೆ  

• ಕ್ೌಶಲಯ ಅಭಾಯಸ ತೋಂಡದ ಚಟುವಟ್ಟಕ್ಯ್ನುು ನಡ್ಸುವುದು. 
• ಬಿಳರ್ಲಗಯ್ಲ್ಲಲ ಕ್ಾಯ್ತೋಂತರದ ಯೇಜನಯ್ ರ್ೋಂತಗಳನುು ಅನುಕರಮವ್ಾಗಿ ಬರಯ್ರಿ. 
• ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳನುು 3-4 ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳ ತೋಂಡಗಳಾಗಿ ವಿೋಂಗಡಿಸ್. 
• ಚಟುವಟ್ಟಕ್್ಯ ಉದ್ಾೇಶ ಮತುತ ಅವಧಿಯನುು ವಿವರಿಸ್. 
• ಶಸುತ ಮತುತ ನಿರಿೇಕ್ಷಿತ ಕ್ಾಯ್ಗಳಗ ್ಸೋಂಬೋಂಧಿಸ್ದ ಮಾಗ್ಸ್ಚಿಗಳನುು ಹ್್ೋಂದ್ರಸ್. 
• ತಮಮ ತೋಂಡಗಳಲ್ಲಲ ಚಚಿ್ಸಲು ಮತುತ ಈ ರ್ೋಂತಗಳನುು ಸರಿಯಾಗಿ ಬರಯ್ಲು ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳನುು ಕ್್ೇಳ. 
• ಮದಲು ರ್ೋಂತಗಳನುು ಸರಿಯಾಗಿ ಜ್್ ೇಡಿಸುವ ತೋಂಡವು ವಿಜೇ್ತರಾಗಲ್ಲದ್ ಎೋಂದು ಅವರಿಗ್ ತಿಳಸ್. 
• ಅವರ ಉತತರಗಳನುು ತ್್ೇರಿಸಲು ನಿಮಮ ಬಳಗ ್ಬರಲು ಹ್ೇಳ. 
• ವಿಜೇ್ತ ತೋಂಡವನುು ಚಪಾಾಳ್ಯೋಂದ್ರಗ್ ವಗ್ವು ಶ್ಾಲಘಿಸುವೋಂತ್ ಮಾಡಿ. 

ಕೌಶಲಾ ಅಭಾಾಸ ಸಮಯ ಸಂಪನೂೂಲರ್ಳು 
ಕ್ಾಯ್ತೋಂತರದ ಯೇಜನ ್ರ್ೋಂತಗಳು 15 ನಿಮಷಗಳು ಸಿೇಸ್ದ ಕಡ್ಡಾ  ಹಾಗಪ ಕಾಗದ. 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

 
ಅನುಕೂಲಕಾುಗಿ ಟಿಪಪಣಿರ್ಳು  
 
 

• ಅಗತಯವಿರುವೋಂತ ್ತಮಮ ಚಟುವಟ್ಟಕ್ಯ್ ಪರಶ್ು್ಗಳನುು ಪ್ಣ್ಗ್್ಳಸಲು ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳಗ್ ಸಹಾಯ ಮಾಡಿ. 
• ಅವರು ಯಾವುದ್ೇ ಪರಶ್ು್ಗಳನುು ಹ್್ೋಂದ್ರದಾರ್ ಅವರನುು ಕ್್ೇಳ. 
• ಯಾವುದ್ೇ ವಿದಾಯರ್ಥ್ಯು ಪರಿಕಲಾನಯ್ನುು ಅಥ್ಮಾಡಿಕ್್್ ಳುಲು ತ್್ೋಂದರ್ಯನುು ಎದುರಿಸುತಿತದಾರ್ ವಿವರಿಸ್ ಮತುತ 

ಪುನರಾವತಿ್ಸ್. 
• ಐಚಿಿಕವ್ಾಗಿ, ಸೋಂದ್ೇರ್ದಲ್ಲಲ ಪರಿಕಲಾನ್ಯನುು ವಿವರಿಸಲು ಯಾವುದ್ೇ ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥ್ಯನುು ಕ್್ೇಳ. 
• ಅವರ ನಿರಿೇಕ್್ಗಳನುು ಪ್ರೈ್ಸಲಾಗಿದ್ಯೇ ಎೋಂದು ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳನುು ಕ್್ೇಳ. 

 

 
ಸಾರಾಂಶ  
 
 

• ಕ್ಾಯ್ತೋಂತರದ ಯೇಜನಯ್ ಪರಿಕಲಾನಯ್ನುು ಸಾರಾೋಂಶಗ್್ಳಸ್. 
• ಕ್ಾಯ್ತೋಂತರದ ಯೇಜನಯ್ಲ್ಲಲ ಒಳಗ್್ ೋಂಡಿರುವ ರ್ೋಂತಗಳನುು ಸಾರಾೋಂಶಗ್್ಳಸ್.  
• ವಿತರಣಾ ಮಾರಾಟ ವಯವಸಾೆಪಕರಿಗ್ ಅಗತಯವಿರುವ ಕ್ೌಶಲಯಗಳನುು ಸಾರಾೋಂಶಗ್್ ಳಸ್. 

 

 

ಟಿಪಪಣಿರ್ಳು  
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

2.ಉತಪನೆರ್ಳು ಮತುಿ ವ್ಾಾಪಾರಿೇಕರಣದ ಜ್ಞಾನ 
ಘಟಕ 2.1- ಉತಾನುದ ವಿವರಗಳು ಮತುತ ಉತಾನುದ ಬೋಂಡವ್ಾಳಗ ಳು.  
ಘಟಕ 2.2- ವಿವಿಧ್ ವಗ್ಗಳ ್ೋಂದ್ರಗ್ ಯೇಜನಯ್ ಮಾಹಿತಿ.  
ಘಟಕ 2.3- ಉ ತ್ಪನ್ ುಗಳ  ವಿವ ರಕನ್ ಪಾತರವನುು ಅಥ್ಮಾಡಿಕ್್್ಳುುವುದು.  
ಘಟಕ 2.4- ವ್ಾಯಪಾರಿೇಕರಣವನುು ಅಥ್ಮಾಡಿಕ್್್ಳುುವುದು ವ್ಾಯಪಾರದ ಬಿೋಂದು (ಪಿ.ಒ . ಪಿ) ವಸುತಗಳ 

ಬಳಕ್್ ಮತುತ ಉತಾನುದ ಮಾದರಿಗಳು. 
ಘಟಕ 2.5- ವ ಾಾ ರಾ ರ ದ ಮ ತದ ಾಗ ಳು ಲಭಯತ್ಯ ನಿಯಮಗಳು.  
ಘಟಕ 2.6- ಸಾಧ್್ಯ ಮಾನದೋಂಡ.  
ಘಟಕ 2.7- ಹ್್ಸ/ಗ ಮ ನಾಹೊ  ಶ್ ೇಖ್ ರಣ ಾ ಘಟಕ.  

 

 

 



 
 

 

ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

  

 

  

 ಪಾಮುಖ ಕಲಿಕೆಯ ಫಲಿತ್ಾಂಶರ್ಳು 

 ಈ ಪಾಠದ್ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳಗೆೆ ವಿದಾಾರ್ಥಗರ್ಳಿಗೆ ಈ ಕೆಳಗಿನ ವಿಷಯರ್ಳನುೆ ತ್ತಳಿದುಕೊಳುುತ್ಾರಿೆ: 
1. ಪರಸುತತ ಉತಾನುದ ಬೋಂಡವ್ಾಳ ಮತುತ ಉತಾನುದ ವಿವರಗಳನುು ತ್ಪಕದ ವಿಶ್ ಾೇಷ್ಣ , ಬಲ್್ ಅೋಂಕಗಳು ಮತುತ ರ್ಪಾೋಂತರಗಳು, 

ನಿಮಮ ಸಾೋಂತ ಮತುತ ನಿಮಮ ಸಾಧಾ್ತಮಕ ಉತಾನುಗಳು, ಮತುತ ಅದಕ್್ು ಅನುಗುಣವ್ಾಗಿ ವಿವರಗಳನುು ನವಿೇಕರಿಸ್. 
2. ನವಿೇಕೃತ ಜ್ಞಾನವನುು ವಲಯ-ವಾರ ತ, ವಗ್-ವ್ಾರು, ಮಳಿಗ್ ವಾರ ತ ಯೇಜನಗ್ಳನುು ವಿವರಿಸ್. 
3. ಮಳಿಗ್ ಗಳು ಬಳಸಬೇ್ಕ್ಾದ ಯೇಜನಗ್ಳನುು ಯೇಜಸಲು ಮೇಲ್ಲಾಚಾರಕರಿಗ ್ಸೋಂಬೋಂಧಿತ ಮಾಹಿತಿಯನುು ನಿೇಡಿ . 
4. ಬೇ್ಡಿಕ್ ್ಇರುವ ಮಳಗಗ್ಳನುು ಗುರುತಿಸ್ ಮತುತ ವ್ಾಯಪಾರಿೇಕರಣ ಸಾಮಗಿರಗಳ ಸರಿಯಾದ ನಿಯೇಜನಯ್ೋಂದ ಹ್ಚಿಚನ 

ಆದೇ್ಶದ ಗ್್ ೇಚರತಯ್ನುು ಸಾಧಿಸಲು ಪರದಶ್ನಗಳಗ ್ಇವುಗಳನುು ಒದಗಿಸಲು ಚಿಲಲರ ್ವ್ಾಯಪಾರಿಗ ್ಮನವರಿಕ್ ್ಮಾಡಲು 
ಪರಯತಿುಸ್.  

5. ಕರಾಟಿನ್ ಸುತತಮುತತಲ್ಲನ ಪರದ್ೇಶದಲ್ಲಲ ಮತುತ ಕರಾಟಿನ್ಲ್ಲಲ ಒಳಗ ್ವಸುತಗಳನುು ಹೇ್ಗ ್ವಾಾರಾರದ ಮತದ ಾಯ ನ್ತು ಹ್ೇಗ ್
ಮಾಡುವುದು ಎೋಂಬುದನುು ವಿವರಿಸ್ . 

6. ಅಸತವಯಸತವ್ಾಗಿರುವ ಜಾಗವನುು ತ್ರವುಗ್್ ಳಸುವ ಮ್ಲಕ ಮತುತ ಸೋಂಸ್ೆಯ ಉತಾನುಗಳನುು ಸೋಂಗರಹಿಸುವ ಮ್ಲಕ ನ್ೈಸಗಿ್ಕ 
ಗ್್ ೇಚರತಯ್ನುು ಗುರುತಿಸ್. 

7. ಪರತಿಸಾಧಿ್ಯ ವಾಾರಾರದ ಮತದ ಾಯ ಪಕುದಲ್ಲಲ ಉತಾನುಗಳನುು ಇರಿಸ್ ಮತುತ ವಗ್ ಮತುತ ಸಾಧ್್ ಯನುು ನಿವ್ಹಿಸ್. 
8. ರ್ಢಿಗಳ ಪರಕ್ಾರ ನಿಮಮ ಸಾೋಂತ ಉತಾನುವನುು ಪರತಿಸಾಧಿ್ಗಳ್ ೋಂದ್ರಗ್ ಮಾನದೋಂಡವನುು ಮಾಡಿ ಮತುತ ಅದರ ಪರಕ್ಾರ, 

ಮಳಗಗ್ಳಲ್ಲಲ ನಿಮಮ ಸಾೋಂತ ಉತಾನುಗಳನುು ಲಭಯವ್ಾಗುವೋಂತ್ ಮಾಡಿ.  
9. ಹ್್ಸ ಉತಾನುಗಳ ಅನನಯ ಮಾರಾಟದ ಪರತಿಪಾದನ ್(ಯುಎಸ್ಾ) ಬಗ್ೆ ತಿಳಯರಿ - ಚಿಲಲರ ್ವ್ಾಯಪಾರಿಗಳಗ್ ವ್್ೈಶಷಟಯಗಳು ಮತುತ 

ಪರಯೇಜನಗಳು. 
10. ಶ್್ೇಖರಣಾ ಘಟಕಗಳನುು ಕ್ೇ್ೋಂದ್ರರೇಕರಿಸಲು ಆದೇ್ಶಗಳನುು ಇರಿಸಲು ಮಳಗಗ್ಳಗ್ ಮನವರಿಕ್ ್ಮಾಡಲು ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿ 

ಮಾರಾಟ ಕರ ್ಮಾಡಿ. 
 

 
ಅನುಕೂಲಕಾುಗಿ ಟಿಪಪಣಿ  
 
 
 

• ರಾಠದ ನಿರಿೇಕ್್ಗಳ ಬಗ್ೆ ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳನುು ಕ್್ೇಳ. 
• ಭಾಗವಹಿಸಲು ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳನುು ಆಹಾಾನಿಸ್. ಬಿಳರ್ಲಗಯ್ಲ್ಲಲ ನಿರಿೇಕ್್ಗಳನುು ಪಟ್ಟಟ ಮಾಡಿ. 
• ರಾಠದಲ್ಲಲ ಏನಲ್ಲವನುು ಒಳಗ್್ ೋಂಡಿದ ್ಎೋಂಬುದರ ಸೋಂಕ್ಷಿಪತ ಅವಲ್್ೇಕನವನುು ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳಗ ್ನಿೇಡಿ. 
• ಧ್ನಾತಮಕ ಮತುತ ಸೋಂತ್್ ೇಷದ ಟ್ಟಪಾಣಿಯೋಂದ್ರಗ ್ಪಾರರೋಂಭಿಸ್. 
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 ಘಟಕ 2.1: ಉತಪನೆದ ವಿವರರ್ಳು ಮತು ಿಉತಪನೆರ್ಳ ಬಂಡವ್ಾಳ 

 
ಘಟಕದ ಉದೆದೇಶ  

 
 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗೆ ವಿದಾಾರ್ಥಗರ್ಳಿಗೆ ಈ ಕಳೆಗಿನವು ಸಾಧಾವ್ಾರ್ುತದಿೆ: 
1. ಉತ್ಪನ್ುಗಳ  ತ್ಪಕ, ಬಲ್್ ಅೋಂಕಗಳು ಮತುತ ರ್ಪಾೋಂತರಗಳ್ ೋಂದ್ರಗ ್ಉತಾನುದ ವಿವರಗಳ ಬಗ್ೆ ತಿಳಯರಿ. 
2. ಉತಾನು ಬೋಂಡವ್ಾಳದ ಪರಿಕಲಾನ್ಯ ಬಗ್ೆ ತಿಳಯರಿ.  
3. ಉತಾನು ಬೋಂಡವ್ಾಳದ್್ೋಂದ್ರಗ್ ಉತಾನುಗಳನುು ವಗಿೇ್ಕರಿಸ್. 
4. ಉತಾನು ಬೋಂಡವ್ಾಳವನುು ಹ್ೇಗ್ ವಗಿೇ್ಕರಿಸುವುದು ಎೋಂಬುದನುು ಗುರುತಿಸ್. 
5. ಉತಾನು- ಬೋಂಡವ್ಾಳದ ನಿವ್ರ್ಣಯ್ನುು ವಿವರಿಸ್. 

 

2.1.1 ಉತಪನೆದ ವಿವರರ್ಳು ಯಾವುವು 

 ಕೇೆಳಿ  
 
 

• ಉತಾನುದ ವ್್ೈಶಷಟಯಗಳ ಮ್ಲಕ ಅವರು ಏನು ಅಥ್ಮಾಡಿಕ್್್ ಳುುತಾತರ ್ಎೋಂಬುದನುು ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳಗ ್ಕ್್ೇಳ. 
• ಚಿಲಲರ್ ಅೋಂಗಡಿಯೋಂದ ಉತಾನುವನುು ಪರಿಗಣಿಸಲು ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳಗ ್ಕ್್ೇಳ (ಉದಾರ್ರಣ್ಗ,್ ಕ ೇಶಮದೊನ್ ಬಾಟಲಿ ಅಥವ್ಾ ಅಂ ಗಿ) 
ಮತುತ ಅದರ ವ್್ೈಶಷಟಯಗಳನುು ಪಟ್ಟಟ ಮಾಡಿ. 

 

 
ಅನುಕೂಲಕಾುಗಿ ಟಿಪಪಣಿರ್ಳು  
 
 
 
 

• ಚಿಲಲರ ್ಅೋಂಗಡಿಯೋಂದ ಉತಾನುದ ಉದಾರ್ರಣಯ್ನುು ಒದಗಿಸ್ ಮತುತ ಅದರ ವ್್ೈಶಷಟಯಗಳನುು ಪಟ್ಟಟ ಮಾಡಿ. 
• ಚಿಲಲರ ್ವ್ಾಯಪಾರಿ ಮತುತ ಗಾರರ್ಕರ ದೃಷ್ಟ್ಟಕ್್್ ೇನದ್ರೋಂದ ಉತಾನುದ ವಿವರಗಳನುು ಪಟ್ಟಟ ಮಾಡಿ. 
• ಉತಾನುದ ವಿವರಗಳಗ್ ಸೋಂಬೋಂಧಿಸ್ದ ವಿವಿಧ್ ಪರಿಕಲಾನಗ್ಳನುು ವಿವರಿಸ್. 
• ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳು ಸೋಂಬೋಂಧಿಸಬರ್ುದಾದ ಉತಾನು ರ್ಪಾೋಂತರದ ಉದಾರ್ರಣಯ್ನುು ಒದಗಿಸ್. 
• ಉತಾನು ಮಶರಣದ ಅಗಲ ಮತುತ ಆಳದ ಪರಿಕಲಾನ್ಗಳನುು ವಿವರಿಸ್. 

 

 
ಹ್ೆೇಳಿ  
 
 
 
 

• ಚಿಲಲರ ್ವ್ಾಯಪಾರಿಯ ದೃಷ್ಟ್ಟಕ್್್ ೇನದ್ರೋಂದ, ಈ ಕ್ಳ್ಗಿನ ಉತಾನು ವಿವರಗಳನುು ನಿೇಡಲಾಗಿದ:್ 
» ಉತಾನು ಪರಿಕಲಾನ.್ 
» ವಿನಾಯಸದ ಅವಶಯಕತಗ್ಳು ಮತುತ ವಿಶ್್ೇಷಣಗಳು. 
» ವ್್ೈಶಷಟಯಗಳು. 
» ಉದಾ್ೇಶತ ಮಾರುಕಟ್ಟ. 
» ಬಲ್್ ಅೋಂಕಗಳು. 
» ಸ್ಾಾನಿಕ ತ್ಂತ್ಾ. 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 

  

 

 

ಉತಾನುದ ವಿವರ 
ಪುರುಷರ ಜಾಕ್್ಟ್ 
ಗಾತರ-ಮಧ್ಯಮ 
ಬಟಟ್ - 100 % ರ್ತಿತ 
ಎಚಚರಿಕ್್- ಬಿಳುಪು ಕ್ಾರಕ ಅಥವ್ಾ ಇಸ್ರೇ ಬಳಸಬೇ್ಡಿ 

ಚಿತರ 2.1 ಉತಾನುದ ವಿವರ 
 • ಗಾರರ್ಕರ ದೃಷ್ಟ್ಟಕ್್್ೇನದ್ರೋಂದ, ಈ ವಿವರಗಳು ಒಳಗ್್ ೋಂಡಿವ್:್ 

➢ ಪರಯೇಜನಗಳು 
➢ ಉತ್ತಮ ವತ್ೊನ   
➢ ಪರಸುತತಿ 
➢ ಬಲ್್ 
➢ ಉದಾ್ೇಶ 

• ಮ್ಲ ತ್ಕ ಎೋಂದ್ ಕರಯ್ುತಾತರ್, ಮ್ಲ ತ್ಕ ಮ್ಲ ತ್ಕ ದರವಯರಾಶಗ ್ (ತ್ಕ ಎೋಂದು ವಿವರಿಸಲಾಗಿದ್) 
ಸಮನಾಗಿರುತತದ.್ ಉದಾರ್ರಣ್ಗ,್ ಅಮೇರಿಕ್ಾ ಮತುತ ಇತರ ಕ್ಲ್ವು ದ್ೇಶಗಳು ಯು.ಎರ್ಸ ಕ್ಾಗದವನುು ಬಳಸುವ ಮ್ಲಕ 
ಸಮಾವ್ೇ್ಶವನುು ಬಳಸುತತವ್,್ ಅದರ ಗಾತರವು ತ್ಕದ ಪೌೋಂಡು ಅಥವ್ಾ ನಿದ್ರ್ಷಟ ಆಧಾರ ಗಾತರದ 500 ಅಥವ್ಾ 1000 ಹಾಳ್ಗಳು. 
20# 500 ಹಾಳ್ಗಳ ಪರತಿ ಹಾಳ್ಗಳ ಮ್ಲ ಅೋಂಚು 20 ಪೌೋಂಡ್್‌ಗಳು. 

• ಬಲ್್ಯು ರ್ಪಾಯ, ಡಾಲರ್ ಅಥವ್ಾ ಯಾವುದೇ್ ಇತರ ಚಲಾವಣ ಯ ನಾಣಾದ ರ್ಪದಲ್ಲಲರುತತದ ್ಮತುತ ಆರ್ಥ್ಕ ವಯವಸ್ೆಯನುು 
ನಿಯೋಂತಿರಸುತತದ.್ ಇದು ಪ್ರೈ್ಕ್ ್ಮತುತ ಬೇ್ಡಿಕ್ಯ್ನುು ಸರ್ ವ್ಾಯಖಾಯನಿಸುತತದ್. 

• ಉತಾನು ರ್ಪಾೋಂತರಗಳು ಹ್ೇಗ್ ಕ್ಾಯ್ನಿವ್ಹಿಸುತತವ್್ ಮತುತ ಉತಾನು ನಿವ್ಾ್ರ್ಕರು ಅವುಗಳನುು ಹ್ೇಗ ್ ರಚಿಸಬರ್ುದು 
ಎೋಂಬುದನುು ತಿಳಯಲು ನಿೇವು ಕ್್ಳಗಿನ ಸ್ಚನಗ್ಳನುು ಅನುಸರಿಸಬರ್ುದು:  

➢ ಮದಲ ಅಥವ್ಾ ಮ್ಲ ಉತಾನುವು ಮದಲ ರ್ಪಾೋಂತರವ್ಾಗಿದ್.  
➢ ರ್ಪಾೋಂತರಗಳನುು ಸಕ್ತರಯಗ್್ ಳಸ್ದ ನೋಂತರ, ನಿೇವು ಒೋಂದ್ೇ ಉತಾನುದಲ್ಲಲ ಎಲಾಲ ಗುಣಲಕ್ಷಣ ವಗ್ಗಳನುು 

ಹ್್ೋಂದ್ರಸಬೇ್ಕು  
➢ ಪರತಿಯೋಂದು ಬದಲಾವಣಯ್ು ವಿಶಷಟವ್ಾದ ಶ್ೇ್ಖರಣಾ ಘಟಕ (ಶ್್ೇ.ಘ) ಮತುತ  
➢ ದಾಸಾತನು ಮೌಲಯವನುು ಹ್್ ೋಂದ್ರದ.್  

 

 

ಚಿತರ 2.2 ಉತಾನು ರ್ಪಾೋಂತರಗಳು 
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• ಉತಾನು ಮಶರಣವನುು ಸ್ಂಸ್ ಾಯು ಮಾರಾಟಕ್್ು ನಿೇಡುವ ಉತಾನುಗಳ ಸೋಂಪ್ಣ್ ಶ್್ರೇಣಿಯೋಂದು ವ್ಾಯಖಾಯನಿಸಲಾಗಿದ್, ಅವುಗಳೆ್ೂೕಂದರ್: 

ಅದರ ಅಗಲ ಮತುತ ಆಳ. ಉದಾರ್ರಣ್ಗ,್ ಹ ರ್ಚ.ಯತ.ಎಲ್ ನೋಂತರ್ ಸೋಂಸ್ೆಯು ಸಾಬ್ನುಗಳು, ಕ ೇಶಮದೊ ನ್ ಮತುತ 
ಮಾಜ್ಕಗಳು(ಡಿಟಜ್್ೋಂಟ್) ಸೇ್ರಿದೋಂತ ್ವಿವಿಧ್ ಉತಾನುಗಳ ಸಾಲುಗಳನುು ಒದಗಿಸುತತದ.್ ಈ ಎಲಾಲ ಸಾಲುಗಳ ಸೋಂಯೇಜನ್ಯನುು 
ಅದರ ಉತಾನು ಮಶರಣ ಎೋಂದು ಕರಯ್ಲಾಗುತತದ.್ 

 
 
 
 
 
 
• ಉತಾನುದ ಸಾಲನುು ಒೋಂದ್ೇ ರಿೇತಿಯ ಭೌತಿಕ ಗುಣಲಕ್ಷಣಗಳು ಮತುತ ಉಪಯೇಗಗಳನುು ಹ್್ ೋಂದ್ರರುವ ಉತಾನುಗಳ ಗುೋಂಪು 
ಎೋಂದು ವ್ಾಯಖಾಯನಿಸಲಾಗಿದ.್ ಉದಾರ್ರಣ್ಗ್, ನ್ಸ್ಲ ಮಲ್ು್‌ಮೇಡ್, ಚಾಕ್್್ ಲೇ್ಟ್ ಉತಾನುಗಳು ಸ್ೇರಿದೋಂತ ್ ಹಾಲು ಆಧಾರಿತ 
ಉತಾನುಗಳನುು ನಿೇಡುತತದ.್ ಕ್ತಟ್್‌ಕ್ಾಯಟ್, ಮತುತ ಮಾಯಗಿಯೋಂತರ್ ಆಹಾರ ಉತಾನುಗಳು. ಇವು ಅದರ ಉತಾನು ಸಾಲುಗಳು. 
 

 
 
 
 
 
 
• ವ್ಾಯಪಾರವು ಕಡಿಮ ಬಲ್್ಯ ಉತಾನುದ ಬಲ್್ಯನುು ಹ್ಚಿಚಸಲು ಹ್ಚಿಚನ ಬಲ್್ಯ ಉತಾನುವನುು ಸಾಲ್ಲಗ್ ಸ್ೇರಿಸುವ ತೋಂತರವ್ಾಗಿದ.್ 
ಉದಾರ್ರಣ್ಗ,್ ನಿೇವು ನಿಜವ್ಾಗಿಯ್ ದ್ರಾಚಕರ ವ್ಾರ್ನವನುು ಖರಿೇದ್ರಸಲು ಉದಾ್ೇಶಸ್ರುವ್ಾಗ, ಕಡಿಮ ಮಾಸ್ಕ ಕೋಂತು 
ದರದಲ್ಲಲ ಹ್್ಸ ಕ್ಾರನುು ಖರಿೇದ್ರಸಲು ನಿಮಗ್ ಅವಕ್ಾಶ ನಿೇಡಬರ್ುದು. 

• ಕಡ್ಡಮೆ ಬ ಲ ಯ ಉತ್ಪನ್ುವನ್ತು ಹ ಚ್ಚುನ್ ಬ ಲ ಯ  ಉತ್ಪನ್ುದ ಸ್ಾಲಿಗ್  ಸ್ ೇರಿಸ್ತವ ವಾಾರಾರದ ಹಿ ಮತಮಖ್ ವಾಾರಾರ ವು 
ಕಡ್ಡಮೆಯ್ಾಗಿದ . ಉದಾಹರಣ ಗ್ , ನಿೇವು ಹ ಪಸ್ ಮುದರಕ ಅನ್ತು ಖ್ರಿೇದಿಸ್ತವಾಗ ಕ ಲವು ಶ್ಾಯ ನಳಕ್್ಗಳನುು ಖ್ರಿೇದಿಸ್ಲತ 
ನಿಮಗ್  ಅವಕಾಶ ನಿೇಡಬಹತದತ. 

 

 

ಚಿತರ 2.3: ಉತಾನು ಮಶರಣ 

 

ಚಿತರ 2:4: ಉತಾನು ಸಾಲು 

 

ಬಳಸಬಹುದಾದ ಸಂಪನೂೂಲರ್ಳು  

ತೋಂಪು ಪಾನಿೇಯಗಳು, ಸೋಂಸುರಿಸ್ದ ಆಹಾರಗಳು ಅಥವ್ಾ ಪರತಯಕ್ಷವ್ಾದ ಔಷಧ್ಗಳೋಂತರ್ ಅದ್ೇ ಉತಾನುದ ಸಾಲ್ಲಗ ್ವ್್ೇಗವ್ಾಗಿ ಚಲ್ಲಸುವ 
ಗಾರರ್ಕ ಸರಕುಗಳ ಸ್ೇರುತತವ್.್ 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 

  

 
ಪಾಾಯೇಗಿಕ  

• ಅದೇ್ ಉತಾನುದ ಸಾಲ್ಲನ ಕ್ಲ್ವು ವ್್ೇಗವ್ಾಗಿ ಚಲ್ಲಸುವ ಗಾರರ್ಕ ಸರಕುಗಳನುು ತ್್ೇರಿಸ್ ಮತುತ ಮಶರಣ ಮಾಡಿ ಮತುತ ಉತಾನುಗಳಗ ್
ಸೋಂಬೋಂಧಿಸ್ದ ಕ್ಳ್ಗಿನ ಪರಿಕಲಾನ್ಗಳನುು ವಿವರಿಸ್: 
➢ ಉತಾನುದ ರ್ಪಾೋಂತರಗಳು 
➢ ಉತಾನುದ ಮಶರಣ 
➢ ಉತಾನುದ ಸಾಲು 
➢ ಉತಾನು ಲಕ್ಷಣಗಳು 
➢ ಉತಾನುಗಳ ತ್ಕ 
➢ ಬಲ್್ ಅೋಂಕಗಳು 

• ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳು ಯಾವುದ್ೇ ಪರಶ್ು್ಗಳನುು ಹ್್ೋಂದ್ರದಾರ್ ಅವರನುು ಕ್್ೇಳ ಮತುತ ಅವರ ಪರಶ್ು್ಗಳನುು ಪರಿರ್ರಿಸ್. 

2.1.2 ಉತಪನೆ ಬಂಡವ್ಾಳ ಎಂದರೆೇನು 
 

ಹ್ೆೇಳಿ  
 
 
 
 
 

• ಉತಾನು ಬೋಂಡವ್ಾಳವನುು ಸೋಂಸ್ೆಯು ತಯಾರಿಸ್ದ ಉತಾನುಗಳ ಕುಟುೋಂಬವನುು ಪರತಿನಿಧಿಸುವ ಎರಡು ಅಥವ್ಾ ಎರಡಕ್ತುೋಂತ ಹ್ಚುಚ 
ಉತಾನುಗಳ ಸೋಂಗರರ್ ಎೋಂದು ವ್ಾಯಖಾಯನಿಸಲಾಗಿದ್. 

• ಬೋಂಡವ್ಾಳದಲ್ಲಲ ಪರಬಲವ್ಾದ ವಸುತವ್್ೋಂದರ ್ಉತಾನುದ ಸಾಲು, ಇದು ಮಾರುಕಟ್ಟ ಪಾತ್ತಸ್ಪಧ ೊಗ್  ಪರಯೇಜನಕ್ಾರಿಯಾಗಿದ್. 
• ಉತಾನು ಸಾಗಣ್ ಅನ್ತು ಸೋಂಸ್ೆಯ ತ ರ ಚ್ಚಸಿದ , ಹಪಡ್ಡಕ ದಾರರ ತ ಪರಿಶೇಲಿಸ್ತತಾತ ರ  ಮತ್ತತ ಉತ್ಪನ್ು ನಿವಾೊಹಕರ ತ ನಿವೊಹಿಸ್ತತಾತ ರ . 
ಸೋಂಸ್ೆಯ ತ ತ್ನ್ು ಪಾಸ್ತತತ್ ಬಂ ಡವಾಳ ದಲಿಾ  ಸ್ ೇರಿಸ್ತವ ಹ ಪಸ್ ವಸ್ತತಗಳ ುನ್ತು ಇದತ ಪಾತ್ತನಿಧಿಸ್ತತ್ತದ . 

 ವಿವರಿಸಿ   
• ಉತಾನು ಬೋಂಡವ್ಾಳದ ವ್ಾಯಖಾಯನ ಮತುತ ಪರಯೇಜನಗಳನುು ವಿವರಿಸ್. 
• ದ್ರನಬಳಕ್್ ವಸುತಗಳು ಸೋಂಸ್ೆಯ ಉತಾನು ರೇ್ಖ್ ಎೋಂಬುದನುು ಉದಾರ್ರಣಯ್ೋಂದ್ರಗ್ ವಿವರಿಸ್. 
• ಸೋಂಸ್ೆಯ ಯಶಸ್ನೆ ಮೇಲ್ ಉತಾನು ಬೋಂಡವ್ಾಳದ ಪರಭಾವವನುು ವಿವರಿಸ್. 

 
ರ್ುಂಪು ಚಟುವಟಿಕ ೆ  

 • ಕ್ೌಶಲಯ ಅಭಾಯಸ ದೋಂತರ್ ತೋಂಡದ ಚಟುವಟ್ಟಕ್ಯ್ನುು ನಡ್ಸುವುದು. 
• ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳನುು ಮ್ರು ತೋಂಡಗಳಲ್ಲಲ ಜ್್ ೇಡಿಯಾಗಲು ಹ್ೇಳ, ಅವರ ಅಕು-ಪಕುದಲ್ಲಲರುವ ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳಗ ್ಆದಯತ.್ 
• ಚಟುವಟ್ಟಕ್್ಯ ಉದ್ಾೇಶ ಮತುತ ಅವಧಿಯನುು ವಿವರಿಸ್. 

• ಶಸುತ ಮತುತ ನಿರಿೇಕ್ಷಿತ ಕ್ಾಯ್ಕ್್ು ಸೋಂಬೋಂಧಿಸ್ದ ಮಾಗ್ಸ್ಚಿಗಳನುು ಹ್್ ೋಂದ್ರಸ್. 
• ಅೋಂತಜಾ್ಲದಲಲ ಅವರಿಗ್, ಅವರ ಆಯುಯ ಒೋಂದು ಸೋಂಸ್ೆಯನುು ಆಯು ಮಾಡಿ ಮತುತ ಅದರ ಉತಾನು ಬೋಂಡವ್ಾಳವನುು 

ಕೋಂಡುಹಿಡಿಯುವೋಂತ ್ಸ್ಚಿಸ್. 
• ಕ್ಾಗದದ ಹಾಳ್ಯಲ್ಲಲ ಬೋಂಡವ್ಾಳದ ಪಟ್ಟಟ ಮಾಡಲು ಅವರನುು ಹೇ್ಳ. 
• ವಿದಾಯರ್ಥ್ಗಳಗ ್ಅಗತಯವಿರುವ ಸೋಂದಭ್ದಲ್ಲಲ ಸಹಾಯ ಮಾಡಿ. 
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ವಿತರಕ  

                                                                                                                                                                       

ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

  

 
• ಚಟುವಟ್ಟಕ್್ಯ ಕ್್್ ನಯ್ಲ್ಲಲ, ಸಾಯೋಂಸ್ೇವಕರಾಗಿ ಮತುತ ಅವರ ಸೋಂಶ್್ ೇಧ್ನಗ್ಳನುು ಪರಸುತತಪಡಿಸಲು ಎರಡು-ಮ್ರು 

ತೋಂಡಗಳನುು ಕ್್ೇಳ. 
ಕೌಶಲಾ ಅಭಾಾಸ ಸಮಯ ಸಂಪನೂೂಲರ್ಳು 

ಉತಾನು ಬೋಂಡವ್ಾಳವನುು 
ಕೋಂಡುಹಿಡಿಯುವುದು. 

1 ಗೋಂಟ ್ ಸ್ೇಸದ ಕಡಿಿ ಮತುತಕ್ಾಗದ 

 

2.1.3 ಉತಪನೆ ಬಂಡವ್ಾಳ ರ್ಳಲಿಲನ ಉತಪನೆರ್ಳ ವಗಿೇಗಕರಣ 

 
ಹ್ೆೇಳಿ  
 
 
 
 
 
 

• ಉತಾನು ವಗಿೇ್ಕರಣವನುು ಬ್್ ೇಸಟನ್ ಸಮಾಲ್್ೇಚನ ್ಗುೋಂಪು ಮಾತೃಕ್್ ಮ್ಲಕ ಮಾಡಲಾಗುತತದ್, ಇದು ಉತಾನುವನುು 
ಅದರ ಮಾರುಕಟ್ಟ ಪಾಲು ಮತುತ ಬಳ್ವಣಿಗ ್ದರದ ಆಧಾರದ ಮೇಲ್ ವಗಿೇ್ಕರಿಸುತತದ್. 

• ವಿಶಷಟವ್ಾದ ಬ್್ ೇಸಟನ್ ಸಮಾಲ್್ೇಚನ ್ಗುೋಂಪು ಮಾತೃಕ್್ಯನುು ಕ್ಳ್ಗ ್ತ್್ ೇರಿಸಲಾಗಿದ:್ 
 
 
 
 
 
 

 
 
• ಇದರಲಿಾ ನಾಲತು ಮಾರ ತಕಟ ೆ ಬಕೇಟತಗಳಿವ : 

➢ ನಕ್ಷ ತ್ರಗಳ ು: ಈ ಬಕ ಟ್ ಹ ಚ್ಚುನ್ ಬ ಳ ವಣಿಗ್ , ಹ ಚ್ಚುನ್ ಮಾರ ತಕಟ ೆ ರಾಲತ ಉತ್ಪನ್ುವನ್ತು ಒಳ ಗ್ ಪಂ ಡ್ಡದ . 
➢ ನಗ ದ್ು ಹಸುಗಳ ು: ಈ ಬಕ ಟ್ ಕಡ್ಡಮೆ ಬ ಳ ವಣಿಗ್ , ಹ ಚ್ಚುನ್ ಮಾರ ತಕಟ ೆ ಷ ೇರ ತಗಳನ್ತು ಒಳ ಗ್ ಪಂ ಡ್ಡದ . 
➢ ಸಾಕುಪ ಾರಣಿಗ ಳ ು ಅಥವ್ಾ ನಾಯಿಗ ಳ ು: ಈ ಬಕ ಟ್ ಕಡ್ಡಮೆ ಬ ಳ ವಣಿಗ್ , ಕಡ್ಡಮೆ ಮಾರ ತಕಟ  ೆಷ ೇರ ತ ಉತ್ಪನ್ುವನ್ತು 

ಒಳ ಗ್ ಪಂ ಡ್ಡದ . 
➢ ಪ್ರಶಾಾಥಥ ಕ ಚಿಹ್ ಾಗ ಳ ು: ಈ ಬಕ ಟ್ ಹ ಚ್ಚುನ್ ಬ ಳ ವಣಿಗ್ , ಕಡ್ಡಮೆ ಮಾರ ತಕಟ ೆ ಷ ೇರ ತ  ಉತ್ಪನ್ುವನ್ತು ಒಳ ಗ್ ಪಂ ಡ್ಡದ . 

 

 

ಚಿತರ .2.5: ಬೊೇಸಟನ್ ಸಮಾಲೊೇಚನೆ ಗ ಂಪು ಮಾತೃಕೆ 

 ವಿವರಿಸಿ   

 • ಒಂ ದತ ಸ್ಂ ಸ್ ಾಗ್  BCG ಮಾಾಟಿಾಕ್ಿ ನ್ ಪಾಯ ೇಜನ್ಗಳ ನ್ತು ವಿವರಿಸಿ. 
• ಮಾಾಟಿಾಕ್ಿ ನ್ ಪಾತ್ತ ಬಕ ಟ್ ಏನ್ನ್ತು ತ ಪೇರಿಸ್ತತ್ತ ದ  ಎಂ ಬತದನ್ತು ವಿವರಿಸಿ. 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 

  
2.1.4 ಉತಪನೆ ಬಂಡವ್ಾಳರ್ಳನುೆ ವಿಭಾಗಿಸುವುದು. 

 ಹ್ೆೇಳಿ  
 
 
 
 
 
 
 

• ಉತ್ಪನ್ು ಬಂ ಡವಾಳ ವನ್ತು ನಿವೊಹಿಸ್ಲತ ಗ್ಾಾಹಕರ ನ್ಡವಳಿಕ ಯ ನ್ತು ವಿಶ್ ಾ ೇಷಿಸ್ತವುದತ ಮತ್ತತ ಹ ಪಸ್ ಉತ್ಪನ್ು ನ್ಡವಳಿಕ ಯನ್ತು 
ಅರ್ೊಮಾಡ್ಡಕ ಪಳ ುುವುದತ ಮತಖ್ಾವಾಗಿದ . 

• ಬಂ ಡವಾಳ ಮಂಡಳಿಯ ತಗ್ಾಾಹಕರ ವಿವಿಧ್ ಅಗತ್ಾಗಳ ು ಮತ್ತತ ಆದಾತ ಗಳ ನ್ತು ಅರ್ೊಮಾಡ್ಡಕ ಪಳ ುಲ ತ ಕಂ ಪನಿಗ್  ಹ ಚ್ಚುನ್ 
ಅವಕಾಶಗಳ ನ್ತು ಒದಗಿಸ್ತತ್ತದ . 

• ಪಾತ್ತಯಂ ದತ ವಗೊವು ವಿಭಿನ್ು ತ್ಂತ್ಾ ಮತ್ತತ ಹಪಡ್ಡಕ ಯ ಮಟೆವನ್ತು ಹ ಪಂ ದಿದ. 

 
 ಉದಾಹರಣ ೆ  

 

      

        Example 

• ಕ್್್ೇಕ್ಾ ಕ್್್ ೇಲಾ ಉತಾನುದ ಬೋಂಡವ್ಾಳ ಉದಾರ್ರಣಯ್ನುು ಒದಗಿಸ್. 
 
 
 
 
 
 
• ಹ್ಚಿಚನ ಕ್ಾಯ್ತೋಂತರದ ಉತಾನುದಲ್ಲಲ ಹ್ಚಿಚನ ರ್ಣವನುು ಇರಿಸುವ ಸೋಂಸ್ೆಯ ಉದಾರ್ರಣಯ್ನುು ಒದಗಿಸ್. 

 

ಚಿತರ 2.6 ಉತಾನು ಬೋಂಡವ್ಾಳ 

 
ಅನುಕೂಲಕಾುಗಿ ಟಿಪಪಣಿರ್ಳು  
 
 
 
 
 

• ಕ ಪನ ಯ ಚಟತವಟಿಕ ಯ ಲಿಾ ಅವರ ತ ಅನ ಾೇಷಿಸಿದ ಉತ್ಪನ್ು ಬಂ ಡವಾಳ ವನ್ತು ಉಲ ಾೇಖಿಸ್ಲತ ವಿದಾಾರ್ಥೊಗಳಿಗ್  ಕ ೇಳಿ . 
• ತ್ಮಮ ಬಿಡತವಿನ್ ವ ೇಳ ಯ ಲಿಾ ಹ ಚ್ಚುನ್ದನ್ತು ಅನ ಾೇಷಿಸ್ಲತ ಮತ್ತತ ಕಂ ಪನಿಯ ತ ಹ ಚತು ಗಮನ್ಹರಿಸ್ತವ ಉತ್ಪನ್ುವನ್ತು ನ ಪೇಡಲತ 

ಅವರ ನ್ತು ಕ ೇಳಿ. 

 
ಬಳಸಬಹುದಾದ ಸಂಪನೂೂಲ  

 ವ್್ೇಗವ್ಾಗಿ ಚಲ್ಲಸುವ ಗಾರರ್ಕ ಸರಕುಗಳು(FMCG) ಉತ್ಪನ್ುಗಳು ತ್ಂ ಪತ ರಾನಿೇಯಗಳು, ಸ್ಂ ಸ್ುರಿಸಿದ ಆಹಾರ ಅರ್ವಾ ಔಷ್ಧ್ಗಳ ು. 

 ಪಾಾಯೇಗಿಕ  

 
• ಉತ್ಪನ್ು ಬಂ ಡವಾಳ ದ ಕ ಲವು ವ್್ೇಗವ್ಾಗಿ ಚಲ್ಲಸುವ ಗಾರರ್ಕ ಸರಕುಗಳು ಉತ್ಪನ್ುಗಳ ನ್ತು ತ ಪೇರಿಸಿ ಮತ್ತತ ಅವುಗಳ ವ ೈಶಷ್ೆಯಗಳನ್ತು 

ವಿವರಿಸಿ 
• ವಿದಾಾರ್ಥೊಗಳು ಯ್ಾವುದ ೇ ಪಾಶ್ ುಗಳನ್ತು ಹ ಪಂ ದಿದಿರ  ಅವರನ್ತು ಕ ೇಳಿ ಮತ್ತತ ಅವರ ಪಾಶ್ ುಗಳನ್ತು ಪರಿಹರಿಸಿ. 
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ವಿತರಕ  

                                                                                                                                                                       

ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

  
೩.೧.೫ ಉತಪನೆ ಬಂಡವ್ಾಳದ ನಿವಗಹಣ ೆ

 
ಹ್ೆೇಳಿ  
 
 
 
 
 
 
 
 

• ಉತ್ಪನ್ು ಬಂ ಡವಾಳ ದ ನಿವೊಹಣ ಯ ತ ನಿಮಮ ಎಲಾಾ ಉತ್ಪನ್ುಗಳ ಮಾರ ತಕಟ ೆ ಸ್ಾಾನ್ದ ಒಟಾೆರ  ಚ್ಚತ್ಾಗಳ ನ್ತು ಒದಗಿಸ್ತತ್ತದ . 
• ಕ ಲವು ಪಾಯ ೇಜನ್ಗಳ ಂ ದರ : 

➢ ಸ್ಂ ಪನ್ಪಮಲ ಹಂ ಚ್ಚಕ , ಮಾರ ತಕಟ ೆ ಚಟತವಟಿಕ  ಮತ್ತತ ಉತ್ಪನ್ು ಕಾಯ ೊತ್ಂ ತ್ಾದಲಿಾ ಸ್ಹಾಯ ಮಾಡತತ್ತದ . 
➢ ವ ೈಯ ಕತಕ ಉತ್ಪನ್ುಕ ು ಅರಾಯ ವನ್ತು ಕಡ್ಡಮೆ ಮಾಡತತ್ತದ . 
➢ ಉತ್ತಮ ನಿಧಾೊರ ತ ಗ್ ದತಕ ಪಳ ುುವಲಿಾ ಸ್ಹಾಯ ಮಾಡತತ್ತ ದ . 
➢ ಉತ್ಪನ್ುದ ಮೌಲಾವನ್ತು ಹ ಚ್ಚುಸ್ತತ್ತದ . 
➢ ಆಗ್ಾಗ್ ೆ ಮಾರ ತಕಟ ೆ ಬದಲಾವಣ ಗಳಿಂ ದ ಸ್ಂ ಸ್ ಾಯ ನ್ತು ರ ಕ್ಷಿಸ್ತತ್ತದ . 
➢ ಉತ್ಪನ್ು ನಿವಾೊಹಕರಿಗ್  ಉತ್ಪನ್ು ಹಪಡ್ಡಕ ಯ ನಿಧಾೊರಗಳ ಸ್ಾರಾಂಶವನ್ತು ಒದಗಿಸಿ. 

 

 
ಅನುಕೂಲಕಾುಗಿ ಟಿಪಪಣಿರ್ಳು  
 
 
 
 
 
 

• ಅವರ ತ ಯ್ಾವುದ ೇ ಪಾಶ್ ುಗಳನ್ತು ಹ ಪಂ ದಿದಿರ  ಅವರ ನ್ತು ಕ ೇಳಿ.. 
• ಯ್ಾವುದ ೇ ವಿದಾಾರ್ಥೊಯ ತ ಪರಿಕಲಪನ ಯನ್ತು ಅರ್ೊಮಾಡ್ಡಕ ಪಳ ುಲತ ಕಷ್ೆಪಡತತ್ತತದಿರ  ವಿವರಿಸಿ ಮತ್ತತ ಪತನ್ರಾವತ್ತೊಸಿ.. 
• ಐಚ್ಚಿಕವಾಗಿ ಯ್ಾವುದ ೇ ಇತ್ರ ವಿದಾಾರ್ಥೊಯನ್ತು ಅನ್ತಮಾನ್ದಲಿಾ ಪರಿಕಲಪನ ಯ ನ್ತು ವಿವರಿಸ್ಲತ ಕ ೇಳಿ. 

 
ಸಾರಾಂಶ  
 
 
 

• ಉತ್ಪನ್ುದ ವಿವರ ಗಳ ನ್ತು ವಾಾಕರ ಣ ಬ ಲ  ಬಿಂ ದತ ಮತ್ತತ ರ ಪರಾಂ ತ್ರದ ಪಂ ದಿಗ್  ಸ್ಂಕ್ಷಿಪತವಾಗಿ ವಿವರಿಸಿ. 
• ಉತ್ಪನ್ು ಬಂ ಡವಾಳ ದ ಪರಿಕಲಪನ ಯನ್ತು ಸ್ಂ ಕ್ಷಿಪತವಾಗಿ ವಿವರಿಸಿ. 
• ಉತ್ಪನ್ುದ ವಗಿೇೊಕರ ಣವನ್ತು ಸ್ಂ ಕ್ಷಿಪತವಾಗಿ ವಿವರಿಸಿ. 
• ಉತ್ಪನ್ುದ ಬಂ ಡವಾಳ ವನ್ತು ಹ ೇಗ್  ವಗಿೊಕರಿಸ್ತವುದತ ಎಂ ಬತದನ್ತು ಸ್ಂ ಕ್ಷಿಪತವಾಗಿ ವಿವರಿಸಿ. 
• ಉತ್ಪನ್ು ಬಂ ಡವಾಳ ನಿವೊಹಣ ಯ ಪರಿಕಲಪನ ಯ ನ್ತು ಸ್ಂ ಕ್ಷಿಪತವಾಗಿ ವಿವರಿಸಿ. 

 ಟಿಪಪಣಿ  
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 

  
ಘಟಕ ೨.೨: ವಿವಿಧ ವರ್ಗರ್ಳ ೆಂದ್ಧಗೆ ಯೇಜರ್ೆಯ ಮಾಹಿತ್ತ 

 
ಘಟಕದ ಉದೆದೇಶರ್ಳು  

 
 ಈ ಘಟಕದ್ ಅಂ ತ್ಾ ದ್ ವ್ ೀಳ ಗ  ವಿದ್ ಾಾರ್ಥಥಗಳಿಗ  ಈ ಕ ಳಗಿನವೃು ಸಾಧಾ ವ್ಾಗು ತ್ುದ್ : 

1. ಯ ೇಜನ ಯ ಬಗ್ ೆ ನ್ವಿೇಕೃತ್ ಜ್ಞಾನ್ವನ್ತು ಒದಗಿಸ್ತತ್ತದ . 
2. ಉತ್ಪನ್ು ವಗೊ ನಿವೊಹಣ ಯ ನ್ತು ಚಚ್ಚೊಸಿ 
3. ವಗೊ ನಿವೊಹಣ  ಪಾಕಾಯೆಯ ನ್ತು ವಿಶ್ ಾೇ ಷಿಸಿ 
4. ಚಾನ ಲ್ ವಾರತ, ವಗೊವಾರ ತ, ಔಟ್  ಲ ಟ್ ಪಾಕಾರದ ಯೇಜನ ಗಳ ಕತರಿತ್ತ ನ್ವಿೇಕೃತ್ ಜ್ಞಾನ್ವನ್ತು ಹ ಪಂ ದಿರಿ. 
 

೨.೨.೧ ಯೇಜರ್ೆಯ ಬಗೆೆ ನವಿೇಕರಿಸಿದ ಜ್ಞಾನ 

 
ಹ್ೆೇಳಿ  
 
 
 
 
 
 
 
 
 

• ವಿತ್ರ ಕ ಮಾರಾಟಗ್ಾರ ರಿಗ್  ಇತ್ತತ ೇಚ್ಚನ್ ಚ್ಚಲಾ ರ  ವಾಾರಾರದ ಯೇಜನ ಗಳು ಮತ್ತತ ವಿವಿಧ್ ಉತ್ಪನ್ು ವಗೊಗಳ ಲಿಾನ್ ಕ ಪಡತಗ್ ಗಳ ಜ್ಞಾನ್ವು 
ಅತ್ಾಗತ್ಾವಾಗಿರತತ್ತ ದ . 

• ಮಾರಾಟಗ್ಾರ ಅರ್ವಾ ವಿತ್ರ ಕರ ತ ಗ್ಾಾಹಕರ ಅಗತ್ಾಗಳ ಆಧಾರ ದ ಮೆೇಲ  ಸ್ರಿಯ್ಾದ ಉತ್ಪನ್ುವನ್ತು ಶಫಾರಸ್ತ ಮಾಡಬ ೇಕತ. 
• ಯ ೇಜನ ಗಳಾದಂ ತ್ಹ ಲಕು ಡಾಾ, ಸ್ಾುಾರ್ಚ ಕಾರ್ಡೊ, ದರಗಳಲಿಾ ರಿಯ್ಾಯ್ದತ್ತಯ ಂ ತ್ಹ ಯೇಜನ ಗಳನ್ತು ಸ್ಹ ವಿವರಿಸ್ಬ ೇಕತ. 

 
 

 
  

ಚಿತರ 2.7 ಅದೃಷಟ ಲಾಟರಿಗಳು ಚಿತರ 2.8 ಸಾುಯಯಚ್ ಕ್ಾಡು್ಗಳು ಚಿತರ 2.9 ರಿಯಾಯತಿ 

೨.೨.೧ ಯೇಜರ್ೆಯ ಬಗೆೆ ನವಿೇಕರಿಸಿದ ಜ್ಞಾನ 
 ವಿವರಿಸಿ   

 
 

• ವಿತ್ರ ಕ ಮಾರಾಟಗ್ಾರ ರಿಗ್  ನ್ವಿೇಕರಿಸಿದ ಯೇಜನ ಯ ಜ್ಞಾನ್ದ ಪಾಯ ೇಜನ್ಗಳ ನ್ತು ವಿವರಿಸಿ.. 
• ಗ್ಾಾಹಕರ ವಿವಿಧ್ ಅವಶಾಕತ ಗಳು ಏನಾಗಿರ ಬಹತದತ ಎಂಬತದನ್ತು ಉದಾಹರಣ ಯಂ ದಿಗ್  ವಿವರಿಸಿ. 

 
    25 



ವಿತರಕ  

                                                                                                                                                                       

ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

  

೨.೨.೨ ಉತಪನೆದ ವರ್ಗರ್ಳ ನಿವಗಹಣೆ 

 
ಹ್ೆೇಳಿ  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

• ಚ್ಚಲಾ ರ  ವಾಾರಾರ ಮತ್ತತ ಖ್ರಿೇದಿಯ ನಿವೊಹಣ ಯ ಪರಿಕಲಪನ ಯ ವಗೊದಲಿಾ, ಚ್ಚಲಾರ  ಸ್ಂ ಸ್ ಾಯತ ಉತ್ಪನ್ುಗಳ ನ್ತು ಸ್ಣಣ 
ಗತಂ ಪತಗಳಾಗಿ ಉತ್ಪನ್ು ವಗೊಗಳಾಗಿ ಖ್ರಿೇದಿಸ್ತತ್ತದ . 

• ವಗೊ ನಿವೊಹಣ ಯ ಕ ಲವು ಪಾಯೇಜನ್ಗಳ ಂ ದರ : 
➢ ಉತ್ಪನ್ು ಮಾರಾಟದಲಿಾ ಪಪರ ೈಕ ದಾರರ ತ ಮತ್ತತ ಚ್ಚಲಾ ರ  ವಾಾರಾರಿಗಳ ಪಾಯ ೇಜನ್ಗಳ ನ್ತು ಖ್ಚ್ಚತ್ಪಡ್ಡಸ್ತತ್ತದ . 
➢ ಒಟತೆ ಮಾರಾಟವನ್ತು ಹ ಚ್ಚುಸ್ತವ ಮಪಲಕ ಲಾಭವನ್ತು ಹ ಚ್ಚುಸ್ಲತ ಸ್ಹಾಯ ಮಾಡತತ್ತ ದ  
➢ ಮಾರ ತಕಟ ಯೆ ಬಗ್ ೆ ಪಪರ ೈಕ ದಾರ ರ ಪರಿಣತ್ತಯ ನ್ತು ಬಳ ಸಿಕ ಪಳುಬಹತದತ ಎಂ ದತ ಖ್ಚ್ಚತ್ಪಡ್ಡಸ್ತತ್ತ ದ  

 

 
ರ್ುಂಪು ಚಟುವಟಿಕ ೆ  

 
 

• ಕೌಶಲಾ ಅಭಾಾಸ್ಕಾುಗಿ ಗತಂ ಪತ ಚಟತವಟಿಕ  ನ್ಡ ಸ್ತವುದತ. 
• ವಿದಾಾರ್ಥೊಗಳನ್ತು ನಾಲತು ತ್ಂ ಡಗಳಾಗಿ ವಿಂಗಡ್ಡಸಿ. 
• ಖಾಲಿ ಹಾಳ ಗಳು ವಿದಾಾರ್ಥೊಗಳ ಬಳಿ ಇಲಾದಿದಿರ  ವಿತ್ರಿಸಿ.. 
• ಕಾಗದದ ಕ ಲವು ಖಾಲಿ ಚ್ಚಟ್  ಗಳನ್ತು ಮಾಡಲತ ಅವರನ್ತು ಕ ೇಳಿ. 
• ಅವರ ತ ಕರಾಣಿ ಅಂಗಡ್ಡಯಲಿಾ ನ ಪೇಡ್ಡದ ಕ ಲವು ಉತ್ಪನ್ುವನ್ತು ನ ನ್ಪಿಸಿಕ ಪಳ ುಲ ತ ಅವರಿಗ್  ಹ ೇಳಿ.. 
• ಚ್ಚಟ್  ನ್ಲಿಾ ಆ ಪಾತ್ತಯ ಂ ದತ ಉತ್ಪನ್ುಗಳ ನ್ತು ಪಾತ ಾೇಕವಾಗಿ ಒಂ ದತ ಚ್ಚಟ್  ನ್ಲಿಾ ಒಂ ದತ ಉತ್ಪನ್ುವನ್ತು ಬರ ಯಲತ ಪಾತ್ತಯ ಬಬರಿಗಪ 

ಸ್ಪಚ್ಚಸಿ. 
• ಈ ಉತ್ಪನ್ುವನ್ತು ಬರ ಯ ಲತ ಅವರಿಗ್  ೫ ನಿಮಿಷ್ಗಳನ್ತು ನಿೇಡ್ಡ. 
• ಅವರ ತ ಬರ ಯ ತವುದನ್ತು ಪಪಣೊಗ್ ಪಳಿಸಿದಾಗ ಅವರ ಆಯ್ ಾ ಗತಂಪತಗಳಲಿಾ ಕ ಲಸ್ ಮಾಡಲತ ಹ ೇಳಿ.  ಅವರ ತ್ಂ ಡದ ಸ್ದಸ್ಾರ 

ಚ್ಚಟ್  ಗಳನ್ತು ಸ್ಂ ಗಾಹಿಸಿ ಮತ್ತತ ಉತ್ಪನ್ುವನ್ತು ಸ್ಣಣ ಗತಂ ಪಿನ್ ಅಡ್ಡಯ ಲಿಾ ವಗಿೇೊಕರಿಸಿ. 

ಕೌಶಲಾ ಅಭಾಾಸ ಸಮಯ ಸಂಪನೂೂಲ 

ಉತ್ಪನ್ುಗಳ ವಗಿೊಕರಣ ೧ ಗಂಟ  ರ ನಿಿಲ್ ಹಾಗಪ ಖಾಲಿ ಹಾಳ  
 

೨.೨.೩ ವರ್ಗ ನಿವಗಹಣೆ ಪಾಕ್ರಾಯೆ 
 

ಅನುಕೂಲಕಾುಗಿ ಟಿಪಪಣಿರ್ಳು  
 
 
 
 
 
 
 

• ವಗೊ ನಿವೊಹಣ ಯ ಎಂ ಟತ ಹಂತ್ದ ಪಾಕಾಯೆಯ ನ್ತು ವಿವರಿಸಿ.. 
• ಸ್ಪಕತ ವಾದಲಿಾ ಉದಾಹರ ಣ ಗಳನ್ತು ನಿೇಡ್ಡ. 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 

  

 
ಹಂತ: ವರ್ಗ ನಿವಗಹಣ ೆಪಾಕ್ರಾಯೆ  

 
 

 
 

ರ್ೋಂತ ೧: ಗಾರರ್ಕರು ಉತಾನುವನುು ಹ್ೇಗ್ಖರಿೇದ್ರಸುತಾತರ್ 
ಎೋಂಬುದನುು ಅಥ್ಮಾಡಿಕ್್್ ಳುುವ ವಗ್ವನುು ವಿವರಿಸ್ 

ರ್ೋಂತ ೨: ವಗ್ವನುು ವಿವರಿಸ್ ಪಾತರ: ಚಿಲಲರ್ ವ್ಾಯಪಾರಿಗಳಗ್ 
ಉತಾನು ವಗ್ಗಳ ಪಾರಮುಖಯತ್ಯನುು ವ್ಾಯಖಾಯನಿಸುವುದು 

 

 

 

 

ರ್ೋಂತ ೪: ವಗ್ಗಳ ಅೋಂಕಪಟ್ಟಟಯನುು ವ್ಾಯಖಾಯನಿಸ್: 
ವಗ್ದ ಗುರಿಗಳಗ ್ನಿವ್ಹಿಸಬ್ೇಕ್ಾದ ಕ್ಲ್ಸದ 

ವಿತರಣ್ಯನುು ವಿವರಿಸುತತದ್. 

ರ್ೋಂತ ೬: ವಗ್ ತೋಂತರಗಳನುು ವ್ಾಯಖಾಯನಿಸ್: ನಿದ್ರ್ಷಟ 
ವಗ್ದ ತೋಂತರಗಳ ಗುರಿಗಳನುು ಸಾಧಿಸಲು ನಿದ್ರ್ಷಟ 

ಕ್ತರಯಯನುು ಒಳಗ್್ೋಂಡಿರುತತದ್. 

ರ್ೋಂತ ೩: ವಗ್ದ ಮೌಲಯಮಾಪನವನುು ವ್ಾಯಖಾಯನಿಸ್: ವಿವಿಧ್ 
ಮಳಗಗ್ಳಲ್ಲಲ ಮಾರುಕಟ್ಟಯಲ್ಲಲ ಒೋಂದು ವಗ್ವು ಹ್ೇಗ್ 

ಕ್ಾಯ್ನಿವ್ಹಿಸುತತದ್ ಎೋಂಬುದನುು ಅಥ್ಮಾಡಿಕ್್್ ಳುುವುದು. 

ರ್ೋಂತ ೫: ವಗ್ದ ಕ್ಾಯ್ತೋಂತರವನುು ವಿವರಿಸ್: 
ವಗ್ದ ಔಟ್ಲಟ್ ಅನುು ಉತತಮಗ್್ಳಸುತತದ್ 

    27 



ವಿತರಕ  

                                                                                                                                                                       

ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

  

 

  

ರ್ೋಂತ ೭: ಯೇಜನ್ಯನುು ಕ್ಾಯ್ಗತಗ್್ಳಸ್: 
ಕ್ಾಯ್ತೋಂತರವನುು ಜೇವನಕ್್ು ಅಳವಡಿಸುತತದ್. 

ರ್ೋಂತ ೮: ಕ್ಾಯ್ಕ್ಷಮತಯ್ನುು ಪರಿಶೇಲ್ಲಸುವುದು ಮತುತ 
ಮೌಲಯಮಾಪನ ಮಾಡುವುದು: ವಿಶ್್ಲೇಷಣ್ಗಳು, ಅಳತ್ಗಳು ಮತುತ 

ಫಲ್ಲತಾೋಂಶವನುು ಪರಿಶೇಲ್ಲಸುವುದು. 

೨.೨.೪ ಚಾರ್ೆಲಾಾರು ಯೇಜರೆ್ರ್ಳು 
 

ಅನುಕೂಲಕಾುಗಿ ಟಿಪಪಣಿರ್ಳು  
 
 
 
 
 
 
 
 

• ವಿತ್ರ ಣಾ ಚಾನ್ಲ್ ಮತ್ತತ ವಗೊಗಳ ಪಾಕಾರ ಗಳನ್ತು ವಿವರಿಸಿ. 
• ಮಪರ ತ ರಿೇತ್ತಯ ಘಟಕಗಳ ಉದಾಹರಣ ಯ ನ್ತು ಬರ ಯ್ದರಿ. 

 
ಹ್ೆೇಳಿ  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

• ಚಾನ ಲ್-ವಾರ ತ ಉತ್ಪನ್ು ಯ ೇಜನ ಯ ತ ಉತ್ಪನ್ುದ ಸ್ಾರ ಪಪವನ್ತು ಅವಲಂ ಬಿಸಿರ ತತ್ತ ದ  ಪಾಮತಖ್ ವಿಷ್ಯ ವ ಂದರ  ಮಾರಾಟ 
ಮಾಡತವ ಜನ್ರಲಿಾ ಹಪಡ್ಡಕ  ಮಾಡತವುದತ.. 

• ಇತ್ತತ ೇಚ್ಚನ್ ದಿನ್ಗಳ ಲಿಾ ಕಂ ಪನಿಗಳು ಅಂ ಗಡ್ಡಕಾರರ ಸಿೇಮಿತ್ ಶ್ ಲ್್ (ಕರಾಟತ) ಜಾಗವನ್ತು ಹ ಚತು ಹ ಚತು ಪಡ ಯ ಲತ ಪಾಯತ್ತುಸ್ತತ್ತವ . 
• ವಿಭಿನ್ು ವಿತ್ರ ಣಾ ಮಾಗೊಗಳ ಂ ದರ : 
 

 

ನ ೇರ

ಮಾರುಕಟ್ ೆ ಮತ್ುು 
ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ುನ
ನ ೇರವಾಗಿ ಗ್ಾಾಹಕರಿಗ್ 
ಮಾರಾಟ
ಮಾಡುವುದು.

ಮಧ್ಯವರ್ತಿ 

ಎರಡು ಪಕ್ಷಗಳ 
ನ್ಡುವ  ಮಧ್ಯವರ್ತಿ
ಸ ೇವ ಯನ್ುನ 
ನೇಡುವುದು.

ದ್ವಿ ಮಾಗಿ

ಗ್ಾಾಹಕರನ್ುನ
ತ್ಲುಪಲು ಎರಡು 
ಅಥವಾ ಹ ಚ್ಚಿನ್
ಚಾನ್ಲ್ಗಳನ್ುನ
ಬಳಸುವುದು

ವಯರ್ತರಿಕುವಾದ 

ವಸುುಗಳನ್ುನ 
ಮರುಸಾಾಪಿಸಲು
ವಿಧಾನ್ವನ್ುನ 
ಬಳಸುವುದು

ಚಿತರ 2.10 ವಿತರಣಾ ಸೋಂಪಕ್ ದಾರಿಗಳು 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 

  

• ಸ೦ಪಕ್ದಾರಿಯಲ್ಲಲ ಮ್ರು ವಗ್ಗಳ ಘಟಕಗಳನುು ಸ್ೇರಿಸಲಾಗಿದ್: 
 
 

 

ಸ೦ಪ್ ಕಥದ್ಾರಿಯ
ವೃಗ ಥಗ ಳ

ಕಾಯಥಕತ್ಥ ವ್ಾಾಪಾರಿ ಗ ಳು ಅನುಕ ಲಕ

ಚಿತರ 2.11 ಸ೦ಪಕ್ದಾರಿಯ ವಿವಿಧ್ ವಗ್ಗಳು 

೨.೨.೫ ವರ್ಗವ್ಾರು ಯೇಜರ್ೆರ್ಳು 
 

ಹ್ೆೇಳಿ  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

• ವಗೊವಾರ ತ ಯ ೇಜನ ಗಳ ಂದರ : 
 

 

ಪರ ಪ ೇ ಕ್ಷ  
ವಾಾರ ಾರ ಪ ೇ ದಾಮ  

ಮಾಧ್ಾ ಮ  

•ಉತ್ ಪ ನ್ ುವನ್ ತು ಗ್ಾಾಹ ಕ ರಿಗ್   ಲಭಾ ವಾಗತ ವಂತ  ಸ್ ರಿಸ್ ತವ ಮ ಧ್ಾವತ್ತೊ ಗಳ
ಸ್ ರಣಿ

ನ  ೇರ ಮಾರತಕ ಟ ೆ  
ಮಾಧ್ಾ ಮ  •ಅಂತ್ತಮ  ಖ್ ರಿೇ ದಿದಾರನಿ ಗ್  ತ್ಯ್ಾರಕ ರಿಂದ ನ  ೇರ ಮಾ ರಾಟ

ಸ್ ಂಶ್ ಾೇ ಷಿತ್ ಮಾ ಧ್ಾಮ •ಲಭಾ ವಿರತವ ಎಲಾಾ ಉ ಳಿ ಸಿ ಕ  ಪ ಳುು ವ ಮಾ ಧ್ಾಮ  ಮಾರತಕ ಟ ೆಗ್  ಬಳಸ್ ತ ವ 
ಪದಗಳ ಸ್ ಹ ಾಯದಿಂದ

ಸ್ ಮ ತ್ಲ  ಮಾಧ್ಾ ಮ •ಮಾರತಕಟ ೆ ಅವಕ ಾಶವನ್ತು ಸ್ಾಧಿಸ್ತವ ಅದ ೇ ಮಟೆ ದ ಸ್ಂಸ್ ಾಗಳ ವಿಲಿೇ ನ್

೨.೨.೬ ಔಟ್ೆಲಟ್ ಮಾದರಿಯ ಯೇಜರ್ೆರ್ಳು 
 

ಹ್ೆೇಳಿ  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

• ಒಂ ದತ ಚ್ಚಲಾ ರ  ಮಾರಾಟ ಮಳಿಗ್ ಯ ತ ಸ್ಗಟತ ವಾಾರಾರಿಯ್ದಂ ದ ನ ೇರ ವಾಗಿ ಖ್ರಿೇದಿಸ್ತವ ಮಪಲಕ ಮತ್ತತ ಅವುಗಳ ಬ ಲ ಗಳ ನ್ತು 
ಹ ಚ್ಚುಸ್ತವ ಮಪಲಕ ಸ್ಣಣ ಉತ್ಪನ್ುದ ಪಾಮಾಣವನ್ತು ಮಾರಾಟ ಮಾಡತತ್ತದ . 

• ಮಾರ ತಕಟ ಯೆ ತ ವಸ್ತತಗಳ ು ಮತ್ತತ ಸ್ ೇವ ಗಳ ನ್ತು ಪರ ಸ್ಪರ ವಿನಿಮಯ ಮಾಡ್ಡಕ ಪಳ ುುವ ಸ್ಾಳ ವಾಗಿದ . 
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ವಿತರಕ  

                                                                                                                                                                       

ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

  

 
ಅನುಕೂಲಕಾುಗಿ ಟಿಪಪಣಿರ್ಳು  
 
 
 
 
 
 
 
 
 

• ಚ್ಚಲಾ ರ  ಮಾರಾಟ ಮಳಿಗ್ ಗಳು, ಉತ್ಪನ್ುದ ಪಾಕಾರ ಮತ್ತತ ಮಾಕ ೊಟಿಂ ರ್ಗ ತ್ಂ ತ್ಾಗಳ ನ್ತು ವಿವರಿಸ್ತವಾಗ ಎಲ ಾಲಿಾ 
ಸ್ಪಕತ ವ ನಿಸ್ತತ್ತದ ಯ ೇ ಅಲಿಾ ಉದಾಹರ ಣ ಗಳ ನ್ತು ಸ್ ೇರಿಸಿ. 
 

 ವಿವರಿಸಿ   

 
 
 

• ವಿವಿಧ್ ಚ್ಚಲಾ ರ  ಔಟ ಾ ಟೆಳ ನ್ತು ವಿವರಿಸಿ: 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

• ಚಿಲಲರ ್ಉತಾನುಗಳ ಪರಕ್ಾರಗಳನುು ವಿವರಿಸ್: 
➢ ಆಹಾರ ಉತಾನುಗಳು 
➢ ಬಾಳಕ್್ ವಸುತಗಳು ಅಥವ್ಾ ಬಾಳಕ್್ ಬರುವ ಸರಕುಗಳು (ಕಠಿಣವ್ಾದ ಚಿಲಲರ ್ವ್ಾಯಪಾರಿಗಳು) 
➢ ಜವಳ ಅಥವ್ಾ ಉಪಭ್್ ೇಗಯ ವಸುತಗಳು 
➢ ಕಲ್ 

 

ಸಗಟುಮಳಿಗ್ 

ಇಲಾಖ ಯಮಳಿಗ್ ಗಳು

ಬ ೇಕರಿಮಳಿಗ್ ಗಳು

ಔಷಧಿ ಅಥವಾ ಸ ೌಂದಯಿವಧ್ಿಕ ಮಳಿಗ್ ಗಳು ಅನ್ುಕೂಲಕರ 

ಮಳಿಗ್ ಗಳು ಮತ್ುು ಸಿಯೌಂ ಸ ೇವಾ ಮಳಿಗ್ ಗಳು

ರ್ತನ್ುನವ ಹಾಗೂ ಕುಡಿಯುವ - ಡಾಬ/ರ ಸ ೂೆೇರ ೌಂಟ್/ಹ ೂೇಟ್ ಲ್ ಗಳು ಇತ್ಾಯದ್ವ.

ಕ ಲಸದ ಸಾಳದಲ್ಲಿ ಹ ೂಸ ಮಳಿಗ್ ಗಳು/ ರ ೈಲ ಿ ಮಳಿಗ್ ಗಳು/ ವಿಮಾನ್ ನಲಾಾಣದ ಮಳಿಗ್ ಗಳು

ಚಿತರ. ೨.೧೩ ವಿವಿಧ್ ರಿೇತಿಯ ಚಿಲಲರ್ ಮಳಗಗ್ಳು 

 
ಅನುಕೂಲಕಾುಗಿ ಟಿಪಪಣಿರ್ಳು  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

• ವಿದಾಾರ್ಥೊಗಳು ಯ್ಾವುದ ೇ ಪಾಶ್ ುಗಳನ್ತು ಹ ಪಂ ದಿದಿರ  ಕ ೇಳಿ. 
• ಯ್ಾವುದ ೇ ವಿದಾಾರ್ಥೊಯ ತ ಪರಿಕಲಪನ ಯನ್ತು ಅರ್ೊಮಾಡ್ಡಕ ಪಳ ುಲತ ಕಷ್ೆಪಡತತ್ತತದಿರ  ವಿವರಿಸಿ ಮತ್ತತ ಪತನ್ರಾವತ್ತೊಸಿ. 
• ಐಚ್ಚಿಕವಾಗಿ, ಸ್ಂ ದ ೇಹದಲಿಾ ಪರಿಕಲಪನ ಯನ್ತು ವಿವರಿಸ್ಲತ ಯ್ಾವುದ ೇ ಇತ್ರ ವಿದಾಾರ್ಥೊಯ ನ್ತು ಕ ೇಳಿ. 

 

 
ಸಾರಾಂಶ  
 
 
 
 

• ಯ ೇಜನ  ಅರ್ವಾ ಕ ಪಡತಗ್ ಯ ಬಗ್ ೆ ನ್ವಿೇಕರಿಸಿದ ಜ್ಞಾನ್ದ ಪರಿಕಲಪನ ಯ ನ್ತು ಸ್ಾರಾಂ ಶಗ್ ಪಳಿ ಸಿ. 
• ಉತ್ಪನ್ು ವಗೊ ನಿವೊಹಣ ಯ ಪರಿಕಲಪನ ಯ ನ್ತು ಸ್ಾರಾಂಶಗ್ ಪಳಿಸಿ. 
• ವಗೊ ನಿವೊಹಣ  ಪಾಕಾಯೆಯ ನ್ತು ಸ್ಾರಾಂಶಗ್ ಪಳಿ ಸಿ. 
• ನ್ವಿೇಕೃತ್ ಜ್ಞಾನ್ದ ಚಾನ್ಲ್-ವಾರತ, ವಗೊ-ವಾರ ತ ಮತ್ತತ ಔಟ್  ಲ ಟ್-ವಿಧ್ಗಳ ಯೇಜನ  ಬಗ್ ೆ ಸ್ಾರಾಂಶಗ್ ಪಳಿಸಿ. 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 

  

 ಟಿಪಪಣಿ  
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  ಘಟಕ ೨.೩: ಉತಪನೆ ವಿವರರ್ಳ ಪಾತಾವನುೆ 
ಅರ್ಗಮಾಡಿಕೊಳುುವುದು 
 

ಘಟಕದ ಉದೆದೇಶರ್ಳು  
 
 ಈ ಘಟಕದ್ ಕ  ನ ಯಲ್ಲಿ, ವಿದ್ ಾಾರ್ಥಥಗಳಿಂದ್ ಈ ಕ ಳಗಿನವೃು ಸಾಧಾ ವ್ಾಗು ತ್ುದ್ : 

1. ಉತ್ಪನ್ುದ ವಿವರ ಗಳ ಬಗ್ ೆ ಮಾಹಿತ್ತಯ ನ್ತು ಒದಗಿಸ್ತತಾತರ . 
2. ಉತ್ಪನ್ು ವಿವರ ಗಳ ರಾತ್ಾಗಳನ್ತು ವಿವರಿಸ್ತತಾತ ರ . 
3. ಉತ್ಪನ್ು ವಿವರ ಗಳ ಕೌಶಲಾಗಳ ಬಗ್ ೆ ತ್ತಳಿಯ ತತಾತ ರ . 
4. ಉತ್ಪನ್ುದ ವಿವರ ಗಳ ಅಗತ್ಾತ ಯ ಬಗ್ ೆ ತ್ತಳಿಯ ತತಾತ ರ . 

 

 

೨.೩.೧ ಉತಪನೆದ ವಿವರ ಎಂದರೆೇನು? 
ಕೇೆಳಿ  
 
 
 

• ಉತ್ಪನ್ುದ ವಿವರ ಏನ್ತ ಎಂದತ ವಿದಾಾರ್ಥೊಗಳಿಗ್  ತ್ತಳಿ ದಿದ ಯೆೇ ಎಂ ದತ ಕ ೇಳಿ. 
• ಉತ್ಪನ್ುದ ವಿವರ ಗಳ ಬಗ್ ೆ ತ್ತಳಿ ದತಕ ಪಳ ುುವುದತ ಏಕ  ಮತಖ್ಾ ಎಂ ದತ 

 
ಅನುಕೂಲಕಾುಗಿ ಟಿಪಪಣಿರ್ಳು  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

• ವಿದಾಾರ್ಥೊಗಳು ಉತ್ತ ರಿಸ್ದಿದಿರ , ಪರಿಕಲಪನ ಯ ನ್ತು ವಿವರಿಸಿ. 
• ಉದಾಹರಣ  ನಿೇಡ್ಡ. 

 
ಹ್ೆೇಳಿ  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

• ಉತ್ಪನ್ುದ ವಿವರ ವು ವ ೈಯ ಕತಕ ಮಾರಾಟದ ಒಂ ದತ ಪಾಮತಖ್ ಭಾಗವಾಗಿದ , ಅದನ್ತು ಸ್ಂ ಪಪಣೊವಾಗಿ ಪಪವಾೊಭಾಾಸ್ 
ಮಾಡಲಾಗತತ್ತದ , ನ ನ್ಪಿನ್ಲಿಾಟತೆಕ ಪಳ ುುವುದತ ಮತ್ತತ ಅದನ್ತು ಕ ೇಳಿದಾಗ ಅದತ ಸ್ಾಾಭಾವಿಕವಾಗಿ ಮತ್ತತ ನ ೈಸ್ಗಿೊಕವಾಗಿ ಧ್ವನಿಸ್ತತ್ತದ  

• ಉತ್ಪನ್ು-ವಿವರ ಗಳ ಕ ಲವು ಉದಾಹರಣ ಗಳು ಕಾರ್-ಕ ೇರ್ ಉತ್ಪನ್ುಗಳ ು, ಔಷ್ಧಿೇಯ ಉತ್ಪನ್ುಗಳು, ಇತಾಾದಿ. 

  

ಚಿತರ ೨.೧೪ ಕ್ಾರು ರಕ್ಷಣಾ ಉತಾನು ಚಿತರ ೨.೧5 ಔಷ್ಧಿೇಯ ಉತ್ಪನ್ುದ ವಿವರ 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 

  

೨.೩.೨ ಉತಪನೆ ವಿವರರ್ಳ ಪಾತಾವ್ೆೇನು? 
 ಕೇೆಳಿ  

 
 
 
 

ಪರಿಣಾಮಕಾರಿ ಉತ್ಪನ್ುದ ವಿವರ ಗಳನ್ತು ಒದಗಿಸ್ತವ ವಿದಾಾರ್ಥೊಗಳು ಏನ್ತ ಯೇಚ್ಚಸ್ತತಾತ ರ  ಎಂ ಬತದನ್ತು ಕ ೇಳ . 

 

ಉತ್ಪನ್ು ಚ್ಚಲಾ ರ  ವಾಾರಾರಿಯ ಮತಖ್ಾ ಕೌಶಲಾಗಳ ು: 
• ಉತ್ಪನ್ು ಜ್ಞಾನ್ 
• ಗತಣಮಟೆದ ಗಮನ್ 
• ಗ್ಾಾಹಕರ ಗಮನ್ 
• ಗ್ಾಾಹಕ ಸ್ಂ ಬಂ ಧ್ 
• ಪಾಚಾರಗಳ ು ಮತ್ತತ ವರದಿ ಮಾಡತವ ಕೌಶಲಾಗಳ ು 
• ವಿವರ ಗಳಿಗ್  ಗಮನ್ 
• ಪಾದ ೇಶದ ನಿವೊಹಣ  
• ಸ್ಪಧಾೊತ್ಮಕ ವಿಶ್ ಾೇಷ್ಣ  

ಹ್ೆೇಳಿ  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 ಕ್ ೀತ್ರ ಭ ೀಟಿ    

• ವಿದಾಾರ್ಥೊಗಳಿಗ್ಾಗಿ ಹತ್ತತರ ದ ವ್್ೇಗವ್ಾಗಿ ಚಲ್ಲಸುವ ಗಾರರ್ಕ ಸರಕುಗಳು ಚ್ಚಲಾ ರ  ಅಂ ಗಡ್ಡಗ್  ಕ್ ೇತ್ಾ ಭ ೇಟಿ ನಿೇಡ್ಡ. 
• ಉತ್ಪನ್ುದ ವಿವರ ಗಳ ಪರಿಕಲಪನ ಯನ್ತು ಅಧ್ಾಯನ್ ಮಾಡಲತ ಮತ್ತತ ಕ ಳ ಗಿನ್ವುಗಳನ್ತು  ವಿಶ್ ಾ ೇಷಿಸ್ಲತ ಅವರ ನ್ತು ಕ ೇಳಿ: 
• ಉತ್ಪನ್ು ವಿವರ ಗಳು 
• ಉತ್ಪನ್ು ವಿವರ ಗಳ ರಾತ್ಾ 
• ಉತ್ಪನ್ುದ ವಿವರ ವು ಉತ್ಪನ್ುದ ಮಾರಾಟದ ಮೆೇಲ  ಹ ೇಗ್  ಪರಿಣಾಮ ಬಿೇರ ತತ್ತ ದ  
• ಅಗತ್ಾವಿದಾಿಗ ಅವರಿಗ್  ಸ್ಹಾಯ ಮಾಡ್ಡ ಮತ್ತತ ಅವರ ಪಾಶ್ ುಗಳನ್ತು ಪರಿಹರಿಸಿ. 
• ಈ ವಿಷ್ಯ ಗಳ ಕತರಿತ್ತ ವರ ದಿಯ ನ್ತು ತ್ಯ್ಾರಿಸ್ಲತ ಅವರ ನ್ತು ಕ ೇಳಿ 

 
 

ಅನುಕೂಲಕಾುಗಿ ಟಿಪಪಣಿರ್ಳು  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

• ವಿದಾಾರ್ಥೊಗಳು ಯ್ಾವುದ ೇ ಪಾಶ್ ುಗಳನ್ತು ಹ ಪಂ ದಿದಿರ  ಅವರನ್ತು ಕ ೇಳಿ. 
• ಯ್ಾವುದ ೇ ವಿದಾಾರ್ಥೊಯ ತ ಪರಿಕಲಪನ ಯನ್ತು ಅರ್ೊಮಾಡ್ಡಕ ಪಳ ುಲತ ಕಷ್ೆಪಡತತ್ತತದಿರ  ವಿವರಿಸಿ ಮತ್ತತ ಪತನ್ರಾವತ್ತೊಸಿ. 
• ಐಚ್ಚಿಕವಾಗಿ, ಸ್ಂ ದ ೇಹದಲಿಾ ಪರಿಕಲಪನ ಯನ್ತು ವಿವರಿಸ್ಲತ ಯ್ಾವುದ ೇ ಇತ್ರ ವಿದಾಾರ್ಥೊಯ ನ್ತು ಕ ೇಳಿ. 
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ಸಾರಾಂಶ  
 
 
 
 
 

• ಉತ್ಪನ್ುದ ವಿವರಣ ಯ ಪರಿಕಲಪನ ಯನ್ತು ಸ್ಾರಾಂಶಗ್ ಪಳಿಸಿ. 
• ಉತ್ಪನ್ು ವಿವರ ಕರ ರಾತ್ಾಗಳನ್ತು ಸ್ಾರಾಂಶಗ್ ಪಳಿಸಿ. 
• ಉತ್ಪನ್ು ವಿವರ ಗಳ ಕೌಶಲಾಗಳ ನ್ತು ಸ್ಾರಾಂಶಗ್ ಪಳಿ ಸಿ. 
• ಉತ್ಪನ್ುದ ವಿವರ ಗಳ ಅಗತ್ಾವನ್ತು ಸ್ಾರಾಂಶಗ್ ಪಳಿಸಿ. 

ಘಟಕ ೨.೪: ವ್ಾಾ ಪಾರಿ ೀಕರಣವೃನುಾ ಅಥಥಮಾ ಡಿಕ  ಳುುವೃುದ್ು, ಖರಿೀ್ಯ 
ಬಂದ್ುವಿನ ಬಳಕ  (POP) ವೃಸುು ಮತ್ುು ಉತ್ಪನಾಗಳ ಮಾದ್ ರಿಗಳು. 
 

 
ಘಟಕದ ಉದೆದೇಶರ್ಳು  
 
 
 

ಈ ಘಟಕದ್ ಕ  ನ ಯಲ್ಲಿ, ವಿದ್ ಾಾರ್ಥಥಗಳಿಂದ್ ಈ ಕ ಳಗಿನವೃು ಸಾಧಾ ವ್ಾಗು ತ್ುದ್ : 
1. ವಾಾರಾರಿೇಕರ ಣವನ್ತು ವಿವರಿಸಿ ಮತ್ತತ POP ವಸ್ತತಗಳ ನ್ತು ಚಚ್ಚೊಸಿ. 
2. ವಾಾಪರಿಕರಣದ ಅಂಶಗಳ ನ್ತು ವಿವರಿಸಿ 
3. ದೃಶಾ ವಾಾರಾರದ ಉದ ಿೇಶವನ್ತು ಚಚ್ಚೊಸಿ 
4. ವಾಾಪರಿಕರಣದ ಬ ಂ ಬಲ ರಚನ ಗಳನ್ತು ವಿಶ್ ಾ ೇಷಿಸಿ 
5. ವಾಾರಾರಿೇಕರ ಣದಲಿಾ POPS ನ್ ಕ ಲವು ಉದಾಹರ ಣ ಗಳ ನ್ತು ಗತರ ತತ್ತಸಿ 

 

೨.೪.೧ ವ್ಾಾಪರಿಕರಣ ಎಂದರೆೇನು? 
 

ಕೇೆಳಿ  
 
 
 
 
 

• ವಾಾಪರಿಕರಣದ ಬಗ್ ೆ ವಿದಾಾರ್ಥೊಗಳಿಗ್  ಏನ್ತ ತ್ತಳಿದಿದ  ಎಂ ದತ ಕ ೇಳಿ. 
• ಅಂಗಡ್ಡಯ ಲಿಾ ನಿದಿೊಷ್ೆ ಸ್ಂಖ ಾಯ ವಸ್ತತಗಳ ು ಕಡ್ಡಮೆಯ್ಾದಾಗ ತ್ಮಮ ಅನ್ತಭವಗಳನ್ತು ಹಂ ಚ್ಚಕ ಪಳ ುಲ ತ ವಿದಾಾರ್ಥೊಗಳಿಗ್  ಕ ೇಳಿ. 

 ಹ್ೆೇಳಿ  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ವಾಾರಾರಿೇಕರ ಣವು: 
• ಮಾರಾಟವನ್ತು ಹ ಚ್ಚುಸ್ಲತ ಉತ್ಪನ್ುದ ಬಗ್ ೆ ಗ್ಾಾಹಕರಿಗ್  ತ್ತಳಿ ಸ್ತವ ಮಪಲಕ ಖ್ರಿೇದಿಯ ನ್ತು ಉತ ತೇಜಿಸ್ಲತ ಮಾರಾಟದ ಹಂತ್ದಲಿಾ 

ಮಾಡ್ಡದ ಚಟತವಟಿಕ  
• ಗ್ಾಾಹಕರ ನ್ತು ಖ್ರಿೇದಿಸ್ತವಂತ  ಮನ್ವೊಲಿಸ್ಲತ ವಿವಿಧ್ ತ್ಂ ತ್ಾಗಳ ನ್ತು ಬಳ ಸಿಕ ಪಂಡತ ಉತ್ಪನ್ುಗಳನ್ತು ಮಾರ ತಕಟ ೆ ಮಾಡತವ ತ್ಂ ತ್ಾ 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 

  

 
• ಸ್ರಿಯ್ಾದ ಸ್ಮಯದಲಿಾ ಸ್ರಿಯ್ಾದ ಉತ್ಪನ್ುವನ್ತು ಸ್ರಿಯ್ಾದ ವಾಕತಗ್  ತ್ಲತಪಿಸ್ಲತ ಸ್ಹಾಯ ಮಾಡತವ ಅಭಾಾಸ್ 
• ಅಂಗಡ್ಡಗಳ ಕರಾಟಿನ್ಲಿಾ ವಸ್ತತಗಳ ನ್ತು ಇರಿಸ್ತವುದನ್ತು ಗತರಿಯ್ಾಗಿಸ್ತವುದತ ಮಾತ್ಾವಲಾ ದ  ಮಾರ ತಕಟ ಯೆ ಬ ೇಡ್ಡಕ ಯನ್ತು 

ಪರಿಗಣಿಸ್ತತ್ತ ದ  
 

 

ಚಿತರ ೨.೧೬ ಉತಾನುಗಳ ವ್ಾಯಪಾರಿೇಕರಣ 

` 
ಉದಾಹರಣ ೆ  

 

 

      

        Example 

• ಮಕುಳ-ಆಧಾರಿತ್ ಉತ್ಪನ್ುಗಳ ವಾಾರಾರಿೇಕರ ಣದ ಉದಾಹರ ಣ ಯ ನ್ತು ಹಂ ಚ್ಚಕ ಪಳಿು 
• ಮಾರಾಟಗ್ಾರ ನ್ತ ಹ ಚ್ಚುನ್ ಪಾಮಾಣದ ಉತ್ಪನ್ುಗಳನ್ತು ಆಡೊರ್ ಮಾಡ್ಡದಾಗ ಏನಾಗತತ್ತದ  ಎಂ ಬತದರ ಉದಾಹರ ಣ ಯ ನ್ತು 

ಹಂ ಚ್ಚಕ ಪಳಿು. 

 ೨.೪.೨ ಕೊಳುುವಿಕೆಯ ಹಂತದಲಿಲರುವ ವಸುಿರ್ಳು 
 

ಹ್ೆೇಳಿ  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ಕ್್್ಳುುವಿಕ್ಯ್ ರ್ೋಂತದಲ್ಲಲ ಇರುವ (POP) ಸ್ಾಮಗಿಾಗಳನ್ತು ಸ್ಾಮಾನ್ಾವಾಗಿ ಹ ಪರಹ ಪೇಗತವ ಸ್ಾಳ ಗಳಲಿಾ ಮತ್ತತ ಇತ್ತತ ೇಚ್ಚನ್ 
ದಿನ್ಗಳ ಲಿಾ ಅಂ ಗಡ್ಡಯ ಯ್ಾವುದ ೇ ಪಾದ ೇಶದಲಿಾ ಅದನ್ತು ಪಾಚಾರ ಮಾಡತವ ಸ್ಲತವಾಗಿ ವಾಾರಾರದ ಹತ್ತತರ ಇರಿಸ್ಲಾಗತತ್ತದ . 

 
ರ್ುಂಪು ಚಟುವಟಿಕ ೆ  

 
 
 

• ಕೌಶಲಾ ಅಭಾಾಸ್ ಚಟತವಟಿಕ ಯ ನ್ತು ನ್ಡ ಸ್ತವುದತ. 
• ವಿದಾಾರ್ಥೊಗಳಿಗ್  ಮಪರ ತ ಅರ್ವಾ ನಾಲತು ಜನ್ರ ತ್ಂ ಡಗಳಲಿಾ ತ್ಮಮನ್ತು ಜ ಪೇಡ್ಡಯ್ಾಗಲತ  ಹ ೇಳಿ, ಅವರ ಪಕುದಲಿಾರ ತವ 

ವಿದಾಾರ್ಥೊಗಳ  ಂ ದಿಗ್ . 
• ಚಟತವಟಿಕ ಯ ಉದ ಿೇಶ ಮತ್ತತ ಅವಧಿಯ ನ್ತು ವಿವರಿಸಿ. 
• ಶಸ್ತತ ಮತ್ತತ ನಿರಿೇಕ್ಷಿತ್ ಕಾಯ ೊಗಳಿಗ್  ಸ್ಂ ಬಂ ಧಿಸಿದ ಮಾಗೊಸ್ಪಚ್ಚಗಳ ನ್ತು ಹ ಪಂದಿಸಿ. 
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ವಿತರಕ  

                                                                                                                                                                       

ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

  

 
• ಅವರ ತ ಅಧ್ಾಯ ನ್ ಮಾಡಲತ ಬಯ ಸ್ತವ ಔಟ ಾಟ್ ಪಾಕಾರ ವನ್ತು ನಿಧ್ೊರಿಸ್ಲತ ಪಾತ್ತ ತ್ಂ ಡವನ್ತು ಕ ೇಳಿ. 
• ಅವರ ತ ಭ ೇಟಿ ಮಾಡತವಾಗ ಆ ಔಟ್  ಲ ಟ್  ನ್ಲಿಾ  ಗಮನಿಸಿದ ಕ್್್ಳುುವಿಕ್್ಯ ರ್ೋಂತದಲ್ಲಲ ಇರುವ ಸಾಮಗಿರಗಳು ಪಾಕಾರವನ್ತು 

ನ ನ್ಪಿಸಿಕ ಪಳುಲತ ಅವರಿಗ್  ಸ್ಪಚ್ಚಸಿ. 
• ಅಂತ್ಹ ನಿದಶೊನ್ಗಳ ನ್ತು ನ ನ್ಪಿಸಿಕ ಪಳುಲತ ಮತ್ತತ ಪಟಿೆಯ ನ್ತು ಮಾಡಲತ ಅವರಿಗ್  ಹ ೇಳಿ. 
• ಕ ಪನ ಯಲಿಾ, ಸ್ಾಯಂ ಸ್ ೇವಕರಾಗಿ ಮತ್ತತ ಅವರ ಅನ್ತಭವಗಳ ನ್ತು ಹಂ ಚ್ಚಕ ಪಳ ುಲ ತ ಎರ ಡತ ತ್ಂ ಡಗಳ ನ್ತು ಕ ೇಳಿ. 

 
ಕೌಶಲಾ ಅಭಾಾಸ ಸಮಯ ಸಂ ಪ್ನ ೂಲ 

ಕ್್್ಳುುವಿಕ್ಯ್ ರ್ೋಂತದಲ್ಲಲ ಇರುವ 
ಸಾಮಗಿರಗಳು ಕಂ ಡತಹಿಡ್ಡಯತವುದತ 

೩೦ ನಿಮಿಷ್ ಸ್ೇಸದ ಕಡಿಿ ಹಾಗಪ ಕ್ಾಗದ 

 

೨.೪.೩ ವ್ಾಾಪಾರದ ಅಂಶರ್ಳು 
 

ಕೇೆಳಿ  
 
 
 
 
 
 

• ದೃಶಾ ವಾಾಪರಿಕರಣ ಮಪಲಕ ವಿದಾಾರ್ಥೊಗಳು ಏನ್ತ ಅರ್ೊಮಾಡ್ಡಕ ಪಳ ುುತಾತರ  ಎಂಬತದನ್ತು ಕ ೇಳಿ. 
• ಅಲಂ ಕರಿಸಿದ ಅಂ ಗಡ್ಡ ಮತ್ತತ ಆಕಷ್ೊಕ ಕಟಕ ಪಾದಶೊನ್ವು ಅವರ ಖ್ರಿೇದಿ ನಿಧಾೊರ ದ ಮೆೇಲ  ಯ್ಾವ ಪರಿಣಾಮ ಬಿೇರ ತತ್ತದ  

ಎಂ ಬತದನ್ತು ವಿದಾಾರ್ಥೊಗಳಿಗ್  ಕ ೇಳಿ. 

 
ವಿಸಾುರವ್ಾಗಿ  

ಅಂಗಡ್ಡಯ ನ್ತು ಅಲಂ ಕರಿಸ್ತವುದತ, ಆಕಷ್ೊಕ ವಿಂಡ ಪೇ ಪಾದಶೊನ್ವನ್ತು ಬಳ ಸ್ತವುದತ ಇತಾಾದಿಗಳಂತ್ಹ ವಾಾರಾರದ ಅಂ ಶಗಳ 
ಕತರಿತ್ತ ಹ ಚ್ಚುನ್ ವಿವರ ಗಳ ನ್ತು ಒದಗಿಸ್ಲತ ವಿದಾಾರ್ಥೊಗಳಿಗ್  ವಿಸ್ಾತರ ವಾಗಿ ತ್ತಳಿ ಸಿ . 

 

 

ಚಿತರ. 2.17: ಮಾರಾಟ ವಸುತಗಳ ಆಕಷ್ಕ ಪರದಶ್ನ 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 

  
 

ಹ್ೆೇಳಿ  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ದೃಶಾ ವಾಾರಾರಿೇಕರಣದ ಉದ ಿೇಶವ ಂ ದರ : 
 

 

ಗ್ಾಾಹಕರತ ಅಗತ್ ಾ ವಿರತವ ವಸ್ತತ ವನ್ತು ಅನ್ತು ಪತ ತ ಹಚುಲತ ಮತ್ತತ
ಸ್ಾಯಂ ಆಯೆು ಮಾಡಲತ ಸ್ತಲಭವಾಗಿಸ್ತವು ದತ.

ಅಂಗಡ್ಡಯವರ ನಿದ ೇೊಶ್ಾ ಂಕ ಮ ತ್ತತ  ಪರಿಕರಗಳಿಗ್  ಸ್ಾಧ್ಾ ವಾ ಗತವಂ ತ   
ಮಾ ಡತವುದತ.

ಆಯಕಟಿೆನ್ ಸ್ಾ ಳದಲಿಾ  ನಿದಿೊಷ್ೆ ಉ ತ್ಪ ನ್ುಗಳನ್ತು ಶಫಾ ರಸ್ತ ಮಾ ಡ್ಡ, 
ಹ ೈಲ ೈಟ್ ಮಾಡ್ಡ  ಮತ್ತತ  ಪಾದಶೊಸ್ತವು ದತ.

ಉ ತ್ಪನ್ುಗಳ ಬಗ್ ೆ  ಗ್ಾಾಹಕರಿಗ್  ಪರಿಣ ಾಮ ಕಾರಿಯ್ಾಗಿ ಶಕ್ಷಣ 
ನಿೇಡತವುದತ.

ಅನ್ರ ೇಕ್ಷಿತ್ ಉ ತ್ಪನ್ುಗಳ ಮಾರಾ ಟವನ್ತು ಹ ಚ್ಚುಸ್ಲತ ಸ್ರಿಯ್ಾ ದ ವಾ ವಸ್ ಾ 
ಮಾಡತವುದತ.

ಚಿತರ ೨.೧೮ ದೃಶಯ ವ್ಾಯಪಾರಿಕರಣದ ಉದ್ಾೇಶ 

೨.೪.೪ ವ್ಾಾಪಾರಿೇಕರಣ ಬ್ೆಂಬಲ ರಚರ್(ೆPOPs) 

 
ರ್ುಂಪು ಚಟುವಟಿಕ ೆ  

 
 
 
 

• ಕೌಶಲಾ ಅಭಾಾಸ್ ಚಟತವಟಿಕ ಯ ನ್ತು ನ್ಡ ಸಿ. 
• ಚಟತವಟಿಕ ಯ ಉದ ಿೇಶ ಮತ್ತತ ಅವಧಿಯ ನ್ತು ವಿವರಿಸಿ. 
• ಶಸ್ತತ ಮತ್ತತ ನಿರಿೇಕ್ಷಿತ್ ಕಾಯ ೊಗಳಿಗ್  ಸ್ಂ ಬಂ ಧಿಸಿದ ಮಾಗೊಸ್ಪಚ್ಚಗಳ ನ್ತು ಹ ಪಂದಿಸಿ. 
• ತ್ಮಮ ಅನ್ತಭವಗಳ ಕತರಿತ್ತ ಇನ್ುಷ್ತೆ ವಿವರಿಸ್ಲತ ಆ POPS ಅನ್ತು ಅವರ ತ ಕಂ ಡತಕ ಪಂಡ ಸ್ಾಳ ಗಳನ್ತು ನ ನ್ಪಿಸಿಕ ಪಳುಲತ 

ಕ ಪನ ಯ ಚಟತವಟಿಕ ಯ ಲಿಾ ಮಾಡ್ಡದ ಅದ ೇ ತ್ಂ ಡಗಳ ನ್ತು ಕ ೇಳಿ. 
• ಈ ಬಾರಿ ಬ ೇರ  ತ್ಂ ಡಗಳ ನ್ತು ಬರ ಲತ ಮತ್ತತ ಅವರ ಸ್ಂ ಶ್  ೇಧ್ನ ಗಳ ನ್ತು ಹಂ ಚ್ಚಕ ಪಳ ುಲ ತ ಹ ೇಳಿ. 

 
ಕೌಶ ಲಾ ಅಭಾಾಸ     ಸ ಮಯ        ಸಂಪ್ ನ ೂಲಗಳ ು 

ವಾ ಾ ರಾ ರಿಕರಣದ ಅಂಶಗಳನ್ತು 
ಕಂಡತಹಿಡ್ಡಯತವುದ ತ 

೩ ೦ ನಿಮಿಷ್ಗಳು ರ ನಿಿ ಲ್ ಮತ್ತತ ರ ೇಪರ್ 
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ವಿತರಕ  

                                                                                                                                                                       

ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
  

  

 ಹ್ೆೇಳಿ  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ಈ ಕ ಳಗಿನ್ ರ ಚನ ಯ ತ ವಾಾಪರಿಕರಣದ ಬ ಂ ಬಲ ಬಗ್ ೆ ಹ ೇಳ ುತ್ತ ದ  

 

ಕ ೂನ ಯ ಮುಚ್ಿಳ

ಸೂಕ್ಷಮ ವಾಯಪರಿಕರಣ

ವಸುುಪಾದರ್ಿನ್

ತ್ೌಂತ್ಾಜ್ಞಾನ್

• "ಉತ್ ಪ ನ್ ುಗ ಳು ಮ ತಖ್ಾ  ನ್ ಡತ ದಾರಿಗ ಳನ್ ತು 
ಎದತರಿಸ್ ತತ್ತವ ಅಂಗಡ್ಡ
• "ಸ್ತತಾತಡತವ ಗ್ಾಾಹಕ ರನ್ತು  ಆಕ ಷಿೊ ಸ್ ತತ್ತದ 

•ಉದಿನ  ಯ ಹ ಜಾರದ ನಿ ೇ ರಸ್ ವಿ ಭಾಗಕ  ು 
ಗಮ ನ್  ಸ್  ಳ ಯಲತ ಸ್ ಹ ಾಯ ಮಾಡತ ತ್ತದ  ‘ ’
•ವಿವಿಧ್ ಬಣಣದ ಯೇಜನ  ಗಳು ಅರ್ವಾ 

ವಿಭಿನ್ ು ಶ್ ಲ್್ ಪಾಕ ಾ ರವನ್ತು  ಬಳಸ್ ತತಾತರ .
• "ಅ ಡ ಾ ವ ಾಾಪ ರಿಕರಣ ತ್ಂ ತ್ಾ" ರಜ ಾದಿ ನ್ಗಳು ಅ ರ್ ವ ಾ 

ವಿ ಶ್ ೇಷ್ ಸ್ಂ ದ ಭ ೊಗಳಲಿಾ ಪ ಾದ ಶ ೊನ್ಗ ಳನ್ತು ರಚ್ಚ ಸ್ತವ ುದ ನ್ತು 
ಒಳಗ್ ಪಂಡ್ಡ ರತತ್ತದ  .

• " ಹ ಪಸ್ ಉತ್ ಪ ನ್ು ವನ್ತ ು  ಪಾದ ಶ ೊಸ್ಲ ತ  
ಬಳಸ್ಲಾಗ ತ ತ್ ತದ  "
• "ಸ್ ಪೆ ೇರ್  ಸ್ ೇವ  ಗ ಳು  ಮತ್ ತ ತ ವಿ ಶ್  ೇಷ್  ಮಾರ ಾಟ ಗ ಳ 

ಬಗ್  ೆ ವಿವ ರ ಗ ಳನ್ತ ು  ಒದಗಿ ಸ್ತ ತ್ ತ ದ  .

ಚಿತರ 2.19: ವ್ಾಾಪ್ಾರಿೇಕರಣ ಬೆಂಬಲ ರಚನೆಗಳು 

 ವಿವರಿಸಿ   

 
 
 
 

ದೃಶಾ ವಾಾರಾರಕಾುಗಿ ಬಳ ಸ್ಲಾಗತವ ವಿವಿಧ್ ಸ್ಾಧ್ನ್ಗಳನ್ತು ವಿವರಿಸಿ: 
• ಬಾಹಾ ಪಾಸ್ತತತ್ತಗಳ ು 
• ಬಾಹಾ ಚ್ಚಹ ುಗಳು 
• ಬಾಾನ್ರ್ ಗಳು 
• ವಿಂಡ ಪೇ ಡ್ಡಸ್ ಪಲೇ 
• ಬಣಣ ಮತ್ತತ ಬ ಳ ಕತ 
• ಪರಿಕರಗಳ ು ಮತ್ತತ ನ ಲ ವಸ್ತತಗಳ ು 
 

೨.೪.೫ ವ್ಾಾಪರಿಕರಣದ POP ರ್ಳ ಕೆಲವು ಉದಾಹರಣೆರ್ಳು 
 

ಉದಾಹರಣ ೆ  

 
 

 

      

        Example 

ವಾಾರಾರಿೇಕರ ಣದಲಿಾ POPS ನ್ ಕ ಳ ಗಿನ್ ಉದಾಹರಣ ಗಳನ್ತು ಹಂ ಚ್ಚಕ ಪಳಿು  
• ಕಾರ್  ಥಬ  ೀರ್ಥ ಸಾಟ ಂಡಿೀಸ್: ಹ ಪಸ್ CD ಬಿಡತಗಡ ಗಳು, ಕಾಾಂ ಡ್ಡ, ನಿಯತ್ಕಾಲಿಕ ಗಳು, ಘಟನ ಗಳ ು, ಹ ಪಸ್ ಸ್ ೈದಾಿಂತ್ತಕ 

ಬಿಡತಗಡ ಗಳ ು ಮತ್ತತ ಇತ್ರ ರಿೇತ್ತಯ ಉತ್ಪನ್ುಗಳನ್ತು ಜಾಹಿೇರಾತ್ತ ಮಾಡಲತ ಜನ್ಪಿಾಯ ಸ್ಾಧ್ನ್ಗಳು; ಗ್ಾತ್ಾವು 
ಕೌಂಟ ಟಾೊಪ್ ಡ್ಡಸ್ ಪಲೇಗಳಿಂದ ನ ಲದ ಸ್ಾೆಯಂಡ್ಡಗಳಿಗ್  ಬದಲಾಗತತ್ತದ ; ದಿೇಪಗಳು, ೩-D ಚಲಿಸ್ಬಲಾ ಭಾಗಗಳ ು ಮತ್ತತ ಶ್ ಲ್್-
ಟಾಕರ್ ಕಾಯ ೊವು ಸ್ಹ ಆಯೆ ುಯ್ಾಗಿದ . 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 

  

 
• ಪ  ೀಲ್ ಟಾಪ್ಪರ ಗಳು: ಉತ್ಪನ್ುಗಳನ್ತು ಸ್ ೇರಿಸ್ಲತ ಸ್ಾಳಾವಕಾಶವಿರ ತವ ಲ ಪೇಹ ಅರ್ವಾ ರಾಾಸಿೆಕ್ ಕಂ ಬಗಳ ಮೆೇಲ  ಕಸ್ೆಮ್ 

ಸ್ಂ ಕ ೇತ್ಗಳ ನ್ತು ಅಳ ವಡ್ಡಸ್ಲಾಗಿದ ; ಇತ್ರ ಉತ್ಪನ್ುಗಳಿಗಿಂತ್ ಹ ಚ್ಚುನ್ ಜಾಗವನ್ತು ಒದಗಿಸಿ; ಐಚ್ಚಿಕ ದಿೇಪಗಳ ು ಮತ್ತತ 
ಧ್ವನಿಯಂ ದಿಗ್  ವಿನ ೈಲ್ ಅರ್ವಾ ಕಾಡ ಪಬೇೊಡ್ಡುೊಂದ ಮಾಡಲಪಟಿೆದ .. 

• ಫ  ಿೀ ರ ಗಾರಫಿಕ್ಸ್: ಹಿಂ ದ  ಬಳ ಸ್ದ ಆಯ್ಾಮವನ್ತು ಸ್ೃಜನಾತ್ಮಕವಾಗಿ ಬಳ ಸಿ; ಜಾರಾದ ಲ ೇಪನ್ ಮತ್ತತ ತ ಗ್ ದತ ಹಾಕತವ ಸ್ಾೆಕ್ 
ಬಾಾಕಂ ರ್ಗ ನ ಪಂದಿಗ್  ವಿನ ೈಲ್ ನ್ಲಿಾ ಮತದಿಾಸ್ಲಾದ ಗ್ಾಾಹಕೇಯ  ಜಾಹಿೇರಾತ್ತಗಳ ನ್ತು ಹ ಪಂ ದಿರಿ; ಗ್ಾಾಹಕರಿಂ ದ ತ್ಪಿಪಸಿಕ ಪಳುುವುದತ 
ಕಷ್ೆ. 

 
 

ಚಟುವಟಿಕೆ  

• ಈ ಚಟತವಟಿಕ ಗ್ಾಗಿ ತ್ಮಮ ರಾಲ ಪೆಳುುವವರ ಕ ೈಪಿಡ್ಡ, ಪತಟ ೩೬ ಅನ್ತು ಉಲ ಾೇಖಿಸ್ಲತ ವಿದಾಾರ್ಥೊಗಳಿಗ್  ಹ ೇಳಿ. 
• ದೃಶಾ ವಾಾರಾರಕ ು ಬಳ ಸ್ತವ ಸ್ಾಧ್ನ್ವನ್ತು ತ ಪೇರಿಸ್ತತ್ತದ  ಎಂ ದತ ಅವರ ತ ಭಾವಿಸ್ತವ ಚ್ಚತ್ಾವನ್ತು ಟಿಕ್ ಮಾಡಲತ ಹ ೇಳಿ. 
 

           ಕೌಶಲ ಾ ಅಭಾಾಸ     ಸಮಯ          ಸಂ ಪ್ನ ೂ ಲಗಳು 

ದೃಶಾ ವಾಾಪರಿಕರಣದ ಪರಿಕರ ಗಳು ೩೦ ನಿಮಿಷ್ಗಳು  ಭಾಗವಹಿಸ್ತವವರ ಕ ೈಪಿಡ್ಡ ಮತ್ತತ 
ರ ನಿಿಲ್ 

 

 
ಅನುಕೂಲಕಾುಗಿ ಟಿಪಪಣಿರ್ಳು  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

• ವಿದಾಾರ್ಥೊಗಳು ಯ್ಾವುದ ೇ ಪಾಶ್ ುಗಳನ್ತು ಹ ಪಂ ದಿದಿರ  ಅವರನ್ತು ಕ ೇಳಿ. 
• ಯ್ಾವುದ ೇ ವಿದಾಾರ್ಥೊಯ ತ ಪರಿಕಲಪನ ಯನ್ತು ಅರ್ೊಮಾಡ್ಡಕ ಪಳ ುಲತ ತ ಪಂ ದರ ಯ ನ್ತು ಎದತರಿಸ್ತತ್ತತದಿರ  ವಿವರಿಸಿ ಮತ್ತತ 

ಪತನ್ರಾವತ್ತೊಸಿ. 
• ಐಚ್ಚಿಕವಾಗಿ, ಸ್ಂ ದ ೇಹದಲಿಾ ಪರಿಕಲಪನ ಯನ್ತು ವಿವರಿಸ್ಲತ ಯ್ಾವುದ ೇ ಇತ್ರ ವಿದಾಾರ್ಥೊಯ ನ್ತು ಕ ೇಳಿ. 

 
ಸಾರಾಂಶರ್ಳು  
 
 
 
 
 
 

• ವಾಾರಾರಿೇಕರ ಣ ಮತ್ತತ POP ವಸ್ತತಗಳ ಪರಿಕಲಪನ ಯ ನ್ತು ಸ್ಾರಾಂಶಗ್ ಪಳಿಸಿ. 
• ವಾಾಪರಿಕರಣದ ಅಂಶಗಳ ಪರಿಕಲಪನ ಯನ್ತು ಸ್ಾರಾಂಶಗ್ ಪಳಿ ಸಿ. 
• ದೃಶಾ ವಾಾರಾರಿೇಕರಣದ ಉದ ಿೇಶವನ್ತು ಸ್ಂ ಕ್ಷಿಪತ ಗ್ ಪಳಿಸಿ. 
• ವಾಾಪರಿಕರಣ ಬ ಂ ಬಲ ರ ಚನ ಗಳನ್ತು ಸ್ಾರಾಂಶಗ್ ಪಳಿ ಸಿ. 
• ವಾಾರಾರಿೇಕರ ಣದಲಿಾ POPS ನ್ ಉದಾಹರಣ ಗಳನ್ತು ಸ್ಾರಾಂಶಗ್ ಪಳಿಸಿ. 
 

 

      

 

ಟಿಪಪಣಿರ್ಳು  
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ವಿತರಕ  

                                                                                                                                                                       

ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

  

ಘಟಕ ೨.೫: ಬ್ಾಾಯಂಡ್ ಲಭ್ಾತ್ೆಯ ನಿಯಮರ್ಳು 
 

ಘಟಕದ ಉದೆದೇಶರ್ಳು  
 
 
 
 

ಈ ಘಟಕ ಅಂ ತ್ಾದ್ ವ್ ೀಳ ಗ  ವಿದ್ ಾಾ ರ್ಥಥಗಳಿಗ   ಈ ಕ ಳಗಿನವೃು ಸಾಧಾ ವ್ಾಗು ತ್ುದ್ :  
1. ಬಾಾಂರ್ಡ ಪದವನ್ತು ವಿವರಿಸಿ 
2. ಬಾಾಯಂ ರ್ಡ ಲಭಾತ ಯ ಮಾನ್ದಂ ಡಗಳ ನ್ತು ವಿಶ್ ಾೇಷಿಸಿ 
3. ವಿತ್ರ ಣಾ ತ್ಂ ತ್ಾವನ್ತು ಅಭಿವೃದಿಿಪಡ್ಡಸ್ತವ ಬಗ್ ೆ ತ್ತಳಿಯ್ದರಿ 
4. ಬಾ ಾಯಂ ರ್ಡ ಹ ಸ್ ರಿಸ್ ತವ ನಿ ಯಮಗಳನ್ತ ು ವಿವರಿಸಿ 
 

೨.೫.೧: ಬ್ಾಾಂಡ್ ಎಂದರೆೇನು? 

ಕಂ ಪನಿಯ ಬಾಾಂ ರ್ಡ ಪದದಿಂ ದ ಅವರ ತ ಏನ್ತ ಅರ್ೊಮಾಡ್ಡಕ ಪಳ ುುತಾತರ  ಎಂ ಬತದನ್ತು ವಿದಾಾರ್ಥೊಗಳಿಗ್  ಕ ೇಳಿ. 
ಕೇೆಳಿ  
 
 
 
 
 
 
 

 
ಹ್ೆೇಳಿ  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

• ಬಾಾಯಂ ಡು ಹ ಸ್ರ ತ, ಕಾನ್ಪನಿನ್ ಹ ಸ್ರ ತ ಟ ಾೇರ್ಡ ಮಾಕ್ೊ, ಒಂ ದತ ವಿಶಷ್ೆ ವಿನಾಾಸ್, ಚ್ಚಹ ು,ಅರ್ವಾ ಪದದ ಸ್ಂಯೇಜನ ಯ್ಾಗಿದತಿ 
ಅದತ ಉತ್ಪನ್ುವನ್ತು  ಅದರ ಪಾತ್ತಸ್ಪಧಿೊಗಳಿಂ ದ ಪಾತ ಾೇಕಸ್ತತ್ತದ . 

• ಕಂ ಪನಿಯ ತ ಲ ಪೇಗ್ ಪೇವನ್ತು ವಿನಾಾಸ್ಗ್ ಪಳಿ ಸ್ತತ್ತದ  ಅರ್ವಾ ಅದರ ಬಾಾಯಂ ರ್ಡ ಗ್ಾಗಿ ಮತ್ತತ ವಾಾರಾರ ಪೇದಾಮ ವಿಷ್ಯ ಕಾುಗಿ 
ಸ್ಂ ಪಪಣೊ ಕಾಯ ೊತ್ಂ ತ್ಾವನ್ತು ರ ಚ್ಚಸ್ತತ್ತದ  

• ಬಾಾಯಂ ರ್ಡ ನ್ ಉದ ಿೇಶವನ್ತು ಸ್ಾಧಿಸ್ಲತ ನಿಯ ಮಿತ್ವಾಗಿ ಅಭಿವೃದಿಿಪಡ್ಡಸಿದ ಮತ್ತತ ಅಳ ಯ ತವ ಕ ಲವು ರ ಪಢಿಗಳಿವ . 
ನಿಣೊಯ್ದಸ್ಲಾದ ನಿಯ ತಾಂಕಗಳು ವಿತ್ರಣ ಯ ಅಗಲ ಮತ್ತತ ಆಳ. ವಿತ್ರ ಣ ಯ ಆಳ ದ ಉದಾಹರಣ ಗಳು ಸ್ಾೆಕ್ ಒತ್ತ ಡ, 
ಗ್ ಪೇಚರ ತ , ವಾಾರಾರಿೇಕರಣ ಮತ್ತತ ವಾಾಪಿತಯ ಆವತ್ೊನ್ದಂ ತ್ಹ ಇತ್ರ ಅಂಶಗಳಾಗಿವ . 

 

 

ಚಿತರ 2.20: ವ್ಾಯಪಾರದ ಗುರುತಿನ ಮೌಲಯ. 

• ಕಂ ಪನಿಯ ತ ತ್ನ್ು ಬಾಾಯಂ ರ್ಡ ಅನ್ತು ಕಾರಾಡ್ಡಕ ಪಳ ುುವುದತ ಏಕ  ಮತಖ್ಾ ಎಂ ಬತದನ್ತು ವಿವರಿಸಿ. 
• ವಿತ್ರ ಣ ಯ ಅಗಲ ಮತ್ತತ ಆಳದ ಉದಾಹರಣ ಗಳನ್ತು ಒದಗಿಸಿ. 
 

ಅನುಕೂಲಕಾುಗಿ ಟಿಪಪಣಿರ್ಳು  
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 

  

೨.೫.೨: ಬ್ಾಾಯಂಡ್ ಲಭ್ಾತ್ೆಯ ಮಾನದಂಡರ್ಳು 
 ಹ್ೆೇಳಿ  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ಭಾರ ತ್ದಲಿಾ, ಐದತ ಸ್ಾವಿರ ಕಪು ಹ ಚತು ಪಟೆಣಗಳ ು ಮತ್ತತ ೬ ಲ ಕ್ಷ ಹಳಿು ಗಳು, ಮಾರಾಟದ ಗತರಿಯನ್ತು ಸ್ಾಧಿಸ್ಲತ ವಿತ್ರಣ  
ಮತಖ್ಾವಾಗಿದ . 
 

 
ವಿವರಿಸಿ   

 
 
 
 
 

ಮಾರ ತಕಟ ಯೆ ಲಿಾ ಸಿದಿವಾಗಿರ ತವ ತ್ಮಮ ಉತ್ಪನ್ುಗಳ ು/ಸ್ ೇವ ಗಳ  ಂ ದಿಗ್  ಮಾರ ತಕಟ ೆದಾರರ ತ ತ್ಮಮ ಉತ್ಪನ್ುಗಳನ್ತು ದ ೇಶ್ಾದಾಂತ್ 
ವಿತ್ರಿಸ್ತವುದತ ಏಕ  ಮತಖ್ಾ ಎಂ ಬತದನ್ತು ವಿವರಿಸಿ. 

೨.5.೩ ವಿತರಣಾ ಕಾಯಗತಂತಾವನುೆ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಪಡಿಸುವುದು 

 
ಅನುಕೂಲಕಾುಗಿ ಟಿಪಪಣಿರ್ಳು  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

• ವಿತ್ರ ಣಾ ತ್ಂ ತ್ಾಗಳ ರಾಾಮತಖ್ಾತ ಯ ನ್ತು ವಿವರಿಸಿ. 
• ಅಗತ್ಾವಿರತವ ಕಡ  ಉದಾಹರ ಣ ಗಳ ನ್ತು ನಿೇಡ್ಡ. 

 ಹ್ೆೇಳಿ  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ವಿತ್ರ ಣಾ ತ್ಂ ತ್ಾವನ್ತು ಅಭಿವೃದಿಿಪಡ್ಡಸ್ಲತ, ನಿಮಗ್  ತ್ತಳಿದಿರ ಬ ೇಕತ: 
• ಸ್ಮಯದ ಚೌಕಟಿೆನ ಪಂ ದಿಗ್  ಒಟತೆ ವಿತ್ರ ಣಾ ಪಾದ ೇಶ 
• ವಿತ್ರ ಣಾ ಉದ ಿ ೇಶ 
• ಮಾರ ತಕಟ ಯೆ ನ್ತು ಪರಿೇಕ್ಷಿಸ್ಲತ ಸ್ರಿಯ್ಾದ ದಾರಿ 
• ವಿತ್ರ ಣಾ ತ್ಂ ತ್ಾಗಳ ು 
• ತ್ಂ ತ್ಾಗಳ ಅಗಲ ಮತ್ತತ ಆಳ 

ಈ ತೋಂತರಗಳನುು ಅನಾಯಸಲು ಕ್್ಲವು ಶಫ್ಾರಸುಗಳು: 
 

 

.

ಮಾರಾಟ ಮತ್ುು ವಿತ್ರಣ ಗ್  ಹ ಚ್ಚಿನ್ ಆದಯತ್ ಯನ್ುನ ನೇಡಿ.



 
 

 
 

ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

2.5.2. ವ್ಾಾಪಾರದ ಗುರುತು ಲಭ್ಾತೆಯ ಮಾನದಂಡಗಳು 

• ಭಾರತದಲ್ಲಿ, ಐದು ಸಾವಿರಕ್ಕೂ ಹೆಚ್ುು ಪಟ್ಟಣಗಳು ಮತುು ೬ಲಕ್ಷ ಹಳ್ಳಿಗಳು, ಮಾರಾಟ್ದ ಗುರಿಯನ್ುು ಸಾಧಿಸಲು 
ವಿತರಣ ೆಮುಖ್ಯವಾಗಿದೆ. 

 

ಹೆೇಳಿ  
 

• ಮಾರುಕ್ಟ್ೆಟಯಲಿ್ಲ ಸಿದಧವಾಗಿರುವ ತಮಮ ಉತಪನ್ುಗಳು / ಸೆೇವಗೆಳೆ ೊಂದಿಗ ೆಮಾರುಕ್ಟ್ೆಟದಾರರು ತಮಮ 
ಉತಪನ್ುಗಳನ್ುು ದೆೇಶಾದಯೊಂತ ವಿತರಿಸುವುದು ಏಕ ೆಮುಖ್ಯ ಎೊಂಬುದನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 

 

ವಿವರಿಸಿ  

 

2.5.3 ವಿತರಣಾ ಕಾಯಯತಂತರವನುು 
ಅಭಿವೃದ್ಧಿಪಡಿಸುವುದು 
• ವಿತರಣಾ ತೊಂತರಗಳ ಪ್ಾರಮುಖ್ಯತಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
• ಅಗತಯವಿರುವ ಕ್ಡ ೆಉದಾಹರಣೆಗಳನ್ುು ನೇಡಿ. 

 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
 

ವಿತರಣಾ ತೊಂತರವನ್ುು ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸಲು, ನಮಗೆ ತಿಳ್ಳದಿರಬೇೆಕ್ು: 
• ಸಮಯದ ಚೌಕ್ಟ್ಟಟನೆಕೊಂದಿಗೆ ಒಟ್ುಟ ವಿತರಣಾ ಪರದೇೆಶ 
• ವಿತರಣಾ ಉದದೆೇಶ 
• ಮಾರುಕ್ಟ್ೆಟಯನ್ುು ಪರಿೇಕ್ಷಿಸಲು ಸರಿಯಾದದಾರಿ 
• ವಿತರಣಾ ತೊಂತರಗಳು 
• ತೊಂತರಗಳ ಅಗಲ ಮತುು ಆಳ 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

 

  
ಈ ತೊಂತರಗಳನ್ುು ಅನ್ವಯಿಸಲು ಕೆಲವು ಶಿಫಾರಸುಗಳು ಹೇಗಿವ.ೆ 
 

 
 

.ಮಾರಾಟ್ ಮತುು ವಿತರಣೆಗ ೆಹೆಚ್ಚುನ್ ಆದಯತೆಯನ್ುು ನೇಡಿ.

ಮಾರಾಟ್ ಮತುು ವಿತರಣೆಗ ೆಹೆಚ್ಚುನ್ ಆದಯತೆ ನೇಡಿ.

ಸಕಕ್ುವಾದ ಮಾರಾಟ್ ಮತುು ವಿತರಣಾ ಮೇಲ್ಲವಚಾರಣೆ ವಯವಸೆಯಯನ್ುು ಬಳಸಿ.

ಸಮರ್ಥ ಮತುು ಸಮರ್ಥ ಮಾರಾಟ್ಗಾರರನ್ುು ಆಯ್ಕೂ ಮಾಡಿ.
ವಿತರಣಾ ತೊಂತರಗಳು ಮತುು ಅನ್ುಷ್ಾಾನ್ ನೇತಿಗಳ ಬಗೆೆ ನಮಮ ಉದಕೆಯೇಗಿಗಳ್ಳಗೆ 
ಸಮಯೇಚ್ಚತವಾಗಿ ಶಿಕ್ಷಣ ನೇಡಿ.

2.5.4 ವ್ಾಾಪಾರದ ಗುರುತು ನಾಮಕರಣದ ನಿಯಮಗಳು 
 
 

• ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತಿನ್ ಹೆಸರು ವಿಭಿನ್ುವಾಗಿರಬೇೆಕ್ು, ಇತರರಕೆೊಂದಿಗ ೆಗಕೆೊಂದಲಕ್ೂೇಡಾಗಬಾರದು, ಕಾನ್ಕನ್ು 
ಅೊಂಶವನ್ುು ಒಳಗಕೆೊಂಡಿರಬೇೆಕ್ು ಮತುು ಕೆಲವು ಪದಗಳನ್ುು ತಪ್ಪಪಸಬೇೆಕ್ು. 

• ಇದು ಸಮರಣೇಯ, ತಕೆಡಗಿಸಿಕೆಕಳುಿವ, ಬೊೆಂಬಲ, ವಯಕ್ುತವವನ್ುು ಬಳೆೆಸುವ ಮತುು ಉತಪನ್ು/ಸೆೇವಯೆನ್ುು 
ಮರುಪಡಯೆಲು ಸಹಾಯಕ್ವಾಗಿರಬೇೆಕ್ು. 

 
ಚ್ಚತರ.2.22 ತೆಕಡಗಿಸಿಕೆಕಳುಿವ ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತಿನ್ ಹಸೆರನ್ುು ಭರವಸೆ ನೇಡಿ 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 
 

  ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತಿನ್ ಪುನ್ರುಜ್ಜೇವನ್ದ ನಯಮಗಳು: 
»» ಸೊಂಸೆಯಯನ್ುು ಪುನ್ಃ ಕೆೇೊಂದಿರೇಕ್ರಿಸುವುದು 
»» ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತಿನ್ ಪರಸುುತತೆಯನ್ುು ಮರುಸಾಯಪ್ಪಸಲಾಗುತಿುದೆ 
»» ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತಿನ್ ಅನ್ುಭವವನ್ುು ಮರುಶೆ ೇಧಿಸುವುದು 
»» ಫಲ್ಲತಾೊಂಶ ಸೊಂಸೃತಿಯನ್ುು ಬಲಪಡಿಸುವುದು 
»» ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತಿನ್ ನ್ೊಂಬಿಕಯೆ ಪುನ್ನಥರ್ಮಥಸುವುದು 
»» ಜಾಗತಿಕ್ ಜಕೆೇಡಣೆಯನ್ುು ಅರಿತುಕೆಕಳುಿವುದು 

 

 

• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗ ೆತಿಳ್ಳದಿರುವ ಕೆಲವು ಸಾಮಾನ್ಯ ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತಿನ್ ಬಗೆೆ ಯೇಚ್ಚಸಲು ಹೆೇಳ್ಳ. 
• ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತಿನ್ ಉತಪನ್ುಗಳನ್ುು ಖ್ರಿೇದಿಸುವೊಂತೆ ಮಾಡುವ ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತಿನ್ ಕೆಲವು ವಿಶೆೇಷ 

ಗುಣಲಕ್ಷಣಗಳನ್ುು ಬರಯೆಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗ ೆತಿಳ್ಳಸಿ. 
ಕೌಶಲಾಅಭ್ಾಾಸ ಸಮಯ ಸಂಪನೂೂಲಗಳು 

ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತಿನ್ ಗುಣಲಕ್ಷಣಗಳನ್ುು 
ಕ್ೊಂಡು ಹಡಿಯುವುದು 

3೦ನರ್ಮಷಗಳು ಸಿೇಸದ ಕ್ಡಿಿ ಮತುು ಕಾಗದ 

 
 

ಚಟುವಟಿಕೆ  
 

2.5.5 ಜಾಗತಿಕ ವ್ಾಾಪಾರದ ಗುರುತಿನ ಅನುಷ್ಾಾನದ 
ನಿಯಮಗಳು 

• ಜಾಗತಿಕ್ ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತಿನ್ ಅನ್ುಷ್ಾಾನ್ದ ನಯಮಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
• ಅಗತಯವಿದದಲ್ಲಿ ಉದಾಹರಣೆಗಳನ್ುು ಒದಗಿಸಿ. 
 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
 

• ಸಪರ್ೆಥಯನ್ುು ಎದುರಿಸಲು ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತಿನ್ ಸಿಯರತ ೆಮತುು ಗುಣಮಟ್ಟವು ಅವಶಯಕ್ವಾಗಿದ,ೆ ಅಲ್ಲ ಿಹಕಡಿಕಯೆು 
ಪರಮುಖ್ ಹೊಂತದಲ್ಲಿರುತುದ.ೆ 

• ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತಿನ್ ಅನ್ುಷ್ಾಾನ್ ಕಾಯಥಕ್ರಮದ ಮೇಲೆ ಪರಿಣಾಮ ಬಿೇರುವ ಅೊಂಶಗಳು ವಸುುಗಳ ಲಭಯತೆ, 
ವಿಶಾವಸಾಹಥ ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತಿನ್ ಅನ್ುಷ್ಾಾನ್ ಸೊಂಪನ್ಕಮಲಗಳು, ಅನ್ುಷ್ಾಾನ್ ಮಾಗಥಸಕಚ್ಚಗಳು ಮತುು ಸಯಳ್ಳೇಯ 
ಪಕರೈೆಕ ೆಸರಪಳ್ಳ. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

 

  • ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತಿನ್ ಬದಲಾವಣೆಯನ್ುು ಸಾಧಿಸಲು ನಮಗೆ ಸಹಾಯ ಮಾಡುವ ಕೆಲವು ನಯಮಗಳು ಹೇಗಿವ:ೆ 

 

.ಪರಿಣಾಮಕಾರಿ ಅಗತಯ ವಿಶೆಿೇಷಣೆಯನ್ುು ನವಥಹಸುವುದು.
ಯೇಜನೆ.
ವಿನಾಯಸ ಸಮಗರತೆ.
ಜಾಗತಿಕ್ ಕೆೈಗಟೆ್ುಕ್ುವಿಕಯೆನ್ುು ನವಥಹಸುವುದು.
ಅಹಥ ಅಭಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ನೆೇರ್ಮಸಿಕೆಕಳುಿವುದು.

ಸಮಯದ ಮಹತವವನ್ುು ಗುರುತಿಸುವುದು.

ನರೊಂತರ ಸೊಂಪಕ್ಥವನ್ುು ಖ್ಚ್ಚತಪಡಿಸಿಕೆಕಳುಿವುದು. 
 

ಚ್ಚತರ 2.23 ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತಿನ್ ಹೆಸರು ಬದಲಾವಣೆಯನ್ುು ಸಾಧಿಸಲು ಸಹಾಯ ಮಾಡುವ ನಯಮಗಳು 

2.5.6 ಗಾರಹಕರ ವತಯನೆಗಳು ಮತುು ನಡವಳಿಕೆಯ ಮೇಲೆ 
ವ್ಾಾಪಾರದ ಗುರುತಿನ ಸಂಬಂಧದ ನಿಯಮಗಳ 
ಪರಿಣಾಮಗಳು 

• ಗಾರಹಕ್ರ ವತಥನೆಗಳು ಮತುು ನ್ಡವಳ್ಳಕಯೆ ಮೇಲೆ ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತಿನ್ ಸೊಂಬೊಂಧದ ರಕಢಿಗಳ 
ಪರಿಣಾಮಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
 

• ಗಾರಹಕ್ರು ಇತಿುೇಚ್ಚನ್ ದಿನ್ಗಳಲ್ಲಿ ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತನ್ುು ಗರಹಸುತಾುರೆ ಮತುು ಅವುಗಳ್ಳಗ ೆಸೊಂಬೊಂಧಿಸಿರುತಾುರೆ, 
ಹೊಂದಿನ್ ಕಾಲಕೊ ಹಕೆೇಲ್ಲಸಿದರೆ ಅವರು ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತನ್ುು ಗರಹಸಲು ಮತುು ಮೌಲಯಮಾಪನ್ ಮಾಡಲು 
ಬಳಸುತಾುರ.ೆ 

• ಗಾರಹಕ್ರಕೆೊಂದಿಗಿನ್ ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತಿನ್ ಪರಸಪರ ಕ್ರಯ್ಕಯನ್ುು ಸೊಂಬೊಂಧಿತ ಎೊಂದು ಗುರುತಿಸಲಾಗಿದೆ 
ಏಕೊೆಂದರೆ ಅವರ ಸೊಂಬೊಂಧವು ಅಪರಿಚ್ಚತರ ನ್ಡುವ ೆಇರುವುದಿಲಿ. 

 

ಹೆೇಳಿ  
 

44 



 
 

 
 

ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 
 

  
 

• ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತಿನ್ ಪದದ ಸಾರಾೊಂಶ. 
• ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತಿನ್ ಲಭಯತೆಯ ಮಾನ್ದೊಂಡಗಳ ವಿಶೆೇಿಷಣಯೆನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ವಿತರಣಾ ತೊಂತರವನ್ುು ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸುವ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 
• ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತಿನ್ ನಾಮಕ್ರಣದ ನಯಮಗಳನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 

ಸಾರಾಂಶ  
 

ಘಟಕ 2.6: ಸಪರ್ೆಯಯ ಮಾನದಂಡ 
 

ಈ ಘಟಕದ ಕೊನೆಯಲ್ಲಿ,ವಿದ್ಾಾರ್ಥಯಗಳಿಂದ ಈ ಕೆಳಗಿನವು ಸಾಧಾವ್ಾಗುತುದ್ೆ: 
1.  ಪರತಿಸಪರ್ೆಥಯ ಮಾನ್ದೊಂಡಗಳನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳ್ಳಿ. 
2. ಪರತಿಸಪರ್ೆಥಯ ಮಾನ್ದೊಂಡಗಳ ವೆೈಶಿಷಟಯಗಳ ಬಗೆೆ ತಿಳ್ಳಯಿರಿ. 
3. ಪರತಿಸಪರ್ೆಥಯ ಮಾನ್ದೊಂಡಗಳ ಅಭಾಯಸದಿೊಂದ ಒದಗಿಸಲಾದ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
4. ಪರತಿಸಪರ್ೆಥಯ ಮಾನ್ದೊಂಡಗಳ ಹೊಂತಗಳ ಮಾಗಥದಶಿಥಯ ಬಗೆೆ ತಿಳ್ಳಯಿರಿ. 
5. ಪರತಿಸಪರ್ೆಥಯ ಮಾನ್ದೊಂಡಗಳ ವಾಯಯಾಮವನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕೆಕಳ್ಳಿ. 

ಘಟಕದ ಉದ್ೆದೇಶಗಳು  
 

2.6.1 ಸಪರ್ಾಯತೂಕ ಮಾನದಂಡ ಎಂದರೆೇನು? 

• ಸಪರ್ೆಥಯ ಮಾನ್ದೊಂಡ ಏನ್ು ಎೊಂದು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆೊಂಡರೆ ಭಾಗವಹಸುವವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
ಕೇೆಳಿ  
 

 

• ಸಪರ್ೆಥಯ ಮಾನ್ದೊಂಡದ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಿ ಮತುು ವಿವರಿಸಿ.  
• ಅದರ ಪರತಿಸಪಧಿಥಗಳ್ಳಗೆ ಹೆಕೇಲ್ಲಸಿದರ ೆಉತಪನ್ುವನ್ುು ಹಕೆೇಲ್ಲಸುವ ನಯತಾೊಂಕ್ಗಳು ಮತುು ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ುು 
ವಿವರಿಸಿ. 

• ಉದಾಹರಣೆಗಳನ್ುು ಒದಗಿಸಿ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
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• ಸಪರ್ಾಥತಮಕ್ ಮಾನ್ದೊಂಡವು ಅದರ ಅತಯೊಂತ ಯಶಸಿವ ಪರತಿಸಪಧಿಥಗಳೆ ೊಂದಿಗ ೆಸೊಂಸೆಯಯ ಅಭಾಯಸಗಳು ಮತುು 
ಕಾಯಥಕ್ಷಮತಯೆ ಕ್ರಮಗಳನ್ುು ಹೆಕೇಲ್ಲಸುವ ನರೊಂತರ ಪರಕ್ರಯ್ಕಯಾಗಿದ.ೆ 

 ಚ್ಚತರ 2.24 ಸಪರ್ೆಥಯಲ್ಲಿ ಮಾನ್ದೊಂಡಗಳು 
• ಸಪರ್ೆಥಯನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳಲಿು ಬೆಲೆ, ಗುಣಮಟ್ಟ ಮತುು ಶೆರೇಣಯ ಆರ್ಾರದ ಮೇಲೆ ಉತಪನ್ುವನ್ುು 
ಹೆಕೇಲ್ಲಸಲು ಕೆಳಗಿನ್ ಅೊಂಶಗಳನ್ುು ಪರಿಗಣಸಲಾಗುತುದ:ೆ 

      »» ಪರತಿಕ್ರಯ್ಕ ಸಮಯ 
»» ವಿವರಗಳ್ಳಗೆ ಗಮನ್ಹರಿಸಿ 
»» ಸಹಯೇಗ 
»» ಸಹಾಯಕಾರಿತವ 

ಹೆೇಳಿ  
 

• ಈಹೆಕೇಲ್ಲಕಯೆಪರಯೇಜನ್ಗಳುಈಕೆಳಗಿನ್ೊಂತಿವ:ೆ 
➢ ಉತಪನ್ುವನ್ುು ಮಾರುಕ್ಟ್ೆಟಯಲ್ಲಿ ಹೆೇಗ ೆಮಾರಾಟ್ ಮಾಡಬಹುದು ಎೊಂಬುದನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳಿಲು ಇದು 
ಸಹಾಯ ಮಾಡುತುದ.ೆ 

➢ ಇದು ಹುಡುಕಾಟ್,ಅೊಂಗಸೊಂಸೆಯ, ರ್ಮೊಂಚ್ೊಂಚ ೆಮತುು  ಸಾಮಾಜ್ಕ್ ವಾಯಪ್ಾರೆಕೇದಯಮ ಪರಚಾರಗಳ 
ಸುರ್ಾರಣಯೆಲ್ಲಿ ಫಲ್ಲತಾೊಂಶವನ್ುು ನೇಡುತುದ.ೆ 

➢ ಉತಪನ್ು ಮತುು ಗಾರಹಕ್ರ ಅಗತಯಕೊ ಅನ್ುಗುಣವಾಗಿ, ಸಮಯ ನರ್ಾಥರಗಳನ್ುು ಮಾಡಲಾಗುತುದೆ. 
 

2.6.2 ಮಾನದಂಡದಗಳ ವಿವಿಧ ಪರಕಾರಗಳು 
 

• ಸೊಂಸೆಯಗಳು ಬಳಸುವ ವಿವಿಧ ಪರಕಾರದ ಮಾನ್ದೊಂಡದ ವರದಿಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
• ಉದಾಹರಣೆಗಳನ್ುು ಒದಗಿಸಿ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 
 

  
• ಸಪರ್ಾಥತಮಕ್ ಮಾನ್ದೊಂಡದ ಬಗೆೆ ವಿವರಗಳನ್ುು ಹುಡುಕ್ಲು ಹೊಂತಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 

• ಸೊಂಸೆಯಗಳು ಬಳಸುವ ಮಾನ್ದೊಂಡಗಳ ವಿವಿಧ ರಿೇತಿಯ ಪರಕಾರಗಳು: 

 
2.25 ಮಾನ್ದೊಂಡಗಳ ವಿವಿಧ ಪರಕಾರಗಳು 

ಉತುಮ ಅಭಾಯಸಗಳು
• ಫಲ್ಲತಾೊಂಶಗಳನ್ುು
ಅವರ ವಿಗರಹ 
ಸೊಂಸೆಯಯೊಂದಿಗ ೆ
ಹೆಕೇಲ್ಲಸುತುದೆ

ಉನ್ುತ ವಗಥದವರ 
ಮಾನ್ದೊಂಡಗಳು
• ಅವರ ವಯವಹಾರವನ್ುು
ಅವರ ನಖ್ರವಾದ 
ಪರತಿಸಪಧಿಥಯೊಂದಿಗೆ
ಹಕೆೇಲ್ಲಸುತುದ.ೆ

ಸಾ.ದೌ.ಅ.ಬೆ ವಿಶೆಿೇಷಣೆ
• ಶಕ್ು, ದೌಬಥಲಯ, 
ಅವಕಾಶ ಮತುು
ಬೆದರಿಕೆಗಳನ್ುು
ಸಾಕ್ುಪ್ಾರಣಯಾಗಿ 
ಸೊಂಗರಹಸಿದ 
ದತಾುೊಂಶವನ್ುು
ಒಳಗೆಕೊಂಡಿದೆ.

ಮಾನ್ದೊಂಡಗಳ 
ಸಹಯೇಗ
• ಸೊಂಘಗಳ್ಳಗೆ ಮಾಹತಿ 
ನೇಡುತುದ.ೆ

ಹೆೇಳಿ  
 

 

ಅನೇೆಕ್ ಸೊಂಸೆಯಗಳು ತಮಮ ಬಳೆವಣಗಯೆನ್ುು ಖ್ಚ್ಚತಪಡಿಸಿಕೆಕಳಿಲು ಸಪರ್ಾಥತಮಕ್ ಮಾನ್ದೊಂಡಗಳನ್ುು ಅನ್ುಸರಿಸುತುವೆ. ಈ 
ಹೊಂತದಲಿ್ಲ, ನೇವು ಏಕೆ ಮಾನ್ದೊಂಡಗಳನ್ುು ಮಾಡುತಿುರುವಿರಿ ಎೊಂಬುದನ್ುು ನಧಥರಿಸುವುದು ಮುಖ್ಯವಾಗಿದೆ? 
ಕೆಳಗಿನ್ ಚ್ಚತರವು ಸಪರ್ಾಥತಮಕ್ ಮಾನ್ದೊಂಡವನ್ುು ನ್ಡಸೆುವ ಹೊಂತಗಳನ್ುು ತೆಕೇರಿಸುತುದೆ. 

ವಿವರಿಸಿ  

 

ನಾವು ಏನ್ು ಮಾಡುತೆುೇವೆ 
ಮತುು ಹೆೇಗ ೆಮಾಡುತೆುೇವೆ 
ಎೊಂಬುದನ್ುು ಅರ್ಥ 
ಮಾಡಿಕಕೆಳುಿವುದು. 

ಸೃಜನಾತಮಕ್ ಹೆಕೊಂದಾಣಕಯೆನ್ುು 
ಅನ್ವಯಿಸಲಾಗುತಿುದೆ. 

ಇತರರು ಏನ್ು ಮಾಡುತಾುರ ೆ
ಮತುು ಅವರು ಅದನ್ುು ಹೆೇಗ ೆ
ಮಾಡುತಾುರ ೆಎೊಂಬುದನ್ುು 
ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳುಿವುದು. 

ಮಹತವದ ತಿರುವಿನ್ 
ಸುರ್ಾರಣೆ. 

ಮಾನ್ದೊಂಡಗಳ ಯೇಜನಯೆ ನ್ಕ್ಷ ೆ
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

 

  

 

ಮಾನ್ದೊಂಡಗಳ ಮಕಲ ಹೊಂತಗಳು 

1.ಯೇಜನೆ

2.ಕ್ೊಂಡುಹಡಿಯಿರಿ

3.ಸೊಂಗರಹಸು4.ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ

5.ಸುರ್ಾರಿಸಿ

 

                          
ಹೊಂತ 1: ನೇವು ಏನ್ು ಮತುು ಏಕ ೆಮಾನ್ದೊಂಡಗಳನ್ುು       ಹೊಂತ 2: ಚಾಲಕ್ರನ್ುು ಗುರುತಿಸಿ. 
ಮಾಡುತಿುದಿದೇರಿ ಎೊಂಬುದನ್ುು ನಧಥರಿಸಿ. 

ಹಂತಗಳು: ಸಪರ್ಾಯತೂಕ ಮಾನದಂಡಗಳ ಬಗೆೆ ವಿವರಗಳನುು ಹುಡುಕಿ 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 
 

  

                                       
ಹೊಂತ 3: ಅಳತೆ ಮಾಡಲು ಒೊಂದು ಮಾಗಥವನ್ುು           ಹೊಂತ 4: ನಮಮ ಪರಸುುತ ಪರಿಸಿಯತಿಯನ್ುು ತಿಳ್ಳಸಿ. 
ಕ್ೊಂಡುಕೆಕಳಿ್ಳ.     

 ಹೊಂತ 5: ನೇವು ಯಾರ ವಿರುದಧ ಮಾನ್ದೊಂಡಗಳನ್ುು ಮಾಡಲ್ಲದಿದೇರಿ ಎೊಂಬುದನ್ುು ಗುರುತಿಸಿ. 

2.6.3 ಸಪರ್ೆಯಯ ಮಾನದಂಡಗಳ ಅತುಾತುಮ ಅಭ್ಾಾಸಗಳು 

ಪರತಿಸಪರ್ೆಥಯ ಮಾನ್ದೊಂಡದ ಕೆಳಗಿನ್ ಉತುಮ ಅಭಾಯಸಗಳನ್ುು ಉದಾಹರಣೆಗಳೆ ೊಂದಿಗ ೆವಿವರಿಸಿ: 
• ಯಾವುದನ್ುು ಹಾಗ ೆಮಾಡಲಾಗಿದೆ ಮತುು ಏಕೆ ಎೊಂದು ಸಪಷಟಪಡಿಸಿ. 
• ಮಾನ್ದೊಂಡಗಳನ್ುು ನರೊಂತರ ಪರಕ್ರಯ್ಕಯಾಗಿರಬೆೇಕ್ು ಎೊಂದು ನೆನ್ಪ್ಪಡಿ. 
• ಉತುಮ ಸಾಧನ್ಗಳನ್ುು ಬಳಸಿ. 
• ಸಪಧಿಥಗಳನ್ುು ತಪ್ಪಪಸಿಕಕೆಳಿಬೇೆಡಿ; ಅದನ್ುು ಕಾಯಥಗತಗಕೆಳ್ಳಸಿ ಮತುು ಕಾಯಥಕ್ಷಮತೆಯನ್ುು ಅಳೆಯಿರಿ. 

ವಿವರಿಸಿ  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

 

  2.6.4 ವ್ಾಾಪಾರದ ಗುರುತುಗಳಲ್ಲಿ ಸಪರ್ೆಯಯ ಮಾನದಂಡ 
ಅರ್ಯವ್ೆೇನು?  

ವಿವರಿಸಿ: 
• ಗಾರಹಕ್ರ ಅಗತಯಗಳನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳುಿವ ಪ್ಾರಮುಖ್ಯತೆ. 
• ಸಪರ್ೆಥಯ ಮಾನ್ದೊಂಡವನ್ುು ರ್ಮನಾೂಣೊಯಲಿ್ಲ ಅಭಾಯಸ ಮಾಡಿ. 

ವಿವರಿಸಿ  

 

• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳು ಯಾವುದೆೇ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದದರೆ ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಯಾವುದೆೇ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯು ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳಲಿು ತೆಕೊಂದರೆಯನ್ುು ಎದುರಿಸುತಿುದದರೆ ವಿವರಿಸಿ 
ಮತುು ಪುನ್ರುಚ್ುರಿಸಿ. 

• ಐಚ್ಚಿಕ್ವಾಗಿ, ಸೊಂದೆೇಹದಲಿ್ಲ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಲು ಯಾವುದೆೇ ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
 

• ಕ್ಷೆೇತರ ಭೆೇಟ್ಟಯನ್ುು ನ್ಡಸೆಿ ಮತುು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗೆ ಕ್ನಷಾ 3 ವೆೇ.ಚ್.ಗಾರ.ಸ(ಎಫ ಎೊಂಸಿಜ್) ಅೊಂಗಡಿಗಳು. 
• ಪರತಿಯೊಂದು 3 ಅೊಂಗಡಿಗಳಲ್ಲಿನ್ ಉತಪನ್ುಗಳನ್ುು ಅಧಯಯನ್ ಮಾಡಲು ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ ಮತುು ಕೆಳಗಿನ್ವುಗಳ 
ಆರ್ಾರದ ಮೇಲೆ ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ: 
»» ಬಲೆೆ 
»» ಗುಣಮಟ್ಟ 
»» ಉತಪನ್ುದ ಶೆರೇಣಯನ್ುು 

• ಅಗತಯವಿದಾದಗ ಅವರಿಗ ೆಸಹಾಯ ಮಾಡಿ ಮತುು ಅವರ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಪರಿಹರಿಸಿ. 
• ಈ ವಿಷಯಗಳ ಕ್ುರಿತು ವರದಿಯನ್ುು ತಯಾರಿಸಲು ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

ಕ್ೇೆತರ ಭ್ೆೇಟಿ  

• ಪರತಿಸಪರ್ೆಥಯ ಮಾನ್ದೊಂಡದ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ಪರತಿಸಪರ್ೆಥಯ ಮಾನ್ದೊಂಡದ ವೆೈಶಿಷಟಯಗಳನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ಪರತಿಸಪರ್ೆಥಯ ಮಾನ್ದೊಂಡದ ವಾಯಯಾಮದಿೊಂದ ಒದಗಿಸಲಾದ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 
• ಪರತಿಸಪರ್ೆಥಯ ಮಾನ್ದೊಂಡಕೂೆ ಹೊಂತಗಳನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ಪರತಿಸಪರ್ೆಥಯ ಮಾನ್ದೊಂಡದ ವಾಯಯಾಮವನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 

ಸಾರಾಂಶ  
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ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

  

ಘಟಕ 2.7: ಹೊಸ/ಕೆೇಂದ್ಧರೇಕರಿಸು  ಶೆೇಖರಣಾ ಘಟಕ 
(ಎಸ ಕೆಯು) 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗ ೆವಿದ್ಾಾರ್ಥಯಗಳಿಗೆ ಈ ಕೆಳಗಿನವು ಸಾಧಾವ್ಾಗುತುದ್ೆ: 
1. ಶೆೇಖ್ರಣಾ ಘಟ್ಕ್ (ಎಸ ಕಯೆು) ಬಗೆೆ ತಿಳ್ಳಯಿರಿ. 
2. ಶೆೇಖ್ರಣಾ ಘಟ್ಕ್ಗಳು ಮತುು ಸಾವಥತಿರಕ್ ಉತಪನ್ು ಸೊಂಕೆೇತ (ಯುಪ್ಪಸಿ) ನ್ಡುವಿನ್ ಪರಮುಖ್ ವಯತಾಯಸಗಳನ್ುು 
ವಿವರಿಸಿ. 

3. ಶೆೇಖ್ರಣಾ ಘಟ್ಕ್ಗಳ ವಿರುದಧ ಉತಪನ್ುಗಳ ಬಗೆೆ ತಿಳ್ಳಯಿರಿ. 
4. ಜಾಡಿೇಕ್ರಣ ಶೆರೇಣಯ ಬಗೆೆ ತಿಳ್ಳಯಿರಿ. 

ಘಟಕದ ಉದ್ೆದೇಶಗಳು  

 

2.7.1 ಶೆೇಖರಣಾ ಘಟಕ (ಎಸ ಕೆಯು) ಎಂದರೆೇನು? 

ಶೆೇಖ್ರಣಾ ಘಟ್ಕ್ಗಳು ಒೊಂದು ಘಟ್ಕ್ವಾಗಿದುದ ಅದು ಎಷುಟ ಉತಪನ್ುವನ್ುು ಬಳಸುತುದೆ ಎೊಂಬುದರ ಜಾಡುವನ್ುು 
ಹಡಿಯಿರಿ. 

 
ಚ್ಚತರ 2.26 ಶೆೇಖ್ರಣಾ ಘಟ್ಕ್ದ ಅರ್ಥ 

ಹೆೇಳಿ  
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 
 

  
 

• ಶೆೇಖ್ರಣಾ ಘಟ್ಕ್ಗಳು, 45790-32 ಮತುು ಅದರ ಘಟ್ಕ್ಗಳ ಉದಾಹರಣಯೆನ್ುು ಒದಗಿಸಿ: ಮಾದರಿ 
ಸೊಂಖೆ್ಯ, ಮಾದರಿ ಹೆಸರು ಮತುು ಸಾವಥತಿರಕ್ ಉತಪನ್ು ಸೊಂಕೆೇತ (ಯುಪ್ಪಸಿ) ನೆಕೊಂದಿಗ ೆಲ್ಲೊಂಕ್ ಮಾಡಲಾದ 
ಸೊಂಖೆ್ಯ, ಉದಾಹರಣೆಗ:ೆ 

MOT-TS-SS-8-WHT 
 
 
 
 
 
 
 
 

ಚ್ಚತರ 2.27 ಶೆೇಖ್ರಣಾ ಘಟ್ಕ್ದ ಪ್ಾರತಿನಧಯ 
ಎರಡು ಉತಪನ್ುಗಳು ಒೊಂದೆೇ ಶೆೇಖ್ರಣಾ ಘಟ್ಕ್ಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಬಹುದು ಮತುು ಅದು ಗಾರಹಕ್ರ ಮೇಲೆ ಹೇೆಗೆ 
ಪರಿಣಾಮ ಬಿೇರುವುದಿಲಿ ಎೊಂಬುದಕೊ ಒೊಂದು ಉದಾಹರಣೆಯನ್ುು ಒದಗಿಸಿ. 

ಉದ್ಾಹರಣೆ  

ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತು     ವಸುು             ವಿಧ        ಗಾತರ     ಬಣಣ 
(ಪ್ೆರೇರಣೆ)                      (ಟ್ಟ-ಅೊಂಗಿ)   (ಸಣಣ ತೆಕೇಳು)  (8)     (ಬಿಳ್ಳ) 

• ಶೆೇಖ್ರಣಾ ಘಟ್ಕ್ ಮತುು ಸಾವಥತಿರಕ್ ಉತಪನ್ು ಸೊಂಕೆೇತ ನ್ಡುವಿನ್ ವಯತಾಯಸವನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
• ದಾಸಾುನ್ು ಲಕೆ್ೂಪರಿಶೆ ೇಧನ ೆಮತುು ದಾಸಾುನ್ು ಜಾಡಿೇಕ್ರಣದಲ್ಲ ಿಶೆೇಖ್ರಣಾ ಘಟ್ಕ್ದ ಮಹತವವನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 

ವಿವರಿಸಿ  

 

2.7.2 ಶೆೇಖರಣಾ ಘಟಕಗಳು ವಿರುದಿ ಉತಪನುಗಳು 

ಶೆೇಖ್ರಣಾ ಘಟ್ಕ್ವು ಒೊಂದು ಸಯಳಕೊ ನದಿಥಷಟವಾಗಿರುತುದೆ ಮತುು ಒೊಂದು ಅೊಂಗಡಿಯಲಿ್ಲ ನದಿಥಷಟ ಉತಪನ್ುಕಾೂಗಿ 
ಅನೇೆಕ್ ಶೇೆಖ್ರಣಾ ಘಟ್ಕ್ಗಳು ಇರಬಹುದು. 

ಹೆೇಳಿ  
 

ಕೆಳಗಿನ್ವುಗಳ್ಳಗಾಗಿ ರ್ಮನಾೂಣೊಯನ್ುು ಹುಡುಕ್ಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಕೇೆಳ್ಳ: 
»» ಶೆೈಲ್ಲ ಸೊಂಖೆ್ಯ ಮತುು ಶೇೆಖ್ರಣಾ ಘಟ್ಕ್ದ ನ್ಡುವಿನ್ ಸೊಂಬೊಂಧ 

ಚಟುವಟಿಕೆ  
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»» ಶೆೇಖ್ರಣಾ ಘಟ್ಕ್ಗಳು ಮತುು ಸಾವಥತಿರಕ್ ಉತಪನ್ು ಸೊಂಕೆೇತ 
»» ಶೆೈಲ್ಲ ಸೊಂಖೆ್ಯಯ ಶೆೇಖ್ರಣಾ ಘಟ್ಕ್ ಮತುು ಸಾವಥತಿರಕ್ ಉತಪನ್ು ಸೊಂಕೆೇತ ಕಲೆವು ಉದಾಹರಣೆಗಳು 

• ಅವರ ಹುಡುಕಾಟ್ದ ಆರ್ಾರದ ಮೇಲೆ ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ ನ್ಡುವ ೆಚ್ಚೆಥಯನ್ುು ಪ್ಾರರೊಂಭಿಸಿ. 
ಕೌಶಲಾಅಭ್ಾಾಸ ಸಮಯ ಸಂಪನೂೂಲಗಳು 

ಶೆೇಖ್ರಣಾ ಘಟ್ಕ್ ಮತುು ಸಾವಥತಿರಕ್ ಉತಪನ್ು 
ಸೊಂಕೆೇತ ಶೆೈಲ್ಲ ಸೊಂಖೆ್ಯಯನ್ುು 
ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳುಿವುದು. 

3೦ನರ್ಮಷಗಳು ಗಣಕ್ಯೊಂತರ ಮತುು ಅೊಂತರಜಾಲ 
ಸೊಂಪಕ್ಥ 

 

 

• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳು ಯಾವುದೆೇ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದದರೆ ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಯಾವುದೆೇ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯು ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳಲಿು ತೆಕೊಂದರೆಯನ್ುು ಎದುರಿಸುತಿುದದರೆ ವಿವರಿಸಿ 
ಮತುು ಪುನ್ರುಚ್ುರಿಸಿ. 

• ಐಚ್ಚಿಕ್ವಾಗಿ, ಸೊಂದೆೇಹದಲಿ್ಲ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಲು ಯಾವುದೆೇ ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಅವರ ನರಿೇಕ್ಷೆಗಳನ್ುು ಪಕರೈೆಸಲಾಗಿದೆಯ್ಕೇ ಎೊಂದು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ತಮಮ ಮಾಗಥದಶಿಥಗಳಲಿ್ಲ ನೇಡಲಾದ ವಾಯಯಾಮವನ್ುು ಪಕಣಥಗಕೆಳ್ಳಸಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಅಗತಯವಿದದರ ೆವಾಯಯಾಮವನ್ುು ಪಕಣಥಗಕೆಳ್ಳಸಲು ಅವರಿಗ ೆಸಹಾಯ ಮಾಡಿ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  

 

• ಶೆೇಖ್ರಣಾ ಘಟ್ಕ್ಗಳ ಪರಿಕ್ಲಪನೆಯನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 
• ಶೆೇಖ್ರಣಾ ಘಟ್ಕ್ಗಳು ಮತುು ಸಾವಥತಿರಕ್ ಉತಪನ್ು ಸೊಂಕೆೇತಗಳ ನ್ಡುವಿನ್ ಪರಮುಖ್ ವಯತಾಯಸಗಳನ್ುು 
ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 

• ಶೆೇಖ್ರಣಾ ಘಟ್ಕ್ಗಳ ವಿರುದಧ ಉತಪನ್ುಗಳ ಬಗೆೆ ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ಜಾಡಿೇಕ್ರಣ ಕ್ರಮಾನ್ುಗತವನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 

ಸಾರಾಂಶ  
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 
 

  

 

• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗಾಗಿ ಸರ್ಮೇಪದ ವೆೇಗವಾಗಿ ಚ್ಲ್ಲಸುವ ಗಾರಹಕ್ ಸರಕ್ುಗಳ ಚ್ಚಲಿರ ೆಅೊಂಗಡಿಗೆ ಕ್ಷೆೇತರ ಭೇೆಟ್ಟ ನೇಡಿ. 
• ಅೊಂಗಡಿಯ ಉತಪನ್ುಗಳನ್ುು ಅಧಯಯನ್ ಮಾಡಲು ಮತುು ಕೆಳಗಿನ್ವುಗಳನ್ುು ವಿಶೆಿೇಷಿಸಲು ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ: 

»» ವಾಯಪ್ಾರಿೇಕ್ರಣ, ಕೆಕಳುಿವಿಕಯೆ ಹೊಂತದಲ್ಲರಿುವ (ಪ್ಪಒಪ್ಪ) ವಸುು ಮತುು ಉತಪನ್ುದ ಮಾದರಿಗಳು 
»» ಹಕೆಸ/ಕೆೇೊಂದಿರೇಕ್ರಿಸು ಶೇೆಖ್ರಣಾ ಘಟ್ಕ್ (ಎಸ ಕಯೆು) 

• ಅಗತಯವಿದಾದಗ ಅವರಿಗ ೆಸಹಾಯ ಮಾಡಿ ಮತುು ಅವರ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಪರಿಹರಿಸಿ. 
• ಈ ವಿಷಯಗಳ ಕ್ುರಿತು ವರದಿಯನ್ುು ತಯಾರಿಸಲು ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

ಕ್ೇೆತರ ಭ್ೆೇಟಿ  
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3. ವ್ಾಾಪಾರ ಮತುು ಉತಾಪದಕತೆಯ ಗುರಿ  
ಘಟ್ಕ್ 3.1: ಮಾರಾಟ್ದ ಉದೆದೇಶಗಳು ಮತುು ಗುರಿಗಳು. 
ಘಟ್ಕ್ 3.2: ವಗಥವಾರು ಮತುು ಮಳ್ಳಗೆವಾರು ಬೆಲೆ ಪಟ್ಟಟಗಳ ಗುರಿಗಳು. 
ಘಟ್ಕ್ 3.3: ಹೆಕಸದಾಗಿ ಪ್ಾರರೊಂಭಿಸಲಾದ ಉತಪನ್ುಗಳ ಲಭಯತ.ೆ  
ಘಟ್ಕ್ 3.4: ಖ್ರಿೇದಿಯನ್ುು ಉತುಮಗೆಕಳ್ಳಸುವುದು ಮತುು ಕ್ರಯಾ ಯೇಜನಯೆನ್ುು 
          ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸುವುದು. 
ಘಟ್ಕ್ 3.5: ವಿತರಣೆಯ ಹೊಂತದಲ್ಲಿ ಖ್ರಿೇದಿಯನ್ುು ಲಭಯತೆಯನ್ುು ಪರಿಶಿೇಲ್ಲಸಲಾಗುತಿುದೆ. 

 

RAS/NO602 

       

 

 

 

 

  

 

RAS/N0602 



 
 

 
 

ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 
 

  

ಕಲ್ಲಕೆಯ ಪರಮುಖ ಫಲ್ಲತಾಂಶಗಳು 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗೆ ಭ್ಾಗವಹಿಸುವವರು ಈ ಕೆಳಗಿರುವ ವಿಷಯಗಳನುು ತಿಳಿದುಕೊಳುುವರು: 
1. ಮಾರಾಟ್ದ ಉದೆದೇಶಗಳು ಮತುು ಗುರಿಗಳನ್ುು ಚ್ಚ್ಚಥಸಿ. 
2. ಹಕೆಸ ಉತಪನ್ುವನ್ುು ಹೆೇಗ ೆಮಾರಾಟ್ ಮಾಡಬಹುದು ಎೊಂಬುದನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
3. ಅೊಂದಾಜು ಮಾರಾಟ್ವನ್ುು ಗುರುತಿಸಿ ಮತುು ಆದೇೆಶಗಳನ್ುು ಉತುಮಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 
4. ಪರಿಣಾಮಕಾರಿ ಮಾರಾಟ್ ವಿತರಣಯೆ ವಿರ್ಾನ್ಗಳನ್ುು ವಗಿೇಥಕ್ರಿಸಿ. 
5. ದಾಸಾುನ್ು-ಪರಿಶಿೇಲ್ಲಸಿ ಪರಿಸರದಲ್ಲಿ ನವಥಹಣಯೆ ಪರಿಕ್ಲಪನೆಯನ್ುು ಕ್ಲ್ಲಯಿರಿ. 

 

 

• ಘಟ್ಕ್ದಿೊಂದ ನರಿೇಕ್ಷೆಗಳ ಬಗೆೆ ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಭಾಗವಹಸಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಆಹಾವನಸಿ. ಬಿಳ್ಳಹಲಗ ೆಮೇಲ್ಲನ್ ನರಿೇಕ್ಷೆಗಳನ್ುು ಪಟ್ಟಟ ಮಾಡಿ. 
• ಘಟ್ಕ್ದಲ್ಲಿ ಏನೆಲಿವನ್ುು ಒಳಗಕೆೊಂಡಿದ ೆಎೊಂಬುದರ ಸೊಂಕ್ಷಿಪು ಅವಲೆಕೇಕ್ನ್ವನ್ುು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗ ೆನೇಡಿ. 
• ಧನಾತಮಕ್ ಮತುು ಸೊಂತಕೆೇಷದ ಟ್ಟಪಪಣಯೊಂದಿಗ ೆಪ್ಾರರೊಂಭಿಸಿ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
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  ಘಟಕ 3.1: ಮಾರಾಟದ ಉದ್ೆದೇಶಗಳು ಮತುು ಗುರಿಗಳು 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗೆ ವಿದ್ಾಾರ್ಥಯಗಳಿಗೆ ಈ ಕಳೆಗಿನವು ಸಾಧಾವ್ಾಗುತುದ್ೆ: 
1. ಮಾರಾಟ್ದ ಉದೆದೇಶಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿಸುವ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ುು ಶಾಿಘಿಸಿ. 
2. ಗುರಿ ಮಾರಾಟ್ವನ್ುು ಹೇೆಗೆ ತಲುಪಬೇೆಕ್ು ಎೊಂಬುದನ್ುು ನಧಥರಿಸಿ. 
3. ಮಾರುಕ್ಟ್ೆಟ ಯೇಜಕ್ನ್ ಬಳಕಯೆನ್ುು ಚ್ಚ್ಚಥಸಿ. 
4. ವಾಯಪ್ಾರೆಕೇದಯಮ ಯೇಜನಯೆನ್ುು ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸುವಾಗ ಆವರಿಸಬೇೆಕಾದ ಪರದೇೆಶಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 

 

ಘಟಕದ ಉದ್ೆದೇಶಗಳು  

 

3.1.1 ಮಾರಾಟದ ಗುರಿ ಎಂದರೆೇನು? 
 

ಅವರಿಗೆ ನೇಡಲಾದ ಮಾರಾಟ್ದ ಗುರಿಯಿೊಂದ ಅವರು ಏನ್ು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳುತಿಾುರ ೆಎೊಂಬುದನ್ುು 
ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗೆ ಕೆೇಳ್ಳ. 

ಕೇೆಳಿ  
 

ಮಾರಾಟ್ದ ಗುರಿಯು ಒೊಂದು ನದಿಥಷಟ ಅವಧಿಯಳಗ ೆನವಥಹಣೆಯನ್ುು ಸಾಧಿಸುವ ಅರ್ವಾ ರ್ಮೇರಿಸುವ 
ಗುರಿಯನ್ುು ಹಕೆೊಂದಿರುವ ಮಾರಾಟ್ದ ಮೊತುವಾಗಿದ.ೆ 

ಹೆೇಳಿ  
 

 

                                                       

ಹೊಂತ 1: ಮಾರಾಟ್ದ ಉದೆದೇಶಗಳನ್ುು ಬರವಣಗೆಯಲ್ಲಿ ಇರಿಸಿ.                                  ಹೊಂತ 2: ಮಾರಾಟ್ ತರಬೆೇತಿಗಾಗಿ ವಯವಸೆಯ ಮಾಡಿ. 

ಹಂತಗಳು: ಮಾರಾಟದ ಉದ್ೆದೇಶಗಳನುು ಹೊಂದ್ಧಸಿ 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 
 

  

                                                   
 

 

 

 

ಹೊಂತ 5: ಸೊಂಪಕಣಥ ಪರಕ್ರಯ್ಕಯಲ್ಲಿ ಸಿಯರವಾದ ಅನ್ುಸರಣೆಯನ್ುು ಖ್ಚ್ಚತಪಡಿಸಿಕಕೆಳ್ಳಿ. 

ಹೊಂತ 3: ವೆಚ್ುವನ್ುು ನಯೊಂತಿರಸಿ ಮತುು ಹೆಚ್ುು ಮಾರಾಟ್ ಮಾಡಿ. ಹೊಂತ 4: ಸಮರ್ಥ ನೆೇಮಕಾತಿಯನ್ುು ನ್ಡೆಸುವುದು. 
 

• ಮಾರಾಟ್ದ ಗುರಿಯನ್ುು ಹಕೆೊಂದಿಸಲು ಅವರು ನವಥಹಸುವ ಹೊಂತಗಳನ್ುು ಬರಯೆಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗ ೆಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಅವರು ಬರೆಯುವುದನ್ುು ಪಕಣಥಗೆಕಳ್ಳಸಿದಾಗ, ಒಬಬ ಅರ್ವಾ ಇಬಬರು ಸವಯೊಂಸೆೇವಕ್ರನ್ುು ಮುೊಂದೆ ಬೊಂದು ಆ 
ಹೊಂತಗಳನ್ುು ಹೆೇಳಲು ಕೇೆಳ್ಳ. 

• ಕೆಕನಯೆಲ್ಲಿ, ಮಾರಾಟ್ದ ಗುರಿಯನ್ುು ಹಕೆೊಂದಿಸಲು ಸರಿಯಾದ ಹೊಂತಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
ಕೌಶಲಾಅಭ್ಾಾಸ ಸಮಯ ಸಂಪನೂೂಲಗಳು 

ಮಾರಾಟ್ದ ಗುರಿಯನ್ುು ಹಕೆೊಂದಿಸುವುದು 1 ಗೊಂಟ್ ೆ ಸಿೇಸದ ಕ್ಡಿಿ ಮತುು ಕಾಗದ 
 

ಚಟುವಟಿಕೆ  
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  3.1.2 ಗುರಿ ವಿರುದಿ ಸಾಧನೆ ರೆೇಖಾ ನಕ್ೆ 

ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳು ತಮಮ ಮಾರಾಟ್ದ ಗುರಿಗಳನ್ುು ಸಾಧಿಸಲು ಅವರು ಅನ್ುಸರಿಸುವ ತೊಂತರಗಳನ್ುು ಕೇೆಳ್ಳ. 
ಕೇೆಳಿ  
 

• ಗುರಿ ಸಾಧನಯೆ ಪ್ಾರಮುಖ್ಯತಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಿ ಮಾರಾಟ್ ಸಿಬಬೊಂದಿ ಮತುು ನವಥಹಣೆ ಎರಡಕ ರೇೆಖ್ಾಚ್ಚತರ. 
• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳೊಂದ ಉತುರಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ ಮತುು ಮಾರಾಟ್ ಗುರಿಗಳನ್ುು ಸಾಧಿಸಲು ತೊಂತರಗಳನ್ುು ರಕಪ್ಪಸಿ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿ  
 

 

• ಗುರಿ ವಿರುದಧ ಸಾಧನಯೆ ರೇೆಖ್ಾಚ್ಚತರವು ಮುೊಂದಿನ್ ಹಣಕಾಸು ವಷಥದ ಗುರಿಗಳನ್ುು ವಿನಾಯಸಗಕೆಳ್ಳಸಲು 
ಮತುು ಕ್ಷೇೆತರ ಬಲದ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ುು ಲೆಕಾೂಚಾರ ಮಾಡಲು ನವಥಹಣೆಗ ೆಸಹಾಯ ಮಾಡುತುದ.ೆ 

• ಇದು ಮಾರಾಟ್ ಸಿಬಬೊಂದಿಗ ೆತಮಮ ದೆೈನ್ೊಂದಿನ್ ಗುರಿಗಳನ್ುು ವಿೇಕ್ಷಿಸಲು ಸಹಾಯ ಮಾಡುತುದೆ. 

 
ಚ್ಚತರ 3.1.3 ಮಾರುಕ್ಟ್ೆಟಯ ಯೇಜನೆ 

ಮಾರಾಟ್ದಲ್ಲಿ
ಯಶಸುು

ಅತುಯತುಮ 
ಅಭಾಯಸ

ಮಾರಾಟ್ದ
ಪರಕ್ರಯ್ಕ

ಯೇಜನ ೆ
ಮತುು ಸಿದಧತೆ

ಮಾರಾಟ್ದ 
ಪರಸಪರ 
ಕ್ರಯ್ಕಗಳು

ಮನ್ಸಿಯತಿ

ಹೆೇಳಿ  
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 
 

  3.1.3 ಮಾರುಕಟ್ೆೆ ಯೇಜನೆ 

ಮಾರುಕ್ಟ್ೆಟ ಯೇಜನ ೆಮತುು ಸೊಂಸೆಯಯಲ್ಲಿ ಅದರ ಅಗತಯತೆಯ ಮಕಲಕ್ ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳು ಏನ್ು 
ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳುಿತಾುರ ೆಎೊಂಬುದನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

ಕೇೆಳಿ  
 

• ಮಾರುಕ್ಟ್ೆಟ ಯೇಜನಯೆ ವಾಯಖ್ಾಯನ್, ಅಗತಯ ಮತುು ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ 
ಪರತಿಕ್ರಯ್ಕಗಳ್ಳೊಂದ ವಿವರಣೆ. 

• ಅಗತಯವಿರುವೊಂತ ೆಉದಾಹರಣೆಗಳನ್ುು ಒದಗಿಸಿ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  

 

 

• ಇದಕಾೂಗಿ ಮಾರುಕ್ಟ್ೆಟ ಯೇಜನ ೆಅಗತಯವಿದ:ೆ 
»» ಕಾಯಥತೊಂತರದ ನದೆೇಥಶನ್ವನ್ುು ನೇಡುವುದು 
»» ಉನ್ುತ ನವಥಹಣಯೆೊಂದಿಗ ೆಸೊಂವಾದವನ್ುು ಪ್ಾರರೊಂಭಿಸುವುದು 
»» ಇತರ ಇಲಾಖೆ್ಗಳ್ಳೊಂದ ಖ್ರಿೇದಿಯನ್ುು ಸಿವೇಕ್ರಿಸುವುದು 
»» ಸೊಂಪನ್ಕಮಲಗಳನ್ುು ವಿನ್ೊಂತಿಸಲಾಗುತಿುದ ೆ

• ಪರಿಗಣಸಬೆೇಕಾದ ಪರದೆೇಶಗಳು: 
»» ಮಾರುಕ್ಟ್ೆಟ ಸೊಂಶೆ ೇಧನೆ 
»» ಸಾಯನೇಕ್ರಣ 
»» ಕಾಯಥತೊಂತರಗಳು ಮತುು ತೊಂತರಗಳು 
»» ಮಾಪನ್ಗಳು 
»» ವಾಯಪ್ಾರ ಯೇಜನ ೆಜಕೆೇಡಣ ೆ

ಹೆೇಳಿ  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

 

  ಮಾರುಕಟ್ೆೆಯ ಪಾತರ 

 
ಚ್ಚತರ 3.2 ಮಾರುಕ್ಟ್ೆಟ ಸೊಂಪಕಣಥ ಸೊಂಸೆಯಯ ಮೇಲೆ ಪರಿಣಾಮ ಬಿೇರುತುದೆ 

• ಮಾರುಕ್ಟ್ೆಟ ಯೇಜನಯೆ ಪರಯೇಜನ್ಗಳೆೊಂದರೆ: 
»» ವಾಯಪ್ಾರ ಪರಿಸರವನ್ುು ಸುರ್ಾರಿಸುತುದ ೆ
»» ವಿಭಿನ್ು ನರ್ಾಥರಗಳನ್ುು ಸುಗಮಗೆಕಳ್ಳಸುತುದ ೆ
»» ದಿೇಘಥಕಾಲ್ಲೇನ್ ಮತುು ಅಲಾಪವಧಿಯ ಯೇಜನಯೆನ್ುು ಸಮನ್ವಯಗಕೆಳ್ಳಸುತುದೆ 
»» ಹಠಾತ್ ನರ್ಾಥರಗಳನ್ುು ತಡಯೆುತುದ ೆ
»» ಪರಮುಖ್ ಕಾಯಥಗಳ ಮೇಲೆ ಕ್ರಮವನ್ುು ಪ್ಾರರೊಂಭಿಸುತುದೆ 
»» ಅಗತಯವಿರುವ ಹಣಕಾಸಿನ್ ಬೆೊಂಬಲದ ಜ್ಞಾನ್ವನ್ುು ಹೆಚ್ಚುಸುತುದ ೆ

 

ಮಾರುಕ್ಟ್ೆಟ

ಗಾರಹಕ್ರು, ನರಿೇಕ್ಷೆಗಳು, ಉದಯಮ ವಿಶೆಿೇಷಣೆ

ಮಾರಾಟ್

ಕಾಯಥನವಾಥಹಕ್ 
ತೊಂಡ

ಅಭಿವೃದಿಧ

ಎ 

ಬಿ 

ಸಿ ಡಿ 

• ತಮಮ ಪ್ಾಲೆಕೆಳುಿವವರ ಕೆೈಪ್ಪಡಿ, ಪುಟ್ 57 ಅನ್ುು ಉಲಿೆೇಖಿಸಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಕೇೆಳ್ಳ. 
• ಉತುಮ ಸೊಂಬೊಂಧವನ್ುು ನರ್ಮಥಸಲು ಸಹಾಯ ಮಾಡುತುದೆ ಎೊಂದು ಅವರು ಭಾವಿಸುವ ಚ್ಚತರವನ್ುು 
ಗುರುತಿಸಲು ಅವರಿಗೆ ಹೆೇಳ್ಳ. 

ಕೌಶಲಾಅಭ್ಾಾಸ ಸಮಯ ಸಂಪನೂೂಲಗಳು 
ಉತುಮ ಸೊಂಬೊಂಧವನ್ುು ಬಳೆೆಸುವುದು 5ನರ್ಮಷಗಳು ಭಾಗವಹಸುವವರ ಕೆೈಪ್ಪಡಿ 

 

ಚಟುವಟಿಕೆ  
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 
 

  

• ಗುರಿ ಅಳವಡಿಕಗೆಳ ಪ್ಾತರಕಾೂಗಿ ಇಬಬರು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಮುೊಂದ ೆಬರಲು ಹೇೆಳ್ಳ. 
• ಹೆಕಸದಾಗಿ ಪ್ಾರರೊಂಭಿಸಲಾದ ಬಿಸೊಟ ಗಳ ಕ್ೊಂತೆಗಳನ್ುು ಮಾರಾಟ್ ಮಾಡಲು ಪರಯತಿುಸುತಿುರುವ ವಿತರಕ್ರ 
ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ ಪ್ಾತರವನ್ುು ನವಥಹಸಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳಲ್ಲಿ ಒಬಬರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

• ವಿತರಕ್ ಮಾರಾಟ್ಗಾರ ಕಾಯಥಕ್ಷಮತಯೆ ಗುರಿಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿಸಲು ಸಹಾಯ ಮಾಡುವ ನವಾಥಹಕ್ನ್ 
ಪ್ಾತರವನ್ುು ವಹಸಲು ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥಥಗ ೆಕೇೆಳ್ಳ. 

• ಕೆಕನಯೆಲ್ಲಿ, ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ು ವಯವಸಾಯಪಕ್ರಕೆೊಂದಿಗ ೆಹೆೇಗ ೆತಕೆಡಗಿಸಿಕೆಕಳಿಬೆೇಕ್ು ಎೊಂಬುದರ ಕ್ುರಿತು ಅವರಿಗ ೆ
ಕೆಲವು ಸಲಹೆಗಳನ್ುು ಒದಗಿಸಿ ಮತುು ಅವನ್ು/ಅವಳು ಪರಿಸಿಯತಿಯನ್ುು ಉತುಮವಾಗಿ ಸರ್ಮೇಪ್ಪಸಬಹುದಿತುು. 

• ಅದೇೆ ಪ್ಾತರವನ್ುು ಮಾಡಲು ಮತುು ಮೇಲ್ಲನ್ ಹೊಂತಗಳನ್ುು ಪುನ್ರಾವತಿಥಸಲು ಇನ್ಕು ಕೆಲವು ಜಕೆೇಡಿ 
ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಕೇೆಳ್ಳ. 

ಪಾತಾರಭಿನಯ  

• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳು ಯಾವುದೆೇ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದದರೆ ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಯಾವುದೆೇ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯು ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳಲಿು ತೆಕೊಂದರೆಯನ್ುು ಎದುರಿಸುತಿುದದರೆ ವಿವರಿಸಿ 
ಮತುು ಪುನ್ರುಚ್ುರಿಸಿ. 

• ಐಚ್ಚಿಕ್ವಾಗಿ, ಸೊಂದೆೇಹದಲಿ್ಲ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಲು ಯಾವುದೆೇ ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  

 

• ಮಾರಾಟ್ದ ಗುರಿಗಳನ್ುು ಹಕೆೊಂದಿಸುವ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 
• ಮಾರಾಟ್ದ ಗುರಿಯನ್ುು ತಲುಪುವುದು ಹೆೇಗ ೆಎೊಂಬುದನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ಮಾರುಕ್ಟ್ೆಟ ಯೇಜಕ್ನ್ ಬಳಕಯೆನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 
• ಮಾರುಕ್ಟ್ೆಟ ಯೇಜನಯೆನ್ುು ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸುವಾಗ ಆವರಿಸಬೇೆಕಾದ ಪರದೇೆಶಗಳನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 

ಸಾರಾಂಶ  
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ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
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ಘಟಕ 3.2: ವಗಯ ಮತುು ಮಾಳಿಗೆ-ವ್ಾರು ಬೆಲೆಪಟಿೆ 
ಗುರಿಗಳು 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗ ೆವಿದ್ಾಾರ್ಥಯಗಳಿಗೆ ಈ ಕೆಳಗಿನವು ಸಾಧಾವ್ಾಗುತುದ್ೆ: 
1. ಮಾಳ್ಳಗ ೆಬಲೆೆಪಟ್ಟಟ ಪರಿಕ್ಲಪನೆಯನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳ್ಳಿ. 
2. ಮಾಳ್ಳಗೆ ಬೆಲೆಪಟ್ಟಟ ಗುರಿಗಳನ್ುು ಪಕರೈೆಸುವ ಪ್ಾರಮುಖ್ಯತಯೆನ್ುು ಗುರುತಿಸಿ. 
3. ಗುರಿ ಮಾಳ್ಳಗ ೆವಾಯಪ್ಪು ಮತುು ಮಾಗಥ ಯೇಜನಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
4. ಮಾರಾಟ್ಪಡಯೆು ಕೆೇೊಂದಿರೇಕ್ೃತವಾಗಿರುವುದನ್ುು ಖ್ಚ್ಚತಪಡಿಸಿಕೆಕಳ್ಳಿ. 
5. ಮಾಳ್ಳಗೆ ಮತುು ಅದರ ಸೊಂಬೊಂಧಿತ ವಾಯಪ್ಾರ ವಾಹನಯನ್ುು ಹೆೇಗ ೆಆಯ್ಕೂ ಮಾಡುವುದು ಎೊಂಬುದನ್ುು 
ವಿವರಿಸಿ. 

 

ಘಟಕದ ಉದ್ೆದೇಶಗಳು  

 

3.2.1 ಮಾಳಿಗೆ ಬೆಲೆಪಟಿೆ 

• ಉತುಮ ಗಾರಹಕ್ ಸೊಂಬೊಂಧಗಳನ್ುು ಮಾಡುವಲ್ಲಿ ಗಾರಹಕ್ ಆರೈೆಕಯೆ ಪ್ಾರಮುಖ್ಯತಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಿ ಮತುು 
ಎಣಕೆದಾರರಲಿ್ಲ ಸೆೇವೆಯನ್ುು ಒದಗಿಸುವುದು. 

• ಇತಿುೇಚ್ಚನ್ ಮಾಹತಿಯ ಪರಕಾರ ಬಲೆೆಪಟ್ಟಟ ಗುರಿಗಳು ಮತುು ದಾಖ್ಲೆಗಳನ್ುು ಸಾಧಿಸುವಾಗ ಈ ಕಳೆಗಿನ್ 
ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಪರಿಗಣಸುವ ಅಗತಯವನ್ುು ವಿವರಿಸಿ: 

➢ ಆದಾಯವನ್ುು ಹೆಚ್ಚುಸಲು, ವೆಚ್ುಗಳನ್ುು ಕ್ಡಿತಗೆಕಳ್ಳಸಲು ಅರ್ವಾ ಬೊಂಡವಾಳವನ್ುು ಮುಕ್ುಗಕೆಳ್ಳಸಲು 
ದತಾುೊಂಶವನ್ುು ಕಾಯಥಸಾಧಯವಾದ ಸಲಹೆಗಳು ಮತುು ಕ್ರಮಗಳಾಗಿ ಪರಿವತಿಥಸಲು ಸೊಂಸೆಯಯು ಯಾವ 
ಕ್ರಮಗಳನ್ುು ತೆಗದೆುಕೆಕಳುಿತಿುದ?ೆ 

➢ ಹೆಚ್ುು ಗಾರಹಕ್-ಆರ್ಾರಿತ ಮತುು ವಿಶೆಿೇಷಣಾತಮಕ್ವಾಗಿ ಚಾಲ್ಲತ ಸೊಂಸೆಯಯಾಗಲು ಸೊಂಸೆಯಯು ಗುರಿಪಡಿಸುತಿುರುವ 
ಪ್ಾರವಿೇಣಯತೆಗಳು ಯಾವುವು? 

ವಿವರಿಸಿ  
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  3.2.2 ಆವರಿಸುವ ಗುರಿ ಮಾಳಿಗೆಗಳು ಮತುು ಸಂಪೂಣಯ 
ಮಾಗಯ 

• ಗಾರಹಕ್ ಸರಕ್ುಗಳ ತಯಾರಕ್ರು ಹೆೇಗ ೆನಣಾಥಯಕ್ ಅೊಂಶಗಳನ್ುು ಕ್ಳೆದುಕೆಕಳುಿತಾುರ ೆಎೊಂಬುದನ್ುು ವಿವರಿಸಿ 
ಅದು ಮಾರಾಟ್ ಕಾಯಥನವಾಥಹಕ್ರ ಕಾಯಥಕ್ಷಮತಯೆ ಹೆಚ್ಚುನ್ ವಯತಾಯಸವನ್ುು ಉೊಂಟ್ುಮಾಡುತುದೆ. 

• ಸೊಂಸೆಯಗಳು ತಮಮ ಪ್ಾರಮುಖ್ಯತಯೆನ್ುು ಗುರುತಿಸುವ ಮತುು ಹೆೇಳಬೇೆಕಾದ ನಣಾಥಯಕ್ ಅೊಂತರಗಳನ್ುು 
ಉಲೆಿೇಖಿಸಿ. 

• ಮಾರಾಟ್ಗಾರರನ್ುು ನಜವಾಗಿಯಕ ಮುಖ್ಯವಾದವುಗಳ ಮೇಲೆ ಕೆೇೊಂದಿರೇಕ್ರಿಸುವತು ಗಮನ್ಹರಿಸಿ. 
 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  

 

• ಮಾರಾಟ್ದ ಕಾಯಥವಿರ್ಾನ್ವು ಕ್ಲಾತಮಕ್ಕ್ೂೊಂತ ಹೆಚ್ುು ವಾಸುವಿಕ್ ಮತುು ವೆೈಜ್ಞಾನಕ್ವಾಗಿದೆ ಎೊಂದು ಸೊಂಸೆಯಗಳು 
ಅರಿತುಕೆಕೊಂಡಿವೆ ಮತುು ಆದದರಿೊಂದ ಇದು ವಯವಸಿಯತ ವಿರ್ಾನ್ವನ್ುು ಬಳಸಬೆೇಕ್ು. 

• ಗಾರಹಕ್ ವಸುುಗಳ ತಯಾರಕ್ರು ತಪ್ಪಪಸಿಕಕೆಳುತಿಾುರೆ: 
➢ ಒೊಂದು ಪರದೇೆಶದಲಿ್ಲ ಪರರ್ಾನ್ ಮಳ್ಳಗಗೆಳನ್ುು ನಣಥಯಿಸುವುದು. 
➢ ಆ ಪರದೇೆಶಗಳಲ್ಲಿ ಉತಪನ್ುಗಳನ್ುು ಆಯ್ಕೂಮಾಡುವುದು. 

• ಆ ಉತಪನ್ುಗಳನ್ುು ಕ್ಪ್ಾಟ್ಟನ್ಲ್ಲಿ ಇರಿಸುವುದು. 
➢ ಆ ಉತಪನ್ುಗಳ ಮಾರುಕ್ಟ್ೆಟ ಪ್ಾಲನ್ುು ಹೆಚ್ಚುಸಲು ಮಾರಾಟ್ ತೊಂಡವನ್ುು ಪ್ೆರೇರೇೆಪ್ಪಸುವುದು. 
➢ ಪರತಿ ಹೊಂತದಲಕಿ ಕೆಲವು ಮಾಪಕ್ಗಳನ್ುು ಬಳಸಿಕೆಕೊಂಡು ಕಾಯಾಥಚ್ರಣೆಗಳನ್ುು ಪರಮಾಣೇಕ್ರಿಸುವುದು. 
• ಅೊಂಗಡಿಗಳಲಿ್ಲ ನಣಾಥಯಕ್ ಅೊಂತರವನ್ುು ಗುರುತಿಸುವುದು ಹೆೇಗ ೆಎೊಂಬುದನ್ುು ಸೊಂಸೆಯಗಳು ಗುರುತಿಸಬೇೆಕ್ು, 
ಅವುಗಳೆೊಂದರೆ: 
➢  ಕಾಣಯೆಾದ ಉತಪನ್ುಗಳು. 
➢  ಕಾಣಯೆಾದ ಪರದಶಥನ್ಗಳು. 
➢  ತಪ್ಾಪದ ಉತಪನ್ು ಸಾಯನೇಕ್ರಣ. 

• ಹೆಚ್ಚುನ್ ಪ್ಾರಮುಖ್ಯತಯೆ ಮಾರಾಟ್ ಉತಪನ್ುಕೊ ಆದಯತ ೆನೇಡುವ ಉದದೆೇಶದಿೊಂದ, ವಾಯಪ್ಾರೆಕೇದಯಮ ಇಲಾಖೆ್ಗಳು 
ಕಾಯಾಥಚ್ರಣೆಯನ್ುು ಪ್ಾರರೊಂಭಿಸುತುವೆ: 
➢ ಉನ್ುತ-ಮಟ್ಟದ ಉತಪನ್ು ಪರತೆಯೇಕ್ತೆಯನ್ುು ವಿವರಿಸುತುದ.ೆ 
➢ ಅೊಂಗಡಿಗಾಗಿ ಪರದಶಥನ್ಗಳನ್ುು ರಚ್ಚಸುತುದ.ೆ 
➢ ಉತಪನ್ುದ ಗಕೆೇಚ್ರತಯೆನ್ುು ಹೆಚ್ಚುಸುತುದೆ. 

ಹೆೇಳಿ  
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  3.2.3 ಮಳಿಗೆ ಮತುು ಸಂಬಂಧಿತ ವ್ಾಾಪಾರ 
ಮಾಗಯವನುು ಆಯ್ಕಾಮಾಡುವುದು 

• ಪರಿಣಾಮಕಾರಿ ವಾಯಪ್ಾರೆಕೇದಯಮ ಮಾಗಥಗಳ ಆಯ್ಕೂ ಮತುು ವಾಯಪ್ಾರೆಕೇದಯಮ ಮಾಗಥಗಳ ವಿಧಗಳನ್ುು 
ವಿವರಿಸಿ. 

• ಉದಾಹರಣೆಗಳನ್ುು ಒದಗಿಸುವ ಮಕಲಕ್ ಸೊಂಸೆಯಯು ತೆಗದೆುಕೆಕೊಂಡ ಮಕರು ಉಪಕ್ರಮಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
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• ಮಾರಾಟ್ ಪರತಿನಧಿಗಳು ಸಾಮಾನ್ಯವಾಗಿ ಚ್ಚಲಿರ ೆಮಾರಾಟ್ ಮಳ್ಳಗಯೆನ್ುು ಸರ್ಮೇಪ್ಪಸುವ ಬಗೆೆ ಸೊಂದೆೇಹ 
ವಯಕ್ುಪಡಿಸುತಾುರ ೆಮತುು ಸೊಂಸೆಯಯ ಅಗತಯವನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳುಿವಲ್ಲ ಿತಪ್ಪಪಸಿಕೆಕಳುಿತಾುರ.ೆ 

• ಮಾಗಥ ತೊಂತರ ನರ್ಾಥರಗಳು ಈ ಕಳೆಗಿನ್ವುಗಳನ್ುು ಒಳಗಕೆೊಂಡಿವ:ೆ 
➢ ಅತಯೊಂತ ಪರಿಣಾಮಕಾರಿ ವಿತರಣಾ ಮಾಗಥವನ್ುು ಆಯ್ಕೂಮಾಡಿ. 
➢ ವಿತರಣಾ ಸಾಮರ್ಯಥದ ಸೊಂಬೊಂಧಿತ ಮಟ್ಟವನ್ುು ಆಯ್ಕೂಮಾಡಿ. 
➢ ಮಾಗಥ ಹಕೆೊಂದಾಣಕಯೆಾಗು ವಾಯಪ್ಪುಯನ್ುು ಆಯ್ಕೂಮಾಡಿ. 
• ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ು ಆಯ್ಕೂಮಾಡಬಹುದಾದ ನಾಲುೂ ವಿಧದ ವಾಯಪ್ಾರೆಕೇದಯಮ ಮಾಗಥಗಳು: 

 ಚ್ಚತರ 3.3 ವಾಯಪ್ಾರೆಕೇದಯಮ ಮಾಗಥದ ವಿಧಗಳು 

ನೆೇರ ಮಾರಾಟ್
• "ನೆೇರವಾಗಿ ಬಳಕೆದಾರರಿಗೆ
ಪರಕೆೇಕ್ಷ ಮಾರಾಟ್
• "ಸಗಟ್ು ವಾಯಪ್ಾರಿಗಳು ಮತುು ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಗಳೊಂತಹ ಮಧಯವತಿಥಗಳ ಮಕಲಕ್.

ಉಭಯ ವಿತರಣೆ
• "ಮಾಗಥಕ್ೂೊಂತ ಹೆಚ್ಚುನ್ದನ್ುು ಏಕ್ಕಾಲದಲ್ಲಿ ಬಳಸುವುದು.
ಹಮುಮಖ್ ಮಾಗಥಗಳು
• "ಗಾರಹಕ್ರಿೊಂದ ಮಧಯವತಿಥಯಿೊಂದ ಫಲಾನ್ುಭವಿಗ ೆಪ್ಾರರೊಂಭಿಸಿ.

ಹೆೇಳಿ  
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ಮಕರು ಪರಮುಖ್ ಉಪಕ್ರಮಗಳ ಆರ್ಾರದ ಮೇಲೆ ಬಹುವಷಥದ ಸಾೊಂಸೃತಿಕ್ ಗಮನ್ ಕಾಯಥಕ್ರಮವನ್ುು 
ಪ್ಾರರೊಂಭಿಸುವ ಮಕಲಕ್ ಅತುಯತುಮ ಮಾರಾಟ್ ವಿರ್ಾನ್ವನ್ುು ಬಳಸಿದ ಗಾರಹಕ್ ಉತಪನ್ು ಸೊಂಸಯೆಯ 
ಉದಾಹರಣೆಯನ್ುು ಒದಗಿಸಿ: 
• ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತು ಒಳಗ ೆಪರತಿ ಅೊಂಗಡಿಯ ಚ್ಚಗುರುವುದು ಮಾರುಕ್ಟ್ೆಟ ಪರಿಮಾಣ, ಪ್ಾಲು, ಮೌಲಯ, 
ವೆಚ್ು-ಪರಿಣಾಮಕಾರಿತವ ಮತುು ಕಾಯಥತೊಂತರದ ಮೌಲಯವನ್ುು ಮೇಲ್ಲವಚಾರಣ ೆಮಾಡುವ ಮಕಲಕ್ 
ಉತಾಪದಕ್ ಬಳೆವಣಗೆಗೆ ಹೆಚ್ುು ಆಕ್ಷಥಕ್ವಾದ ಮಳ್ಳಗಗೆಳನ್ುು ಗರಹಸುವುದು. 

• ಕೆೇೊಂದಿರೇಕ್ೃತ ಪರದೇೆಶಗಳಲ್ಲಿ ಹೆಚ್ಚುನ್ ಮಾರಾಟ್ವನ್ುು ಹೆೇಗ ೆಪಡಯೆುವುದು ಎೊಂಬುದನ್ುು ವಿವರಿಸುವ ಕ್ರಯಾ 
ಯೇಜನಯೆಾಗಿ ಅದರ ಕಾಯಥತೊಂತರವನ್ುು ಪರಿವತಿಥಸುವುದು. 

• ಮಾಳ್ಳಗಯೆ ಮನ್ವಿಯ ಆರ್ಾರದ ಮೇಲೆ ಯಾವ ಮಳ್ಳಗೆಗಳು ಹೆಚ್ುು ಆಗಾಗೆೆ ಭೇೆಟ್ಟ ನೇಡುತುವ ೆ
ಎೊಂಬುದನ್ುು ಅಳೆಯುವ ಮಕಲಕ್ ಮಾರಾಟ್ದ ಮಾನ್ದೊಂಡಗಳನ್ುು ಕ್ಡಾಯಿಗಕೆಳ್ಳಸುವುದು. 

ಉದ್ಾಹರಣ ೆ  

• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗಾಗಿ ಸರ್ಮೇಪದ ವೆೇಗವಾಗಿ ಚ್ಲ್ಲಸುವ ಗಾರಹಕ್ ಸರಕ್ುಗಳ ಚ್ಚಲಿರ ೆಅೊಂಗಡಿಗೆ ಕ್ಷೆೇತರ ಭೇೆಟ್ಟ ನೇಡಿ. 
• ಮಾಳ್ಳಗೆ ಬೆಲೆಪಟ್ಟಟ ಪರಿಕ್ಲಪನ ೆಮತುು ಇತಿುೇಚ್ಚನ್ ಮಾಹತಿಗ ೆಬಲೆೆಪಟ್ಟಟ ಗುರಿಗಳು ಮತುು ದಾಖ್ಲೆಗಳನ್ುು 
ಸಾಧಿಸುವಾಗ ಈ ಕೆಳಗಿನ್ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಪರಿಗಣಸುವ ಅಗತಯವನ್ುು ಅಧಯಯನ್ ಮಾಡಲು ಹೆೇಳ್ಳ: 

➢ ಆದಾಯವನ್ುು ಹೆಚ್ಚುಸಲು, ವೆಚ್ುಗಳನ್ುು ಕ್ಡಿತಗೆಕಳ್ಳಸಲು ಅರ್ವಾ ಬೊಂಡವಾಳವನ್ುು ಮುಕ್ುಗಕೆಳ್ಳಸಲು 
ದತಾುೊಂಶವನ್ುು ಕಾಯಥಸಾಧಯವಾದ ಸಲಹೆಗಳು ಮತುು ಕ್ರಮಗಳಾಗಿ ಪರಿವತಿಥಸಲು ಸೊಂಸೆಯಯು ಯಾವ 
ಕ್ರಮಗಳನ್ುು ತೆಗದೆುಕೆಕಳುಿತಿುದ?ೆ 

➢ ಹೆಚ್ುು ಗಾರಹಕ್-ಆರ್ಾರಿತ ಮತುು ವಿಶೆಿೇಷಣಾತಮಕ್ವಾಗಿ ಚಾಲ್ಲತ ಸೊಂಸೆಯಯಾಗಲು ಸೊಂಸೆಯಯು ಗುರಿಯಾಗಿಸಿ 
ಕೆಕೊಂಡಿರುವ ಪ್ಾರವಿೇಣಯತೆಗಳು ಯಾವುವು? 

• ಅಗತಯವಿದಾದಗ ಅವರಿಗ ೆಸಹಾಯ ಮಾಡಿ ಮತುು ಅವರ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಪರಿಹರಿಸಿ. 
• ಈ ವಿಷಯಗಳ ಕ್ುರಿತು ವರದಿಯನ್ುು ತಯಾರಿಸಲು ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

ಕ್ೇೆತರ ಭ್ೆೇಟಿ  

• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳು ಯಾವುದೆೇ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದದರೆ ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಯಾವುದೆೇ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯು ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳಲಿು ತೆಕೊಂದರೆಯನ್ುು ಎದುರಿಸುತಿುದದರೆ 
ವಿವರಿಸಿ ಮತುು ಪುನ್ರುಚ್ುರಿಸಿ. 

• ಐಚ್ಚಿಕ್ವಾಗಿ, ಸೊಂದೆೇಹದಲಿ್ಲ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಲು ಯಾವುದೆೇ ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
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• ಮಾಳ್ಳಗೆ ಬೆಲೆಪಟ್ಟಟ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ಸೊಂಕ್ಷಿಪುಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 
• ಮಾಳ್ಳಗೆ ಬೆಲೆಪಟ್ಟಟ ಗುರಿಗಳನ್ುು ಭೇೆಟ್ಟ ಮಾಡುವ ಮಹತವವನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 
• ಗುರಿ ಮಾಳ್ಳಗ ೆವಾಯಪ್ಪು ಮತುು ಮಾಗಥ ಯೇಜನಯೆನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 
• ಮಾರಾಟ್ಪಡಯೆು ಕೆೇೊಂದಿರೇಕ್ೃತವಾಗಿರಬೇೆಕ್ು ಎೊಂಬುದನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 
• ಮಾಳ್ಳಗೆ ಮತುು ಅದರ ಸೊಂಬೊಂಧಿತ ವಾಯಪ್ಾರ ಮಾಗಥವನ್ುು ಹೆೇಗೆ ಆಯ್ಕೂ ಮಾಡುವುದು ಎೊಂಬುದನ್ುು 
ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 

ಸಾರಾಂಶ  
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  ಘಟಕ 3.3: ಹೊಸದ್ಾಗಿ ಪಾರರಂಭಿಸಲಾದ ಉತಪನುಗಳ 
ಲಭ್ಾತೆ 

 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗ ೆವಿದ್ಾಾರ್ಥಯಗಳಿಗೆ ಈ ಕೆಳಗಿನವು ಸಾಧಾವ್ಾಗುತುದ್ೆ: 
1. ಉತಪನ್ು ಉಡಾವಣಗೆಾಗಿ ಉಡಾವಣ ೆತೊಂತರಗಳನ್ುು ಚ್ಚ್ಚಥಸಿ. 
2. ಹೆಕಸದಾಗಿ ಬಿಡುಗಡೆಯಾದ ಉತಪನ್ುಗಳ ಲಭಯತಯೆನ್ುು ಖ್ಚ್ಚತಪಡಿಸಿಕಕೆಳ್ಳಿ. 
3. ಮಾಳ್ಳಗೆ-ವಾರು ಉಡಾವಣಾ ಗುರಿಗಳನ್ುು ಸಾಧಿಸುವುದು ಹೆೇಗೆ ಎೊಂದು ವಿವರಿಸಿ. 
4. ಪ್ಾಲುದಾರರೆಕೊಂದಿಗೆ ಉಡಾವಣಾ ವಿಶಾವಸಾಹಥತೆಯನ್ುು ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ. 

 

ಘಟಕದ ಉದ್ೆದೇಶಗಳು  

 

3.3.1 ಉಡಾವಣೆ ಉತಪನುಗಳು 

• ಉತಪನ್ುದ ಬಿಡುಗಡಯೆ ಸಮಯದಲಿ್ಲ, ವಿತರಕ್ ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ು ತನ್ು/ಅವಳ ಉತಪನ್ುವನ್ುು ಹೆಚ್ುು 
ಗಾರಹಕ್ರನ್ುು ಆಕ್ಷಿಥಸುವ ರಿೇತಿಯಲ್ಲಿ ಸಾಯಪ್ಪಸಬೇೆಕ್ು. 

 ಚ್ಚತರ 3.4 ಗಾರಹಕ್ರನ್ುು ಆಕ್ಷಿಥಸಲು ಉತಪನ್ುವನ್ುು ಪ್ಾರರೊಂಭಿಸಲಾಗುತಿುದ ೆ
• ಅವನ್ು/ಅವಳು ಗಾರಹಕ್ರೆಕೊಂದಿಗ ೆಬಾೊಂಧವಯವನ್ುು ಬಳೆೆಸಿಕೆಕಳಿಬೇೆಕ್ು ಇದರಿೊಂದ ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತು 
ನಷ್ೆಾಯನ್ುು ರಚ್ಚಸಬಹುದು. 
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• ಮಾರಾಟ್ದ ಚ್ಟ್ುವಟ್ಟಕಯೆ ಪ್ಾತರಕಾೂಗಿ ಇಬಬರು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಮುೊಂದ ೆಬರಲು ಹೆೇಳ್ಳ. 
• ಹೆಕಸದಾಗಿ ಪ್ಾರರೊಂಭಿಸಲಾದ ನ್ಕಡಲ್ು ನ್ ಕ್ೊಂತೆಗಳನ್ುು ಮಾರಾಟ್ ಮಾಡಲು ಪರಯತಿುಸುತಿುರುವ ವಿತರಕ್ 
ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ ಪ್ಾತರವನ್ುು ನವಥಹಸಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳಲ್ಲಿ ಒಬಬರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

• ಮಾರಾಟ್ಗಾರರಿೊಂದ ಸಾಮಾನ್ಯವಾಗಿ ಬೆೇರ ೆವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತಿನ್ ನ್ಕಡಲ್ು ಖ್ರಿೇದಿಸುವ ಕ್ರಾನ್ವಾಲಾ 
ಅೊಂಗಡಿ (ಮಾಮ್-ಎನ್-ಪ್ಾಪ್ ಅೊಂಗಡಿ) ಮಾಲ್ಲೇಕ್ನ್ ಪ್ಾತರವನ್ುು ವಹಸಲು ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥಥಗ ೆಕೇೆಳ್ಳ. 

• ಕೆಕನಯೆಲ್ಲಿ, ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ು ಪರಿಸಿಯತಿಯನ್ುು ಹೆೇಗ ೆಉತುಮವಾಗಿ ಸರ್ಮೇಪ್ಪಸಬಹುದೊೆಂಬುದರ ಕ್ುರಿತು 
ಅವರಿಗೆ ಕೆಲವು ಸಲಹೆಗಳನ್ುು ಒದಗಿಸಿ. 

• ಐಚ್ಚಿಕ್ವಾಗಿ, ಅದೇೆ ಪ್ಾತಾರಭಿನ್ಯವನ್ುು ಮಾಡಲು ಮತುು ಮೇಲ್ಲನ್ ಹೊಂತಗಳನ್ುು ಪುನ್ರಾವತಿಥಸಲು 
ಮತೆಕುೊಂದು ಜಕೆೇಡಿ ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

ಪಾತಾರಭಿನಯ  

3.3.2 ಹೊಸದ್ಾಗಿ ಪಾರರಂಭಿಸಲಾದ ಉತಪನುಗಳ 
ಲಭ್ಾತೆಯನುು ಖಚಿತಪಡಿಸಿಕೊಳಿು 

 

• ವಿತರಕ್ ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ು ಅವನ್/ಅವಳ ಉತಪನ್ುಗಳನ್ುು ಚನೆಾುಗಿ ತಿಳ್ಳದಿರಬೆೇಕ್ು ಎೊಂಬ ಅೊಂಶದ ಮೇಲೆ 
ಕೆೇೊಂದಿರೇಕ್ರಿಸಿ. 

• ಹೆಕಸದಾಗಿ ಪ್ಾರರೊಂಭಿಸಲಾದ ಉತಪನ್ುವು ಯಾವಾಗಲಕ ಲಭಯವಿರುವುದನ್ುು ಖ್ಚ್ಚತಪಡಿಸಿಕೆಕಳುಿವುದು ಏಕ ೆ
ಮುಖ್ಯ ಎೊಂಬುದನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  

 

• ವಿತರಕ್ ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ು ಖ್ಚ್ಚತಪಡಿಸಿಕೆಕಳಿಬೇೆಕ್ು: 
➢ ಹೆಕಸದಾಗಿ ಪ್ಾರರೊಂಭಿಸಲಾದ ಉತಪನ್ುಗಳು ಎಲಾ ಿಮಳ್ಳಗಗೆಳಲ್ಲಿ ಲಭಯವಿದೆ. 
➢ ಅವನ್ು/ಅವಳು ಉತಪನ್ುದ ಬಗೆೆ ಎಲಾಿ ತಾೊಂತಿರಕ್ ಪರಿಣತಿಯನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದಾದರ.ೆ 
➢ ನಾವಿೇನ್ಯತಗೆಾಗಿ ಗಾರಹಕ್ರ ಬೇೆಡಿಕೆಯನ್ುು ಪಕರೈೆಸಲು ಅವನ್ು/ಅವಳು ಪಕರೆೈಕೆದಾರರಕೆೊಂದಿಗ ೆ
ಪರಿಣಾಮಕಾರಿ ಸೊಂಬೊಂಧವನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿರಬೇೆಕ್ು. 

➢ ಉತಪನ್ುವು ಯಾವಾಗಲಕ ಲಭಯವಿರುತುದೆ ಮತುು ಯಶಸಿವಯಾಗುತುದೆ. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

  

ನ್ಕಡಲ್ು ನ್ ಉದಾಹರಣಯೆನ್ುು ಒದಗಿಸಿ, ಕೆಕನಯೆ ಪ್ಾತಾರಭಿನ್ಯದ ಚ್ಟ್ುವಟ್ಟಕೆಯಲಿ್ಲ ವಿವರಿಸಲಾಗಿದೆ 
ಮತುು ಅದರ ವೆೈಶಿಷಟಯಗಳು. 

ಉದ್ಾಹರಣ ೆ  
 

3.3.3 ಮಳಿಗೆ-ವ್ಾರು ಉಡಾವಣಾ ಗುರಿಗಳನುು 
ಸಾಧಿಸುವುದು 

 

• ಉತಪನ್ು ಬಿಡುಗಡೆಗಾಗಿ ಯೇಜ್ಸುವಾಗ ಸೊಂಸಯೆಯು ಪರಮುಖ್ ಅೊಂಶಗಳನ್ುು ಕ್ಳೆದುಕೆಕಳಿಬಾರದು ಎೊಂದು 
ವಿವರಿಸಿ. 

• ಉಡಾವಣೆ ಯಶಸಿುನ್ ಪರಮುಖ್ ಆಯಾಮಗಳನ್ುು ಉಲೆೇಿಖಿಸಿ. 
• ವಾಯಪ್ಾರ ಪ್ಾಲುದಾರರಕೆೊಂದಿಗ ೆಉಡಾವಣಾ ವಿಶಾವಸಾಹಥತಯೆ ಮಹತವವನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
• ಹೆಕಸ ಉತಪನ್ು ಉಡಾವಣಾ ಚ್ಕ್ರದ ವಿಮಶಥೆ ಹೊಂತವನ್ುು ಔಪಚಾರಿಕ್ವಾಗಿ ಅಳವಡಿಸಿಕೆಕಳುಿವ 
ಉದಾಹರಣೆಯನ್ುು ಒದಗಿಸಿ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
 

 

ಸಾಮಾನ್ಯವಾಗಿ, ಹೆಕಸ ಉತಪನ್ುವನ್ುು ಪ್ಾರರೊಂಭಿಸುವಾಗ ಸೊಂಸೆಯಗಳು ಈ ಕಳೆಗಿನ್ ಅೊಂಶಗಳನ್ುು 
ಕ್ಳೆದುಕೆಕಳುಿತುವ,ೆ ಅದು ಹಕಡಿಕೆಯ ಮೇಲ್ಲನ್ ಪರತಿಫಲನ್ದ ಮೇಲೆ ಪರಭಾವ ಬಿೇರುತುದೆ: 

 ಚ್ಚತರ 3.5 ಪರಮುಖ್ ಅೊಂಶಗಳು ಪರಭಾವ ಬಿೇರುವ ಹಕಡಿಕಯೆ ಮೇಲ್ಲನ್ ಲಾಭ 

ಗಾರಹಕ್ರನ್ುು
ಗುರಿಯಾಗಿಸುವುದು

ಮಾರಾಟ್ ತೊಂತರವನ್ುು 
ನರ್ಮಥಸುವುದು

ಮಾರಾಟ್ಪಡಗೆೆ ಶಿಕ್ಷಣ
ನೇಡುತಿುದೆ

ವಿತರಣಾ ತೊಂತರವನ್ುು 
ರಚ್ಚಸುವುದು

ಸಪರ್ಾಥತಮಕ್ ತೊಂತರವನ್ುು
ಏಕ್ೇಕ್ರಿಸುವುದು
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• ಯಶಸಿುನ್ ಪರಮುಖ್ ಆಯಾಮಗಳು ಮರಣದೊಂಡನೆ, ಸಮಯರೆೇಖೆ್ಗಳು, ಪರಿಮಾಣ ಮತುು ಮಾರುಕ್ಟ್ೆಟ 
ಪ್ಾಲನ್ುು ಒಳಗಕೆೊಂಡಿವ.ೆ 

 ಚ್ಚತರ 3.6 ಬಿಡುಗಡೆ ಮಾಡಿದ ಉತಪನ್ುಕೂೆ ಆಯಾಮಗಳು 
• ವಾಯಪ್ಾರ ಪ್ಾಲುದಾರರಕೆೊಂದಿಗಿನ್ ನ್ೊಂಬಿಕ ೆಮತುು ಗೌರವವು ಹೆಕಸದಾಗಿ ಪ್ಾರರೊಂಭಿಸಲಾದ ಉತಪನ್ುದ 
ಸೊಂದಭಥದಲ್ಲ ಿದತಾುೊಂಶ ಹೊಂಚ್ಚಕೆ, ಮಾಹತಿ ಮತುು ಭವಿಷಯದ ಗುರಿಗಳನ್ುು ಉತೆುೇಜ್ಸುತುದೆ. 

• ಕಾಲಾನ್ೊಂತರದಲಿ್ಲ ಉಡಾವಣಾ ನರಿೇಕ್ಷೆಗಳನ್ುು ಉಳ್ಳಸಿಕಕೆಳುಿವುದು ಪರತಿಯಬಬರನ್ುು ಹೆಚ್ುು 
ಆರಾಮದಾಯಕ್ವಾಗಿಸುವ ನಣಾಥಯಕ್ ಆಯಾಮವಾಗಿದ.ೆ 

• ಈ ನ್ೊಂಬಿಕಯೆನ್ುು ಇವರಿೊಂದ ನರ್ಮಥಸಬಹುದು: 
➢ ಜವಾಬಾದರಿಗಾಗಿ ಔಪಚಾರಿಕ್ ವಿವರವಾದ ಯೇಜನಗೆಳನ್ುು ಹಾಕ್ುವುದು. 
➢ ಕಾಲಾನ್ೊಂತರದಲಿ್ಲ ತೆಕಡಗಿಸಿಕೆಕಳಿಲು ಪರಕ್ರಯ್ಕಯನ್ುು ವಿವರಿಸುವುದು. 

ಉಡಾವಣೆಯು ಅಪ್ೇೆಕ್ಷಿತ ಪರಿಮಾಣವನ್ುು ಮಕಲತಃ ಗುರಿಪಡಿಸಿದೊಂತೆ ನೇಡಿದೆಯ್ಕೇ?

ಬಿಡುಗಡೆ ಮಾಡಿದ ಉತಪನ್ುವು ಅದರ ಉಡಾವಣಾ ಜ್ೇವನ್ಚ್ಕ್ರದ ಪರಕಾರ ಅದರ ಗುರಿಗಳನ್ುು 
ಸಾಧಿಸಿದೆಯ್ಕೇ?

ತನ್ು ಪರತಿಸಪಧಿಥಗಳ್ಳಗ ೆಸೊಂಬೊಂಧಿಸಿದೊಂತೆ ಚ್ಚಲಿರ ೆಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ು ಉದದೆೇಶಿತ ಮಟ್ಟದ 
ಮಾರಾಟ್ವನ್ುು ಆಕ್ರರ್ಮಸಿಕೆಕೊಂಡಿದಾದನೆಯ್ಕೇ?

• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳು ಯಾವುದೆೇ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದದರೆ ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಯಾವುದೆೇ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯು ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳಲಿು ತೆಕೊಂದರೆಯನ್ುು ಎದುರಿಸುತಿುದದರೆ 
ವಿವರಿಸಿ ಮತುು ಪುನ್ರುಚ್ುರಿಸಿ. 

• ಐಚ್ಚಿಕ್ವಾಗಿ, ಸೊಂದೆೇಹದಲಿ್ಲ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಲು ಯಾವುದೆೇ ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
 

• ಉತಪನ್ುಗಳ ಉಡಾವಣಾ ತೊಂತರವನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ಹೆಕಸದಾಗಿ ಪ್ಾರರೊಂಭಿಸಲಾದ ಉತಪನ್ುಗಳ ಲಭಯತಯೆನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 
• ಮಾಳ್ಳಗ-ೆವಾರು ಉಡಾವಣಾ ಗುರಿಗಳನ್ುು ಸಾಧಿಸುವುದು ಹೆೇಗ ೆಎೊಂಬುದನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 

ಸಾರಾಂಶ  
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 
 

  ಘಟಕ 3.4: ಆದ್ೆೇಶವನುು ಉತುಮಗೊಳಿಸುವುದು ಮತುು 
ಕಿರಯಾ ಯೇಜನೆಯನುು ಅಭಿವೃದ್ಧಿಪಡಿಸುವುದು 

 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗ ೆವಿದ್ಾಾರ್ಥಯಗಳಿಗೆ ಈ ಕೆಳಗಿನವು ಸಾಧಾವ್ಾಗುತುದ್ೆ: 
1. ಅೊಂದಾಜು ಮಾರಾಟ್ ಮತುು ಹೆಕೊಂದುವೊಂತ ೆಆದೇೆಶಗಳ ಬಗೆೆ ಚ್ಚ್ಚಥಸಿ. 
2. ಅತುಯತುಮ ವಿೊಂಗಡಣಯೆನ್ುು ರಕಪ್ಪಸಿ. 
3. ವಿೊಂಗಡಣಯೆನ್ುು ಹೆೇಗ ೆಸಯಳ್ಳೇಕ್ರಿಸುವುದು ಎೊಂಬುದನ್ುು ಚ್ಚ್ಚಥಸಿ. 
4. ಕ್ರಯಾ ಯೇಜನಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 

ಘಟಕದ ಉದ್ೆದೇಶಗಳು  

 

3.4.1 ಮಾರಾಟವನುು ಅಂದ್ಾಜು ಮಾಡುವುದು ಮತುು 
ಆದ್ೆೇಶವನುು ಉತುಮಗೊಳಿಸುವುದು 

• ವಿತರಕ್ ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ು ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಗ ೆಸಹಾಯ ಮಾಡಬಹುದು: 

 
ಚ್ಚತರ 3.7 ಗಾರಹಕ್ರು ಸರಿಯಾದ ಉತಪನ್ುವನ್ುು ಗುರುತಿಸುತಿುದಾದರೆ 

• ಯಾವ ರಿೇತಿಯ ಉತಪನ್ು ಸೊಂಯೇಜನಯೆು ಮಾರಾಟ್ವನ್ುು ಸುರ್ಾರಿಸುತುದೆ ಎೊಂಬುದನ್ುು ನಧಥರಿಸುವುದು. 
• ಸರಿಯಾದ ರಿೇತಿಯ ಉತಪನ್ುದ ಪರತೆಯೇಕ್ತಯೆನ್ುು ಪಡಯೆುವುದು. 
• ವಿೊಂಗಡಣಯೆನ್ುು ತಿಳ್ಳದುಕಕೆಳುಿವುದು ಅತುಯತುಮವಾಗಿಸುವಿಕೆ. 
• ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ ಮತುು ಬಲೆೆಗಳನ್ುು ನವಥಹಸುವುದು. 
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  3.4.2 ವಿಂಗಡಣೆಯನುು ಅತುಾತುಮವ್ಾಗಿಸುವಿಕೆ 

 

• ವಿೊಂಗಡಣಯೆನ್ುು ಅೊಂತಿಮಗಕೆಳ್ಳಸುವ ಸವಾಲುಗಳ ಮೇಲೆ ಕೆೇೊಂದಿರೇಕ್ರಿಸಿ. 
• ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ ಲಭಯತಯೆ ಪರಕಾರ ಉತುಮಗೆಕಳ್ಳಸುವ ಕ್ರಮವನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
• ಮೇಲ್ಲವಚಾರಕ್ರೆಕೊಂದಿಗ ೆಸಮನ್ವಯವನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
 

 

• ವಿೊಂಗಡಣಯೆನ್ುು ಉತುಮಗೆಕಳ್ಳಸುವ ಅಗತಯವನ್ುು ವಿವರಿಸಿ, ಅವುಗಳೆೊಂದರೆ: 
• ಯಾವ ಮತುು ಯಾವ ಬೆಲೆಗಳು ಅಸಿುತವದಲಿ್ಲರುವ ಮತುು ಹೆಕಸ ಶೆೇಖ್ರಣಾ ಘಟ್ಕ್ಗಳನ್ುು ಸೇೆರಿಸಬೇೆಕೊೆಂದು 
ನಧಥರಿಸಿ. 

• ಪರತಿ ಶೆೇಖ್ರಣಾ ಘಟ್ಕ್ವು ಎಷುಟ ಆದಾಯವನ್ುು ಸಾಯಪ್ಪಸುತುದೆ ಎೊಂಬುದನ್ುು ತಿಳ್ಳಯಿರಿ. 
• ಅೊಂತಿಮ ವಿೊಂಗಡಣೆಗಳನ್ುು ನಧಥರಿಸಿ. 
• ಪರತಿ ಶೆೇಖ್ರಣಾ ಘಟ್ಕ್ದ ಸೊಂಭಾವಯ ಆದಾಯವನ್ುು ಲೆಕಾೂಚಾರ ಮಾಡಿ. 
• ಹೆಚ್ಚುನ್ ಆದಾಯವನ್ುು ಗಳ್ಳಸುವ ಶೆೇಖ್ರಣಾ ಘಟ್ಕ್ದಕೆೊಂದಿಗ ೆನಮಮ ವಿೊಂಗಡಣಯೆನ್ುು ನರ್ಮಥಸಲು 
ಪ್ಾರರೊಂಭಿಸಿ. 

ವಿವರಿಸಿ  

 

• ಬೇೆಡಿಕೆಯ ಬದಲ್ಲ ಕಾರಣ, ಪರತಿ ಬಾರಿ ನೇವು ವಿೊಂಗಡಣೆಗ ೆಶೆೇಖ್ರಣಾ ಘಟ್ಕ್ವನ್ುು ಸೇೆರಿಸಿದಾಗ, ನೇವು 
ಈ ಹೊಂದ ೆಸೆೇರಿಸಿದ ಘಟ್ಕ್ಗಳ್ಳಗೆ ಆ ಹೆಕಸ ಶೆೇಖ್ರಣಾ ಘಟ್ಕ್ವು ಹೆೇಗ ೆಬೇೆಡಿಕಯೆ ಮೇಲೆ ಪರಭಾವ 
ಬಿೇರುತುದೆ ಎೊಂಬುದನ್ುು ಲೆಕ್ೂಹಾಕ್ಲು ನಮಮ ಮೌಲಯಗಳನ್ುು ಸರಿಹೆಕೊಂದಿಸಬೇೆಕ್ು. ಇದು ಸುಲಭದ ಕೆಲಸವಲಿ 
ಮತುು ಸವಾಲುಗಳನ್ುು ಎಸೆಯುತುದೆ. 

• ಮಾರಾಟ್ದ ಬೆಲೆ ಅೊಂದಾಜುಗಳು ಮತುು ಗಾರಹಕ್ರ ಬಳಕೆಯ ಬೇೆಡಿಕೆಗಳೊಂತಹ ಆದೇೆಶಗಳನ್ುು 
ಹೆಚ್ಚುಸುವುದು, ಸಾಧಿಸಿದರೆ, ಲಾಭವನ್ುು ಹೆಚ್ಚುಸಲು ಮತುು ದಿೇಘಥಕಾಲದವರಗೆ ೆಉತಾಪದಕ್ವಾಗಿ ಉಳ್ಳಯಲು 
ಸಹಾಯ ಮಾಡುತುದ.ೆ 

• ಪರಸುುತ ಪರಿಸರದಲಿ್ಲ, ವಿಳೊಂಬ ಮತುು ಕ್ಡಿಮ-ಗುಣಮಟ್ಟದ ಉತಪನ್ುಗಳ ವಿತರಣ ೆಮತುು ವಿತರಣೆ ಮತುು 
ಸಾರಿಗಯೆ ಲಾಜ್ಸಿಟಕ್ು ನ್ಲಿ್ಲನ್ ಸಮಸೆಯಗಳ್ಳಗೆ ಯಾವುದೆೇ ಪರಿಗಣನೆ ಇಲಿ. 

• ವಾಯಪ್ಾರೆಕೇದಯಮ ಘಟ್ಕ್ಗಳು ಮತುು ಮಾರಾಟ್ ವಿಭಾಗದ ನ್ಡುವಿನ್ ಸೊಂಬೊಂಧವು ಸೊಂಸೆಯಯು ತನ್ು 
ಗಾರಹಕ್ರ ನೆಲೆಯನ್ುು ಹೆಚ್ಚುಸಲು ಸಹಾಯ ಮಾಡುವಲ್ಲಿ ಮುಖ್ಯವಾಗಿದ.ೆ 
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3.4.3 ವಿಂಗಡಣೆಯನುು ಸಥಳಿೇಕರಿಸುವುದು 

ಸಯಳ್ಳೇಯ ವಿೊಂಗಡಣೆಗಳನ್ುು ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸುವುದು ಒೊಂದು ಸೊಂಕ್ೇಣಥ ಪರಕ್ರಯ್ಕಯಾಗಿದೆ. ಅೊಂಗಡಿಗಳ ನ್ಡುವ ೆ
ಬೇೆಡಿಕೆ ಹೇೆಗೆ ಭಿನ್ುವಾಗಿದ ೆಎೊಂಬುದನ್ುು ಗುರುತಿಸಲು ವಾಯಪ್ಾರಿ ಪರಯತಿುಸಬೆೇಕ್ು ಮತುು ನ್ೊಂತರ ಅೊಂಗಡಿ-
ನದಿಥಷಟ ವಿೊಂಗಡಣೆಗಳನ್ುು ಒದಗಿಸುವ ವಿೊಂಗಡಣೆಗಳನ್ುು ನರ್ಮಥಸಬೇೆಕ್ು. ಹೆಚ್ಚುನ್ ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಗಳು ಪರತಿ 
ಅೊಂಗಡಿಗ ೆವಿಶೆೇಷವಾದ ವಿೊಂಗಡಣೆಯನ್ುು ಸಾಗಿಸಲು ಸಾಕ್ಷುಟ ಜಟ್ಟಲವಾಗಿದೆ; ಬದಲಾಗಿ, ಅವರು ಒೊಂದೆೇ 
ರಿೇತಿಯ ವಿೊಂಗಡಣಯೆನ್ುು ಬಳಸುವ ಅೊಂಗಡಿಗಳ ಗುೊಂಪನ್ುು ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸುತಾುರ.ೆ ವಿೊಂಗಡಣೆಯನ್ುು 
ಸಯಳ್ಳೇಕ್ರಿಸಲು: 
• ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸಬೇೆಕಾದ ಸಮಕಹಗಳ ಸೊಂಖೆ್ಯಯನ್ುು ನಧಥರಿಸುವ ಅಗತಯವಿದೆ, 
• ಗುೊಂಪ್ಪನ್ ಮಕಲವನ್ುು ಗುರುತಿಸಬೇೆಕಾಗಿದೆ, 
• ಪರತಿ ಸಮಕಹದಲ್ಲಿ ಬಳಸಬೇೆಕಾದ ವಿೊಂಗಡಣೆಯ ವೆೈವಿಧಯತೆಯನ್ುು ನಧಥರಿಸುವ ಅಗತಯವಿದ.ೆ 

ಹೆೇಳಿ  
 

3.4.4 ಕಿರಯಾ ಯೇಜನೆ ಕುರಿತು ಚರ್ೆಯ 

ವಿತರಕ್ ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ು ಅವನ್ು/ಅವಳು ಆವರಿಸಿರುವ ಮಾಗಥದಲಿ್ಲ ಮಾರಾಟ್ವನ್ುು ಹೆಚ್ಚುಸಲು 
ವಾಯಪ್ಾರೆಕೇದಯಮ ಕ್ರಯಾ ಯೇಜನಯೆನ್ುು ಚ್ಚ್ಚಥಸಬೇೆಕ್ು. ಈ ಚ್ಚೆಥಯು ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಗಳ್ಳಗಕ ಶಿಕ್ಷಣ 
ನೇಡುತುದ ೆ
• ನರ್ಾನ್ವಾಗಿ ಮಾರಾಟ್ವಾಗುವ ಉತಪನ್ುಗಳನ್ುು ಹೆಕಸದರಕೆೊಂದಿಗ ೆಬದಲ್ಲಸುವ ಮಕಲಕ್ ನಾವು ನ್ಮಮ 
ವಿೊಂಗಡಣಯೆನ್ುು ನ್ವಿೇಕ್ರಿಸಬಹುದೇೆ? ಸೊಂಭಾವಯ ಹೆಕಸ ಉತಪನ್ುಗಳ್ಳಗ ೆಸೊಂಭವನೇಯ ಬೇೆಡಿಕೆ ಏನ್ು? 

• ಗಾರಹಕ್ರು ತಮಮ ಅಪ್ೇೆಕ್ಷಿತ ಉತಪನ್ುಗಳನ್ುು ಪಡೆಯದಿದದರೆ, ಅವರು ಅದನ್ುು ಇನೆಕುೊಂದಕೂೆ ಬದಲಾಯಿಸುವ 
ಸಾಧಯತ ೆಏನ್ು? 

• ನಾವು ಸಾಗಿಸುವ ಉತಪನ್ುಗಳ ಸೊಂಖೆ್ಯಯನ್ುು ಬದಲಾಯಿಸಿದರೆ ಮಾರಾಟ್ವು ಹೆೇಗ ೆಬದಲಾಗುತುದೆ? 
• ಸೊಂಗರಹ ಅರ್ವಾ ಅೊಂಗಡಿ ಸಮಕಹಗಳ ಮಕಲಕ್ ಸಯಳ್ಳೇಕ್ರಣ-ಗಾರಹಕ್ೇಕ್ರಣ ವಿೊಂಗಡಣೆಯಲಿ್ಲ 
ಯಾವುದೆೇ ತಕ್ಥವಿದಯೆ್ಕೇ? ಹೌದು ಎೊಂದಾದರೆ, ಯಾವ ವಗಥಗಳ್ಳಗೆ? ವಿಭಿನ್ು ವಿೊಂಗಡಣೆಗಳೆ ೊಂದಿಗ ೆ
ಮಳ್ಳಗಗೆಳ ಸಮಕಹವನ್ುು ನರ್ಮಥಸಲು ನಾವು ನಧಥರಿಸಿದರೆ, ಎಷುಟ ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸಬೇೆಕ್ು ಮತುು 
ಅವುಗಳ ಹೊಂದಿನ್ ಕ್ಲಪನೆ ಏನ್ು? 
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ಹೊಂತ 1: ಗಾರಹಕ್ರು ಹುಡುಕ್ುತಿುರುವ ಪರಮುಖ್ ಗುಣಮಟ್ಟವನ್ುು           ಹೊಂತ 2: ಗಾರಹಕ್ರು ತಮಮ ಆದಯತೆಯ ಉತಪನ್ುವನ್ುು ಪಡೆಯದಿದದರೆ    
       ಹುಡುಕ್                                                 ಅವರ ಕ್ರಮವನ್ುು ಪರಿಗಣಸಿ. 

                     ಹೊಂತ 3: ಗುಣಲಕ್ಷಣದ ಮಕಲಕ್ ಅಸಿುತವದಲ್ಲಿರುವ ಮತುು            ಹೊಂತ 4: ಇತಿುೇಚ್ಚನ್ ಅವಧಿಗೆ ಮಾರಾಟ್ದ ದತಾುೊಂಶವನ್ುು ಒಟ್ಟಟಗೆ       
        ಸೊಂಭಾವಯ ಮಾರಾಟ್ಗಳನ್ುು ಮೌಲಯಮಾಪನ್ ಮಾಡಿ.                 ತನು.                                               

 ಹೊಂತ 5: ಎಲಾಿ ಸೊಂಭಾವಯ ಶೆೇಖ್ರಣಾ ಘಟ್ಕ್ಗಳ್ಳಗೆ ಬೆೇಡಿಕೆಯನ್ುು ಊಹಸಿ. 

ಹಂತಗಳು: ಗಾರಹಕರಿಗೆ ಹೆಚುು ಮುಖಾವ್ಾದ ಗುಣಲಕ್ಷಣಗಳನುು 
ಅರ್ಯಮಾಡಿಕೂೆಳುುವುದು 
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 ಅತುಯತುಮವಾಗಿಸುವಿಕ ೆಸಾಧಿಸಲು ಕೆಳಗಿನ್ ಸಲಹೆಗಳನ್ುು ಒದಗಿಸಿ: 
• ನಮಮ ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹಗಳ್ಳಗಾಗಿ ವಗಥಗಳನ್ುು ಮಾಡಿ. 
• ಬೇೆಡಿಕೆಯ ಮುನ್ಕುಚ್ನಯೆನ್ುು ಸವಯೊಂಚಾಲ್ಲತಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ಸವಯೊಂಚಾಲ್ಲತ ಮರುಪಕರಣ. 
• ನರೊಂತರ ಪರಕ್ರಯ್ಕ ಸುರ್ಾರಣೆಗಳ್ಳಗಾಗಿ ಶರರ್ಮಸಿ. 
• ದಾಸಾುನ್ು ಉನ್ುತಿೇಕ್ರಣ ತೊಂತರಜ್ಞಾನ್ದಲ್ಲಿ ಹಕಡಿಕೆ ಮಾಡಿ. 

ಸಲಹೆಗಳು  

 

ಮನಮೆದುದ ಉತಪನ್ುದೊಂತಹ ನೆಲವನ್ುು ಸವಚ್ಿಗಕೆಳ್ಳಸುವವನ್ು,ಕ್ರವಸರ ಸಲಕ್ರಣ ೆ
ಬಳಸಬಹುದ್ಾದ ಸಂಪನೂೂಲಗಳು  
 

• ಮನಮೆದುದ ಉತಪನ್ುವನ್ುು ತಕೆೇರಿಸಿ ಮತುು ಅದರ ಗುಣಲಕ್ಷಣಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
• ಈ ಗುಣಲಕ್ಷಣಗಳು ಗಾರಹಕ್ರಿಗೆ ಹೆೇಗ ೆಉಪಯುಕ್ುವಾಗಿವೆ ಎೊಂಬುದನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳು ಯಾವುದೆೇ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದದರೆ ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ ಮತುು ಅವರ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಪರಿಹರಿಸಿ. 

ಪಾರಯೇಗಿಕ  

• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳು ಯಾವುದೆೇ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದದರೆ ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಯಾವುದೆೇ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯು ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳಲಿು ತೆಕೊಂದರೆಯನ್ುು ಎದುರಿಸುತಿುದದರೆ ವಿವರಿಸಿ 
ಮತುು ಪುನ್ರುಚ್ುರಿಸಿ. 

• ಐಚ್ಚಿಕ್ವಾಗಿ, ಸೊಂದೆೇಹದಲಿ್ಲ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಲು ಯಾವುದೆೇ ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
 

• ಅೊಂದಾಜು ಮಾರಾಟ್ ಮತುು ಅತುಯತುಮ ಆದೇೆಶಗಳನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 
• ಅತುಯತುಮ ವಿೊಂಗಡಣಯೆನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 
• ವಿೊಂಗಡಣಯೆನ್ುು ಹೆೇಗ ೆಸಯಳ್ಳೇಕ್ರಿಸುವುದು ಎೊಂಬುದನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 
• ಕ್ರಯಾ ಯೇಜನಯೆ ಪರಿಕ್ಲಪನೆಯನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 

ಸಾರಾಂಶ  
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ಘಟಕ 3.5: ವಿತರಕರ ಸಥಳದಲ್ಲಿ ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ 

ಲಭ್ಾತೆಯನುು ಪರಿಶೇಲ್ಲಸಲಾಗುತಿುದ್ೆ 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗ ೆವಿದ್ಾಾರ್ಥಯಗಳಿಗೆ ಈ ಕೆಳಗಿನವು ಸಾಧಾವ್ಾಗುತುದ್ೆ: 
1. ಮಾರಾಟ್ದ ಪರದೇೆಶದ ಕ್ಪ್ಾಟ್ಟನ್ಲ್ಲಿ ದಾಸಾುನ್ು ಲಭಯತಯೆನ್ುು ಹೆೇಗ ೆಪರಿಶಿೇಲ್ಲಸುವುದು ಎೊಂಬುದನ್ುು 
ವಿವರಿಸಿ. 

2. ಹೊಂಬದಿಯ ಕಕೆೇಣ ೆಮತುು ರ್ಮೇಸಲುಗಳಲಿ್ಲ ಲಭಯವಿರುವ ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹವನ್ುು ಗುರುತಿಸಿ. 
3. ಎಲಾಿ ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತುಗಳ್ಳಗಾಗಿ ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹವನ್ುು ಹೆೇಗ ೆಪರಿಶಿೇಲ್ಲಸುವುದು ಎೊಂಬುದನ್ುು ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ. 
4. ಸಕಚ್ಚಸಿದ ಆದೇೆಶದ ಪರಮಾಣ (ಎಸಒಕ್ಕಯ) ಪರಕಾರ ಆದೆೇಶವನ್ುು ಹೆೇಗ ೆಸೆರೆಹಡಿಯುವುದು   
ಎೊಂಬುದನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 

ಘಟಕದ ಉದ್ೆದೇಶಗಳು  

 

3.5.1 ಮಾರಾಟದ ಪರದ್ೆೇಶ/ಕಪಾಟಿನಲ್ಲಿ ಸರಕು ಸಂಗರಹ 
ಲಭ್ಾತೆಯನುು ಪರಿಶೇಲ್ಲಸಿ 

 

ಯಾವ ವಗಥ ನವಥಹಣೆ ಎೊಂದು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಕೇೆಳ್ಳ. 
ಕೇೆಳಿ  
 

• ವಗಥ ನವಥಹಣೆಯು ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ ಹೆಕರಗಿರುವ ಕ್ಡಿತದೆಕೊಂದಿಗ ೆವಯವಹರಿಸುತುದೆ, ಇದು ದಾಸಾುನ್ು 
ಪರಿಣಾಮಕಾರಿತವವನ್ುು ಹೆಚ್ಚುಸಲು ಕಾರಣವಾಗುತುದೆ, ಗಾರಹಕ್ರು ತೆಗದೆುಕೆಕೊಂಡು ಹಕೆೇಗುತಾುರ ೆಮತುು 
ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತು. 

• ಗಾರಹಕ್ರ ಖ್ರಿೇದಿ ನ್ಡವಳ್ಳಕಯೆನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳಲಿು ಮತುು ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತುಗಳು ಅವರ 
ನರಿೇಕ್ಷೆಗಳನ್ುು ಪಕರೈೆಸುತುವಯೆ್ಕೇ ಎೊಂದು ಖ್ಚ್ಚತಪಡಿಸಿಕಕೆಳಲಿು ಇೊಂದಿನ್-ದಿನ್ಗಳ ವಗಥ ನವಥಹಣೆ 
ಸೊಂಪಕಣಥವಾಗಿ ಹೆಕರಹಕೆರ್ಮಮದೆ. 

ಹೆೇಳಿ  
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• ವಾಯಪ್ಾರಿೇಕ್ರಣ ಅರ್ವಾ ವಿತರಣಯೆು ಅತಯೊಂತ ಆದಯತಯೆಾಗಿದ.ೆ ಯಾವುದೆೇ ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತು ಯಶಸಿುಗ ೆ
ಕ್ಪ್ಾಟ್ಟನ್ಲ್ಲಿ ಉತಪನ್ುವನ್ುು ಸರಿಯಾದ ಸಯಳದಲ್ಲಿ ಮತುು ಸರಿಯಾದ ಅೊಂಗಡಿಗಳಲಿ್ಲ ಇರಿಸುವುದು ಬಹಳ ಮುಖ್ಯ 
ಎೊಂದು ನ್ಮಗ ೆತಿಳ್ಳದಿದೆ. ತಯಾರಕ್ರು ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಗಳೆ ೊಂದಿಗ ೆಒಟ್ಾಟಗಿ ಕೆಲಸ ಮಾಡುವ ನರಿೇಕ್ಷೆಯಿದೆ, 
ಉತಪನ್ುವು ಗಾರಹಕ್ರನ್ುು ಹಮಮಟ್ಟಟಸಲು ಸಾಕ್ಷುಟ ಹಡುವಳ್ಳ ಶಕ್ುಯನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದ ೆ(ಕ್ಪ್ಾಟ್ಟನ್ಲ್ಲಿ ಮಾರಾಟ್ಕೊ 
ಲಭಯವಿರುವ ಉತಪನ್ುಗಳು) . 

• ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಗ ೆವಿಶಿಷಟವಾದ ತೊಂತರವೆೊಂದರೆ ಕ್ಪ್ಾಟ್ಟನ್ಲ್ಲಿ ಲಭಯವಿರುವ ಪರತಿಯೊಂದು ಉತಪನ್ುದ ಪಕರೆೈಕೆಯ 
ಹಲವಾರು ದಿನ್ಗಳು. 

 

ಒೊಂದು ಉದಾಹರಣಯೆನ್ುು ಒದಗಿಸಿ, 12 ವಸುುಗಳು ಪ್ಟೆ್ಟಟಗಯೆ ಪ್ೆಟ್ಟಟಗಯೆಲ್ಲಿ ಸಿಕ್ೂದರ ೆಮತುು ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿ 
ದಿನ್ಕೂೆ ಸರಾಸರಿ ಎರಡನ್ುು ಮಾರಾಟ್ ಮಾಡಿದರೆ, ಕ್ಪ್ಾಟ್ಟನ್ಲ್ಲಿ 1.5 ಪ್ೆಟ್ಟಟಗಗೆಳನ್ುು ಸಾಗಿಸಲು ಸಾಕ್ಷುಟ 
ಸಯಳಾವಕಾಶವನ್ುು ಹೆಕೊಂದಲು ಒಬಬರು ಬಯಸಬಹುದು. 

ಉದ್ಾಹರಣೆ  

3.5.2 ಹಿಂಬದ್ಧಯ ಕೊೇಣೆ ಮತುು ಮೇಸಲು 
ಪರದ್ೆೇಶದಲ್ಲಿ ಲಭ್ಾವಿರುವ ದ್ಾಸಾುನು ಪರಿಶೇಲ್ಲಸಿ 

• ದಶಲಕ್ಷ ವಸುುಗಳ್ಳರುವ ದೆಕಡಿ ಅೊಂಗಡಿಯಲ್ಲಿ ದಾಸಾುನ್ು ಎಣಕ ೆಮತುು ವಸುು ಮಟ್ಟದ ಹೆಕೊಂದಾಣಕೆಗಳು 
ದೆಕೇಷಗಳನ್ುು ಉೊಂಟ್ುಮಾಡುತುವೆ. 

• ಸವಯೊಂಚಾಲ್ಲತ ಮರುಕ್ರಮಗೆಕಳ್ಳಸುವ ವಯವಸೆಯಯು ಹೆಚ್ಚುನ್ ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹಗಳ ಬೇೆಡಿಕೆಗೆ ಸೊಂದೆೇಶವನ್ುು 
ಕ್ಳುಹಸಬಹುದು. 

• ಸೆೈಕ್ಲ್ ಎಣಕೆಗಳು ತಪ್ಾಪದ ಕ್ುಗುೆವಿಕ ೆದತಾುೊಂಶದ ಸವಾಲನ್ುು ಎದುರಿಸಬಹುದು, ವಿಶೆೇಷವಾಗಿ 
ಮಹಾಮಾಳ್ಳಗೆಗಳು ಮತುು ಅತಿ ಮಾರುಕ್ಟ್ೆಟಗಳ ಸೊಂದಭಥದಲ್ಲಿ. 

ಹೆೇಳಿ  
 

ಪರಿಪಕಣಥ ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ ನಯೊಂತರಣಕಾೂಗಿ ಎಲಾಿ ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತುಗಳ್ಳಗಾಗಿ ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ ನ್ವಿೇಕ್ರಿಸುವ 
ಮತುು ಪರಿಶಿೇಲ್ಲಸುವ ಪ್ಾರಮುಖ್ಯತಯೆ ಮೇಲೆ ಒತುು ನೇಡಿ. 
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  3.5.4 ಸೂಚಿಸಿದ ಆದ್ೆೇಶದ ಪರಮಾಣ (ಎಸಒಕೂಾ) 
ಪರಕಾರ ಆದ್ೆೇಶವನುು ಸೆರೆಹಿಡಿಯುವುದು 

ಕೆಳಗಿನ್ವುಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ: 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
ಚ್ಚತರ 3.9 ಚ್ಚಲಿರೆ ವಾಯಪ್ಾರಿಗಳ ಬೇೆಡಿಕೆ ಮುನ್ಕುಚ್ನೆ ವಿರ್ಾನ್, ಮರುಪಕರಣವಲಿದ ವಸುುಗಳು ಮತುು ಮರುಪಕರಣ ವಸುುಗಳು 

ವಿವರಿಸಿ  

 

• ಆಧುನಕ್ ಮುನ್ಕುಚ್ನೆ ತೊಂತಾರೊಂಶವು ಇತಿಹಾಸ ಮತುು ಪರಸುುತ 
ಕಾಯಥಕ್ಷಮತಯೆ ಆರ್ಾರದ ಮೇಲೆ ಮಾರಾಟ್ ಮತುು 
ಬೇೆಡಿಕೆಯನ್ುು ಕ್ಲ್ಲಪಸುತುದ ೆ

• ನದಿಥಷಟಪಡಿಸದ ಹಕೆರತು ಭವಿಷಯವು ನರೊಂತರ ಬೇೆಡಿಕಯೆನ್ುು 
ಆಧರಿಸಿರಬೇೆಕ್ು. 

• ವಿವಿಧ ಘಟ್ನೆಗಳ್ಳಗ ೆಇತಿಹಾಸವನ್ುು ಸಳೆೆಯಲು 
ಹೆಕೊಂದಾಣಕೆಗಳನ್ುು ಮಾಡಬಹುದು. 

ಚ್ಚಲಿರ ೆಬೇೆಡಿಕೆ 
ಮುನ್ಕುಚ್ನ ೆವಿರ್ಾನ್ 

• ಬಳಕೆದಾರರು ಇದೇೆ ರಿೇತಿಯ ವಸುುಗಳ ಇತಿಹಾಸವನ್ುು 
ಬಳಸಿಕೆಕೊಂಡು ಹಸುಚಾಲ್ಲತವಾಗಿ ಕಾಲೆಕೇಚ್ಚತ ಮತುು ಪರಚಾರದ 
ಬಹುಮಾಪಕ್ಗಳೊಂತಹ ನಯತಾೊಂಕ್ಗಳನ್ುು ವಯವಸೆಯಗೆಕಳ್ಳಸಬೆೇಕ್ು. 

• ಪರತಿ ಮುನ್ಕುಚ್ನ ೆಅೊಂಶವು ಪರಿಶಿೇಲನ ೆಮತುು 
ಹೆಕೊಂದಾಣಕೆಗಳ್ಳಗ ೆಲಭಯವಿದೆ. 

• ಅನ್ುಮೊೇದನಯೆ ನ್ೊಂತರ, ಸಿದಧಪಡಿಸಿದ ಉತಪನ್ುವಾಗಿ 
ಸಕಚ್ಚಸಿದ ಆದೇೆಶದ ಪರಮಾಣಗೆ ಸಮಾವೆೇಶ ಮಾಡಲು 
ಮರುಪಕರಣ ಸಾಧನ್ಕೂೆ ಹೊಂತಿರುಗಿಸಲಾಗುತುದ.ೆ 

ಮರುಪಕರಣ ಮಾಡದ 
ವಸುುಗಳು 

ಮರುಪಕರಣ 
ವಸುುಗಳು 

• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳು ಯಾವುದೆೇ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದದರೆ ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಯಾವುದೆೇ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯು ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳಲಿು ತೆಕೊಂದರೆಯನ್ುು ಎದುರಿಸುತಿುದದರೆ ವಿವರಿಸಿ 
ಮತುು ಪುನ್ರುಚ್ುರಿಸಿ. 

• ಐಚ್ಚಿಕ್ವಾಗಿ, ಸೊಂದೆೇಹದಲಿ್ಲ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಲು ಯಾವುದೆೇ ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
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  • ಅವರ ನರಿೇಕ್ಷೆಗಳನ್ುು ಪಕರೈೆಸಲಾಗಿದೆಯ್ಕೇ ಎೊಂದು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ತಮಮ ಮಾಗಥದಶಿಥಗಳಲಿ್ಲ ನೇಡಲಾದ ವಾಯಯಾಮವನ್ುು ಪಕಣಥಗಕೆಳ್ಳಸಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಅಗತಯವಿದದರ ೆವಾಯಯಾಮವನ್ುು ಪಕಣಥಗಕೆಳ್ಳಸಲು ಅವರಿಗ ೆಸಹಾಯ ಮಾಡಿ. 

 

• ಮಾರಾಟ್ದ ಪರದೇೆಶದ ಕ್ಪ್ಾಟ್ಟನ್ಲ್ಲಿ ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ ಲಭಯತೆಯನ್ುು ಹೆೇಗ ೆಪರಿಶಿೇಲ್ಲಸುವುದು ಎೊಂಬುದನ್ುು 
ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 

• ಹೊಂಬದಿಯ ಕಕೆೇಣ ೆಮತುು ರ್ಮೇಸಲುಗಳಲಿ್ಲ ಲಭಯವಿರುವ ದಾಸಾುನ್ುಗಳನ್ುು ಗುರುತಿಸಲು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ಎಲಾಿ ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತುಗಳ್ಳಗಾಗಿ ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹವನ್ುು ಹೆೇಗೆ ಪರಿಶಿೇಲ್ಲಸುವುದು ಎೊಂಬುದನ್ುು 
ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 

• ಸಕಚ್ಚಸಿದ ಆದೇೆಶದ ಪರಮಾಣ (ಎಸಒಕ್ಕಯ) ಪರಕಾರ ಆದೆೇಶವನ್ುು ಹೆೇಗ ೆಸೆರೆಹಡಿಯುವುದು ಎೊಂಬುದನ್ುು 
ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 

ಸಾರಾಂಶ  
 

• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗಾಗಿ ಚ್ಚಲಿರ ೆಅೊಂಗಡಿಯ ಹತಿುರದ ವೇೆಗವಾಗಿ ಚ್ಲ್ಲಸುವ ಗಾರಹಕ್ ಸರಕ್ುಗಳ (ಎಫ ಎೊಂಸಿಜ್) 
ವಿಭಾಗಕೂೆ ಸಲ್ಲಿಸಿದ ಭೇೆಟ್ಟಯನ್ುು ನ್ಡಸೆಿ. 

• ಅೊಂಗಡಿಯ ಹಕೆಸದಾಗಿ ಪ್ಾರರೊಂಭಿಸಲಾದ ಉತಪನ್ುಗಳನ್ುು ಅಧಯಯನ್ ಮಾಡಲು ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಉತಪನ್ುಗಳನ್ುು ಪ್ಾರರೊಂಭಿಸುವ ಕಾಯಥತೊಂತರದ ಕ್ುರಿತು ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಯನ್ುು ಸೊಂದಶಿಥಸಲು ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಅಗತಯವಿದಾದಗ ಅವರಿಗ ೆಸಹಾಯ ಮಾಡಿ ಮತುು ಅವರ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಪರಿಹರಿಸಿ. 
• ಈ ವಿಷಯಗಳ ಕ್ುರಿತು ವರದಿಯನ್ುು ತಯಾರಿಸಲು ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ 

ಕ್ೇೆತರ ಭ್ೆೇಟಿ  
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6. ವ್ಾಾಪಾರದೆ ೊಂದಿಗೆ ಸೊಂಬೊಂಧಗಳನ್ನು 
ನಿರ್ಮವಸನರ್ುದನ 

ಘಟಕ 6.1 - ವೆೈಯಕ್ರುಕ ಸಂಬಂಧವನುು ನಿರ್ಮಥಸುವುದು. 
ಘಟಕ 6.2 - ಆಕ್ೋೆಪಣೆಗ್ಳ ನಿವಥಹಣೆ. 
ಘಟಕ 6.3 - ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಾಪಾರಿಗ್ಳ ಅಗ್ತಾತೆಗ್ಳು ಮತುು ಸಮಸೆಾಗ್ಳನುು 

ಅಥಥಮಾಡಿಕೊೆಳುುವುದು. 
ಘಟಕ 6.4 - ಮಾರಾಟ ಮತುು ಪರಚಾರಗ್ಳಿಂದ ಚ್ಚಲಿರೆ ವಾಾಪಾರಿಗ್ಳಿಗೆ 

ಪರಯೋಜನಗ್ಳು. 
ಘಟಕ 6.5 - ಸಮಸಾೆಗ್ಳ ನಿವಥಹಣೆ. 

RAS/N0605 
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  ಕಲ್ಲಕೆಯ ಪರಮುಖ ಫಲ್ಲತಾಂಶಗಳು 
ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗೆ ಭ್ಾಗವಹಿಸುವವರು ಈ ಕೆಳಗಿರುವ ವಿಷಯಗಳನುು ತಿಳಿದುಕೊಳುುವರು: 

1. ಪರಸುುತ ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ  ಮತುು ಮಳ್ಳಗೆಗಳ ಮಾರಾಟ್ವನ್ುು ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ. 
2. ಶಿಫಾರಸು ಚ್ಚಲಿರ ೆಮಾರಾಟ್ಗಾರರ ಮಾರಾಟ್ವನ್ುು ಹೆೇಗ ೆಹೆಚ್ಚುಸುತುದ ೆಎೊಂಬುದನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
3. ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ುು ಸೊಂವಹನ್ ಮಾಡಿ ಮತುು ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಗಳ ಅಗತಯಗಳನ್ುು ಪರಿಗಣಸಿ ಮುಕ್ು 
ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

4. ಸೊಂಬೊಂಧಿತ ಯೇಜನಗೆಳು/ಚ್ಪಪಡಿಗಳನ್ುು ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಗಳೆ ೊಂದಿಗ ೆಚ್ಚ್ಚಥಸಲಾಗಿದೆ ಎೊಂದು 
ಖ್ಚ್ಚತಪಡಿಸಿಕೆಕಳ್ಳಿ. 

5. ಸಪರ್ೆಥಯ ಯೇಜನಗೆಳನ್ುು ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ. 
6. ಚ್ಚಲಿರ ೆಮಾರಾಟ್ ಮಳ್ಳಗಯೆಲಿ್ಲ ಈಗಾಗಲೆೇ ಲಭಯವಿರುವ ಸವೊಂತ ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತುಗಳನ್ುು ಹತೆಕೇಟ್ಟಗೆ 
ತರುವ ಮಕಲಕ್ ಶೆರೇಣಯ ಮಾರಾಟ್ವನ್ುು ಖ್ಚ್ಚತಪಡಿಸಿಕೆಕಳ್ಳಿ. 

7. ತಾಳೆಗರಿ ಮತುು ಕೆೈಯಲ್ಲಿ ಹಡಿದಿರುವ ಸಾಧನ್ ಮತುು ಅದರ ಬಳಕೆಯಲ್ಲಿ ಲಭಯವಿರುವ ಮಾಗಥ ಪಟ್ಟಟ, 
ಉತಪನ್ು ಪಟ್ಟಟ, ಯೇಜನ ೆವಿವರಗಳು, ವಾಯಪ್ಾರಾದೇೆಶ ಸೆರೆಹಡಿಯುವ ಪರಕ್ರಯ್ಕ ಮತುು ಚ್ಚಲಿರ ೆಸರ್ಮೇಕ್ಷ ೆ
ವೆೈಶಿಷಟಯಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 

8. ಮೊದಲ ತಯಾರಿಸಿದ ಮತುು ಮೊದಲ ತತವ (ಎಫ ಎೊಂಎಫ ಒ) ಪರಕಾರ ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ  ಪರಿಶಿೇಲ್ಲಸಿ ಮತುು 
ವಯವಸೆಯ ಮಾಡಿ, ಒೊಂದು ದಾಸಾುನ್ು ತಿರುಗುವಿಕಯೆನ್ುು ಒಯಿಯರಿ ಮತುು ಹಾನಗೆಕಳಗಾದ ಅರ್ವಾ ಅವಧಿ 
ರ್ಮೇರಿದ ಸರಕ್ುಗಳನ್ುು ಬದಲಾಯಿಸಿ. 

9. ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಯೊಂದಿಗ ೆಮಾತನಾಡುವಾಗ ಆಹಾಿದಕ್ರ ವಯಕ್ುತವ ಮತುು ಸರಿಯಾದ ಭೊಂಗಿಯನ್ುು 
ಕಾಪ್ಾಡಿಕೆಕಳ್ಳಿ. 

10. ವಾಯಪ್ಾರಾದೇೆಶವನ್ುು ಸಲ್ಲಿಸಿ ಮತುು ವಾಯಪ್ಾರದ ಮೌಲಯವನ್ುು ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಗ ೆತಿಳ್ಳಸುವ ವಾಯಪ್ಾರಾದೇೆಶದ 
ಸಾರಾೊಂಶವನ್ುು ಪರಿಶಿೇಲ್ಲಸಿ. 

 

• ಘಟ್ಕ್ದಿೊಂದ ನರಿೇಕ್ಷೆಗಳ ಬಗೆೆ ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಭಾಗವಹಸಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಆಹಾವನಸಿ. ಬಿಳ್ಳ ಹಲಗ ೆಮೇಲೆ ನರಿೇಕ್ಷೆಗಳನ್ುು ಪಟ್ಟಟ. 
• ಘಟ್ಕ್ದಲ್ಲಿ ಏನೆಲಿವನ್ುು ಒಳಗಕೆೊಂಡಿದ ೆಎೊಂಬುದರ ಸೊಂಕ್ಷಿಪು ಅವಲೆಕೇಕ್ನ್ವನ್ುು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗ ೆನೇಡಿ. 
• ಧನಾತಮಕ್ ಮತುು ಸೊಂತಕೆೇಷದ ಟ್ಟಪಪಣಯೊಂದಿಗ ೆಪ್ಾರರೊಂಭಿಸಿ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 
 

  ಘಟಕ 4.1: ಸರಕು ಸಂಗರಹ ಘಟನೆಗಳು ಅರ್ವ್ಾ 
ಮತಿಮೇರಿದ ಸಂಗರಹಣೆಯನುು ತಪ್ಪಪಸಲು ನಿಖರವ್ಾಗಿ 
ಮಾರಾಟವನುು ಅಂದ್ಾಜು ಮಾಡುವುದು 
 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗೆ ವಿದ್ಾಾರ್ಥಯಗಳಿಗೆ ಈ ಕಳೆಗಿನವು ಸಾಧಾವ್ಾಗುತುದ್ೆ: 
1. ಪರಸುುತ ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ ಕೆೈಯಲ್ಲಿದೆ ಎೊಂದು ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ. 
2. ಮಾರಾಟ್ದ ಶಿಫಾರಸು ಚ್ಚಲಿರ ೆಮಾರಾಟ್ಗಾರರ ಮಾರಾಟ್ವನ್ುು ಹೆೇಗ ೆಹೆಚ್ಚುಸುತುದೆ ಎೊಂಬುದನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
3. ಸಣಣ ಮತುು ಸೊಂಕ್ಷಿಪು ರಿೇತಿಯಲಿ್ಲ ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಗ ೆಸೆೇರಿಕಕೆಳುಿವ ಎಲಾಿ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ುು ಚ್ಚ್ಚಥಸಿ. 
4. ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಗಳ ಅಗತಯಗಳನ್ುು ಗುರುತಿಸಲು ಮುಕ್ು ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ವಿನಾಯಸಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 

ಘಟಕದ ಉದ್ೆದೇಶಗಳು  

 

4.1.1 ಪರಸುುತ ಸರಕು ಸಂಗರಹವನುು ವಿಶೆಿೇಷಿಸುವುದು 

ದಾಸಾುನ್ು ನಯೊಂತರಣ ವಯವಸೆಯ ಎೊಂದಕ ಕ್ರಯೆಲಪಡುವ, ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ ನಯೊಂತರಣ ವಯವಸೆಯಯು ಒೊಂದು 
ಸಮಯದಲ್ಲ ಿಚ್ಚಲಿರ ೆಅೊಂಗಡಿಯಲಿ್ಲ ಎಷುಟ ದಾಸಾುನ್ು ಇರಬೇೆಕ್ು ಮತುು ಅದನ್ುು ಹೆೇಗ ೆನವಥಹಸಬೇೆಕ್ು 
ಎೊಂಬುದನ್ುು ನೆಕೇಡಿಕೆಕಳುತಿುದೆ. 

ಹೆೇಳಿ  

 

• ತಮಮ ಪ್ಾಲೆಕೆಳುಿವವರ ಕೆೈಪ್ಪಡಿಗಳು, ಪುಟ್ 75 ಅನ್ುು ಉಲೆಿೇಖಿಸಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗ ೆಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ ಪ್ಾರತಿನಧಯವನ್ುು ತೆಕೇರಿಸುವ ಚ್ಚತರಗಳ ಸರಿಯಾದ ಆಯ್ಕೂಯನ್ುು ಗುರುತಿಸಲು ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

 
ಕೌಶಲಾ ಅಭ್ಾಾಸ 

 
ಸಮಯ 

 
ಸಂಪನೂೂಲಗಳು 

ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ ಪ್ಾರತಿನಧಯ 30 ನರ್ಮಷಗಳು ಭಾಗವಹಸುವವರ ಕೆೈಪ್ಪಡಿ ಮತುು 
ಸಿೇಸದ ಕ್ಡಿಿ 

 

ಚಟುವಟಿಕೆ  
 

 88 
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  4.1.2 ಮಾರಾಟದ ಶಫಾರಸು ಚಿಲಿರೆ ಮಾರಾಟಗಾರರ 
ಮಾರಾಟವನುು ಹೆೇಗೆ ಹೆಚಿುಸುತುದ್ೆ 

 

ಪರಿಣಾಮಕಾರಿ ಮಾರಾಟ್ದ ಜನ್ರು: 
• ವಾಯಪ್ಾರವನ್ುು ನರ್ಮಥಸಲು ಸಹಾಯ ಮಾಡಿ. 
• ಉತಪನ್ುದ ಬಲೆೆಗಿೊಂತ ಅದರ ಮೌಲಯವನ್ುು ಪರಿಗಣಸಿ. 
• ಗಾರಹಕ್ರ ಮೇಲೆ ಕೆೇೊಂದಿರೇಕ್ರಿಸಿ. 
• 'ಯೇಚ್ಚಸಿ, ಯೇಜ್ಸಿ ಮತುು ತಯಾರು ಮೊೇಡ್'ನ್ಲ್ಲ ಿಉಳ್ಳಯಿರಿ. 

ಹೆೇಳಿ  
 

ಕೆಳಗಿನ್ ನಯಮಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ: 
• ಬಾಂಧವಾವನುು ನಿಮಯಸುವುದು: ಎಲಾ ಿವಗಥದ ಜನ್ರನ್ುು ನಜವಾದ ರಿೇತಿಯಲ್ಲಿ ಹೆೇಗ ೆ
ತೆಕಡಗಿಸಿಕೆಕಳಿಬೆೇಕೊೆಂದು ಸಿಬಬೊಂದಿಗ ೆತಿಳ್ಳದಿರಬೇೆಕ್ು. 

• ಮೌಲಾದ ಮಾರಾಟ: ವಸುುಗಳನ್ುು ಗುರುತಿಸುವುದು ಅರ್ವಾ ಗಾರಹಕ್ರನ್ುು ಅಗೆದ ಆಯ್ಕೂಯ ಕ್ಡೆಗೆ 
ತಿರುಗಿಸುವುದು ಸುಲಭ. 

• ಮುಗಿದ ನಂತರ ಮತೆು ಸೇೆರಿಸಿ (ಆಡ್-ಆನ ಗಳು): ಮಾರಾಟ್ದ ಜನ್ರು ಇತರ ವಸುುಗಳ ಬಗೆೆ ಸಪಷಟ 
ತಿಳುವಳ್ಳಕಯೆನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿರಬೇೆಕ್ು, ಅವರು ಮಾರಾಟ್ ಮಾಡುತಿುರುವ ಉತಪನ್ುಗಳ್ಳಗ ೆಪಕರಕ್ವಾದ ವಸುುಗಳು. 

ವಿವರಿಸಿ  

 

4.1.3 ಸಂವಹನ ಪರಯೇಜನಗಳು 

• ಮಾರಾಟ್ಗಾರರು ಉತಪನ್ುದ ವೆೈಶಿಷಟಯಗಳ ಬಗೆೆ ಮತುು ಅವನ್/ಅವಳ ಗಾರಹಕ್ರ ಬಗೆೆ ತಿಳ್ಳದಿರಬೇೆಕ್ು. ಉತಪನ್ುಗಳ 
ಬಗೆೆ ಜ್ಞಾನ್ವನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿರುವ ಮತುು ಅವರ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಪರಿಹರಿಸಬಲಿ ಮಾರಾಟ್ಗಾರರನ್ುು ಗಾರಹಕ್ರು 
ನ್ೊಂಬುತಾುರ ೆಮತುು ವಯವಹರಿಸಲು ಬಯಸುತಾುರ ೆ

• ಉತಪನ್ು ಅರ್ವಾ ಸೆೇವಯೆ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ುು ಸೊಂವಹನ್ ಮಾಡುವುದು ಒಳಗಕೆೊಂಡಿರುತುದೆ: 

ಹೆೇಳಿ  
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➢ ಜಾಹೇರಾತು 
➢ ಸಾವಥಜನಕ್ ಸೊಂಪಕ್ಥ 
➢ ವೆೈಯಕ್ುಕ್ ಮಾರಾಟ್ 

• ಪರಚಾರವು ವಾಯಪ್ಾರೆಕೇದಯಮ ಚ್ಟ್ುವಟ್ಟಕಯೆಾಗಿದೆ, ಇದು ಉತಪನ್ುದ ಮಕಲ ಮೌಲಯವನ್ುು ಹೆಚ್ಚುಸುತುದ ೆಮತುು 
ಗಾರಹಕ್ರ ಖ್ರಿೇದಿ ನರ್ಾಥರಗಳ ಮೇಲೆ ಪರಿಣಾಮ ಬಿೇರುತುದ.ೆ 

• ಜಾಹೇರಾತು ಎನ್ುುವುದು ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಗಳ್ಳಗೆ ಉತಪನ್ುದ ಮಾಹತಿಯ ಮೇಲೆ ನಯೊಂತರಣವನ್ುು ಸಾಧಿಸಲು 
ಸಹಾಯ ಮಾಡುತುದ ೆಮತುು ಹೆಚ್ಚುನ್ ಪ್ೆರೇಕ್ಷಕ್ರನ್ುು ತಲುಪಲು ಸಹಾಯ ಮಾಡುತುದ.ೆ 

• ಮಾರಾಟ್ದ ಜನ್ರು ಉತಪನ್ುದ ವೆೈಶಿಷಟಯಗಳು ಮತುು ಗಾರಹಕ್ರ ಬಗೆೆ ತಿಳ್ಳದುಕಕೆಳುಿವುದು ಏಕ ೆಮುಖ್ಯ ಎೊಂಬುದರ 
ಕ್ುರಿತು ಗಮನ್ಹರಿಸಿ. 

• ಹಾಗೆ ತಿಳ್ಳದುಕಕೆಳುಿವುದರಿೊಂದ ಆಗುವ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  

 

ಉತಪನ್ು ಅರ್ವಾ ಸೆೇವಯೆ ಜ್ಞಾನ್ ಮತುು ಗಾರಹಕ್ರಿಗೆ ಮಾಹತಿಯನ್ುು ಸೊಂವಹನ್ ಮಾಡುವ ಕ್ುರಿತು ಕಳೆಗಿನ್ 
ಸಲಹೆಗಳನ್ುು ಒದಗಿಸಿ: 

• ಉತಪನ್ುವನ್ುು ಸವೊಂತವಾಗಿ ಅನ್ುಭವಿಸಿ. 
• ಉತಪನ್ು ಕ್ರಪತರಗಳು ಮತುು ಪಟ್ಟಟಗಳು. 
• ರ್ಮನಾೂಣೊ ಮಕಲಗಳು. 
• ಗಾರಹಕ್ರ ಪರತಿಕ್ರಯ್ಕಗಳು. 
• ವಾಯಪ್ಾರ ಮತುು ಉದಯಮದ ಪರಕ್ಟ್ಣೆಗಳು.. 
• ಆೊಂತರಿಕ್ ಮಾರಾಟ್ದ ಮಕಲಗಳ್ಳೊಂದ ದಾಖ್ಲೆಗಳು. 
• ತೊಂಡದ ಸದಸಯರ ಜ್ಞಾನ್ವನ್ುು ಬಳಸಿಕೆಕಳ್ಳಿ. 
• ಉತಾಪದನಾ ಪರಕ್ರಯ್ಕಯನ್ುು ನೆಕೇಡಲು ಪರಯತಿುಸಿ. 
• ಮಾರಾಟ್ ತರಬೇೆತಿ ಕಾಯಥಕ್ರಮಗಳ್ಳಗೆ ಹಾಜರಾಗಿ. 
• ಪರತಿಸಪಧಿಥಯ ಬಗೆೆ ನ್ವಿೇಕ್ೃತ ಮಾಹತಿಯನ್ುು ಹಕೆೊಂದಿರಿ. 

ಸಲಹೆಗಳು  
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ಹಂತಗಳು: ಮಾರಾಟ ಪರಕಿರಯ್ಕ 

ಹೊಂತ 1: ಉತಪನ್ುದ ಜ್ಞಾನ್: ಮಾಹತಿಯೊಂದಿಗೆ ತನ್ುನ್ುು 
ತಾನ್ು ಸಜುಜಗಕೆಳ್ಳಸಿ ಉತಪನ್ುದ ಬಗೆೆ . 
 

ಹೊಂತ 2: ನರಿೇಕ್ಷಿತ: ನರಿೇಕ್ಷಿತ ಕ್ೇಲ್ಲಯು ಪರಿಣಾಮಕಾರಿಯಾಗಿ 
ಎಲ್ಲಿ ಅಗೆಯಬೆೇಕ್ು ಮತುು ಏನ್ನ್ುು ನೆಕೇಡಬೇೆಕ್ು ಎೊಂದು 
ತಿಳ್ಳಯುವುದು. ಮುನ್ುಡೆ, ನರಿೇಕ್ಷೆ ಮತುು ಅಹಥ ನರಿೇಕ್ಷಯೆ 
ನ್ಡುವ ೆವಯತಾಯಸವನ್ುು ಗುರುತಿಸುವುದು ಸಹ ಮುಖ್ಯವಾಗಿದೆ. 

ಹೊಂತ 3: ಅನ್ುಸೊಂರ್ಾನ್: ಇದು ನೇವು ಸೊಂಬೊಂಧವನ್ುು 
ನರ್ಮಥಸಲು ಪ್ಾರರೊಂಭಿಸುವ ಹೊಂತವಾಗಿದೆ ಮತುು ಗುಪುಚ್ರ 
ಸೊಂಗರಹಣೆಯು ಮುೊಂದುವರಿಯುತುದೆ (ಇದು 
ನರಿೇಕ್ಷಯೆೊಂದಿಗೆ ಪ್ಾರರೊಂಭವಾಯಿತು). 

ಹೊಂತ 4: ಅಗತಯಗಳ ಮೌಲಯಮಾಪನ್: ಹೆಚ್ುು 
ಪರಿಣಾಮಕಾರಿ ಮಾರಾಟ್ಗಾರರಾಗಲು, ನೇವು ಮೊದಲು 
ಗಾರಹಕ್ರ ಅಗತಯತೆಗಳನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳಿಬೆೇಕ್ು. 

ಹೊಂತ 5: ಪರಸುುತಿ: ನಮಮ ಮಾರಾಟ್ವು ಗಾರಹಕ್ರ 
ಅಗತಯಗಳನ್ುು ಪಕರೆೈಸುತುದೆ ಎೊಂದು ಸಾಬಿೇತುಪಡಿಸಲು. 

ಹೊಂತ 6: ಮುಚ್ುುವಿಕೆ: ಮುಚ್ುುವಿಕಯೆು ಅೊಂತಿಮವಾಗಿ 
ಆದೆೇಶವನ್ುು ಪಡೆಯಲು ಮಾರಾಟ್ ಪರಕ್ರಯ್ಕಯನ್ುು 
ಮುೊಂದುವರಸೆುವುದಾಗಿದೆ. ನೇವು ಪರತಿ ಹೊಂತದಲ್ಲಿ ಮಾರಾಟ್ 
ಮಾಡಲು ಪರಯತಿುಸುತಿುರುವುದು ವಿಭಿನ್ುವಾಗಿರಬಹುದು. 
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 ಹೊಂತ 7: ಅನ್ುಸರಣೆ: ಮಾರಾಟ್ದ ಜನ್ರು ಅನ್ುಸರಣೆಯ 

ಸಹಾಯದಿೊಂದ ಸೊಂಬೊಂಧವನ್ುು ಬೆಳಸೆುತಾುರೆ. ನರಿೇಕೆ್ಷಯ ಮನ್ಸಿುನ್ 
ಮುೊಂಚ್ಕಣಯಲ್ಲಿ ಉಳ್ಳಯಲು ನರೊಂತರತೆಯ ಅಗತಯವಿರುತುದೆ ಮತುು 
ತೆಕೊಂದರಯೆಾಗದೊಂತೆ ಗೆಕೊಂದಲಕ್ೂೇಡಾಗಬಾರದು. 

4.1.4 ಚಿಲಿರೆ ವ್ಾಾಪಾರಿಗಳಿಗೆ ಮುಕು ಪರಶೆುಗಳನುು ಕೆೇಳುವುದು 

• ಅವರು ಪ್ಾತಾರಭಿನ್ಯ ಚ್ಟ್ುವಟ್ಟಕಯೆನ್ುು ಮಾಡುತಾುರ ೆಎೊಂದು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗ ೆತಿಳ್ಳಸಿ. 
• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳಲ್ಲಿ ಒಬಬರನ್ುು ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ ಪ್ಾತರವನ್ುು ನವಥಹಸಲು ಮುೊಂದ ೆಬರಲು ಹೆೇಳ್ಳ ಮತುು ಇತರ 
ವಿದಾಯರ್ಥಥಗ ೆಗಾರಹಕ್ರ (ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿ) ಪ್ಾತರವನ್ುು ವಹಸಲು ಹೆೇಳ್ಳ. 

• ನಾಚ್ಚಕೆಯ ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಭಾಗವಹಸಲು ಪ್ಕೆರೇತಾುಹಸಿ. 
• ಗಾರಹಕ್ರ (ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿ) ಪ್ಾತರವನ್ುು ನವಥಹಸುವ ವಿದಾಯರ್ಥಥಗ ೆಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ ಪ್ಾತರವನ್ುು ನವಥಹಸುವ 
ಇತರರಿಗೆ ಕಲೆವು ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ: 
ಎ. ಉತಪನ್ುದ ಉದದೆೇಶವೆೇನ್ು? 
ಬಿ. ಇದು ಹೆೇಗ ೆಕಲೆಸ ಮಾಡುತುದೆ? 
ಸಿ. ಇದನ್ುು ಹೆೇಗ ೆಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸಲಾಗಿದೆ ಅರ್ವಾ ತಯಾರಿಸಲಾಗುತುದೆ? 
ಡಿ. ಗುಣಮಟ್ಟಕಾೂಗಿ ಅದನ್ುು ಹೆೇಗ ೆಪರಿಶಿೇಲ್ಲಸಲಾಗುತುದೆ? 
ಇ. ಅದನ್ುು ಹೆೇಗ ೆತಲುಪ್ಪಸಲಾಗುತುದೆ? 

  ಎಫ. ಅದನ್ುು ಹೆೇಗ ೆನವಥಹಸಲಾಗುತುದೆ ಮತುು ಸೆೇವೆ ಮಾಡಲಾಗುತುದೆ? 
ಜ್. ಇದು ಎಷುಟ ಕಾಲ ಉಳ್ಳಯುವ ಸಾಧಯತಯೆಿದ ೆ(ಯಾವುದೆೇ ಖ್ಾತರಿ ಕ್ರಾರುಗಳು ಸೆೇರಿದೊಂತೆ)? 

  ಎಚ್. ಅದರ ಬಲೆೆ ಎಷುಟ? 
ಐ. ಮಾರುಕ್ಟ್ೆಟಯು ನೇಡುವ ಒೊಂದೆೇ ರಿೇತಿಯ ಉತಪನ್ುಗಳ್ಳಗ ೆಇದು ಹೇೆಗೆ ಹಕೆೇಲ್ಲಸುತುದೆ? 
ಜ.ೆ ಇದು ಸಪಧಿಥಗಳ ಉತಪನ್ುಗಳ್ಳಗೆ ಹೆೇಗ ೆಹಕೆೇಲ್ಲಸುತುದ?ೆ 
ಕೆ. ಅದರ ಸಾಮರ್ಯಥ ಮತುು ರ್ಮತಿಗಳು ಯಾವುವು (ಗಾರಹಕ್ರಿಗೆ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ುು ತಲುಪ್ಪಸಲು ಉತಪನ್ುದ 

ಸಾಮರ್ಯಥ)? 
ಎಲ್. ಅದಕೂೆ ಪಕರಕ್ವಾಗಿರುವ ಇತರ ಉತಪನ್ುಗಳು ಯಾವುವು? 

ಪಾತಾರಭಿನಯ  
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  • ವಿವಿಧ ಗುೊಂಪುಗಳನ್ುು ಒಳಗಕೆೊಂಡಿರುವ ಪ್ಾತರವನ್ುು 2-3 ಬಾರಿ ನವಥಹಸಿ. 
• ಪರತಿ ಪ್ಾತರದ ಕೆಕನಯೆಲಿ್ಲ ಅನ್ುಗುಣವಾದ ಆದಶಥ ಪರತಿಕ್ರಯ್ಕಗಳ ಆರ್ಾರದ ಮೇಲೆ ಪರತಿಕ್ರಯ್ಕಯನ್ುು ಒದಗಿಸಿ: 
ಎ. ಇದು ನಮಮ ಅಗತಯಗಳನ್ುು ಪಕರೆೈಸುತುದ ೆಮತುು ನಮಮ ಸಮಯ ಮತುು ಹಣವನ್ುು ಉಳ್ಳಸುತುದ.ೆ ಇದು 
ನಮಮ ಅಗತಯಗಳನ್ುು ಪಕರೈೆಸುತುದೆ ಮತುು ನಮಮ ಸಮಯ ಮತುು ಹಣವನ್ುು ಉಳ್ಳಸುತುದೆ. 

ಬಿ. ಇದು ಬಳಸಲು ಸುಲಭವಾಗಿದೆ ಆದದರಿೊಂದ ನೇವು ಅದರ ಸೊಂಕ್ೇಣಥ ವೆೈಶಿಷಟಯಗಳ್ಳೊಂದ ನರಾಶೆಗಕೆಳುಿವುದಿಲಿ. 
ಸಿ. ಪರಕ್ರಯ್ಕಗಳ ವಯವಸಿಯತ ಸುರ್ಾರಣಯೆ ಮಕಲಕ್. 
ಡಿ. ಆತಮವಿಶಾವಸದಿೊಂದಿರಿ ಮತುು ಅದರ ಕಲೆಸಕಾೂಗಿ ಲೆೈವ್ ಡೆಮೊಗೆ ಹೆಕೇಗಿ. 77 ವಿತರಕ್ ಮಾರಾಟ್ಗಾರ 
ಇ. ನೇವು ವಿತರಣೆಯ ಬಗೆೆ ಚ್ಚೊಂತಿಸಬೇೆಕಾಗಿಲಿ; ನಾವು ಖ್ೊಂಡಿತವಾಗಿಯಕ ನಮಗಾಗಿ ಅದನ್ುು 
ಆಯೇಜ್ಸುತೆುೇವ.ೆ 

  ಎಫ. ನೇವು ಖ್ಚ್ಚತವಾಗಿ ಹೆೇಳಬಹುದು, ಇದಕೂೆ ನವಥಹಣೆ ಅಗತಯವಿದದರೆ, ನಾವು ಸೊಂಸೆಯಯ ನಯಮಗಳೊಂತ ೆ
ಮೊದಲ ಉಚ್ಚತ ಸೆೇವಯೆನ್ುು ಒದಗಿಸುತೆುೇವೆ. 

ಜ್. ನೇವು ಆತಮವಿಶಾವಸದಿೊಂದ ಇರಬಹುದು; ಇದು ಯಾವುದೆೇ ಸಮಸೆಯಗಳು ಅರ್ವಾ ತೆಕಡಕ್ುಗಳನ್ುು 
ಹೆಕೊಂದಿದದರೆ, ನಾವು ಅದನ್ುು ಸರಿಪಡಿಸುತೆುೇವ ೆಅರ್ವಾ ಖ್ಾತರಿಯ ಅಡಿಯಲಿ್ಲ ಅದನ್ುು ಬದಲಾಯಿಸುತೆುೇವೆ. 

 ಎಚ್. ನೇವು ಅದನ್ುು ಆರಾಮವಾಗಿ ನಭಾಯಿಸಬಹುದು. 
   ಐ. ಇತರ ಉತುಮವಾದ ಉತಪನ್ುಗಳನ್ುು ಮಾರಾಟ್ ಮಾಡಲು ನ್ಮಮ ವಾಯಪ್ಾರವು ಗಳ್ಳಸಿದ ಉತುಮ ಖ್ಾಯತಿಯ 

ಮೇಲೆ ನಮಮ ನರ್ಾಥರವನ್ುು ನೇವು ಆಧರಿಸಿರಬಹುದು. 
   ಜ.ೆ ನೇವು ಗುಣಮಟ್ಟ ಮತುು ಹಣಕೊ ಮೌಲಯವನ್ುು ಪಡಯೆುತಿುೇರಿ. 
    ಕ.ೆ ನಮಮ ನದಿಥಷಟ ಅಗತಯಗಳ್ಳಗೆ ಸರಿಯಾಗಿ ಹೆಕೊಂದಿಕೆಯಾಗುವ ಉತಪನ್ುವನ್ುು ನೇವು ಖ್ರಿೇದಿಸುತಿುದಿದೇರಿ. 
 ಎಲ್. ಈ ಒಡನಾಡಿ ಉತಪನ್ುವನ್ುು ಖ್ರಿೇದಿಸುವುದರಿೊಂದ ನಮಮ ಇಡಿೇ ಮನಯೆ ಅಗತಯಗಳನ್ುು ಪಕರೆೈಸಲು ನಮಗೆ 

ಅನ್ುಮತಿಸುತುದೆ. 

• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳು ಯಾವುದೆೇ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದದರೆ ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಯಾವುದೆೇ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯು ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳಲಿು ತೆಕೊಂದರೆಯನ್ುು ಎದುರಿಸುತಿುದದರೆ ವಿವರಿಸಿ 
ಮತುು ಪುನ್ರುಚ್ುರಿಸಿ. 

• ಐಚ್ಚಿಕ್ವಾಗಿ, ಸೊಂದೆೇಹದಲಿ್ಲ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಲು ಯಾವುದೆೇ ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  

 

• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗಾಗಿ ಹತಿುರದ ವೆೇಗವಾಗಿ ಚ್ಲ್ಲಸುವ ಗಾರಹಕ್ ವಸುುಗಳು (ಎಫ ಎೊಂಸಿಜ್) ಚ್ಚಲಿರ ೆಅೊಂಗಡಿಗ ೆಕ್ಷೆೇತರ 
ಭೇೆಟ್ಟ ನೇಡಿ. 

• ಅೊಂಗಡಿಯಲ್ಲಿನ್ ಮಾರಾಟ್ ಪರಕ್ರಯ್ಕಯನ್ುು ಅಧಯಯನ್ ಮಾಡಲು ಮತುು ಕಳೆಗಿನ್ವುಗಳನ್ುು ವಿಶೆಿೇಷಿಸಲು 
ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ: 

ಕ್ೇೆತರ ಭ್ೆೇಟಿ  
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 
 

  ➢ ಗಾರಹಕ್ರ ಸೊಂಬೊಂಧವನ್ುು ನರ್ಮಥಸುವ ಪ್ಾರಮುಖ್ಯತೆ. 
➢ ಉತಪನ್ುದ ವೆೈಶಿಷಟಯಗಳು ಮತುು ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ುು ಸೊಂವಹನ್ ಮಾಡಿ. 

• ಅಗತಯವಿದಾದಗ ಅವರಿಗ ೆಸಹಾಯ ಮಾಡಿ ಮತುು ಅವರ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಪರಿಹರಿಸಿ. 
• ಈ ವಿಷಯಗಳ ಕ್ುರಿತು ವರದಿಯನ್ುು ತಯಾರಿಸಲು ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

• ಪರಸುುತ ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹದ ಪರಿಕ್ಲಪನೆಯನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ಮಾರಾಟ್ದ ಶಿಫಾರಸು ಚ್ಚಲಿರ ೆಮಾರಾಟ್ಗಾರರ ಮಾರಾಟ್ವನ್ುು ಹೆೇಗ ೆಹೆಚ್ಚುಸುತುದ ೆಎೊಂಬುದನ್ುು 
ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 

• ಸಣಣ ಮತುು ಸೊಂಕ್ಷಿಪು ರಿೇತಿಯಲಿ್ಲ ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಗಳ್ಳಗ ೆಸೆೇರಿಕಕೆಳುಿವ ಎಲಾಿ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ುು 
ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 

• ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಗಳ ಅಗತಯಗಳನ್ುು ಗುರುತಿಸಲು ಮುಕ್ು ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 

ಸಾರಾಂಶ  
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ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 
 

  ಘಟಕ 4.2: ಯೇಜನೆ ಸಂವಹನ ಮತುು ಶೆರೇಣಿಯ 
ಮಾರಾಟ 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗೆ ವಿದ್ಾಾರ್ಥಯಗಳಿಗೆ ಈ ಕಳೆಗಿನವು ಸಾಧಾವ್ಾಗುತುದ್ೆ: 
1. ಯೇಜನ ೆಸೊಂವಹನ್ವನ್ುು ಚ್ಚ್ಚಥಸಿ. 
2. ಯೇಜನ ೆಸೊಂವಹನ್ವನ್ುು ಒದಗಿಸಲು ಸಾಧಯವಾಗುವ ವಿತರಕ್ರ ಮಾರಾಟ್ಗಾರರ ಅಗತಯವನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
3. ಎಲಾಿ ವಗಥಗಳ್ಳಗ ೆಮಾರಾಟ್ದ ಶೆರೇಣಯನ್ುು ಚ್ಚ್ಚಥಸಿ. 
4. ಅಡಿ-ಮಾರಾಟ್ ಮತುು ಹೆಚ್ುು-ಮಾರಾಟ್ವನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 

 

ಘಟಕದ ಉದ್ೆದೇಶಗಳು  

 

4.2.1 ಯೇಜನೆ ಸಂವಹನದ ಪರಿಚಯ 
 

ವಿತರಕ್ ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ು ಈ ಕೆಳಗಿನ್ವುಗಳನ್ುು ತಿಳ್ಳದಿರಬೇೆಕ್ು 

 
ಚ್ಚತರ 4.1 ವಿತರಕ್ ಮಾರಾಟ್ಗಾರ 

• ಎಲಾಿ ನ್ವಿೇಕ್ರಿಸಿದ ಉತಪನ್ು ಯೇಜನಗೆಳು 
• ಹೆಕಸ ಉತಪನ್ು ಬಿಡುಗಡಗೆಳು 
• ಪರಚಾರಗಳು 
• ವಿಶೆೇಷ ಕಕೆಡುಗಗೆಳು 

ಹೆೇಳಿ  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

 

  

ಯೇಜನಗೆಳು, ಆಯೇಗಗಳು ಮತುು ಮಹಡಿಯಲ್ಲಿ ಚಾಲನಯೆಲಿ್ಲರುವ ರಿಯಾಯಿತಿಗಳ ಬಗೆೆ ತಿಳ್ಳದುಕಕೆಳುಿವುದನ್ುು 
ವಿವರಿಸಿ, ಇದು ಸಹಾಯ ಮಾಡುತುದೆ: 
• ಗಾರಹಕ್ರನ್ುು ಪ್ೆಕರೇತಾುಹಸುವುದು. 
• ಗಾರಹಕ್ರಿೊಂದ ಪ್ಾರಯೇಗಿಕ್ ಖ್ರಿೇದಿಯನ್ುು ಪಡೆಯುವುದು. 
• ಹೆಕಸ ಗಾರಹಕ್ರನ್ುು ಆಕ್ಷಿಥಸುವುದು. 
• ಹೆಕಸ ಉತಪನ್ು ಮತುು ಅದರ ಅನ್ುಕ್ಕಲಗಳ ಬಗೆೆ ಗಾರಹಕ್ರಿಗ ೆಅರಿವು ಮಕಡಿಸುವುದು. 
• ಉತಪನ್ುಗಳ ಕ್ುರಿತು ಹೆಚ್ುುವರಿ ಮಾತನಾಡುವ ಅೊಂಶಗಳನ್ುು ರಚ್ಚಸುವುದು. 
• ಜಾಹೇರಾತು ಮತುು ವೆೈಯಕ್ುಕ್ ಮಾರಾಟ್ದ ನ್ಡುವಿನ್ ಅೊಂತರವನ್ುು ಕ್ಡಿಮ ಮಾಡುವುದು. 
ನಮಮ ಮಾರುಕ್ಟ್ೆಟ ಸೊಂಶೆ ೇಧನಯೆ ಆರ್ಾರದ ಮೇಲೆ ಯೇಜನಗೆಳು/ಚ್ಪಪಡಿಗಳನ್ುು ಯೇಜ್ಸಲು 
ಮೇಲ್ಲವಚಾರಕ್ರೆಕೊಂದಿಗ ೆಸೊಂಬೊಂಧಿತ ಮಾಹತಿಯನ್ುು ಹೊಂಚ್ಚಕೆಕಳುಿವುದನ್ುು ವಿವರಿಸಿ: 
• ಮಾರಾಟ್ ಚ್ಟ್ುವಟ್ಟಕೆಗಳನ್ುು ಯೇಜ್ಸುವಲ್ಲಿ ಮತುು ನಯೇಜ್ಸಲಾದ ಪರದೇೆಶಗಳ್ಳಗ ೆಮಾರಾಟ್ ಗುರಿಗಳನ್ುು 
ಹೆಕೊಂದಿಸುವಲಿ್ಲ ಪ್ಾರೊಂತಯದ ಮಾರಾಟ್ ವಯವಸಾಯಪಕ್ನೆಕೊಂದಿಗ ೆಸಹಯೇಗ. 

• ಸೊಂಸೆಯಯ ಉತಪನ್ುಗಳು ಅರ್ವಾ ಸೆೇವಗೆಳನ್ುು ಮಾರುಕ್ಟ್ೆಟಗ ೆಸೃಜನಾತಮಕ್ ಮತುು ನ್ವಿೇನ್ ಮಾಗಥಗಳನ್ುು 
ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸುವುದು. 

• ನಯತಕಾಲ್ಲಕ್ವಾಗಿ ನವಥಹಣೆಗಾಗಿ ಪರದೇೆಶದ ಮಾರಾಟ್ ವರದಿಗಳನ್ುು ರಚ್ಚಸುವುದು. 
• ಧನಾತಮಕ್ ಮತುು ದಿೇರ್ಘಥವಧಿಯ ವಾಯಪ್ಾರ ಸೊಂಬೊಂಧಗಳನ್ುು ಕಾಪ್ಾಡಿಕಕೆಳಲಿು ಎಲಾಿ ಸಾೊಂಸಿಯಕ್ 
ಪ್ಾಲುದಾರರೆಕೊಂದಿಗ ೆಪಕವಥಭಾವಿಯಾಗಿ ಸೊಂಬೊಂಧಿಸಿ. 

• ಹೆಕಸ ಉತಪನ್ುಗಳು, ವಿಶೆೇಷ ಪರಚಾರಗಳು ಇತಾಯದಿಗಳ ಬಗೆೆ ಗಾರಹಕ್ರಿಗ ೆತಿಳ್ಳಸಲು ನಯರ್ಮತವಾಗಿ ಸೊಂವಹನ್ 
ನ್ಡಸೆುವುದು. 

• ಗಾರಹಕ್ರಿಗೆ ಉತಪನ್ು ತರಬೇೆತಿ ಮತುು ಉತಪನ್ು ಪರದಶಥನ್ಗಳನ್ುು ನ್ಡಸೆುವುದು. 
• ನಯೇಜ್ತ ಪರದೇೆಶಗಳಲ್ಲಿ ಮಾರಾಟ್ ಮತುು ಮಾರುಕ್ಟ್ೆಟ ಅವಕಾಶಗಳನ್ುು ಗುರುತಿಸುವುದು. 
• ನಯೇಜ್ತ ಪರದೇೆಶಗಳ್ಳಗೆ ವಾಷಿಥಕ್ ಕಾಯಾಥಚ್ರಣೆ ಮತುು ಮಾರಾಟ್ ಯೇಜನಯೆ ಅಭಿವೃದಿಧಯಲ್ಲಿ ಸಹಾಯ 
• ಮಾರಾಟ್ ಮತುು ಸೆೇವಾ ಉದದೆೇಶಗಳನ್ುು ಯಶಸಿವಯಾಗಿ ಪಕರೈೆಸಲಾಗಿದೆ ಎೊಂದು ಖ್ಚ್ಚತಪಡಿಸಿಕೆಕಳಿಲು ಮಾರಾಟ್ 
ಅರ್ವಾ ವಾಯಪ್ಾರೆಕೇದಯಮ ವಿರ್ಾನ್ದಲ್ಲಿ ಬದಲಾವಣೆಗಳನ್ುು ಶಿಫಾರಸು ಮಾಡುವುದು. 

• ಮಳ್ಳಗಗೆಳ ಮಕಲಕ್ ಸೊಂಬೊಂಧಿತ ಯೇಜನಗೆಳು/ಚ್ಪಪಡಿಗಳನ್ುು ಯೇಜ್ಸಲು ಮತುು ಸರಿಯಾಗಿ ಬಳಸಿಕೆಕಳಲಿು 
ಕ್ಲ್ಲಯಲು ಮೇಲ್ಲವಚಾರಕ್ರಿಗೆ ಸೊಂಬೊಂಧಿತ ಮಾಹತಿಯನ್ುು ನೇಡುವುದು. 

• ಸಾೊಂಸಿಯಕ್ ಗುರಿಗಳ ಸಾಧನೆಯಲಿ್ಲ ಪರಿಣಾಮಕಾರಿ ಸಮನ್ವಯವನ್ುು ಖ್ಚ್ಚತಪಡಿಸಿಕೆಕಳಿಲು ಇತರ ಕ್ಷೆೇತರ ಮಾರಾಟ್ 
ಕಾಯಥನವಾಥಹಕ್ರೆಕೊಂದಿಗ ೆಸಹಕ್ರಿಸುವುದು. 

• ನರೊಂತರ ಮಾರುಕ್ಟ್ೆಟ ಸೊಂಶ ೆೇಧನ ೆಮತುು ವಿಶೆಿೇಷಣಯೆ ಮಕಲಕ್ ಉದಯಮದ ಪರವೃತಿುಗಳು ಮತುು ಮಾರುಕ್ಟ್ೆಟ 
ಸಪರ್ೆಥಗಳ ಪಕ್ೂದಲ್ಲಿಯ್ಕೇ ಇರುವುದು. 

• ನಗದಿಪಡಿಸಿದ ಆಯವಯಯದಲ್ಲಿ ಮಾರಾಟ್ದ ವೆಚ್ುಗಳನ್ುು ಮೇಲ್ಲವಚಾರಣ ೆಮಾಡುವುದು ಮತುು ನವಥಹಸುವುದು. 

ವಿವರಿಸಿ  
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 
 

  4.2.2 ಎಲಾಿ ವಗಯಗಳಿಗೆ ಶೆರೇಣಿಯ ಮಾರಾಟ 

• ಒೊಂದು ಶೆರೇಣ ಎೊಂದರೆ 'ಸೊಂಸೆಯಯು ಉತಾಪದಿಸುವ ಅರ್ವಾ ಉತೆುೇಜ್ಸುವ ಅರ್ವಾ ಹೆಕೊಂದಿರುವ ಉತಪನ್ುಗಳ 
ವಾಯಪಕ್ ಬೊಂಡವಾಳ'. 

• ಒೊಂದು ಭೇೆಟ್ಟಯಲ್ಲಿ, ವಿತರಕ್ ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ು ಉತಪನ್ು ಎ ಯೊಂದಿಗ ೆಅವನ್/ಅವಳ ಮಾರಾಟ್ದ ಕ್ರಯೆನ್ುು 
ತೆರದೆರೆ, ಅವನ್ು/ಅವಳು ಉತಪನ್ು ಬಿ ಮತುು ಉತಪನ್ು ಸಿ ಅರ್ವಾ ಉತಪನ್ು ಡಿ ಜಕೆತೆಗ ೆಬೇೆರ ೆಬೇೆರೆ ಕ್ರಗೆಳಲಿ್ಲ 
ಮಾರಾಟ್ದ ಕ್ರಯೆನ್ುು ತೆರಯೆಲು ಪರಯತಿುಸಬೇೆಕ್ು. 

ಹೆೇಳಿ  
 

 

• ವಿವಿಧ ದಕರವಾಣ ಕ್ರಗೆಳಲ್ಲಿ ಎ, ಬಿ, ಮತುು ಸಿ ಉತಪನ್ುಗಳನ್ುು ಮಾರಾಟ್ ಮಾಡಲು ಅವರು ಪ್ಾತಾರಭಿನ್ಯ 
ಚ್ಟ್ುವಟ್ಟಕೆಯನ್ುು ನವಥಹಸುತಿುದಾದರ ೆಎೊಂದು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗ ೆತಿಳ್ಳಸಿ. 

• ಗಾರಹಕ್ರ ಪ್ಾತರವನ್ುು ನವಥಹಸಿ ಮತುು ಕ್ರಯೆಲ್ಲಿ ಎೊಂದಿಗಕ ಭಾಗವಹಸದ ಅರ್ವಾ ಕ್ಡಿಮ ಭಾಗವಹಸದ 
ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗೆ ಬೊಂದು ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ ಪ್ಾತರವನ್ುು ವಹಸಲು ಪ್ೆಕರೇತಾುಹಸಿ. 

• ಕ್ರಯೆನ್ುು ತೆರಯೆಲು ಮತುು ಉತಪನ್ುವನ್ುು ಮೊದಲು ಮಾರಾಟ್ ಮಾಡಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗ ೆಹೆೇಳ್ಳ. 
• ಮುೊಂದಿನ್ ಕ್ರೆಗಳನ್ುು ಬೇೆರ ೆಬೇೆರೆ ದಿನಾೊಂಕ್ಗಳಲ್ಲಿ ಮಾಡಲಾಗುತಿುದೆ ಎೊಂದು ಊಹಸಿ, ಗಾರಹಕ್ರಕೆೊಂದಿಗ ೆ
ಕೆಕನಯೆ ಚ್ಚೆಥಯ ಆರ್ಾರದ ಮೇಲೆ ಬೇೆರೆ ಉತಪನ್ುದಕೆೊಂದಿಗ ೆಕ್ರಯೆನ್ುು ತೆರಯೆಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಯನ್ುು ಕೇೆಳ್ಳ. 

• ನಯಮವನ್ುು ಅನ್ುಸರಿಸದಿದದಲ್ಲಿ ಪ್ಾತರದ ಕೆಕನೆಯಲ್ಲಿ ಪರತಿಕ್ರಯ್ಕಯನ್ುು ಒದಗಿಸಿ.  

 

ಅಡಡ 
ಮಾರಾಟ

ಮಾರಾಟವ್ಾ
ಗುತಿುದ್ೆ

ರ್ಾರಣಶಕಿು

ವಕಾಲತುು

ಸಾಾಧಿೇನಪಡಿಸಿ
ಕೊಳುುತಿುದ್ೆ

ಪಾತಾರಭಿನಯ  
 

 

 
 

 

ಗಾರಹಕ್ 
ಸೊಂಬೊಂಧ
ದ ಹೊಂತ

ಕಾಯಥಕ್ರ
ಮಕೊ ಸೆೇರಿ

ಉತಪನ್ು
ಸೆೇವೆಗಳನ್ುು
ಬಳಸುವು
ದು

ಹೆಚ್ುುತಿುರುವ 
ಆವತಥನ್

ದಿೇಘಥವಾ
ಗಿರಿ

ತೃಪುರಾಗಿ, 
ಇತರ 

ಸೆುೇಹತರಿಗೆ 
ತಿಳ್ಳಸಿ

ಚ್ಚತರ 4.2 ಶೆರೇಣಯ ಮಾರಾಟ್ 

 98 



  

 

ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

 

  4.2.3 ಅಡಡ-ಮಾರಾಟ ಮತುು ಹೆಚುು-ಮಾರಾಟ 
• ಅಸಿುತವದಲ್ಲಿರುವ ಗಾರಹಕ್ರಿಗೆ ನೇಡಲಾಗುವ ಹೆಚ್ುುವರಿ ಉತಪನ್ು ಅರ್ವಾ ಸೆೇವಯೆು ಅಡಿ-ಮಾರಾಟ್ದ ಅಡಿಯಲ್ಲಿ 
ಬರುತುದ.ೆ 

• ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ು ಹೆಚ್ುು ಲಾಭವನ್ುು ಗಳ್ಳಸಲು ಅಸಿುತವದಲ್ಲಿರುವ ಗಾರಹಕ್ರಿಗೆ ಹೆಚ್ುು ದುಬಾರಿ, ಸುರ್ಾರಿತ 
ಉತಪನ್ುವನ್ುು ನೇಡುವ ಮಾರಾಟ್ ತೊಂತರವನ್ುು ಹೆಚ್ುು-ಮಾರಾಟ್ ಎೊಂದು ಕ್ರಯೆಲಾಗುತುದೆ. 

• ಹೆಚ್ಚುನ್ ದೆಕಡಿ ವಾಯಪ್ಾರ ಸೊಂಸೆಯಗಳು ಸಾಮಾನ್ಯವಾಗಿ ಮಾರಾಟ್ವನ್ುು ಹೆಚ್ಚುಸಲು ಅಡಿ-ಮಾರಾಟ್ ಮತುು 
ಮಾರಾಟ್ದ ತೊಂತರಗಳ ಸೊಂಯೇಜನಯೆನ್ುು ನೇಡುತುವ.ೆ 

ಹೆೇಳಿ  
 

• ಎರಡು ಉತಪನ್ುಗಳನ್ುು ಮಾರಾಟ್ ಮಾಡಲು ಮತುು ಅಡಿ ಮಾರಾಟ್ ಮತುು ಮಾರಾಟ್ದ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು 
ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳಿಲು ಅವರು ಮತೆಕುೊಂದು ಪ್ಾತಾರಭಿನ್ಯ ಚ್ಟ್ುವಟ್ಟಕಯೆನ್ುು ನವಥಹಸುತಿುದಾದರ ೆಎೊಂದು 
ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗೆ ತಿಳ್ಳಸಿ. 

• ಈ ಬಾರಿ ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ ಪ್ಾತರವನ್ುು ನವಥಹಸಿ ಮತುು ಇನೆಕುಬಬ ವಿದಾಯರ್ಥಥಗ ೆಬೊಂದು ಗಾರಹಕ್ರ ಪ್ಾತರವನ್ುು 
ವಹಸಲು ಹೆೇಳ್ಳ. 

• ಮಾರಾಟ್ಗಾರನಾಗಿ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯೊಂದಿಗ ೆಮಾತನಾಡಿ ಮತುು ಗಾರಹಕ್ರ ಪರತಿಕ್ರಯ್ಕಯ ಆರ್ಾರದ ಮೇಲೆ 
ಉತಪನ್ುಗಳನ್ುು ಮಾರಾಟ್ ಮಾಡುವ ಮಕಲಕ್ ಪರಿಕ್ಲಪನೆಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 

•  

 ಚ್ಚತರ 4.3 ಅಡಿ-ಮಾರಾಟ್ ಮತುು ಹೆಚ್ಚುನ್ ಮಾರಾಟ್ 

ಪಾತಾರಭಿನಯ  
 

ಅಡಿ ಮಾರಾಟ್ 

ಹೆಚ್ುು 
ಮಾರಾಟ್ 

• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳು ಯಾವುದೆೇ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದದರೆ ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಯಾವುದೆೇ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯು ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳಲಿು ತೆಕೊಂದರೆಯನ್ುು ಎದುರಿಸುತಿುದದರೆ ವಿವರಿಸಿ 
ಮತುು ಪುನ್ರುಚ್ುರಿಸಿ. 

• ಐಚ್ಚಿಕ್ವಾಗಿ, ಸೊಂದೆೇಹದಲಿ್ಲ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಲು ಯಾವುದೆೇ ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
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• ಯೇಜನ ೆಸೊಂವಹನ್ದ ಪರಿಕ್ಲಪನೆಯನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 
• ವಿತರಕ್ರ ಮಾರಾಟ್ ವಯಕ್ುಯ ಅಗತಯವನ್ುು ಯೇಜನ ೆಸೊಂವಹನ್ವನ್ುು ಹೆೇಗ ೆಒದಗಿಸಲು ಸಾಧಯವಾಗುತುದೆ 
ಎೊಂಬುದನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 

• ಎಲಾಿ ವಗಥಗಳ್ಳಗ ೆಮಾರಾಟ್ದ ಶೆರೇಣಯನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ಅಡಿ-ಮಾರಾಟ್ ಮತುು ಹೆಚ್ುು-ಮಾರಾಟ್ದ ಪರಿಕ್ಲಪನೆಗಳನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 

ಸಾರಾಂಶ  
 

 

 

ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
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  ಘಟಕ 4.3: ಅಂಗೆೈ ಗಣಕಗಳು/ಕೆೈಯಲ್ಲಿ ಹಿಡಿಯಲದ 
ಸಾಧನ ಮತುು ಅದರ ಕಾಯಯನಿವಯಹಣೆ ವ್ೆೈಶಷೆಯಗಳು 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗೆ ವಿದ್ಾಾರ್ಥಯಗಳಿಗೆ ಈ ಕಳೆಗಿನವು ಸಾಧಾವ್ಾಗುತುದ್ೆ: 
1. ಮಾರಾಟ್ದ ಬಿೊಂದುಗಾಗಿ ಕೆೈಯಲಿ್ಲ ಹಡಿಯುವ ಸಲಕ್ರಣೆಗಳ ಪಟ್ಟಟಯನ್ುು ಮಾಡಿ. 
2. ಮಾರಾಟ್ದ ಬಿೊಂದು ವಯವಸೆಯಯಲಿ್ಲ ಪಟ್ಟಟಕ ೆಸೊಂಕೆೇತ ಓದುಗ ಅರ್ವಾ ಪಟ್ಟಟಕ ೆಸೊಂಕೆೇತಗಳ ಚ್ಚತರಶೆ ೇಧಕ್ಗಳ 
ಉಪಯೇಗಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 

3. ದಾಖ್ಲೆ ಮುದರಕ್ಗಳು ಮತುು ಒಯಯಬಹುದಾದ ದತಾುೊಂಶ ಘಟ್ಕ್ಗಳನ್ುು ಚ್ಚ್ಚಥಸಿ. 
4. ವಿದುಯನಾಮನ್ ಶೆಲ್್ ಗುರುತು ಪಟ್ಟಟ ವಯವಸೆಯ ಮತುು ಬಲೆೆ ಬೊಂದಕಕ್ುಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 

 

ಘಟಕದ ಉದ್ೆದೇಶಗಳು  

 

4.3.1 ಮಾರಾಟದ ಬಂದುಗಳಲ್ಲಿ ಬಳಸಲಾದ ಸಲಕರಣೆಗಳು 

ಮಾರಾಟ್ದ ಬಿೊಂದುವಿಗ ೆಎಷುಟ ಕೆೈ ಹಡಿಯಲದ ಸಾಧನ್ಗಳನ್ುು ಬಳಸಲಾಗಿದೆ ಎೊಂದು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
ಕೇೆಳಿ  
 

ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ ಪರತಿಕ್ರಯ್ಕಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ ಮತುು ಕಳೆಗಿನ್ವುಗಳು ಕೆೈಯಲ್ಲಿ ಹಡಿಯುವ ಸಾಧನ್ಗಳಾಗಿವೆ: 

 

ಪಟ್ಟಟಕ ೆಸೊಂಕೆೇತವನ್ುು ಓದುಗ ಅರ್ವಾ ಪಟ್ಟಟಕ ೆಸೊಂಕೆೇತ ಚ್ಚತರಶೆ ೇಧಕ್
"ಉತಪನ್ುಗಳನ್ುು ಗುರುತಿಸುವ ಮತುು ಓದುವ ವಿದುಯನಾಮನ್ ವಯವಸೆಯಯು ಪಟ್ಟಟಕ ೆ
ಸೊಂಕೆೇತಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದೆ.
"ಚ್ಚತರಶೆ ೇಧಕ್, ಡಿಕಕೆೇಡರ್ (ಇದು ಅೊಂತನಥರ್ಮಥತ ಅರ್ವಾ 
ಬಾಹಯವಾಗಿರಬಹುದು) ಮತುು ತೊಂತಿಯನ್ುು ಒಳಗಕೆೊಂಡಿದೆ, ಈ ತೊಂತಿಯು 
ಓದುಗರನ್ುು ಗಣಕ್ಯೊಂತರಕೊ ಸೊಂಪಕ್ಥಸುತುದೆ.

ವಿವರಿಸಿ  
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ಚ್ಚತರ 4.4 ಕೆೈಯಲ್ಲ ಿಹಡಿಯಲದ ಸಾಧನ್ಗಳು ಚ್ಚಲರಿೆ ವಾಯಪ್ಾರದಲ್ಲ ಿಬಳಸಲಾಗಿದೆ 

ಡಾಕಟೆ ಮುದರಕ್ಗಳು
"ಮಾರಾಟ್ದ ಲ್ಲಖಿತ ಪರತಿಗಳನ್ುು ಉತಾಪದಿಸಿ.
"ಲ್ಲಖಿತ ಪರತಿಯನ್ುು ಗಾರಹಕ್ರಿಗೆ ನೇಡಲಾಗುತುದೆ ಮತುು ರಶಿೇದಿ ಅರ್ವಾ ಖ್ರಿೇದಿಯ
ಪುರಾವೆಯನ್ುು ರಕಪ್ಪಸುತುದೆ.

ಒಯಯಬಹುದಾದ ದತಾುೊಂಶ ಘಟ್ಕ್ಗಳು (ಪ್ಪಡಿಯು)
"ಇಲಿದೆ ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹವನ್ುು ಅಳಯೆಬಹುದು.
" ವಸುುವನ್ುು ನೇೆರವಾಗಿ ಶಲೆ್್ ನೊಂದ ಚ್ಚತರಶೆ ೇಧಕ್ ಮಾಡುವ ಮಕಲಕ್ ಸುಲಭವಾಗಿ 
ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ ಆದೇೆಶಗಳನ್ುು ಮಾಡಬಹುದು.

ಬಲೆೆ ಗನ್
"ಕೆೈಪ್ಪಡಿ ಅರ್ವಾ ವಿದುಯನಾಮನ್ ಆಗಿರಬಹುದು ಮತುು ಸರಕ್ುಗಳ ಬಲೆೆಗೆ ಬಳಸಲಾಗುತುದ.ೆ
"ಹೆಚ್ಚುನ್ ಅೊಂಗಡಿಗಳು ಬಲೆೆ ಗುರುತಿಸುವಿಕೆಗಾಗಿ ಪಟ್ಟಟಕೆ ಸೊಂಕೆೇತಗಳ ೆೊಂದಿಗ ೆಕೆಲಸ 
ಮಾಡುತುವೆ.

ಪಟ್ಟಟಕ ೆಸೊಂಕೆೇತ ಓದುಗ ಅರ್ವಾ ಪಟ್ಟಟಕ ೆಸೊಂಕೇೆತ ಚ್ಚತರಶೆ ೇಧಕ್, ಡಾಕಟೆ ಮುದರಕ್ಗಳು, ಒಯಯಬಹುದಾದ 
ದತಾುೊಂಶ ಘಟ್ಕ್ (ಪ್ಪಡಿಯು) ಮತುು ಬಲೆೆ ಗನ್. 

ಬಳಸಬಹುದ್ಾದ ಸಂಪನೂೂಲಗಳು  

ಗಳು  

 

• ಕೆಳಗಿನ್ ಕೆೈಯಲಿ್ಲ ಹಡಿಯಲಾದ ಸಾಧನ್ಗಳನ್ುು ತೆಕೇರಿಸಿ ಮತುು ಅವುಗಳ ಕಾಯಥವನ್ುು ವಿವರಿಸಿ: 
➢ ಪಟ್ಟಟಕ ೆಸೊಂಕೆೇತ ಓದುಗ ಅರ್ವಾ ಪಟ್ಟಟಕ ೆಸೊಂಕೇೆತ ಚ್ಚತರಶೆ ೇಧಕ್ 
➢ ಡಾಕಟೆ ಮುದರಕ್ಗಳು 
➢ ಒಯಯಬಹುದಾದ ದತಾುೊಂಶ ಘಟ್ಕ್ಗಳು (ಪ್ಪಡಿಯು) 
➢ ಬಲೆೆ ಗನ್ 

• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳು ಯಾವುದೆೇ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದದರೆ ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ ಮತುು ಅವರ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಪರಿಹರಿಸಿ. 

ಪಾರಯೇಗಿಕ  
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• ಕೌಶಲಯ ಅಭಾಯಸ ತೊಂಡದ ಚ್ಟ್ುವಟ್ಟಕಯೆನ್ುು ನ್ಡೆಸುವುದು. 
• ತಲಾ 3-4 ಸದಸಯರ ತೊಂಡಗಳಲ್ಲಿ ತಮಮನ್ುು ಜಕೆೇಡಿಯಾಗಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗ ೆಹೆೇಳ್ಳ. 
• ಅವರ ತೊಂಡದಲಿ್ಲ ಚ್ಚ್ಚಥಸಲು ಮತುು ಅೊಂಗಡಿ ಕಾಯಾಥಚ್ರಣೆಗಳಲ್ಲಿ ಕೆೈಯಲ್ಲಿ ಹಡಿಯುವ ಸಾಧನ್ಗಳ 
ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ುು ಪಡಯೆಲು ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

• ತಮಮ ಸೊಂಶೆ ೇಧನಗೆಳನ್ುು ಹೊಂಚ್ಚಕೆಕಳಿಲು ಯಾವುದೆೇ ತೊಂಡಗಳನ್ುು ಯಾದೃಚ್ಚಿಕ್ವಾಗಿ ಕೆೇಳ್ಳ. 

ತಂಡದ ಚಟುವಟಿಕೆ  

 

• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳು ಯಾವುದೆೇ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದದರೆ ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಯಾವುದೆೇ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯು ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳಲಿು ತೆಕೊಂದರೆಯನ್ುು ಎದುರಿಸುತಿುದದರೆ ವಿವರಿಸಿ 
ಮತುು ಪುನ್ರುಚ್ುರಿಸಿ. 

• ಐಚ್ಚಿಕ್ವಾಗಿ, ಸೊಂದೆೇಹದಲಿ್ಲ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಲು ಯಾವುದೆೇ ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  

 

• ಮಾರಾಟ್ದ ಬಿೊಂದುಗಾಗಿ ಕೆೈಯಲಿ್ಲ ಹಡಿಯುವ ಸಲಕ್ರಣೆಗಳ ಪಟ್ಟಟಯನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ಮಾರಾಟ್ದ ಬಿೊಂದು ವಯವಸೆಯಯಲಿ್ಲ ಪಟ್ಟಟಕ ೆಸೊಂಕೆೇತ ಓದುಗ ಅರ್ವಾ ಪಟ್ಟಟಕ ೆಸೊಂಕೆೇತ ಚ್ಚತರಶೆ ೇಧಕ್ ಬಳಕೆಗಳನ್ುು 
ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 

• ಡಾಕಟೆ ಮುದರಕ್ಗಳು ಮತುು ಒಯಯಬಹುದಾದ ದತಾುೊಂಶ ಘಟ್ಕ್ಗಳ ಸಾರಾೊಂಶ. 
• ವಿದುಯನಾಮನ್ ಶೆಲ್್ ಗುರುತು ಪಟ್ಟಟ ಮಾಡುವ ವಯವಸೆಯ ಮತುು ಬಲೆೆ ಗನ್ ಗಳ ಸಾರಾೊಂಶ. 

ಸಾರಾಂಶ  
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ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

 

  ಘಟಕ 4.4: ಸರಕು ಸಂಗರಹವನುು ಹಿಂದ್ಧರುಗಿಸುವುದು, 
ಮೊದಲು ತಯಾರಿಸಿದ ಮೊದಲು ಹೊರಗೆ 
(ಎಫ ಎಂಎಫ ಒ) ಮತುು ಸರಕು ಸಂಗರಹ ತಿರುಗುವಿಕೆ 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗ ೆವಿದ್ಾಾರ್ಥಯಗಳಿಗೆ ಈ ಕೆಳಗಿನವು ಸಾಧಾವ್ಾಗುತುದ್ೆ: 
1. ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ ವಾಪಸಾತಿಯನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
2. ತಾಜಾತನ್ದ ರಕಢಿಗಳ ಬಗೆೆ ಮಾಹತಿಯನ್ುು ಒದಗಿಸಿ. 
3. ಮೊದಲು ತಯಾರಿಸಿದ ಮೊದಲು ಹಕೆರಗ ೆ(ಎಫ ಎೊಂಎಫ ಒ) ಕ್ುರಿತು ಚ್ಚ್ಚಥಸಿ. 
4. ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ ಸರದಿ ಮತುು ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ ನ್ಷಟವನ್ುು ತಗಿೆಸುವ ಇತರ ವಿರ್ಾನ್ಗಳನ್ುು ಚ್ಚ್ಚಥಸಿ. 

ಘಟಕದ ಉದ್ೆದೇಶಗಳು  

 

4.4.1 ಸರಕು ಸಂಗರಹವನುು ಹಿಂದ್ಧರುಗಿಸುವುದು 

ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹಣಯೆ ಚ್ಲನಯೆು ತಿೇರಾ ಕ್ಡಿಮಯಿದದಲ್ಲಿ ಅೊಂಗಡಿಯ ಮಾಲ್ಲೇಕ್ರು ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ 
ತಿರುಗುವಿಕಯೆನ್ುು ನ್ಡಸೆುತಾುರೆ ಎೊಂಬುದನ್ುು ವಿತರಕ್ ಮಾರಾಟ್ ವಯಕ್ುಯು ಖ್ಚ್ಚತಪಡಿಸಿಕೆಕಳಿಬೇೆಕ್ು. 

ಹೆೇಳಿ  
 

 

ಹೆೇಗ ೆವಿವರಿಸಿ: 
• ಹಾನಗೆಕಳಗಾದ ಅರ್ವಾ ಅವಧಿ ರ್ಮೇರಿದ ಸರಕ್ುಗಳನ್ುು ತಾಜಾ ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹಗಳೆ ೊಂದಿಗ ೆ
ಬದಲಾಯಿಸಬೇೆಕ್ು. 

• ಕೆೈಯಲ್ಲಿ ಹಡಿಯಲದ ಸಾಧನ್ದಲ್ಲಿ ಹಾನಗೆಕಳಗಾದ ಸರಕ್ುಗಳ ಬಗೆೆ ಮಾಹತಿಯನ್ುು ನ್ಮಕದಿಸಬೇೆಕ್ು. 

ವಿವರಿಸಿ  
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 
  

ತಾಜಾತನ್ದ ಮಾನ್ದೊಂಡಗಳು, ಎಫ ಎೊಂಎಫ ಒ ಮತುು ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ ಪರಿಭರಮಣೆ,ನಯಮಗಳ ಬಗೆೆ 
ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗೆ ಏನ್ು ತಿಳ್ಳದಿದೆ ಎೊಂದು ಕೆೇಳ್ಳ. 

4.4.2 ತಾಜಾತನದ ನಿಯಮಗಳು, ಎಫ ಎಂಎಫ ಒ 
ಮತುು ಸರಕು ಸಂಗರಹ ಪರಿಭ್ರಮಣೆ 

 ಕೇೆಳಿ  
 
 

 

 

 
ಚ್ಚತರ 4.5 ತಾಜಾತನ್ದ ನಯಮಗಳ ವಿಸುರಣೆ, ಎಫ ಎೊಂಎಫ ಒ, ಮತುು ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ ಸರದಿ 

ತಾಜಾತನ್ 
ರಕಢಿಗಳು

• ಉತಪನ್ುವನ್ುು ಗಾರಹಕ್ರಿಗೆ ಲಭಯವಾಗುವೊಂತೆ ಮತುು ಅಗತಯವಿದಾದಗ ಖ್ಚ್ಚತಪಡಿಸಿಕೆಕಳಿಲು ಅವುಗಳನ್ುು 
ಸಾಯಪ್ಪಸಲಾಗಿದೆ.

• ಆಹಾರ-ಸೊಂಬೊಂಧಿತ ವಯವಹಾರದಲ್ಲಿ ತೆಕಡಗಿರುವ ಸೊಂಸೆಯಗಳು ತಮಮ ಕ್ೊಂತೆ ಉತಪನ್ುಗಳ ಉತಾಪದನೆ ಮತುು
ವಿತರಣೆಯಲ್ಲಿ ಕ್ಟ್ುಟನಟ್ಾಟದ ಗುಣಮಟ್ಟದ ಮಾನ್ದೊಂಡವನ್ುು ಅನ್ುಸರಿಸುತುವೆ.

ಎಫ ಎೊಂಎಫ ಒ

• ಮೊದಲು ತಯಾರಿಸಿದ ಮೊದಲು ಹೆಕರಗ ೆ(ಎಫ ಎೊಂಎಫ ಒ) ಲೆಕ್ೂಪತರ ವಷಥದ ಅೊಂತಯದ ವೆೇಳಗೆೆ 
ಅರ್ವಾ ಸೊಂಸಯೆಯು ಅನ್ುಸರಿಸುವ ಲಕೆ್ೂಪರಿಶೆ ೇಧಕ್ ಅವಧಿಯಳಗೆ ದಾಸಾುನ್ು ಲೆಕಾೂಚಾರ ಮಾಡುವ 
ವಿರ್ಾನ್ವಾಗಿದೆ.

ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ
ಸರದಿ

• ಈ ವಿರ್ಾನ್ವನ್ುು ಹೆಚಾುಗಿ ಆಹಾರ ಮಳ್ಳಗಗೆಳು, ಚ್ಚಲಿರೆ ಅೊಂಗಡಿಗಳು, ಮಹಾಮಾಳ್ಳಗೆ, 
ಉಪಹಾರಗೃಹಗಳು, ಇತಾಯದಿಗಳಲ್ಲಿ ಬಳಸಲಾಗುತುದೆ.

• ಎಫ ಐಎಫ ಒ (ಮೊದಲು ಒಳಗೆ ಮೊದಲು ಹೆಕರಗೆ), ಎಫ ಐಎಫ ಒ (ಮೊದಲ ಅವಧಿ ಮುಗಿದ 
ಮೊದಲ ಹೆಕರಗ)ೆ ಮತುು ಎಫ ಎೊಂಎಫ ಒ (ಮೊದಲು ತಯಾರಿಸಿದ ಮೊದಲು ಹೆಕರಗ)ೆ 
ಸಹಾಯದಿೊಂದ ಎಲಾಿ ಕ್ಚಾು ಸಾಮಗಿರಗಳು ಮತುು ಸಿದಧಪಡಿಸಿದ ಸರಕ್ುಗಳ ಸರಿಯಾದ ಪರಿಚ್ಲನೆಯನ್ುು 
ನವಥಹಸಬಹುದು.

ವಿವರಿಸಿ  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

 

  

ಅತುಯತುಮ ಪರಿಸಿಯತಿಗಳಲಿ್ಲ ಸೊಂಗರಹಸಲಾದ ವಿವಿಧ ಆಹಾರ ಉತಪನ್ುಗಳ್ಳಗಾಗಿ ಖ್ರಿೇದಿಸಿದ ದಿನಾೊಂಕ್ದಿೊಂದ 
ಶೆೇಖ್ರಣಾ ಸಮಯಗಳ್ಳಗೆ ಸಾಮಾನ್ಯ ಸಲಹೆಗಳನ್ುು ನೇಡುವ ನ್ಕ್ಷೆಯನ್ುು ವಿೇಕ್ಷಿಸಲು ತಮಮ ಪ್ಾಲೆಕೆಳುಿವವರ 
ಕೆೈಪ್ಪಡಿಗಳನ್ುು ಉಲಿೆೇಖಿಸಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗ ೆಕೆೇಳ್ಳ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  

 

• ಉತಪನ್ುಗಳು ಹಾಳಾಗುವೊಂತಿದದರೆ ಮತುು ಅವುಗಳ ಮೇಲೆ ಬಳಕಯೆ ದಿನಾೊಂಕ್ ಅರ್ವಾ ಮಾರಾಟ್ದ 
ದಿನಾೊಂಕ್ವನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದದರೆ ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿ ಎಫ ಎೊಂಎಫ ಒ ಅನ್ುು ಕ್ಟ್ುಟನಟ್ಾಟಗಿ ಅನ್ುಸರಿಸುವುದು 
ಕ್ಡಾಿಯವಾಗಿದೆ. 

• ಹಳೆಯ ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹವನ್ುು ಮುೊಂದಿನ್ ಸಾಲ್ಲನ್ಲ್ಲಿ ಇರಿಸಬೇೆಕ್ು ಮತುು ಹೆಕಸದು ಹೊಂದಿನ್ ಸಾಲ್ಲನ್ಲ್ಲಿರಬೇೆಕ್ು. 
• ಆದಾಗಕಯ, ಈ ವಿಷಯದಲ್ಲ ಿಕೆಲವು ಸಮಸೆಯಗಳ್ಳವೆ: 
➢ ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ ತಿರುಗುವಿಕಯೆ ಬಗೆೆ ತಿಳ್ಳದಿರುವ ಗಾರಹಕ್ರು ಶಲೆ್್ ನ್ ಕೆಕನಯೆಲಿ್ಲ ತಲುಪಬಹುದು ಅರ್ವಾ 
ಹೆಕಸ ಉತಪನ್ುವನ್ುು ನೇಡಲು ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ನ್ುು ಕೇೆಳಬಹುದು. 

➢ ಉತಪನ್ುವು ಭಾರವಾದಾಗ ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ ತಿರುಗುವಿಕಯೆು ಅಸಾಧಯವಾಗಿರುತುದೆ. 
➢ ಕೆಲವೊಮಮ ಅಸಡೆ ಿಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ು ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ ತಿರುಗುವಿಕೆಗೆ ಸಮಸೆಯಗಳನ್ುು ಉೊಂಟ್ುಮಾಡಬಹುದು 

ಹೆೇಳಿ  
 

4.4.3 ಸರಕು ಸಂಗರಹ ನಷೆವನುು ತಗಿೆಸುವ ಇತರ 
ವಿರ್ಾನಗಳು 

ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ ನ್ಷಟವನ್ುು ತಗಿೆಸಲು ಕೆಲವು ಇತರ ವಿರ್ಾನ್ಗಳೆೊಂದರೆ: 
• ಉತಪನ್ುದ ಚ್ಚಲಿರ ೆಬಲೆೆಯನ್ುು ಕ್ಡಿಮ ಮಾಡುವ ಮಕಲಕ್ ಅದರ ಮಾರಾಟ್-ದಿನಾೊಂಕ್ ಅರ್ವಾ ಬಳಕ-ೆ
ದಿನಾೊಂಕ್ದ ಸರ್ಮೇಪದಲಿ್ಲರುವ ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹವನ್ುು ಹಚೆ್ುು ಆಕ್ಷಥಕ್ವಾಗಿ ಮಾಡುವುದು. 

• ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹದ ಭೌತಿಕ್ ಸಿಯತಿ ಮತುು ತಾಜಾತನ್ವನ್ುು ಪರಿಶಿೇಲ್ಲಸುವುದು ಮತುು ಎಫ ಎೊಂಎಫ ಒ ಪರಕಾರ 
ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹವನ್ುು ವಯವಸೆಯಗೆಕಳ್ಳಸುವುದು ಮತುು ಎಫ ಎೊಂಎಫ ಒನ್ಲಿ್ಲ ಅೊಂಗಡಿ ಮಾಲ್ಲೇಕ್ರಿಗೆ ಶಿಕ್ಷಣ 
ನೇಡುವುದು. 

• ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹಣೆಗಳ ಚ್ಲನಯೆು ತಿೇರಾ ಕ್ಡಿಮ ಇರುವ ಮಳ್ಳಗಗೆಳ್ಳಗ ೆಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ ತಿರುಗುವಿಕಯೆನ್ುು 
ನ್ಡಸೆುವುದು. 

ಹೆೇಳಿ  
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• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳು ಯಾವುದೆೇ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದದರೆ ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಯಾವುದೆೇ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯು ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳಲಿು ತೆಕೊಂದರೆಯನ್ುು ಎದುರಿಸುತಿುದದರೆ 
ವಿವರಿಸಿ ಮತುು ಪುನ್ರುಚ್ುರಿಸಿ. 

• ಐಚ್ಚಿಕ್ವಾಗಿ, ಸೊಂದೆೇಹದಲಿ್ಲ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಲು ಯಾವುದೆೇ ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  

 

• ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ ಹೊಂತಿರುಗಿಸುವ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ತಾಜಾತನ್ದ ರಕಢಿಗಳ್ಳಗ ೆಸೊಂಬೊಂಧಿಸಿದ ಮಾಹತಿಯನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 
• ಮೊದಲ-ತಯಾರಿಸಿದ, ಮೊದಲ-ಹೆಕರಗ ೆ(ಎಫ ಎೊಂಎಫ ) ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 
• ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹದ ಸರದಿ ಮತುು ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ ನ್ಷಟವನ್ುು ತಗಿೆಸುವ ಇತರ ವಿರ್ಾನ್ಗಳನ್ುು 
ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 

ಸಾರಾಂಶ  
 

 

ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

 

  ಘಟಕ 4.5: ಚಿಲಿರೆ ವ್ಾಾಪಾರಿಗಳಿಗೆ ಸಮರ್ಯವ್ಾಗಿ ಸೆೇವ್ೆ 
ಸಲ್ಲಿಸಲು ಮಾಗಯಸೂಚಿಗಳು 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗ ೆವಿದ್ಾಾರ್ಥಯಗಳಿಗೆ ಈ ಕೆಳಗಿನವು ಸಾಧಾವ್ಾಗುತುದ್ೆ: 
1. ವಿತರಕ್ರ ಮಾರಾಟ್ಗಾರರ ವೃತಿುಪರ ನ್ಡವಳ್ಳಕೆಯನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
2. ಗಾರಹಕ್ರ ದೃಷಿಟಕೆಕೇನ್ವನ್ುು ಗುರುತಿಸಿ. 
3. ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಗ ೆಪರಿಣಾಮಕಾರಿಯಾಗಿ ಸೆೇವೆ ಸಲ್ಲಿಸಲು ಮಾಗಥಸಕಚ್ಚಗಳನ್ುು ರಕಪ್ಪಸಿ. 
4. ವೆೈಯಕ್ುಕ್ ಸವಚ್ಿತೆ ಮತುು ನೆೈಮಥಲಯವನ್ುು ಹೆೇಗ ೆಕಾಪ್ಾಡಿಕೆಕಳಿಬೇೆಕ್ು ಎೊಂಬುದನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 

ಘಟಕದ ಉದ್ೆದೇಶಗಳು  

 

4.5.1 ವಿತರಕರ ಮಾರಾಟಗಾರರ ವೃತಿುಪರ ಸೌಜನಾ 
ಮಾಗಯಸೂಚಿಗಳು 

• ಕೌಶಲಯ ಅಭಾಯಸ ತೊಂಡದ ಚ್ಟ್ುವಟ್ಟಕಯೆನ್ುು ನ್ಡೆಸುವುದು. 
• 3 ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ ತೊಂಡಗಳಲ್ಲಿ ತಮಮನ್ುು ವಿಭಜ್ಸುವೊಂತ ೆವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ತಮಮ ನ್ಡುವ ೆಚ್ಚ್ಚಥಸಲು ಹೆೇಳ್ಳ ಮತುು ಅವರಿಗೆ ಸಹಾಯ ಮಾಡುವ ಕೆಲವು ಮುಖ್ಯ ಸಕಚ್ನಗೆಳನ್ುು 
ಬರಯೆಿರಿ: 
➢ ಉತಪನ್ು ಅರ್ವಾ ಸೆೇವಯೆ ಮಟ್ಟಕೂೆ. 
➢ ಸೊಂಭಾವಯ ಗಾರಹಕ್ರಕೆೊಂದಿಗ ೆಸೊಂಬೊಂಧವನ್ುು ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸಿ. 

• ಯಾದೃಚ್ಚಿಕ್ವಾಗಿ ಯಾವುದೇೆ 3 ತೊಂಡಗಳನ್ುು ಆಯ್ಕೂಮಾಡಿ ಮತುು ಉಳ್ಳದ ವಗಥದವರೆಕೊಂದಿಗ ೆತಮಮ 
ಸಕಚ್ಕ್ಗಳನ್ುು ಹೊಂಚ್ಚಕೆಕಳಲಿು ಸದಸಯರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

• ಅವುಗಳನ್ುು ಸರಿಪಡಿಸಿ ಮತುು ಅವುಗಳು ವಾಯಪ್ಪುಯಿೊಂದ ಹೆಕರಗಿರುವ ವಿವರವಾದಾಗ ಪರತಿಕ್ರಯ್ಕಯನ್ುು ಒದಗಿಸಿ. 
 

ಕೌಶಲಯ ಅಭಾಯಸ 
 

ಸಮಯ 
 

ಸೊಂಪನ್ಕಮಲಗಳು 
ವಿತರಕ್ರ ಮಾರಾಟ್ಗಾರರ ವೃತಿುಪರ 
ಸೌಜನ್ಯ ಮಾಗಥಸಕಚ್ಚಗಳನ್ುು 
ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳುಿವುದು 

 
30 ನರ್ಮಷಗಳು 

 
ಅನ್ವಹಸುವುದಿಲಿ 

 

ತಂಡದ ಚಟುವಟಿಕೆ  
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 
 

  

ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ ಸಕಚ್ಕ್ಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ ಮತುು ವೃತಿುಪರ ಸೌಜನ್ಯವನ್ುು ತೆಕೇರಿಸಲು ಅಗತಯವಿರುವ ಕಳೆಗಿನ್ 
ಸಕಚ್ಕ್ಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ: 
• ನಮಮ ಗಾರಹಕ್ರ ಬಗೆೆ ತಿಳ್ಳಯಿರಿ. 
• ನಮಮ ಗಾರಹಕ್ರನ್ುು ಆಲ್ಲಸಿ. 
• ನಮಮ ಗಾರಹಕ್ರ ದೃಷಿಟಕಕೆೇನ್ವನ್ುು ಕ್ೊಂಡುಹಡಿಯಿರಿ. 
• ಸಮಯವನ್ುು ಗೌರವಿಸಿ. 

 ಚ್ಚತರ 4.6 ನಮಮ ಗಾರಹಕ್ರ ಬಗೆೆ ತಿಳ್ಳದುಕೆಕಳ್ಳಿ 

ವಿವರಿಸಿ  

 

4.5.2 ಚಿಲಿರೆ ವ್ಾಾಪಾರಿಗೆ ಸಮರ್ಯವ್ಾಗಿ ಸೆೇವ್ೆ ಸಲ್ಲಿಸಲು 
ಮಾಗಯಸೂಚಿಗಳು 

ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಗ ೆಪರಿಣಾಮಕಾರಿಯಾಗಿ ಸೆೇವ ೆಸಲ್ಲಿಸಲು ಈ ಕಳೆಗಿನ್ ಮಾಗಥಸಕಚ್ಚಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ: 

 

ಮೊದಲ ಆಕ್ಷಥಣೆಯನ್ುು ರಚ್ಚಸಿ

ಸಮಯಕೊ ಸರಿಯಾಗಿರಿ

ಸಕಕ್ುವಾಗಿ ಉಡುಗೆತಕೆಡಿ

ವಿವರಿಸಿ  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

 

  

  

  
ಚ್ಚತರ 4.7 ಚ್ಚಲರಿೆ ವಾಯಪ್ಾರಿಗೆ ಸಮರ್ಥವಾಗಿ ಸೆೇವೆ ಸಲ್ಲಸಿಲು ಪರಮುಖ್ ಮಾಗಥಸಕಚ್ಚಗಳು 

 

ವಿನ್ಯಶಿೇಲರಾಗಿ ಮತುು ಗಮನ್ಕೆಕಡಿ 

ಮೊಂದಹಾಸ ನೇಡಿ 

ಚ್ಚಥೆಗಾಗಿ ವಿವಾದಾತಮಕ್ ವಿಷಯಗಳನ್ುು ತಪ್ಪಪಸಿ

ನಮಮ ಗಾರಹಕ್ರನ್ುು ಹೃತಕಪವಥಕ್ವಾಗಿ ಸಾವಗತಿಸಿ

ಉತುಮ ನ್ಡವಳ್ಳಕೆಯನ್ುು ಕಾಪ್ಾಡಿಕೆಕಳ್ಳಿ

4.5.3 ವ್ೆೈಯಕಿುಕ ಸಾಚಛತೆ ಮತುು ನೆೈಮಯಲಾವನುು 
ನಿವಯಹಿಸುವುದು 

ಗಾರಹಕ್ರ ಸೊಂವಹನ್ದ ಸಮಯದಲ್ಲ ಿವೆೈಯಕ್ುಕ್ ನೆೈಮಥಲಯವನ್ುು ಕಾಪ್ಾಡಿಕೆಕಳುಿವುದು ಮುಖ್ಯ ಎೊಂದು ಅವರು 
ಏಕ ೆಭಾವಿಸುತಾುರ ೆಎೊಂದು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಕೇೆಳ್ಳ 

ಕೇೆಳಿ  
 

ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ ಪರತಿಕ್ರಯ್ಕಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ ಮತುು ಕಳೆಗಿನ್ ನೆೈಮಥಲಯ ವಿರ್ಾನ್ಗಳನ್ುು ಪರಿಚ್ಯಿಸಿ: 

 

ನಮಮ ಕೆೈಗಳನ್ುು
ನಯರ್ಮತವಾಗಿ ತೆಕಳಯೆಿರಿ

ನಮಮ ಬರೆಳ್ಳನ್ ಉಗುರುಗಳು
ಮತುು ಕಾಲೆಬರಳ 

ಉಗುರುಗಳನ್ುು ಚ್ಚಕ್ೂದಾಗಿ
ಮತುು ಸವಚ್ಿವಾಗಿಡಿ

ದಿನ್ಕೂೆ ಎರಡು ಬಾರಿ ನಮಮ
ಹಲುಿಗಳನ್ುು ಹಲುಿಜುಜ

ವಿವರಿಸಿ  
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 
 

  

 
ಚ್ಚತರ 4.8 ಪರಮುಖ್ ನೆೈಮಥಲಯ ವಿರ್ಾನ್ಗಳು 

ಪರತಿದಿನ್ ಸಾುನ್ ಮಾಡಿ ಸವಚ್ಿವಾದ ಬಟ್ೆಟಗಳನ್ುು ಧರಿಸಿ ನಮಮ ಬಕಟ್ುಗಳನ್ುು
ಸವಚ್ಿವಾಗಿಟ್ುಟಕೆಕಳ್ಳಿ

ನಮಮ ಕ್ಕದಲನ್ುು ಅಚ್ುುಕ್ಟ್ಾಟಗಿ 
ಮತುು ಅೊಂದವಾಗಿ ಇರಿಸಿ

 

• ತಮಮ ಪ್ಾಲೆಕೆಳುಿವವರ ಕೆೈಪ್ಪಡಿಗಳನ್ುು, ಪುಟ್ 98 ಅನ್ುು ಉಲೆಿೇಖಿಸಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗೆ ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರದಲ್ಲಿ ಸಾಮಾನ್ಯ ಶಿಷ್ಾಟಚಾರಕಾೂಗಿ ನೇಡಿರುವ ಹೆೇಳ್ಳಕೆಗಳು ನಜವೊೇ ಅರ್ವಾ ಸುಳೆ ಿೇ ಎೊಂದು 
ಹೆೇಳಲು ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

• ಪರತಿ ಹೆೇಳ್ಳಕಯೆ ವಿರುದಧ ಪ್ಟೆ್ಟಟಗಯೆಲ್ಲಿ ಟ್ಟ ಅರ್ವಾ ಎಫ ಎೊಂದು ಬರಯೆಲು ಅವರಿಗ ೆತಿಳ್ಳಸಿ. 
 

ಕೌಶಲಯ ಅಭಾಯಸ 
 

ಸಮಯ 
 

ಸೊಂಪನ್ಕಮಲಗಳು 
ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರದಲ್ಲ ಿಸಾಮಾನ್ಯ 
ಶಿಷ್ಾಟಚಾರವನ್ುು 
ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳುಿವುದು 

 
5 ನರ್ಮಷಗಳು 

 
ಭಾಗವಹಸುವವರ ಕೆೈಪ್ಪಡಿ ಮತುು 

ಸಿೇಸದಕ್ಡಿಿ 
 

ಚಟುವಟಿಕೆ  
 

• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳು ಯಾವುದೆೇ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದದರೆ ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಯಾವುದೆೇ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯು ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳಲಿು ತೆಕೊಂದರೆಯನ್ುು ಎದುರಿಸುತಿುದದರೆ ವಿವರಿಸಿ 
ಮತುು ಪುನ್ರುಚ್ುರಿಸಿ. 

• ಐಚ್ಚಿಕ್ವಾಗಿ, ಸೊಂದೆೇಹದಲಿ್ಲ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಲು ಯಾವುದೆೇ ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಅವರ ನರಿೇಕ್ಷೆಗಳನ್ುು ಪಕರೈೆಸಲಾಗಿದೆಯ್ಕೇ ಎೊಂದು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ತಮಮ ಮಾಗಥದಶಿಥಗಳಲಿ್ಲ ನೇಡಲಾದ ವಾಯಯಾಮವನ್ುು ಪಕಣಥಗಕೆಳ್ಳಸಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಅಗತಯವಿದದರ ೆವಾಯಯಾಮವನ್ುು ಪಕಣಥಗಕೆಳ್ಳಸಲು ಅವರಿಗ ೆಸಹಾಯ ಮಾಡಿ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

  

• ವಿತರಕ್ರ ಮಾರಾಟ್ಗಾರರ ವೃತಿುಪರ ನ್ಡವಳ್ಳಕೆಯನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 
• ಗಾರಹಕ್ರ ದೃಷಿಟಕೆಕೇನ್ವನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 
• ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಗಳ್ಳಗ ೆಸಮರ್ಥವಾಗಿ ಸೆೇವ ೆಸಲಿ್ಲಸಲು ಮಾಗಥಸಕಚ್ಚಗಳನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ವೆೈಯಕ್ುಕ್ ಸವಚ್ಿತೆ ಮತುು ನೆೈಮಥಲಯವನ್ುು ಹೆೇಗ ೆನವಥಹಸುವುದು ಎೊಂಬುದನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 

ಸಾರಾಂಶ  
 

• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗೆ ಸರ್ಮೇಪದ ಗಕೆೇದಾರ್ಮಗ ೆಕ್ಷೆೇತರ ಭೇೆಟ್ಟ ನೇಡಿ. 
• ಇದಕಾೂಗಿ ಬಳಸಿದ ವಿರ್ಾನ್ಗಳನ್ುು ಅಧಯಯನ್ ಮಾಡಲು ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ: 
➢ ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ ಹೊಂದಿರುಗಿಸು 
➢ ಮೊದಲು ತಯಾರಿಸಿದ ಮೊದಲ ಹೆಕರಗ ೆ(ಎಫ ಎೊಂಎಫ ಒ) 
➢ ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ ತಿರುಗುವಿಕ ೆ
➢ ಮಾರಾಟ್ದ ಬಿೊಂದುದಲ್ಲಿ ಬಳಸಲಾದ ಸಲಕ್ರಣ ೆ

• ಅಗತಯವಿದಾದಗ ಅವರಿಗ ೆಸಹಾಯ ಮಾಡಿ ಮತುು ಅವರ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಪರಿಹರಿಸಿ. 
• ಈ ವಿಷಯಗಳ ಕ್ುರಿತು ವರದಿಯನ್ುು ತಯಾರಿಸಲು ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

ಕ್ೇೆತರ ಭ್ೆೇಟಿ  
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5. ಚಿಲ್ಲರೆ ವ್ಾಾಪಾರದ ಮಳಿಗೆಯಲ್ಲಲ ಸಾಲ್ದ 
ನಿರ್ವಹಣ ೆ
ಘಟಕ 5.1 - ಬಾಕ್ರ ಇರುವ ಬೆಲಪೆಟ್ಟ್ಗ್ಳ ಬಗೆೆ ಮಾಹಿತಿ ಸಂಗ್ರಹಿಸುವುದು 
ಘಟಕ 5.2 - ಚ್ಚಲಿರೆ ವಾಾಪಾರದ ಪಟ್ಟ್ಗ್ಳ ಸಾಲದ ಅವಧಿಯ ಮಾಹಿತಿಯನುು 

ಸಂಗ್ರಹಿಸುವುದು. 
ಘಟಕ 5.3 - ಬಾಕ್ರಯಿರುವ ಪಾವತಿಗ್ಳ ಜಾಡು ಹಿಡಿಯುವುದು.  
ಘಟಕ 5.4 - ಜಾಡು ಹಿಡಿಯುವುದು ಬಾಕ್ರಯಿರುವ ವಿತರಣ ೆಮತುು ಸಂಬಂಧಿತ 

ಸಮಸೆಾಗ್ಳನುು ಬಗೆಹರಿಸುವುದು. 
ಘಟಕ 5.5 - ಕರಾರುಗ್ಳು ಮತುು ಪಾವತಿಗ್ಳನುು ಮಳಿಗಯೆಂದಿಗೆ 

ಸಮನವಯಗೆೊಳಿಸುವುದು. 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 
 

  ಕಲ್ಲಕೆಯ ಪರಮುಖ ಫಲ್ಲತಾಂಶಗಳು 
ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗೆ ಭ್ಾಗವಹಿಸುವವರು ಈ ಕೆಳಗಿರುವ ವಿಷಯಗಳನುು ತಿಳಿದುಕೊಳುುವರು: 

1. ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರದಲ್ಲ ಿಸಾಲದ ನವಥಹಣಯೆ ಅಗತಯವನ್ುು ಶಾಿಘಿಸಿ. 
2. ಬಾಕ್ ಉಳ್ಳದಿರುವ ಸರಕ್ುಪಟ್ಟಟಗಳ ವಿವರಗಳನ್ುು ಸೊಂಗರಹಸುವಲ್ಲಿ ವಿತರಕ್ರ ಮಾರಾಟ್ಗಾರರ ಪ್ಾತರವನ್ುು ತಿಳ್ಳಸಿ. 
3. ಬಾಕ್ ಇರುವ ಬಲೆೆಪಟ್ಟಟಗ ೆಮಾಹತಿಯ ಸೊಂಗರಹವನ್ುು ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ. 
4. ಸಾಲದ ಅವಧಿಯ ಮಾಹತಿಯನ್ುು ಚ್ಚಲಿರ ೆಬಲೆೆಪಟ್ಟಟ ಸೊಂಗರಹಸುವ ಬಗೆೆ ತಿಳ್ಳಯಿರಿ. 
5. ಹೇೆಗೆ ಜಾಡು ಬಾಕ್ಯಿರುವ ಪರದಶಥನ್ ಪ್ಾವತಿಯನ್ುು ಗುರುತಿಸಿ. 
6. ಬಾಕ್ ಇರುವ ವಿತರಣ ೆಮತುು ಸೊಂಬೊಂಧಿತ ಸಮಸೆಯಗಳನ್ುು ಪರಿಹರಿಸುವ ಬಗೆೆ ತಿಳ್ಳಯಿರಿ. 
7. ಮಳ್ಳಗೆಗಳೆ ೊಂದಿಗ ೆಸಮನ್ವಯಗಕೆಳ್ಳಸುವ ಕ್ರಾರುಗಳು ಮತುು ಪ್ಾವತಿಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 

• ಘಟ್ಕ್ದಿೊಂದ ನರಿೇಕ್ಷೆಗಳ ಬಗೆೆ ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಭಾಗವಹಸಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಆಹಾವನಸಿ. ಬಿಳ್ಳ ಹಲಗ ೆನರಿೇಕ್ಷೆಗಳನ್ುು ಪಟ್ಟಟ ಮಾಡಿ. 
• ಘಟ್ಕ್ದಲ್ಲಿ ಏನೆಲಿವನ್ುು ಒಳಗಕೆೊಂಡಿದ ೆಎೊಂಬುದರ ಸೊಂಕ್ಷಿಪು ಅವಲೆಕೇಕ್ನ್ವನ್ುು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗ ೆನೇಡಿ. 
• ಧನಾತಮಕ್ ಮತುು ಸೊಂತಕೆೇಷದ ಟ್ಟಪಪಣಯೊಂದಿಗ ೆಪ್ಾರರೊಂಭಿಸಿ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

 

  

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗೆ ವಿದ್ಾಾರ್ಥಯಗಳಿಗೆ ಈ ಕಳೆಗಿನವು ಸಾಧಾವ್ಾಗುತುದ್ೆ: 
1. ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರದಲ್ಲ ಿಸಾಲ ನವಥಹಣಯೆನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳ್ಳಿ. 
2. ಬಾಕ್ ಇರುವ ಸರಕ್ುಪಟ್ಟಟಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
3. ಬಾಕ್ ಉಳ್ಳದಿರುವ ಸರಕ್ುಪಟ್ಟಟಗಳನ್ುು ನವಥಹಸುವಲಿ್ಲ ವಿತರಕ್ರ ಮಾರಾಟ್ಗಾರರ ಪ್ಾತರದ ಬಗೆೆ ತಿಳ್ಳಯಿರಿ. 
4. 'ರಶಿೇದಿಯ ಮೇಲೆ ಬಾಕ್' ಎೊಂಬ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ. 

ಘಟಕ 5.1: ಬಾಕಿ ಇರುವ ಬೆಲೆ ಪಟಿೆಗಳಿಗೆ 
ಸಂಬಂಧಿಸಿದಂತೆ ಮಾಹಿತಿ ಸಂಗರಹಿಸುವುದು 

ಘಟಕದ ಉದ್ೆದೇಶಗಳು  

 

5.1.1 ಚಿಲಿರೆ ವ್ಾಾಪಾರದಲ್ಲಿ ಸಾಲ ನಿವಯಹಣೆ 

• ಆದಾಯವನ್ುು ಸುರ್ಾರಿಸುವ ಮತುು ಹಣಕಾಸಿನ್ ಅಪ್ಾಯಗಳನ್ುು ಕ್ಡಿಮ ಮಾಡುವ ವಿಷಯದಲ್ಲ ಿಸಾಲ 
ನವಥಹಣಯೆ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 

• ಚ್ಚಲಿರ ೆಸೊಂಸೆಯಗಳ್ಳೊಂದ ಸಾಲ ಸೌಲಭಯವನ್ುು ನೇಡುವ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಕೇೆಳ್ಳ ಮತುು ನ್ೊಂತರ ಸಾಲ ನವಥಹಣೆಯಲ್ಲಿ ವಿತರಕ್ರ ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ ಪ್ಾತರವನ್ುು 
ಉಲೆಿೇಖಿಸಿ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  

 

• ಸಾಲ ನವಥಹಣಯೆು ಗಾರಹಕ್ರಿೊಂದ ಪ್ಾವತಿಗಳನ್ುು ನಯೊಂತಿರಸುವ ಮತುು ಸೊಂಗರಹಸುವ ಪರಕ್ರಯ್ಕಯಾಗಿದ.ೆ 
• ಚ್ಚಲಿರ ೆಸೊಂಸೆಯಗಳು ಆಗಾಗೆೆ ಗಾರಹಕ್ರಿಗೆ ಮತುು ಗಾರಹಕ್ರಿಗ ೆಆರಕೆೇಗಯಕ್ರ ಮತುು ದಿೇರ್ಘಥವಧಿಯ ವಾಯಪ್ಾರ 
ಸೊಂಬೊಂಧಗಳನ್ುು ನರ್ಮಥಸುವ ಪರಯತುಗಳ ಭಾಗವಾಗಿ ಸಾಲ ಸೌಲಭಯವನ್ುು ನೇಡುತುವೆ. 

• ಚ್ಚಲಿರ ೆಸಾಲವನ್ುು ನೇಡುವುದರಿೊಂದ ಪ್ಾವತಿಯ ನಯಮಗಳನ್ುು ಮುೊಂಚ್ಚತವಾಗಿ ನಧಥರಿಸಲು ಸಹಾಯ 
ಮಾಡುತುದ.ೆ 

 

ಹೆೇಳಿ  
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 
 

  

 
ಚ್ಚತರ 5.1 ಸರಕ್ುಪಟ್ಟಟ ಮೇಲ್ಲನ್ ಪ್ಾವತಿ ನಯಮಗಳು 

• ವಿತರಕ್ ಮಾರಾಟ್ ವಯಕ್ು ಚ್ಚಲಿರ ೆಸೊಂಸೆಯಗೆ ಸಾಲ ನವಥಹಣೆಗೆ ಕಕೆಡುಗ ೆನೇಡಬಹುದು, ವಿಶೆೇಷವಾಗಿ ಅೊಂತಹ 
ಪ್ಾತರಗಳಲಿ್ಲ: 
➢ ಸಾಲ ಸೊಂಗರಹ 
➢ ಬಾಕ್ ಇರುವ ಬೆಲೆಪಟ್ಟಟಗಳು/ಸರಕ್ುಪಟ್ಟಟಗಳ ಬಗೆೆ ಮಾಹತಿ ಸೊಂಗರಹಸುವುದು. 
➢ ಗಾರಹಕ್ರಕೆೊಂದಿಗ ೆಆರಕೆೇಗಯಕ್ರ ಸಾಲ ಸೊಂಬೊಂಧಗಳನ್ುು ನವಥಹಸುವುದು. 

5.1.2 ಬಾಕಿ ಉಳಿದ್ಧರುವ ಸರಕುಪಟಿೆಗಳು ಯಾವುವು? 

• ಸರಕ್ುಪಟ್ಟಟ ಪದದಿೊಂದ ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳು ಏನ್ು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕೆಕಳುತಿಾುರೆ ಎೊಂಬುದನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಸರಕ್ುಪಟ್ಟಟಯ ಘಟ್ಕ್ಗಳು ಯಾವುವು ಎೊಂದು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಕೇೆಳ್ಳ. 

ಕೇೆಳಿ  
 

 

ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ ಪರತಿಕ್ರಯ್ಕಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ ಮತುು ಪದ ಮತುು ಅದರ ಅೊಂಶಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ: 
• ಉತಪನ್ು 
• ಮಾರಾಟ್ಗಾರರು ನೇಡುವ ಉತಪನ್ುದ ಬಲೆೆ ಮತುು ಪರಮಾಣ 
• ಪ್ಾವತಿಯ ಅೊಂತಿಮ ದಿನಾೊಂಕ್ದೊಂತಹ ಪ್ಾವತಿ ನಯಮಗಳು, ಸಿವೇಕ್ರಿಸಿದ ಪ್ಾವತಿಯ ವಿರ್ಾನ್ಗಳು ಮತುು 
ರಿಯಾಯಿತಿಗಳನ್ುು ನೇಡಲಾಗುತುದೆ. 

ವಿವರಿಸಿ  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

 

  

 
ಚ್ಚತರ 5.2 ಚ್ಚಲರಿೆ ಸರಕ್ುಪಟ್ಟಟ 

• ಒೊಂದು ಉದಾಹರಣಯೆನ್ುು ಒದಗಿಸಿ: ಸೆಪ್ಟೆೊಂಬರ್ 2 ಕೊ 2/10 ನವವಳ 30 ಸರಕ್ುಪಟ್ಟಟಗಳ್ಳಗ,ೆ ಗಾರಹಕ್ರು 
ಸೆಪ್ಟೆೊಂಬರ್ 12 ರಕೆಳಗ ೆಪ್ಾವತಿಗಾಗಿ 2% ನ್ಗದು ರಿಯಾಯಿತಿಯನ್ುು ಪಡಯೆುತಾುರ.ೆ ನದಿಥಷಟ ಅವಧಿಯಳಗ ೆ
ಗಾರಹಕ್ರು ಪ್ಾವತಿಸದಿದದರೆ, ನವವಳ ಮೊತುವನ್ುು 30 ದಿನ್ಗಳ ಒಳಗ ೆಅರ್ವಾ ಅಕೆಕಟೇಬರ್ 2 ರಕೆಳಗ ೆ
ಪ್ಾವತಿಸಬೇೆಕಾಗುತುದೆ. 

• ಸರಕ್ುಪಟ್ಟಟಯಲಿ್ಲ ಕಳೆಗಿನ್ ಘಟ್ಕ್ಗಳ್ಳಗೆ ಉದಾಹರಣೆಗಳನ್ುು ಒದಗಿಸಿ: 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ಚ್ಚತರ 5.3 ಗಾರಹಕ್ರು ಪ್ಾವತಿಸಿದ ನವವಳ ಮೊತುಕೊ ಉದಾಹರಣೆ 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

ಉದ್ಾಹರಣೆ  
 

“ಗಾರಹಕ್ರು ಸರಕ್ುಪಟ್ಟಟ ಸಿವೇಕ್ರಿಸಿದ ತಕ್ಷಣ ಪ್ಾವತಿಯನ್ುು 
ಸಲ್ಲಿಸಬೇೆಕ್ು. 

ರಶಿೇದಿಯ 
ನ್ೊಂತರ ಬಾಕ್ 

"ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ು ಸರಕ್ುಪಟ್ಟಟ ದಿನಾೊಂಕ್ದ ನ್ೊಂತರ ಮಕವತುು 
ದಿನ್ಗಳ ನ್ೊಂತರ ಪ್ಾವತಿಯನ್ುು ಸಿವೇಕ್ರಿಸಲು ನರಿೇಕ್ಷಿಸುತಾುನೆ. 

"ಸರಕ್ುಪಟ್ಟಟ ಉತಪತಿುಯಾದ 10 ದಿನ್ಗಳಲಿ್ಲ ಪ್ಾವತಿಯನ್ುು 
ಮಾಡಿದರ ೆಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ು ಗಾರಹಕ್ರಿಗ ೆ2% 
ರಿಯಾಯಿತಿಯನ್ುು ನೇಡುತಾುನೆ. 

ನವವಳ 30 

2/10, ನವವಳ 
30 

"ನಗದಿತ ಮೊತುದ ಹಣ ಬಾಕ್ಯಿದೆ ಮತುು ಪ್ಾವತಿ 
ಮಾಡಬೇೆಕಾದ ಸಮಯ ಬೊಂದಿದೆ. ಬಾಕ್ ಮತುು ಪ್ಾವತಿಸಬೇೆಕ್ು 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 
 

   

 
 

ಚ್ಚತರ 5.4 2/10, ನವವಳ 30 ಪ್ಾವತಿ ನಯಮಗಳು 

ಒೊಂದು ಸರಕ್ುಪಟ್ಟಟ ಮಾದರಿ 
ಬಳಸಬಹುದ್ಾದ ಸಂಪನೂೂಲಗಳು  

 

• ಸರಕ್ುಪಟ್ಟಟ ತೆಕೇರಿಸಿ ಮತುು ಅದರ ಮೇಲೆ ಬರೆದಿರುವ ಅೊಂಶಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ, ಉದಾಹರಣೆಗೆ: 
➢ ಉತಪನ್ು 
➢ ಮಾರಾಟ್ಗಾರರು ನೇಡುವ ಉತಪನ್ುದ ಬಲೆೆ ಮತುು ಪರಮಾಣ 
➢ ಪ್ಾವತಿ ನಯಮಗಳು 
➢ ರಶಿೇದಿಯ ನ್ೊಂತರ ಬಾಕ್ 
➢ 2/10, ನವವಳ 30 
➢ ಬಾಕ್ ಮತುು ಪ್ಾವತಿಸಬೇೆಕಾದ 

• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳು ಯಾವುದೆೇ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದದರೆ ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ ಮತುು ಅವರ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಪರಿಹರಿಸಿ. 

ಪಾರಯೇಗಿಕ  

 

5.1.3 ಬಾಕಿ ಉಳಿದ್ಧರುವ ಸರಕುಪಟಿೆಗಳು ನಿವಯಹಣೆಯಲ್ಲಿ 
ವಿತರಕರ ಮಾರಾಟಗಾರರ ಪಾತರ 

ಬಾಕ್ ಉಳ್ಳದಿರುವ ಸರಕ್ುಪಟ್ಟಟಗಳನ್ುು ನವಥಹಸುವಲ್ಲಿ ವಿತರಕ್ ಮಾರಾಟ್ಗಾರರ ಪ್ಾತರ ಏನ್ು ಎೊಂದು ಅವರು 
ಭಾವಿಸುತಾುರ ೆಎೊಂಬುದನ್ುು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗೆ ಕೆೇಳ್ಳ. 

ಕೇೆಳಿ  
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ರಿಯಾಯಿತಿ 
ಶೆೇಕ್ಡಾ 

ಎಷುಟ ದಿನ್ಗಳ 
ರಿಯಾಯಿತಿ 
ಲಭಯವಿದ ೆ

ಇಲದಿಿದದರೆ, 
ನವವಳ (ಅರ್ವಾ 
ಎಲಾ)ಿ ಬಾಕ್ 
ಇರುತುದ ೆ

ಸಾಲದ ಅವಧಿ 

ನ್ಗದು ರಿಯಾಯಿತಿಗಳು 



  

 

ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

 

 

  ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ ಪರತಿಕ್ರಯ್ಕಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ ಮತುು ಕಳೆಗಿನ್ ಪ್ಾತರಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ: 
• ಜಾಡು ಮತುು ಅವರ ವಿತರಕ್ರ ಮಳ್ಳಗೆಗಳ ಬಾಕ್ ಉಳ್ಳದಿರುವ ಎಲಾ ಿಖ್ಾತಗೆಳ ಮಾಹತಿಯನ್ುು ಸೊಂಗರಹಸಿ. 
• ನಯಮಗಳು ಮತುು ನೇತಿಗಳ ಪರಕಾರ ಪ್ಾವತಿಗಳ ಸಮಯೇಚ್ಚತ ಸೊಂಗರಹಗಳನ್ುು ಖ್ಚ್ಚತಪಡಿಸಿಕೆಕಳ್ಳಿ. 
• ದಾಖ್ಲೆಗಳಲ್ಲಿನ್ ಮಾಹತಿಯನ್ುು ನ್ವಿೇಕ್ರಿಸಿ. 

 

ವಿವರಿಸಿ  

 

• ತಮಮ ಪ್ಾಲೆಕೆಳುಿವವರ ಕೆೈಪ್ಪಡಿಗಳು, ಪುಟ್ 107 ಅನ್ುು ಉಲೆಿೇಖಿಸಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗ ೆಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಸಾಲ ನವಥಹಣಯೆಲ್ಲಿ ವಿತರಕ್ರ ಮಾರಾಟ್ ವಯಕ್ುಯ ಪ್ಾತರಕಾೂಗಿ ಕಳೆಗಿನ್ ಚ್ಚತರಗಳನ್ುು ನೆಕೇಡಲು ಮತುು 
ಹೌದು (ವೆೈ) ಅರ್ವಾ ಇಲಿ (ಎನ್) ಎೊಂದು ಬರಯೆಲು ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

 
ಕೌಶಲಯ ಅಭಾಯಸ 

 
ಸಮಯ 

 
ಸೊಂಪನ್ಕಮಲಗಳು 

ಸಾಲ ನವಥಹಣಯೆಲ್ಲಿ ವಿತರಕ್ರ 
ಮಾರಾಟ್ ವಯಕ್ುಯ ಪ್ಾತರವನ್ುು 
ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳುಿವುದು 

 
30 ನರ್ಮಷಗಳು 

 
ಭಾಗವಹಸುವವರ ಕೆೈಪ್ಪಡಿ ಮತುು 

ಸಿೇಸದಕ್ಡಿಿ 

 

ಚಟುವಟಿಕೆ  
 

• ಕೌಶಲಯ ಅಭಾಯಸ ತೊಂಡದ ಚ್ಟ್ುವಟ್ಟಕಯೆನ್ುು ನ್ಡೆಸುವುದು. 
• ತಲಾ 3-4 ಸದಸಯರ ತೊಂಡಗಳಲ್ಲಿ ತಮಮನ್ುು ಜಕೆೇಡಿಯಾಗಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗ ೆಹೆೇಳ್ಳ. 
• ಯಾವುದೆೇ ವೆೇಗವಾಗಿ ಚ್ಲ್ಲಸುವ ಗಾರಹಕ್ ವಸುುಗಳು (ಎಫ ಎೊಂಸಿಜ್) ಚ್ಚಲಿರ ೆಅೊಂಗಡಿಯಲಿ್ಲ ಸಾಲ ನವಥಹಣ ೆ
ಪರಕ್ರಯ್ಕಯನ್ುು ಅಧಯಯನ್ ಮಾಡಲು ಅವರನ್ುು ಕೇೆಳ್ಳ. 

• ತೊಂಡಗಳನ್ುು ಹೊಂಚ್ಚಕೆಕಳಿಲು ಯಾದೃಚ್ಚಿಕ್ವಾಗಿ ಕೇೆಳ್ಳ. 

ತಂಡದ ಚಟುವಟಿಕೆ  

 

ಬಾಕ್ ಉಳ್ಳದಿರುವ ಸರಕ್ುಪಟ್ಟಟಗಳ ವಿವರಗಳನ್ುು ಸೊಂಗರಹಸಲು ಕಳೆಗಿನ್ ಸಲಹೆಗಳನ್ುು ಒದಗಿಸಿ: 
• ಪರತಿ ದಿನ್ ಮನ್ಸಿುನ್ಲಿ್ಲ ಒೊಂದು ಗುರಿಯನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿಸಿ. 
• ಯಾವ ವಿತರಣಾ ಸಯಳಗಳನ್ುು ಭೆೇಟ್ಟ ಮಾಡಬೇೆಕೆೊಂದು ಯೇಜ್ಸಿ ಮತುು ಆದಯತ ೆನೇಡಿ. 
• ನೇವು ಭೇೆಟ್ಟ ನೇಡುವ ವಿತರಣಾ ಸಯಳಗಳನ್ುು ಆಯ್ಕೂಮಾಡಿ. 
• ಈ ವಿತರಣಾ ಕೇೆೊಂದರಗಳ್ಳಗ ೆಹೊಂದಿನ್ ಕ್ಷೆೇತರ ಭೇೆಟ್ಟಗಳ್ಳೊಂದ ಎಲಾಿ ಸೊಂಬೊಂಧಿತ ಟ್ಟಪಪಣಗಳು, ಪರತಿಕ್ರಯ್ಕ ಮತುು 
ಕ್ರಯಾ ಯೇಜನಗೆಳನ್ುು ಪರಿಶಿೇಲ್ಲಸಿ. 

• ಯಾವುದೆೇ ಹೊಂದಿನ್ ರ್ಮೊಂಚ್ೊಂಚಗೆಳು ಅರ್ವಾ ಸೊಂದೇೆಶಗಳ್ಳಗಾಗಿ ಪರಿಶಿೇಲ್ಲಸಿ. 

ಸಲಹೆಗಳು  

 

120 



 
 

 
 

ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 
 

  

• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳು ಯಾವುದೆೇ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದದರೆ ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಯಾವುದೆೇ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯು ಪರಿಕ್ಲಪನೆಯನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳಲಿು ತೆಕೊಂದರೆಯನ್ುು ಎದುರಿಸುತಿುದದರೆ ವಿವರಿಸಿ 
ಮತುು ಪುನ್ರುಚ್ುರಿಸಿ. 

• ಐಚ್ಚಿಕ್ವಾಗಿ, ಸೊಂದೆೇಹದಲಿ್ಲ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಲು ಯಾವುದೆೇ ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  

 

• ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರದಲ್ಲ ಿಸಾಲ ನವಥಹಣಯೆನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ಬಾಕ್ ಇರುವ ಸರಕ್ುಪಟ್ಟಟಗಳನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 
• ಬಾಕ್ ಉಳ್ಳದಿರುವ ಸರಕ್ುಪಟ್ಟಟಗಳನ್ುು ನವಥಹಸುವಲ್ಲಿ ವಿತರಕ್ ಮಾರಾಟ್ಗಾರರ ಪ್ಾತರದ ಬಗೆೆ ಸಾರಾೊಂಶ 
ಮಾಡಿ. 

• 'ರಶಿೇದಿಯ ಮೇಲೆ ಬಾಕ್' ಎೊಂಬ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 

ಸಾರಾಂಶ  
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  ಘಟಕ 5.2: ಚಿಲಿರೆ ವ್ಾಾಪಾರಿ ಮಾಹಿತಿ ಸಂಗರಹಣೆ 
ಬಲೆೆಪಟಿೆ ಸಾಲದ ಅವಧಿಯ ಮಾಹಿತಿಯನುು 
ಸಂಗರಹಿಸುವುದು 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗೆ ವಿದ್ಾಾರ್ಥಯಗಳಿಗೆ ಈ ಕಳೆಗಿನವು ಸಾಧಾವ್ಾಗುತುದ್ೆ: 
1. ಸಾಲದ ಅವಧಿಯನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
2. ಕ್ರಾರುಗಳ ವಯಸುನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕೆಕಳ್ಳಿ ಮತುು ಅವಧಿ ವೆೇಳಾಪಟ್ಟಟಯನ್ುು ವಾಯಖ್ಾಯನಸಿ. 
3. ಸಾಲ ಅವಧಿಯ ಮಾಹತಿಯನ್ುು ಸೊಂಗರಹಸುವುದರ ಬಗೆೆ ತಿಳ್ಳಯಿರಿ. 
4. ದತಾುೊಂಶವನ್ುು ಒಟ್ುಟಗಕಡಿಸುವ ಅಗತಯವನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕೆಕಳ್ಳಿ ಮತುು ದಾಖ್ಲೆಗಳನ್ುು ನಖ್ರವಾಗಿ 
ಪಕಣಥಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 

 

ಘಟಕದ ಉದ್ೆದೇಶಗಳು  

 

5.2.1 ಸಾಲದ ಅವಧಿ ಎಂದರೆೇನು? 

ಸಾಲದ ಅವಧಿ ಹೇಗಿದೆ: 
• ಯಾವ ಸರಕ್ುಪಟ್ಟಟಗಳು ಪ್ಾವತಿಗೆ ಬಾಕ್ ಇವ ೆಎೊಂಬುದನ್ುು ನಧಥರಿಸಲು ಸೊಂಗರಹಣಗೆಳ ಇಲಾಖೆ್ಯು 
ಬಳಸುವ ಪ್ಾರರ್ರ್ಮಕ್ ಸಾಧನ್ವಾಗಿದೆ. 

• ನೇಡಲಾದ ಸಾಲದ ಪರಿಣಾಮಕಾರಿತವವನ್ುು ನಧಥರಿಸಲು ಮತುು ವಯವಹಾರಕೊ ನ್ಗದು ಹರಿವನ್ುು 
ಖ್ಚ್ಚತಪಡಿಸಿಕೆಕಳಿಲು ನವಥಹಣೆಯಿೊಂದ ಬಳಸಲಾಗುತುದೆ. 

• ಸೊಂಭಾವಯ ಕೆಟ್ಟ ಸಾಲಗಳನ್ುು ಅೊಂದಾಜ್ಸಲು ಸಹಾಯಕ್ವಾಗಿದೆ, ಅೊಂದರ ೆಮರುಪ್ಾವತಿ ಮಾಡಲಾಗದ 
ಸಾಲಗಳು 

• ಗಾರಹಕ್ರ ಹತಿುರದ ಆರ್ಥಥಕ್ ಪರಿಸಿಯತಿಯ ಉತುಮ ಸಕಚ್ಕ್ 

ಹೆೇಳಿ  
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 
 

  

 
ಚ್ಚತರ 5.5 ಎಕೆುಲುಲ್ಲ ಿಸರಕ್ುಪಟ್ಟಟ ಅವಧಿಯ ವರದಿ 

• ಅವಧಿ ವೆೇಳಾಪಟ್ಟಟಯ ಬಳಕೆಯನ್ುು ವಿವರಿಸಿ: ಸೊಂಸೆಯಯ ಬಲೆೆಪಟ್ಟಟಗಳು ಮತುು ಸರಕ್ುಪಟ್ಟಟಗಳು ಮತುು ಅವುಗಳ 
ಬಾಕ್ ದಿನಾೊಂಕ್ಗಳ ನ್ಡುವಿನ್ ಸೊಂಬೊಂಧವನ್ುು ತೆಕೇರಿಸುವ ಪರಕ್ರಯ್ಕಗ ೆಇದನ್ುು ಬಳಸಲಾಗುತುದೆ. 

• ವೆೇಳಾಪಟ್ಟಟಯ ಕಾಯಥನವಥಹಣಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಿ: ಇದು ಗಾರಹಕ್ರ ಖ್ಾತಗೆಳನ್ುು (0-30) ದಿನ್ಗಳು, (31-60) 
ದಿನ್ಗಳು, (61-90) ದಿನ್ಗಳು, ಇತಾಯದಿ ಮೊತುಗಳಾಗಿ ವಿಭಜ್ಸುತುದ.ೆ 

• ಖ್ಾತಯೆು ಹೆಚ್ುು ಹೊಂದಿನ್ ಬಾಕ್ಗಳನ್ುು ಹಕೆೊಂದಿದದರೆ ಅದು ಏನ್ು ತೆಕೇರಿಸುತುದ ೆಎೊಂಬುದನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
• ಈ ಕೆಳಗಿನ್ ಖ್ಾತಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಿ: 
 ಇನ್ಕು ಬಾಕ್ ಉಳ್ಳದಿರುವ ಮೊತುಗಳು 
ಸರಕ್ುಪಟ್ಟಟ 
ಸೊಂಖೆ್ಯ 

ಗಾರಹಕ್ರ 
ಹೆಸರು 

ಸಿವೇಕ್ರಿಸುವ 
ಮೊತು 

ಈ ತಿೊಂಗಳು 
ಬಾಕ್ ಇರುವ 
ಮೊತು 

1-30 
ದಿನ್ಗಳು 

31-60 
ದಿನ್ಗಳು 

61-30 
ದಿನ್ಗಳು 

61-120 
ದಿನ್ಗಳು 

120+ 
ದಿನ್ಗಳು 

1467 ಅರ್ಮತ್ ₹1000 ₹200 ₹800     
2930 ಸೌರಭ್ ₹2000 ₹150  ₹500    
4839 ಗೌತಮ್ ₹1550 ₹300   ₹600   
1930 ರಾಜೇೆಶ್ ₹1200 ₹400  ₹800    
8593 ಆದಿತಯ ₹950 ₹300  ₹650    
6584 ಜ್ತೆೇೊಂದರ್ ₹450 ₹150     ₹300 
2045 ರಾಜನ್ ₹150 ₹50    ₹100  

ಕೆಕೇಷಟಕ್ 5.1 ವಿವಿಧ ಗಾರಹಕ್ರಿಗೆ ಸಿವೇಕ್ೃತಿಗಳ ಅವಧಿ 
 

ವಿವರಿಸಿ  
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  5.2.3 ಸಾಲದ ಅವಧಿಯ ಮಾಹಿತಿಯನುು ಸಂಗರಹಿಸುವುದು 

ವಿತರಕ್ ಮಾರಾಟ್ಗಾರನಗ ೆಅಗತಯವಿದ:ೆ 
• ಚ್ಚಲಿರ ೆಬಲೆೆಪಟ್ಟಟಗಳ ಸಾಲದ ಅವಧಿಯ ಮಾಹತಿಯನ್ುು ಸೊಂಗರಹಸಿ. 
• ವಿವಿಧ ಗಾರಹಕ್ರು ಮತುು ಗಾರಹಕ್ರಿಗ ೆಅವಧಿ ವೆೇಳಾಪಟ್ಟಟಯ ವೆೈಯಕ್ುಕ್ ಪರತಿಯನ್ುು ಇರಿಸಿಕೆಕಳ್ಳಿ. 
• ನಯರ್ಮತವಾಗಿ ಅವಧಿಯ ವೆೇಳಾಪಟ್ಟಟಯನ್ುು ನ್ವಿೇಕ್ರಿಸಿ. 
• ಅವಧಿಯ ವೆೇಳಾಪಟ್ಟಟಯಲಿ್ಲ ಅದೇೆ ಗಾರಹಕ್ರು ಪುನ್ರಾವತಿಥತವಾಗಿ  ಹೊಂದಿನ್ ಕಾರಣ ಎೊಂದು ಪದೆೇ ಪದೇೆ 
ತೆಕೇರಿಸಿದರೆ ಬಳೆಕ್ಗ ೆತನು. 

ಹೆೇಳಿ  
 

5.2.4 ದತಾುಂಶವನುು ಸಂಗರಹಿಸುವುದು ಮತುು 
ದ್ಾಖಲೆಗಳನುು ನಿಖರವ್ಾಗಿ ಪೂಣಯಗೊಳಿಸುವುದು 

• ಸಾಲದ ಅವಧಿ ಮಾಹತಿಯನ್ುು ಸೊಂಗರಹಸಿದ ನ್ೊಂತರ, ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ು ಅಗತಯವಿರುವ ಎಲಾಿ ದತಾುೊಂಶಗಳನ್ುು 
ಸೊಂಗರಹಸಬೇೆಕ್ು ಮತುು ಸರಿಯಾದ ತಾಕ್ಥಕ್ ಅನ್ುಕ್ರಮದಲ್ಲಿ ಅದನ್ುು ಜಕೆೇಡಿಸಬೆೇಕ್ು: 
➢ ವಿವಿಧ ಮಕಲಗಳ್ಳೊಂದ ಅಗತಯವಿರುವ ಎಲಾ ಿಮಾಹತಿಯನ್ುು ಸೊಂಗರಹಸುವುದು. 
➢ ಧವನಮುದರಣ ರಕಪಗಳ ನ್ಕ್ಲು ಪರತಿಗಳನ್ುು ಮಾಡುವುದು. 
➢ ಎಲಾಿ ಧವನಸರಳ್ಳ ಅರ್ವಾ ದೃಶಯಸುರಳ್ಳ ಧವನಮುದರಣಗಳನ್ುು ಮತುು ಯಾವುದೆೇ ರಿೇತಿಯ ನ್ಷಟದ ವಿರುದಧ 
ರಕ್ಷಿಸಲು ಯಾವುದೆೇ ಇತರ ವಸುುಗಳನ್ುು ಇಟ್ುಟಕಕೆಳುಿವುದು. 

➢ ಗಣಕ್ಯೊಂತರ ಪ್ೆಕರೇಗಾರೊಂಗ ೆಮಾಹತಿಯನ್ುು ನ್ಮಕದಿಸುವುದು. 
➢ ಸೊಂಕೆೇತಗಳ ಮಕಲಕ್ ಮಾಹತಿಯನ್ುು ಪರಕ್ರಯ್ಕಗಕೆಳ್ಳಸುವುದು. 
➢ ಸುಲಭವಾಗಿ ಅರ್ಥವಾಗುವೊಂತೆ ಡೆೇಟ್ಾವನ್ುು ಸೊಂಘಟ್ಟಸುವುದು. 

• ದಾಖ್ಲಾತಿ ಮತುು ದಾಖ್ಲೆ-ಇಟ್ುಟಕಕೆಳುಿವುದು ಖ್ಚ್ಚತಪಡಿಸಿಕೆಕಳಿಲು ಪರಮುಖ್ ಪರಕ್ರಯ್ಕಗಳು: 
➢ ಹೆಕಣೆಗಾರಿಕ.ೆ 
➢ ಪ್ಾವತಿ ಪರಕ್ರಯ್ಕಗಳಲಿ್ಲ ಸಮನ್ವಯವನ್ುು ಸುಲಭಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
➢ ಸೆೇವ ೆಸುರ್ಾರಣ.ೆ 

ಹೆೇಳಿ  
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ದಸಾುವೆೇಜನ್ುು ನವಥಹಸಲು ಈ ಕಳೆಗಿನ್ ಸಲಹೆಗಳನ್ುು ನೇಡಿ: 
• ಸೊಂಕ್ಷಿಪು ಮತುು ಉದೆದೇಶಿತ ಮಾಹತಿ 
• ನಖ್ರತ ೆ
• ಸರಿಯಾದ ಪರತಯೆೇಕ್ತ ೆ
• ದತಾುೊಂಶದ ಸಿಯರತ ೆಮತುು ಪರಮಾಣೇಕ್ರಣ 

ಸಲಹೆಗಳು  

• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳು ಯಾವುದೆೇ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದದರೆ ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಯಾವುದೆೇ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯು ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳಲಿು ತೆಕೊಂದರೆಯನ್ುು ಎದುರಿಸುತಿುದದರೆ ವಿವರಿಸಿ 
ಮತುು ಪುನ್ರುಚ್ುರಿಸಿ. 

• ಐಚ್ಚಿಕ್ವಾಗಿ, ಸೊಂದೆೇಹದಲಿ್ಲ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಲು ಯಾವುದೆೇ ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
 

• ಸಾಲದ ಅವಧಿಯ ಪರಿಕ್ಲಪನೆಯನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ . 
• ಕ್ರಾರುಗಳ ಅವಧಿಯನ್ುು ಸೊಂಕ್ಷಿಪುಗೆಕಳ್ಳಸಿ ಮತುು ಅವಧಿ ವೆೇಳಾಪಟ್ಟಟಯನ್ುು ವಾಯಖ್ಾಯನಸಿ. 
• ಸಾಲದ ಅವಧಿಯ ಮಾಹತಿಯನ್ುು ಸೊಂಗರಹಸುವ ಬಗೆೆ ಸಾರಾೊಂಶ ಮಾಡಿ. 
• ದತಾುೊಂಶವನ್ುು ಒಟ್ುಟಗಕಡಿಸುವ ಅಗತಯವನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ ಮತುು ನಖ್ರವಾಗಿ ದಾಖ್ಲಾತಿಗಳನ್ುು 
ಪಕಣಥಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 

ಸಾರಾಂಶ  
 

 

 

ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

 

  ಘಟಕ 5.3: ಬಾಕಿಯಿರುವ ಪಾವತಿಗಳನುು ಜಾಡು 
ಹಿಡಿಯುವುದು 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗೆ ವಿದ್ಾಾರ್ಥಯಗಳಿಗೆ ಈ ಕಳೆಗಿನವು ಸಾಧಾವ್ಾಗುತುದ್ೆ: 
1. ಬಾಕ್ ಪ್ಾವತಿಗಳ ಮೌಲಯಮಾಪನ್ವನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
2. ಗಾರಹಕ್ ಸಾಲದ ಸಿಯತಿಯನ್ುು ನಣಥಯಿಸಿ. 
3. ಸಾಲದ ವರದಿಯಲ್ಲಿ ಉಲೆಿೇಖಿಸಲಾದ ಮಾಹತಿಯ ಪಟ್ಟಟಯನ್ುು ಮಾಡಿ. 
4. ಸಾಲದ ವರದಿಯಲಿ್ಲ ದತಾುೊಂಶವನ್ುು ವಿಶೆೇಿಷಿಸಲು ಪರಿಗಣಸಬೆೇಕಾದ ಕೆಲವು ಅೊಂಶಗಳನ್ುು ಗುರುತಿಸಿ. 

 

ಘಟಕದ ಉದ್ೆದೇಶಗಳು  

 

5.3.1 ಬಾಕಿ ಪಾವತಿಗಳನುು ನಿಣಯಯಿಸುವುದು 

• ವಯವಹಾರದ ಸುಗಮ ಕಾಯಥನವಥಹಣಯೆಲ್ಲಿ ಹೆಚ್ಚುನ್ ಪರಮಾಣದ ಬಾಕ್ ಅರ್ವಾ ರ್ಮತಿರ್ಮೇರಿದ ಪ್ಾವತಿಗಳು 
ಹೆೇಗ ೆಪರಮುಖ್ ಅಡಚ್ಣಯೆಾಗಿರಬಹುದು ಎೊಂಬುದನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 

• ರ್ಮತಿರ್ಮೇರಿದ ಪ್ಾವತಿಗಳನ್ುು ನಯೊಂತರಣದಲ್ಲಟಿ್ುಟಕಕೆಳುಿವ ವಿರ್ಾನ್ಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ: 
➢ ಗಾರಹಕ್ರ ಸಾಲದ ಅಹಥತಯೆನ್ುು ಪರಿಶಿೇಲ್ಲಸಲಾಗುತಿುದೆ. 
➢ ಪ್ಾವತಿ ನಯಮಗಳ ಕ್ುರಿತು ಗಾರಹಕ್ರಿಗ ೆಮಾಹತಿ/ ನ್ವಿೇಕ್ರಿಸಲಾಗುತಿುದೆ. 
➢ ಸಮಯಕೊ ಪ್ಾವತಿ ಮಾಡುವ ಗಾರಹಕ್ರಿಗೆ ರಿಯಾಯಿತಿಗಳನ್ುು ನೇಡುತಿುದ.ೆ 
➢ ಪುನ್ರಾವತಿಥತ ವಿನ್ೊಂತಿಗಳ ನ್ೊಂತರವೂ ಪ್ಾವತಿಗಳನ್ುು ಮಾಡದ ಗಾರಹಕ್ರ ವಿರುದಧ ಸರಿಪಡಿಸುವ 
ಕ್ರಮಗಳನ್ುು ಪ್ಾರರೊಂಭಿಸುವುದು. 

ವಿವರಿಸಿ  

5.3.2 ಗಾರಹಕ ಸಾಲದ ಸಿಥತಿಯನುು ನಿಣಯಯಿಸುವುದು 

ಸಾಲದ ವರದಿಯ ದತಾುೊಂಶವನ್ುು ವಿಶೆಿೇಷಿಸಲು ಪರಿಗಣಸಬೇೆಕಾದ ಕೆಳಗಿನ್ ಅೊಂಶಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ: 
• ಹೊಂದಿನ್ ಅವಧಿಗಳ ಸಾಲದ ಕಾಯಥಕ್ಷಮತ ೆ
• ಪರಸುುತ ಸಾಲದ ಮಟ್ಟ 

ವಿವರಿಸಿ  
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• ಸಾಲದ ಕಾಲಾವಧಿ 
• ಸಾಲದ ವಿಧಗಳು 
• ಹೆಕಸ ಸಾಲದ ಅನವೆೇಷಣ ೆ

• ಸಾಲದ ವರದಿಯು ಗಾರಹಕ್ರ ಹಣಕಾಸಿನ್ ಹನೆುಲೆ ಮತುು ಹೊಂದಿನ್ ಸಾಲದ ನ್ಡವಳ್ಳಕೆಯ ಮಾಹತಿಯನ್ುು 
ಒಟ್ುಟಗಕಡಿಸುತುದೆ. 

• ಈ ವರದಿಗಳಲ್ಲಿ ಒಳಗಕೆೊಂಡಿರುವ ಮಾಹತಿಯು ಎರಡು ಮಕಲಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದೆ: 

 
• ಸಾಲದ ವರದಿಯಲ್ಲಿ ದತಾುೊಂಶವನ್ುು ವಿಶೆಿೇಷಿಸಲು ಪರಿಗಣಸಲಾದ ಕೆಲವು ಸೊಂಗತಿಗಳು: 
➢ ಹೊಂದಿನ್ ಸಾಲದ ಕಾಯಥಕ್ಷಮತೆ 
➢ ಸಾಲದ ಪರಸುುತ ಮಟ್ಟ 
➢ ಸಾಲದ ಬಳಕಯೆಲ್ಲಿರುವ ಕಾಲಾವಧಿ 
➢ ಸಾಲದ ವಿಧಗಳು ಲಭಯವಿದ ೆ
➢ ಹೆಕಸ ಸಾಲದ ಅನವೆೇಷಣ ೆ
• ಸಾಲದ ವರದಿಯು ಒಳಗಕೆೊಂಡಿದ:ೆ 
➢ ವಯಕ್ುಕ್ ವಿಷಯ 
➢ ಸಾಲದ ಇತಿಹಾಸ 
➢ ಖ್ಾತ ೆವಿವರಗಳು 
➢ ವಿವಾದ ಸಮಸೆಯ 
 

ಸಾವಥಜನಕ್ ದಾಖ್ಲಗೆಳು

• "ವೆೈಯಕ್ುಕ್ ಸವಯೊಂಪ್ೆರೇರಿತ ವಯವಸೆಯಗಳು, ನಾಯಯಾಲಯದ ತಿೇಪುಥಗಳು ಮತುು ದಿವಾಳ್ಳತನ್ಗಳು

ಸಾಲದಾತರು ಮತುು ಹಣಕಾಸು ಸೊಂಸೆಯಗಳ್ಳೊಂದ ಮಾಹತಿ

• "ಗಾರಹಕ್ರು ತೆಗದೆುಕೆಕೊಂಡ ಸಾಲಗಳ ಸೊಂಖ್ೆಯಯ ದಾಖ್ಲಗೆಳು, ಮರುಪ್ಾವತಿಯನ್ುು ಇದುವರೆಗೆ 
ತಪ್ಪಪಸಲಾಗಿದೆಯ್ಕೇ, ಇತಾಯದಿ.

ಹೆೇಳಿ  
 

ಚ್ಚತರ 5.6 ವರದಿಯ ಎರಡು ಮಕಲಗಳು 
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ಭಾರತದಲ್ಲಿನ್ ಪರಮುಖ್ ಸಾಲದ ಸಯಳ್ಳೇಯ ಸೊಂಸೆಯಗಳನ್ುು ಉಲೆಿೇಖಿಸುವ ಪಟ್ಟಟಯನ್ುು ತಮಮ ಪ್ಾಲೆಕೆಳುಿವವರ 
ಕೆೈಪ್ಪಡಿಗಳನ್ುು ಉಲಿೆೇಖಿಸಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗ ೆಕೆೇಳ್ಳ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  

 

5.3.3 ಮತಿಮೇರಿದ ಪಾವತಿಯ ಕಾರಣಗಳು 

• ಹಲವಾರು ಕಾರಣಗಳ್ಳೊಂದಾಗಿ ಗಾರಹಕ್ರುಗಳ್ಳೊಂದ ಪ್ಾವತಿಗಳು ವಿಳೊಂಬವಾಗಬಹುದು, ಅವುಗಳೆೊಂದರೆ: 
➢ ವಾಯಪ್ಾರದಲ್ಲ ಿಉೊಂಟ್ಾದ ನ್ಷಟ, ನ್ಗದು ಹರಿವಿನ್ ದುರುಪಯೇಗ ಇತಾಯದಿಗಳ್ಳೊಂದ ಆದಾಯದ ಮಕಲದ ನ್ಷಟ. 
➢ ಜಾಡು ಖ್ಾತಗೆಳ ಸಿವೇಕ್ೃತಿಗಳ್ಳಗ ೆವಿತರಕ್ರ ಅಸಮರ್ಥತ.ೆ 

 

 

➢ ಗಾರಹಕ್ರು ವೆಚ್ುದಲ್ಲಿ ಹೆಚ್ುಳ, ಸರಕ್ುಪಟ್ಟಟಗಳನ್ುು ಗೌರವಿಸಲು ಅವರಿಗೆ ಕ್ಷಟವಾಗುತುದ.ೆ 
➢ ಗಾರಹಕ್ರು ಹೆಚ್ಚುನ್ ರಿಯಾಯಿತಿಗಳು, ಉಚ್ಚತ ಉತಪನ್ುಗಳು ಇತಾಯದಿಗಳನ್ುು ನರಿೇಕ್ಷಿಸುತಿುರುವುದರಿೊಂದ ಪ್ಾವತಿ 
ಮಾಡಲು ಆಸಕ್ುಯಿಲಿ. 

• ಅಸಲ್ಲ ಕಾರಣಗಳ್ಳೊಂದ ಅಸಲ್ಲಯನ್ುು ಪರತಯೆೇಕ್ಸುವುದು ವಿತರಕ್ರಿಗೆ ಜಾಡು ಬಾಕ್ ಪ್ಾವತಿಗಳನ್ುು ಅದಕೂೆ 
ಅನ್ುಗುಣವಾಗಿ ಅನ್ುಮತಿಸುತುದೆ. 

 

ಹೆೇಳಿ  

 

 

• ಕೌಶಲಯ ಅಭಾಯಸ ತೊಂಡದ ಚ್ಟ್ುವಟ್ಟಕಯೆನ್ುು ನ್ಡೆಸುವುದು. 
• ತಲಾ 3-4 ಸದಸಯರ ತೊಂಡಗಳಲ್ಲಿ ತಮಮನ್ುು ಜಕೆೇಡಿಯಾಗಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗ ೆಹೆೇಳ್ಳ. 
• ಅವರ ಅನ್ುಭವದ ಆರ್ಾರದ ಮೇಲೆ, ಅವರ ತೊಂಡದಲ್ಲಿ ಚ್ಚ್ಚಥಸಲು ಅವರನ್ುು ಕೇೆಳ್ಳ ಮತುು ಗಾರಹಕ್ ಪ್ಾವತಿ 
ವಿಳೊಂಬವಾಗಲು ಕ್ನಷಾ 3 ವಿಶಿಷಟ ಕಾರಣಗಳೆ ೊಂದಿಗ ೆಬನು. 

• ತಮಮ ಅನ್ುಭವಗಳನ್ುು ಹೊಂಚ್ಚಕೆಕಳಿಲು ಯಾವುದೆೇ 2-3 ತೊಂಡಗಳನ್ುು ಯಾದೃಚ್ಚಿಕ್ವಾಗಿ ಕೆೇಳ್ಳ. 
 

ಕೌಶಲಯ ಅಭಾಯಸ 
 

ಸಮಯ 
 

ಸೊಂಪನ್ಕಮಲಗಳು 
ಪ್ಾವತಿ ವಿಳೊಂಬದ ಕಾರಣಗಳನ್ುು ಚ್ಚ್ಚಥಸಲಾಗುತಿುದೆ 30 ನರ್ಮಷಗಳು ಅನ್ವಯಿಸುವುದಿಲಿ 

 

ತಂಡ ಚಟುವಟಿಕೆ  
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5.3.4 ಪಾವತಿಗಳನುು ಸಂಗರಹಿಸುವಲ್ಲಿ ಮಾರಾಟಗಾರರ 
ಜವ್ಾಬಾದರಿ 

ವಿತರಕ್ ಮಾರಾಟ್ಗಾರರು ಮಾಡಬೇೆಕ್ು: 
• ಅವರ ಖ್ಾತಗೆಳು ಮತುು ಅವರ ಪ್ಾವತಿ ಸಿಯತಿಯ ಬಗೆೆ ತಿಳ್ಳದಿರಲ್ಲ. 
• ಕ್ಳೆದ 30 ದಿನ್ಗಳ್ಳಗಿೊಂತ ಕ್ಡಿಮ ಅವಧಿಯ ಖ್ಾತಗೆಳಲ್ಲಿ ಬಾಕ್ಯಿರುವ ಪ್ಾವತಿಗಳ್ಳಗಾಗಿ ಖ್ರಿೇದಿಯ ಖ್ರಿೇದಿ 
ಅರ್ವಾ ವಿತರಣಯೆಲ್ಲಿ ಸಮಸೆಯಯಿದದರ ೆವಿಚಾರಿಸಿ. 

• ಅಗತಯವಿದಾದಗ ಪ್ಾವತಿಯನ್ುು ಸುಲಭಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 
• ಸಾಮಾನ್ಯವಾಗಿ ಸಿವೇಕ್ರಿಸಬಹುದಾದ ಸಮಸೆಯಗಳನ್ುು ಉೊಂಟ್ುಮಾಡುವ ಖ್ಾತಯೆಲ್ಲಿನ್ ವಯತಾಯಸಗಳನ್ುು ಗುರುತಿಸಿ 
ಮತುು ಪರಿಹರಿಸಿ. 

ಹೆೇಳಿ  
 

• ಕೌಶಲಯ ಅಭಾಯಸ ತೊಂಡದ ಚ್ಟ್ುವಟ್ಟಕಯೆನ್ುು ನ್ಡೆಸುವುದು. 
• ತಲಾ 3-4 ಸದಸಯರ ತೊಂಡಗಳಲ್ಲಿ ತಮಮನ್ುು ಜಕೆೇಡಿಯಾಗಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗ ೆಹೆೇಳ್ಳ. 
➢ ಈ ಘಟ್ಕ್ದಿೊಂದ ಉಪ ಅವಧಿಗಳನ್ುು ಒಳಗಕೆೊಂಡಿರುವ ವಿಷಯದಕೆೊಂದಿಗ ೆಚ್ಚೇಟ್ಟಗಳನ್ುು ತೆಗದೆುಕೆಕಳಿಲು 
ತೊಂಡಗಳನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

• ಆಯ್ಕೂಮಾಡಿದ ವಿಷಯದ ಕ್ುರಿತು ಚ್ಚಥೆಯನ್ುು ಪ್ಾರರೊಂಭಿಸಲು ಗುೊಂಪುಗಳನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

ತಂಡದ ಚಟುವಟಿಕೆ  

 

• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳು ಯಾವುದೆೇ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದದರೆ ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಯಾವುದೆೇ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯು ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳಲಿು ತೆಕೊಂದರೆಯನ್ುು ಎದುರಿಸುತಿುದದರೆ ವಿವರಿಸಿ 
ಮತುು ಪುನ್ರುಚ್ುರಿಸಿ. 

• ಐಚ್ಚಿಕ್ವಾಗಿ, ಸೊಂದೆೇಹದಲಿ್ಲ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಲು ಯಾವುದೆೇ ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
 

• ಬಾಕ್ ಪ್ಾವತಿಗಳ ಮೌಲಯಮಾಪನ್ವನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 
• ಗಾರಹಕ್ ಸಾಲದ ಸಿಯತಿಯನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 
• ಸಾಲದ ವರದಿಯಲಿ್ಲ ಉಲೆೇಿಖಿಸಲಾದ ಮಾಹತಿಯ ಪಟ್ಟಟಯನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 
• ಸಾಲದ ವರದಿಯಲಿ್ಲ ದತಾುೊಂಶವನ್ುು ವಿಶೆಿೇಷಿಸಲು ಪರಿಗಣಸಬೇೆಕಾದ ಕೆಲವು ಅೊಂಶಗಳನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 

ಸಾರಾಂಶ  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

 

  ಘಟಕ 5.4: ಬಾಕಿ ಇರುವ ವಿತರಣೆಯನುು ಜಾಡು 
ಹಿಡಿಯುವುದು ಮತುು ಸಂಬಂಧಿತ ಸಮಸೆಾಗಳನುು 
ಪರಿಹರಿಸುವುದು 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗ ೆವಿದ್ಾಾರ್ಥಯಗಳಿಗೆ ಈ ಕೆಳಗಿನವು ಸಾಧಾವ್ಾಗುತುದ್ೆ: 
1. ಬಾಕ್ ಇರುವ ವಿತರಣೆಯನ್ುು ಹೆೇಗೆ ಜಾಡು ಹಡಿಯುವುದು ಎೊಂಬುದನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
2. ವಿತರಕ್ ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ು ಬಾಕ್ ಇರುವ ವಿತರಣೆಗ ೆಸೊಂಬೊಂಧಿಸಿದ ಸಮಸೆಯಗಳನ್ುು ಪರಿಹರಿಸುವ ಪರಕ್ರಯ್ಕಯನ್ುು 
ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ. 

3. ಬಾಕ್ ಇರುವ ವಿತರಣೆಗೆ ಸೊಂಬೊಂಧಿಸಿದ ಪರಮುಖ್ ಅೊಂಶಗಳ ಬಗೆೆ ತಿಳ್ಳಯಿರಿ. 
4. ರ್ಮನಾೂಣೊ ಮತುು ಜೊಂಗಮವಾಣ ಆರ್ಾರಿತ ಸವಯೊಂಚಾಲ್ಲತ ಸೊಂದೆೇಶ ಕ್ಳುಹಸುವಿಕೆ ಮತುು ಎಚ್ುರಿಕೆಯ 
ಕಾಯಥವಿರ್ಾನ್ದ ಬಗೆೆ ತಿಳ್ಳಯಿರಿ. 

ಘಟಕದ ಉದ್ೆದೇಶಗಳು  

 

5.4.1 ಬಾಕಿಯಿರುವ ವಿತರಣೆಯ ಜಾಡು ಹಿಡಿಯುವುದು 

• ವಿತರಕ್ ಮಾರಾಟ್ ವಯಕ್ು: 
➢ ಬಾಕ್ ಇರುವ ವಿತರಣೆಗ ೆಸೊಂಬೊಂಧಿಸಿದ ಸಮಸೆಯಗಳನ್ುು ಪರಿಹರಿಸುತುದೆ. 
➢ ವಿತರಕ್ರು ಮತುು ಸೊಂಸೆಯಯ ಪರತಿನಧಿಗಳ್ಳಗೆ ಸಿಯತಿಯ ಬಗೆೆ ತಿಳ್ಳದಿರುತುದೆ. 

• ವಿತರಕ್ ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ು ಈ ಕೆಳಗಿನ್ವುಗಳನ್ುು ನೆಕೇಡಿಕೆಕಳುತಿಾುನೆ: 
➢ ಪಕರೈೆಕದೆಾರರೆಕೊಂದಿಗ ೆಮಾರಾಟ್/ನರಿೇಕ್ಷಿತ ವಸುು ಮಟ್ಟದ ಬೆೇಡಿಕಯೆನ್ುು ಹೊಂಚ್ಚಕೆಕಳುಿವ ಸಾಮರ್ಯಥ. 
➢ ಪಕರೈೆಕದೆಾರರ ದಾಸಾುನ್ು ಲಭಯತಯೆ ಗಕೆೇಚ್ರತೆ. 
➢ ಪಕರೈೆಕದೆಾರರ ದಾಸಾುನ್ು ಹೊಂಚ್ಚಕಯೆಲ್ಲಿ ತೆರದೆ ಖ್ರಿೇದಿ ಮಾಡುವುದು. 
➢ ಖ್ರಿೇದಿ ಜಾಡು ಹಡಿಯುವುದು – ಬಾಕ್ ಇರುವ ಆದೇೆಶಗಳು/ಐತಿಹಾಸಿಕ್ ಖ್ರಿೇದಿಗಳು. 

• ರ್ಮನಾೂಣೊ ಮತುು ಜೊಂಗಮವಾಣ-ಆರ್ಾರಿತ ಸವಯೊಂಚಾಲ್ಲತ ಸೊಂದೆೇಶ ಮತುು ಎಚ್ುರಿಕಯೆ ಕಾಯಥವಿರ್ಾನ್ವು 
ಒೊಂದು ಆಯ್ಕೂಯಾಗಿರಬಹುದು ಇದರಿೊಂದ ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಗಳು ಮತುು ಪಕರೆೈಕೆದಾರರು ಕೆಲಸದ ಹರಿವಿನ್ 
ಪರತಿ ಹೊಂತದಲಕಿ ಸಮಯೇಚ್ಚತ ಕ್ರಮವನ್ುು ತೆಗದೆುಕೆಕಳಿಬಹುದು. 

ಹೆೇಳಿ  
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 
 

  

• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳು ಯಾವುದೆೇ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದದರೆ ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಯಾವುದೆೇ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯು ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳಲಿು ತೆಕೊಂದರೆಯನ್ುು ಎದುರಿಸುತಿುದದರೆ 
ವಿವರಿಸಿ ಮತುು ಪುನ್ರುಚ್ುರಿಸಿ. 

• ಐಚ್ಚಿಕ್ವಾಗಿ, ಸೊಂದೆೇಹದಲಿ್ಲ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಲು ಯಾವುದೆೇ ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
 

• ಬಾಕ್ ಇರುವ ವಿತರಣೆಯನ್ುು ಜಾಡು ಹಡಿಯುವುದು ಹೆೇಗ ೆಎೊಂಬುದನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ವಿತರಕ್ರ ಮಾರಾಟ್ ವಯಕ್ುಯು ಬಾಕ್ ಇರುವ ವಿತರಣಗೆ ೆಸೊಂಬೊಂಧಿಸಿದ ಸಮಸೆಯಗಳನ್ುು ಪರಿಹರಿಸುವ 
ಪರಕ್ರಯ್ಕಯನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 

• ಬಾಕ್ ಇರುವ ವಿತರಣೆಗ ೆಸೊಂಬೊಂಧಿಸಿದ ಪರಮುಖ್ ಅೊಂಶಗಳನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ರ್ಮನಾೂಣೊ ಮತುು ಜೊಂಗಮವಾಣ-ಆರ್ಾರಿತ ಸವಯೊಂಚಾಲ್ಲತ ಸೊಂದೆೇಶ ಮತುು ಎಚ್ುರಿಕಯೆ ಕಾಯಥವಿರ್ಾನ್ದ 
ಬಗೆೆ ಸಾರಾೊಂಶ ಮಾಡಿ. 

ಸಾರಾಂಶ  
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  ಘಟಕ 5.5: ಕರಾರುಗಳು ಮತುು ಪಾವತಿಗಳನುು 
ಮಳಿಗೆಗಳ ೆಂದ್ಧಗೆ ಸಮನಾಯಗೂೆಳಿಸುವುದು 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗ ೆವಿದ್ಾಾರ್ಥಯಗಳಿಗೆ ಈ ಕೆಳಗಿನವು ಸಾಧಾವ್ಾಗುತುದ್ೆ: 
1. ಕ್ರಾರುಗಳು ಮತುು ಪ್ಾವತಿಗಳನ್ುು ಹೇೆಗೆ ಸಮತಕೆೇಲನ್ಗಕೆಳ್ಳಸುವುದು ಎೊಂಬುದನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
2. ಪ್ಾವತಿಸಬೇೆಕಾದ ಖ್ಾತಗೆಳು ಮತುು ಖ್ಾತಗೆಳ ಸಿವೇಕ್ೃತಿಗಳ ನ್ಡುವಿನ್ ವಯತಾಯಸವನ್ುು ಚ್ಚ್ಚಥಸಿ. 
3. ಪ್ಾವತಿಸಬೇೆಕಾದ ಖ್ಾತಗೆಳು ಮತುು ಖ್ಾತಗೆಳ ಸಿವೇಕ್ೃತಿಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
4. ಕ್ರಾರುಗಳ ಖ್ಾತಗೆಳ ನವಥಹಣಯೆ ಬಗೆೆ ತಿಳ್ಳಯಿರಿ. 

 

ಘಟಕದ ಉದ್ೆದೇಶಗಳು  

 

5.5.1 ಕರಾರುಗಳು ಮತುು ಪಾವತಿಗಳನುು 
ಸಮತೊೇಲನಗೊಳಿಸುವುದು 
ನಮಮ ಖ್ಾತಗೆಳ ಸಿವೇಕ್ೃತಿಗಳು ಮತುು ಖ್ಾತಗೆಳ ಪ್ಾವತಿಯ ಬಾಕ್ಗಳನ್ುು ಸಹ ತಿೊಂಗಳ ಅೊಂತಯದಲ್ಲಿ ಸಮನ್ವಯ 
ಪರಕ್ರಯ್ಕಯಲ್ಲಿ ಸೆೇರಿಸಬೇೆಕ್ು. 

ಹೆೇಳಿ  
 

 ಕ್ರಾರುಗಳು ಮತುು ಪ್ಾವತಿಗಳನ್ುು ಸಮನ್ವಯಗಕೆಳ್ಳಸುವ ಪರಕ್ರಯ್ಕಯನ್ುು ವಿವರಿಸಿ: 
1. ಎರಡಕ ಖ್ಾತಗೆಳ ಸಾಮಾನ್ಯ ಖ್ಾತ ೆಪುಸುಕ್ವನ್ುು ನಧಥರಿಸಲು ತಿೊಂಗಳ ಅೊಂತಯದ ಆಯವಯಯ ಪಟ್ಟಟಯನ್ುು 
ಚ್ಲಾಯಿಸಿ. 

2. ಸಿವೇಕ್ರಿಸಬಹುದಾದ ಖ್ಾತಗೆಳನ್ುು ಚ್ಲಾಯಿಸಿ(ಎ/ಆರ್) ಮತುು ಪ್ಾವತಿಸಬೇೆಕಾದ ಖ್ಾತಗೆಳು (ಎ/ಪ್ಪ) 
ಅವಧಿ, ಆಯವಯಯ ಪಟ್ಟಟಯ ದಿನಾೊಂಕ್ವು ‘ಆಸ ಆಫ’ ದಿನಾೊಂಕ್ವಾಗಿದ ೆಎೊಂದು ಖ್ಚ್ಚತಪಡಿಸಿಕೆಕಳುಿವುದು. 

ಕ್ರಾರುಗಳು ಮತುು ಪ್ಾವತಿಗಳನ್ುು ಸಮತೆಕೇಲನ್ಗೆಕಳ್ಳಸುವಲ್ಲಿ ಸಮಸೆಯಯನ್ುು ಹೆೇಗ ೆಕ್ೊಂಡುಹಡಿಯುವುದು 
ಎೊಂಬುದನ್ುು ವಿವರಿಸಿ: 
1. ವಯತಾಯಸದ ಪರಮಾಣವನ್ುು ಲೆಕ್ೂಹಾಕ್. 
2. ವಯಸಾುದ ಮೇಲೆ ಮತುು ಸಾಮಾನ್ಯ ಖ್ಾತ ೆಪುಸುಕ್ದಲ್ಲ ಿಆ ಮೊತುವನ್ುು ಹುಡುಕ್. 

 

ವಿವರಿಸಿ  
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 
 

  3. ಸಾಮಾನ್ಯ ಖ್ಾತ ೆಪುಸುಕ್ದಲ್ಲಿ ದಾಖ್ಲಾದ ನಖ್ರವಾದ ಮೊತುದ ವಹವಾಟ್ನ್ುು ಕ್ೊಂಡುಹಡಿಯಿರಿ, ಆದರ ೆ
ವಯಸಾುದವರನ್ುು ಹೆಕಡಯೆಲ್ಲಲಿ (ಅರ್ವಾ ಪರತಿಯಾಗಿ). 

4. ನೇವೆೇ ಸೊಂಪ್ಾದಿಸಲು ಮತುು ಸರಿಪಡಿಸಲು ಪರಯತಿುಸಿ. 
 5. ಇಲಿದಿದದರೆ, ತೊಂತಾರೊಂಶದ ತಾೊಂತಿರಕ್ ಬೊೆಂಬಲ ಸಾಲ್ಲಗ ೆಕ್ರ ೆಮಾಡಿ. 
 6. ವಯತಾಯಸದ ಮೊತುಕಾೂಗಿ ನಮಮ ಹುಡುಕಾಟ್ವು ಖ್ಾಲ್ಲಯಾಗಿದದರೆ, ಆಯವಯಯ ಪಟ್ಟಟಯನ್ುು ಚ್ಲಾಯಿಸಿ ಮತುು 

ತಿೊಂಗಳ ಮೊದಲನಯೆ ವಯಸಿುಗ.ೆ 
 7. ಅವರು ಒಬಬರನೆಕುಬಬರು ಸಮತೆಕೇಲನ್ಗಕೆಳ್ಳಸಿದರೆ, ತಿೊಂಗಳ ಎರಡನಯೆದಕೂೆ ಹಕೆೇಗಿ ಮತುು ನೇವು ಸಕಚ್ಚತ 

ಅೊಂಶದವರಗೆ ೆವಯತಾಯಸವು ಯಾವ ದಿನ್ದಿೊಂದ ಪ್ಾರರೊಂಭವಾಯಿತು. 
 8. ಆ ದಿನ್ದ ವಹವಾಟ್ುಗಳನ್ುು ಪರಿಶಿೇಲ್ಲಸಿ ಮತುು ಅವುಗಳಲ್ಲಿ ಒೊಂದು ಅರ್ವಾ ಹೆಚ್ಚುನ್ದನ್ುು 

ದಾಖ್ಲ್ಲಸಲಾಗಿದೆಯ್ಕೇ ಅರ್ವಾ ಸರಿಯಾಗಿ ಅೊಂಚಗೆ ೆಕ್ಳುಹಸಲಾಗಿದೆಯ್ಕೇ ಎೊಂದು ನಧಥರಿಸಿ. 
 9. ನೇವು ವಹವಾಟ್ು (ಗಳನ್ುು) ಸೊಂಪ್ಾದಿಸಬೇೆಕಾಗಬಹುದು ಅರ್ವಾ ತಾೊಂತಿರಕ್ ಸಹಾಯವನ್ುು 

ಪಡಯೆಬೇೆಕಾಗಬಹುದು. 
10. ಕ್ರಾರುಗಳು ಮತುು ಪ್ಾವತಿಗಳು ಎರಡನ್ಕು ಮಳ್ಳಗಗೆಳ್ಳಗೆ ಸಮನ್ವಯಗಕೆಳ್ಳಸಿ ಮತುು ಈ ಸಮಸೆಯಗಳ ಕ್ುರಿತು 

ಗಾರಹಕ್ರಿೊಂದ ಎಲಾಿ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಪರಿಹರಿಸಿ. 

5.5.2 ಪಾವತಿಸಬೆೇಕಾದ ಖಾತೆಗಳು ಮತುು ಖಾತೆಗಳ 
ಸಿಾೇಕೃತಿಗಳ ನಡುವಿನ ವಾತಾಾಸ 

• ಪ್ಾವತಿಸಬೇೆಕಾದ ಖ್ಾತಗೆಳು ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಯು ನೇಡಬೆೇಕಾದ ಮೊತುಗಳಾಗಿವೆ ಏಕೊೆಂದರೆ ಅವನ್ು/ಅವಳು 
ಸರಬರಾಜುದಾರ ಅರ್ವಾ ಮಾರಾಟ್ಗಾರರಿೊಂದ ಸಾಲದ ಮೇಲೆ ಸರಕ್ುಗಳು ಅರ್ವಾ ಸೆೇವಗೆಳನ್ುು 
ಖ್ರಿೇದಿಸಿದಾದರೆ. 

• ಗಾರಹಕ್ನಗ ೆಸಾಲದ ಮೇಲೆ ಸರಕ್ುಗಳು ಅರ್ವಾ ಸೆೇವಗೆಳನ್ುು ಮಾರಾಟ್ ಮಾಡಿರುವುದರಿೊಂದ ಪಕರೈೆಕದೆಾರರು 
ಸೊಂಗರಹಸಲು ಹಕ್ೂನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿರುವ ಮೊತುಗಳು ಖ್ಾತೆಗಳ ಸಿವೇಕ್ೃತಿಗಳಾಗಿವ.ೆ 

• ಪ್ಾವತಿಸಬೇೆಕಾದ ಖ್ಾತಗೆಳು ಹೆಕಣೆಗಾರಿಕಗೆಳಾಗಿವೆ, ಆದರೆ ಖ್ಾತೆಗಳ ಸಿವೇಕ್ೃತಿಗಳು ಸವತುುಗಳಾಗಿವ.ೆ 

ಹೆೇಳಿ  
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ಕಾಯಥ ಬೊಂಡವಾಳ ಚ್ಕ್ರದ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಿ: 

 
ಚ್ಚತರ 5.8 ಕಲೆಸ ಮಾಡುತಿುದೆ ವೃತು 

• ಖ್ರಿೇದಿಯ ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹ ಮತುು ಪಕರೈೆಕದೆಾರರ ಪ್ಾವತಿಯ ನ್ಡುವ ೆಸಮಯದ ವಿಳೊಂಬವಿದೆ, ಇದು 
ಪ್ಾವತಿಸಬೇೆಕಾದ ಖ್ಾತಗೆಳ್ಳಗ ೆಕಾರಣವಾಗುತುದ.ೆ 

• ಅೊಂತಯೆ್ಕೇ, ಮಾರಾಟ್ ಮಾಡುವಾಗ ಮತುು ನ್ಗದು ಸಿವೇಕ್ರಿಸುವ ನ್ಡುವ ೆವಿಳೊಂಬವಿದೆ, ಇದು 
ಸಿವೇಕ್ರಿಸಬಹುದಾದ ಖ್ಾತಗೆಳ್ಳಗೆ ಕಾರಣವಾಗುತುದೆ. 

• ವಿಳೊಂಬವಾದ ಸೊಂಗರಹಣೆಗಳು ಅರ್ವಾ ಅಕಾಲ್ಲಕ್ ಪ್ಾವತಿಗಳು ವಯವಹಾರದ ದರವಯತೆ ಮತುು ಲಾಭದಾಯಕ್ತಯೆ 
ಮೇಲೆ ಋಣಾತಮಕ್ ಪರಿಣಾಮ ಬಿೇರುತುವ.ೆ 

• ಎಲಿಕ್ೂೊಂತ ಹೆಚಾುಗಿ, ಉತುಮ ಸೊಂಬೊಂಧಗಳನ್ುು ಪ್ಕೆೇಷಿಸುವುದು ಮತುು ಸೊಂವಹನ್ದ ಮಾಗಥಗಳನ್ುು 
ಮುಕ್ುವಾಗಿಟ್ುಟಕಕೆಳುಿವುದು ನಮಮ ವಾಯಪ್ಾರವನ್ುು ರಕ್ಷಿಸಲು ಮತುು ನಮಮ ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತು 
ಮುೊಂದುವರೆಯಲು ಸಹಾಯ ಮಾಡುತುದೆ. 

ಸಾಲಗಾರರು

ನ್ಗದು

ಸರಕ್ು 
ಸೊಂಗರಹವನ್ುು
ಖ್ರಿೇದಿಸಿ

ಸರಬರಾಜುದಾರ 
ಪ್ಾವತಿ

ಕೆಲಸ 
ಪರಗತಿಯಲ್ಲಿದೆ

ಮಾರಾಟ್ಗಳು

ವಿವರಿಸಿ  

 

 

ಸಾಲಗಾರರು

ನ್ಗದುಮಾರಾಟ್ಗಳು
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• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳು ಯಾವುದೆೇ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದದರೆ ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಯಾವುದೆೇ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯು ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳಲಿು ತೆಕೊಂದರೆಯನ್ುು ಎದುರಿಸುತಿುದದರೆ 
ವಿವರಿಸಿ ಮತುು ಪುನ್ರುಚ್ುರಿಸಿ. 

• ಐಚ್ಚಿಕ್ವಾಗಿ, ಸೊಂದೆೇಹದಲಿ್ಲ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಲು ಯಾವುದೆೇ ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಅವರ ನರಿೇಕ್ಷೆಗಳನ್ುು ಪಕರೈೆಸಲಾಗಿದೆಯ್ಕೇ ಎೊಂದು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ತಮಮ ಮಾಗಥದಶಿಥಗಳಲಿ್ಲ ನೇಡಲಾದ ವಾಯಯಾಮವನ್ುು ಪಕಣಥಗಕೆಳ್ಳಸಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಅಗತಯವಿದದರ ೆವಾಯಯಾಮವನ್ುು ಪಕಣಥಗಕೆಳ್ಳಸಲು ಅವರಿಗ ೆಸಹಾಯ ಮಾಡಿ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  

 

• ಕ್ರಾರುಗಳು ಮತುು ಪ್ಾವತಿಗಳನ್ುು ಹೇೆಗೆ ಸಮತಕೆೇಲನ್ಗಕೆಳ್ಳಸುವುದು ಎೊಂಬುದನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ಪ್ಾವತಿಸಬೇೆಕಾದ ಖ್ಾತಗೆಳು ಮತುು ಖ್ಾತಗೆಳ ಸಿವೇಕ್ೃತಿಗಳ ನ್ಡುವಿನ್ ವಯತಾಯಸವನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ಪ್ಾವತಿಸಬೇೆಕಾದ ಖ್ಾತಗೆಳು ಮತುು ಕ್ರಾರುಗಳ ಖ್ಾತಗೆಳನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ಖ್ಾತಗೆಳ ಸಿವೇಕ್ೃತಿಗಳ ನವಥಹಣಯೆ ಬಗೆೆ ಸಾರಾೊಂಶ. 

ಸಾರಾಂಶ  
 

 

 

ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
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6. ವ್ಾಾಪಾರದೆ ೊಂದಿಗೆ ಸೊಂಬೊಂಧಗಳನ್ನು 
ನಿರ್ಮವಸನರ್ುದನ 

ಘಟಕ 6.1 - ವೆೈಯಕ್ರುಕ ಸಂಬಂಧವನುು ನಿರ್ಮಥಸುವುದು. 
ಘಟಕ 6.2 - ಆಕ್ೋೆಪಣೆಗ್ಳ ನಿವಥಹಣೆ. 
ಘಟಕ 6.3 - ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಾಪಾರಿಗ್ಳ ಅಗ್ತಾತೆಗ್ಳು ಮತುು ಸಮಸೆಾಗ್ಳನುು 

ಅಥಥಮಾಡಿಕೊೆಳುುವುದು. 
ಘಟಕ 6.4 - ಮಾರಾಟ ಮತುು ಪರಚಾರಗ್ಳಿಂದ ಚ್ಚಲಿರೆ ವಾಾಪಾರಿಗ್ಳಿಗೆ 

ಪರಯೋಜನಗ್ಳು. 
ಘಟಕ 6.5 - ಸಮಸಾೆಗ್ಳ ನಿವಥಹಣೆ. 

RAS/N0605 



  

 

ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

 

  ಕಲ್ಲಕೆಯ ಪರಮುಖ ಫಲ್ಲತಾಂಶಗಳು 
ಈ ಪಾಠದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳಗೆೆ ವಿದ್ಾಾರ್ಥಯಗಳಿಗೆ ಈ ಕೆಳಗಿನ ವಿಷಯಗಳನುು ತಿಳಿದುಕೊಳುುತಾುರೆ: 
1. ಸಮಯಪ್ಾಲನೆ, ಕ್ರಮಬದಧತ,ೆ ಸೌಜನ್ಯ, ಉತುಮ ನ್ಡತ ೆಮತುು ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರವನ್ುು ಹೆಚ್ಚುಸುವ ಮತುು 
ಮಳ್ಳಗಯೆ ನೆಕೇಟ್ವನ್ುು ಹಚೆ್ಚುಸುವ ಆಸಕ್ುಯ ಆರ್ಾರದ ಮೇಲೆ ವಾಯಪ್ಾರದಕೆೊಂದಿಗ ೆಬಾೊಂಧವಯವನ್ುು ರಚ್ಚಸಿ. 

2. ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಗಳನ್ುು ತಾಳೆಮಯಿೊಂದ ಆಲ್ಲಸಿ ಮತುು ಅವರ ಅಗತಯತೆಗಳು ಮತುು ಸಮಸೆಯಗಳನ್ುು 
ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳ್ಳಿ. 

3. ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಗಳ ಸಮಸೆಯಗಳು ಮತುು ಕ್ುೊಂದುಕೆಕರತಗೆಳ ಬಗೆೆ ಸಪಷಿಟೇಕ್ರಣವನ್ುು ಪಡಯೆಲು ಮುಕ್ು-
ಮುಕ್ು/ಮುಕ್ು ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಬಳಸಿ. 

4. ಮಾರಾಟ್ದಿೊಂದ ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿ ಹೆಕೊಂದುವ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
5. ಆಕ್ಷೇೆಪಣೆಗಳನ್ುು ನಭಾಯಿಸಿ ಮತುು ಸಮಸೆಯಗಳನ್ುು ಪರಿಹರಿಸಿ. 
6. ನಮಮ ವಾಯಪ್ಪುಯನ್ುು ರ್ಮೇರಿದ ಮೇಲ್ಲವಚಾರಕ್ರಿಗೆ ಸಮಸೆಯಗಳನ್ುು ಹೆಚ್ಚುಸಿ. 

• ಘಟ್ಕ್ದಿೊಂದ ನರಿೇಕ್ಷೆಗಳ ಬಗೆೆ ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಭಾಗವಹಸಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಆಹಾವನಸಿ. ಬಿಳ್ಳಹಲಗ ೆಮೇಲ್ಲನ್ ನರಿೇಕ್ಷೆಗಳನ್ುು ಪಟ್ಟಟ ಮಾಡಿ. 
• ಘಟ್ಕ್ದಲ್ಲಿ ಏನೆಲಿವನ್ುು ಒಳಗಕೆೊಂಡಿದ ೆಎೊಂಬುದರ ಸೊಂಕ್ಷಿಪು ಅವಲೆಕೇಕ್ನ್ವನ್ುು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗ ೆನೇಡಿ. 
• ಧನಾತಮಕ್ ಮತುು ಸೊಂತಕೆೇಷದ ಟ್ಟಪಪಣಯೊಂದಿಗ ೆಪ್ಾರರೊಂಭಿಸಿ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
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  ಘಟಕ 6.1: ವ್ೆೈಯಕಿುಕ ಸಂಬಂಧವನುು ನಿಮಯಸುವುದು 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗೆ ವಿದ್ಾಾರ್ಥಯಗಳಿಗೆ ಈ ಕಳೆಗಿನವು ಸಾಧಾವ್ಾಗುತುದ್ೆ: 
1. ವೆೈಯಕ್ುಕ್ ಸೊಂಬೊಂಧವನ್ುು ನರ್ಮಥಸುವ ಬಗೆೆ ತಿಳ್ಳಯಿರಿ (ಗಾರಹಕ್ರಕೆೊಂದಿಗ ೆಬಾೊಂಧವಯವನ್ುು ನರ್ಮಥಸಲು 
ತರಬೇೆತುದಾರ ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿ). 

2. ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಗಳ ಗಾರಹಕ್ ಸೆೇವಾ ಕೌಶಲಯಗಳನ್ುು ಸುರ್ಾರಿಸಿ. 
3. ಗಾರಹಕ್ರಿಗೆ ಅಗತಯವಿರುವ ನಖ್ರವಾದ ಸೆೇವಗೆಳ ವಿತರಣೆಯನ್ುು ಖ್ಚ್ಚತಪಡಿಸಿಕೆಕಳಲಿು ಪರಶೆುಗಳನ್ುು ಹೆೇಗ ೆ
ಕೆೇಳಬೆೇಕ್ು ಎೊಂಬುದನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 

4. ಗಾರಹಕ್ರಕೆೊಂದಿಗ ೆಸೊಂಬೊಂಧವನ್ುು ಹೆೇಗ ೆಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸುವುದು ಎೊಂಬುದನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 

ಘಟಕದ ಉದ್ೆದೇಶಗಳು  

 

6.1.1 ವ್ೆೈಯಕಿುಕ ಸಂಬಂಧವನುು ನಿಮಯಸುವುದು 
(ಗಾರಹಕರೊಂದ್ಧಗೆ ಬಾಂಧವಾವನುು ನಿಮಯಸುಲು 
ಚಿಲಿರೆ ವ್ಾಾಪಾರಿಗಳಿಗೆ ತರಬೇೆತಿ ನಿೇಡಿ) 

ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿ ಅರ್ವಾ ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ು ಹೇಗೆ ಮಾಡಬೇೆಕ್ು: 
• ಹೆಕೊಂದಿಕೆಕಳಿಬಲಿವರಾಗಿರಿ. 
• ಗಾರಹಕ್ರಕೆೊಂದಿಗ ೆವೆೇಗವನ್ುು ಇಟ್ುಟಕಕೆಳಿಲು ಮತುು ಮುೊಂಭಾಗದಿೊಂದ ಮುನ್ುಡಸೆಲು ಸಾಧಯವಾಗುತುದೆ. 
• ಗಾರಹಕ್ರು ತಮಮ ಭಾವನಗೆಳನ್ುು ವಯಕ್ುಪಡಿಸಲು ಅನ್ುಮತಿಸಿ. 
• ಗಾರಹಕ್ರಿಗೆ ಪರಮುಖ್ ವಿವರಗಳನ್ುು ಪುನ್ರಾವತಿಥಸಲು ಸಾಧಯವಾಗುತುದೆ. 
• ಗಾರಹಕ್ರ ದೃಷಿಟಕೆಕೇನ್ದಿೊಂದ ಅದನ್ುು ನೆಕೇಡಲು ಸಾಧಯವಾಗುತುದೆ. 
• ಬಾೊಂಧವಯವನ್ುು ನರ್ಮಥಸಲು ಮತುು ಗಾರಹಕ್ರಲ್ಲಿ ವೆೈಯಕ್ುಕ್ ಆಸಕ್ುಯನ್ುು ತೆಗದೆುಕಕೆಳಿಲು ಸಾಧಯವಾಗುತುದೆ. 

ಹೆೇಳಿ  
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• ಗಾರಹಕ್ರಕೆೊಂದಿಗ ೆವೆೈಯಕ್ುಕ್ ಸೊಂಬೊಂಧವನ್ುು ನರ್ಮಥಸುವ ಚ್ಚ್ಚಥಸಲಾದ ನಯತಾೊಂಕ್ಗಳ ಆರ್ಾರದ ಮೇಲೆ 
ಪ್ಾತಾರಭಿನ್ಯ ಇರುತುದೆ ಎೊಂದು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗ ೆತಿಳ್ಳಸಿ. 

• ಈ ಚ್ಟ್ುವಟ್ಟಕೆಗೆ ಇಬಬರು ಸವಯೊಂಸೆೇವಕ್ರು ಅಗತಯವಿದೆ ಎೊಂದು ಅವರಿಗೆ ತಿಳ್ಳಸಿ. 
• ಅದನ್ುು ವಿವರಿಸಿ: 
➢ ಒಬಬ ಸವಯೊಂಸೆೇವಕ್ನ್ು ಖ್ರಿೇದಿದಾರನ್ ಪ್ಾತರವನ್ುು ಮತುು ಇನೆಕುೊಂದು ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ ಪ್ಾತರವನ್ುು 
ನವಥಹಸುತಾುನೆ. 

➢ ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ು ಖ್ರಿೇದಿದಾರನಗೆ ಉತಪನ್ುವನ್ುು ಮಾರಾಟ್ ಮಾಡುತಾುನೆ. 
➢ ಮಾರಾಟ್ಗಾರರು ಉತಪನ್ುವನ್ುು ಮಾರಾಟ್ ಮಾಡಲು ಉತಪನ್ುದ ವೆೈಶಿಷಟಯಗಳು, ಗುಣಮಟ್ಟ, ವಿನಾಯಸ, ಗಾರಹಕ್ 
ಸೆೇವ,ೆ ಖ್ಾತರಿ, ಬಲೆೆ ಇತಾಯದಿಗಳ ಬಗೆೆ ಮಾತನಾಡುತಾುರ.ೆ 

➢ ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ು ತನ್ು/ಅವಳ ಸಮಾಲೆಕೇಚ್ನೆಯ ಶಕ್ುಯನ್ುು ಬಳಸಿಕೆಕೊಂಡು ಉತಪನ್ುವನ್ುು ಖ್ರಿೇದಿಸಲು 
ಖ್ರಿೇದಿದಾರನಗ ೆಮನ್ವರಿಕ ೆಮಾಡಬೇೆಕ್ು. 

➢ ಮತೆಕುೊಂದೆಡ ೆಖ್ರಿೇದಿದಾರರು ಹೆಚ್ಚುನ್ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ುು ಕೆೇಳುತಾುರೆ ಮತುು ಬಲೆೆಯನ್ುು ಕ್ಡಿಮ ಮಾಡಲು 
ಮಾತುಕ್ತೆ ನ್ಡಸೆುತಾುರ.ೆ 

• ಕ್ನಷಾ 3 ಜಕೆೇಡಿ ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗೆ ಮೇಲ್ಲನ್ ಹೊಂತಗಳನ್ುು ನವಥಹಸಿ. 
• ಮೇಲ್ಲನ್ ಯಾವುದೆೇ ನಯತಾೊಂಕ್ಗಳನ್ುು ಪರಿಗಣಸದಿದದಲ್ಲಿ ಅವುಗಳಲ್ಲಿ ಪರತಿಯೊಂದಕ್ಕೂ ಪರತಿಕ್ರಯ್ಕಯನ್ುು 
ಒದಗಿಸಿ. 

ಪಾತಾರಭಿನಯ  
 

6.1.2 ಚಿಲಿರೆ ವ್ಾಾಪಾರಿಗಳ ಗಾರಹಕ ಸೆೇವ್ಾ ಕೌಶಲಾಗಳನುು 
ಸುರ್ಾರಿಸುವುದು ಹೆೇಗೆ? 

ಕೆಳಗಿನ್ ತೊಂತರಗಳನ್ುು ಉದಾಹರಣೆಗಳೆ ೊಂದಿಗ ೆವಿವರಿಸಿ: 
• ಅವನ್ು/ಅವಳು ಮಾರಾಟ್ ಮಾಡುತಿುರುವ ಉತಪನ್ು ಅರ್ವಾ ಸೆೇವಯೆಲ್ಲಿ ನ್ೊಂಬಿಕ ೆಇರುವುದನ್ುು 
ಖ್ಚ್ಚತಪಡಿಸಿಕೆಕಳ್ಳಿ. 
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ಚ್ಚತರ 6.1 ವಿತರಕ್ ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ು ಗಾರಹಕ್ರಿಗೆ ಉತಪನ್ುದ ಬಗೆೆ ಭರವಸೆ ನೇಡುತಾುನೆ 

• ಗಾರಹಕ್ರಕೆೊಂದಿಗ ೆಸಕಾರಾತಮಕ್ ಬಾೊಂಧವಯವನ್ುು ಬಳೆೆಸಿಕೆಕಳ್ಳಿ. 
• ಅವರ ಸಮಸೆಯಗಳ್ಳಗೆ ಪರಿಹಾರ ಕ್ೊಂಡುಕೆಕಳ್ಳಿ. ಅದೇೆ ಸಮಯದಲ್ಲಿ, ಉತುಮ ಸಮಯ ನವಥಹಣೆ ಕೌಶಲಯಗಳನ್ುು 
ಹೆಕೊಂದಿರಿ. 

• ನೇವು ಪರಿಹರಿಸಲಾಗದ ಸಮಸೆಯಯನ್ುು ಪರಿಹರಿಸಲು ಅೊಂಗಡಿಯಲ್ಲಿ ಬೇೆರ ೆಯಾರನಾುದರಕ ಹುಡುಕ್. 
• ಕೆಕಡುಗೆಯನ್ುು ವಿವರವಾಗಿ ವಿವರಿಸಲು ಚೆನಾುಗಿ ಸಿದಧರಾಗಿರಿ. 
• ನೇವು ಗಾರಹಕ್ರಿೊಂದ ಯಾವುದೆೇ ಪರಶೆುಯನ್ುು ಪಡದೆರೆ, ಸಾಧಯವಾದಷುಟ ಬೆೇಗ ಅವರಿಗ ೆಉತುರಿಸಿ, ಅವರನ್ುು 
ಕಾಯುವೊಂತ ೆಮಾಡಬೇೆಡಿ. 

• ಗಾರಹಕ್ರನ್ುು ನ್ಗುಮುಖ್ದಿೊಂದ ನ್ಡೆಸಿಕೆಕಳ್ಳಿ, ಅವರು ಬಯಸಿದೊಂತ ೆಅವರನ್ುು ನೆಕೇಡಿಕೆಕಳ್ಳಿ. 
• ಕೆೇವಲ ಗಾರಹಕ್ರ ಅಗತಯಗಳನ್ುು ಊಹಸಬೇೆಡಿ. 
• ನಮಮ ಉತಪನ್ು ಮತುು ಸೆೇವಗೆಳ ಕ್ುರಿತು ಗಾರಹಕ್ರ ಪರತಿಕ್ರಯ್ಕಯನ್ುು ತೆಗದೆುಕಕೆಳ್ಳ.ಿ 

 

• ನಮಮ ಗಾರಹಕ್ ಸೆೇವಾ ಕೌಶಲಯಗಳನ್ುು ಸುರ್ಾರಿಸುವುದರ ಆರ್ಾರದ ಮೇಲೆ ರೆಕೇಲ್ ಪ್ೆಿೇ ಇರುತುದ ೆಎೊಂದು 
ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗೆ ತಿಳ್ಳಸಿ. 

• ಈ ಚ್ಟ್ುವಟ್ಟಕೆಗೆ ಇಬಬರು ಸವಯೊಂಸೆೇವಕ್ರು ಅಗತಯವಿದೆ ಎೊಂದು ಅವರಿಗೆ ತಿಳ್ಳಸಿ. 
• ಅದನ್ುು ವಿವರಿಸಿ: 
➢ ಒಬಬ ಸವಯೊಂಸೆೇವಕ್ರು ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿ (ಗಾರಹಕ್) ಪ್ಾತರವನ್ುು ನವಥಹಸುತಾುರ ೆಮತುು ಇನಕೆುಬಬರು ವಿತರಕ್ 
ಮಾರಾಟ್ಗಾರರಾಗಿ ಕಾಯಥನವಥಹಸುತಾುರ.ೆ 

➢ ವಿತರಕ್ ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ ಪ್ಾತರವನ್ುು ನವಥಹಸುವ ಕ್ಲ್ಲಯುವವರು ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿ (ಗಾರಹಕ್) ಕ್ಡೆಗೆ 
ಸೌಹಾದಥಯುತ ಮತುು ಸೌಜನ್ಯವನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿರಬೇೆಕ್ು. 

ಪಾತಾರಭಿನಯ  
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  • ವಿತರಕ್ ಮಾರಾಟ್ಗಾರ ಮತುು ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿ (ಗಾರಹಕ್) ನ್ಡುವಿನ್ ಸೊಂಭಾಷಣಯೆ ಕಲೆವು 
ಉದಾಹರಣೆಗಳನ್ುು ಒದಗಿಸಿ. 

• ಉಲೆಿೇಖ್ಕಾೂಗಿ ಈ ಸೊಂಭಾಷಣೆ ಸಿದಧವಿನಾಯಸ ಪುಟ್ವನ್ುು ಬಳಸಲು ಅವರಿಗೆ ತಿಳ್ಳಸಿ. ಅಗತಯವಿದದರ ೆಅವುಗಳನ್ುು 
ಮಾಪಥಡಿಸಬಹುದು. 

• ಕ್ನಷಾ 3 ಜಕೆೇಡಿ ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗೆ ಮೇಲ್ಲನ್ ಹೊಂತಗಳನ್ುು ನವಥಹಸಿ. 
• ಮೇಲ್ಲನ್ ಯಾವುದೆೇ ನಯತಾೊಂಕ್ಗಳನ್ುು ಪರಿಗಣಸದಿದದಲ್ಲಿ ಅವುಗಳಲ್ಲಿ ಪರತಿಯೊಂದಕ್ಕೂ ಪರತಿಕ್ರಯ್ಕಯನ್ುು 
ಒದಗಿಸಿ. 

6.1.3 ಗಾರಹಕರೊಂದ್ಧಗೆ ಸಂಬಂಧವನುು ಹೆೇಗೆ 
ಅಭಿವೃದ್ಧಿಪಡಿಸುವುದು? 

ಕೆಳಗಿನ್ ತೊಂತರಗಳನ್ುು ಉದಾಹರಣೆಗಳೆ ೊಂದಿಗ ೆವಿವರಿಸಿ: 

 
ಚ್ಚತರ 6.2 ಗಾರಹಕ್ರೆಕೊಂದಿಗೆ ಸೊಂಬೊಂಧವನ್ುು ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸಲು ತೊಂತರಗಳು 

• "ನಮಮ ಗಾರಹಕ್ರನ್ುು ವೆೈಯಕ್ುಕ್ವಾಗಿ ತಿಳ್ಳದುಕೆಕಳ್ಳಿ
• " ಗಾರಹಕ್ರ ಜೊಂಗಮವಾಣ ಸೊಂಖ್ಯೆಗಳು, ರ್ಮೊಂಚ ೆವಿಳಾಸಗಳ್ಳಗಾಗಿ 
ದತುಸೊಂಚ್ಯವನ್ುು ರಚ್ಚಸಿ

• "ಗಾರಹಕ್ರ ಆದಯತೆಗಳು ಮತುು ಅಗತಯತೆಗಳು ಬಗೆೆ ತಿಳ್ಳದುಕೆಕಳಿಲು 
ಸರ್ಮೇಕೆ್ಷಗಳು, ಸರ್ಮೇಕೆ್ಷಗಳು ಮತುು ಪರಶಾುವಳ್ಳಗಳನ್ುು ಬಳಸಿ

• "ನಮಮ ಗಾರಹಕ್ರನ್ುು ಸೊಂಶೆ ೇಧಿಸಿ

ಗಾರಹಕ್ರಕೆೊಂದಿಗ ೆಸೊಂಬೊಂಧವನ್ುು 
ನರ್ಮಥಸುವುದು

• "ಮಾಸಿಕ್ ಸುದಿದಪತರವನ್ುು ಕ್ಳುಹಸಿ
• "ಸಾಮಾಜ್ಕ್ ಮಾಧಯಮ ಉಪಸಿಯತಿಯನ್ುು ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸಿ
• "ವಿಶೆೇಷ ಕಾಯಥಕ್ರಮಗಳು, ಪಕ್ಷಗಳು ಮತುು ಸಪರ್ೆಥಗಳನ್ುು 
ಹಡಿದುಕೆಕಳ್ಳಿ

• "ಗಾರಹಕ್ರ ಪರತಿಕ್ರಯ್ಕಯನ್ುು ಪ್ೆಕರೇತಾುಹಸಿ

ಗಾರಹಕ್ರಕೆೊಂದಿಗ ೆಸೊಂವಹನ್ 
ನ್ಡಸೆುವುದು

• "ಎಲಾಿ ಸಮಯದಲಕಿ ಗಾರಹಕ್ರೆಕೊಂದಿಗೆ ಪ್ಾರಮಾಣಕ್ವಾಗಿರಿ
•"ನಮಮ ವಾಯಪ್ಾರ ವಯವಹಾರಗಳಲ್ಲಿ ಪ್ಾರದಶಥಕ್ವಾಗಿರಿ.
•"ತಪುಪಗಳು, ಸಮಸಯೆಗಳು ಮತುು ವಿಳೊಂಬಗಳನ್ುು ಯಾವಾಗಲಕ 
ಒಪ್ಪಪಕಕೆಳ್ಳಿ.
•"ನಮಮ ಗಾರಹಕ್ರಿಗೆ ಧನ್ಯವಾದ ಹೇೆಳ್ಳ.
•"ನಜವಾದ ಸೊಂಬೊಂಧವನ್ುು ಬೆಳಸೆಿಕೆಕಳ್ಳಿ.

ಗಾರಹಕ್ರಕೆೊಂದಿಗ ೆಸೊಂಬೊಂಧವನ್ುು 
ನವಥಹಸುವುದು

ವಿವರಿಸಿ    
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• ತಮಮ ಪ್ಾಲೆಕೆಳುಿವವರ ಕೆೈಪ್ಪಡಿಗಳು, ಪುಟ್ 129 ಅನ್ುು ಉಲೆಿೇಖಿಸಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗ ೆಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಗಾರಹಕ್ರಕೆೊಂದಿಗ ೆಉತುಮ ಸೊಂಬೊಂಧವನ್ುು ನರ್ಮಥಸಲು ಸಹಾಯ ಮಾಡುತುದ ೆಎೊಂದು ಅವರು ಭಾವಿಸುವ 
ಚ್ಚತರವನ್ುು ಗುರುತಿಸಲು ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

• ಗಾರಹಕ್ರಕೆೊಂದಿಗ ೆಉತುಮ ಸೊಂಬೊಂಧವನ್ುು ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸುವ ವಿರ್ಾನ್ಗಳನ್ುು ಚ್ಚ್ಚಥಸಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗ ೆ
ಕೆೇಳ್ಳ. 

 
ಕೌಶಲಾ ಅಭ್ಾಾಸ 

 
ಸಮಯ 

 
ಸಂಪನೂೂಲಗಳು 

ಗಾರಹಕರೊಂದ್ಧಗೆ ಉತುಮ ಸಂಬಂಧವನುು 
ನಿಮಯಸುವುದು 

30 ನಿಮಷಗಳು ಭ್ಾಗವಹಿಸುವವರ ಕೆೈಪ್ಪಡಿ ಮತುು 
ಸಿೇಸದಕಡಿಡ 

 

ಚಟುವಟಿಕೆ    

• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳು ಯಾವುದೆೇ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದದರೆ ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಯಾವುದೆೇ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯು ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳಲಿು ತೆಕೊಂದರೆಯನ್ುು ಎದುರಿಸುತಿುದದರೆ 
ವಿವರಿಸಿ ಮತುು ಪುನ್ರುಚ್ುರಿಸಿ. 

• ಐಚ್ಚಿಕ್ವಾಗಿ, ಸೊಂದೆೇಹದಲಿ್ಲ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಲು ಯಾವುದೆೇ ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  

• ವೆೈಯಕ್ುಕ್ ಸೊಂಬೊಂಧವನ್ುು ನರ್ಮಥಸುವ ಸಾರಾೊಂಶವನ್ುು (ಗಾರಹಕ್ರಕೆೊಂದಿಗ ೆಬಾೊಂಧವಯವನ್ುು ನರ್ಮಥಸಲು 
ತರಬೇೆತುದಾರ ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿ). 

• ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಗಳ ಗಾರಹಕ್ ಸೆೇವಾ ಕೌಶಲಯಗಳನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ಗಾರಹಕ್ರಿಗೆ ಅಗತಯವಿರುವ ನಖ್ರವಾದ ಸೆೇವಗೆಳ ವಿತರಣೆಯನ್ುು ಖ್ಚ್ಚತಪಡಿಸಿಕೆಕಳಲಿು ಪರಶೆುಗಳನ್ುು ಹೆೇಗ ೆ
ಕೆೇಳಬೆೇಕ್ು ಎೊಂಬುದನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 

• ಗಾರಹಕ್ರಕೆೊಂದಿಗ ೆಸೊಂಬೊಂಧವನ್ುು ಹೆೇಗ ೆಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸುವುದು ಎೊಂಬುದನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ 

ಸಾರಾಂಶ    
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  ಘಟಕ 6.2: ಆಕ್ೆೇಪಣೆ ನಿವಯಹಣೆ 
 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗೆ ವಿದ್ಾಾರ್ಥಯಗಳಿಗೆ ಈ ಕಳೆಗಿನವು ಸಾಧಾವ್ಾಗುತುದ್ೆ: 
1. ಆಕ್ಷೇೆಪಣ ೆನವಥಹಣೆಯ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
2. ಆಕ್ಷೇೆಪಣೆಗಳನ್ುು ಜಯಿಸಲು ತಯಾರಿ ಹೇೆಗೆ ಸಹಾಯ ಮಾಡುತುದ ೆಎೊಂಬುದನ್ುು ತಿಳ್ಳಯಿರಿ. 
3. ಆಕ್ಷೇೆಪಣ ೆನವಥಹಣೆ ಪರಕ್ರಯ್ಕಯನ್ುು ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ. 
4. ಆಕ್ಷೇೆಪಣ ೆನವಥಹಣ ೆತೊಂತರಗಳು ಮತುು ವಿರ್ಾನ್ಗಳನ್ುು ಪಟ್ಟಟ ಮಾಡಿ. 

ಘಟಕದ ಉದ್ೆದೇಶಗಳು  

 

6.2.1 ಆಕ್ೆೇಪಣೆ ನಿವಯಹಣೆ ಎಂದರೆೇನು? 

• ಆಕ್ಷೇೆಪಣೆಗಳು ಉಪಯುಕ್ುವಾಗಬಹುದು ಏಕೆೊಂದರ ೆಅವರು ವಿತರಕ್ ಮಾರಾಟ್ದ ವಯಕ್ುಗೆ ಭವಿಷಯದ 
ಕಾಳಜ್ಯನ್ುು ತಿಳ್ಳಸುವಾಗ ಏನ್ು ಗಮನ್ಹರಿಸಬೇೆಕೊೆಂದು ತಿಳ್ಳಸುತಾುರ.ೆ 

• ಯಶಸಿವ ಮಾರಾಟ್ದ ಜನ್ರು ತಯಾರಿ ಮತುು ಅವುಗಳನ್ುು ಪರಿಹರಿಸಲು ಕೆೈಯಲಿ್ಲ ಸರಿಯಾದ 
ಮಾಹತಿಯನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿರುವ ಮಕಲಕ್ ಆಕ್ಷೇೆಪಣೆಗಳನ್ುು ಹೆೇಗೆ ಜಯಿಸಲು ಕ್ಲ್ಲಯುತಾುರೆ 

ಹೆೇಳಿ  

ಆಕ್ಷೇೆಪಣೆ ನವಥಹಣ ೆಪರಕ್ರಯ್ಕಯನ್ುು ವಿವರಿಸಿ: 
ವಿವರಿಸಿ    

ಪರಿಣಾಮಕಾರಿ 
ಆಲ್ಲಸುವ 
ವಿರ್ಾನ್ಗಳು ಮತುು 
ಆಸಕ್ುಯನ್ುು 
ತೆಕೇರಿಸುವ ಭೌತಿಕ್ 
ವಿರ್ಾನ್ಗಳನ್ುು 
ಅನ್ುಸರಿಸಿ. 

ವೆೈಯಕ್ುಕ್ 
ಪರಶೆುಗಳನ್ುು 
ಕೇೆಳಬೇೆಡಿ. 

ಚ್ಚಲರಿೆ ವಾಯಪ್ಾರಿ 
ಮತುು ಗಾರಹಕ್ರು 
ಮತುು ಗಾರಹಕ್ರಿಗೆ 
ಯಾವ 
ನವಥಹಣೆಯ 
ವಿರ್ಾನ್ವು ಹಚೆ್ುು 
ಸಕಕ್ುವಾಗಿದೆ 
ಎೊಂದು ಯೇಚ್ಚಸಿ. 

ಯಾವುದೆೇ 
ಆಕೆ್ಷೇಪಣೆಗಳನ್ುು 
ಪರಿಹರಿಸಲು 
ಬಲವೊಂತವಾಗಿ 
ವಿರ್ಾನ್ವನ್ುು 
ತಪ್ಪಪಸಿ. 

ನೇವು ಅವನ್ನ್ುು 
ತೃಪ್ಪುಪಡಿಸಿದಿದೇರಾ 
ಅರ್ವಾ ಇಲಿವೆೇ 
ಎೊಂದು ಗಾರಹಕ್ರನ್ುು 
ಕೇೆಳ್ಳ. 

ಕೇೆಳ್ಳ ಪರಶೆು 
ಯೇಚ್ಚಸಿ 

ನಭಾಯಿಸು 
ಪರಿಶಿೇಲ್ಲಸಿ 

ಚ್ಚತರ 6.3 ಆಕ್ಷೆೇಪಣೆ ನವಥಹಣೆ ಪರಕ್ರಯ್ಕ. 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 
 

  6.2.3 ಆಕ್ೆೇಪಣೆ ನಿವಯಹಣೆ ತಂತರಗಳು ಮತುು 
ವಿರ್ಾನಗಳು 

 

ಕೆಳಗಿನ್ ತೊಂತರಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ: 
• ಆಕ್ಷೇೆಪಣೆ ಸಿವೇಕ್ರಿಸುವುದು: ಇದರರ್ಥ ಹೆಚ್ಚುನ್ ಅರ್ವಾ ಕ್ಡಿಮ ದೃಷಿಟಕಕೆೇನ್ವನ್ುು ತಗೆದೆುಕೆಕಳುಿವುದು. 
• ಕ್ುತಕಹಲ: ಕ್ುತಕಹಲದಿೊಂದಿರಿ. 
• ಹೊಂದುಳ್ಳಯುವುದು: ಒೊಂದು ಹೆಜಜೆ ಹೊಂದಕೂೆ ಇರಿಸಿ ಮತುು ವಸುುವಿನ್ ಕಾರಣವನ್ುು ತಗೆದೆುಹಾಕ್. 
• ಸಮರ್ಥನೆ: ಇದರರ್ಥ ಆಕ್ಷೇೆಪಣೆ ಎಷುಟ ಪ್ಾರಯೇಗಿಕ್ವಾಗಿದೆ ಎೊಂಬುದನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
• ಕೆೇ.ಅ.ಆ: ಕೇೆಳ್ಳ,ಅೊಂಗಿೇಕ್ರಿಸಿ,ಆಕ್ಷೇೆಪಣಯೆನ್ುು ಗುರುತಿಸಿ ಮತುು ಆಕ್ಷೇೆಪಣಯೆನ್ುು ಹಮುಮಖ್ಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ಪಕವಥಭಾವಿತವ: ಆಕ್ಷೇೆಪಣ ೆಉದಭವಿಸುವ ಮೊದಲು ಅದನ್ುು ನಭಾಯಿಸಿ. 
• ಹೊಂದೆನ್ಕಕ್ು : ಇದು ಅವರ ಆಕ್ಷೇೆಪಣೆಗ ೆಆಬಜೆಕ್ಟ ಎೊಂದರ್ಥ. 
• ಬರವಣಗ:ೆ ಇದು ಆಕ್ಷೇೆಪಣಗೆಳನ್ುು ಬರೆದು ನ್ೊಂತರ ಅವುಗಳನ್ುು ಪರಿಹರಿಸಿದ ನ್ೊಂತರ ಅವುಗಳನ್ುು 
ದಾಟ್ುವುದನ್ುು ಒಳಗೆಕೊಂಡಿರುತುದ.ೆ 

• ಸುತುುವುದು: ನೇವು ಏನ್ು ಪಡಯೆುತಿುೇರಿ ಎೊಂಬುದರ ಮೇಲೆ ಮತೆು ಪುಟ್ಟಯುವುದು. 
• ಷರತುುಬದಧ ಮುಚ್ುು: ಇದರರ್ಥ ಮುಚ್ುುವಿಕೆಯನ್ುು ಅವರ ಆಕ್ಷೇೆಪಣಯೆನ್ುು ಪರಿಹರಿಸಲು ಒೊಂದು ಷರತುು 
ಮಾಡಿ. 

• ವಿಚ್ಲನ್: ಇದರರ್ಥ ಆಕ್ಷೇೆಪಣೆಗ ೆಪರತಿಕ್ರಯಿಸದಿರುವುದು ಮತುು ಅದನ್ುು ಹಾದುಹಕೆೇಗಲು ಬಿಡುವುದು. 
• ಹಾಸಯ: ಹತಾಶೆಗಿೊಂತ ಹಾಸಯದ ಮಕಲಕ್ ಆಕ್ಷೇೆಪಣೆಗ ೆಪರತಿಕ್ರಯಿಸಿ. 
• ಆ.ಅೊಂ.ನ.ಪರ.ದೃ: ಆಲ್ಲಸಿ, ಅೊಂಗಿೇಕ್ರಿಸಿ, ನಣಥಯಿಸಿ, ಪರತಿಕ್ರಯಿಸಿ ಮತುು ಆಕ್ಷೇೆಪಣಯೆನ್ುು ದೃಢಿೇಕ್ರಿಸಿ. 
• ಆಕ್ಷೇೆಪಣೆ ಬರವಣಗ:ೆ ಆಕ್ಷೇೆಪಣೆಯನ್ುು ಬರೆಯಿರಿ ಮತುು ಅದನ್ುು ದಾಟ್ಟಸಿ. 
• ಸೆೇರಿಸುವುದು : ಗಾರಹಕ್ರ ಅರಿವಿನ್ ಚೌಕ್ಟ್ಟನ್ುು ಬದಲಾಯಿಸಿ. 
• ಮರುಪ್ಾರರ್ಾನ್ಯತ:ೆ ಮುಕಾುಯದ ಮೊದಲು ಆಕ್ಷೆೇಪಣಯೆನ್ುು ತೆರವುಗಕೆಳ್ಳಸಲು ಮತೆಕುಮಮ ಆದಯತ ೆನೇಡಿ 

 

ವಿವರಿಸಿ    

• ಆಕ್ಷೇೆಪಣೆ ನವಥಹಣಯೆ ಪ್ಾತರಕಾೂಗಿ ಇಬಬರು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಮುೊಂದೆ ಬರಲು ಹೇೆಳ್ಳ. 
• ಕೆಲವು ಹೆಕಸ ಆಹಾರ ಉತಪನ್ುಗಳನ್ುು ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿ, ಗಾರಹಕ್ರಿಗೆ ಮಾರಾಟ್ ಮಾಡಲು ಪರಯತಿುಸುತಿುರುವ 
ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ ಪ್ಾತರವನ್ುು ನವಥಹಸಲು ಒಬಬ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

ಪಾತಾರಭಿನಯ  
 

143 



  

 

ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

 

  • ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ು ತನ್ು ಉತಪನ್ುಗಳನ್ುು ಮಾರಾಟ್ ಮಾಡಲು ಪರಯತಿುಸಿದಾಗ ಗಾರಹಕ್ರ ಪ್ಾತರವನ್ುು ವಹಸಲು 
ಮತುು ಹೆಚ್ಚುನ್ ಬಲೆೆಗಳ ಬಗೆೆ ಕಾಳಜ್ ವಹಸಲು ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥಥಗ ೆಕೆೇಳ್ಳ. 

• ಆಕ್ಷೇೆಪಣೆ ನವಥಹಣ ೆತೊಂತರಗಳನ್ುು ಬಳಸಲು ಮತುು ಉತಪನ್ುಗಳನ್ುು ಮಾರಾಟ್ ಮಾಡಲು ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ 
ಪ್ಾತರವನ್ುು ನವಥಹಸುವ ವಿದಾಯರ್ಥಥಗ ೆಹೆೇಳ್ಳ. 

• ಕೆಕನಯೆಲ್ಲಿ, ಈ ತೊಂತರಗಳನ್ುು ಹೆೇಗೆ ಹೆಚ್ುು ಪರಿಣಾಮಕಾರಿಯಾಗಿ ಬಳಸಬಹುದು ಎೊಂಬುದರ ಕ್ುರಿತು 
ಪರತಿಕ್ರಯ್ಕಯನ್ುು ಒದಗಿಸಿ. 

• 2-3 ಜಕೆೇಡಿ ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಒಳಗಕೆೊಂಡಿರುವ ಈ ಪ್ಾತರವನ್ುು ಪುನ್ರಾವತಿಥಸಿ. 
• ಅೊಂತಹ ಸೊಂದಭಥಗಳನ್ುು ನೇಡಿ: 

➢ ಉತಪನ್ುಗಳು ಅಗತಯವಿಲಿ. 
➢ ಹೊಂದ ೆಕೆಟ್ಟ ಅನ್ುಭವ. 
➢ ಹೆಚ್ುು ಯೇಚ್ಚಸಬೇೆಕಾಗಿದೆ. 

• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳು ಯಾವುದೆೇ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದದರೆ ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಯಾವುದೆೇ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯು ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳಲಿು ತೆಕೊಂದರೆಯನ್ುು ಎದುರಿಸುತಿುದದರೆ 
ವಿವರಿಸಿ ಮತುು ಪುನ್ರುಚ್ುರಿಸಿ. 

• ಐಚ್ಚಿಕ್ವಾಗಿ, ಸೊಂದೆೇಹದಲಿ್ಲ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಲು ಯಾವುದೆೇ ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  

• ಆಕ್ಷೇೆಪಣೆ ನವಥಹಣಯೆ ಪರಿಕ್ಲಪನೆಯನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ಆಕ್ಷೇೆಪಣೆಗಳನ್ುು ಜಯಿಸಲು ತಯಾರಿ ಹೆೇಗ ೆಸಹಾಯ ಮಾಡುತುದ ೆಎೊಂಬುದನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 
• ಆಕ್ಷೇೆಪಣೆ ನವಥಹಣ ೆಪರಕ್ರಯ್ಕಯನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ಆಕ್ಷೇೆಪಣೆ-ನವಥಹಣಯೆ ತೊಂತರಗಳು ಮತುು ವಿರ್ಾನ್ಗಳನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

 

  ಘಟಕ 6.3: ಚಿಲಿರೆ ವ್ಾಾಪಾರಿಗಳ ಅಗತಾತೆಗಳು ಮತುು 
ಸಮಸೆಾಗಳನುು ಅರ್ಯಮಾಡಿಕೊಳುುವುದು 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗೆ ವಿದ್ಾಾರ್ಥಯಗಳಿಗೆ ಈ ಕಳೆಗಿನವು ಸಾಧಾವ್ಾಗುತುದ್ೆ: 
1. ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಗಳ ಅಗತಯತೆಗಳು ಮತುು ಅವಶಯಕ್ತಗೆಳನ್ುು ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ. 
2. ಮಾರಾಟ್ಗಾರರು ಪರಿಣಾಮಕಾರಿಯಾಗಿ ನವಥಹಸುವ ಪರಮುಖ್ ಕಾಯಥಗಳನ್ುು ಚ್ಚ್ಚಥಸಿ. 
3. ನೇವು ಪರಿಹರಿಸಬೇೆಕಾದ ಚ್ಚಲಿರ ೆಸಮಸೆಯಗಳ ಬಗೆೆ ತಿಳ್ಳಯಿರಿ. 

  4. ಇೊಂದಿನ್ವರಿಗೆ ಮಾರಾಟ್ದ ಬಿೊಂದುವಿನ್ ವಯವಸೆಯ ಬಗೆೆ ಸಾರಾೊಂಶ ಮಾಡಿ 
 

ಘಟಕದ ಉದ್ೆದೇಶಗಳು  

 

6.3.1 ಚಿಲಿರೆ ವ್ಾಾಪಾರಿಗಳ ಅಗತಾಗಳನುು ವಿಶೆಿೇಷಿಸುವುದು 

ಕೆಳಗೆ ಪಟ್ಟಟ ಮಾಡಲಾದ ಕಾಯಥಗಳು ಅೊಂಗಡಿ ಮಾಲ್ಲೇಕ್ರಿಗೆ ಒದಗಿಸಿದ ಸೆೇವಗೆಳೆ ೊಂದಿಗ ೆಸೊಂತೆಕೇಷವಾಗಿರಲು 
ಸಹಾಯ ಮಾಡುತುದ:ೆ 

 
ಚ್ಚತರ 6.4 ಅೊಂಗಡಿಯ ಮಾಲ್ಲೇಕ್ರನ್ುು ಸೊಂತೆಕೇಷವಾಗಿರಿಸಲು ಸೆೇವೆಯನ್ುು ಒದಗಿಸಲಾಗಿದೆ 

ಅವರನ್ುು ಗೌರವದಿೊಂದ 
ನ್ಡಸೆಿಕೆಕಳ್ಳಿ

ಚ್ಚಲಿರೆ ವಾಯಪ್ಾರಿಗಳ್ಳಗೆ
ಪರತಿಕ್ರಯಿಸಿ

ಸಮರ್ಥ 
ಪರತಿಕ್ರಯ್ಕಯೊಂದಿಗೆ 
ತವರಿತವಾಗಿರಿ

ವಿನ್ೊಂತಿಯನ್ುು ಸಭಯ ಮತುು
ಸಕಕ್ುವಾದ ರಿೇತಿಯಲ್ಲಿ

ನವಥಹಸಿ
ಅವರನ್ುು ಪರಶಿುಸಿ ಸಹಾಯ ಮಾಡಲು 

ಬದಧರಾಗಿರಿ

ಅವರ ಅಗತಯಗಳನ್ುು
ಪರಿಗಣಸಿ ಮತುು ನಮಮ

ಸವೊಂತದದಲಿ

ಹೆೇಳಿ  
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 
 

  6.3.2 ನಿೇವು ತಿಳಿಸಬೇೆಕಾದ ಚಿಲಿರೆ ವ್ಾಾಪಾರಿಗಳ ಸಮಸೆಾಗಳು 

ಸಪರ್ಾಥತಮಕ್ವಾಗಿ ಉಳ್ಳಯಲು ಪರಿಹರಿಸಬೇೆಕಾದ ಸಮಸೆಯಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ: 
• ಗಾರಹಕ್ರನ್ುು ಒೊಂಟ್ಟಯಾಗಿ ಬಿಡುವುದು. 
• ಬೇೆಸರದ ಅೊಂಗಡಿ ಅನ್ುಭವ. 
• ಪರಿಣಾಮಕಾರಿಯಲಿದ ಪರದಶಥನ್. 
• ವಯತಾಯಸ ಮಾಡಲು ವಿಫಲವಾಗಿದೆ. 
• ಯಾವುದೆೇ ಹಕೆಸ ತೊಂತರಜ್ಞಾನ್ವಿಲಿ. 

ವಿವರಿಸಿ    

• ಕೌಶಲಯ ಅಭಾಯಸ ತೊಂಡದ ಚ್ಟ್ುವಟ್ಟಕಯೆನ್ುು ನ್ಡೆಸುವುದು. 
• ತಲಾ 3-4 ಸದಸಯರ ತೊಂಡಗಳಲ್ಲಿ ತಮಮನ್ುು ಜಕೆೇಡಿಯಾಗಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗ ೆಹೆೇಳ್ಳ. 
• ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಗಳ ಅಗತಯತೆಗಳು ಮತುು ಸಮಸೆಯಗಳನ್ುು ವಿಶೆೇಿಷಿಸಲು ವೇೆಗವಾಗಿ ಚ್ಲ್ಲಸುವ ಗಾರಹಕ್ ಸರಕ್ುಗಳು 
ಚ್ಚಲಿರ ೆಅೊಂಗಡಿಯಲ್ಲಿ ಪರಶಾುವಳ್ಳಯನ್ುು ನವಥಹಸಲು ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

• ತಮಮ ಸೊಂಶೆ ೇಧನಗೆಳನ್ುು ಹೊಂಚ್ಚಕೆಕಳಿಲು ಯಾವುದೆೇ 2-3 ತೊಂಡಗಳನ್ುು ಯಾದೃಚ್ಚಿಕ್ವಾಗಿ ಕೆೇಳ್ಳ 

ತಂಡದ ಚಟುವಟಿಕೆ    

• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳು ಯಾವುದೆೇ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದದರೆ ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಯಾವುದೆೇ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯು ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳಲಿು ತೆಕೊಂದರೆಯನ್ುು ಎದುರಿಸುತಿುದದರೆ ವಿವರಿಸಿ 
ಮತುು ಪುನ್ರುಚ್ುರಿಸಿ. 

• ಐಚ್ಚಿಕ್ವಾಗಿ, ಸೊಂದೆೇಹದಲಿ್ಲ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಲು ಯಾವುದೆೇ ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  

• ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಗಳ ಅಗತಯತೆಗಳು ಮತುು ಅವಶಯಕ್ತಗೆಳನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 
• ಮಾರಾಟ್ಗಾರರು ಪರಿಣಾಮಕಾರಿಯಾಗಿ ನವಥಹಸಿದ ಪರಮುಖ್ ಕಾಯಥಗಳನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗೆಕಳ್ಳಸಿ. 
• ನೇವು ಪರಿಹರಿಸಬೇೆಕಾದ ಚ್ಚಲಿರ ೆಸಮಸೆಯಗಳನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ಇೊಂದಿನ್ವರಿಗೆ ಮಾರಾಟ್ದ ಬಿೊಂದುವಿನ್ ವಯವಸೆಯ ಬಗೆೆ ಸಾರಾೊಂಶ ಮಾಡಿ 
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  ಘಟಕ 6.4: ಮಾರಾಟ ಮತುು ಪರರ್ಾರಗಳಿಂದ ಚಿಲಿರೆ 
ವ್ಾಾಪಾರಿಗಳಿಗೆ ಪರಯೇಜನಗಳು 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗೆ ವಿದ್ಾಾರ್ಥಯಗಳಿಗೆ ಈ ಕಳೆಗಿನವು ಸಾಧಾವ್ಾಗುತುದ್ೆ: 
1. ಮಾರಾಟ್ದಿೊಂದ ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಯ ಲಾಭವನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
2. ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಗಳ್ಳಗ ೆಮಾರಾಟ್ ಪರಚಾರಗಳ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
3. ಹೆಕಸ ವಿಷಯ ಮತುು ಸೊಂವಹನ್ ಅವಕಾಶಗಳನ್ುು ಹೆೇಗ ೆರಚ್ಚಸುವುದು ಎೊಂಬುದರ ಕ್ುರಿತು ತಿಳ್ಳಯಿರಿ. 
4. ರಿಯಾಯಿತಿಯ ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿ ಮತುು ತಯಾರಕ್ರ ದೃಷಿಟಕಕೆೇನ್ವನ್ುು ಚ್ಚ್ಚಥಸಿ. 

 

ಘಟಕದ ಉದ್ೆದೇಶಗಳು  

 

6.4.1 ರಿಯಾಯಿತಿಯಿಂದ ಚಿಲಿರೆ ವ್ಾಾಪಾರಿಯ ಲಾಭ್ದ 
ತಿಳುವಳಿಕೆ 
ಬಲೆೆ ನಿಗದ್ಧ 
ರಿಯಾಯಿತಿ ಪದದ ಮಕಲಕ್ ಅವರು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆೊಂಡಿರುವುದನ್ುು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳ್ಳಗೆ ಕೆೇಳ್ಳ. 
ಕೇೆಳಿ  

• ರಿಯಾಯಿತಿಯು ಉತಪನ್ು ಅರ್ವಾ ಸೆೇವಯೆ ಸಾಮಾನ್ಯ ಬೆಲೆಯಲಿ್ಲ ಅನ್ುಮತಿಸಲಾದ ಕ್ಡಿತವಾಗಿದ.ೆ 
• ಈ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ತಯಾರಕ್ರು ಮತುು ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಗಳು ಹೆಚ್ುುತಿುರುವ ಮಾರಾಟ್ದ ಪರಯೇಜನ್ವನ್ುು 
ಪಡಯೆಲು ಬಳಸುತಾುರ.ೆ 

• ರಿಯಾಯಿತಿ ಬಲೆೆಯು ದಿೇರ್ಘಥವಧಿಯ ಲಾಭಗಳು, ವಾಯಪ್ಾರದ ಗುರುತು  ನಷ್ೆಾ, ಒಟ್ಾಟರೆ ಪಕರೆೈಕ ೆಸರಪಳ್ಳ 
ವೆಚ್ುಗಳು ಮತುು ಅಲಾಪವಧಿಯ ಮಾರಾಟ್ಗಳ ಮೇಲೆ ಪರಿಣಾಮ ಬಿೇರುತುದೆ 
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  6.4.2 ಚಿಲಿರೆ ವ್ಾಾಪಾರಿಗಳಿಗೆ ಮಾರಾಟ ಪರರ್ಾರಗಳ 
ಪರಯೇಜನಗಳು 

ಯೇಜ್ತ ಮಾರಾಟ್ ಪರಚಾರವನ್ುು ಕೆೈಗೆಕಳುಿವ ಕೆಳಗಿನ್ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ: 
• ವಿಭಿನ್ುತೆಯ ಸೃಷಿಟ. 
• ಹೆಕಸ ಸೊಂವಹನ್ ಅವಕಾಶಗಳು ಮತುು ಹೆಕಸ ವಿಷಯದ ಸೃಷಿಟ. 
• ಮಾರಾಟ್ ಮಾಡಿ ಮತುು ಅಡಿ ಮಾರಾಟ್ಕೊ ಅವಕಾಶಗಳ ಸೃಷಿಟ. 
• ಗಾರಹಕ್ರ ನರ್ಾಥರ ತೆಗದೆುಕಕೆಳುಿವಿಕಯೆನ್ುು ಚಾಲನೆ ಮಾಡುತುದೆ. 
• ಬಾಯಿ ಮಾತಿನ್ ಅವಕಾಶಗಳ ಸೃಷಿಟ. 
• ಸಿಬಬೊಂದಿಗ ೆತರಬೇೆತಿ ಅವಕಾಶಗಳ ಸೃಷಿಟ. 
• ಸೊಂಸೆಯಯು ವಾಯಪ್ಾರೆಕೇದಯಮ ಉಪಕ್ರಮಗಳತು ಗಮನ್ಹರಿಸುತುದೆ. 
• ಹೆಕಸ ಆಲೆಕೇಚ್ನಗೆಳ್ಳಗಾಗಿ ಪರಿೇಕ್ಷಾ ಅವಕಾಶಗಳ ರಚ್ನೆಯು ಸೃಷಿಟಸುತುದೆ. 
• ಆದಾಯದ ಬಳೆವಣಗಯೆನ್ುು ಚಾಲನೆ ಮಾಡುತುದ.ೆ 

ವಿವರಿಸಿ  

6.4.3 ರಿಯಾಯಿತಿಯ ಚಿಲಿರೆ ವ್ಾಾಪಾರಿ ಮತುು 
ತಯಾರಕರ ತಯಾರಕ 

• ರಿಯಾಯಿತಿ ಮಾರಾಟ್ವು ಕ್ಡಿಮ ಬಲೆೆಗೆ ವಿವಿಧ ಮತುು ಹೆಚ್ಚುನ್ ಉತಪನ್ುಗಳನ್ುು ಖ್ರಿೇದಿಸಲು ಗಾರಹಕ್ರನ್ುು 
ಪ್ೆರೇರೆೇಪ್ಪಸುತುದ.ೆ 

• ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಗಳು ಗಾರಹಕ್ರ ವಿವರ, ಆದಯತಗೆಳು, ಖ್ರಿೇದಿ ಅಭಾಯಸಗಳು, ಅಸಿುತವದಲ್ಲಿರುವ ಮತುು 
ಮುನ್ಕುಚ್ಚತ ದಾಸಾುನ್ು ಮತುು ಮುೊಂತಾದವುಗಳನ್ುು ಅಧಯಯನ್ ಮಾಡುವ ಮಕಲಕ್ ರಿಯಾಯಿತಿ ಮಟ್ಟವನ್ುು 
ಹೆೇಗ ೆನಧಥರಿಸಬೇೆಕ್ು ಎೊಂದು ತಿಳ್ಳದಿರಬೇೆಕ್ು. 

• ಕೆಲವು ಸೊಂಸೆಯಗಳು 10 ಪರತಿಶತ ರಿಯಾಯಿತಿ ಅರ್ವಾ ಕ್ಡಿಮ ನೇಡುವ ಮಕಲಕ್ ತಮಮ ಮಾರಾಟ್ವನ್ುು 
ಹೆಚ್ಚುಸುವ ಸರಾಸರಿ ಲಾಭಾೊಂಶವನ್ುು ನವಥಹಸುತುವ.ೆ 

• ಇತರ ಸೊಂಸೆಯಗಳು ಸರಕ್ು ಸೊಂಗರಹಣೆಗಳು ಅರ್ವಾ ಉತಪನ್ುಗಳ ಮೇಲೆ ಹೆಚ್ಚುನ್ ಲಾಭಾೊಂಶವನ್ುು ಗಳ್ಳಸಲು 
ಶೆೇಕ್ಡಾ 40-50 ಕ್ೂೊಂತ ಹಚೆ್ಚುನ್ ರಿಯಾಯಿತಿಯನ್ುು ನೇಡುತುವೆ. 

• ಸಣಣ ವಾಯಪ್ಾರ ಸೊಂಸೆಯಗಳು ಸಾಮಾನ್ಯವಾಗಿ ಗಾರಹಕ್ರಿಗ ೆತಮಮ ಅೊಂಗಡಿಯಿೊಂದ ವಸುುಗಳನ್ುು ಖ್ರಿೇದಿಸಲು 
ವಿವಿಧ ವಯವಹಾರಗಳನ್ುು ಒದಗಿಸುತುವೆ ಅದು ಅವರ ವಾಯಪ್ಾರದ ಬೆಳವಣಗೆಗೆ ಸಹಾಯಕ್ವಾಗಿದೆ. 
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ತನ್ು ಉತಪನ್ುಗಳನ್ುು ಕ್ಡಿತಗಕೆಳ್ಳಸಿದ ಬೆಲೆಯಲ್ಲಿ ಮಾರಾಟ್ ಮಾಡಲು ಮತುು ಮಾರಾಟ್ವನ್ುು ಹೆಚ್ಚುಸಲು 
ನಯತಕಾಲ್ಲಕ್ವಾಗಿ ರಿಯಾಯಿತಿ ಕೆಕಡುಗೆಗಳನ್ುು ನ್ಡಸೆುವ ಉಡುಪುಗಳ ಅೊಂಗಡಿಯ ಉದಾಹರಣಯೆನ್ುು 
ಒದಗಿಸಿ. ವಿತರಕ್ ಮಾರಾಟ್ಗಾರನ್ು ಅೊಂತಹ ರಿಯಾಯಿತಿಗಳ ಜಾಡುಗಳನ್ುು ಇಟ್ುಟಕಕೆಳಿಬೆೇಕ್ು, ಏಕೊೆಂದರೆ ಇದು 
ಹೆಚ್ಚುನ್ ಮಾರಾಟ್ದ ಅವಕಾಶಗಳನ್ುು ಒದಗಿಸುತುದ.ೆ 
ಉದಾಹರಣೆಗ ೆಮಹಾ ಮಳ್ಳಗೆ : ಬುಧವಾರ ಮಳ್ಳಗ:ೆ 

• ಮಹಾ ಮಳ್ಳಗಯೆು ಸಾಮಾನ್ಯವಾಗಿ ತನ್ು ಹಕೆಸ ಯೇಜನಗೆಳನ್ುು ಉತೆುೇಜ್ಸುತುದೆ ಅದು ಗಾರಹಕ್ರಿಗ ೆವಿವಿಧ 
ಉತಪನ್ುಗಳ ಮೇಲೆ ಕೆಲವು ರಿಯಾಯಿತಿಗಳನ್ುು ನೇಡುತುದೆ. 

• ಬುಧವಾರದ ಮಹಾ ಮಳ್ಳಗಯೆ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆು ವಾರದ ದಿನ್ಗಳಲ್ಲಿ ವಿಶೆೇಷವಾಗಿ ಗೃಹಣಯರೊಂತಹ ಮಹಳಾ 
ಗಾರಹಕ್ರನ್ುು ಸೃಷಿಟಸಲು ಪರಿಚ್ಯಿಸಲಾಯಿತು. 

• ಇದನ್ುು ಬುಧವಾರ ಮಳ್ಳಗ ೆಎೊಂದು ಕ್ರಯೆಲಾಗುತುದೆ, ಅೊಂದರ,ೆ ಸಬುೆ ಸಾಸಾು ಮಳ್ಳಗೆ. 

ಉದ್ಾಹರಣೆ  

• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳು ಯಾವುದೆೇ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದದರೆ ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಯಾವುದೆೇ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯು ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳಲಿು ತೆಕೊಂದರೆಯನ್ುು ಎದುರಿಸುತಿುದದರೆ 
ವಿವರಿಸಿ ಮತುು ಪುನ್ರುಚ್ುರಿಸಿ. 

• ಐಚ್ಚಿಕ್ವಾಗಿ, ಸೊಂದೆೇಹದಲಿ್ಲ ಪರಿಕ್ಲಪನೆಯನ್ುು ವಿವರಿಸಲು ಯಾವುದೆೇ ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  

• ಮಾರಾಟ್ದಿೊಂದ ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಯ ಲಾಭವನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿಗಳ್ಳಗ ೆಮಾರಾಟ್ ಪರಚಾರಗಳ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ಹೆಕಸ ವಿಷಯ ಮತುು ಸೊಂವಹನ್ ಅವಕಾಶಗಳನ್ುು ಹೇೆಗ ೆರಚ್ಚಸುವುದು ಎೊಂಬುದನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ರಿಯಾಯಿತಿಯ ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರಿ ಮತುು ತಯಾರಕ್ರ ನಕೆೇಟ್ವನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ 

ಸಾರಾಂಶ    
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  ಘಟಕ 6.5: ಸಂಚಿಕೆ ಪರಿಹಾರ 
 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗೆ ವಿದ್ಾಾರ್ಥಯಗಳಿಗೆ ಈ ಕಳೆಗಿನವು ಸಾಧಾವ್ಾಗುತುದ್ೆ: 
1. ಸಮಸೆಯ ಪರಿಹಾರದ ಪರಿಕ್ಲಪನೆಯನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
2. ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರದಲ್ಲ ಿಉೊಂಟ್ಾಗುವ ಕ್ುೊಂದುಕಕೆರತೆಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 
3. ಗಾರಹಕ್ರು ತಮಮ ದಕರುಗಳು/ಕ್ುೊಂದುಕಕೆರತೆಗಳನ್ುು ನಕೆೇೊಂದಾಯಿಸುವ ವಿವಿಧ ಸೊಂಪಕ್ಥಗಳ ಬಗೆೆ 
ತಿಳ್ಳದುಕೆಕಳಿ್ಳ. 

4. ಕೆಲಸದ ಸಯಳದಲಿ್ಲ ಕಾನ್ಕನ್ು ಸಮಸೆಯಗಳನ್ುು ವಿವರಿಸಿ. 

ಘಟಕದ ಉದ್ೆದೇಶಗಳು  

6.5.1 ಸಮಸೆಾಯ ನಿಣಯಯದ ಪರಿಕಲಪನೆ 

• ಸಮಸೆಯ ಪರಿಹಾರವು ಹಲವಾರು ತೊಂಡಗಳ ಗುೊಂಪ್ಪನ್ ಸದಸಯರ ನ್ಡುವ ೆಉದಭವಿಸಬಹುದಾದ ವಿವಾದಗಳನ್ುು 
ಪರಿಹರಿಸುವ ವಿರ್ಾನ್ವಾಗಿದ.ೆ 

• ಈ ಘಷಥಣೆಗಳ ಪರಿಹಾರಕಾೂಗಿ ಇತಯರ್ಥ, ಮಧಯಸಿಯಕೆ, ಕಾನ್ಕನ್ು ನೇತಿ, ಮಧಯಸಿಯಕೆ ಇತಾಯದಿಗಳನ್ುು 
ಒಳಗಕೆೊಂಡಿರುವ ವಿವಿಧ ಪರಿಹಾರ ವಿರ್ಾನ್ಗಳನ್ುು ಬಳಸಲಾಗುತುದೆ. 

• ಈ ಕೆಳಗಿನ್ ಕಾರಣಗಳ್ಳೊಂದ ಸಮಸೆಯಗಳು ಉೊಂಟ್ಾಗುತುವೆ: 
➢ ಗಾರಹಕ್ರ ದಕರುಗಳನ್ುು ನವಥಹಸುವಾಗ ಮಾರಾಟ್ಗಾರರ ನ್ಡವಳ್ಳಕ ೆಮತುು ವತಥನೆ. 
➢ ಮಾರಾಟ್ಗಾರರು ಕ್ಡಿಮ ಗುಣಮಟ್ಟದ ಉತಪನ್ುವನ್ುು ಗಾರಹಕ್ರಿಗ ೆಹೆಚ್ಚುನ್ ಬಲೆೆಗೆ ನೇಡಿದಾಗ. 
➢ ಸೆೇವೆಯ ಗುಣಮಟ್ಟವನ್ುು ಕ್ಡಿಮಗಕೆಳ್ಳಸುವುದು. 

ಹೆೇಳಿ  
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  6.5.2 ಕೆಲಸದ ಸಥಳದಲ್ಲಿ ಕಾನೂನು ಸಮಸೆಾಗಳು 

• ಉದಕೆಯೇಗಿಗಳ ಆರಕೆೇಗಯ ಮತುು ಸುರಕ್ಷತಾ ಸಮಸೆಯಗಳು ವಯವಹಾರದಲ್ಲ ಿಪರಮುಖ್ ಅೊಂಶಗಳಾಗಿವೆ ಏಕೊೆಂದರೆ ಅದು 
ಸೊಂಸೆಯಗೆ ಅದರ ಜನ್ರ ಉತಾಪದಕ್ತೆ, ಸೊಂಬೊಂಧ ಮತುು ನಷ್ೆಾಯ ಮೇಲೆ ಪರಿಣಾಮ ಬಿೇರುತುದೆ. 

• ಜಾಗದಲ್ಲಿ ಸೊಂಭವಿಸುವ ಅಪರ್ಘತ ಅರ್ವಾ ಯಾವುದೆೇ ಆರಕೆೇಗಯ ಸಮಸೆಯಯ ಸೊಂದಭಥದಲ್ಲಿ ನಗದಿತ 
ಕಾಯಥವಿರ್ಾನ್/ದಾಖ್ಲೆ ಲಭಯವಿರಬೆೇಕ್ು ಮತುು ಅನ್ುಸರಿಸಬೇೆಕ್ು. 

ಹೆೇಳಿ  

• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳು ಯಾವುದೆೇ ಪರಶುೆಗಳನ್ುು ಹೆಕೊಂದಿದದರೆ ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಯಾವುದೆೇ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯು ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳಲಿು ತೆಕೊಂದರೆಯನ್ುು ಎದುರಿಸುತಿುದದರೆ ವಿವರಿಸಿ 
ಮತುು ಪುನ್ರುಚ್ುರಿಸಿ. 

• ಐಚ್ಚಿಕ್ವಾಗಿ, ಸೊಂದೆೇಹದಲಿ್ಲ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಲು ಯಾವುದೆೇ ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಅವರ ನರಿೇಕ್ಷೆಗಳನ್ುು ಪಕರೈೆಸಲಾಗಿದೆಯ್ಕೇ ಎೊಂದು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ತಮಮ ಮಾಗಥದಶಿಥಗಳಲಿ್ಲ ನೇಡಲಾದ ವಾಯಯಾಮವನ್ುು ಪಕಣಥಗಕೆಳ್ಳಸಲು ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಅಗತಯವಿದದರ ೆವಾಯಯಾಮವನ್ುು ಪಕಣಥಗಕೆಳ್ಳಸಲು ಅವರಿಗ ೆಸಹಾಯ ಮಾಡಿ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  

• ಸಮಸೆಯ ಪರಿಹಾರದ ಪರಿಕ್ಲಪನೆಯನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ಚ್ಚಲಿರ ೆವಾಯಪ್ಾರದಲ್ಲ ಿಸೊಂಭವಿಸುವ ಕ್ುೊಂದುಕಕೆರತೆಗಳನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 
• ಗಾರಹಕ್ರು ಅವರ/ಅವಳ ದಕರುಗಳು/ಕ್ುೊಂದುಕೆಕರತೆಗಳನ್ುು ನೆಕೇೊಂದಾಯಿಸುವ ವಿವಿಧ ಸೊಂಪಕ್ಥಗಳ ಬಗೆೆ 
ಸಾರಾೊಂಶ ಮಾಡಿ. 

• ಕೆಲಸದ ಸಯಳದಲಿ್ಲ ಕಾನ್ಕನ್ು ಸಮಸೆಯಗಳನ್ುು ಸಾರಾೊಂಶಗಕೆಳ್ಳಸಿ. 

ಸಾರಾಂಶ    

• ವಿದಾಯರ್ಥಥಗಳು ಸೊಂಪಕಣಥ ಪಠ್ಯಕ್ರಮದ ಕ್ುರಿತು ಯಾವುದೆೇ ಪರಶೆುಗಳನ್ುು ಹಕೆೊಂದಿದದರೆ ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಪಠ್ಯಕ್ರಮದ ಬಗೆೆ ಅವರ ನರಿೇಕ್ಷೆಗಳನ್ುು ಪಕರೆೈಸಲಾಗಿದೆಯ್ಕೇ ಎೊಂದು ಅವರನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಯಾವುದೆೇ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯು ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ಅರ್ಥಮಾಡಿಕಕೆಳಲಿು ತೆಕೊಂದರೆಯನ್ುು ಎದುರಿಸುತಿುದದರೆ ವಿವರಿಸಿ 
ಮತುು ಪುನ್ರುಚ್ುರಿಸಿ. 

ಅನುಕೂಲಕಾಾಗಿ ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
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  • ಐಚ್ಚಿಕ್ವಾಗಿ, ಸೊಂದೆೇಹದಲಿ್ಲ ಪರಿಕ್ಲಪನಯೆನ್ುು ವಿವರಿಸಲು ಯಾವುದೆೇ ಇತರ ವಿದಾಯರ್ಥಥಯನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
• ಈ ಪಠ್ಯಕ್ರಮದಿೊಂದ ಕ್ಲ್ಲಕಯೆನ್ುು ಮುೊಂದುವರಿಸಲು ಅವರನ್ುು ಪ್ಕೆರೇತಾುಹಸಿ. 
• ಅವರ ಪರತಿಕ್ರಯ್ಕಯನ್ುು ಕೆೇಳ್ಳ. 
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7. ಉದೊಾೇಗ ಮತುಿ ಉದಾಮರ್ಶೇಲತೆ ಕೌಶಲಾಗಳು 
ಘಟಕ 7.1: ವ್ೈಯಕ್ತಿಕ ಸಾಮರ್ಥಯಯಗಳು ಮತ್ತಿ ಮೌಲಯ ವಯವಸ್ೆಗಳು 
ಘಟಕ 7.2: ಡಿಜಿಟಲ್ ಸಾಕ್ಷರತ್: ಒಂದತ ಮರತಸಂಗರಹ 
ಘಟಕ 7.3: ಹಣದ ವಿಷಯಗಳು 
ಘಟಕ 7.4: ಉದ್್ಯೇಗ ಮತ್ತಿ ಸವಯಂ ಉದ್್ಯೇಗಕ್ಾಾಗಿ ತ್ಯಾರಿ 
ಘಟಕ 7.5: ವಾಣಿಜ್್ಯೇದಯಮವನ್ತು ಅರ್ಥಯಮಾಡಿಕ್್್ಳುುವುದತ 
ಘಟಕ 7.6: ವಾಣಿಜ್್ಯೇದಯಮಿಯಾಗಲತ ತ್ಯಾರಿ 

 



ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರಪುಟ 

 

 
 

ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 ಪರಿಚಯ: ಉದೊಾೇಗ ಮತುಿ ವ್ಾಣಿಜೂೆಾೇದಾಮ ಕೌಶಲಾಗಳು   
ಈ ಅನ್ತಕ್ಲಕ ಮಾಗಯದರ್ಶಯಯತ ವಿವಿಧ ಚಟತವಟಿಕ್ಗ್ಳನ್ತು ಒಳಗ್್ ಂಡಿರತತಿ್ದ್, ಇದತ ಸ್ಷನ್‌ಗಳನ್ತು ಭಾಗವಹಿಸತವ ಮತ್ತ ಿ
ಸಂವಾದಾತ್ಮಕವಾಗಿಸಲತ  
  ಸಹಾಯಕರಾಗಿ ನಿಮಗ್ ಸಹಾಯ ಮಾಡತತ್ಿದ ್

  ಗೂೆತುಮಿಾಡುವಿಕ ೆ
 ನಿೇವು ಈ ಕ್ಳ್ಗಿನ್ ಗ್್ ತ್ತಿಮಾಡತವಿಕ್್ನ್್ ಂದಿಗ ್ಮಾಡ್ಯಲ್ ಅನ್ತು ಪ್ಾರರಂಭಿಸಬಹತದತ: 
ಗೊತುಮಿಾಡುವಿಕೆಯ ಯಾವುದಾದರೂ ಐದು ಹಂತಗಳು 
 ಭಾಗವಹಿಸತವವರನ್ತು ಸಂಖ್್ಯಗಳ ಮ್ಲಕ ನಾಲತಾ ಅರ್ಥವಾ ಐದತ ಗತಂಪತಗಳಾಗಿ ವಿಭಜಿಸಿ. (ನಿೇವು ಇದನ್ತು ಮಾಡತತ್ಿೇರಿ 
ಏಕ್ಂ್ದರ್ ಜನ್ರತ ಈಗಾಗಲ್ೇ ಅವರತ ಏನ್ತ ಮಾಡತತ್ಿದಾಾರ್ಂದತ ತ್ಳಿದಿದಾಾರ.್ 

 ಸಾವಯಕ್ಾಲಿಕ ಅವರ ಐದತ ನ್ಚಿ್ಚನ್ ಚಲನ್ಚ್ಚತ್ರಗಳು, ಅವರ ಐದತ ನ್ಚಿ್ಚನ್ ಕ್ಾದಂಬರಿಗಳು ಅರ್ಥವಾ ಕನಿಷಠ ಇಷಟಪಟಟ ಐದತ 
ಚಲನ್ಚ್ಚತ್ರಗಳನ್ತು ಹಂಚ್ಚಕ್್್ ಳುುವುದತ ಅವರ ನಿಯೇಜನ್ಯಾಗಿದ್ ಎಂದತ ಹ್್ಸದಾಗಿ ರಚ್ಚಸಲಾದ ಗತಂಪತಗಳಿಗ ್ತ್ಳಿಸಿ. 
ವಿಷಯವು ಯಾವುದಾದರ್ ಐದತ ಆಗಿರಬಹತದತ - ಹ್ಚತ ಿಇಷಟಪಟಟ ಅರ್ಥವಾ ಇಷಟಪಡದಿರತವ. 

 ಈ ಗ್್ ತ್ತಮಿಾಡತವಿಕ್ಗ್ತಂಪಿಗ ್ಹಂಚ್ಚಕ್ಯ್ ಆಸಕ್ತಿಗಳನ್ತು ಹ್ಚತ ಿವಿಶಾಲವಾಗಿ ಅನವ್ೇಷಿಸಲತ ಸಹಾಯ ಮಾಡತತಿ್ದ ್ಮತ್ತ ಿ
ಪರತ್ಯಬಬ ವಯಕ್ತಿಯತ ತ್ಮಮ ಆಯ್ಕಾಮಾಡಿದ ಐದನ್ತು ಏಕ್ ್ಇಷಟಪಡತತಾಿರ ್ಅರ್ಥವಾ ಇಷಟಪಡತವುದಿಲಲ ಎಂಬತದರ ಕತರಿತ್ತ 
ಸಾಕಷತಟ ಚರ್್ಯಯನ್ತು ಹತಟತಟಹಾಕತತ್ಿದ.್ 

 ಒಬಬ ವಯಕ್ತಿಯತ ಟಿಪಪಣಿಗಳನ್ತು ತ್ಗದ್ತಕ್್್ಳುಬ್ೇಕತ ಮತ್ತ ಿನಿಯೇಜನಯ್ನ್ತು ಪ್ಣಯಗ್್ ಳಿಸಿದ ನ್ಂತ್ರ 
ತ್ರಗತ್ಯಂದಿಗ ್ಅವರ ಗತಂಪತ ಚರ್್ಯಯ ಮತಖ್ಾಯಂಶಗಳನ್ತು ಹಂಚ್ಚಕ್್್ಳುಲತ ಸಿದಧರಾಗಿರಬೇ್ಕತ ಎಂದತ ಗತಂಪತಗಳಿಗ್ 
ತ್ಳಿಸಿ. 

ನಿರಿೇಕ್ಷ್ಯ ನ್ಕ್್ಷ 
೧. ಮೊದಲ ಅಧಿವೇ್ಶನ್ದಲಿಲ ಮತ್ತ ಿಗ್್ ತ್ತಿಮಾಡತವಿಕ್ ್ಅವಧಿಯ ನ್ಂತ್ರ, ಈ ಕ್್ಳಗಿನ್ ಪರಶು್ಗ ್ಉತ್ಿರಿಸಲತ 
ಭಾಗವಹಿಸತವವರನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ: "ಈ ತ್ರಬೇ್ತ್ಯಂದ ನಾನ್ತ ಏನ್ನ್ತು ಕಲಿಯಲತ ನಿರಿೇಕ್ಷಿಸತತ್ಿೇನ್?" 
೨. ಭಾಗವಹಿಸತವವರಲಿಲ ಒಬಬರತ ತ್ಮಮ ಕ್್್ ಡತಗಗ್ಳನ್ತು ಫ್ಲಪಿ್ ರ್ಾರ್ಟಯ ರ್ಶೇರ್ಟ್‌ನ್ಲಿಲ ಬರಯ್ಲಿ. 
೩. ಇನ್್ ುಂದತ ಫಿ್ಲಪ್ ರ್ಾರ್ಟಯ ರ್ಶೇರ್ಟ್‌ನ್ಲಿಲ ತ್ರಬೇ್ತ್ಯಲಿಲ ಒಳಗ್್ ಂಡಿರತವ ನಿಮಮ ಸವಂತ್ ಪಟಿಟಯನ್ತು ಬರಯ್ರಿ. 
೪. ಎರಡತ ರ್ಶೇರ್ಟ್‌ಗಳನ್ತು ಹ್್ ೇಲಿಕ್ ್ಮಾಡಿ, ತ್ರಬೇ್ತ್ಯ ಸಮಯದಲಿಲ ಏನ್ನ್ತು ಒಳಗ್್ ಂಡಿರತತಿ್ದ ್ಮತ್ತಿ ಏನ್ತ 
ಮಾಡಲಾಗತವುದಿಲಲ ಎಂಬತದರ ಕತರಿತ್ತ ಅಭಿಪ್ಾರಯವನ್ತು ತ್ಳಿಸಿ. 

೫. ತ್ರಬೇ್ತ್ ಅವಧಿಗಳಿಗಾಗಿ ಮ್ಲ ನಿಯಮಗಳನ್ತು ಹ್್ಂದಿಸಿ. ಫ್ಲಫಿ್‌ರ್ಾರ್ಟ್‌ಯನ್ಲಿಲ ತ್ಮಮ ನಿಯಮಗಳನ್ತು ಹಾಕಲತ ಮತ್ತಿ 
ಅದನ್ತು ತ್ರಗತ್ಯಲಿಲ ಪರದರ್ಶಯಸಲತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ಕ್ೇ್ಳಿ. 

೬. ತ್ರಬೇ್ತ್ಯ ಅವಧಿಯ ಕ್್್ನಯ್ಲಿಲ ನಿೇವು ಮತ್್ ಮಿ್ಮಮ ಆ ಹಾಳ್ಗಳಿಗ ್ಹಿಂತ್ರತಗಬಹತದತ. 
೭. ಈ ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ನ್ತು ಮಾಡತವುದರಿಂದ ಆಗತವ ಪರಯೇಜನ್ಗಳು: 

• ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ತ್ಮಮ ಅಭಿಪ್ಾರಯಗಳನ್ತು ಕ್್ೇಳಿದಾಗ ಉತ್ಿಮ ಭಾವನಯ್ನ್ತು ಅನ್ತಭವಿಸತತಾಿರ ್
• ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ತ್ರಬೇ್ತ್ಯಂದ ಏನ್ನ್ತು ನಿರಿೇಕ್ಷಿಸಬಹತದತ ಎಂಬತದನ್ತು ತ್ಳಿದತಕ್್್ಳುುತಾಿರ್. 
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• ತ್ರಬೇ್ತ್ಯ ಸಮಯದಲಿಲ ಯಾವ ಅಂಶಗಳಿಗ್ ಒತ್ತಿ ನಿೇಡಬ್ೇಕತ, ಯಾವುದನ್ತು ಬಿಡಬೇ್ಕತ 
ಮತ್ತಿ ಯಾವುದನ್ತು ಸ್ೇರಿಸಬೇ್ಕತ ಎಂಬತದನ್ತು ಆಯೇಜಕರತ ತ್ಳಿದತಕ್್್ಳುುತಾಿರ್. 

 
೮. ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಂದ ನಿರಿೇಕ್ಷ್ಗಳು: 

• ತ್ರಗತ್ಗ ್ಬಂದಾಗ ಹಾಜರಾತ್ ಪತ್ರಕ್ಾ್ ಸಹಿ ಹಾಕಬ್ೇಕತ. 
• ಧನಾತ್ಮಕ ರಿೇತ್ಯಲಿಲ ತ್ಮಮನ್ತು ತಾವು ನ್ಡಸ್ಿಕ್್್ಳಿು 
• ಸಮಯಪರಜ್ಞ್, ಗಮನ್, ಮತ್ತಿ ಭಾಗವಹಿಸತವಿಕ್ಯ್ನ್ತು ಪರದರ್ಶಯಸಿ 

೯. ಒಳಗ್್ ಳುಲಿರತವ ವಿಷಯಗಳನ್ತು ಒಂದ್್ ಂದಾಗಿ ವಿವರಿಸಿ ಮತ್ತಿ ಅದನ್ತು ಮೊದಲ್ೇ ಮಾಡಿದ ನಿರಿೇಕ್ಷಯ್ 
ಮಾಯಪಿಂಗ್‌ನ್್ ಂದಿಗ ್ಸಂಪಕಯಪಡಿಸಿ. 
೧೦. ಈ ಅಭಾಯಸದ ಅಂತ್ಯದ ವ್ೇಳ್ಗ,್ ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಅಧಿವ್ೇಶನ್ದಿಂದ ಏನ್ನ್ತು ನಿರಿೇಕ್ಷಿಸಬಹತದತ ಮತ್ತಿ ಯಾವ 
ಪರದೇ್ಶಗಳನ್ತು ಒಳಗ್್ ಳುುವುದಿಲಲ ಎಂಬತದರ ಬಗ್ೆ ಸಪಷಟವಾದ ತ್ಳುವಳಿಕ್ಯ್ನ್ತು ಹ್್ ಂದಿರಬೇ್ಕತ 

    ಉದೆದೇಶಗಳ ವ್ಾಾಖ್ಾಾನ 
1. ಘಟಕಗಳ ಪ್ಾರರಂಭದಲಿಲ ಉದ್ಾೇಶಗಳನ್ತು ವಾಯಖ್ಾಯನಿಸತವುದತ, ಘಟಕದ ಚ್ಚತಿ್ವನ್ತು ಹ್್ ಂದಿಸತತಿ್ದ.್ 
2. ಅಂತ್ಯವನ್ತು ಮನ್ಸಿಿನ್ಲಿಲಟತಟಕ್್್ ಂಡತ ಪ್ಾರರಂಭಿಸಲತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ನಿರಿೇಕ್ಷ್ಗಳನ್ತು ಅಧಿವೇ್ಶನ್ದಿಂದ 
ಪರಮತಖವಾದ ಟ್ೇಕ್‌ಅವೇ್ಗಳು ಏನಾಗಬಹತದತ ಎಂಬತದನ್ತು ಹ್್ಂದಿಸತತ್ಿದ.್ 

3. ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ತ್ಮಮದೇ್ ಆದ ಕಲಿಕ್ಯ್ ಪರಕ್ತರಯ್ಕಯ ಜವಾಬಾಾರಿಯನ್ತು ತ್ಗದ್ತಕ್್್ ಳುುವಂತ ್ಮಾಡತವ 
ಒಂದತ ವಿಧಾನ್ವಾಗಿದ.್ 

4. ಆಯೇಜಕರಿಗ್, ಉದಾ್ೇಶಗಳು ಪರಗತ್ಗ ್ವಿನಾಯಸಗ್್ ಳಿಸಿದ ಮಾಗಯವನ್ತು ನಿಧಯರಿಸತತಿ್ವ ್ಇದರಿಂದ 
ಕಲಿಕ್ಯ್ತ ಸಮನ್ವಯವಾಗಿರತತಿ್ದ ್ಮತ್ತಿ ಟಾರಾಕ್‌ನ್ಲಿಲರತತಿ್. 

5. ಉದಾ್ೇಶಗಳನ್ತು ನಿಧಾನ್ವಾಗಿ ಒಂದ್್ ಂದಾಗಿ ಓದಿ, ಮತ್ತಿ ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಅದರ ಅರ್ಥಯವನ್ತು ವಿವರಿಸಲತ 
ಕ್್ೇಳಿ. 

6. ಅಧಿವ್ೇಶನ್ದ ಕ್್್ ನಯ್ಲಿಲ, ಎಷತಟ ಉದ್ಾೇಶಗಳನ್ತು ಸಾಧಿಸಲಾಗಿದ್ ಎಂಬತದರ ಕತರಿತ್ತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಂದ 
ಕಂಡತಹಿಡಿಯಲತ ನಿೇವು ಮತ್ ಿಉದಾ್ೇಶಗಳನ್ತು ಮರತಪರಿರ್ಶೇಲಿಸಬಹತದತ. 

   ಈ ಕಾಯಾಾಗಾರವನುು ಪರಿಣಾಮಕಾರಿಯಾಗಿ ಸುಲಭಗೂೆಳಿಸಲು: 
1. ನಿೇವು ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್ೈ್ಪಿಡಿಯಲಿಲನ್ ವಿಷಯದ ಬಗ್ೆ ಸಂಪ್ಣಯ ಜ್ಞಾನ್ವನ್ತು ಹ್್ಂದಿರಬೇ್ಕತ ಮತ್ತ ಿ
ಅದರ ಬಗ್ೆ ಪರಶ್ುಗಳಿಗ ್ಉತಿ್ರಿಸಲತ ಸಿದಧರಾಗಿರಬೇ್ಕತ. 

2. ವಿಷಯದ ಬಗ್ೆ ನಿಮಮ ಜ್ಞಾನ್ವನ್ತು ಹ್ಚಿ್ಚಸಲತ ನಿೇವು ಇತ್ರ ವಿಷಯದ ಪತಸಕಿಗಳನ್ತು ಓದಲತ ಬಯಸಬಹತದತ. 
3. ಸಮಯ ಅರ್ಥವಾ ಜ್ಞಾನ್ದ ಕ್್್ರತಯ್ಂದಾಗಿ ನಿೇವು ವಯವಹರಿಸಲತ ಸಾಧಯವಾಗದ ಸಮಸ್ಯಗಳಿರಬಹತದತ. ನಿೇವು 
ಉತಿ್ರಗಳನ್ತು ಪಡಯ್ತತಿ್ೇರಿ ಮತ್ತಿ ಮಾಹಿತ್ಯಂದಿಗ ್ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ್ ಹಿಂತ್ರತಗತತಿ್ೇರಿ ಎಂದತ ನಿೇವು 
ಹ್ೇಳಬಹತದತ. ಒಂದತ ವೇ್ಳ್ ಪರಶು್ಯನ್ತು ತ್ರಗತ್ಗ ್ನಿಯೇಜಿಸಲತ ಸಾಧಯವಾದರ,್ ಹಾಗ್ ಮಾಡಿ. ನಿಯೇಜನಯ್ಲಿಲ 
ಭಾಗವಹಿಸತವವರ್್ ಂದಿಗ ್ನಿೇವು ಕ್ಲ್ಸ ಮಾಡಬಹತದತ. 

4. ಕ್ಾಯಾಯಗಾರದ ಅಂತ್ಯದ ವ್ೇಳ್ಗ ್ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಏನ್ನ್ತು ಸಾಧಿಸಲತ ಬಯಸತತಾಿರ ್ಮತ್ತ ಿಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್
ಮಾಗಯದಶಯನ್ ನಿೇಡತವ ವಿಧಾನ್ಗಳ ಬಗ್ೆ ನಿೇವು ಸಪಷಟವಾದ ತ್ಳುವಳಿಕ್ಯ್ನ್ತು ಹ್್ ಂದಿರಬೇ್ಕತ. ಕ್ಾಯಾಯಗಾರದ 
ಅಂತ್ಯದ ವೇ್ಳ್ಗ ್ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಏನ್ನ್ತು ಸಾಧಿಸಲತ ಬಯಸತತಾಿರ ್ಮತ್ತಿ ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ಮಾಗಯದಶಯನ್ 
ನಿೇಡತವ ವಿಧಾನ್ಗಳ ಬಗ್ೆ ನಿೇವು ಸಪಷಟವಾದ ತ್ಳುವಳಿಕ್ಯ್ನ್ತು ಹ್್ ಂದಿರಬೇ್ಕತ. 
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೫. ಆಯೇಜಕರಾಗಿ, ಕ್ಾಯಾಯಗಾರಕ್ಾ್ ಎಲಾಲ ವಯವಸಾೆಪನಾ ವಯವಸ್ೆಗಳನ್ತು ಮಾಡಲಾಗಿದಯ್್ಕ ಎಂದತ ಖಚ್ಚತ್ಪಡಿಸಿಕ್್್ ಳುುವುದತ 
ನಿಮಮ ಜವಾಬಾಾರಿಯಾಗಿದ.್ ಇದನ್ತು ನಿೇವೇ್  ಮಾಡಿಕ್್್ ಳುುವುದತ ಅರ್ಥವಾ ಕ್ಾಯಾಯಗಾರಕ್ಾ್ ಸಂಬಂಧಿಸಿದ ಎಲಾಲ ಅಗತ್ಯ 
ವಯವಸ್ೆಗಳನ್ತು ಬೇ್ರಯ್ವರತ ಮಾಡಿದಾಾರ್ ಎಂದತ ದೃಢೇಕರಿಸತವುದತ ಒಳಗ್್ ಂಡಿರಬಹತದತ. ಕ್ಾಯಾಯಗಾರ 
ಪ್ಾರರಂಭವಾಗತವ ಮೊದಲತ ಏನ್ನ್್ು ಊಹಿಸಬೇ್ಡಿ ಮತ್ತ ಿಎಲಲವನ್್ು ಪರಿರ್ಶೇಲಿಸಿ. 

 ೬. ಅವಧಿಗಳಲಿಲ ಏಕತಾನ್ತ ್ಮತ್ತಿ ಬೇ್ಸರವನ್ತು ಮತರಿಯಲತ, ವಾಯಯಾಮಗಳು,ಹಾಸಯಗಳು, ಕ್ಲ್ವು ಗತಂಪತ ಹಾಡತಗಳು ಅರ್ಥವಾ 
ಆಟಗಳ ರ್ಪದಲಿಲ ಚ್ಚಕಾ ವಿರಾಮವನ್ತು ಪರಿಚಯಸಿ.  

 ೭. ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಂದ ಚರ್್ಯ. 
 ೮. ಭಾಗವಹಿಸತವವರನ್ತು ಮತಿ್ಷತಟ ತ್ನಿಖ್್ ಮಾಡಿ ಮತ್ತಿ ದೃಢವಾದ ತ್ೇಮಾಯನ್ಕ್ಾ್ ಬರತವಂತ್ ಮಾಡಿ. 
 ೯. ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಉತಿ್ರಿಸಲತ ಅವಕ್ಾಶ ಮಾಡಿಕ್್್ ಡಿ. ಯಾವ ಉತಿ್ರವೂ ತ್ಪಪಲಲ. 
೧೦. ಬಿಳಿ ಹಲಗಯ್ ಮ್ಮೇಲ್ ಎಲಾಲ ಅಂಕಗಳನ್ತು ಬರಯ್ಲತ ಒಬಬ ಪ್ಾಲ್್ೆಳುುವವರಿಗ್ ಕ್ೇ್ಳಿ. 
೧೧. ತ್ರಗತ್ಯಂದ ಒದಗಿಸಲಾದ ಉತಿ್ರಗಳನ್ತು ಅನ್ತಸರಿಸಿ ಅವಧಿಗಳನ್ತು ನಿಮಿಯಸಿ. 
೧೨. ಫಿ್ಲಪ್್‌ರ್ಾರ್ಟ್‌ಯಗಳು, ಹಾಯಂಡ್‌ಔರ್ಟ್‌ಗಳು, ಕ್ಾಗದದ ಖ್ಾಲಿ ಹಾಳ್ಗಳು, ಮಾಕಯರ್ ಪ್್ನ್‌ಗಳು ಮತಂತಾದ ಸಂಪನ್್ಮಲಗಳನ್ತು   
ಮತಂಚ್ಚತ್ವಾಗಿ ಅವಧಿಗಗ್ಳಿಗ ್ಸಿದಧರಾಗಿರಿ. 

೧೩. ನಿಮಮ ಅಧಿವೇ್ಶನ್ ಪ್ಾರರಂಭವಾಗತವ ಮೊದಲತ ಬ್್ ೇಡಯ, ಮಾಕಯರ್್‌ಗಳು, ಡಸಟರ್ ಮತಂತಾದ ಸಂಪನ್್ಮಲಗಳು ಲಭಯವಿದಯ್್ಕೇ 
ಎಂದತ ಖಚ್ಚತ್ಪಡಿಸಿಕ್್್ಳಿು. 

ಪಾತಾ ನಿವಾಹಣೆಗ ೆಸಾಮಾನಾ ಸೂಚರೆ್ಗಳು: 
1. ನಿಮಮನ್ತು ನ್ಟರಾಗಲತ ಅರ್ಥವಾ ಮನ್ರಂಜನ್ಗಾಗಿ ಕ್್ೇಳಲಾಗತತಿ್ಲಲ. ನಿೇವು ಕ್ಲ್ವು ಕ್ೌಶಲಯಗಳನ್ತು ಅಭಾಯಸ ಮಾಡತವ ಪರಿಸಿೆತ್ಯನ್ತು 
ಒದಗಿಸತವುದತ ಪ್ಾತ್ರದ ಉದ್ಾೇಶವಾಗಿದ.್ 

2. ನಿೇವು ಸಂಕ್ಷಿಪಿವನ್ತು ಓದಿದಾಗ, ವಿವರಿಸಿದ ಪರಿಸಿೆತ್ಯಲಿಲ ನಿಮಮನ್ತು ಕಲಿಪಸಿಕ್್್ ಳುಲತ ಪರಯತ್ುಸಿ ಮತ್ತಿ ನಿೇವು ಸಹಜ ಎಂದತ ಭಾವಿಸತವ 
ರಿೇತ್ಯಲಿಲ ವತ್ಯಸಿ - ಆದರ ್ನಿಮಮ ಪ್ಾತ್ರಕ್್ಾ ನಿೇವು ಸಾಮಾನ್ಯವಾಗಿ ಬಳಸಬಹತದಾದ ವಿಭಿನ್ು ವಿಧಾನ್ದ ಅಗತ್ಯವಿರಬಹತದತ ಎಂಬ 
ಅಂಶದ ಬಗ್ೆ ಜಾಗೃತ್ರಾಗಿರಿ. 

3. ವಿಧಾನ್ ಮತ್ತ ಿನ್ಡವಳಿಕ್ಯ್ಲಿಲನ್ ಬದಲಾವಣಯ್ಂದ ನಿೇವು (ಮತ್ತಿ ಇತ್ರರತ) ಪರಯೇಜನ್ ಪಡಯ್ಬಹತದತ. ಆದಾರಿಂದ, ನಿಮಮ 
ಸಂಕ್ಷಿಪಿವಾಗಿ ವಿವರಿಸಿದ ಸಂದಭಯಗಳಿಗ ್ಹ್ಚತ ಿಸ್ಕಿವಂ್ದತ ನಿೇವು ಭಾವಿಸತವ ವಿಧಾನ್ವನ್ತು ಬಳಸಲತ ಪರಯತ್ುಸಿ. 

4. ಸಂಕ್ಷಿಪಿವು ಕ್ೇ್ವಲ ಆರಂಭಿಕ ಹಂತ್ವಾಗಿದ.್ ಇದತ ಕ್ೇ್ವಲ ದೃಶಯ ಮತ್ತಿ ಅಧಿವೇ್ಶನ್ ಅರ್ಥವಾ ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ ಟ್್ ೇನ ಅನ್ತು 
ಹ್್ಂದಿಸತತಿ್ದ.್ ಸಭಯ್ ಸಾವಭಾವಿಕತಯ್ ಮ್ಮೇಲ್ ಪರಿಣಾಮ ಬಿೇರತವುದರಿಂದ ಸಂಕ್ಷಿಪಿವನ್ತು ಉಲ್ಲೇಖಿಸದಿರಲತ ಪರಯತ್ುಸಿ. ಪ್ಾತ್ರವು 
ನಿಜ ಜಿೇವನ್ದಲಿಲ ನಿೇವು ಯೇಚ್ಚಸಿದಂತ ್ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸಲತ ಅನ್ತಮತ್ಸಿ ಮತ್ತಿ ಒಳಗ್್ ಂಡಿರತವ ಇತ್ರರ ನ್ಡವಳಿಕ್ ್ಮತ್ತ ಿ
ಪರತ್ಕ್ತರಯ್ಕಗಳಿಗ ್ಅನ್ತಗತಣವಾಗಿ ನಿಮಮ ಪರತ್ಕ್ತರಯ್ಕಗಳನ್ತು ಬದಲಾಯಸಬಹತದತ. 

5. ಪರಶ್ುಗಳಿಗ ್ಉತಿ್ರಿಸಲತ ಅರ್ಥವಾ ಪರಿಸಿೆತ್ಯಲಿಲ ಏನಾಯತ್ತ ಎಂಬತದನ್ತು ವಿವರಿಸಲತ ನಿೇವು ತ್ತಂಬಾ ಕಡಿಮ್ಮ ಮಾಹಿತ್ಯನ್ತು 
ಹ್್ಂದಿರತವಿರಿ ಎಂದತ ನಿೇವು ಕಂಡತಕ್್್ ಂಡರ್, ನಿಮಮ ಸವಂತ್ ಆಲ್್ೇಚನ್ಗಳನ್ತು ಸ್ೇರಿಸಲತ ಹಿಂಜರಿಯಬೇ್ಡಿ. ನಿೇವು 
ತ್ಗದ್ತಕ್್್ ಳುುತಿ್ರತವ ಪ್ಾತ್ರದ ರ್ೌಕಟಿಟನ್್ ಳಗ ್ಇವುಗಳನ್ತು ಇರಿಸಿಕ್್್ಳುಲತ ಪರಯತ್ುಸಿ ಮತ್ತ ಿನಿಮಮ ಸತಧಾರಣ್ಗಳನ್ತು ಸಾಧಯವಾದಷತಟ 
ನ್ೈಜವಾಗಿ ಮಾಡಲತ ಪರಯತ್ುಸಬಹತದತ. 
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ಕಲಿಕೆಯ ಪಾಮುಖ ಫಲಿತಾಂಶಗಳು 
 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೇೆಳಗೆೆ ಭಾಗವಹಿಸುವವರು ಈ ಕೆಳಗಿರುವ ವಿಷಯಗಳನುು ತ್ತಳಿದುಕೂೆಳುುವರು: 
1. ಆರ್್ ೇಗಯದ ಅರ್ಥಯವನ್ತು ವಿವರಿಸಿ 
2. ಸಾಮಾನ್ಯ ಆರ್್ ೇಗಯ ಸಮಸ್ಯಗಳನ್ತು ಪಟಿಟ ಮಾಡಿ 
3. ಸಾಮಾನ್ಯ ಆರ್್ ೇಗಯ ಸಮಸ್ಯಗಳನ್ತು ತ್ಡ್ಗಟಟಲತ ಸಲಹ್ಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
4. ನ್ೈಮಯಲಯದ ಅರ್ಥಯವನ್ತು ವಿವರಿಸಿ 
5. ಸವಚಛ ಭಾರತ್ ಅಭಿಯಾನ್ದ ಉದಾ್ೇಶವನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
6. ಅಭಾಯಸದ ಅರ್ಥಯವನ್ತು ವಿವರಿಸಿ 
7. ಸತರಕ್ಷಿತ್ ಕ್ಲ್ಸದ ವಾತಾವರಣವನ್ತು ಹ್್ಂದಿಸತವ ವಿಧಾನ್ಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
8. ಉದ್್ ಯೇಗಿಗಳು ಅನ್ತಸರಿಸಬೇ್ಕ್ಾದ ನಿಣಾಯಯಕ ಸತರಕ್ಷತಾ ಪದಧತ್ಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
9. ಸವಯಂ-ವಿಶ್ಲೇಷಣಯ್ ಮಹತ್ವವನ್ತು ವಿವರಿಸಿ 
10. ಮಾಸ್್ಲೇ ಅವರ ಅಗತ್ಯಗಳ ಶ್ರೇಣಿಯ ಸಹಾಯದಿಂದ ಪ್್ರೇರಣಯ್ನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
11. ಸಾಧನಯ್ ಪ್್ರೇರಣಯ್ ಅರ್ಥಯವನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
12. ಸಾಧನಯ್ ಪ್್ರೇರಣಯ್ಂದಿಗ್ ವಾಣಿಜ್್ಯೇದಯಮಿಗಳ ಗತಣಲಕ್ಷಣಗಳನ್ತು ಪಟಿಟ ಮಾಡಿ 
13. ನಿಮಮನ್ತು ಪ್್ರೇರ್ೇಪಿಸತವ ವಿವಿಧ ಅಂಶಗಳನ್ತು ಪಟಿಟ ಮಾಡಿ 
14. ಸವಯಂ ವಿಶ್ಲೇಷಣಯ್ಲಿಲ ವತ್ಯನಯ್ ಪ್ಾತ್ರವನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
15. ಸಕ್ಾರಾತ್ಮಕ ಮನ್್ ೇಭಾವವನ್ತು ಹ್ೇಗ ್ಕ್ಾಪ್ಾಡಿಕ್್್ಳುುವುದತ ಎಂದತ ಚಚ್ಚಯಸಿ 
16. ನಿಮಮನ್ತು ಪ್್ರೇರ್ೇಪಿಸತವ ವಿವಿಧ ಅಂಶಗಳನ್ತು ಪಟಿಟ ಮಾಡಿ 
17. ಪ್ಾರಮಾಣಿಕ ವಯಕ್ತಿಗಳ ಗತಣಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
18. ವಾಣಿಜ್್ ಯೇದಯಮಿಗಳಲಿಲ ಪ್ಾರಮಾಣಿಕತಯ್ ಮಹತ್ವವನ್ತು ವಿವರಿಸಿ 
19. ಬಲವಾದ ಕ್ಾಯಯ ನಿೇತ್ಯ ಅಂಶಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
20. ಉತಿ್ಮ ಕ್ಲ್ಸದ ನಿೇತ್ಯನ್ತು ಹ್ೇಗ ್ಬಳ್್ಸತವುದತ ಎಂದತ ಚಚ್ಚಯಸಿ 
21. ಸೃಜನ್ರ್ಶೇಲ ವಯಕಿ್ತಗಳ ಗತಣಲಕ್ಷಣಗಳನ್ತು ಪಟಿಟ ಮಾಡಿ 
22. ನ್ವಿೇನ್ ವಯಕ್ತಿಗಳ ಗತಣಲಕ್ಷಣಗಳನ್ತು ಪಟಿಟ ಮಾಡಿ 
23. ಸಮಯ ನಿವಯಹಣಯ್ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
24. ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿ ಸಮಯ ವಯವಸಾೆಪಕರ ಲಕ್ಷಣಗಳನ್ತು ಪಟಿಟ ಮಾಡಿ 
25. ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿ ಸಮಯ ನಿವಯಹಣಾ ತ್ಂತ್ರವನ್ತು ವಿವರಿಸಿ 
26. ಕ್್್ೇಪ ನಿವಯಹಣಯ್ ಪ್ಾರಮತಖಯತಯ್ನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
27. ಕ್್್ ೇಪ ನಿವಯಹಣಾ ತ್ಂತ್ರಗಳನ್ತು ವಿವರಿಸಿ 
28. ಕ್್್ೇಪದ ನಿವಯಹಣ್ಗಾಗಿ ಸಲಹ್ಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
29. ಒತ್ಿಡದ ಕ್ಾರಣಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
30. ಒತ್ಿಡದ ಲಕ್ಷಣಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸ 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗೆ ಭಾಗವಹಿಸುವವರು ಈ ಕೆಳಗಿರುವ ವಿಷಯಗಳನುು ತ್ತಳಿದುಕೊಳುುವರು: 
 ಆರ  ೋಗ್ಯ ಎಂ ದರ ೋನು 
 ಸಾಮಾನಯ ಆರ  ೋಗ್ಯ ಸಮಸ ಯಗ್ಳ ನುು ಪಟ್ಟಿ ಮಾಡಿ 
 ಸಾಮಾನಯ ಆರ  ೋಗ್ಯ ಸಮಸ ಯಗ್ಳ ನುು ತಡ ಗ್ಟ್ಿಲು ಸಲಹ ಗ್ಳನುು ಚರ್ಚಿಸಿ 
 ನ ೈಮಿಲಯತ  ಬಗ್ ೆ ಅರಿವು ಮ ಡಿಸಿ 
 ಸವಚಛ ಭಾರ ತ ಅಭಿಯಾನದ ಉದ ದೋಶವನುು   ಚರ್ಚಿಸಿ 
 ಅಭಾಯ ಸದ ಅರ್ಿವನುು   ವಿವರಿಸಿ 

 

ಘಟಕದ ಉದೆದೇಶಗಳು  
 

ಘಟಕ 7.1.1: ಆರೊೇಗಾ, ಅಭಾಾಸಗಳು, ರ್ೆೈಮಾಲಾ: ಆರೊೇಗಾ 
ಎಂದರೆೇನು? 

 

 ಬಳಸಬೆೇಕಾದ ಸಂಪನೂೂಲಗಳು  
 

 ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿ    
 

 
ಕ ೇಳಿ  
  "ಆರ  ೋಗ್ಯ" ಎಂ ಬ ಪದದಂದ ನೋವು ಏನು ಅರ್ಿಮಾಡಿಕ  ಂಡಿದದೋರಿ? 

 ನಮಮ ಪರಕಾರ ಆರ  ೋಗ್ಯ ವಂತ ವಯಕ್ತಿ ಯಾರ ು? 
 

 ಹ ೇಳಿ   

 ಪಾಲ  ೆಳಳುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿಯಲ್ಲಿ ನೋಡಿರ ುವಂ ತ  ಆರ  ೋಗ್ಯ ಮತು ಿಆರ  ೋಗ್ಯವಂ ತ ವಯಕ್ತಿಯ ಅರ್ಿವನುು ಚರ್ಚಿಸಿ. 
 

 ಕ ೇಳಿ  
  ನೋವು ಕ  ನ ಯ ದಾಗಿ ಯಾವಾಗ್ ವ ೈದಯರ ನುು ಭ ೋಟ್ಟ ಮಾಡಿದದೋರಿ? ಇದು ನಮಗ್ಾಗಿ ಅರ್ವಾ ಕುಟ್ುಂ ಬದ ಸದಸಯರಿಗ್ಾಗಿಯೋ? 

  
 

ಹ ೇಳಿ   

  ನ ಗ್ಡಿ, ಅಲರ್ಜಿ ಇತಾಯ ದ ಸಾಮಾನಯ   ಆರ  ೋಗ್ಯ   ಸಮಸ ಯ ಗ್ಳನುು   ಚರ್ಚಿಸಿ. ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿಯ ನುು ನ  ೋಡಿ. 
 ಕ್್ಲವು ಸವಯಂಸ್ೇವಕರತ ನ್ಮಗ್ ಒಂದತ ಸಣಣ ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ನ್ತು ಮಾಡಲಿ. ನ್ನ್ಗ ್ಕ್್ಲವು ಸವಯಂಸ್ೇವಕರ ಅಗತ್ಯವಿದ ್
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  

 ಪಾತ್ಾಾಭಿನಯ  

  ತರ ಗ್ತಿಯಂ ದ ಸವ ಯಂ ಸ ೋವಕರ  ಂದಗ್  ಸಣ್ಣ ನಾಟ್ಕ ನಡ ಸಿ. ಗ್ಾರಮದ ಒಬಬರ ನುು ಗ್ಾರಮದ ಆರ  ೋಗ್ಯ ಪರತಿನಧಿಯಾಗಿ 
ನ ೋಮಿಸಲಾಗಿದ  ಎಂ ದು ಪರಿಗ್ಣಿಸಿ, ಸಾಮಾನಯ  ಆರ  ೋಗ್ಯ  ಸಮಸ ಯಗ್ಳನುು  ಚರ್ಚಿಸುವುದನುು ತಡ ಯಲ ು ನೋವು ಆರ  ೋಗ್ಯ   
ಪರ ತಿನಧಿಯಾಗಿ  ಸಾಮಾನಯ   ಗ್ಾರಮಸಥರಿಗ್  ಯಾವ ಕರಮಗ್ಳ ನುು   ಸ ರ್ಚಸುತಿೋಿರಿ. 

 ನಮಗ್  ಕನಷ್ಠ ೪ ಸವಯ ಂ ಸ ೋವಕರು(ನರ  ಪಕರ ು, ಆರ  ೋಗ್ಯ ಪರ ತಿನಧಿ, ಗ್ಾರಮದ ಮುಖ್ಯ ಸಥರ ು, ವ ೈದಯರ) ಅಗ್ತಯವಿರುತಿ ದ . 
 ಗ್ಾರ ಮದ ಆರ  ೋಗ್ಯ  ಕಾಳರ್ಜಯ ನುು ನರ  ಪಕರಿಗ್  ವಿವರಿಸಿ. ನರ ಪಕರ ು ನಾಟ್ಕ ಬಗ್ ೆ ತರ ಗ್ತಿಗ್  ಸಂ ಕ್ಷಿಪಿವಾಗಿ ತಿಳಿ ಸುತಾಿ ರ . 
 ಸವಯ ಂ ಸ ೋವಕರ ಗ್ುಂ ಪಿಗ್  ಚರ್ಚಿಸಲು ೫ ನಮಿಷ್ಗ್ಳ ನುು ನೋಡಿ. 
 ಕ  ನ ಯಲ್ಲಿ  ನಾಟ್ಕವನುು   ಪರಸುಿತಪಡಿಸಬ ೋಕು. 
 ಹಳಿು ಗ್ರಿಗ್  ಕ  ನ ಯ ಲಿ್ಲ  ಪರ ಶ್ ುಗ್ಳನುು  ಕ ೋಳ ಲಾಗ್ುವುದು 

 

 ಸಾರ ಾಾಂಶ   
 

 ಈ ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಯ ಮ ಲಕ ನಾವು ಈ ಸಾಮಾನಯ  ಆರ  ೋಗ್ಯ  ಸಮಸ ಯಗ್ಳನುು   ಹ ೋಗ್  ತಡ ಯ ಬಹುದು ಎಂಬುದರ 
ಕುರಿತು ಕ ಲವು ಸಲಹ ಗ್ಳನುು ಪಡ ದುಕ  ಂ ಡಿದ ದೋವ . 

 

   ಹ ೇಳಿ    

 
 ನಮಮ ದ ೈನಂದನ ರ್ಜೋ ವನದಲ್ಲಿ  ನಾವು ಎಷ್ು ಿ  ಆರ  ೋಗ್ಯ ಮಾನದಂ ಡಗ್ಳ ನುು   ಅನುಸರಿಸುತ ಿೋವ  ಎಂ ಬುದನುು 

ಅರಿತುಕ  ಳ ್ ುೋಣ್ 
  

 ಚಟುವಟಿಕ   

 ಪಾಲ  ೆಳಳು ವವರ ಕ ೈಪಿಡಿಯಂದ ಆರ  ೋಗ್ಯ   ಪರಮಾಣಿತ ಪರಿಶೋಲ ನಾಪಟ್ಟಿ . 
 

 

 

ಕ ೇಳಿ  
 
 ನೋವು ಆರ  ೋಗ್ಯ ವಾಗಿದದೋರಿ ಎಂ ದು ನಮಮಲ್ಲಿ  ಎಷ್ುಿ  ಮಂದ ಭಾವಿಸುತಾಿ ರ ? ನಮಮಲ್ಲಿ  ಎಷ್ುಿ ಮಂ ದ ಆರ  ೋಗ್ಯ ಕರ 

ಅಭಾಯಸಗ್ಳನುು ಅನುಸರಿಸುತಿಿೋ ರಿ? 
 

  ಹ ೇಳಿ    

  ನೋವು ಎಷ್ುಿ  ಆರ  ೋಗ್ಯ  ವಾಗಿದದೋರಿ ಎಂ ಬುದನುು   ಕಂ ಡುಹಿಡಿಯ ಲು ಪರಯೇಗವನುು  ಮಾಡ  ೋಣ್ 
 ಪಾಲ  ೆ ಳ ಳು  ವವರ ಕ ೈಪಿಡಿ ವಿಭಾಗ್ವನುು‘್‌ಆರ  ೋಗ್ಯ, ಅಭಾಯಸಗ್ಳಳ, ನ ೈಮಿಲಯ:  ಆರ  ೋಗ್ಯ ಎಂ ದರ ೋನು?’್‌ತ ರ ಯರಿ 

ಮತುಿ  ನೋಡಿರ ುವ  ಆರ  ೋಗ್ಯ   ಮಾನದಂ ಡಗ್ಳ ನುು  ಓದ. 
 ನಮಗ್ಾಗಿ ನಜವ ಂದು ನೋವು ಭಾವಿಸುವ ಅಂಕಗ್ಳ ನುು ಸರಿ ಗತರತತ್ತ ಮಾಡಿ. 
 ಈ  ಪರಿೋಕ್ಷ ಯ ು ನಮಮ   ಸವಂ ತ  ಕಲ್ಲಕ ಗ್ಾಗಿ ಸಾಧ್ಯವಾದಷ್ುಿ  ಪಾರಮಾಣಿಕವಾಗಿರ ಲು  ಪರಯ ತಿುಸಿ. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
 

 

 

 

 

 

ಮಾಡಿ  

 
 ಎಲಾಿ   ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿಯ ಲ್ಲಿ   ಸರಿಯಾದ ಪುಟ್ವನುು   ತ ರ ದದಾದರ  ಎಂ ದು ಖ್ರ್ಚತಪಡಿಸಿಕ  ಳಿು. 
 ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರಿಗ್  ಅಂಕಗ್ಳ ನುು   ಗ್ಟ್ಟಿ ಯಾಗಿ ಓದ ಮತುಿ  ಅಗ್ತಯ ವಿದದರ  ವಿವರಿಸಿ. 
 ವಾಯಯಾಮ ಮಾಡಲು ಅವರಿಗ್  5 ನಮಿಷ್ಗ್ಳ ನುು  ನೋಡಿ. 
 ಕ  ನ ಯ 5 ನಮಿಷ್ದಲಿ್ಲ    ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ತಿಳ ಳವಳಿಕ ಯನುು   ಗ್ರ ಹಿಸಬ ೋಕು 

 

ಸಾರ ಾಾಂಶ   
 
 ಆರ  ೋಗ್ಯಕರವಾಗಿರ ಲು ಅವರ ು ಈ ಪರಿಶೋಲನಾಪಟ್ಟಿಯಲ್ಲಿ ನೋಡಲಾದ ಎಲಾಿ ಸಲಹ ಗ್ಳನುು ನಯ ಮಿತವಾಗಿ ಅನುಸರಿಸಬ ೋಕು 

ಎಂ ದು ಅವರಿಗ್  ತಿಳಿ ಸಿ.  
  

ಕ ೇಳಿ  
 ಚರ್ಚಿಸಿ 

 ಪರತಿದನ ವ ೈಯ ಕ್ತಿಕ ನ ೈಮಿಲಯವನುು ಅಭಾಯಸ ಮಾಡುವುದು ಅಗ್ತಯವ ೋ? ಏಕ ? 
 ಉತಿಮ ವ ೈಯ ಕಿ್ತಕ ನ ೈಮಿಲಯವನುು ಅಭಾಯಸ ಮಾಡದದದರ  ಒಬಬ ವಯಕ್ತಿಯ ು ಹ ೋಗ್  ಭಾವಿಸುತಾಿ ನ ? ಏಕ ?  
 ಉತಿಮ ವ ೈಯ ಕಿ್ತಕ ನ ೈಮಿಲಯವು  ಒಬಬ ವಯಕ್ತಿಗ್  ತನು/ಆಕ ಯ ಬಗ್ ೆ  ಒಳ ುಯ ದನುು  ಅನುಭವಿಸಲು ಸಹಾಯ 

ಮಾಡಬಹುದ ೋ? ಹ ೋಗ್ ? 

  ಹ ೇಳಿ    

 
 ಪಾಲ  ೆಳಳುವವರ  ಕ ೈಪಿಡಿಯ ಲಿ್ಲ   ನೋಡಿರ ುವಂ ತ  ನ ೈಮಿಲಯದ ಅರ್ಿವನುು   ಚರ್ಚಿಸಿ.  

 

ಚಟುವಟಿಕ   

 
 ಆರ  ೋಗ್ಯ  ಪರಮಾಣಿತ ಪರಿಶೋಲ ನಾ ಪಟ್ಟ:ಿ  ನ ೈಮಿಲಯ  

 

ಹ ೇಳಿ     

  ನಾವು ಉತಿಮ ನ ೈಮಿಲಯ   ಅಭಾಯಸಗ್ಳನುು   ನವಿಹಿಸುತ ಿೋವ ಯ ೋ ಅರ್ವಾ ಇಲಿ ವ ೋ ಎಂ ಬುದನುು ಕಂ ಡುಹಿಡಿಯಲು  
 ಪರಯೇಗವನುು ಮಾಡ  ೋಣ್. 
 ಪಾಲ  ೆಳಳುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿಯನುು   ತ ರ ಯರಿ ಮತು ಿನೋಡಲಾದ ಆರ  ೋಗ್ಯ   ಪರ ಮಾಣಿತ ಪರಿಶೋಲನಾಪಟ್ಟಿಯ ಮ ಲಕ 

ಓದ. 
 ನಮಗ್ಾಗಿ ನಜವ ಂದು ನೋವು ಭಾವಿಸುವ ಅಂಕಗ್ಳ ನುು  ಸರಿ ಗತರತತ್ತ ಮಾಡಿ. 
 ಈ ಪರಿೋಕ್ಷ ಯ ಅಂ ತಯ ದ ವ ೋಳ ಗ್  ಸಾಧ್ಯ ವಾದಷ್ುಿ   ಪಾರ ಮಾಣಿಕವಾಗಿರ ಲು ಪರಯತಿುಸಿ 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  

 
ಮಾಡಿ  

 
 ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿಯ ಲಿ್ಲ  ಎಲಾಿ   ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರು ಸರಿಯಾದ ಪುಟ್ವನುು  ತ ರ ದದಾದರ  ಎಂ ದು 

ಖ್ರ್ಚತಪಡಿಸಿಕ  ಳಿು.  
 ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರಿಗ್  ಅಂಕಗ್ಳ ನುು  ಗ್ಟ್ಟಿಯಾಗಿ ಓದ ಮತುಿ  ಅಗ್ತಯ ವಿದದರ  ವಿವರಿಸಿ . 
 ಪರಯೇಗ ಮಾಡಲು ಅವರಿಗ್  5 ನಮಿಷ್ಗ್ಳ ನುು ನೋಡಿ. 
 5 ನಮಿಷ್ಗ್ಳ ಕ  ನ ಯಲ್ಲಿ, ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರು ಎಷ್ುಿ  ಉಣಿಣಗ್ಳ ನುು ಪಡ ದದಾದರ  ಎಂ ಬುದನುು ಪರಿಶೋಲ್ಲಸಲು ಕ ೋಳಿ. 
  ಪಡ ದರ ುವ ಅಂಕವನುು ಪರಿಶೋಲ್ಲಸಲು ಹ ೋಳಿ. 
 ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿಯ ಲಿ್ಲ ಏನು ಉಲ ಿೋಖಿಸಲಾಗಿದ  ಎಂ ಬುದನುು ಗ್ಟ್ಟಿಯಾಗಿ ಓದುವ ಮ ಲಕ ಪರತಿ ಅಂಕ ಏನು 

ಸ ರ್ಚಸುತಿದ  ಎಂ ಬುದನುು ಅವರಿಗ್  ತಿಳಿ ಸಿ. 
 

 

 

 

 

 

ಕ ೇಳಿ  
  ನಮಮಲ್ಲಿ  ಎಷ್ುಿ   ಮಂದ "ಸವಚಛ ಭಾರ ತ್ ಅಭಿಯಾನ" ಬಗ್ ೆ ಕ ೋಳಿದದೋರಿ?  

 ಅದು ಏನು ಎಂ ದು ನೋವು ತರ ಗ್ತಿಗ್  ಹ ೋಳ ಬಲ್ಲಿ ರಾ?  
 

ಸಾರ ಾಾಂಶ   
  ಪಾಲ  ೆಳಳು ವವರ ಕ ೈಪಿಡಿಯ ಲಿ್ಲ   ನೋಡಲಾದ ಸವಚಛ  ಭಾರ ತ  ಅಭಿಯಾನದ ಬಗ್ ೆ  ತಿಳಿಸಿ  ಮತುಿ  ನಮಮ ದ ೋಶವನುು 

ಸವಚಛವಾಗಿಡಲು  ಪರತಿಜ್ಞ  ತ ಗ್ ದುಕ  ಳಳುವಂತ  ವಿನಂ ತಿಸಿ. 
 

ಕ ೇಳಿ  
  ಅಭಾಯಸ ಎಂ ದರ ೋನು? 

 

ಹ ೇಳಿ    

 
 ಜಿೇವನ್ದ ಮಾಗಯವಾಗಬಹತದಾದ ಕ್್ಲವು ಉತಿ್ಮ ಅಭಾಯಸಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ. 

 

ಸಾರ ಾಾಂಶ   
  ಒಳ ು ಯ ಮತು ಿಕ ಟ್ಿ ಅಭಾಯಸಗ್ಳ ಬಗ್ ೆ ಮತುಿ ಒಳ ುಯ ಅಭಾಯಸಗ್ಳನುು ರ್ಜೋ ವನದ ಮಾಗ್ಿವಾಗಿಸಲು ಕಾರ ಣ್ಗ್ಳ ನುು 

ತಿಳಿ ಸಿ. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
ಘಟಕ 7.1.2: ಸುರಕ್ಷತ್   

 
ಘಟಕದ ಉದೆದೇಶಗಳು  
 ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗೆ ಭಾಗವಹಿಸುವವರು ಈ ಕೆಳಗಿರುವ ವಿಷಯಗಳನುು ತ್ತಳಿದುಕೊಳುುವರು: 

 ಸುರಕ್ಷಿತ ಕ ಲಸದ ವಾತಾವರಣ್ವನುು   ಹ  ಂ ದಸುವ ಮಾಗ್ಿಗ್ಳ ನುು  ಚರ್ಚಿಸಿ 
 ನೌಕರರ ು ಅನುಸರಿಸಬ ೋಕಾದ ನರ್ಾಿಯ ಕ ಸುರಕ್ಷತ ಾ ಅಭಾಯ ಸಗ್ಳನುು   ಚರ್ಚಿಸಿ 

 

 ಬಳಸಬೆೇಕಾದ ಸಂಪನೂೂಲಗಳು  
  ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿ 
 ಸುರಕ್ಷತ ಾ ರ್ಚಹ ುಗ್ಳ ಳ ಮತುಿ ಸಂ ಕ ೋತಗ್ಳ ಳ 
 ಸುರಕ್ಷತ ಾ ಉಪಕರ ಣ್ಗ್ಳ ಳ 
 ಖಾಲ್ಲ ಕಾಗ್ದಗ್ಳ ಳ 
 ಲ್ೇಖನಿಗ್ಳಳ 

 ಹ ೇಳಿ     

  ಹ ರಿ್ಚ ನ ಕ ಲಸದ ಸಥಳ ಗ್ಳ ಲಿ್ಲ   ಅನ ೋಕ ಸಾಮಾನಯ   ಸುರಕ್ಷತ ಾ ಅಪಾಯಗ್ಳಿವ . ಗ್ಾಯ, ಅನಾರ  ೋಗ್ಯ   ಮತುಿ   ಸಾವಿಗ್  
ಕಾರಣ್ ವಾಗ್ುವ ಅಸುರ ಕ್ಷಿತ ಪರಿಸಿಥತಿಗ್ಳ ಳ ಸ ೋರಿವ . 

 ಸುರಕ್ಷತ ಾ ಅಪಾಯ ಗ್ಳಳ ಬಗ್ ೆ ಅರಿವು: 
 ನಡ ಯ ುವಾಗ್ ಜಾರ ುವ ವಸುಿಗ್ಳ ಮೋಲ  ಜಾಗ್ರ  ಕರಾಗಿ ದಾಟ್ುವುದು 
 ಏಣಿಗ್ಳಳ, ಛ ಾವಣಿಗ್ಳ ಳ ಅರ್ವಾ ಯಾವುದ ೋ ಎತಿರ ದವಸುಿವಿನ  ಂದಗ್  ಕ ಲಸ ಮಾಡುವುದು 
 ರ ಕ್ಷರ್ ಯಲಿ ದ ಯಂ ತ  ರೋಪಕರ ಣ್ಗ್ಳ ಳ ಮತುಿ   ಚಲ್ಲಸುವ ಯಂ ತ  ರೋಪಕರ ಣ್ಗ್ಳ ಭಾಗ್ಗ್ಳಳ; ಸಿಬಬಂ ದ ಆಕಸಿಮಕವಾಗಿ 

ಸಪಶಿಸಬಹುದಾದ ಭಾಗ್ಗ್ಳನುು ತ ಗ್ ದುಹಾಕಬ ೋಕು 
 ತಂ ತಿಗ್ಳ ಳ, ಕಾರ್ ಯಾದ ನ ಲದ ಪಿನ ಗ್ಳ ಳ, ಅಸಮಪಿಕ ವ ೈರಿಂಗ ನಂ ತಹ ವಿದುಯತ್ ಅಪಾಯ ಗ್ಳಾಗ್ಬಹುದು 
 ಯ ಂತ  ರೋಪಕರಣ್ಗ್ಳಿಗ್  ಸಂಬಂ ಧಿಸಿದ ಅಪಾಯ ಗ್ಳಳ 

 

 ಗುಾಂಪು ಚಟುವಟಿಕ   

ಸು ರಕ್ಷತ್ಾ ಅಪಾಯಗಳು 
 ಈ ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಯಲ್ಲಿ ಎರ ಡು ಭಾಗ್ಗ್ಳಿವ . 
 ಮೊದಲ ಭಾಗ್ವು ಕ ಲಸದ ಸಥಳ ದಲ್ಲ ಿಸಂ ಭವನೋಯ ಸುರ ಕ್ಷತಾ ಅಪಾಯಗ್ಳ ನುು ಒಳ ಗ್  ಂಡಿರ ುತಿದ . 
 ಎರ ಡನ ೋ ಭಾಗ್ವು ಕ ಲಸದ ಸಥಳ ದಲ್ಲ ಿಕ ಲವು ಸುರಕ್ಷತಾ ರ್ಚಹ ುಗ್ಳಳ, ರ್ಚಹ ುಗ್ಳ ಳ  ಮತುಿ ಸಲಕರ ರ್ ಗ್ಳ ನುು ಒಳ ಗ್  ಂ ಡಿರ ುತಿ ದ . 
 ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಯ ಮೊದಲ ಭಾಗ್ಕಾಾ ಗಿ ಈ ಸವ ರ  ಪವನುು ಬಳ ಸಿ 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  
 

                                                ಭಾಗ್.1  

ಅಪಾಯ ಗ್ಳಳ ಏನಾಗ್ಬಹುದು? ಅದನುು ಹ ೋಗ್  ಸರಿಪಡಿಸಬಹುದು? 
   

   

 

 ಕ ೇಳಿ  
 
 ನೋವು ಅರ್ವಾ ನಮಮ   ಉದ  ಯೋಗಿಗ್ಳಳ  ಕ ಲಸದಲ್ಲಿ   ಹ ೋಗ್  ಗ್ಾಯ ಗ್  ಳ ು ಬಹುದು?  

 

 ಹ ೇಳಿ     

  ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಯ ಸಹಾಯ ದಂ ದ ಅದನುು ಚ ನಾುಗಿ ಅರ್ಿಮಾಡಿಕ  ಳ ್ ುೋಣ್. ನಮಮ ಗ್ುಂ ಪುಗ್ಳಲಿ್ಲ ನಮಗ್  ಕರ ಪತರವನುು 
ನೋಡಲಾಗ್ುವುದು. ನಮಮ ಕ ಲಸದ ಸಥಳ ದ ಸಂ ಭವನೋಯ ಅಪಾಯ ಗ್ಳ ಬಗ್ ೆ ನೋವು ಯ ೋರ್ಚಸಬ ೋಕು, ಈ ಅಪಾಯ ಗ್ಳಳ 
ಯಾವ ಹಾನಯ ನುು  ಉಂಟ್ುಮಾಡಬಹುದು ಮತು ಿಸರಿಪಡಿಸುವ ಕರ ಮದ ಬಗ್ ೆ . 

 

 
ಮಾಡಿ  

  ಗ್ುಂ ಪುಗ್ಳನುು   ನಾಲಾರಿಂದ ಐದು ಜನರಿರ ುವ ಹಾಗ್  ವಿಭಾಗಿಸಿ ಬಾಗಿಸಿ 
 ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಗ್ಾಗಿ ಹಲಗ್ ಯಲ್ಲಿ   ಸವರ ಪವನುು   ಹಾಕ್ತ. 
 ಪರತಿ ಗ್ುಂ ಪಿಗ್  ಖಾಲ್ಲ ಕ್ಾಗದ ಮತು ಿಲ ೋಖ್ನ ನೋಡಿ. 
 ಗ್ುಂ ಪು ಕ ಲಸದ ಸಥಳ ದಲಿ್ಲ  ಸಂ ಭವನೋಯ  ಸುರ ಕ್ಷತಾ ಅಪಾಯ ಗ್ಳ ಬಗ್ ೆ ಯ ೋರ್ಚಸಲು ಮತು ಿಚರ್ಚಿಸಲು 

ನರಿೋಕ್ಷಿಸಲಾಗಿದ . 
 ಖಾಲ್ಲ ಹಾಳ ಯ ನುು   ಬಳಸಿಕ  ಂಡು ಸವರ  ಪವನುು   ಚರ್ಚಿಸಲು  ಮತು ಿ  ಭತಿಿ ಮಾಡಲು ಗ್ುಂಪನುು   

ಕ ೋಳಿ. 
 ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಗ್ಾಗಿ ಗ್ುಂ ಪುಗ್ಳಿಗ್  5 ನಮಿಷ್ಗ್ಳ ನುು ನೋಡಿ. 
 ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಯ ಎರ ಡನ ೋ ಭಾಗ್ಕಾಾಗಿ, ಸುರಕ್ಷತ ಾ ರ್ಚಹ ುಗ್ಳಳ, ರ್ಚಹ ುಗ್ಳಳ ಮತುಿ  ಸಲಕರ ರ್ ಗ್ಳ ಕ ಲವು ರ್ಚತರಗ್ಳನುು 

ವಗ್ಿಕ ಾ ತ  ೋರಿಸಿ. 
 ಈಗ್ ಅವರ ು ಗ್ುರ ುತಿಸಲಾದ ಸುರಕ್ಷತ ಾ ಅಪಾಯ ಗ್ಳ ವಿರುದಧ ಕ ಲವು ಸುರಕ್ಷತ ಾ ರ್ಚಹ ುಗ್ಳಳ, ರ್ಚಹ ುಗ್ಳ ಳ ಅರ್ವಾ 

ಸಾಧ್ನಗ್ಳನುು   ಹಾಕುತಾರಿ . 
 ಚರ್ಚಿಸಲು ಮತು ಿಸ ಳ ಯಲು/ನ  ೋಡಲು ಅವರಿಗ್  5 ರಿಂ ದ 10 ನಮಿಷ್ಗ್ಳ ಕಾಲಾವಕಾಶ ನೋಡಿ. 
 10 ನಮಿಷ್ಗ್ಳ ಕ  ನ ಯಲ್ಲಿ ಗ್ುಂ ಪುಗ್ಳಳ ತಮಮ ಉತಿರ ಗ್ಳ ನುು ತರ ಗ್ತಿಗ್  ಪರಸುಿತಪಡಿಸುತಿವ . 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
 

 

 

 

ಹ ೇಳಿ     

  ಈಗ್, ಉತಿರ ಗ್ಳ ನುು ತರ ಗ್ತಿಯ ಂದಗ್  ಚರ್ಚಿಸ  ೋಣ್. 
 ಎಲಾಿ ಗ್ುಂ ಪುಗ್ಳ ಳ ತಮಮ ಉತಿರ ಗ್ಳ ನುು   ಸಂ ಕ್ಷಿಪಿವಾಗಿ ಪರ ಸುಿತಪಡಿಸುತಿವ .  

 

ಮಾಡಿ  

 
 ಗ್ುಂ ಪು  ಪರಸುತಿಿಗ್ಾಗಿ ಚಪಾಪಳ   ತಟ್ಿಲು ಪ ರೋ ಕ್ಷಕರ ನುು ಕ ೋಳಿ. 
 ಪರತಿ ಗ್ುಂ ಪಿನಂ ದ ಮಾಹಿತಿಯ ನುು   ಸಂ ಗ್ರ ಹಿಸಲು ಸಂ ಕ್ಷಿಪ ಿ  ಪರ ಶ್ ುಗ್ಳ ನುು   ಕ ೋಳಿ. 
 ಸಮಯಕ ಾ   ಸರಿಯಾಗಿ  ಪರಿರ್ಶೇಲಿಸಿ. 
 ಅವರ ು ನೋಡಿದ ಸಮಯ ಮಿತಿಯ ನುು   ಮಿೋರಿ ಹ  ೋದರ   ಚಚ ಿಯ ನುು ತವರಿತವಾಗಿ ಮುಗಿಸಲು ಗ್ುಂಪಿಗ್  ತಿಳಿ ಸಿ. 

 

ಕ ೇಳಿ  
 ಸ೦ಕ್ಷಿಪತ ವಿವರ 
 ಪರಯೇಗದಂ ದ ನೋವು ಏನು ಕಲ್ಲತಿದದೋರಿ? 
 ಒಬಬ ವಾಣಿಜ  ಯೋ ದಯಮಿಯಾಗಿ, ಸಂ ಭವನೋಯ ಅಪಾಯ ಗ್ಳಿಂ ದ ನಮಮ   ಉದ  ಯೋಗಿಗ್ಳ ಸುರ ಕ್ಷತ ಯ ನುು   

ಖ್ರ್ಚತಪಡಿಸಿಕ  ಳಳುವುದು ಮುಖ್ಯವ ೋ? ಏಕ ? 
 

ಸಾರ ಾಾಂಶ   
  ಭಾಗವಹಿಸತವವರನ್ತು ಅವರತ ಇಲಿಲಯವರ್ಗ್ ಕಲಿತ್ದಾನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ 

 ಅವರತ ಇಲಿಲಯವರ್ಗ್ ಏನ್ತ ಮಾತ್ನಾಡಿದಾಾರ್ ಎಂಬತದರ ಕತರಿತ್ತ ಅವರತ ಯಾವುದ್ೇ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಹ್್ಂದಿದಾರ್ ಕ್್ೇಳಿ 
 ಸತರಕ್ಷಿತ್ ಕ್ಲ್ಸದ ಸೆಳ ಮತ್ತಿ ನ್ಗ್್ೇಬಲ್ ಅಲಲದ ಉದ್್ ಯೇಗಿ ಸತರಕ್ಷಿತ್ವಾಗಿ ಅಭಾಯಸಗಳನ್ತು ವಿನಾಯಸಗ್್ ಳಿಸಲತ 
ಸಲಹ್ಗಳನ್ತು ಸಾರಾಂಶ ಮಾಡತವ ಮ್ಲಕ ಚರ್್ಯಯನ್ತು ಮತಕ್ಾಯಿಗ್್ ಳಿಸಿ 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  

ಘಟಕ 7.1.3: ಸವಯಾಂ ವಿಶ ಲೇಷಣ - ವರ್ ಿನ , ಸಾಧ ನ ಯ ಪ ಾೇರಣ : 
ಸವಯಾಂ ವಿ ಶ ಲೇಷಣ  ಎಾಂದ ರ ೇನು? 

 

 
ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  
 ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗೆ ಭಾಗವಹಿಸುವವರು ಈ ಕೆಳಗಿರುವ ವಿಷಯಗಳನುು ತ್ತಳಿದುಕೊಳುುವರು: 
 ಸವಯ ಂ ವಿಶ್ ಿೋ ಷ್ರ್ ಯ ಮಹತವವನುು ವಿವರಿಸಿ 
 ಮಾಸ  ಿ  ಅವರ ಅಗ್ತಯ ಗ್ಳ ಶ್ ರೋಣಿಯ ಸಹಾಯ ದಂ ದ ಪ ರೋರ ರ್ ಯ ನುು ಚರ್ಚಿಸಿ 
 ಸಾಧ್ನ ಯ ಪ ರೋರ ರ್ ಯ ಅರ್ಿವನುು ಚರ್ಚಿಸಿ 
 ಸಾಧ್ನ ಯ  ಪ ರೋರ ರ್ ಯ ಂದಗ್  ಉದಯಮಿಗ್ಳ ಗ್ುಣ್ಲ ಕ್ಷಣ್ಗ್ಳ ನುು  ಪಟ್ಟಿ ಮಾಡಿ 
 ನಮಮನುು ಪ ರೋರ ೋಪಿಸುವ ವಿವಿಧ್ ಅಂಶಗ್ಳ ನುು ಪಟ್ಟ ಿ  ಮಾಡಿ 
 ಸವಯ ಂ  ವಿಶ್ ೋಿ ಷ್ರ್ ಯ ಲ್ಲಿ  ವತಿನ ಯ ಪಾತರವನುು   ಚರ್ಚಿಸಿ 
 ಸಕಾರಾತಮ ಕಮನ  ೋಭಾವವನುು ಹ ೋಗ್  ಕಾಪಾಡಿಕ  ಳ ಳು ವುದು ಎಂ ದು ಚರ್ಚಿಸಿ 
 ನಮಮ ಸಾಮರ್ಯಿ ಮತು ಿದೌಬಿಲಯಗ್ಳನುು ಪಟ್ಟಿ ಮಾಡಿ 

 

 
ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು   
  ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿ 

 ಹಳ ಯ ಪತಿರ ಕ ಗ್ಳ ಳ 
 ಖಾಲ್ಲ ಕಾಗ್ದಗ್ಳ ಳ 
 ಸಿೇಸದ ಕಡಿಿ/ ಲ್ೇಖನಿಗ್ಳ ಳ 

 

 ಚಟುವಟಿಕ  
 ಇದು ಕಾಗ್ದ ಸಿೇಸದ ಕಡಿ ಿಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಯಾಗಿದ  

ನಮಮನುು ಅತುಯ ತಿಮವಾಗಿ ವಿವರಿಸುವ ಮ ರ ು ವಾಕಯಗ್ಳಳ ಯಾವುವು? 

ನ ಮಮದಯಂದ ಬದುಕಲು ಏನು ಬ ೋಕು? 

ನಮಮ ಸಾಮರ್ಯಿ ಮತು ಿ ದೌಬಿಲಯಗ್ಳ ೋನು? 
 

 
ಮಾಡಿ  

  ಅಧಿವ ೋಶನ ಪಾರರಂ ಭವಾಗ್ುವ ಮೊದಲು ಫಲಕ/ಫಿ್ಲಪ ಚಾ ರ್  ಿ ನಲ್ಲಿ ಮ ರ ು ಪರ ಶ್ ುಗ್ಳನುು ಬರ ಯರಿ. 
 ಪರತಿಯಬಬ ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರಿಗ್  ಸರ ಳ ಕಾಗ್ದಗ್ಳ ಳ ಮತುಿ  ಸಿೇಸದ ಕಡಿಿ/ ಲ್ೇಖನಿಗ್ಳನುು ನೋಡಿ. 
 ಕಾಗ್ದದಲ್ಲಿ  ಮ ರ ು ಪರ ಶ್ ುಗ್ಳಿಗ್  ಉತಿರ ವನುು ಬರ ಯಲು ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರಿಗ್  ತಿಳಿಸಿ. 
 ಈ ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಯ ಉದ ದೋಶವು ಯಾರ ನ ು  ನಣ್ಿಯಸಲು ಅಲಿ  ಆದರ  ಸವಯಂ ಬಗ್ ೆ ಹ ಚುಿ ಅರ್ಿ  ಮಾಡಿಕ  ಳುಲು 

ಅವರಿಗ್  ತಿಳಿ ಸಿ.  
 

  167 



ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರಪುಟ 

 

 
 

ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  

 ಹ ೇಳಿ  

  ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ  ಕ ೈಪಿಡಿಯ ಲಿ್ಲ   ಚರ್ಚಿಸಿದಂತ   ಮಾಸ  ಿ ಅವರ  ಅಗ್ತಯಗ್ಳ  ಶ್ ರೋಣಿಯ ನುು ಉಲ ೋಿಖಿಸಿ ಸವಯ ಂ ವಿಶ್ ಿೋ ಷ್ರ್   
ಮತುಿ  ಪ ರೋರ ರ್ ಯ ಪರಿಕಲಪನ ಯನುು  ಚರ್ಚಿಸಿ.  

 

 ರ್ಾಂಡದಚಟುವಟಿಕ   
 ಗ ಮೇಪುರದ ಕ ಟಟ ಡ 
 ಪರತಿ ಗ್ುಂ ಪು ಹಳ ಯ ಪತಿರಕ ಗ್ಳನುು ಬಳ ಸಿಕ  ಂ ಡು ಗ್  ೋಪುರ ವನುು ರ ರ್ಚಸುತಿದ .  

 
 ಮಾಡಿ  

 
 ವಗ್ಿವನುು  ಗ್ುಂ ಪುಗ್ಳಾಗಿ ವಿಂ ಗ್ಡಿಸಿ. 
 ಅವರಿಗ್  ಕ ಲವು ಹಳ ಯ ಪತಿರ ಕ ಗ್ಳ ನುು ನೋಡಿ. 
 ಪತಿರಕ ಗ್ಳಿಂ ದ ಗ್  ೋಪುರವನುು ರರ್ಚಸುವುದು ಕಾಯ ಿವಾಗಿದ . 
 ತನುದ ೋ ಆದ ಮೋಲ  ಅತಿ ಎತಿರ ದ ಗ್  ೋಪುರವನುು ರರ್ಚಸುವ ಗ್ುಂಪನುು ವಿಜ ೋತ ಗ್ುಂ ಪು ಎಂ ದು ಪರಿಗ್ಣಿಸಲಾಗ್ುತದಿ . 
 ಗ್ುಂ ಪುಗ್ಳಳ ತಮಗ್  ಬ ೋಕಾದಷ್ುಿ ಮತುಿ ಯಾವುದ ೋ  ರಿೋತಿಯಲಿ್ಲ ಪತಿರಕ ಗ್ಳ ನುು ಬಳ ಸಬಹುದು.  

 

 ಕ ೇಳಿ  
 

 ವಿಜ ೋತ ಗ್ುಂ ಪು ವಿಭಿನುವಾಗಿ ಏನು ಮಾಡಿದ ? 
 ನಮಗ್  ಅವಕಾಶ ನೋಡಿದದರ , ನೋವು ಗ್  ೋಪುರ ವನುು ಹ ೋಗ್  ವಿಭಿನುವಾಗಿ ಮಾಡುತಿಿೋರಿ? 
 ಗ್  ೋಪುರವನುು ನಮಿಿಸುವಾಗ್ ನಮಗ್  ಏನನಸಿತು? 
 ನೋವು  ಪ ರೋರರ್ ಯ ನುು ಅನುಭವಿಸಿದದೋರಾ?  
 

   ಹ ೇಳಿ  

 

 

 ವಿಜ ೋತ ಗ್ುಂ ಪು ವಿಭಿನುವಾಗಿ ಏನು ಮಾಡಿದ ? ನಮಗ್  ಅವಕಾಶ ನೋಡಿದದರ , ನೋವು ಗ್  ೋಪುರವನುು   ಹ ೋಗ್  ವಿಭಿನು ವಾಗಿ 
ಮಾಡುತಿಿೋರಿ?ಗ್  ೋಪುರ ವನುು ನಮಿಿಸುವಾಗ್ ನಮಗ್  ಏನನಸಿತು? 
 

ಕ ೇಳಿ  
 

 ನಮಮ ವತಿನ  ಧ್ನಾತಮಕವಾಗಿದ ಯೋ ಅರ್ವಾ ನಕಾರಾತಮಕವಾಗಿದ ಯೋ?  
 

 ಹ ೇಳಿ    

• ನಾನ ು ನ ಮಗ್  ಒಂ ದ ು ಕ ಥ ಯ ನು ು ಹ ೋ ಳಳತ ೋಿ ನ : 
ಇ ದು ದ ಮ ಡ ಡ  ವಯ ತ್ಾಯ ಸ ವನು ು ಮ ಾಡು ವ ರ್ಚ ಕಕ   ವಿ ಷ ಯಗ ಳ ು. 
ಸಮುದರ ತಿೋ ರದಲ್ಲಿ ಒಬ ಬ ವಯ ಕ್ತಿ ಬ ಳಗಿನ ನ್ಡಿಗ ್ಮಾಡುತಿಿ ದದ. ಬ ಳಗಿನ ಉಬ ಬರವಿಳಿತದ ಜ  ತ ಗ್  ನ ರಾರು ನಕ್ಷತರ ಮಿೋನುಗ್ಳಳ ಬ ಂ ದವು 
ಮತುಿ ಉಬ ಬರವಿಳಿತವು ಕಡಿಮಯಾದಾಗ್, ಅವು ಹಿಂ ದ  ಉಳಿದವ  ಮತು ಿಬ ಳಗಿನ ಸ ಯಿ ನ ಕ್ತರಣ್ ಗ್ಳ ್ ಂ ದಗ್  ಅವು ಸಾಯುತಿವ  
ಎಂ ದು ಅವನು ನ   ೋಡಿದನು. ಉಬ ಬರವಿಳಿತವು ತಾಜಾವಾಗಿತು ಿಮತು ಿನಕ್ಷತರ ಮಿೋನುಗ್ಳಳ ರ್ಜೋವಂ ತವಾಗಿದದವು. ಮನುಷ್ಯನ ು ಕ ಲವು 
ಹ ಜ ೆಗ್ಳನುು ತ ಗ್ ದುಕ  ಂ ಡು, ಒಂ ದನುು ಆರಿಸಿ ನ ೋರಿಗ್  ಎಸ ದನು. ಅವನು ಅದನುು ಪದ ೋ ಪದ ೋ ಮಾಡಿದನು. ಅವನ ಹಿಂ ದ ಯೋ ಈ  
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 ಮನುಷ್ಯನ ು ಏನು ಮಾಡುತಿಿದಾದನ  ಂದು ಅರ್ಿ ಮಾಡಿಕ  ಳುಲು ಸಾಧ್ಯ ವಾಗ್ದ ಇನ   ುಬ ಬ ವಯ ಕ್ತಿ ಇ ದದನು. ಅವನು ಅವನನುು  ಹಿಡಿದು 
ಕ ೋಳಿದನು,್‌“ನೋವು ಏನು ಮಾಡುತಿಿ ದದೋರಿ? ನ ರಾರು ನಕ್ಷತರ ಮಿೋನ ುಗ್ಳಿವ . ನ ೋವು ಎಷ್ುಿ ಜನರಿಗ್  ಸಹಾಯ ಮಾಡಬ ಹುದು? ಇ ದು 
ಯಾವ ವಯತಾಯ ಸವನುು ಮಾಡುತಿ ದ ?್‌”್‌ಈ ಮನುಷ್ಯನು ಉತಿ ರಿಸಲ್ಲಲಿ, ಇನ ು ಎರಡು ಹ ಜ ೆ ಹಾಕ್ತದನು, ಇನ   ುಂದನುು ಎತಿಿ ಕ  ಂ ಡು, 
ಅದನುು ನ ೋರಿಗ್  ಎಸ ದನು ಮತು ಿ"ಇ ದಕ ಾ ಇ ದು ವಯತಾಯಸವನುುಂಟ್ುಮಾಡುತಿದ " ಎಂದು ಹ ೋಳಿದನು. ನ ಾವು ಯಾವ ವಯತಾಯ ಸವನುು 
ಮಾಡುತಿಿ ದ ದೋವ ? ದ  ಡಡ ದ  ೋ ರ್ಚ ಕಾದ  ೋ ಪರವಾಗಿಲ.ಿ ಎಲಿರ  ಒಂ ದು ಸಣ್ಣ ವಯ ತಾಯ ಸವನುು ಮಾಡಿದರ , ನ ಾವು ದ  ಡಡ 
ವಯ ತಾಯ ಸದ  ಂ ದಗ್  ಕ  ನ  ಗ್  ಳಳುತ  ಿೋ ವ , ಅಲಿ ವ ೋ? 

 

 
ಕ ೇಳಿ  
 ಈ ಕಥ ಯಂ ದ ನೋವು ಏನು ಕಲ್ಲತಿದದೋರಿ? 

 

 ಚಟುವಟಿಕ  
 

 ಯಾವುದು ನಮಮ ನುು   ಪ ರೋರ ೋಪಿಸುತಿದ ? 
 ಇದು ವ ೈಯ ಕ್ತಿಕ ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಯಾಗಿದ . . 
 ಇದು  ಪಾಲ  ೆಳಳುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿಯಲಿ್ಲ ನೋಡಲಾದ ವಾಯಯಾಮವಾಗಿದ .  

 

 ಮಾಡಿ  

 
 ಅವರ ಪಾಲ  ೆಳ ಳುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿಯನುು ತ ರ ಯ ಲು ವಗ್ಿವನುು ಕ ೋಳಿ ಮತುಿ ವಿಭಾಗ್ದಲ್ಲಿ ನೋಡಲಾದ ವಾಯಯಾಮವನುು 

ಪ ಣ್ಿಗ್  ಳಿಸಲು ನಮಮನುು ಯಾವುದು ಪ ರೋರ ೋಪಿಸುತದಿ ?  
 ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರು ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಗ್ಾಗಿ ಸರಿಯಾದ ಪುಟ್ವನುು ತ ರ ದದಾದರ  ಎಂ ದು ಖ್ರ್ಚತಪಡಿಸಿಕ  ಳಿು. 
 ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಯನುು ಪ ಣ್ ಿಗ್  ಳಿ ಸಲು ತರ ಗ್ತಿಗ್  5 ನಮಿಷ್ಗ್ಳನುು ನೋಡಿ.  

 

   ಹ ೇಳಿ    

  ಪಾಲ  ೆಳಳುವವರ  ಕ ೈಪಿಡಿಯ ಲಿ್ಲ  ಚರ್ಚಿಸಿದಂತ   ವತಿನ ಯ  ಪರಿಕಲಪನ   ಮತುಿ ಸಕಾರಾತಮಕ ಮನ  ೋಭಾವವನುು   ಹ ೋಗ್  
ಬ ಳ ಸುವುದು ಎಂ ಬುದನುು   ಚರ್ಚಿಸಿ. 

 

 ಸಾರ ಾಾಂಶ   
 
 ಸವಯ ಂ-ವಿಶ್ ಿೋ ಷ್ರ್ , ನಮಮನುು   ಪ ರೋರ ೋಪಿಸುವ ಬಗ್ ೆ  ಜ್ಞಾನ  ಮತುಿ   ನಮಮ ಸಕಾರಾತಮಕ ಮನ  ೋಭಾವವು ನಮಮ    

ವಯವಹಾರ ದಲ್ಲ ಿ ಮತುಿ ರ್ಜೋವನದಲ್ಲಿ   ಹ ೋಗ್  ಸಹಾಯ ಮಾಡುತದಿ  ಎಂ ಬುದನುು   ಸಾರಾಂಶ ಮಾಡುವ ಮ ಲಕ 
ಚಚ ಿಯನುು ಮುರಿ್ಚ.  

  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  

ಘಟಕ 7.1.4: ಪಾಾಮ ಾಣಿಕತ್  ಮರ್ ುತ ಕ ಲಸದ ನೇತಿಗಳ ು 

 
ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  
 
ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗೆ ಭಾಗವಹಿಸುವವರು ಈ ಕೆಳಗಿರುವ ವಿಷಯಗಳನುು ತ್ತಳಿದುಕೊಳುುವರು: 
 ಪಾರಮಾಣಿಕ ಜನರ ಗ್ುಣ್ಗ್ಳ ನುು   ಚರ್ಚಿಸಿ 
 ಉದಯ ಮಿಗ್ಳಲ್ಲಿ  ಪಾರಮಾಣಿಕತ ಯ  ಮಹತವವನುು   ವಿವರಿಸಿ 
 ಬಲವಾದ ಕ ಲಸದ ನೋತಿಯ ಅಂಶಗ್ಳ ನುು ಚರ್ಚಿಸಿ 
 ಉತಿಮ ಕ ಲಸದ ನೋತಿಯ ನುು   ಹ ೋಗ್  ಬ ಳ ಸುವುದು ಎಂ ದು ಚರ್ಚಿಸಿ  

 

 ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು   
 

 ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿ 
 

 ಕ ೇಳಿ  
 

 ಪಾರಮಾಣಿಕತ ಯಂ ದ ನೋವು ಏನು ಅರ್ಿಮಾಡಿಕ  ಳ ಳು ತಿಿ ೋರಿ? 
 ಉದಯ ಮಿಗ್ಳಳ ಪಾರ ಮಾಣಿಕವಾಗಿರ ುವುದು  ಏಕ  ಮುಖ್ಯ? 
 ನಮಮ ಪಾರ ಮಾಣಿಕತ  ಆತಮ  ವಿಶ್ಾವಸವನುು ಗ್ಳಿಸಲು ಸಹಾಯ ಮಾಡಿದ ಯಾವುದ ೋ ಘಟ್ನ  ನಮಗ್  ನ ನಪಿದ ಯ ೋ? 
 ಅಪಾರಮಾಣಿಕತ ಯಂ ದ ಯಾರಾದರ   ವಾಯ ಪಾರವನುು   ಕಳ ದುಕ  ಂಡ  ಘಟ್ನ  ನಮಗ್  ನ ನಪಿದ ಯ ೋ?  

 

   ಹ ೇಳಿ   

  ಪಾಲ  ೆಳಳು  ವವರ ಕ ೈಪಿಡಿಯ ಲಿ್ಲ   ಚರ್ಚಿಸಿದಂತ  ಪಾರಮಾಣಿಕತ , ಪಾರ ಮಾಣಿಕ ವಯ ಕ್ತಿಯ ಗ್ುಣ್ಗ್ಳ ಳ ಮತು ಿಉದಯಮಿಗ್ಳಲ್ಲಿ 
ಪಾರಮಾಣಿಕತ ಯ ಪಾರಮುಖ್ಯತ ಯ ಬಗ್ ೆ ಮಾತನಾಡಿ. 

 “ಕ ಲವು ಪರಕರಣ್ದ ಸನು ವ ೋಶಗ್ಳ ಸಹಾಯ ದಂ ದ ಅದನುು ಚ ನಾುಗಿ ಅರ್ಿಮಾಡಿಕ  ಳ ್ ುೋ ಣ್. ನಮಮ ಗ್ುಂ ಪುಗ್ಳ ಲ್ಲಿ   ಕ ಲವು 
ಪರಕರಣ್ ಗ್ಳ ನುು ನಮಗ್  ನೋಡಲಾಗ್ುವುದು. ನಮಗ್  ನೋಡಲಾದ ಪರಕರಣ್ ದ  ಸನುವ ೋಶವನುು  ನೋವು ವಿಶ್ ೋಿಷಿಸಬ ೋಕು  ಮತು ಿ
ನಂತರ ಸಮಸ ಯಗ್   ಸ ಕಿ   ಪರಿಹಾರ ವನುು   ಕಂ ಡುಕ  ಳ ುಬ ೋಕು. 

 ನಮಮ ಚಚ ಿಯನುು ಈ ಕ ಳಗಿನವುಗ್ಳ ಮೋಲ  ಕ ೋಂ ದರೋಕರಿಸಿ: 
 ಏನು ತಪಾಪಗಿದ ? 
 ಯಾರ ದು ತಪುಪ? 
 ಇದು ಯಾರ ಮೋಲ  ಪರಿರ್ಾಮ ಬೋರಿತು - ಗ್ಾರ ಹಕ ಅರ್ವಾ ಉದಯಮಿ? 
 ಇದು ತಕ್ಷಣ್ವ ೋ ವಯ ವಹಾರದ  ಮೋಲ  ಹ ೋಗ್  ಪರಿರ್ಾಮ ಬೋರ ುತಿದ ? ದೋರ್ಘಿವಧಿಯ ಪರಿರ್ಾಮ ಏನಾಗ್ಬಹುದು? 
 ಏನು ಮಾಡಬಹುದು? 
 ಪರಯೇಗದಂ ದ ನೋವು ಏನು ಕಲ್ಲತಿದದೋರಿ? 
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ಮಾಡಿ  

  ತ್ಂಡದ ಗ್ಾತರ ವನುು   ಅವಲಂಬಸಿ ಗ್ರಿಷ್ಠ  ಆರು ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ನಾಲುಾ  ಗ್ುಂಪುಗ್ಳಾಗಿ ವಗ್ಿವನುು  ವಿಭರ್ಜಸಿ. 
 ಪರತಿ ಗ್ುಂ ಪಿಗ್  ಒಂ ದು ಪರಕರಣದ ಅಧಯಯನ್ ನೋಡಿ. 
 ಪರಕರಣ್ ವನುು  ಎಚರಿಿಕ ಯಂದ  ಓದಲು  ಅವರಿಗ್  ಸ ರ್ಚಸಿ. 
 ಬಿಳಿ ಹಲಗಯ್ ಮ್ಮೇಲ್  ಸಂಕ್ಷಿಪಿ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಹಾಕ್ತ ಮತ್ತಿ ಈ ಪರಶು್ಗಳ ಸತತ್ ಿತ್ಮಮ ಚರ್್ಯಯನ್ತು ಕ್್ೇಂದಿರೇಕರಿಸಲತ 
ಗತಂಪತಗಳನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ. 

 ಗ್ುಂ ಪು ಅವರ ಲ್ಲಿ   ಪರಕರಣ್ವನುು    ವಿಶ್ ಿೋಷಿಸಲು  ಮತುಿ  ಚರ್ಚಿಸಲು ಮತುಿ ನೋಡಿದ ಸಮಸ ಯ ಗ್   ಪರಿಹಾರವನುು   
ಕಂ ಡುಕ  ಳ ುಲ ು ನರಿೋಕ್ಷಿಸಲಾಗಿದ . ಪರ ಕರ ಣ್ವನುು   ಚರ್ಚಿಸಲು  ಮತುಿ  ಅವರ  ಪರಿಹಾರ ಗ್ಳ ನುು   ಟ್ಟಪಪಣಿ  
ಮಾಡಲು ವಗ್ಿ 5 -10 ನಮಿಷ್ಗ್ಳನುು ನೋಡಿ. 

 10 ನಮಿಷ್ಗ್ಳ  ಕ  ನ ಯ ಲಿ್ಲ  ತಂ ಡವು  ತಮಮ   ಪರಕರಣ್ದ ಪರಿಹಾರ ವನುು   ತರಗ್ತಿಗ್  ಪರ ಸುತಿಪಡಿಸಬ ೋಕು. 
ಪರಸುಿತಿಯ ು ನರ ಪರ್ ಯಾಗಿರಬಹುದು  ಅರ್ವಾ ಪ್ಾತಾರಭಿನ್ಯ  ಆಗಿರ ಬಹುದು. 

 ಅವರ ಗ್ುಂ ಪಿಗ್  ನಾಯ ಕನನುು    ಆಯ ಾ  ಮಾಡಲು ಗ್ುಂ ಪನುು ಕ ೋಳಿ. ಪರ ಸುತಿಿಗ್ಾಗಿ  ಗ್ುಂ ಪಿನ ಸದಸಯರಿಗ್  ಪಾತರ 
ಗ್ಳನುು ಚರ್ಚಿಸಲು  ಮತುಿ  ನಯ ೋರ್ಜಸಲು ಗ್ುಂ ಪಿನ ನಾಯಕ. 

 

 ರ್ಾಂಡದ ಚಟುವಟಿಕ   
 

ಪಾಕರಣದ ಅಧ್ಾಯನ ವಿಶ ಲೇಷಣ  
ಸನುವ ೋಶ  1 

ಆಕಾಶ್ ಅವರ ು ಅಲಹಾಬಾದ ನಲ್ಲಿ ಸಣ್ಣ ಮೊಬ ೈಲ್ ರ್ಚಲಿ ರ  ಮಾರಾಟ್ ಮತು ಿದುರಸಿಿ ಅಂಗ್ಡಿಯ ನುು ಹ  ಂ ದದಾದರ . ಅವರ ು 
ಅತಯಂತ ಜನಪಿರಯ ಮಳಿಗ್ ಗ್ಳಲ್ಲಿ ಒಂ ದನುು ಹ  ಂ ದದಾದರ  ಮತುಿ ಅವರ ಗ್ಾರಹಕರ  ಂದಗ್  ಉತಿ ಮ ಬಾಂಧ್ವಯ ವನುು 
ಹ  ಂ ದದಾದರ . 
ಬ ಳಿಗ್ ೆ 11 ಗ್ಂಟ ಯ ಸುಮಾರಿಗ್  ಗ್ಾರಹಕರ  ಬಬರ ು ಅಂಗ್ಡಿಗ್  ನುಗಿೆದರು ಮತು ಿಆಕಾಶ್ ಗ್  ದ  ೋಷ್ಯ ುಕಿ  ಉಪಕರಣ್ ವನು ು 
ನೋಡಿದದಕಾಾಗಿ ಕ ಗ್ಲು ಪಾರರಂ ಭಿಸಿದರು. ಆಕ ಯ ಮೊಬ ೈಲ್ ನ ಸಿಾರೋನ ಒಂ ದು ಕಡ ಯಂದ ಒಡ ದದ . ಆಕಾಶ್  ಗ್  ಹಾಯಂ ಡ ಸ ರ್ 
ಅನುು ಗ್ಾರಹಕರಿಗ್  ಹಸಾಿಂತರಿಸುವ ಮೊದಲು ಅದನುು ಸಂ ಪ ಣ್ಿವಾಗಿ ಪರಿಶೋಲ್ಲಸಿದುದ ನ ನಪಾಯತು. ಗ್ಾರಹಕನು ತನು ಮೋಲ  
ಮೊಕದದಮ ಹ ಡುವುದಾಗಿ ಮತುಿ ಅವಳ ನುು ಮೊೋಸ ಮಾಡಿದದಕಾಾಗಿ ಗ್ಾರ ಹಕ ನಾಯಯಾಲಯಕ ಾ ಹ  ೋಗ್ುವುದಾಗಿ ಬ ದರಿಕ  
ಹಾಕುತಾಿನ . ಈಗ್, ಸಮಸ ಯಯ ು ಅಂಗ್ಡಿಯ ಹ  ರ ಗ್  ಎಲ  ಿೋ ಸಂ ಭವಿಸಿದ  ಆದರ  ಇತರ ಗ್ಾರಹಕರ ು ಸಂಭಾಷ್ರ್ ಯ ನು ು 
ಕ ೋಳಳತಿಿದದಂತ , ಅದು ಅವರ ವಯವಹಾರ ದ ಮೋಲ  ಪರಿರ್ಾಮ ಬೋರ ಬಹುದು. ಪರಿಸಿಥತಿಯ ನುು ಅತಯಂ ತ ಸ ಕ್ಷಮ ವಾಗಿ 
ನವಿಹಿಸಬ ೋಕು. ಆಕಾಶ್ ನ ಜಾಗ್ದಲ್ಲಿ ನೋನದದರ  ಏನು ಮಾಡುತಿದಿ ದ? 

ಸನುವ ೋಶ  2 
ರ ಜನ ಸ ಟ್ುಗ್ಳಳ ಮತುಿ ಸಿೋರ ಗ್ಳ ಮೋಲ  ಸುಂದರ ವಾದ ಫುಲಾಾರಿ ಕಸ ತಿ ಮಾಡುತಾಿ ರ . ಅವಳ ಳ ಸಣ್ಣ ಗ್ೃ ಹಾಧಾರಿತ 
ವಾಯಪಾರವನುು  ಹ  ಂ ದದಾದ ಳ . ಫ ೋಸ ಬುಕ್ ಮತುಿ ವಾಟಾಾ ಪ ನಲ್ಲಿ ಆಕ ಗ್  ನಯ ಮಿತವಾಗಿ ಸರಕು ಒದಗಿಸಲು ಕೊೇರಿಕೆ 
ಮಾಡುವ ಗ್ಾರಹಕರ ದ  ಡಡ ಪಟ್ಟಿಯೋ ಇದ . ಸಿಮತಾ ಅವರ ಹಳ ಯ ಮತುಿ ಸಾಮಾನಯ ಗ್ಾರಹಕರ ಲ್ಲಿ ಒಬಬರ ು. ತನು  ಅತಿಿ ಗ್ ಯ 
ಮದುವ ಯ ು ಮ ಲ ಯ ಲ್ಲಿದದಂತ , ಸಿಮತಾ ಕ ಲವು ಕರ ಕುಶಲ ಫುಲಾ ರಿ ದುಪಪಟಾಿವನುು ಖ್ರಿೋದಸಲು ಬಯ ಸಿದದಳಳ. ಅವಳ ಳ 
ವಾಟಾಾ ಪ ಮ ಲಕ ಮ ರ ು ದುಪಪಟಾಿಗ್ಳಿಗ್  ಸರಕು ಒದಗಿಸಲು ಕೊೇರಿಕೆ ಮಾಡಿದಳಳ ಮತುಿ ಆದಷ್ುಿ ಬ ೋಗ್ ಕಳ ಳಹಿಸುವಂ ತ  
ರ ಜನಗ್  ವಿನಂತಿಸಿದಳ ಳ. ಅಂಚೆ ಪೊಟಟಣವನುು ಕ  ರಿಯ ರ್ ಮ ಲಕ ಸಿಮತಾಗ್  ತಲುಪಿದಾಗ್ ಮ ರ ು ಸಿಮತಾ ಅವರ ು 
ಪರತಿಕ್ತರಯಯ ನುು ಕಳ ಳಹಿಸಿದಾದರ  ಮತುಿ ಸಾಮಾರ್ಜಕ ಮಾಧ್ಯ ಮದಲ್ಲಿ ತಮಮ ನರಾಶ್ ಯನುು ವಯ ಕಿ ಪಡಿಸಿದಾದರ .ಇದು ರ ಜನ 
ವಯವಹಾರ ದ ಮೋಲ  ನ ೋರವಾಗಿ ಪರಿರ್ಾಮ ಬೋರ ುತದಿ  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  

 

ಸನುವ ೋಶ 3 
ಶಂ ಕರ್ ಹಚೆೆ ಕಲಾವಿದರಾಗಿದುದ, ಅವರ ು ಹ  ಸ ದ ಹಲ್ಲಯ ದ  ಡಡ, ಪರ ತಿಷಿಠತ ಅಂಗಡಿಲಿ್ಲಸಣ್ಣ ಹಚೆೆ ಪಾದಶಾನ ಕೊಠಡಿಯ ನುು 
ಹ  ಂ ದದಾದರ . ಶರೋ ಸಕ್ಷಮ್ ಇಂ ದು 11:00 ಗ್ಂಟ  ಗ್   ನ ೋಮಕಾತಿಯ ನುು ಹ  ಂ ದದದರು ಆದರ  ಅವರ ು 11:50 ಕ ಾ ತಲುಪಿದರು. 
ಏತನಮಧ ಯ, ಶಂ ಕರ್ ತನು ಮುಂ ದನ ನ ೋಮಕಾತಿಯ ನುು ಮರುಹ  ಂ ದಸಬ ೋಕಾಯತು. ಶಂ ಕರ್ ಅವರ ಸ ೋವ ಯ ನುು   ಪಡ ದ 
ನಂತರ, ಶರೋ ಸಕ್ಷಮ್ ಅವರ ು ನಂ ದನೋಯ ಭಾಷ ಯಲ್ಲಿ ಕ್ತರುಚಲು ಪಾರರ ಂ ಭಿಸಿದರ ು, ಅಗ್ತಯವಿರುವ ಮೊತಿ ವನುು ಪಾವತಿಸಲು 
ನರಾಕರಿಸಿದರು ಮತುಿ ಅವರ ು ಒದಗಿಸಿದ ಸ ೋವ ಗ್ಳಲ್ಲಿ ದ  ೋಷ್ಗ್ಳ ನುು ಕಂ ಡುಕ  ಂಡರು. ಈ ಪರಕರಣ್ ದಲಿ್ಲ ಯಾರ ು ತಪುಪ 
ಮಾಡಿದಾದರ ? ಶಂಕರ್ ಏನು ಮಾಡಬ ೋಕು? ಅವನು ಸಕ್ಷಮ್ಅನುು ಎದುರಿಸಬ ೋಕ ೋ ಅರ್ವಾ ಗ್ಾರಹಕನ ಬ ೋಡಿಕ ಗ್ಳಿಗ್   
ಮಣಿಯ ಬ ೋಕ ೋ? 

ಸನುವ ೋಶ 4 
ಶ್ ೈಲ ಂದರ್ ಮಂಚಾಾಣಿ ಬಟ  ಿಮರುಮಾರಾಟ್ಗ್ಾರ ರಾಗಿದುದ, ಅವರ ು ಫ ೋಸ ಬುಕ್ ಮತುಿ ವಾಟಾಾ ಪ  ನಂ ತಹ ಸಾಮಾರ್ಜಕ 
ಜಾಲತಾಣ್ಗ್ಳ ಮ ಲಕ ವಾಯಪಾರ ಮಾಡುತಾಿ ರ . ಪಿರಯಾಂ ಕಾ ಶ್ ೈಲಂ ದರ್ ಗ್  ಉಡುಗೆಗ್ಾಗಿ ಮಂಚಾಾಣಿ ಪಾವತಿ ಮಾಡಿದಾದರ . ಆದರ  
ಒಂ ದು ತಿಂ ಗ್ಳಾದರ   ಆಕ ಗ್  ಉಡುಗೆ ಸಿಕ್ತಾರಲ್ಲಲಿ. ಅವಳ ಳ ರ ದುದಗ್  ಳಿಸುವಂತ  ಕ ೋಳಿದಾಗ್, ಶ್ ೈಲಂ ದರ್ ಅವಳ ನುು  ದಾರಿತಪಿಪಸಲು 
ಪಾರರ ಂ ಭಿಸಿದನು. ಸುಮಾರು 45 ದನಗ್ಳ ಕಾಲ, ಅವನು ಹಣ್ವನುು ಇಂ ದು, ನಾಳ , ಮರುದನ ಪಾವತಿಸುವುದಾಗಿ ಭರವಸ  
ನೋಡುತಿಿ ದದನು. ಪದ ೋ ಪದ ೋ ಕರ ಗ್ಳಳ ಮತುಿ ಸಂ ದ ೋಶಗ್ಳನುು ಮಾಡಿದ ನಂತರ ವೂ ಪಾವತಿ ಅರ್ವಾ ಬಟ ಿಯನುು  
ಸಿವೋಕರಿಸದದಾದಗ್, ಅವಳ ಳ ಅವನ ವಿರುದಧ ಅಂಚೆ ಬರ ಯ ಲು ನಧ್ಿರಿಸಿದಳಳ. ಜನಪಿರಯ ಸಾಮಾರ್ಜಕ ಮಾಧ್ಯಮ ವ ೋದಕ . ಇದರ 
ಪರಿರ್ಾಮವಾಗಿ, ಶ್ ೈಲ ೋಂದರ್ ಬಹಳ ಷ್ುಿ ಗ್ಾರಹಕರ ನುು ಕಳ ದುಕ  ಂಡರ ು ಮತುಿ ಅವರ ಪರವಧ್ಿಮಾನಕ ಾ ಬಂದ ವಾಯಪಾರವು ದ  ಡಡ 
ಬಕಾಟ್ಿನುು ಎದುರಿಸಿತು. ಈ ಪರಿಸಿಥತಿಯ ನುು ಹ ೋಗ್  ನವಿಹಿಸಬಹುದತುಿ? 

   ಹ ೇಳಿ    

 
 ಈಗ್, ದ  ಡಡ ಗ್ುಂ ಪಿನ  ಂದಗ್  ಸಮಸ ಯ   ಮತು ಿ  ಪರಿಹಾರ ವನುು   ಚರ್ಚಿಸ  ೋಣ್. 
 ಗ್ುಂ ಪು ಮೊದಲು ವಗ್ಿಕ ಾ   ಪರಕರ ಣ್ವನುು ಸಂ ಕ್ಷಿಪವಿಾಗಿ ವಿವರಿಸುತಿದ . 
 ನಂತರ ಗ್ುರ ುತಿಸಲಾದ ಸಮಸ ಯ   ಮತುಿ ಉದ ದೋಶತ ಪರಿಹಾರ ವನುು   ಚರ್ಚಿಸಿ. 
 ಪರಸುಿತಿ ಮುಗಿದ ನಂ ತರ, ವಗ್ಿವು ತಮಮ ಪರಶ್ ುಗ್ಳ ನುು ಕ ೋಳ ಬಹುದು 

 ಮಾಡಿ  

 
 ಗ್ುಂ ಪು ಪರ ಸುತಿಿಗ್ಾಗಿ ಪರತಿ ಗ್ುಂ ಪನುು  ಅಭಿನಂ ದಸಿ. 
 ಅವರಿಗ್  ಚಪಾಪಳ  ತಟ್ಿಲು ಪ ರೋಕ್ಷಕರ ನುು ಕ ೋಳಿ. 
 ಪರತಿ ಗ್ುಂ ಪಿನಂ ದ ಮಾಹಿತಿಯ ನುು   ಸಂ ಗ್ರಹಿಸಲು ಸಂಕ್ಷಿಪಿ   ಪರಶ್ ುಗ್ಳ ನುು ಕ ೋಳಿ. 
 ಸಮಯಕ ಾ  ಸರಿಯಾಗಿ ಪರಿರ್ಶೇಲಿಸಿ. ಅವರ ು ನೋಡಿದ ಸಮಯ ಮಿತಿಯ ನುು ಮಿೋರಿ ಹ  ೋದರ  ಚಚ ಿಯ ನುು   ತವರಿತವಾಗಿ 

ಮುಗಿಸಲು ಗ್ುಂ ಪಿಗ್  ತಿಳಿ ಸಿ. 
  

. ನೋವು ರ ಜನ ಸಾಥನದಲ್ಲಿದದರ  ಏನು ಮಾಡುತಿಿೋ ರಿ?ದುಪಪಟ್ಗ್ಳಲಿ್ಲ ಒಂ ದರಲ್ಲಿ ಮಾತರ ಕ ೈ ಕಸ ತಿ ಮತುಿ ಉಳಿದ ಎರ ಡರಲ್ಲಿ 
ಯ ಂತರದ ಕಸ ತಿ ಇರ ುವುದು ಕಂ ಡುಬಂ ದತು. ವಸುಿಗ್ಳ ಉದದ ಮತುಿ ಗ್ುಣ್ಮಟ್ಿ ಕ ಡ ಬಯ ಸಿದಂತ  ಇರ ಲ್ಲಲಿ. ಸಿಮತಾ 
ಎದ ಗ್ುಂದದಳ ಳ. ಇದು ಹಣ್ದ ಸಂ ಪ ಣ್ಿ ವಯರ್ಿವಾಗಿತುಿ ಮತುಿ ಮೋಲಾಗಿ ಮದುವ ಯ ಕಾಯ ಿಕರಮಗ್ಳ ಲ್ಲಿ ಅವಳ ಳ 
ಯ ೋರ್ಜಸಿದದನುು  ಧ್ರಿಸಲು ಸಾಧ್ಯ ವಾಗ್ಲ್ಲಲಿ. ಆಕ  ತನು ಕ  ೋಪ ಮತುಿ ನರಾಶ್ ಯ ನುು ವಯಕಿ ಪಡಿಸಿ ವಾಟಾಾಪ ನಲ್ಲಿ ರ ಜನಗ್  
ಸಂ ದ ೋಶವನುು ಕಳ ಳಹಿಸಿದಳಳ. 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

 

  

 ಸಾರ ಾಾಂಶ   
 
 ಪರಯೇಗ /ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಯಂದ ಅವರ ು ಏನು ಕಲ್ಲತಿದಾದರ ಂ ದು ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರಿಗ್  ಕ ೋಳಿ. 
 ಅವರ ು  ಇಲ್ಲಿಯ ವರ ಗ್  ಏನು ಮಾತನಾಡಿದಾದರ  ಎಂ ಬುದರ ಕುರಿತು ಯಾವುದ ೋ  ಪರಶ್ ುಗ್ಳನುು   ಹ  ಂ ದದದರ   ಕ ೋಳಿ. 
 ಉದಯಮಿಗ್ಳಿಗ್  ಪಾರಮಾಣಿಕತ  ಮತು ಿಕ ಲಸದ ನೋತಿಗ್ಳ ಪಾರಮುಖ್ಯತ ಯ ನುು ಸಾರಾಂಶ ಮಾಡುವ ಮ ಲಕ 

ಚಚ ಿಯನುು ಮುಕಾಿಯ ಗ್  ಳಿ ಸಿ. 
 

ಘಟಕ 7.1.5: ಸೃಜನಶ ೇಲ ತ್  ಮರ್ ುತ ನಾವಿೇನಯತ್  
 

 

 

ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  
 ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗೆ ಭಾಗವಹಿಸುವವರು ಈ ಕೆಳಗಿರುವ ವಿಷಯಗಳನುು ತ್ತಳಿದುಕೊಳುುವರು  
 ಹ ಚು ಿಸೃಜನಶೋಲ ಜನರ ಗ್ುಣ್ಲಕ್ಷಣ್ ಗ್ಳ ನುು ಪಟ್ಟ ಿಮಾಡಿ 
 ಹ ಚು ಿನವಿೋನ ಜನರ ಗ್ುಣ್ಲಕ್ಷಣ್ ಗ್ಳ ನುು ಪಟ್ಟಿ ಮಾಡಿ  

 

ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು  
  ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿ 

 ತ್ಖ್್ಿಕ್ಾಗದಗ್ಳಳ  
 ಗತರತತ್ತ ಲ್ೇಖನಿಗ್ಳ ಳ 

 

ಕ ೇಳಿ  
  ನೋವು 'ರಾಗಾ ಟ್ು ರಿಚಸ' ಪದದ ಬಗ್ ೆ ತಿಳಿ ದರ ಬ ೋಕು ಮತುಿ ಪದಕ ಾ ಸಂ ಬಂ ಧಿಸಿದ ಕಥ ಗ್ಳ ನುು ಕ ೋಳಿದದೋ ರಿ. 
 ಈ ಕಥ ಗ್ಳ ಳ ನಮಗ್  ಏನು ಹ ೋಳ ಳತಿವ ? 
 ಈ ಜನರ ವಿಶ್ ೋಷ್ತ  ಏನು? 

 

 ಹ ೇಳಿ    

  ಈ ಕಥ ಗ್ಳ ನುು   ನ  ೋಡ  ೋಣ್. 
 ಜನರ  ಕುರಿತು ಕ ಲವು  ಸ ಪತಿಿದಾಯ ಕ  ಕಥ ಗ್ಳ ನುು  ನಾನು ನಮೊಮಂದಗ್   ಹಂರ್ಚಕ  ಳು ಲ ು ಬಯ ಸುತ ೋಿನ . 
 ಈ ಕಥ ಗ್ಳ ನುು ತರ ಗ್ತಿಗ್  ವಿವರಿಸಿ. 

 ಎ.ಪಿ.ಜ . ಅಬು ದಲ್ ಕಲಾಾಂ 
ಎ.ಪಿ.ಜ .ಯನುು   ಯಾರ ು ಕ ೋಳಿಲಿ. ಅಬುದಲ್ ಕಲಾಂ: ಅವುಲ್ ಪಕ್ತೋರ್ ಜ ೈನುಲಬದೋನ ಅಬುದಲ್ ಕಲಾಂ ಅತಯಂತ ವಿನಮರ 
ಹಿನ ುಲ ಯಂದ ಬಂದವರ ು. ಅವರ ತಂದ  ದ  ೋಣಿ ಮಾಲ್ಲೋಕರಾಗಿದದರ ು. ಅವರ ಕುಟ್ುಂಬಕ ಾ ಸಹಾಯ ಮಾಡಲು, ಕಲಾಂ 
ಅವರ ು ಪತಿರಕ  ಮಾರಾಟ್ಗ್ಾರರಾಗಿ ಕ ಲಸ ಮಾಡುತಾರಿ . ಸಿೋಮಿತ ಸಂಪನ ಮಲಗ್ಳ ್ ಂದಗ್ , ಅವರ ು ಭೌತಶ್ಾಸರದಲ್ಲಿ ಪದವಿ 
ಪಡ ದರ ು ಮತು ಿಏರ  ೋಸ ಪೋಸ ಎಂರ್ಜನಯರಿಂಗ ಅಧ್ಯಯನ ಮಾಡಿದರ ು. ಪರಮಾಣ್ು ಶಕ್ತಯಿತಿ ಭಾರತದ ಹ ಜ ೆ ಯಲ್ಲಿ ಅವರ ು 
ಪರಮುಖ್ ಪಾತರ ವಹಿಸಿದದರ ು. 2002 ರಲ್ಲಿ ಅವರ ು ಭಾರತದ 11 ನ ೋ ರಾಷ್ರಪತಿಯಾದರ ು. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  

 

 

 

ಮ್ಲದಲಿಲ ನಿೇರತ ಸ್್ೇಸತ/ಶತದಿಧಕ್ಾರಕ 
ಸಿಕ್ತಾಂನ್ ಲಿಂಗಾಯಾ ಜ್ನಿಯರ್ ಹ್ೈಸ್ಾಲ್್‌ನಿಂದ 4 ಮತ್ತಿ 5 ನ್ೇ ತ್ರಗತ್ಗಳಲಿಲ ಓದತತ್ರಿತವ ಇಬಬರತ ಚ್ಚಕಾ ಹತಡತಗರತ ಸರಳವಾದ ನ್ವಿೇನ್ ಕಡಿಮ್ಮ ವ್ಚಿದ ನಿೇರತ 
ಶತದಿಧೇಕರಣವನ್ತು ವಿನಾಯಸಗ್್ಳಿಸಿದಾಾರ್. 
ಕಲಪನ್ಯ ಹಿಂದಿನ್ ಸ್ೂತ್ಯ: ಇಂದತ ಹ್ಚ್ಚನಿ್ ಜನ್ರತ ತ್ಮಮ ಮನ್ಯಲಿಲ ವಾಟರ್ ಫ್ಲಲಟರ್ / ಪ್ಯರಿಫ್ೈಯರ್ ಅನ್ತು ಬಳಸಲತ ಬಯಸತತಾರಿ್. 
ಇಬಬರ್ ಮಕಾಳು ನಿೇರಿನ್ ಮ್ಲದಲಿಲ ಫ್ಲಲಟರ್/ಪ್ಯರಿಫ್ೈಯರ್ ಹ್್ಂದಲತ ಕಲಪನಯ್ನ್ತು ನಿೇಡಿದಾಾರ್, ಇದರಿಂದಾಗಿ ಪರತ್ಯಬಬರ್ ಫ್ಲಲಟರ್ / ಪ್ಯರಿಫೈ್ಯರ್ 
ಖರಿೇದಿಸಲತ ಹ್ಡಿಕ್್ ಮಾಡದ್ಯ್ಕೇ ಶತದಧ ನಿೇರನ್ತು ಪಡ್ಯತತಾರಿ್. 
ನಿೇರಿನ್ ತ್್ಟಿಟಯಂತ್ಹ ವಿತ್ರಣಾ ಹಂತ್ದಲಿಲ ಕ್್ೇಂದಿರೇಕೃತ್ ಶತದಿಧೇಕರಣ ವಯವಸ್ೆಯನ್ತು ಹ್್ಂದಿರತವುದತ ಸ್್ ೇರಿಂಗ ಅವರ ಆಲ್್ೇಚನ್ಯಾಗಿದತಾ, ಸಾವಯಜನಿಕ 
ನ್ಲಿಲಗಳಿಗ್ ಅಂತ್ಹ ಶತದಿಧೇಕರಣವನ್ತು ಜ್್ೇಡಿಸತವುದತ ಸತಬಾಷ್ ಅವರ ಆಲ್್ೇಚನಯ್ಾಗಿದ್. 
ಮ  ಲ::  

ಸ ೌ ರ ಬೋಜಕ 
ಇದು ನವಿ ೋನ ಸ   ೋಲಾ ರ್ ಸಿ ೋಡರ್ ನ ಕ ಥ ಯಾಗಿ ದುದ, ತ ಮಿಳಳ ನಾ ಡಿನ ಪುದು ಕ   ಾಟ ಿೈನ ಸ  ೋಂ ರ್ ಸ  ಬಸಿ ಯಿರ್ ಮಟ್ಟರಕುಯ ಲ ೋಷ್ ನ ಶ್ಾ ಲ ಯ ವಿದ ಾಯ ರ್ಥಿ ಸ ು ಭಾ ಷ್ ಚಂ ದರ 
ಬ  ೋಸ, 8 ನ  ೋ ತ ರಗ್ ತಿ ಯ ವಿದಾಯರ್ಥಿ ಅಭಿವೃದ ಧಪಡಿಸಿ ದಾದರ  . ಸು ಬಾಷ್ ಸ ೌ ರಶಕ್ತ ಿ ಚಾ ಲ್ಲತ ಬೋಜದ ಡಿರಲ್ ಅನ ು ು ಅಭಿವೃದಧ ಪಡಿಸಿದಾ ದರ  , ಇದು ವಿಭಿನ ು ಗ್ ಾತ ರದ 
ಬೋಜಗ್ಳನ ು ು ವ ೋರಿ ಯಬಲ್ ಆಳದಲ್ಲ ಿ ಮತು ಿ ಎರಡು ಬೋಜಗ್ಳ ನಡುವಿನ ಅಂ ತರದಲ್ಲ ಿ ನ  ಡುವಿಕ  ಯನು ು ಕ  ೈಗ್   ಳು ಬಹು ದು. 
ಮ ಲ:  

ದ ೈಹಿಕ ವಿಕ ಲಚ ೋತನರಿಗ್   
ತ ಮಿಳಳನ ಾಡಿನ  ಈರ   ೋಡ ನ  ಎಸ ಆರ್ ಸಿ ಮಮೊ ೋರಿ ಯಲ್ ಮಟ್ಟರ ಕು ಯ ಲ ೋಷ್ ನ ನ   6 ನ  ೋ ತರಗ್ತಿ ವಿದಾ ಯ  ರ್ಥ ಿ ಎಲಕ್ತ ಾಯಾ ಮತ ು ಿ   9  ನ  ೋ ತ ರಗ್ ತಿ ವಿದಾ ಯ  
ರ್ಥಿ ನ ಪವಿತಾ ರ   ಇಬಬ ರು ಸ ಹ  ೋದರಿ ಯರಿಗ್   ಇದು ನಜವಾ ಗಿ ಯ  ಸ  ೂ ತಿ ಿ ದಾ ಯಕ ವಾ ಗಿ ದ . 
ಇಬಬ ರು ಸ ಹ  ೋದರಿ ಯರು ಕ  ಳ ಅಂಗ್ ಗ್ ಳ ದ ೈಹಿಕ ಅಸಾ ಮರ್ಯಿ ಹ  ಂದರು ವವರಿ ಗ್   ಮಗ್ ೆವನು ು   ತ ಂ ದದಾ ದರ  . ತ ಮಮ   ಮಗ್ೆದಲ್ಲಿ  ಅವರು ಪ ಡಲ್ ಚಾ ಲ್ಲತ ವಯ 
ವಸ  ಥಯನು ು   ಮೊ ೋಟಾ ರ್ ಮತು ಿ    ಗ್  ೋರ್ ಬಾ ಕ್ಾ ನ   ಂದಗ್   ರಾ ಟ  ಯಾಂ ತಿ ರಕತ  ಗ್  ಜ  ೋಡಿಸಿದಾದರ  . 
ಮ ಲ:  

ಹ ೇಳಿ    

 
 ಅವರಿಗ್  ಸಾಧ್ಯ ವಾದರ , ನಮಗ್  ಏಕ  ಸಾಧ್ಯವಾಗ್ುತಿಿಲಿ? 
 ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿಯ ಲಿ್ಲ ನೋಡಿರ ುವಂ ತ   ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ  ಂದಗ್  'ಸೃಜನಶೋಲತ   ಮತು ಿನಾವಿೋನಯ ತ 'ಗ್  

ಸಂ ಬಂ ಧಿಸಿದ  ಪರಿಕಲಪ ನ ಗ್ಳ ನುು ಚರ್ಚಿಸಿ. 
 

ಕ ೇಳಿ  
  ಪ ರೋ ರ ರ್ ಯ ಕಥ ಗ್ಳ ನುು   ನ ನಪಿಸಿಕ  ಳಿು. 
 ಯ ಶಸಿವ ಯಾಗ್ಲು ಜನರ ನುು   ಪ ರೋ ರ ೋಪಿಸುವ ಆಂ ತರಿಕ ಡ ೈವ್ ಯಾವುದು? 
 ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಯ ಸಹಾಯ ದಂ ದ ಅಂ ತಹ ಸೃಜನಶೋಲ ಮತುಿ ನವಿೋನ ಉದಯ ಮಿಗ್ಳ  ಬಗ್ ೆ  ಇನು ಷ್ುಿ   ತಿಳಿದು ಕ  ಳ ್ ುೋಣ್ 
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 ರ್ಾಂಡದ ಚಟುವಟಿಕ   
 
ಇದ್್ ಂದತ ಗತಂಪತ ಚಟತವಟಿಕ್ ್

• ಯಾವುದ ೋ ಒಬಬ ಪರಸಿದಧ ಉದಯಮಿಯ ಬಗ್ ೆ ಯ ೋರ್ಚಸಿ ಮತುಿ ಅವನ ಅರ್ವಾ ಅವಳ ಬಗ್ ೆ ಕ ಲವು ಸಾಲುಗ್ಳ ನುು 
ಬರ ಯರಿ. 

ಚಟುವಟಿಕ  ವಿವರಣ  
 ನೋವು ಈ ನದಿಷ್ಿ   ವಾಣಿಜ  ಯೋ ದಯಮಿಯ ನುು  ಏಕ  ಆರಿಸಿದದೋರಿ? 
 ಅವನ/ಅವಳ ಬಾರಂಡ ಹ ಸರ ೋನು? 
 ಅವನು / ಅವಳ ಳ ಯಾವ ಸೃಜನಶೋಲತ ಯ ನುು   ಹ  ಂದದಾದರ ? 
 ಅವರ ಆಲ  ೋಚನ ಗ್ಳ ಲಿ್ಲ   ನವಿೋನತ    ಏನು? 

 

 
ಮಾಡಿ  

 
 ಇದು ತಂ ಡದ ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ  ಎಂ ದು ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರಿಗ್  ಸ ರ್ಚಸಿ. 
 ತ್ಂಡದ  ಗ್ಾತರ ವನುು ಅವಲಂಬಸಿ ವಗ್ಿವನುು   4 ಅರ್ವಾ 6 ರ ಸಣ್ಣ ಗ್ುಂ ಪುಗ್ಳಾಗಿ ವಿಂ ಗ್ಡಿಸಿ. 
 ಪರತಿ ಗ್ುಂ ಪಿಗ್  ತ್ಖಿ್್ಕ್ಾಗದ ನೋಡಿ. 
 ಯಾವುದ ೋ ಒಬಬ  ಪರಸಿದಧ   ಉದಯ ಮಿ ಬಗ್ ೆ   ಕ ಲವು ಸಾಲುಗ್ಳ ನುು   ಬರ ಯಲು ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರಿಗ್  ತಿಳಿಸಿ. 
 ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರಿಗ್  ಚರ್ಚಿಸಲು ಮತು ಿಬರ ಯಲು 10 ನಮಿಷ್ಗ್ಳ ನುು ನೋಡಿ. 
 ಸಮಯ ಕ ಾ   ಸರಿಯಾಗಿ ಪರಿರ್ಶೇಲಿಸಿ. ನದಿಷ್ ಿ  ಸಮಯದ ಮಿತಿಯನುು  ಮಿೋರಿ ಹ  ೋದರ  ಗ್ುಂಪಿಗ್  ತವ ರಿತವಾಗಿ 

ಸುತುಿವಂ ತ  ಹ ೋಳಿ. 
 ಅವರು ಬರ ದದದನುು ಓದಲು ಪರತಿ ಗ್ುಂಪಿಗ್  ಕ ೋಳಿ. 
 ಸಂ ಕ್ಷಿಪಿ   ಪರಶ್ ುಗ್ಳ ನುು   ಕ ೋಳಿ. 

 

 ಸಾರ ಾಾಂಶ   
 • ಎಲಿ ವನುು ಒಟ್ುಿಗ್ ಡಿಸಿ ಹ ಚುಿ ಸೃಜನಾತಮಕ ಮತುಿ ನವಿೋನತ ಯನುು ಹ  ಂ ದರ ುವ ಕ ಲವು ಜನರ ನುು ಜನರ ಬಗ್ ೆ ಅವರಿಗ್  

ತಿಳಿ ದದ  ಎಂ ದು ಭಾಗ್ವಹಿಸುವ ಮ ಲಕ ಘಟ್ಕವನುು ಸಾರಾಂಶ ಗ್  ಳಿಸಿ ಜನರ ು ಕುರಿತು ಕ ಲವು ಅನುಭವಗ್ಳ ನುು 
ಹಂ ರ್ಚಕ  ಳ ುಲ ು ಅವರ ನುು ಕ ೋಳಿ. 

 

 
ಅನುಕಮಲಕಾಕ ಗಿ ಟಿಪಪಣಿ ಗಳು   
 ನಾವಿೋನಯತ ಗ್ಳ ಕಥ ಗ್ಳಿಗ್  ಮ ಲ 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
ಘಟಕ 7.1.6: ಸಮಯ ನ ವಿಹಣ  

 

ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  
 ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗೆ ಭಾಗವಹಿಸುವವರು ಈ ಕೆಳಗಿರುವ ವಿಷಯಗಳನುು ತ್ತಳಿದುಕೊಳುುವರು 
 ಸಮಯ ನವಿಹರ್ ಯ ಪರಯ ೋಜನಗ್ಳ ನುು ಚರ್ಚಿಸಿ 
 ಪರಿರ್ಾಮಕಾರಿ ಸಮಯ ನವಾಿಹಕರ ಲಕ್ಷಣ್ಗ್ಳ ನುು ಪಟ್ಟಿ ಮಾಡಿ 
 ಪರಿರ್ಾಮಕಾರಿ ಸಮಯ ನವಿಹರ್  ತಂ ತರಗ್ಳ ನುು ವಿವರಿಸಿ 

 

 ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು  
  ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿ 

 

 ಕ ೇಳಿ  
 

ಇದು ನಮಮಂ ತ  ಧ್ವನಸುತದಿ ಯ ೋ? 
 ಒಂ ದು ದನದಲ್ಲಿ   ನಾನು ಮಾಡುತಿರಿ ುವುದನುು   ಮುಗಿಸಲು ನನಗ್  ಸಾಕಷ್ುಿ   ಸಮಯ ಸಿಗ್ುವುದಲಿ. 
 ನಾನು ಗ್  ಂ ದಲಕ  ಾಳ ಗ್ಾಗ್ಲು ನನಗ್  ಹಲವಾರ ು ಕ ಲಸಗ್ಳಿವ . 
 ನಾನು ನಡ ಯಲು ಮತುಿ ವಾಯಯಾಮ ಮಾಡಲು ಬಯ ಸುತ ಿೋನ , ಆದರ  ನನಗ್  ಸಮಯವಿಲಿ. 
 ನಾನು ಮಾಡಲು ತುಂಬಾ ಇತುಿ,  ಆದದರಿಂ ದ ನಾನು ಆ ಆದ ೋಶವನುು   ಸಮಯಕ ಾ   ತಲುಪಿಸಲು ಸಾಧ್ಯ  ವಾಗ್ಲ್ಲಲಿ. 
 ನನು   ಕನಸಿನ ವಾಯಪಾರವನುು ಪಾರರಂ ಭಿಸಲು ನಾನು ಇಷ್ಿ  ಪಡುತ ಿ ೋನ ; ಆದರ , ನನಗ್  ಸಮಯವಿಲಿ 

 ಚಟುವಟಿಕ  
 ಈ ಎರಡತ ಉದಾಹರಣ್ಗಳನ್ತು ನ್್ ೇಡ್್ೇಣ: 

ಉದಾಹರ ರ್  1: 
ಅಂಕ್ತತಾ ಸವತಂತರ ಬರ ಹಗ್ಾರ ರಾಗಿ ಮನ ಯಂ ದಲ ೋ ಕ ಲಸ ಮಾಡುತಾಿ ರ . ಅವಳ ಳ ಒಂ ದು ದನದಲಿ್ಲ 8 ಗ್ಂ ಟ ಗ್ಳ ಸಮಪಿಿತ 
ಕ ಲಸವನುು ಸುಲಭವಾಗಿ ಹಾಕಬಹುದು ಎಂ ದು ಅವರ ು ಹ ೋಳ ಳತಾಿ ರ . ಅವಳ ಳ ಮನ ಯಂದಲ ೋ ಕ ಲಸ ಮಾಡುವ ಕಾರಣ್, ಅವಳ ಳ 
ಪರಯಾಣ್ದಲಿ್ಲ ಹಣ್ವನುು ಉಳಿಸುತಾಿ ಳ  ಮತುಿ ಆರಾಮದಾಯ ಕವಾದ ಕ ಲಸದ ದನಚರಿಯನುು ಹ  ಂ ದದಾದಳ . ಆದರ  ಒಂ ದು 
ಸವಾಲು ಇದ  ಮತುಿ ಅದು ವಾಯಕುಲತ ಯಾಗಿದ . ಅವಳಳ ಮನ ಯಂದಲ ೋ ಕ ಲಸ ಮಾಡುತಿರಿ ುವುದರಿಂ ದ, ಅವಳ ಳ ಸುಲಭವಾಗಿ 
ಎದುದ ಸ  ೋಫಾದಲಿ್ಲ ಕುಳಿತ ು ಟ್ಟವಿ ವಿೋಕ್ಷಿಸಬಹುದು, ಅಮ ಲಯವಾದ ಸಮಯ ವನುು ವಯರ್ಿ ಮಾಡುತಾಿಳ . ಅವಳ ಳ ಮಾಡಲು 
ಕ ಲಸಗ್ಳನುು ಹ  ಂ ದರ ಬಹುದು, ಓಡಲು ಮತು ಿಪಾವತಿಸಲು ಬಲ್ ಗ್ಳ ನುು ಹ  ಂದರ ಬಹುದು. ಅವಳ ಳ ದನಕ ಾ ಎರ ಡರಿಂ ದ 
ಮ ರ ು ಗ್ಂ ಟ ಗ್ಳ ವರ ಗ್  ಮಾತರ ಕ ಲಸ ಮಾಡುತಾಿ ಳ  ಮತುಿ ಅದರ ಫಲ್ಲತಾಂಶವ ಂದರ  ಅವಳ ಕ ಲಸವು ರಾಶಯಾಗ್ುತಿದ . 
ಇದರಿಂ ದ ಹ ರಿ್ಚನ ಕ ಲಸ ಮಾಡಲು ಆಕ ಗ್  ಸಾಧ್ಯವಾಗ್ುತಿಿಲಿ. ಆಕ ಯ ಕ ಲಸದ ಗ್ುಣ್ಮಟ್ಿವನುು ಪರಶಂಸಿಸಲಾಗಿದದರ  ಸಹ, 
ಸಲ್ಲಿ ಕ ಯಲ್ಲಿ ನ ವಿಳಂ ಬದ ಬಗ್ ೆ ಆಕ ಯ ಗ್ಾರಹಕರ ು ತುಂಬಾ ತೃಪಿಿಯಾಗಿಲಿ 
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ಉದಾಹರ ರ್  2: 
ಜಾವ ೋದ ಮನ ಯಂ ದಲ ೋ ಯಶಸಿವ ಆನ ಲ ೈನ ಮಾರಾಟ್ ಕಂಪನಯ ನುು ಪಾರರಂ ಭಿಸಿದಾದರ  ಮತು ಿಅವರ ಮಾರಾಟ್ದಂ ದ 
ಉತಿಮ ರ್ಜೋವನ ನಡ ಸುತಿಿದಾದರ . ಅವರು ತಮಮ ವಾಸದ ಕ  ೋರ್ ಯಲಿ್ಲ ಸಣ್ಣ ಕಚ ೋರಿ ಸಥಳ ವನುು ಸಾಥಪಿಸಿದಾದರ . ಅವರ ತಂ ದ -
ತಾಯ ಇಬಬರ   ಪ ಣ್ಿ ಸಮಯ ಕ ಲಸ ಮಾಡುತಿಿರುವುದರಿಂ ದ, ಅವರ ಇಬಬರ ು ಕ್ತರಿಯ ಸಹ  ೋದರರ ನುು ನ  ೋಡಿಕ  ಳ ಳುವ 
ಪಾತರವೂ ಇದ . ಅವನು ತನು ದನದ ಅಧ್ಿದಷ್ುಿ ಸಮಯ ವನುು ರ್ಚಕಾ ಮಕಾಳ ್ ಂದಗ್  ಕಳ ಯುತಾಿನ . ಅವನು ಅದನುು 
ಲ ಕ್ತಾಸುವುದಲಿ ಆದರ  ಇದರರ್ಿ ಕ ಲಸದಂ ದ ಸಮಯ ತ ಗ್ ದುಕ  ಳ ಳುತಿ ದ . ಈ ಬದಧತ ಗ್ಳ ್ ಂದಗ್  ಅವರು ಇನ ು ತಮಮ 
ಆನ ಲ ೈನ ವಯವಹಾರವನುು ನವಿಹಿಸಲು ಸಮರ್ಿರಾಗಿದಾದರ . ಅವನು ತನು ಲಾಭವನುು ಹ ರಿ್ಚಸಲು ಕ ಲವು ಸಮಯ ವನುು 
ಮಿೋಸಲ್ಲಡಲು ಬಯ ಸುತಾಿನ . ಅವರ ು ಹ  ಸ ವಾಯಪಾರ ಮಾಗ್ಿಗ್ಳ ನುು ನ  ೋಡಲು ಬಯ ಸುತಾಿರ . ಅವನು ಏನು 
ಮಾಡಬ ೋಕು. 

 ಕ ೇಳಿ  
  ಇದು ನಮಮಲ ಿ ಆಗ್ುತಿದ ಯ ೋ? 
 ನಮಮ ಕ ಲಸಕ ಾ ಆದಯತ  ನೋಡಲು ನಮಗ್  ಕಷ್ಿ ವಾಗ್ುತಿಿದ ಯ ೋ? 
 ನಮಮ ಸಮಯವನುು ಪರಿರ್ಾಮಕಾರಿಯಾಗಿ ನವಿಹಿಸಲು ನಮಗ್  ಸಾಧ್ಯ ವಾಗ್ುತದಿ ಯೋ? 

 

 ಚಟುವಟಿಕ  
  ಮೋಲ್ಲನ ಉದಾಹರ ರ್ ಗ್ಳ ಆಧಾರ ದ ಮೋಲ  ಗ್ುಂ ಪು ಚಚ ಿಯನುು ನಡ ಸುವುದು. 
 ಕ ಲಸಕ ಾ ಆದಯತ  ನೋಡುವುದು ಮತು ಿಸಮಯವನುು ಪರಿರ್ಾಮಕಾರಿಯಾಗಿ ನವಿಹಿಸುವುದು ಹ ೋಗ್  ಎಂ ಬುದರ ಕುರಿತು 

ಚಚ ಿಯನುು ನದ ೋಿಶಸಿ. 

 

 

  

 ಹ ೇಳಿ  

 
 ಸಮಯ ನವಿಹರ್ ಯ ು ನೋವು ಎಷ್ುಿ ಕಷ್ಿಪಟ್ುಿ ಕ ಲಸ ಮಾಡುತಿಿೋ ರಿ ಎಂ ಬುದರ ಬಗ್ ೆ ಮಾತರವಲಿ, ನೋವು ಎಷ್ು ಿ

ಬುದಧವಂ ತಿಕ ಯಂ ದ ಕ ಲಸ ಮಾಡುತಿಿೋ ರಿ ಎಂ ಬುದರ ಬಗ್ ೆ ಯ  ಇರ ುತದಿ . 
 ಪಾಲ  ೆಳಳುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿಯಲ್ಲಿ ನೋಡಿರ ುವಂ ತ  ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ  ಂದಗ್  "ಸಮಯ ನವಿಹರ್  ಎಂ ದರ ೋನು" ಎಂ ದು ಚರ್ಚಿಸಿ. 

 

ಕ ೇಳಿ  
 

 ಸಮಯವನುು   ನವಿಹಿಸುವುದು ಏಕ  ಮುಖ್ಯ ? ಇದು ಹ ೋಗ್   ಸಹಾಯ ಮಾಡುತಿದ ? 
 ನಮಮ ಸಮಯವನುು ನೋವು ಪರಿರ್ಾಮಕಾರಿಯಾಗಿ ನವಿಹಿಸದದದರ  ಏನಾಗ್ುತಿದ ? 
 ನಮಮ ಕ ಲಸಕ ಾ  ಆದಯತ  ನೋಡಲು ನಮಗ್  ಕಷ್ಿವಾಗ್ುತಿಿ ದ ಯ ೋ? 
  

ಹ ೇಳಿ    

  ಸಮಯವನುು ನವಿಹಿಸುವುದು ಏಕ  ಮುಖ್ಯ? ಇದು ಹ ೋಗ್  ಸಹಾಯ ಮಾಡುತಿದ ? 
 ನಮಮ ಸಮಯವನುು ನೋವು ಪರಿರ್ಾಮಕಾರಿಯಾಗಿ ನವಿಹಿಸದದದರ  ಏನಾಗ್ುತಿದ ? 
 ನಮಮ ಕ ಲಸಕ ಾ ಆದಯತ  ನೋಡಲು ನಮಗ್  ಕಷ್ಿವಾಗ್ುತಿಿದ ಯ ೋ? 
  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  

 ಚಟುವಟಿಕ  
 

ಭಾಗ-1  
                                                                                                    
ಪರಿಶೇಲ ನಾ ಪಟಿಟ 

 ನೋವು ಮಾಡಬ ೋಕಾದ ಪಟ್ಟಯಿ ನುು ಮಾಡಬ ೋಕು. 
 ನೋವು ಮಾಡಬ ೋಕಾದ ಎಲಾ ಿ  ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಗ್ಳ ಳ/ಕಾಯಿಗ್ಳನುು ಪಟ್ಟಿ ಮಾಡಿ. 
 ನಮಮ  ಸಮಯ ವನುು  ತ ಗ್ ದುಕ  ಳಳುವ  ಎಲಿ ವನ ು  ಸ ೋರಿಸಲು ಪರ ಯ ತಿುಸಿ, ಆದರ  ಅದು ಮುಖ್ಯ ವಲಿ. 
 ಅವು ದ  ಡಡ ಕಾಯಿಗ್ಳಾಗಿದದರ , ಅವುಗ್ಳನುು   ಕ್ತರಯಯ ಹಂ ತಗ್ಳಾಗಿ ವಿಭರ್ಜಸಿ ಮತು ಿ  ದ  ಡಡ   

ಕಾಯಿದ  ಂ ದಗ್  ಇದನುು ಬರ ಯರಿ. 
 ನಮಮ  ಎಲಾ ಿಕಾಯ ಿಗ್ಳಿಗ್ಾಗಿ ನೋವು ಒಂ ದು ಪಟ್ಟಯಿನುು ಮಾಡಬಹುದು ಅರ್ವಾ ವ ೈಯ ಕಿ್ತಕ ಮತುಿ  ವೃತಿಿಪರ 

ಕಾಯಿಗ್ಳಿ ಗ್ಾಗಿ ಪರತ ಯೋಕ  ಮಾಡಬ ೋಕಾದ  ಪಟ್ಟಿಗ್ಳನುು ಹ  ಂ ದಬಹುದು. 

ಪರಿಣಾಮಕಾರಿ ಸಮಯ ನಿವಾಹಣ ೆ
ಈ ಚಟತವಟಿಕ್್ಯತ ಎರಡತ ಭಾಗಗಳನ್ತು ಹ್್ಂದಿದ ್

ಭಾಗ-2 
                                                                                     
ಪಾಮುಖ ಸಮಚನ  

 ಇಲ್ಲ ಿ ಹಲಗ್  ಮೋಲ  ತ  ೋರಿಸಿರ ುವಂತ  ನೋವು ಗಿರಡ ಅನುು   ಮಾಡಬ ೋಕು. . 
 ಈ ಗಿರಡ ನಾಲುಾ  ಪ ಟ್ಟಿಗ್ ಗ್ಳನುು   ಹ  ಂ ದದ . ನೋವು ನ  ೋಡುವಂ ತ , ಪರ ತಿ ಪ ಟ್ಟ ಿಗ್ ಯ ು ವಿಭಿನು   ಶೋಷಿಿಕ ಯನುು  

ಹ  ಂ ದದ . 
 ತುತುಿ-ಪರ ಮುಖ್ ಗಿರಡ ನ   ಹೃದಯ  ಭಾಗ್ದಲ್ಲಿ, ಈ ಎರ ಡು ಪರ ಶ್ ುಗ್ಳಿವ : 

⬧ ಈ ಕಾಯಿವು ಮುಖ್ಯವ ೋ? 
⬧ ಈ ಕಾಯಿವು ತುತುಿ ಆಗಿದ ಯೋ? 

 ಈಗ್, ನಮಮ  ಮಾಡಬ ೋಕಾದ  ಪಟ್ಟ ಿಯ ಲಿ್ಲ   ನೋವು ಬರ ದರುವ ಪರ ತಿಯಂ ದು ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಯ ಕುರಿತು ನೋವು 
ಯೋರ್ಚಸಬ ೋಕು ಮತು ಿ ಅದನುು   ನಾಲುಾ   ವಗ್ಿಗ್ಳ ಲಿ್ಲ   ಒಂ ದನುು   ಹಾಕಬ ೋಕು. 

 ಈ ವಗಿಗಳು ಏನನು ು ರ್ಚತಿಾಸು ರ್ತವ ? 
 ವಗಿ 1: ರ್ು ರ್ುಿ/ಪಾಮು ಖ 

 ಈ ವಗ್ಿವು ಹ ರಿ್ಚನ ಆದಯತ ಯ ಕಾಯಿಗ್ಳಿಗ್ಾಗಿ ಆಗಿದ . ಅವರು ಈಗ್ ಮಾಡಬ ೋಕಾಗಿದ . 
 ವಗಿ 2 : ರ್ು ರ್ುಿ/ಮು ಖಯವಲಲ 

⬧ ನಮಮ ಹ ರಿ್ಚನ ಸಮಯ ವನುು ಕಳ ಯ ಲು ನೋವು ಬಯ ಸುವ ಸಥಳ ಇದು. 
⬧ ಈ ವಗ್ಿವು ನಮಗ್  ಏನಾದರ  ಮುಖ್ಯ ವಾದ ಕ ಲಸ ಮಾಡಲು ಅನುಮತಿಸುತಿದ  ಮತುಿ ಅದನುು ಸರಿಯಾಗಿ 

ಮಾಡಲು ಸಮಯವನುು ಹ  ಂದರ ುತಿದ . 
⬧ ಉತಿಮ ಗ್ುಣ್ಮಟ್ದಿ ಕ ಲಸವನುು ಸಮರ್ಿ ರಿೋತಿಯಲ್ಲಿ ಉತಾಪದಸಲು ಇದು ನಮಗ್  ಸಹಾಯ ಮಾಡುತಿದ . 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  

 
 ಈ ವಗ್ಿದಲಿ್ಲನ ಕಾಯಿಗ್ಳ ಳ ಬಹುಶಃ ಹ ಚು ಿನಲಿಕ್ಷಿ ಸಲಪಟ್ಿವು, ಆದರ  ಯಶಸಿಾ ಗ್   ಅತಯಂತ 

ನರ್ಾಿಯಕವಾದವುಗ್ಳಾಗಿವ . 
 ಈ ವಗ್ಿದಲಿ್ಲನ ಕಾಯಿಗ್ಳ ಳ ಕಾಯಿತಂ ತರದ ರ್ಚಂತನ , ಗ್ುರಿಗ್ಳ ನುು ನಧ್ಿರಿಸುವುದು ಅರ್ವಾ ಸಾಮಾನಯ 

ನದ ೋಿಶನ ಮತುಿ ಯ ೋಜನ ಗ್ಳ ನುು ಒಳ ಗ್  ಂಡಿರ ಬಹುದು - ಯಶಸಿವ ವಾಯಪಾರವನುು ನಡ ಸುವ ಎಲಾ ಿಪರಮುಖ್ 
ಭಾಗ್ಗ್ಳ ಳ. 

 ವಗಿ  3:ರ್ುರ್ುಿ/ಮುಖಯವಲಲ 
 ಇಲ್ಲಿ ನೋವು ಕಾಯಿನರತರಾಗಿದದೋರಿ ಆದರ  ಉತಾಪದಕವಾಗಿಲಿ. ಈ ಕಾಯಿಗ್ಳ ಳ ಹ ಚಾಗಿಿ ಕಾಯ ಿನರತವಾಗಿರ ುವಾಗ್ 

ಮುಖ್ಯ   ವ ಂ ದು ತಪಾಪಗಿ ಗ್ರಹಿಸಲಾಗ್ುತಿದ . 
 ತುತುಿ ಆದರ  ಮುಖ್ಯವಲಿದ ಕಾಯಿಗ್ಳ ಳ ನಮಮ ಗ್ುರಿಗ್ಳನುು ಸಾಧಿಸುವುದನುು   ತಡ ಯ ುವ ವಿಷ್ಯಗ್ಳಾಗಿವ . 
 ಆದಾಗ್ ಯ, ಕ ಲವು ಇತರ ಜನರು ನೋವು ಮಾಡಬ ೋಕ ಂ ದು ಬಯ ಸುವ ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಗ್ಳಾಗಿರಬಹುದು. 

 
 ವಗಿ 4: ರ್ು ರ್ು ಿ/ಮು ಖಯವಲಲ 

⬧ ಈ ವಗ್ಿವು ನಜವಾಗಿಯ  ಕಾಯ ಿಗ್ಳನುು ಒಳ ಗ್  ಂ ಡಿಲಿ, ಬದಲ್ಲಗ್  ಸೌಕಯ ಿವನುು ಒದಗಿಸುವ ಅಭಾಯಸಗ್ ಳ ಳ 
ಮತುಿ ನಮಮ ಸಮಯ ನವಿಹರ್ ಯ ಂ ದಗ್  ಶಸು ಿಮತುಿ ಕಠಿಣ್ತ ಯಂ ದ ಆಶರಯವನುು ನೋಡುತಿ ದ . 

⬧ ಕ ಲವು ಇತರ ಜನರ ು ನೋವು ಮಾಡಬ ೋಕ ಂ ದು ಬಯ ಸುವ ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಗ್ಳಾಗಿರ ಬಹುದು. 
 ಇವುಗ್ಳಳ ಯ ೋರ್ಜತ ವಲಿ ದ ವಿರಾಮ ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಗ್ಳ ನುು ಒಳ ಗ್  ಂ ಡಿರ ಬಹುದು. 

ಪರಿಶೇಲ ನಾಪಟಿಟ 
 

1.  

2.  

3.  

4.  

5.  

6.  

7.  

8.  

9.  

10.  

11.  

12.  

13.  

14.  

15.  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  

 
 
 
 
 

ತುತುಿ-ಪರಮುಖ್ ಜಾಲರಿ 
  

  

 

 

 
 
   ರ್ುರ್ ುಿ/ಮುಖಯವಲಲ 

       
        
       ರ್ುರ್ ುಿ/ಮುಖಯವಲಲ 

 
 
 
 
    ತುತುಾ ಅಲಲ /ಮುಖಾವಲಲ 
 

       
 
 
     ತುತುಾ ಅಲಲ /ಮುಖಾವಲಲ 
 

 

ತ್ತತ್ತಯ/ಪರಮತಖ ಜಾಲರಿ ಸವರ್ಪ 

1 2 

3 4 

1 
 

3 
 

2 
 

4 
 

ರ್ುರ್ು ಿ/ ಮುಖಯ ವಾದು ದು 
 ಸಭ ಗ್ಳಳ 
 ಕ  ನ ಯ ಕ್ಷಣ್ದ ಬ ೋಡಿಕ ಗ್ಳಳ 
 ಯ ೋಜನ ಯ ಗ್ಡುವುಗ್ಳಳ 
 ಬಕಾಟ್ುಿ 

 

ರ್ುರ್ು ಿ/ ಮು ಖಯ ವಾದು ದು 
• ಯೋಜನ  
• ಗ್ುರಿಗ್ಳ ಕಡ ಗ್  ಕ ಲಸ ಮಾಡುವುದು 
• ಸಂ ಬಂಧ್ವನುು ನಮಿಿಸುವುದು 
• ವ ೈಯ ಕ್ತಕಿ ಬದಧತ ಗ್ಳ ಳ 

 ಅಡಚರ್ ಗ್ಳ ಳ 
 ದ ರವಾಣಿ ಕರ ಗ್ಳ ಳ 
 ಗ್ಾರಹಕರ ಸಣ್ಣ ಬ ೋಡಿಕ ಗ್ಳ ಳ 
ರ್ುರ್ ುಿ/ ಮುಖಯವಾದುದು 

 ಅಂತಜಾಿಲದಲ್ಲಿ ಹುಡುಕುವುದು 
 ಸಾಮಾರ್ಜಕ ಮಾಧ್ಯಮ 
 ದ ರದಶಿನ ನ  ೋಡುವುದು 
ತುತುಾ ಅಲಲ /ಮುಖಾವಲಲ 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  
 

ಮಾಡಿ  

 
 ಬಿಳಿ ಹಲಗಯ್ ಮ್ಮೇಲ್ ಮಾಡಬ ೋಕಾದ ಪಟ್ಟ ಿ  ಮತುಿ  ತುತುಿ/ಮುಖ್ಯ ವಾದ ಜಾಲರಿಗ್ಾಗಿ ಸವರ್ಪಗ್ಳ ನುು ಕ ಳ ಗ್  

ಇರಿಸಿ. 
 ಮೊದಲು ಮಾಡಬ ೋಕಾದ ಪಟ್ಟಯಿ ನುು ಸಿದಧಪಡಿಸಲು ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರಿಗ್  ಸ ರ್ಚಸಿ. 
 ಪಟ್ಟಯಿ ನುು ಸಿದಧಪಡಿಸಲು ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರಿಗ್  10 ನಮಿಷ್ಗ್ಳ ನುು ನೋಡಿ. 
 ಒಮಮ ಮಾಡಿದ ನಂ ತರ, ಮಾಡಬ ೋಕಾದ ಪಟ್ಟಯಿಲ್ಲಿರುವ ಕಾಯ ಿಗ್ಳ ನುು ನಾಲುಾ ವಗ್ಿಗ್ಳಾಗಿ ವಿಂ ಗ್ಡಿಸಲು ಅವರಿಗ್  

ಸ ರ್ಚಸಿ. 
 ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರಿಗ್  ನಾಲುಾ ವಗ್ಿಗ್ಳ ನುು ವಿವರಿಸಿ ಅವರ ಸಂ ದಭಿಕ ಾ ನದಿಷ್ ಿಉದಾಹರರ್ ಗ್ಳ ನುು ನೋಡಿ. 
 ನೋವು ವಗ್ಿಗ್ಳ ನುು ವಿವರಿಸಿದಂತ  ಕಾಯಿಗ್ಳ ಪರಕಾರದ  ಂದಗ್  ಜಾಲರಿಯ ನುು ಭತಿಿ ಮಾಡಿ. 
 ಜಾಲರಿಯ ನುು ತುಂ ಬಲು ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರಿಗ್  40 ನಮಿಷ್ಗ್ಳ ನುು ನೋಡಿ. 
 ನಂತರ ನಾಲುಾ ವಗ್ಿಗ್ಳ ನಡುವಿನ ಕಾಯಿಗ್ಳ ನುು ಹ ೋಗ್  ಸಮತ  ೋಲನಗ್  ಳಿಸುವುದು ಎಂ ಬುದನುು ವಿವರಿಸಿ. 
 ಸಮಯ ಕ ಾ ಸರಿಯಾಗಿ ಪರಿರ್ಶೇಲಿಸಿ. ನದಿಷ್ಿ ಸಮಯದ ಮಿತಿಯನುು ಮಿೋರಿ ಹ  ೋದರ  ಗ್ುಂ ಪಿಗ್  ತವರಿತವಾಗಿ ಸುತುಿವಂ ತ  

ಹ ೋಳಿ. 
 

 
  ಹ ೇಳಿ  

 ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ   
ನಾಲು ಕ ವಗಿಗಳ ನಡುವಿನ ಕಾಯಿಗಳನು ು ನಾವು ಹ ೇಗ  ಸಮತ್ ಮೇಲನಗ ಮಳಿಸಬಹ ುದು?  
ಈ ಜಾಲರಿ ಮಮಲಕ ಸಮಯವನು ು ಹ ೇಗ  ನವಿಹಿಸುವುದು? 

ವಗಿ 1: ರ್ುರ್ು ಿ/ಪಾಮುಖ 
• ತ  ಡ ದುಹಾಕುವ ಗ್ುರಿಯಂ ದಗ್  ಇಲ್ಲಿ ಸಾಧ್ಯವಾದಷ್ುಿ ಕಡಿಮ ಕಾಯಿಗ್ಳ ನುು ಇರಿಸಿಕ  ಳು ಲು ಪರಯ ತಿುಸಿ. 
• ಈ ವಗ್ಿದಲ್ಲಿ ನಮಮ ಹ ರಿ್ಚನ ಸಮಯವನುು ನೋವು ಕಳ ದರ , ನೋವು ಕ ೋವಲ ದ್್ೇಷನಿವಾರಕ ಆಗಿ ಕ ಲಸ 

ಮಾಡುತಿಿದದೋ ರಿ ಮತುಿ ದೋರ್ಘಿವಧಿಯ  ಯೋಜನ ಗ್ಳಲ್ಲಿ ಕ ಲಸ ಮಾಡಲು ಸಮಯ ಸಿಗ್ುವುದಲಿ. 
 

ವಗಿ 2: ರ್ುರ್ು ಿ/ಮುಖಯವಲಲ 
• ಈ ಕಾಯಿಗ್ಳ ನುು ಎಚರಿಿಕ ಯಂ ದ ಮತುಿ ಪರಿರ್ಾಮಕಾರಿಯಾಗಿ ಯ ೋರ್ಜಸಿ ಏಕ ಂ ದರ  ಅವು ಯ ಶಸಿಾ ಗ್  

ಅತಯಂತ ನರ್ಾಿಯ ಕವಾಗಿವ . 
• ಅಗ್ತಯವಿದದರ , ನೋವು ಈ ಕಾಯಿಗ್ಳ ನುು ಎಲ್ಲಿ ಮಾಡುತಿಿೋ ರಿ ಎಂ ಬುದನುು ಸಹ ಯ ೋರ್ಜಸಿ, ಇದರಿಂ ದ ನೋವು 

ಅಡಚರ್ ಗ್ಳಿಂ ದ  
ಮುಕಿ ರಾಗ್ುತಿಿ ೋರಿ. 

• ನಮಮ ಯ ೋಜನಾ ಪರಕ್ತರಯಯ ಲಿ್ಲ ಕಾಯಿತಂ ತರದ ರ್ಚಂತನ , ಗ್ುರಿಗ್ಳ ನುು ನಧ್ಿರಿಸುವುದು ಅರ್ವಾ ಸ ಾಮಾನಯ 
ನದ ೋಿಶನ  
ಮತುಿ ಯೋಜನ ಯ ನುು ಸ ೋರಿಸಿ. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
 

ವಗಿ 3: ರ್ುರ್ು ಿ/ಪಾಮುಖವಲಲ 
• ನೋವು ಅವುಗ್ಳನುು ಮರುಹ  ಂ ದಸಬಹುದ ೋ ಅರ್ವಾ ನಯೋರ್ಜಸಬಹುದ ೋ ಎಂದು ನಮಮನುು ಕ ೋಳಿಕ  ಳಿು. 
• ಅಂತಹ ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಗ್ಳ ಸಾಮಾನಯ ಮ ಲವ ಂದರ  ಇತರ ಜನರ ು. ಕ ಲವೊಮಮ ಜನರಿಗ್  ನಯವಾಗಿ "ಇಲಿ" ಎಂ ದು 

ಹ ೋಳ ಳವುದು 
 ಅರ್ವಾ ಸಮಸ ಯಯ ನುು ತಾವ ೋ ಪರಿಹರಿಸಲು ಅವರ ನುು ಪ  ರೋತಾಾಹಿಸುವುದು ಸ ಕಿ ವಾಗಿದ . 

ವಗಿ 4: ಮು ಖಯ ವಲಲ ಮರ್ುತ ರ್ುರ್ು ಿ ಅಲಲ 
• ಈ ವಗ್ಿದಲ್ಲಿ ನೋವು ಹ  ಂ ದರ ುವ ಕಾಯ ಿಗ್ಳ ನುು ಸಹ ನೋವು ಕಡಿಮ ಮಾಡಲು ಬಯ ಸುತಿಿೋ ರಿ. 
• ಈ ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಗ್ಳ ಳ ಕ ೋವಲ ವಾಯಕುಲತ  - ಸಾಧ್ಯವಾದರ  ಅವುಗ್ಳನುು ತಪಿಪಸಿ. 
• ನೋವು ಅವುಗ್ಳನುು ನಲಿಕ್ಷಿಸಬಹುದು ಅರ್ವಾ ರ ದುದಗ್  ಳಿ ಸಬಹುದು. 
• ನಮಗ್  ಸಾಧ್ಯವಾದರ  ಇತರ ರ ು ನಯೋರ್ಜ ಸಿದ ಕ ಲಸಕ ಾ "ಇಲಿ" ಎಂ ದು ನಯವಾಗಿ ಹ ೋಳಿ ಮತುಿ ನೋವು 

ಅದನುು ಏಕ  
 ಮಾಡಬಾರ ದು ಎಂ ಬುದನುು ವಿವರಿಸಿ. 

• ನಮಮ ವಿರಾಮ ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಗ್ಳ ನುು ಎಚರಿಿಕ ಯಂದ ನಗ್ದಪಡಿಸಿ ಇದರಿಂ ದ ಅವು ಇತರ ಪರಮುಖ್ ಕಾಯಿಗ್ಳ  
ಮೋಲ  ಪರಿರ್ಾಮ ಬೋರ ುವುದಲಿ. 

• ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿಯಲಿ್ಲ ನೋಡಿರ ುವಂ ತ  ಪರಿರ್ಾಮಕಾರಿ ಸಮಯ ನವಾಿಹಕರ ಗ್ುಣ್ಲಕ್ಷಣ್ ಗ್ಳ ಳ ಮತುಿ  
ಪರಿರ್ಾಮಕಾರಿ ಸಮಯ ನವಿಹರ್  ತಂ ತರಗ್ಳ ನುು ಚರ್ಚಿಸಿ. 
 

 

 ಸಾರ ಾಾಂಶ   
 

• ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿಯ ಲಿ್ಲ ನೋಡಿರ ುವಂ ತ  ಪರಿರ್ಾಮಕಾರಿ ಸಮಯ ನವಾಿಹಕರ ಗ್ುಣ್ಲಕ್ಷಣ್ಗ್ಳ ಳ ಮತುಿ 
ಪರಿರ್ಾಮಕಾರಿ ಸಮಯ ನವಿಹರ್  ತಂ ತರಗ್ಳ ನುು ಚರ್ಚಿಸಿ. 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  
 

ಅನುಕಮಲಕಾಕ ಗಿ ಟಿಪಪಣಿ ಗಳು   
 ಇಲ್ಲಿ  ಒಂ ದು ಸಣ್ಣ  ಕಥ  ಇದ . ಕಥ ಯ ನುು   ನರ  ಪಿಸುವ ಅಧಿವ ೋಶನವನುು  ನೋವು ಮುಕಾಿಯ ಗ್  ಳಿಸಬಹುದು. ಅದನುು  ಹ ಚುಿ  

ಆಸಕ್ತಿಕರ ಗ್  ಳಿಸಲು ನೋವು ವಿವರಿಸಿದ ಪರ ದಶಿನವನುು   ನವಿಹಿಸಬಹುದು ಮತುಿ  ಸಣ್ಣ   ಕಥ ಯ ನುು   ಚರ್ಚಿಸಬಹುದು. 
ಒಂ ದು ದನ ಸಮಯ ನವಿಹರ್ ಯ ಲ್ಲಿ  ಪರಿಣಿತರ  ಬಬರ ು ವಿದಾಯರ್ಥಿಗ್ಳ ಗ್ುಂ ಪಿನ  ಂದಗ್  ಮಾತನಾಡುತಿಿದದರ ು. ಅವನು ಗ್ುಂ ಪಿನ 
ಮುಂ ದ  ನಂ ತಾಗ್, ಅವನು ದ  ಡಡ ಅಗ್ಲವಾದ ಬಾಯಯ ಗ್ಾರ್ಜನ ಲ  ೋಟ್ವನುು ಹ  ರತ ಗ್ ದು ತನು ಮುಂದ  ಮೋರ್ಜ ನ ಮೋಲ  
ಇಟ್ಿನು. ನಂ ತರ ಅವರ ು ಸುಮಾರು ಹನ ುರ ಡು ಬಂಡ ಗ್ಳ ರ್ಚೋಲವನುು ತ ಗ್ ದುಕ  ಂಡು ಅವುಗ್ಳನುು ಒಂದ  ಂದಾಗಿ ಜಾರ್ ಗ್  
ಹಾಕ್ತದರು. ಜಾಡಿಯ ನುು  ಮೋಲಕ ಾ  ತುಂಬಸಿದಾಗ್, ಇನುು ಕಲುಿಗ್ಳಳ ಒಳ ಗ್  ಹ  ಂ ದಕ  ಳಳುವುದಲಿ,   ಅವನು "ಈ ಜಾರ್ 
ತುಂಬದ ಯ ೋ?" ಕಾಿಸಿನಲಿ್ಲದದವರ ಲಿ “ಹೌದು”್‌ಎಂ ದರ ು. ಆಗ್ ಅವರ ು, "ನಜವಾಗ್ಲ ?" 
ಅವನು ಮೋರ್ಜ ನ ಕ ಳ ಗ್  ತಲುಪಿದನು ಮತು ಿ  ಜಲಿ್ಲಕಲುಿ (ಸಣ್ಣ ಕಲುಿ ಗ್ಳ ಳ) ಬಕ ರ್ ಅನುು  ಹ  ರತ ಗ್ ದನು. ಅವರ ು ಕ ಲವು 
ಜಲ್ಲಿಕಲ ುಿಗ್ಳ ನುು  ಎಸ ದರು ಮತುಿ  ಬಂ ಡ ಗ್ಳ ನಡುವಿನ ಜಾಗ್ದಲ್ಲಿ ಜಲ್ಲ ಿ  ತುಂಡುಗ್ಳ ಳ ಕ ಲಸ ಮಾಡಲು ಜಾರ್ ಅನುು  
ಅಲಾಿಡಿಸಿದರು. ನಂ ತರ ಮತ  ಿ ಮಮ   ಗ್ುಂಪನುು   ಕ ೋಳಿದರು, "ಜಾರ್ ತುಂಬದ ಯ ೋ?" ಅಷ  ಿ ತಿಿ ಗ್  ತರ ಗ್ತಿಗ್  ಅರ್ಿವಾಗ್ತ  ಡಗಿತು. 
"ಬಹುಶಃ ಇಲಿ," ಅವರ ಲಿ್ಲ ಒಬಬರ ು ಉತಿರಿಸಿದರ ು. "ಒಳ ುಯ ದು!" ಅವರ ು ಉತಿರಿಸಿದರ ು. 
ಅವನು ಮೋರ್ಜ ನ ಕ ಳಗ್  ತಲುಪಿ ಒಂ ದು ಬಕ ರ್ ಮರಳನುು ತಂ ದನು. ಅವನು ಜಾರ್ ನಲ್ಲಿ ಮರಳ ನುು ಸುರಿಯಲು ಪಾರರ ಂ ಭಿಸಿದನು 
ಮತುಿ ಅದು ಕಲುಿ ಗ್ಳ ಳ ಮತುಿ   ಜಲ್ಲಿಕಲುಿ ಗ್ಳ ನಡುವ  ಉಳಿದರ ುವ ಎಲಾ ಿ  ಜಾಗ್ಗ್ಳಿಗ್  ಹ  ೋಯತು. ಮತ  ಿ ಮಮ "ಈ ಜಾರ್ 
ತುಂಬದ ಯಾ?" ಎಂ ದು ಪರಶ್ ು ಕ ೋಳಿದರ ು. ಇಲಿ!" ಎಂ ದು ಕಾಿಸ ಕ ಗಿತು. ಮತ  ಿಮಮ ಅವನು "ಒಳ ು ಯ ದು" ಎಂ ದು ಹ ೋಳಿದನು. 
ನಂತರ ಅವನು ಒಂ ದು ಜಗ ನೋರ ನುು ಹಿಡಿದುಕ  ಳ ುಲು ಪಾರ ರಂ ಭಿಸಿದನು ಮತು ಿಪಾತ ರಯು ಅಂಚುಗ್ಳಿಗ್  ತುಂ ಬುವವರ ಗ್  ಅದನುು 
ಸುರಿಯ ಲು ಪಾರರಂ ಭಿಸಿದನು. ನಂ ತರ ಅವನು ತರ ಗ್ತಿಯ ನುು ನ  ೋಡಿ "ಏನು?" ಈ ವಿವರರ್ ಯ ಅಂಶ? "ಒಬಬ ವಿದಾಯರ್ಥಿ ತನು 
ಕ ೈಯ ನುು ಮೋಲಕ ಾತಿಿ ಹ ೋಳಿದನು, "ನಮಮ  ವ ೋಳಾಪಟ್ಟಿ  ಎಷ ಿೋ ಪ ಣ್ಿವಾಗಿದದರ  , ನೋವು ನಜವಾಗಿಯ  ಕಷ್ಿ ಪಟ್ುಿ   ಪರಯ ತಿುಸಿದರ  
ನೋವು ಯಾವಾಗ್ಲ  ಅದರ ಲ್ಲಿ  ಕ ಲವು ವಿಷ್ಯ ಗ್ಳ ನುು  ಹ  ಂ ದಸಬಹುದು!" "ಇಲಿ," ಸಿಪೋಕರ್ ಉತಿರಿಸಿದರು, "ಅದು ವಿಷ್ಯವಲಿ. 
ಈ ದೃಷಾಿಂ ತವು ನಮಗ್  ಕಲ್ಲಸುವ ಸತಯವ ಂ ದರ : ನೋವು ಮೊದಲು ದ  ಡಡ ಬಂ ಡ ಗ್ಳನುು  ಹಾಕದದದರ , ನೋವು ಅವುಗ್ಳನುು  ಎಂ ದಗ್  
ಪರವ ೋಶಸುವುದಲಿ." ನಮಮ  ರ್ಜೋ ವನದಲ್ಲಿ 'ದ  ಡಡ ಬಂಡ ಗ್ಳಳ' ಯಾವುವು? ನಮಮ  ಮಕಾಳ ಳ; ನಮಮ  ಪಿರೋತಿಪಾತರ ರ ು; ನಮಮ   ಶಕ್ಷಣ್; 
ನಮಮ  ಕನಸುಗ್ಳ ಳ; ಯ ೋಗ್ಯ ವಾದ ಕಾರಣ್; ಇತರ ರಿಗ್  ಕಲ್ಲಸುವುದು ಅರ್ವಾ ಮಾಗ್ಿದಶಿನ ನೋಡುವುದು; ನೋವು ಇಷ್ಿಪಡುವ 
ಕ ಲಸಗ್ಳನುು ಮಾಡುವುದು; ನಮಗ್ಾಗಿ ಸಮಯ; ನಮಮ ಆರ  ೋಗ್ಯ; ನಮಮ ಸಂಗ್ಾತಿ (ಅರ್ವಾ ಇತರ ಪರಮುಖ್) ಈ ದ  ಡಡ 
ಬಂ ಡ ಗ್ಳ ನುು  ಮೊದಲು ಇರಿಸಲು ಮರ ಯ ದರಿ ಅರ್ವಾ ನೋವು ಅವುಗ್ಳನುು   ಎಂದಗ್  ಪಡ ಯ ುವುದಲಿ  ನೋವು  ರ್ಚಕಾ ವಸುಿಗ್ಳ 
(ಜಲ್ಲಿಕಲು ಿ ,  ಮರಳ ಳ ಮತು ಿ  ನೋರ ು) ಬಗ್ ೆ ಬ ರ ಕ  ಮಾಡಿದರ , ನೋವು ರ್ಚಂತಿಸುವ ಸಣ್ಣ ವಿಷ್ಯ ಗ್ಳಿಂ ದ ನಮಮ ರ್ಜೋವನವನುು 
ತುಂಬಕ  ಳ ಳುತಿಿೋರಿ, ಅದು ನಜವಾಗಿಯ   ಅಪರ ಸುತಿವಾಗ್ುತಿದ  ಮತು ಿ ನಮಗ್  ಅಗ್ತಯವಿರುವ ಸಮಯವನುು ನೋವು ಎಂ ದಗ್  
ಹ  ಂ ದರ ುವುದಲಿ ದ  ಡಡ, ಮುಖ್ಯವಾದ ವಸುಿಗ್ಳಿಗ್  (ದ  ಡಡ ಬಂ ಡ ಗ್ಳ ಳ) ಖ್ಚುಿ ಮಾಡಲು. 
ಈ ಸಾಲುಗ್ಳ ್ ಂ ದಗ್  ಕಥ ಯ ನುು ಕ  ನ ಗ್  ಳಿಸಿ... 
ಆದದರಿಂದ, ಇಂ ದು ರಾತಿರ   ಅರ್ವಾ ನಾಳ  ಬ ಳಿಗ್ ೆ, ನೋವು ಈ ಸಣ್ಣ ಕಥ ಯ ನುು   ಪರತಿ  ಬಂಬಸುವಾಗ್, ಈ ಪರ ಶ್ ುಯ ನುು  ನೋವ ೋ 
ಕ ೋಳಿಕ  ಳಿು: ನನು ರ್ಜೋ ವನದಲ್ಲಿ'ದ  ಡಡ ಬಂ ಡ ಗ್ಳ ಳ' ಯಾವುವು? ನಂತರ, ಅವುಗ್ಳನುು ಮೊದಲು ನಮಮ ಜಾನಿಲ್ಲಿ ಇರಿಸಿ 
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ಘಟಕ 7.1.7 ಕ ಮೇಪ ನವಿಹಣ  

 
ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  
 ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗೆ ಭಾಗವಹಿಸುವವರು ಈ ಕೆಳಗಿರುವ ವಿಷಯಗಳನುು ತ್ತಳಿದುಕೊಳುುವರು: 

 ಕ  ೋಪ ನವಿಹರ್ ಯ ಪಾರಮುಖ್ಯತ ಯ ನುು ಚರ್ಚಿಸಿ 
 ಕ  ೋಪ ನವಿಹರ್ ಯ ತಂತರಗ್ಳನುು ವಿವರಿಸಿ 
 ಕ  ೋಪ ನವಿಹರ್ ಗ್  ಸಲಹ ಗ್ಳನುು ಚರ್ಚಿಸಿ 

 

 ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು  
  ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿ 

 

 
ಕ ೇಳಿ  
 

 ಕ  ೋಪ ಎಂ ದರ ೋನು? ಕ  ೋಪವು ಒಳ ು  ಯ ದು ಅರ್ವಾ ಕ ಟ್ಿದ ದೋ? 
 ಕ  ೋಪ ಸಾಮಾನಯ ವ ೋ ಅರ್ವಾ ಅಸಹಜ ನಡವಳಿಕ ಯೋ? ಕ  ೋಪವು ನಮಗ್  ಹ ೋಗ್  ಹಾನ ಮಾಡುತಿದ ? 
 ಉದಯ ಮಿಗ್ಳಳ ತಮಮ   ಕ  ೋಪವನುು   ನವಿಹಿಸುವುದು ಏಕ  ಮುಖ್ಯ? 

 

   ಹ ೇಳಿ    

  ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ  ಕ ೈಪಿಡಿಯ ಲಿ್ಲ   ಚರ್ಚಿಸಿದಂತ   ಕ  ೋಪ ಮತುಿ   ಉದಯಮಿಗ್ಳ ಲ್ಲಿ   ಕ  ೋಪ  ನವಿಹರ್ ಯ ಪಾರ 
ಮುಖ್ಯತ ಯ ಕುರಿತು ಮಾತನಾಡಿ. 

 ಒಂ ದು ಸಣ್ಣ   ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ  ಮಾಡ  ೋಣ್. ಇದು ವ ೈಯಕ್ತಿಕ ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಯಾಗಿದ . 
 ನಮಮನುು ಕ ರಳಿಸಿದ  ಮತು ಿ ನಮಮನುು   ನ  ೋಯಸಿದ  ಘಟ್ನ ಗ್ಳ ಳ ಮತುಿ   ಸನುವ ೋಶಗ್ಳ  ಬಗ್ ೆ  ಯ ೋರ್ಚಸಿ. 

 

 ಮಾಡಿ  

  ಈ ಸಂ ದಭಿಗ್ಳನುು   ವಿವಿಧ್ ವಗ್ಿಗ್ಳ ಅಡಿಯ ಲ್ಲಿ   (ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಯಲ್ಲಿ   ನೋಡಿರ ುವಂ ತ ) ಗ್ಮನಸಲು ಅವರಿಗ್  ಸ ರ್ಚಸಿ. 
 ತರ ಗ್ತಿಗ್   3- 5 ನಮಿಷ್ಗ್ಳ ಕಾಲ ಯೋರ್ಚಸಿ ಮತು ಿಅವರ ಉತಿರ ಗ್ಳನುು   ಬರ ಯರಿ. 
 5 ನಮಿಷ್ಗ್ಳ ಕ  ನ ಯಲ್ಲಿ, ಸವಯ ಂ ಸ ೋವಕರಾಗಿ  ಮತು ಿ  ಅವರ  ಉತರಿ ಗ್ಳ ನುು ಪರಸುಿತ ಪಡಿಸಲು ಕ ಲವು ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರನುು   

ಕ ೋಳಿ. 
 ಅವರ ು ಈ ಸಂ ದಭಿಗ್ಳನುು   ತಮಮ   ಸಹ ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ  ಂದಗ್   ಹಂ ರ್ಚಕ  ಳ ುಲು ಅವರ ು ಬಯ ಸದದದರ  ಅದನುು  

ಇಡಿೋ ವಗ್ಿದ  ಂ ದಗ್   ಹಂ ರ್ಚಕ  ಳುಬಹುದು. 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  
 ` ಚಟುವಟಿಕ  

 ನಿಮಗ್ ನ್್ೇವುಂಟತ ಮಾಡಿದ ಯಾವುದ್ೇ ಘಟನ ್ನ್ನ್ಪಿದ್ಯ್ಕೇ? 
⬧ ನೋವು ದ ೈಹಿಕವಾಗಿ 
⬧ ನೋವು ಮಾನಸಿಕವಾಗಿ 
⬧ ನಮಮ ವೃತಿಿ 
 ನಮಮ ಸಂ ಬಂಧ್ಗ್ಳ ಳ 

 

 

 ಕ ೇಳಿ  
 ⬧ ನೋವು  ಕ  ೋಪಗ್  ಳ ಳುವ ವಿಷ್ಯ ಗ್ಳ ಳ ಯಾವುವು? 

⬧ ನಮಮ   ಕ  ೋಪ ನವಿಹರ್ ಯ ು ಆರ  ೋಗ್ಯ   ಕರ ಸಂಬಂ ಧ್ವನುು   ಕಾಪಾಡಿಕ  ಳ ುಲು ನಮಗ್  ಸಹಾಯ 
ಮಾಡಿದ ಯಾವುದ ೋ ಘಟ್ನ  ನಮಗ್  ನ ನಪಿದ ಯೋ? 

⬧ ಕ  ೋಪದಂ ದ (ಕ  ೋಪ) ಯಾರಾದರ   ವಾಯಪಾರ/ಸ ುೋಹಿತ/ಸಂ ಬಂಧ್ವನುು ಕಳ ದುಕ  ಂಡ ಘಟ್ನ  ನಮಗ್  
ನ ನಪಿದ ಯೋ? 

 

   ಹ ೇಳಿ    

 ⬧ ನಮಮ  ಕ  ೋಪವನುು  ನಯಂ ತಿರ ಸಲು ಸಹಾಯ ಮಾಡುವ ಕ ಲವು ತಂ ತರಗ್ಳಿವ . ಕ  ೋಪ ನವಿಹರ್  ಪರಕ್ತರಯಯನುು 
ಚ ನಾುಗಿ  ಅರ್ಿಮಾಡಿಕ  ಳುಲು ನಾವು ಒಂ ದು ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಯ ನುು   ಮಾಡ  ೋಣ್. 

⬧ ಇದು  ವ ೈಯ ಕಿ್ತಕ ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಯಾಗಿದ . 
⬧ ನಮಮ ಕ  ೋಪವನುು ಪರ ಚ  ೋದಸುವ  ಘಟ್ನ ಗ್ಳ ಳ/ಸಂ ದಭಿಗ್ಳ  ಬಗ್ ೆ ಯೋರ್ಚಸಿ (ಕಾರಣ್). 
⬧ ನಮಮ  ಕ  ೋಪದ (ಪರಿರ್ಾಮ) ಪರಿರ್ಾಮವಾಗಿ ಏನಾಯತು ಎಂ ದು ಯೋರ್ಚಸಿ. 
⬧ ನಮಮ  ಕ  ೋಪವನುು ನವಿಹಿಸಲು ನೋವು ಕ ಲವು ತಂತರಗ್ಳ ್ ಂದಗ್  ಬರ ಬ ೋಕು. 

ಮಾಡಿ  

 ⬧ ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಯ ಲಿ್ಲ   ಪಟ್ಟಿ   ಮಾಡಲಾದ ಕ  ೋಪವನುು   ಪರಚ  ೋದಸುವ (ಕಾರಣ್) ವಗ್ಿವನುು ನೋಡಿ. 
⬧ ಬಿಳಿ ಹಲಗಯ್ ಮ್ಮೇಲ್   ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಯ ಸವ ರ ಪವನುು  (ಕ  ೋಪವನುು ಪರರ್್್ೇದಿಸತತಿ್ದ ್ನಮಮ ಕ  ೋಪದ 

ಫಲ್ಲತಾಂಶ, ಕ  ೋಪ ನವಿಹರ್  ತಂತರಗ್ಳ ಳ) ಕ ಳ ಗ್  ಇರಿಸಿ  ಮತುಿ ವಿವಿಧ್  ವಗ್ಿಗ್ಳ ಅಡಿಯ ಲಿ್ಲ   ಉತಿರ ಗ್ಳನುು   
ಬರ ಯಲು ವಗ್ಿಕ ಾ ಸ ರ್ಚಸಿ. 

⬧ ತರ ಗ್ತಿಗ್  3-5 ನಮಿಷ್ಗ್ಳ ಕಾಲ ಯೋರ್ಚಸಿ ಮತು ಿ  ಅವರ ಉತಿರಗ್ಳ ನುು   ಬರ ಯರಿ. 
⬧ 5 ನಮಿಷ್ಗ್ಳ ಕ  ನ ಯಲಿ್ಲ,   ಸವಯಂ ಸ ೋವಕರಾಗಿ ಮತುಿ  ಅವರ ಉತಿರಗ್ಳ ನುು   ಪರಸುಿತಪಡಿಸಲು  ಬಯ ಸುವ 

ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರನುು  ಕ ೋಳಿ. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
 
 
 
 
 
 
  

ನೋವು ಮಾಡದ ಕ ಲಸವನುು ಮಾಡಿದದೋರಿ ಎಂ ಬ ಆರ  ೋಪವಿದ . 
ನೋವು ಏನನಾುದರ  ಮಾಡಲು ಸಾಧ್ಯವಿಲಿ ಎಂ ದು ಹ ೋಳ ಲಾಗ್ುತಿದ . 
ಯಾರ  ೋ ನಮೊಮಂ ದಗ್  ಒಪುಪವುದಲಿ. 
ನೋವು ಹ ೋಳಿ ದಂತ  ಯಾರಾದರ  ಮಾಡುವುದಲಿ. 
ನಮಮ  ವ ೋಳಾಪಟ್ಟಯಿ ನುು  ಅಸಿ ವಯಸಿಗ್  ಳಿಸುವ ಅನರಿೋಕ್ಷಿತ ಯಾರಾದರ  ಸಂಭವಿಸುತಾಿ ರ . 
ನೋವು ಮಾಡದ ಕ ಲಸವನುು ಮಾಡಿದದೋರಿ ಎಂ ಬ ಆರ  ೋಪವಿದ . 
ನೋವು ಏನನಾುದರ  ಮಾಡಲು ಸಾಧ್ಯವಿಲಿ ಎಂ ದು ಹ ೋಳ ಲಾಗ್ುತಿದ . 

ಯಾರ  ೋ ನಮೊಮಂ ದಗ್  ಒಪುಪವುದಲಿ. 
ನೋವು ಹ ೋಳಿ ದಂತ  ಯಾರಾದರ  ಮಾಡುವುದಲಿ. 

 
 

ಕ ಮೇಪದ ಫಲಿತ್ಾಾಂಶ: 
 

 

ನಮಮ ಕ  ೋಪವನುು ನವಿಹಿಸಲು ನೋವು ಬಳ ಸುವ ತಂತರಗ್ಳನುು ಬರ ಯರಿ: 

ಕ ಮೇಪ ನವಿಹಣ  ರ್ಾಂರ್ಾಗಳು 
 
 

 

ಚಟುವಟಿಕ   
 ಪರರ್್್ೇದಿಸತವ ಅಂಶಗಳು ಮತುಿ ಕ  ೋಪ ನವಿಹರ್  ತಂತರಗ್ಳ ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ  

ಕೊೇಪ ಪಾಚೊೇದಕ 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  
 

 

 

 

 

  ಹ ೇಳಿ    

 ⬧ ಈಗ್ ಎಲಿರ  ಂ ದಗ್  ಸಮಸ ಯ ಮತು ಿಪರಿಹಾರ ವನುು   ಚರ್ಚಿಸ  ೋಣ್. 
⬧ ವಯಕ್ತಯಿ ು ಮೊದಲು ವಗ್ಿಕ ಾ ಪರರ್್್ ೇದಿಸತವ ಅಂಶಗಳು ಸಂ ಕ್ಷಿಪಿವಾಗಿ ವಿವರಿಸುತಾಿನ . 
⬧ ನಂತರ ಕ  ೋಪದ ಫಲ್ಲತಾಂಶವನುು ಚರ್ಚಿಸಿ. ಒಬಬರ ು ಪರ ಸುತಿಿ  ಮಾಡುವಾಗ್ ಇತರ ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ು 

ಮೌನವಾಗಿರಲು ವಿನಂತಿಸಲಾಗಿದ . 
⬧ ಪರ ಸುತಿಿಯ ನಂತರ, ಇತರ ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ು ಪರಶ್ ುಗ್ಳ ನುು ಕ ೋಳ ಬಹುದು. 
⬧  

ಮಾಡಿ  

 
⬧ ತಮಮ   ಅಂ ಕಗ್ಳ ನುು ಹಂರ್ಚಕ  ಂಡಿದದಕಾಾಗಿ ಪರ ತಿಯ ಬಬ   ವಯಕಿ್ತಯ ನುು  ಅಭಿನಂದಸಿ. 
⬧ ಅವರಿಗ್  ಚಪಾಪಳ  ತಟ್ಿಲು ಪ ರೋ ಕ್ಷಕರ ನುು   ಕ ೋಳಿ. 
⬧ ತರ ಗ್ತಿಗ್  ಪರ ಸುತಿಿಯ ನಂತರ ಸಂ ಕ್ಷಿಪಿ ಪರ ಶ್ ುಗ್ಳ ನುು ಕ ೋಳಿ. 
⬧ ಸಮಯ ವನುು  ಪರಿಶೋಲ್ಲಸಿ. ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ು ನದಿಷ್ಿ  ಸಮಯದ ಮಿತಿಯ ನುು   ಮಿೋರಿ ಹ  ೋದರ  

ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಯ ನುು  ತವರಿತವಾಗಿ ಪ ಣ್ಿಗ್  ಳಿಸಲು ಹ ೋಳಿ. 
 

ಕ ೇಳಿ  
      ಸಾಂಕ್ಷಿಪತ ಪಾಶ ುಗಳು: 

 ಪರಸತಿತ್ ಪಡಿಸತವವ ವಿವರಿಸಿದ ಪರಿಸಿಥತಿಯಲಿ್ಲ, ಯಾರು ತಪುಪ? 
 ನೋವು ಈ ಪರಿಸಿಥತಿಯನುು ಪಯಾಿಯ ವಾಗಿ ಹ ೋಗ್  ನಭಾಯಸಬಹುದತುಿ? 

 

ಸಾರ ಾಾಂಶ   
  ಉದಯಮಿಗ್ಳಿಗ್  ಕ  ೋಪ ನವಿಹರ್ ಯ ತಂ ತರಗ್ಳ ಳ ಮತುಿ ಸಲಹ ಗ್ಳ ನುು ಸಾರಾಂಶ ಮಾಡುವ ಮ ಲಕ 

ಚಚ ಿಯ ನುು ಮುರಿ್ಚ. 
 ಈ ವಾಯಯಾಮ/ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಯಂದ ಅವರು ಏನು ಕಲ್ಲತಿದಾದರ ಂ ದು ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರಿಗ್  ಕ ೋಳಿ. 
 ಅವರು ಇಲ್ಲಿಯವರ ಗ್  ಏನು ಮಾತನಾಡಿದಾದರ  ಎಂ ಬುದರ ಕುರಿತು ಯಾವುದ ೋ ಪರಶ್ ುಗ್ಳ ನುು ಹ  ಂದದದರ  ಕ ೋಳಿ. 
  

ಅನುಕಮಲಕಾಕ ಗಿ ಟಿಪಪಣಿ ಗಳು   
  ತರ ಗ್ತಿಗ್  ಸಂ ದಭಿಗ್ಳ ನುು ಪರಸುಿತಪಡಿಸುವಾಗ್ ಅವರ ಬಗ್ ೆ ಮಾಹಿತಿಯ ನುು ಹಂರ್ಚಕ  ಳ ುಲು ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರನುು 

ಪ  ರೋತಾಾಹಿಸಿ. 
 ತಖಿೆ್ಕಾಗದದಲಿ್ಲ ಸಿದಧಪಡಿಸಲಾದ ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಯ ಸವರ ಪವನುು ಇರಿಸಿ ಇದರಿಂ ದ ಅದನುು ಅಧಿವ ೋಶನದಲಿ್ಲ 

ಪರದಶಿಸಬಹುದು. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
ಘಟಕ 7.1.8: ಒರ್ತಡ ನವಿಹಣ : ಒರ್ತ ಡ ಎಾಂದ ರ ೇನ ು? 

 
ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  
 ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೇೆಳಗೆೆ ಭಾಗವಹಿಸುವವರು ಈ ಕೆಳಗಿರುವ ವಿಷಯಗಳನುು ತ್ತಳಿದುಕೊಳುುವರು ಒರ್ತಡದ 

ಕಾರಣಗಳನು ು ಚರ್ಚಿಸಿ 
⬧ ಒತಿಡದ ಲಕ್ಷಣ್ಗ್ಳ ನುು ಚರ್ಚಿಸಿ 
⬧ ಒತಿಡ ನವಿಹರ್ ಗ್  ಸಲಹ ಗ್ಳ ನುು ಚರ್ಚಿಸಿ 

 

 
ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು  
 ⬧ ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿ 
 

 
ಕ ೇಳಿ  
 ⬧ ನೋವು ಸಂದಶಿನಕಾಾ ಗಿ ಅರ್ವಾ ಬಹಳ ಮುಖ್ಯ ವಾದ ಸಭ ಗ್ಾಗಿ ಸಾವಗ್ತದಲಿ್ಲ   ಕಾಯುತಿಿದದೋರಿ, ಇದದಕ್ತಾ ದದಂ ತ  ನಮಮ 

ಕಾಲುಗ್ಳಳ ಅಲುಗ್ಾಡುತಿವ , ನಮಮ  ಕ ೈಗ್ಳ ಳ ತಣ್ಣಗ್ಾಗ್ುತಿವ , ನೋವು ನರಗ್ಳ ಭಾವನ  ಹ  ಂ ದದದೋರಿ. ನೋವು 
ಎಂ ದಾದರ   ಈ ರಿೋತಿಯ ಪರಿಸಿಥತಿಗ್  ಸಿಲುಕ್ತದದೋರಾ? 

⬧ ನೋವು ನದರ ಸಲು ತ  ಂ ದರ  ಅನುಭವಿಸಿದ ದನಗ್ಳನುು   ಹ  ಂದದದೋರಾ? 

 

 ಹ ೇಳಿ    

 ⬧ ಜನರು ಹ ೋಳಳವುದನುು ನೋವು ಬಹುಶಃ ಕ ೋಳಿರ ಬಹುದು, ನಾನು ನಜವಾಗಿಯ  ಒತಿಡಕ  ಾಳ ಗ್ಾಗಿದ ದೋನ " 
ಅರ್ವಾ "ಇದು ನನಗ್  ಸಂಪ ಣ್ಿವಾಗಿ ಒತಿಡವನುುಂಟ್ುಮಾಡುತಿಿದ ." 

 

 
ಕ ೇಳಿ  
  ಒತಿಡದಂ ದ ನೋವು ಏನು ಅರ್ಿಮಾಡಿಕ  ಳ ಳುತಿಿ ೋರಿ? 

⬧ ಯಾವುದು ನಮಗ್  ಒತಿಡವನುು ನೋಡುತಿದ ? 
⬧ ನೋವು ಒತಿಡದಲಿ್ಲದಾದಗ್ ನಮಗ್  ಹ ೋಗ್  ಅನಸುತಿದ  ಅರ್ವಾ ಒತಿಡದ ಲಕ್ಷಣ್ಗ್ಳ ಳ ಯಾವುವು? 
⬧ ಒತಿಡವು ನಮಗ್  ಹ ೋಗ್  ಹಾನ ಮಾಡುತಿದ ? 
⬧ ಉದಯಮಿಗ್ಳಿಗ್  ಒತಿಡವನುು ನವಿಹಿಸುವುದು ಏಕ  ಮುಖ್ಯ? 
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 ನಾವು ಮಿತಿಮಿೋರಿದ ಅರ್ವಾ ಕ ಲವು ಸವಾಲುಗ್ಳ ನುು ಎದುರಿಸುವ ನಮಮ ಸಾಮರ್ಯಿದ ಬಗ್ ೆ ಖ್ರ್ಚತವಾಗಿರ ದದದರ , 
ನಾವು ಒತಿಡವನುು ಅನುಭವಿಸುತ ೋಿವ . 

 ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿಯಲ್ಲಿ ಚರ್ಚಿಸಿದಂ ತ  ಒತಿಡ, ಒತಿಡದ ಕಾರಣ್ಗ್ಳಳ ಮತು ಿಒತಿಡದ ಲಕ್ಷಣ್ಗ್ಳ ಬಗ್ ೆ 
ಚರ್ಚಿಸಿ. 

 ಒತಿಡದ ಕಾರಣ್ಗ್ಳ ನುು ಅರ್ಿಮಾಡಿಕ  ಳ ್ ುೋಣ್ ಮತುಿ ಕ ಲವು ಸಂ ದಭಿಗ್ಳ ಲಿ್ಲ ಸನುವ ೋಶಗ್ಳ ಸಹಾಯದಂ ದ 
ಅವುಗ್ಳ ನುು ಹ ೋಗ್  ಎದುರಿಸಬ ೋಕು. 

 ನಮಗ್  ಕ ಲವು ಪರಕರಣ್ಗ್ಳನುು ನೋಡಲಾಗ್ುತಿದ . 
 ನೋವು ಪರಕರಣ್ದ ಸನುವ ೋಶವನುು ವಿಶ್ ಿ ೋಷಿಸಬ ೋಕು ಮತುಿ ನಂತರ ಸಮಸ ಯಗ್  ಸ ಕಿವಾದ ಪರಿಹಾರ ವನುು 

ಕಂ ಡುಹಿಡಿಯ ಬ ೋಕು. 
 ಇದು ಗ್ುಂ ಪು ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಯಾಗಿರ ುತಿದ . 

ಹ ೇಳಿ  

 

 ವಗ್ಿವನುು  5- 6 ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ನಾಲುಾ   ಗ್ುಂಪುಗ್ಳಾಗಿ ವಿಂಗ್ಡಿಸಿ (ಬಾಯ ಚ್ ಗ್ಾತರ ವನುು  ಅವಲಂ ಬಸಿ). 
 ಪರತಿ ಗ್ುಂ ಪಿಗ್  ಒಂ ದು ಪರ ಕರಣ್ದ ಸನುವ ೋಶವನುು   ನಯೋರ್ಜಸಿ. 
 ಪರಕರಣ್ವನುು   ಎಚರಿಿಕ ಯಂ ದ ಓದಲು ಅವರಿಗ್  ಸ ರ್ಚಸಿ. 
 ಗ್ುಂ ಪು ಅವರ ಲಿ್ಲ   ಪರ ಕರಣ್ವನುು  ವಿಶ್ ಿ ೋಷಿಸಲು ಮತು ಿಚರ್ಚಿಸಲು ಮತುಿ ನೋಡಿದ ಸಮಸ ಯ ಗ್  ಪರಿಹಾರವನುು 

ಕಂ ಡುಕ  ಳ ುಲು ನರಿೋಕ್ಷಿಸಲಾಗಿದ . 
 ಅವರ ಚಚ ಿ ಯು ಈ ಕ ಳ ಗಿನ ಪರಶ್ ುಗ್ಳಿಗ್  ಉತಿರ ಗ್ಳ ನುು ಪಡ ಯುವಲಿ್ಲ ಕಾರಣ್ವಾಗ್ುತದಿ  ಎಂ ಬುದನುು ವಿವರಿಸಿ.  

• ಒತಿ್ಡದ ಕ್ಾರಣಗಳು ಯಾವುವು? 
• ನಿದಿಯಷಟ ಸಂದಭಯಗಳಲಿಲ ಒತಿ್ಡವನ್ತು ತ್ಪಿಪಸಬಹತದೇ್ ಅರ್ಥವಾ ನಿವಯಹಿಸಬಹತದೇ್? 
• ಹೌದತ ಎಂದಾದರ್, ಒತಿ್ಡವನ್ತು ಹೇ್ಗ ್ತ್ಪಿಪಸಬಹತದತ (ನಿವಯಹಿಸಬಹತದತ) ಎಂದತ ನಿೇವು ಯೇಚ್ಚಸತತಿ್ೇರಿ? 
• ಇಲಲದಿದಾರ,್ ಆಗ ಏಕ್ ್ಮಾಡಬಾರದತ? 

    ಪರಕರಣವನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಲತ ಮತ್ತಿ ಅವರ ಪರಿಹಾರಗಳನ್ತು ಟಿಪಪಣಿ ಮಾಡಲತ ವಗಯಕ್್ಾ 10-12 ನಿಮಿಷಗಳ 
ಕ್ಾಲಾವಕ್ಾಶ ನಿೇಡಿ. 

  12 ನಿಮಿಷಗಳ ಕ್್್ ನಯ್ಲಿಲ, ತ್ಂಡವು ತ್ಮಮ ಪರಕರಣದ ಪರಿಹಾರವನ್ತು ದ್್ ಡಿ ಗತಂಪಿಗ ್ಪರಸತಿತ್ಪಡಿಸಬೇ್ಕತ. 
 ತ್ಮಮ ಗತಂಪಿಗ ್ಗತಂಪಿನ್ ನಾಯಕನ್ನ್ತು ಆಯ್ಕಾ ಮಾಡಲತ ಗತಂಪನ್ತು ಕ್ೇ್ಳಿ. 
 ಪರಸತಿತ್ಗಾಗಿ ಗತಂಪಿನ್ ಸದಸಯರಿಗ್ ಪ್ಾತ್ರಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಲತ ಮತ್ತಿ ನಿಯೇಜಿಸಲತ ಗತಂಪಿನ್ ನಾಯಕ.. 

 

 

ಮಾಡಿ  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  

 ರ್ಾಂಡದ ಚಟುವಟಿಕ   

ಸನುವ ೋಶ 1 
ಆಕಾಶ್  ನ ಎಚರಿಿಕ್ ್ಗಂಟ ್ ಹ  ಡ ಯ ುವುದಲಿ ಮತುಿ ಅವನು ಮನ ಯಂದ ಹ  ರ ಬರ ಲು ತಡವಾಗ್ುತಿದ . ಅವನು 
ಸಂರ್ಾರಕ್ಾ್  ತುತಾಿಗ್ುತಾಿನ  ಮತುಿ ಕ ಲಸ ಮಾಡಲು 15 ನಮಿಷ್ಗ್ಳ ತಡವಾಗಿ ಕ  ನ ಗ್  ಳ ಳುತಾಿನ , ಅದನುು ಅವನ 
ಮ್ಮೇಲಧಿಕ್ಾರಿ ಗ್ಮನಸುತಾಿನ . ಅವನು ತನು ಮೋರ್ಜನ ಬಳಿಗ್  ಹ  ೋಗ್ುತಾಿನ  ಮತುಿ ಮುಂದನ ಒಂ ದು ಗ್ಂ ಟ ಯಲ್ಲಿ ಅವನು 
2 ವರ ದಗ್ಳ ನುು ಪ ಣ್ಿಗ್  ಳಿಸಬ ೋಕು ಎಂ ದು ಕಂ ಡುಕ  ಂಡನು. ಅವನು ಕ ಲಸವನುು ಪಾರರಂ ಭಿಸುತಿಿರ ುವಾಗ್, ಒಂ ದು 
ಸಂ ದ ೋಶವು ಬರತತಿ್ದ ್“ಗಾರಹಕನ್  ಜ್್ ತಯ್ಲಿಲ ದ್ರಸಂಪಕಯ ಇನ್ತು 10 ನಿಮಿಷಗಳಲಿಲ ಪ್ಾರರಂಭವಾಗತತಿ್ದ.್ ದಯವಿಟತಟ 5 
ನಿಮಿಷಗಳಲಿಲ ಸಮ್ಮೇಳನ್ ಕ್್್ ಠಡಿ ಇರಿ. 

ಅವನ ಕರ ಗ್  ಸಿದಧವಾಗಿಲಿ. ಅವರು ಒತಿಡಕ  ಾಳ ಗ್ಾಗಿದಾದರ . ಅವರು ಈ ಬಗ್ ೆ ತನು ಬಾಸ ನ  ಂದಗ್  ಮಾತನಾಡಲು 
ಬಯ ಸುವುದಲಿ. ಅವನು ಒತಿ ಡಕ  ಾಳ ಗ್ಾಗ್ುತಾಿನ , ಅನಾನುಕ ಲ ಮತುಿ ಅನಾರ  ೋಗ್ಯದ ಭಾವನ . ಕರ ಗ್  ಹಾಜರಾಗ್ಲು 
ಅರ್ವಾ ಸಮಯ ಕ ಾ ವರದಗ್ಳ ನುು ಮುಗಿಸಲು ಸಿಥತಿಯ ಲಿ್ಲಲಿ. 

ಸನುವ ೋಶ  2 
ಬಾಕ್ತಯರುವ ಮಸೂದೆಗ್ಳನುು ಪಾವತಿಸುವಾಗ್, ಇದ ು ತಿಂ ಗ್ಳ ಮಧ್ಯಭಾಗ್ವಾಗಿದ  ಮತುಿ ಅವರ ಖಾತ ಯ ಲಿ್ಲ ಕ ೋವಲ 
500 ರ   ಉಳಿದದ  ಎಂ ದು ರಾಹುಲ್ ಅರಿತುಕ  ಂ ಡರು. ಅವರ ು ಈಗ್ಾಗ್ಲ ೋ ತನು ಎಲಾಿ ಸ ುೋಹಿತರ ು ಮತುಿ 
ಕುಟ್ುಂ ಬವನುು ಸಾಲಕಾಾಗಿ ಕ ೋಳಿದಾದರ , ಅವರ ು ಇನ ು ಮರುಪಾವತಿ ಮಾಡಿಲಿ. ಅವನ ದೂರವ್ಾಣಿ ರಿಂಗ್ಣಿಸಿದಾಗ್ 
ಅವನು ಇನ ು ಸಮಸ ಯಯ ನುು ಕುರಿತು ಯ ೋರ್ಚಸುತಿಿದಾದನ . ಮುಂ ದನ ವಾರ ಅವರ ಸಹ  ೋದರಿಯ ಹುಟ್ುಿಹಬಬವಿದ  
ಮತುಿ ಅವಳ ಳ ಖ್ರಿೋದಸಲು ಬಯ ಸುವ ಸುಂದರ ವಾದ ಉಡುಪನುು ನ  ೋಡಿದಾದಳ  ಆದರ  ಅದು ಸವಲಪ 
ದುಬಾರಿಯಾಗಿರ ುವುದರಿಂ ದ ಪ  ೋಷ್ಕರಿಗ್  ಹ ೋಳ ಲು ಸಾಧ್ಯವಿಲಿ. ರಾಹುಲ್ ತನಗ್ಾಗಿ ಉಡುಪನುು ಖ್ರಿೋದಸಿದರ  ಅವಳ ಳ 
ಬಯ ಸುತಾಿ ಳ . ಆಕ ಯ ಹುಟ್ುಿಹಬಬಕ ಾ ಉಡುಪನುು ಖ್ರಿೋದಸುವುದಾಗಿ ರಾಹುಲ್ ಭರವಸ  ನೋಡಿದಾದರ . 
ರಾಹುಲ್ ಒತಿ ಡದಲ್ಲಿ ದಾದರ , ಏನು ಮಾಡಬ ೋಕ ಂದು ಅರ್ಿವಾಗ್ುತಿಿ ಲಿ. ಅವನು ತನು ಕ ಲಸದ ಮೋಲ  ಕ ೋಂದರೋಕರಿಸಲು 
ಸಾಧ್ಯವಾಗ್ುವುದಲಿ ಮತುಿ ನಯೋರ್ಜಸಲಾದ ಕಾಯಿಗ್ಳನುು ಪ ಣ್ಿಗ್  ಳಿ ಸಲು ಸಾಧ್ಯವಾಗ್ುವ ುದಲಿ. ವಿಳಂಬದ ಬಗ್ ೆ 
ಅವರ ತಂ ಡದ ನಾಯ ಕ ಈಗ್ಾಗ್ಲ ೋ ಎಚರಿಿಕ  ನೋಡಿದಾದರ . 
ಸನುವ ೋಶ  3 
ಶೋಲಾ ತನು ಮಸೂದೆನಲಿ್ಲ ಅಪರಿರ್ಚತ ಶುಲಾವನುು ಹ  ಂ ದದದರಿಂ ದ ಕ ೋಬಲ್ ಸಂಸೆೆಗ್  ಕರ  ಮಾಡಿದಾದಳ . ಅವಳ ಳ 
ಸವಯ ಂ ಚಾಲ್ಲತ ಧ್ವನ ಮೋಲ್ ಮನುವಿನ ಮ ಲಕ ಮ ರ ು ಬಾರಿ ಹ  ೋಗ್ಬ ೋಕು ಮತುಿ ಇನ ು ಗ್ಾರಹಕ ಆರ ೈಕ  
ಕಾಯಿನವಾಿಹಕರ ನುು ಸಂ ಪಕ್ತಿಸಲು ಸಾಧ್ಯವಿಲಿ. 15 ನಮಿಷ್ಗ್ಳ ಪುನರಾವತಿಿತ ಪರಯತುಗ್ಳ ನಂತರ, ಅವಳ ಕರ ಗ್  
ಉತಿರಿಸಲಾಗಿದ . ಅವರ ು ಸಂ ಪ ಣ್ಿ ಸಮಸ ಯಯ ನುು ಗ್ಾರಹಕ ಆರ ೈಕ  ಕಾಯಿನವಾಿಹಕರಿಗ್  ವಿವರಿಸುತಾಿ ರ  ಆದ ರ  
ವಯಕ್ತಿಯ ು ಒಂ ದು ಮಾಗ್ಿವನುು ಸ ರ್ಚಸುವ ಮೊದಲು, ಕರ  ಇಳಿಯ ುತಿದ . 
ಈಗ್ ಶೋಲಾ ಮತ ಿ ಕರ  ಮಾಡಬ ೋಕು ಮತುಿ ಹ  ಸ ಗಾಾಹಕ ಆರೆೈಕೆ ಕಾಯಾನಿವ್ಾಾಹಕನ  ಂ ದಗ್  ಇಡಿೋ ಪರಕ್ತರಯಯ ನುು 
ಪುನರಾವತಿಿಸಬ ೋಕು. ಅವಳ ಳ ತುಂಬಾ ಕ  ೋಪಗ್  ಂ ಡಿದಾದಳ  ಮತುಿ ಮತ ಿ ಕರ  ಮಾಡಿದಳ ಳ ಆದರ  ಈ ಬಾರಿ 
ಸಂ ಪಕ್ತಿಸಲು ಸಾಧ್ಯವಿಲಿ. 
ಅವಳ ಳ ಕಛೇೆರಿಗ್  ಹ  ರ ಡಬ ೋಕು ಆದದರಿಂದ ಅವಳ ಳ ಕಛೆೇರಿಯಂದ ಕರ  ಮಾಡಿ ಪರಿಶೋಲ್ಲಸಲು ನಧ್ಿರಿಸುತಾಿ ಳ . ಈ 
ಸಮಯದಲ್ಲಿ ಅವಳ ಳ ಸಂಪಕ್ತಿಸಿದಾಗ್ ಅವಳ ಳ ಕ  ೋಪಗ್  ಂ ಡಿದಾದಳ  ಮತುಿ ಕರ ಯ ಲಿ್ಲ ಕಾಯ ಿನವಾಿಹಕರ  ಂ ದಗ್  
ವಾದಸುತಾಿ ಳ . ಅವಳ ಧ್ವನಿಯ ಶಕ್ತಿ ಇದದಕ್ತಾದದಂ ತ  ಹ ಚಾಿದ ಕಾರಣ್ ಸುತಿಮುತಲಿ್ಲನ ಅವಳ ಸಹ  ೋದ  ಯೋಗಿಗ್ಳ ಲಿ ರ  
ಅವಳ ನುು ನ  ೋಡುತಿಿದಾದರ . ಅವಳ ಳ ದೂರವ್ಾಣಿ ಬಡಿಯ ುತಾಿ ಳ  ಮತುಿ ಕರ ಯ ನುು ಕ  ನ ಗ್  ಳಿ ಸುತಾಿ ಳ . 
ಅವಳ ಸಹ  ೋದ  ಯೋಗಿ ನೋಲಂ ಅವಳಿಗ್  ಏನಾಯತು ಎಂ ದು ವಿಚಾರಿಸುತಾಿ ಳ . ಅವಳ ಳ ಅವಳ ನುು ನಲಿಕ್ಷಿಸಿ ಸುಮಮನ  
ಹ  ರಟ್ು ಹ  ೋಗ್ುತಾಿಳ . ಅವಳ ಳ ಕ್ತರಿಕ್ತರಿಯುಂ ಟ್ುಮಾಡುತಾಿಳ  ಮತುಿ ಇತರ ಸಹ  ೋದ  ಯೋಗಿಗ್ಳ ್ ಂ ದಗ್  ಅವಳ ನಡವಳಿಕ  
ಮತುಿ ಧ್ವನ ಸಿವೋಕಾರಾಹಿವಲ ಿ

ಪಾಕರಣ ಅಧ್ಾಯನ ವಿಶೆಲೇಷಣ ೆ
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ಸನುವ ೋಶ 4 
ಅಪಿಿತ್ ಯ ುವ ಉದಯ ಮಿಯಾಗಿದುದ, ಕ ಲವು ವಾರಗ್ಳ ಹಿಂ ದ  ಫ ೋಸ ಕ್ ಮ ಲಕ ವಾಯ ಪಾರ ಮಾಡಲು ಪಾರ 
ರ ಂ ಭಿಸಿದರ ು. ಅವರ ು ಯಾವಾಗ್ಲ  ಕ ಲಸದಲ್ಲಿ ತ  ಡಗಿದದರ ು. ಅಪಿಿತ್ ಕಡಿಮ ಆರ್ಥಿಕ ಹ  ರ್ ಗ್ಾರಿಕ ಗ್ಳನುು 
ಹ  ಂ ದದದರ  , ಒಮಮಗ್  ಆರಾಮದಾಯ ಕವಾದ ಕ ಲಸವನುು  ಬಟ್ುಿ  ಹ  ಸ ಹುಲುಿ ಗ್ಾವಲುಗ್ಳ ನುು  ಹುಡುಕುವುದು 
ಸುಲಭದ ನಧಾಿರ ವಾಗಿರಲ್ಲಲಿ. ಅಪಿಿತ್ ನ ಮೇಲಧಿಕಾರಿ ತನು ಕುಟ್ುಂ ಬದಲ್ಲಿ ಯಾರ   ವಾಯಪಾರದಲಿ್ಲ  ಇಲಿ ದದಾದಗ್ 
ವಾಯಪಾರವನುು  ಪಾರರ ಂ ಭಿಸುವ ಪರಿರ್ಾಮಗ್ಳ ಳ ಮತು ಿಸವಾಲುಗ್ಳ ಬಗ್ ೆ   ಎಚರಿಿಕ  ನೋಡಿದರು. 
ಇವನಗ್  ಇಲ್ಲಿ ಯ ವರ ಗ್  ಒಳ ುಯ ಒಪಪಂದ ಸಿಗ್ಲ್ಲಲಿ. ಇದು ಅಜ್ಞಾ ತ ಅಸಿಥರ ಗ್ಳ ್ ಂ ದಗ್  ಬರ ುವ ಅವನಗ್  ರ್ಜೋ ವನದ 
ಪರಮುಖ್ ಬದಲಾ ವರ್ ಯಾಗಿದ . ಅಪಿಿತ್ ಆತಂಕಕ  ಾಳ ಗ್ಾಗಿದಾದರ  ಮತುಿ ಅವರ ಹ  ಸ ಪಾತರದ ಅಗ್ತಯ ವನು ು  
ಪ ರ ೈಸಲು ಅರ್ವಾ ಅವ ರ ು ಎದುರಿಸಬಹುದಾದ  ಹ  ಸ ಅನುಭವಗ್ಳನುು  ಪ ರ ೈಸಲು ಏನು ಬ ೋಕು ಎಂ ದು 
ಆಶಯಿ ಿ ಪಡುತಿಿದಾದರ . 

 
ಕ ೇಳಿ  
 ಸಾಂಕ್ಷಿಪತ    ಪಾಶ ುಗಳು: 

 ಒತಿಡದ ಕಾರಣ್ಗ್ಳಳ ಯಾವುವು? 
 ನದಿಷ್ಿ ಸಂದಭಿಗ್ಳ ಲಿ್ಲ ಒತಿ ಡವನುು ತಪಿಪಸಬಹುದ ೋ ಅರ್ವಾ ನವಿಹಿಸಬಹುದ ೋ? 
 ಹೌದು ಎಂ ದಾದರ , ಒತಿಡವನುು ಹ ೋಗ್  ತಪಿಪಸಬಹುದು (ನವಿಹಿಸಬಹುದು) ಎಂ ದು ನೋವು ಯ ೋರ್ಚಸುತಿೋಿರಿ? 
 ಇಲಿದದದರ , ಆಗ್ ಏಕ  ಮಾಡಬಾರ ದು? 
 

   ಹ ೇಳಿ    

  ಈಗ್, ದ  ಡಡ ಗ್ುಂಪಿನ  ಂದಗ್  ಸಮಸ ಯ ಮತುಿ ಪರಿಹಾರವನುು ಚರ್ಚಿಸ  ೋಣ್. 
 ಗ್ುಂ ಪು ಮೊದಲು ವಗ್ಿಕ ಾ ಪರಕರಣ್ವನುು ಸಂ ಕ್ಷಿಪಿವಾಗಿ ವಿವರಿಸುತಿದ . 
 ನಂತರ ಗ್ುರ ುತಿಸಲಾದ ಸಮಸ ಯ ಮತುಿ ಉದ ದೋಶತ ಪರಿಹಾರ ವನುು ಚರ್ಚಿಸಿ. 
 ಪರಸುಿತಿಯ ನಂತರ, ಇತರ ಗ್ುಂ ಪುಗ್ಳಳ ಪರಸುಿತಪಡಿಸಿದ ಗ್ುಂ ಪಿಗ್  ಪರಶ್ ುಗ್ಳನುು ಕ ೋಳಬಹುದು. 

 ಮಾಡಿ  

 
 ತಮಮ ಅಂ ಕಗ್ಳ ನುು ಹಂರ್ಚಕ  ಂಡಿದದಕಾಾಗಿ ಪರತಿ ಗ್ುಂ ಪನುು ಅಭಿನಂದಸಿ. 
 ಅವರಿಗ್  ಚಪಾಪಳ  ತಟ್ಿಲು ಪ ರೋಕ್ಷಕರ ನುು ಕ ೋಳಿ. 
 ಪರತಿ ಗ್ುಂ ಪಿನಂದ ಮಾಹಿತಿಯ ನುು ಸಂ ಗ್ರಹಿಸಲು ಸಂಕ್ಷಿಪ ಿಪರಶ್ ುಗ್ಳ ನುು ಕ ೋಳಿ. 
 ಸಮಯ ಕ ಾ ಸರಿಯಾಗಿ ಚ ಕ್ ಮಾಡಿ. ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರು ನದಿಷ್ಿ ಸಮಯ ದ ಮಿತಿಯ ನುು ಮಿೋರಿ ಹ  ೋದರ  

ಚಚ ಿಯ ನುು ತವರಿತವಾಗಿ ಮುಗಿಸಲು ಹ ೋಳಿ. 
  192 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
 ಹ ೇಳಿ    

  ಸವಲಪ ಉದ ವೋಗ್ವನುು ಅನುಭವಿಸುವುದು ಸಾಮಾನಯ ಮತು ಿಸಾಮಾನಯವಾಗಿದ . ಈ ನರ ಮತುಿ ಉದವಗ್ುತ ಯ ಭಾವನ ಯು 
ನಮಮ ಆಲ  ೋಚನಾ ಪರಕ್ತರಯಯಲ್ಲಿ ಮಧ್ಯಪರವ ೋಶಸಬಹುದು ಮತುಿ ನಮಮ ಕಾಯ ಿಕ್ಷಮತ ಯ ಮೋಲ  ನಕಾರಾತಮಕ 
ಪರಿರ್ಾಮ ಬೋರ ಬಹುದು. 

 ಒತಿಡವು ಅತಯಂತ ರ  ೋಮಾಂ ಚಕ ಆತಮಗ್ಳ ನುು ಕ್ಷಿೋಣಿಸಬಹುದು. ಇದು ಅವರ ಆರ  ೋಗ್ಯ, ಭಾವನಾತಮಕ ಯ ೋಗ್ಕ್ಷ ೋಮ, 
ಸಂ ಬಂಧ್ಗ್ಳ ಳ ಮತುಿ ವೃತಿಿರ್ಜೋವನ ಸ ೋರಿದಂ ತ  ವಯಕಿ್ತಯ ರ್ಜೋವನದ ಪರತಿಯಂ ದು ಅಂಶದ ಮೋಲ  ನಕಾರಾತಮಕ 
ಪರಿರ್ಾಮ ಬೋರ ಬಹುದು. ಆದಾಗ್ ಯ, ಒತಿಡವನುು ನವಿಹಿಸುವ ಮಾಗ್ಿಗ್ಳ ನುು ಹುಡುಕುವ ಮೊದಲು ಒಬಬರ ು 
ಅದರ ಕಾರಣ್ಗ್ಳಳ ಮತುಿ ವಿಧ್ಗ್ಳ ನುು ಅರ್ಿಮಾಡಿಕ  ಳುಬ ೋಕು. 

ಸಾಂ ಕ್ಷಿಪತವಾಗಿ ವಿವರಿಸಿ: 
 ಸನುವ ೋಶ 1 

ಒತಿಡಕ ಾ ಕಾರಣ್ ಸಮಯ ನವಿಹರ್ ಯ ಕ  ರತ  ಮತು ಿಕಾಲಹರಣ್ ಮಾಡುವ ಅಭಾಯಸ. ಆಕಾಶ್ ತನು ಸಮಯವನುು 
ಸರಿಯಾಗಿ ನವಿಹಿಸಿದದರ , ಸಮಯ ಕ ಾ  ಎದ ದೋಳಲು ಪಯಾಿಯ ಮಾಗ್ಿಗ್ಳ ನುು  ಯ ೋರ್ಜಸಿದದರ , ಹಿಂದನ ಕ ಲಸಗ್ಳ ನುು  
ಸಮಯ ಕ ಾ  ಸರಿಯಾಗಿ ಮುಗಿಸಿದದರ  ಮತು ಿ ಗಾರಹಕರ ಸಭಗ್್ಳಿಗ್  ಮುಂ ರ್ಚತವಾಗಿ ಯೋರ್ಜಸಿದದರ  ಅವನು ಒತಿಡವನುು  
ಎದುರಿಸುತಿಿರಲ್ಲಲಿ. 
 

ಸನುವ ೋಶ  2 
ಒತಿಡಕ ಾ ಕಾರಣ್ ಆರ್ಥಿಕ ಯೋಜನ ಯ ಕ  ರ ತ . ರಾಹುಲ್ ತಮಮ ಆರ್ಥಿಕ ಸಂ ಪನ ಮಲಗ್ಳ ನುು ಮೊದಲ ೋ ಯೋರ್ಜಸಿ 
ಮಳ ಗ್ಾಲಕಾಾಗಿ ಸವಲಪ ಹಣ್ವನುು ಉಳಿಸಬ ೋಕ್ತತುಿ. ಅಲಿದ , ಅಗ್ತಯತ ಗ್ಳ ಳ ಮತು ಿಬ ೋಕುಗ್ಳ ನಡುವ  ವಯತಾಯಸ ಮತುಿ 
ಅನವಾಯಿವಲಿದ ವ ಚಿಗ್ಳ ಮೋಲ  ನಗ್ಾ ಇಡುವುದು ರಾಹುಲ್ ಅವರ ನುು ಈ ಪರಿಸಿಥತಿಯಂದ ಪಾರ ು ಮಾಡುತಿತಿು.ಿ 
 
ಸನುವ ೋಶ 3 
ಕ ಲವೊಮಮ, ಒತಿಡವು ಆಂತರಿಕ ಅಂಶಗ್ಳ ಬದಲ್ಲಗ್  ಬಾಹಯ ಅಂಶಗ್ಳಿಂ ದ ಉಂಟಾಗ್ುತದಿ . ಈ ಸಂದಭಿದಲಿ್ಲ, ಈ ಗ್ಾರಹಕ 
ಸ ೋವಾ ವಯವಸ ಥಯ ಮೋಲ  ನಮಗ್  ಯಾವುದ ೋ ನಯಂತರಣ್ವಿಲಿದ ಕಾರ ಣ್ ಒತಿಡವನುು ತಪಿಪಸಲಾಗ್ಲ್ಲಲಿ. ಪರತಿ ಬಾರಿ, ನೋವು 
ಹ  ಸ ಕಾಯಿನವಾಿಹಕರ  ಂದಗ್  ಸಂ ಪಕಿದಲಿ್ಲರ ುತಿಿೋರಿ ಮತುಿ ಮತ  ಿಮಮ ವಿವರಿಸಬ ೋಕಾಗ್ುತಿದ . ಇದು ಒತಿಡವನುು 
ಉಂಟ್ುಮಾಡಬಹುದು ಆದರ  ಹತಾಶ್  ಮತುಿ ಕ  ೋಪದ ಹ  ರ ತಾಗಿಯ  ನಾವು ಅದರ ಬಗ್ ೆ ಸವಲಪವ ೋ ಮಾಡಬಹುದು. ಕ ಲವು 
ಉಸಿರಾಟ್ದ ವಾಯಯಾಮಗ್ಳ ಳ ಮತುಿ ಧಾಯನ, ಕ ಲವು ಒಳ ುಯ ಪುಸಕಿಗ್ಳ ನುು ಓದುವುದು ಅರ್ವಾ ಸಂ ಗಿೋತವನುು ಆಲ್ಲಸುವುದು 
ಮತುಿ ನಂತರ ಹ  ಸದಾಗಿ ಪಾರರಂ ಭಿಸುವ ಮ ಲಕ ತನುನುು ಶ್ಾಂತಗ್  ಳಿಸುವ ಮಾಗ್ಿಗ್ಳ ನುು ಕಂ ಡುಕ  ಳ ಳುವುದು ಶೋಲಾ 
ಮಾಡಬಹುದಾಗಿತುಿ. 
 
ಸನುವ ೋಶ 4 
ಧ್ನಾತಮಕ, ಪರಮುಖ್ ರ್ಜೋವನ ಬದಲಾವರ್ ಯ ು ಉತಿಮ ಒತಿಡದ ಮ ಲವಾಗಿದ . ಬದಲಾವರ್ ಯ ು ಎಷ್ುಿ ಒಳ ುಯ ದು 
ಎಂ ಬುದರ ಹ  ರ ತಾಗಿಯ , ಅದು ಒತಿಡವನುು ಉಂಟ್ುಮಾಡಬಹುದು. ಧ್ನಾತಮಕ ಮತು ಿಪರಮುಖ್ ರ್ಜೋವನ 
ಬದಲಾವರ್ ಯಂ ದ ಉಂ ಟಾಗ್ುವ ಒತಿಡವು ಪರಯೋಜನಕಾರಿಯಾಗಿದ  ಏಕ ಂದರ  ಇದು ಒಬಬ ವಯಕಿ್ತಯು ತನು ಸೌಕಯ ಿ 
ವಲಯದಂ ದ ಹ  ರ ಬರಲು ಮತು ಿಹ  ಸ ಕೌಶಲಯಗ್ಳ ನುು ಕಲ್ಲಯ ಲು ಕಾರಣ್ವಾಗ್ುತಿ ದ . ಇಲ್ಲಿ, ಅಪಿಿತ್ ಯಶಸಿವ 
ಉದಯಮಿಯಾಗ್ಬಹುದು ಅರ್ವಾ ವಿಭಿನುವಾಗಿ ಕ ಲಸ ಮಾಡಲು ಹ  ಸ ಮಾಗ್ಿಗ್ಳ ನುು ಕಲ್ಲಯ ಬಹುದು. 
ಈಗ್ ನಾವು ಈ ಸನುವ ೋಶವನುು ನ  ೋಡ  ೋಣ್, ಈ ಪರಕರಣ್ವನುು ತರಗ್ತಿಗ್  ಓದಲು ನಾನು ಸವಯಂ ಸ ೋವಕರ ನುು 
ಹ  ಂ ದಬಹುದ ೋ? 
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ಮಾಡಿ  

 ಸವಯಂಸ್ೇವಕರಾಗಿ ಭಾಗವಹಿಸತವವರಲಿಲ ಒಬಬರನ್ತು ಕ್ೇ್ಳಿ ಮತ್ತಿ ಈ ಸನಿುವೇ್ಶವನ್ತು ತ್ರಗತ್ಯಲಿಲ ಓದಿ. 
 ಸನು ವ ೋಶ  5 

ರಾಕ ೋಶ್ ತನು   ಪತಿು   ಮತುಿ  ಇಬಬರ ು ಸುಂದರ ಪುತಿರಯ ರಾದ ಸಾರಾ ಮತುಿ  ಸನಾಯ  ಅವರ  ಂದಗ್  ಕಠ್ ಮಂ ಡುವಿನಲಿ್ಲ  
ವಾಸಿಸುತಿಿದಾದರ . ನ ೋಪಾಳದಲ್ಲಿ ಭಾರಿೋ ಭ ಕಂ ಪ ಸಂ ಭವಿಸಿದುದ, ಭ ಕಂ ಪದ ವ ೋಳ  ರಾಕ ೋಶ್ ಅವರ ಕಟ್ಿಡ ಕುಸಿದು 
ಬದದದ . ಸಥಳಾಂತರಿಸುವ ಸಮಯ ದಲಿ್ಲ, ರಾಕ ೋಶ್ ತನು  ಹ ಂಡತಿ ಮತುಿ  ಸಾರಾ ಚ ನಾುಗಿದದರ  ಮತುಿ  ಸಣ್ಣ   
ಮ ಗ್ ೋಟ್ುಗ್ಳ ನುು  ಅನುಭವಿಸಿದರ  , ಸನಾಯ ದೃಶಯದಲಿ್ಲ   ಎಲಿ್ಲಯ  ಇರಲ್ಲಲಿ   ಎಂ ದು ಅರಿತುಕ  ಂಡರು. 
ಭಯ ಭಿೋತನಾದ ಅವನು ಅವಳ ಹ ಸರ ನುು  ಕರ ಯ ಲು ಪಾರ ರಂ ಭಿಸಿದನು ಮತು ಿ ಅವಳ ನುು   ಹುಡುಕಲು 
ಪಾರರಂ ಭಿಸಿದನು. ಸವಲಪ  ಸಮಯ ದ ನಂತರ, ಅವಶ್ ೋಷ್ಗ್ಳ ಕ ಳ ಗ್  ಸೌಮಯ ವಾದ ಧ್ವನ ಕ ೋಳಿಸಿತು. ಅವರ ು ಬೃಹತ್ 
ಹಾಸಿಗ್ ಯ ನುು ಹುಡುಕಲು ಅವಶ್ ೋಷ್ಗ್ಳ ನುು ತವರಿತವಾಗಿ ತ ಗ್ ದುಹಾಕ್ತದರು. ಸನಾಯ ಕ ಳ ಗ್  ಸಿಕ್ತಾಬದದದಾದಳ  ಎಂ ಬುದು 
ರಾಕ ೋಶನಗ್  ಖ್ರ್ಚತವಾಗಿತುಿ. ಅವನು ತಿೋವರವಾಗಿ ಮ ಗ್ ೋಟ್ಟಗ್  ಳ ಗ್ಾಗಿದದರ , ಅವನು ತನು ಎಲಾ ಿ ಧ ೈಯಿವನುು  
ಒಟ್ುಿಗ್ ಡಿಸಿ ಮತು ಿತನು  ಎಲಾ ಿ ಶಕ್ತಯಿಂ ದ, ಅವನು ಸನಾಯ ಳ ರ್ಜೋವವನುು  ಉಳಿಸಲು ಹಲವಾರು ಟ್ನೆಳಷ್ುಿ  
ಹಾಸಿಗ್ ಯ ನುು ಎತಿಿದನು. ಸನಾಯ ರ್ಜೋ ವಂತವಾಗಿರುವುದನುು ನ  ೋಡಿ ಎಲಿ ರ  ಸಮಾಧಾನಗ್  ಂಡರು ಮತುಿ ಅತಿಮಾನುಷ್ 
ಶಕ್ತಯಿನುು ಪರವ ೋಶಸುವ ಈ ತಂ ದ ಯ ಸಾಮರ್ಯಿವನುು ನ  ೋಡಿ ಅ ತಯಂತ ಆಶಯಿಿಚಕ್ತತರಾದರು. 

⬧ ಸನಿುವ್ೇಶವನ್ತು ಸಂಪ್ಣಯವಾಗಿ ಓದಿದ ನ್ಂತ್ರ ಪ್ಾಲ್್ೆಳುುವವರಿಗ ್ಶಾಲಘಿಸಲತ ಪ್್ರೇಕ್ಷಕರನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ. 
⬧ ಸನಿುವ್ೇಶವನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ, ಸಂಕ್ಷಿಪಿ ಪರಶ್ುಗಳನ್ತು ಕ್ೇ್ಳಿ: 

⬧ ಈ ಸಂದಭಯದಲಿಲ ರಾಕ್್ೇಶ್ ಯಾವ ರಿೇತ್ಯ ಒತಿ್ಡಕ್ಾ್ ಒಳಗಾಗಿದಾರತ? 
⬧ ನಿದಿಯಷಟ ಸಂದಭಯಗಳಲಿಲ ಒತಿ್ಡವನ್ತು ತ್ಪಿಪಸಬಹತದೇ್ ಅರ್ಥವಾ ನಿವಯಹಿಸಬಹತದೇ್? 
⬧ ಒತಿ್ಡದ ಫಲಿತಾಂಶವ್ೇನ್ತ? 

 

   ಹ ೇಳಿ    

 ಸಂಕ್ಷಿಪವಿ್ಾಗಿ ವಿವರಿಸಿ: 
 ಎಲಾಲ ಒತಿ್ಡವು ಹಾನಿಕ್ಾರಕವಲಲ; ಉತ್ಮಿ ಒತ್ಿಡವು ವಾಸಿವವಾಗಿ ಶಕಿ್ತಯನ್ತು ನಿೇಡತತ್ಿದ್. ಇದತ ಜಿೇವ ಉಳಿಸತವ ಒತಿ್ಡ 
ಅರ್ಥವಾ ನಾಯಕನ್ ಒತಿ್ಡದ ಸಂದಭಯವಾಗಿದ,್ ಇದತ ಉತ್ಿಮ ಒತ್ಿಡದ ಪರಮತಖ ಉದಾಹರಣ್ಯಾಗಿದ.್ ಒಬಬ ವಯಕ್ತಿಯತ 
ತ್ನ್ು ಜಿೇವವನ್ತು ಅರ್ಥವಾ ತಾನ್ತ ಪಿರೇತ್ಸತವ ವಯಕ್ತಯಿ ಜಿೇವವನ್ತು ಉಳಿಸಲತ ದ್ೈಹಿಕ ಶಕ್ತಿಯ ಅಸಾಧಯವಾದ ಸಾಧನ್ಯನ್ತು 
ಮಾಡತವ ಕಥ್ಗಳನ್ತು ನಿೇವು ಕ್್ೇಳಿರಬಹತದತ. ಅಡಿರನಾಲಿನ ಉಲಬಣಕ್್ಾ ಕ್ಾರಣವಾಗತವ ಈ ರಿೇತ್ಯ ಒತಿ್ಡವು ನ್ಮಗ್ 
ಒಳ್ುಯದತ. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
 

ಸಾರ ಾಾಂಶ   
  ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ನಿೇಡಿರತವಂತ ್ಒತ್ಿಡವನ್ತು ನಿವಯಹಿಸಲತ ಸಲಹಗ್ಳನ್ತು ಸಾರಾಂಶ ಮಾಡತವ 

ಮ್ಲಕ ಚರ್್ಯಯನ್ತು ಮತಕ್ಾಿಯಗ್್ ಳಿಸಿ. 
 ಈ ಪರಯೇಗ/ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ಂದ ಅವರತ ಏನ್ತ ಕಲಿತ್ದಾಾರಂ್ದತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ್ ಕ್ೇ್ಳಿ. 
 ಅವರತ ಇಲಿಲಯವರಗ್ ್ಏನ್ತ ಮಾತ್ನಾಡಿದಾಾರ ್ಎಂಬತದರ ಕತರಿತ್ತ ಯಾವುದೇ್ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಹ್್ ಂದಿದಾರ ್
ಕ್್ೇಳಿ. 

 

 
ಅನುಕಮಲಕಾಕ ಗಿ ಟಿಪಪಣಿ ಗಳು   
 

 ಅಧಿವ್ೇಶನ್ಕ್ಾಾಗಿ ಚಟತವಟಿಕ್ಗ್ಳು/ ಸನಿುವ್ೇಶಗಳ ಮತದಿರತ್ ಪರತ್ಗಳನ್ತು ಸಿದಧವಾಗಿಡಿ. 
 ಸಂಕ್ಷಿಪಿವಾಗಿ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಫಿ್ಲಪ್ ರ್ಾರ್ಟ್‌ಯನ್ಲಿಲ ಇರಿಸಿ ಇದರಿಂದ ಅದನ್ತು ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ ಸಮಯದಲಿಲ 
ತ್ರಗತ್ಯಲಿಲ ಪರದರ್ಶಯಸಬಹತದತ. 

 ಭಾಗವಹಿಸತವಿಕ್ಯ್ನ್ತು ಪ್್್ರೇತಾಹಿಿಸಿ ಮತ್ತಿ ಚರ್್ಯಗಳನ್ತು ಸಂವಾದಾತ್ಮಕವಾಗಿ ಮಾಡಿ. 
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ಟಿಪಪ ಣಿಗಳು  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
ಘಟಕ 7.2: ಡಿಜಿಟಲ್ ಸಾಕ್ಷರತೆ: ಪುನರಾವತಾರ್ೆ 

ಕಲಿಕೆಯ ಪಾಮುಖ ಫಲಿತಾಂಶಗಳು 

 

ಈ ಘಟಕದ ಅಾಂ ರ್ಯ ದ ವ ೇಳ ಗ  ನೇವು ಈ ಕ ಳಗಿರುವ ವಿಷಯಗಳನು ು ತಿಳಿದು ಕ ಮಳುುವಿ ರಿ: 
1. ಗ್ಣ್ ಕಯಂತರ ನ ಮ ಲ ಭಾಗ್ಗ್ಳನುು ಗ್ುರುತಿಸಿ  
2. ಕ್ತೇಲಿಮಣಯ್ (Keyboard)  ಮ ಲ ಭಾಗ್ಗ್ಳನುು ಗ್ುರುತಿಸಿ  
3. ಗ್ಣ್ ಕಯಂತರ ಮ ಲ ಪರಿಭಾಷ ಯನುು ನ  ನಪಿಸಿಕ  ಳಿು  
4. ಮ ಲ ಗ್ಣ್ ಕಯಂ ತರ ಕ್ತೇಲಿಗ್ಳ ಕಾಯಿಗ್ಳನುು ನ  ನಪಿಸಿಕ  ಳಿು  
5. ಎಂ.ಎಸ ಆಫ್ಲೋಸ ನ ಮುಖ್ಯ ಅಪಿಿ ಕ ೋಶನ ಗ್ಳನುು ಚರ್ಚ ಿ ಸಿ  
6. ಮೈಕ  ರೋಸಾಫ್ಟ ಿಮ್ಮೇಲ್್ುೇಟ ಪರಯೋ ಜನಗ್ಳನುು ಚರ್ಚ ಿ ಸಿ  
7. ಇ ವಾಣಿಜಯದ ವಿವಿಧ್ ಪರಕಾರಗ್ಳನುು ಗ್ುರುತಿಸಿ  
8. ರ್ಚ ಲರಿ  ವಾಯಪಾರಿಗ್ಳಳ ಮತು ಿಗ್ಾರಹಕರಿಗ್  ಇ ವಾಣಿಜಯದ ಪರಯೋ ಜನಗ್ಳನುು ಪಟ್ಟ ಿ ಮಾಡಿ  
9. ಭಾರತದಲ್ಲ ಿಇ ವಾಣಿಜಯವನುು ಹ ರ್ಚ ಿಸಲು ಡಿಜಿಟಲ್ ಭಾರತ್ ಅಭಿಯಾನ ವನುು ಚರ್ಚಿ ಸಿ 

 10   ಇ ವಾಣಿಜಯದ ವಿಭಾಗದಲ್ಲ ಿನೋವು ಉತ ಪನು ಅರ್ವಾ ಸ ೋವ ಯನುು ಹ ೋಗ್  ಮಾರಾಟ್ ಮಾಡುತಿಿ ೋರಿ ಎಂ ಬ ುದನುು ವಿವರಿಸಿ   
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ಘಟಕ 7.2.1:  ಗಣಕ ಯಾಂ ರ್ಾ ಮರ್ ುತ ಅಾಂ ರ್ಜಾಿಲ ಮೂಲಗಳು: 
ಗಣಕ ದ ಭಾಗ ಗಳು 
 
  

ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  
 ಈ ಘಟಕದ ಅಾಂ ರ್ಯ ದ ವ ೇಳ ಗ  ನೇವು ಈ ಕ ಳಗಿರುವ ವಿಷಯಗಳನು ು ತಿಳಿದು ಕ ಮಳುುವಿ ರಿ: 

 ಗ್ಣ್ಕದ ಮ ಲ ಭಾಗ್ಗ್ಳ ನುು ಗ್ುರ ುತಿಸಿ 
 ಕ್ತೇಲಿಮಣಯ್ ಮ ಲ ಭಾಗ್ಗ್ಳ ನುು ಗ್ುರ ುತಿಸಿ 
 ಗ್ಣ್ಕದ ಮ ಲ ಪರಿಭಾಷ ಯ ನುು ನ ನಪಿಸಿಕ  ಳಿು 
 ಮ ಲ ಗ್ಣ್ಕದ ಕ್ತೇಲಿಗ್ಳ ಕಾಯಿಗ್ಳ ನುು ನ ನಪಿಸಿಕ  ಳಿು 

 

 ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು  
 

 ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿ 
 ಅಗ್ತಯವಿರುವ ಅಪಿಿಕ ೋಶನ ಗ್ಳ ್ ಂ ದಗ್  ಗ್ಣ್ಕದ ವಯವಸ ಥಗ್ಳ ಳ 

 
 

 ಹ ೇಳಿ  

  ಮ ಲಭ ತ ಗ್ಣ್ಕದ ಭಾಗ್ಗ್ಳ ತವರಿತ ಪುನರಾವತಿನ ಯನುು ತ ಗ್ ದುಕ  ಳ ್ ುೋಣ್. 
 ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿಯ ಲಿ್ಲ ನೋಡಲಾದ ತರ ಗ್ತಿಯ ಂದಗ್  ' ಗ್ಣ್ಕದ ಮ ಲ ಭಾಗ್ಗ್ಳ ಳ' ಮತು ಿ' ಕ್ತೇಲಿಮಣಯ್  

ಮ ಲ ಭಾಗ್ಗ್ಳ ಳ' ಕುರಿತು ಚರ್ಚಿಸಿ. 

 ವಿವರಿಸಿ  
 

 ನ ೈಜ ವಯವಸ ಥಯಲ್ಲಿ ಪರದಶಿಸುವ ಮ ಲಕ ಗ್ಣ್ಕಯಂತರ ಮತು ಿಕ್ತೇಲಿಮಣಯ್ ಎಲಾಿ ಭಾಗ್ಗ್ಳ ನುು ವಿವರಿಸಿ. 
 

 
ಕ ೇಳಿ  
  ಅಂತಜಾಿಲದ ಬಗ್ ೆ ನಮಗ್  ತಿಳಿ ದದ ಯೋ? 
 ನೋವು ಎಂ ದಾದರ    ಅಂ ತಜಾಿಲ ಬಳ ಸಿದದೋರಾ? 
 ಅಂತಜಾಿಲ ಏಕ  ಉಪಯುಕಿವಾಗಿದ  ಎಂ ದು ನೋವು ಭಾವಿಸುತಿಿೋ ರಿ? 
 ನೋವು ಅಂತಜಾಿಲದಲ್ಲ ಿಮಾಡಿದ ಕ  ನ ಯ ಕಾಯಿ ಯಾವುದು? 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

  

  
 

ಹ ೇಳಿ  

 
 ಕ ಲವು ಮ ಲಭ ತ ಅಂತಜಾಿಲದ ನಯ ಮಗ್ಳ ನುು ನ  ೋಡ  ೋಣ್. 
 ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿಯ ಲಿ್ಲ ನೋಡಿರ ುವಂ ತ  ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ  ಂದಗ್  'ಮ ಲ ಅಂ ತಜಾಿಲ ನಯ ಮಗ್ಳ ನುು' 

ಚರ್ಚಿಸಿ. 

 

 
ಸಾರ ಾಾಂಶ   
  ಈ ಪರಯೇಗ /ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಯಂದ ಅವರ ು ಏನು ಕಲ್ಲತಿದಾದರ ಂ ದು ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರಿಗ್  ಕ ೋಳಿ. 
 ಅವರ ು ಇಲಿ್ಲಯ ವರ ಗ್  ಏನು ಮಾತನಾಡಿದಾದರ  ಎಂ ಬುದರ ಕುರಿತು ಯಾವುದ ೋ ಪರಶ್ ುಗ್ಳನುು ಹ  ಂ ದದದರ  ಕ ೋಳಿ. 
 ಉದಯಮಿಗ್ಳಿಗ್   ಗ್ಣ್ಕಯಂತರ ಮತು ಿಅಂತ್ಜಾಯಲದ  ಪಾರಮುಖ್ಯತ ಯ ನುು ಸಾರಾಂಶ ಮಾಡುವ ಮ ಲಕ 

ಚಚ ಿಯನುು ಮುಕಾಿಯ ಗ್  ಳಿ ಸಿ. 
  

 
ಪಾಾಯೇಗಿಕ  
 

 ಪಾರಯ ೋಗಿಕ ಅಧಿವ ೋಶನವನುು ನಡ ಸಿ.. 
  ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರಗ್  ಗ್ಣ್ಕಯ ಂತರ ಪರಯೇಗಾಲಯದಲ್ಲಿ ಸಭ ಸ ೋರ ಲ ು  ಹ ೋಳಿ. 
   ಅಭಾಯಸದ ಸಮಯದಲ್ಲಿ ಸಹಾಯವನುು ಮಾಡಿ 

 

 
ಮಾಡಿ  

  ತ್ಂಡದ ಗ್ಾತರ ಮತುಿ ಪರಯೇಗಾಲಯದಲಿ್ಲ ಲಭಯವಿರ ುವ ಗ್ಣ್ಕಯಂ ತರಗ್ಳ ಸಂಖ ಯಯ ನುು ಅವಲಂ ಬಸಿ ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಗ್ಾಗಿ 
ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರನುು ಗ್ುಂಪು ಮಾಡಿ. 

 ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಯ ಉದ ದೋಶ ಮತುಿ ಅವಧಿಯ ನುು ವಿವರಿಸಿ. 
 ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರು ನಯ ೋರ್ಜಸಲಾದ ಪಾರಯ ೋಗಿಕ ವಾಯಯಾಮಗ್ಳ ನುು ಪ ಣ್ಿಗ್  ಳಿ ಸುತಾಿ ರ  ಎಂ ದು 

ಖ್ರ್ಚತಪಡಿಸಿಕ  ಳಿು. 
  
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ಘಟಕ 7.2.2: ಎಾಂ.ಎ ಸ್ ಆ ಫೇಸ್ ಮರ್ ುತ ಮಂಚಂಚೆ: ಎಾಂಎಸ್ 
ಆಫೇಸ್ ಬಗ ೆ 

 

 

 

 

ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು
 

 
ಈ ಘಟಕದ ಅಾಂ ರ್ಯ ದ ವ ೇಳ ಗ  ನೇವು ಈ ಕ ಳಗಿರುವ ವಿಷಯಗಳನು ು ತಿಳಿದು ಕ ಮಳುುವಿ ರಿ: 

 ಎಂ ಎಸ ಆಫ್ಲೋಸ ನ ಮುಖ್ಯ ಅಪಿಿಕ ೋಶನ ಗ್ಳ ನುು ಚರ್ಚಿಸಿ 
 ಮೈಕ  ರೋಸಾಫ್ಟಿ ಮ್ಮೇಲ್್ುೇಟ ಪರಯೋಜನಗ್ಳ ನುು ಚರ್ಚಿಸಿ 

 

ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು  
  ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿ 
 ಎಂ ಎಸ ಆಫ್ಲೋಸ ನ  ಂ ದಗ್   ಗ್ಣ್ಕಯಂ ತರ  

 

ಕ ೇಳಿ  
  ಗ್ಣ್ಕಯಂ ತರದಲಿ್ಲ ನೋವು ಆಗ್ಾಗ್ ೆ ಮಾಡುವ ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ  ಯಾವುದು ? 
 ಗ್ಣ್ಕಯಂ ತರದಲಿ್ಲ ಪರಸುತಿಿಗ್ಳನುು ಹ ೋಗ್  ಮಾಡುವುದು ಎಂ ದು ನಮಗ್  ತಿಳಿದದ ಯೋ ? 
 

ಹ ೇಳಿ    

 
 ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿಯಲ್ಲಿ ನೋಡಿರುವಂತ   ಎಂ ಎಸ ಆಫ್ಲೋಸ ನ ಸಂ ಕ್ಷಿಪಿ ಪರಿಚಯ ವನುು ನೋಡಿ. 
 ಅತಯಂತ ಜನಪಿರಯ ಕಚ ೋರಿ ಉತಪನುಗ್ಳ ನುು ಚರ್ಚಿಸಿ. ಅವರ ಅಪಿಿಕ ೋಶನ, ಪರಯ ೋಜನಗ್ಳಳ ಮತುಿ ಕ ಲಸವನುು ಸಂ ಕ್ಷಿಪಿವಾಗಿ 

ವಿವರಿಸಿ. 
 ಮೈಕ ಮಾೇಸಾಫ್ಟಟ ವರ್ಡ ಿ ಎನುುವುದು ವಡಿ ಪ  ರಸ ಸಿಂಗ ಪ  ರೋಗ್ಾರಂ ಆಗಿದುದ ಅದು ಡಾಕುಯಮಂರ್  ಗ್ಳ ನುು 

 ರ ರ್ಚಸಲು ಅನುಮತಿಸುತಿದ . ಪ  ರೋಗ್ಾರಂ ತವರಿತ ಫಾಮಾಯಿಟ್ಟಂಗ ಗ್ಾಗಿ ಟ ಂ ಪ ಿ ರ್  ಗ್ಳ ನುು ಹ  ಂ ದದ . 
 ಗ್ಾರಫ್ಲಕ್ಾ, ಕ  ೋಷ್ಿಕಗ್ಳ ಳ ಇತಾಯದಗ್ಳ ನುು ಸ ೋರಿಸಲು ನಮಗ್  ಅನುಮತಿಸುವ ವ ೈಶಷ್ಿಯಗ್ಳ್ ಇವ . 

 ಮೈಕೊಾೇಸಾಫ್ಟಟ ಎಕೆೆಲ್ ದ್್ ಡ ಿಪರಮಾಣದ ದತಾಿಂಶವನ್ತು ಲ್ಕಾಪರಿಶ್ ೇಧಿಸಲತ ಮತ್ತ ಿನಿವಯಹಿಸತವ ಸಾಧನ್ವಾಗಿದ್. ಇದತ 
ದತಾಿಂಶವನ್ತು ವಿಶ್ಲೇಷಿಸತವುದನ್ತು ಸರಳಗ್್ ಳಿಸಬಹತದತ. ದತಾಿಂಶದ ಆಧಾರದ ಮ್ಮೇಲ್ ರ್ಾರ್ಟ್‌ಯಗಳನ್ತು ರಚ್ಚಸಲತ ಮತ್ತ ಿ
ಸಂಕ್ತೇಣಯ ಲ್ಕ್ಾಾರ್ಾರಗಳನ್ತು ನಿವಯಹಿಸಲತ ಸಹ ಇದನ್ತು ಬಳಸಲಾಗತತಿ್ದ.್ ಕ್್್ ೇಶವು ವೈ್ಯಕಿ್ತಕ ಡೇ್ಟಾ ಬಾಕ ಿಆಗಿದತಾ 
ಅದತ ಅನ್ತಗತಣವಾದ ಅಂಕಣ ಮತ್ತಿ ಸಾಲತ ರ್ಶೇಷಿಯಕ್ಯ್ನ್ತು ಹ್್ ಂದಿರತತ್ಿದ.್ ಇದತ ಕ್್್ ೇಶಕ್ಾ್ ಹ್ಸರನ್ತು ನಿೇಡತತ್ಿದ,್ 
ಇದನ್ತು ಸ್ಲ್ ಉಲ್ಲೇಖ ಎಂದತ ಕರಯ್ಲಾಗತತಿ್ದ.್ ಪರತ್ ವಕ್‌ಯಬತಕ್‌ನ್ಲಿಲ ಬಹತ ಪತಟಗಳಿರಬಹತದತ. ಪರತ್ಯಂದತ ಪತಟ 
ಅರ್ಥವಾ ಹಾಳ್ಯನ್ತು ವಕ್‌ಯರ್ಶೇರ್ಟ ಎಂದತ ಕರಯ್ಲಾಗತತಿ್ದ.್ ನಿೇವು ಹ್್ ಸ ಎಕ್್ಲಿ್ ಫ್ೈಲ್ ಅನ್ತು ತರ್ದ್ಾಗ, ಅದತ 
ಸವಯಂರ್ಾಲಿತ್ವಾಗಿ ಮ್ರತ ವಕ್‌ಯರ್ಶೇರ್ಟ್‌ಗಳ್ ಂದಿಗ ್ನಿಮಮನ್ತು ಪ್ಾರರಂಭಿಸತತಿ್ದ,್ ಆದರ್ ನಿೇವು ಹಚಿ್್ಚನ್ದನ್ತು ಸ್ೇರಿಸಬಹತದತ. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  

 

 

 

 

ವಿವರಿಸಿ  
 

 ನ ೈಜ ಸಿಸಿಂನಲ್ಲಿ ಆಫ್ಲೋಸ ನ ಕಾಯಿನವಿಹಿಸುವ ಮತು ಿಆಗ್ಾಗ್ ೆ ಬಳ ಸುವ ವ ೈಶಷ್ಿಯಗ್ಳನುು ವಿವರಿಸಿ. 

ಕ ೇಳಿ  
  ಮಿಂಚಂರ್ಗ್್ಳ ಬಗ್ ೆ ನಮಗ್  ಏನು ಗ್  ತುಿ? 

 ನೋವು ಮಿಂಚಂರ್ ್ಐ ಡಿ ಹ  ಂ ದದದೋರಾ ? 
 ನಮಮ ಮಿಂಚಂರ್್ಗ್ಳ ನುು ನೋವು ಎಷ್ುಿ ಬಾರಿ ಪರಿಶೋಲ್ಲಸುತಿಿೋ ರಿ ? 

 

  ಹ ೇಳಿ     

  ಪರತಿಯಂ ದು ವಯವಹಾರಕ ಾ ಸಂ ವಹನ ಅತಯಗ್ತಯ. ಈ ದನಗ್ಳಲ್ಲಿ ಸಂ ವಹನ ಮಾಡಲು ವ ೋಗ್ವಾದ ಮತುಿ ಸುರ ಕ್ಷಿತ 
ಮಾಗ್ಿವ ಂ ದರ  ಮಿಂಚಂರ್ಗ್್ಳ ಮ ಲಕ. ಮೈಕ  ರೋಸಾಫ್ಟಿ ಮ್ಮೇಲ್್ುೇಟ ನಮಮ ಮಿಂಚಂರ್ಗ್್ಳ ನುು ಉತಿಮ ರಿೋತಿಯ ಲಿ್ಲ 
ನವಿಹಿಸಲು ಸಹಾಯ ಮಾಡುತಿದ  ಮತುಿ ಇತರ ಪರಯ ೋಜನಗ್ಳ ಹ  ೋಸಿ ಅನುು ಸಹ ನೋಡುತಿದ . 

  ಮೈಕ  ರೋಸಾಫ್ಟಿ ಮ್ಮೇಲ್್ುೇಟವನುು ಏಕ  ಆರಿಸಬ ೋಕು?" ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿ ನೋಡಿರ ುವಂ ತ  
ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ  ಂದಗ್  ಚರ್ಚಿಸಿ 

 

ಮಾಡಿ  

 
 ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರಗ್  ಗ್ಣ್ಕಯ ಂತರ ಪರಯೇಗಾಲಯದಲ್ಲಿ ಸಭ ಸ ೋರ ಲ ು  ಹ ೋಳಿ. 
 ನ ೈಜ ವಯವಸ ಥಯಲ್ಲಿ ಮ್ಮೇಲ್್ುೇಟದ  ಕಾಯಿವನುು ವಿವರಿಸಿ 

 

 

 
ಪಾದಶಿಸಿ  
 

 ಮಿಂಚಂರ್ ್ಐಡಿಯ ನುು ಹ ೋಗ್  ರ ರ್ಚಸುವುದು ಎಂ ಬುದನುು ಪರದಶಿಸಿ. 
 ಹ  ಸ ಮಿಂಚಂರ್್ಗ್ಳನುು ಬರ ಯ ುವುದು, ಮಿಂಚಂರ್ಗ್್ಳನುು ಕಳ ಳಹಿಸುವುದು ಹ ೋಗ್  ಎಂ ಬುದನುು ಪರದಶಿಸಿ. 
 ಪತರವನುು ರ ರ್ಚಸಲು ಮತು ಿಮಿಂಚಂರ್್ನಲಿ್ಲ ಲಗ್ತಾಿಗಿ ಕಳ ಳಹಿಸಲು ಮೈಕ  ರೋಸಾಫ್ಟಿ ಆಫ್ಲೋಸ ಅಪಿಿಕ ೋಶನ ಅನುು ಹ ೋಗ್  

ಬಳ ಸುವುದು ಎಂ ಬುದನುು ಪರದಶಿಸಿ. 
 ಇತರ ಮೈಕ  ರೋಸಾಫ್ಟಿ ಆಫ್ಲೋಸ ಅಪಿಿಕ ೋಶನ ಗ್ಳ ನುು ಹ ೋಗ್  ಬಳ ಸುವುದು ಎಂ ಬುದನುು ಪರದಶಿಸಿ. 
  
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

 

  

 
ಪಾಾಯೇಗಿಕ  
 

 ಸಾರ ಾಾಂಶ   
 

 ಅಭಾಯಸದ ಸಮಯದಲ್ಲಿ ಸಹಾಯವನುು ಮಾಡಿ 
 ತ್ಂಡದ ಗ್ಾತರ ಮತುಿ ಪರಯೇಗಾಲಯದಲಿ್ಲ ಲಭಯವಿರ ುವ ಗ್ಣ್ಕಯಂ ತರಗ್ಳ ಸಂಖ ಯಯ ನುು ಅವಲಂ ಬಸಿ ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಗ್ಾಗಿ 

ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರನುು ಗ್ುಂಪು ಮಾಡಿ. 
 ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಯ ಉದ ದೋಶ ಮತುಿ ಅವಧಿಯ ನುು ವಿವರಿಸಿ. 

 

 ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರು ಈ ಪರಯೇಗ/ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಯಂ ದ ಏನನುು ಕಲ್ಲತಿದಾದರ ಂ ದು ಕ ೋಳಿ. 
 ಅವರ ು ಇಲಿ್ಲಯ ವರ ಗ್  ಏನು ಮಾತನಾಡಿದಾದರ  ಎಂ ಬುದರ ಕುರಿತು ಯಾವುದ ೋ ಪರಶ್ ುಗ್ಳನುು ಹ  ಂ ದದದರ  ಕ ೋಳಿ. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  

 ಹ ೇಳಿ  

 

 

ಕ ೇಳಿ  
 

ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  
 

ಘಟಕ 7.2.3: ಇ-ವ್ಾಣಿಜ್ಾ 

 ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು  
 

ಈ ಘಟಕದ  ಅಂತಯದ ವ ೋಳ ಗ್  ನೋವು ಈ ಕ ಳ ಗಿರುವ ವಿಷ್ಯಗ್ಳ ನುು ತಿಳಿದುಕ  ಳಳುವಿರಿ: 
 ವಿವಿಧ್ ರಿೋತಿಯ ಇ ವಾಣಿಜಯವನುು ಗ್ುರ ುತಿಸಿ 
 ರ್ಚಲಿ ರ  ವಾಯಪಾರಿಗ್ಳಳ ಮತುಿ ಗ್ಾರಹಕರಿಗ್  ಇ ವಾಣಿಜಯದ ಪರಯೋಜನಗ್ಳ ನುು ಪಟ್ಟಿ ಮಾಡಿ 
 ಡಿರ್ಜಟ್ಲ್ ಭಾರ ತ ಅಭಿಯಾನವನುು ಚರ್ಚಿಸಿ ಭಾರ ತದಲ್ಲಿ ಇ ವಾಣಿಜಯವನುು ಹ ರಿ್ಚಸಲು ಸಹಾಯ ಮಾಡುತಿದ  
 ಇ ವಾಣಿಜಯ ವಿಭಾಗದಲಿ್ಲ ನೋವು ಉತಪನು ಅರ್ವಾ ಸ ೋವ ಯ ನುು ಹ ೋಗ್  ಮಾರಾಟ್ ಮಾಡುತಿಿೋ ರಿ ಎಂ ಬುದನುು ವಿವರಿಸಿ 

 ಅಂತಜಾಿಲ ಸಂ ಪಕಿದ  ಂ ದಗ್  ಗ್ಣ್ಕಯ ಂ ತರ  
 ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿ 

 

 ನಮಮಲ್ಲಿ ಎಷ್ುಿ ಮಂ ದ ಮಿಂಚಾಕಣಿ  ಖರಿೇದಿ ಮಾಡಿದದೋರಿ? 
 ನೋವು ಕನಷ್ಿ ಐದು ಖರಿೇದಿ ಜಾಲತಾಣಗ್ಳ ನುು ಹ ಸರಿಸಬಹುದ ೋ? 
 ನೋವು ಖರಿೇದಿನಲ್ಲ ಿಹ ಚಾಗಿಿ ಖ್ರಿೋದಸುವ ಉತಪನು ಯಾವುದು? 
 ನೋವು ಮಾರ ುಕಟ ಿಗ್  ಹ  ೋಗ್ುವ ಬದಲು ಮಿಂಚಾಕಣಿನಲ್ಲ ಿಏಕ  ಖರಿೇದಿ ಮಾಡುತಿಿೋ ರಿ 

 

 ಕ ೇಳಿ  
 

 " ಇ ವಾಣಿಜಯ ಎಂ ದರ ೋನು" ಎಂ ಬುದರ ಸಂ ಕ್ಷಿಪಿ ಪರಿಚಯ ವನುು ನೋಡಿ. ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿಯ ನುು ನ  ೋಡಿ. 
 1990 ರ ದಶಕದ ಆರಂ ಭದಲ್ಲಿ ಇ ವಾಣಿಜಯ ಹ  ರಹ  ಮಿಮತು ಮತುಿ ಅದರ ಬಳ ಕ ಯ ು ತವರಿತ ದರದಲ್ಲಿ ಹ ಚಾಯಿತು. 

ಇಂ ದು, ಅನ ೋಕ ಸಂಸ್ೆಗ್ಳಳ ತಮಮ ಉತಪನುಗ್ಳ ನುು ಮಿಂಚಾಕಣಿನಲ್ಲಿ ಮಾರಾಟ್ ಮಾಡುತಿವ . ಆಹಾರ, ಬಟ ಿ, ಮನರ ಂ ಜನ , 
ಪಿೋಠ  ೋಪಕರ ಣ್ಗ್ಳ ಳ ಮತು ಿಇತರ ಹಲವು ವಸುಿಗ್ಳ ನುು ಮಿಂಚಾಕಣಿನಲ್ಲಿ ಖ್ರಿೋದಸಬಹುದು. 

  

 ಉತಪನುಗ್ಳ ನುು ಖ್ರಿೋದಸುವುದನುು ಹ  ರ ತುಪಡಿಸಿ ನೋವು ಅಂತಜಾಿಲನಲ್ಲಿ ಇತರ ಯಾವ ರಿೋತಿಯ ವಹಿವಾಟ್ುಗ್ಳ ನುು 
ನಡ ಸಿದದೋರಿ? 

  
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  
 

 

 
ರ್ಾಂಡದ ಚಟುವಟಿಕ   

 ಇ ವ್ಾಣಿಜ್ಾ ಉದಾಹರಣ ಗಳು 
 ಇ ವಾಣಿಜಯ ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಗ್ಳಿಗ್ಾಗಿ ಅವರ ು ಬಳ ಸಿದ ಕ ಲವು ಪಾವತಿ ಗ್ ೋರ್  ವ ೋಗ್ಳ ನುು ಪಟಿ್ಟ ಮಾಡಲು ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರಿಗ್  

ಸ ರ್ಚಸಿ. 
 ಈ ಪಟ್ಟಯಿ ನುು ಮಾಡಲು ಅವರಿಗ್  5 ನಮಿಷ್ಗ್ಳ ನುು ನೋಡಿ. 
 ಪಾವತಿ ಹಬ್ಾಬಗಿಲತ  ಮ ಲಕ ವಹಿವಾಟ್ುಗ್ಳ ನುು ಚರ್ಚಿಸಿ 
 ನಮಮ ದನನತಯದ ವಹಿವಾಟ್ುಗ್ಳ ಲ್ಲಿ ಇ ವಾಣಿಜಯ  ಎಷ್ುಿ ಪರಮುಖ್ವಾಗಿದ  ಎಂ ಬುದನುು ಪರಸಾಿಪಿಸುವ ಮ ಲಕ ಚಚ ಿಯನುು 

ಮುಕಾಿಯ ಗ್  ಳಿ ಸಿ 
 

 ಹ ೇಳಿ    

  ವಹಿವಾಟಿನ್ಲಿಲ ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಪರಕ್ಾರಗಳ ಆಧಾರದ ಮ್ಮೇಲ್ ಇ ವಾಣಿಜಯ ಚಟತವಟಿಕ್ಗ್ಳನ್ತು ವಗಿೇಯಕರಿಸಬಹತದತ. 
 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಂದ "ಇ ವಾಣಿಜಯ ಪರಕ್ಾರಗಳನ್ತು" ಚಚ್ಚಯಸಿ. 

ಹ ೇಳಿ    

 
 ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿಯಂದ ಇ ವಾಣಿಜಯ  ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಗ್ಳ ಉದಾಹರರ್ ಗ್ಳನುು ನೋಡಿ. 

 ಮಾಡಿ  

  ಅವುಗಳನ್ತು ಬಳಸತವ ಕ್ಲ್ವು ಜನ್ಪಿರಯ ಜಾಲತಾಣಗಳ ಉದಾಹರಣ್ಗಳು ಮತ್ತಿ ಹ್ಸರತಗಳನ್ತು ನಿೇಡತವ ಮ್ಲಕ ಎಲಾಲ 
ರಿೇತ್ಯ ಇ ವಾಣಿಜಯವನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ. 

 ಪರತ್ಯಂದತ ಪರಕ್ಾರದ ಕ್ಲ್ವು ಜನ್ಪಿರಯ ಇ ವಾಣಿಜಯ ಜಾಲತಾಣ್‌ಗಳನ್ತು ಹಂಚ್ಚಕ್್್ ಳುಲತ ವಗಯವನ್ತು ಕ್ೇ್ಳುವ ಮ್ಲಕ 
ಚರ್್ಯಯನ್ತು ಸಂವಾದಾತ್ಮಕವಾಗಿಸಿ 

 
ಹ ೇಳಿ    

 
 ಇ ವಾಣಿಜಯ ಚಟತವಟಿಕ್್ಗಳು ಚ್ಚಲಲರ ್ವಾಯಪ್ಾರಿಗಳು ಮತ್ತ ಿಗಾರಹಕರತ ಇಬಬರಿಗ್ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ತು ತ್ರತತಿ್ವ.್ 
 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಂದ ಇ ವಾಣಿಜಯದ್‌ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
 ವಿವರಿಸಿ   

 
 ಇ ವಾಣಿಜಯ ಚಟತವಟಿಕ್್ಗಳನ್ತು ಬಳಸತವ ಹ್ಚಿ್ಚನ್ ಜನ್ಸಂಖ್್ಯಯತ ಶ್ರೇಣಿ-1 ಮತ್ತಿ ಶ್ರೇಣಿ-2 ನ್ಗರಗಳಲಿಲ ವಾಸಿಸತತಿ್ದಾಾರ.್ 
ಹಂತ್-3 ಮತ್ತಿ 4 ಕ್ಷೇ್ತ್ರಗಳಲಿಲ ಡಿಜಿಟಲ್ ಹಣದ ಬಳಕ್ಯ್ನ್ತು ಉತ್ೇಿಜಿಸಲತ, ಪರಧಾನಿ ರ್ಶರೇ ಮೊೇದಿ ಅವರತ "ಡಿಜಿಟಲ್ ಭಾರತ್ 
ಅಭಿಯಾನ್" ವನ್ತು ಪ್ಾರರಂಭಿಸಿದರತ. 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಂದ “ಡಿಜಿಟಲ್ ಭಾರತ್ ಅಭಿಯಾನ್” ಕತರಿತ್ತ ಚಚ್ಚಯಸಿ. 
 ಡಿಜಿಟಲ್ ಭಾರತ್ ಯೇಜನಯ್ ಮ್ಲಕ ಸಕ್ಾಯರವು ದ್ರವಾಣಿ ಸಂಪಕಯದ ಮ್ಲಕ ಸ್ೇವಗ್ಳನ್ತು ತ್ಲತಪಿಸತತಿ್ದ ್ಮತ್ತಿ 
ಹಾಗ್ ಮಾಡತವ ಮ್ಲಕ ದ್ೇಶದ ದ್ರದ ಮ್ಲಗ್ಳಿಗ ್ಅಂತ್ಜಾಯಲ ಮತ್ತಿ ಬಾರಡ್‌ಬಾಯಂಡ ಅನ್ತು ತ್ರತವ ನಿರಿೇಕ್ಷಯ್ದ.್ 
ಈ ಸಂಪಕಯವು ಇ ವಾಣಿಜಯ ಚಟತವಟಿಕ್ಗ್ಳನ್ತು ಸಹ ಹಚಿ್್ಚಸತತಿ್ದ.್ ಇದಲಲದ,್ ಭಾರತ್ ಸಕ್ಾಯರವು ಭಾರತ್ ಅಂರ್ಯ್ನ್ತು 
ಆಧತನಿೇಕರಿಸತತಿ್ದ ್ಮತ್ತಿ ಇ ವಾಣಿಜಯ ಸಂಬಂಧಿತ್ ಸ್ೇವಗ್ಳಿಗ ್ವಿತ್ರಣಾ ವಿಭಾಗವಾಗಿ ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸತವ ಗತರಿಯನ್ತು 
ಹ್್ಂದಿದ.್ 

  

 ಹ ೇಳಿ    

  ಈಗ ನಾವು ಇ ವಾಣಿಜಯವನ್ತು ಬಳಸಿಕ್್್ಂಡತ ಉತ್ಪನ್ುವನ್ತು ಮಾರಾಟ ಮಾಡತವುದತ ಹ್ೇಗ ್ಎಂದತ ಚಚ್ಚಯಸ್್ೇಣ. 
 ಪರತ್ಯಂದತ ಉತ್ಪನ್ುವನ್ತು ಅಂತ್ಜಾಯಲದ ವೇ್ದಿಕ್ಯ್ಲಿಲ ಮಾರಾಟ ಮಾಡಬ್ೇಕತ. ನಿಮಮ ಉತ್ಪನ್ುವನ್ತು ನಿೇವು ಮಾರಾಟ 
ಮಾಡಬ್ೇಕ್ಾದ ಅಂಗಡಿ ಎಂದತ ಯೇಚ್ಚಸಿ. ಈಗ ಈ ಅಂಗಡಿಯತ ನಿಮಮದ್ೇ ಆಗಿರಬಹತದತ ಅರ್ಥವಾ ಹಂಚ್ಚಕ್್್ ಳುಬಹತದತ 
ಅರ್ಥವಾ ಬಾಡಿಗಗ್ ್ಪಡಯ್ಬಹತದತ. ಅಂಗಡಿಯತ ನಿಮಮದೇ್ ಆಗಿದಾರ ್ಅರ್ಥವಾ ಬಾಡಿಗ್ಗ ್ಇದಾರ ್ಆ ಅಂಗಡಿಯಲಿಲ ನಿಮಮ 
ಉತ್ಪನ್ುಗಳು ಮಾತ್ರ ಇರತತಿ್ವ.್ ಅಂಗಡಿಯನ್ತು ಹಂಚ್ಚಕ್್್ ಂಡರ್, ಆ ಅಂಗಡಿಯಲಿಲ ಬಹತ ಮಾರಾಟಗಾರರ ಉತ್ಪನ್ುಗಳು ಇರತತಿ್ವ.್ 
ಅಂಗಡಿಯಲಿಲ ಬಹತ ಮತದ್ರಗಳ ಉತ್ಪನ್ುಗಳನ್ತು ಹ್್ ಂದಿರತವ ಸರಕ್ತನ್ ಮಳಿಗ ್ಒಂದತ ಸಾಮಾನ್ಯ ಉದಾಹರಣಯ್ಾಗಿದ.್ 

 ಅಂತಯ್್ಕೇ, ಇ ವಾಣಿಜಯದ್‌ಲಿಲ ಅಂಗಡಿಯತ ನಿಮಮ ಉತ್ಪನ್ುಗಳನ್ತು ಪರದರ್ಶಯಸತವ ಜಾಲತಾಣ ಆಗಿದ.್ ಇದತ ನಿಮಮ ಸವಂತ್ 
ಜಾಲತಾಣ ಆಗಿದಾರ್ ಅದತ ನಿಮಮ ಉತ್ಪನ್ುಗಳನ್ತು ಪರತಯ್ೇಕವಾಗಿ ಪರದರ್ಶಯಸತತಿ್ದ.್ ಈ ಸಂದಭಯದಲಿಲ ನಿೇವು ಭರಿಸಬೇ್ಕ್ಾದ ವ್ಚಿ 
ಹಿೇಗಿರತತಿ್ದ:್ 

⬧ ಜಾಲತಾಣ ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸಲಾಗತತಿ್ದ ್
⬧ ಜಾಲತಾಣವನ್ತು ಹ್್ೇಸ್ಟಟ ಮಾಡಲಾಗತತಿ್ದ ್
⬧ ಜಾಲತಾಣ ನಿವಯಹಣ ್

 ನಿೇವು ಜಾಲತಾಣ ಅನ್ತು ಬಾಡಿಗ್ಗ ್ಪಡ್ದರ ್ಅದತ ನಿಮಮ ಸವಂತ್ ಉತ್ಪನ್ುಗಳನ್ತು ಪರದರ್ಶಯಸತತಿ್ದ ್ಆದರ ್ಅಭಿವೃದಿಧ, ಹ್್ ೇಸಿಟಂಗ 
ಮತ್ತ ಿನಿವಯಹಣ ್ಭಾಗಗಳು ಮಾಲಿೇಕರಿಗ ್ಹ್್ೇಗತತಿ್ದ.್ ಇದತ ಈ ಚಟತವಟಿಕ್ಗ್ಳನ್ತು ನಿವಯಹಿಸಲತ ಸಮಯ ಮತ್ತ ಿ
ವ್ಚಿವನ್ತು ಉಳಿಸತತಿ್ದ.್ 

 ಸಣಣ ಸಂಸ್ೆಯಗಳು ಸಾಮಾನ್ಯವಾಗಿ ಜಾಲತಾಣ ಬಾಡಿಗಗ್ ್ಹ್್ ೇಗತತಿ್ವ ್ಮತ್ತಿ ದ್್ ಡ ಿಸಂಸ್ೆಯಗಳು ತ್ಮಮದ್ೇ ಆದ 
ಜಾಲತಾಣವನ್ತು ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸತತಿ್ವ್. 

 ಹಂಚ್ಚದ ವಿಭಾಗ್‌ಗಳ ಪರಿಕಲಪನಯ್ತ ಇತಿ್ೇಚ್ಚನ್ ದಿನ್ಗಳಲಿಲ ಬಹಳ ಜನ್ಪಿರಯವಾಗಿದ.್ ಈ ವ್ೇದಿಕ್ಯ್ಲಿಲ ಮಾರಾಟಗಾರರತ 
ನ್್ೇಂದಾಯಸಿಕ್್್ ಳುಬೇ್ಕತ ಮತ್ತ ಿನ್ಂತ್ರ ಅವರತ ತ್ಮಮ ಸರಕತಗಳನ್ತು ಸಾಮಾನ್ಯ ವ್ೇದಿಕ್ಯ್ಲಿಲ ಮಾರಾಟ ಮಾಡಬಹತದತ. 
ಇವುಗಳಲಿಲ ಅತ್ಯಂತ್ ಜನ್ಪಿರಯವಾದವುಗಳ್ಂದರ್ ಅಮ್ಮಜಾನ, ಮ್ಮೈಂತಾರ, ಫಿ್ಲಪ್್‌ಕ್ಾರ್ಟಯ, ಇತಾಯದಿ. 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  
 

ಪಾತ್ಾಾಭಿನಯ  

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಮಿಂಚಾಕಣಿನ್ಲಿಲ ಮಾರಾಟ ಮಾಡಲತ ಬಯಸತವ ಉತ್ಪನ್ು ಅರ್ಥವಾ ಸ್ೇವಯ್ನ್ತು ಆಯ್ಕಾ ಮಾಡಲತ ಹೇ್ಳಿ. 
 ಅವರತ ಅಸಿಿತ್ವದಲಿಲರತವ ಇ ವಾಣಿಜಯ ವಿಭಾಗ್‌ಗಳನ್ತು ಹೇ್ಗ ್ಬಳಸತತಾಿರ ್ಅರ್ಥವಾ ಅವರ ಉತ್ಪನ್ು ಅರ್ಥವಾ ಸ್ೇವಯ್ನ್ತು 
ಮಾರಾಟ ಮಾಡಲತ ಹ್್ ಸ ಇ ವಾಣಿಜಯ ವಿಭಾಗವನ್ತು ಹ್ೇಗ ್ರಚ್ಚಸತತಾಿರ ್ಎಂಬತದನ್ತು ವಿವರಿಸತವ ಸಂಕ್ಷಿಪಿ ಟಿಪಪಣಿಯನ್ತು 
ಬರಯ್ಲತ ಅವರಿಗ ್ತ್ಳಿಸಿ. 
 

 ಕ ೇಳಿ  
  ನಿಮಮ ಕ್್ೈಚ್ಚೇಲದಲಿಲ ನಿೇವು ಎಷತಟ ಹಣವನ್ತು ಹ್್ ಂದಿದಿಾೇರಿ? 
 ನಿೇವು ಕ್್ರಡಿರ್ಟ/ಡ್ಬಿರ್ಟ ಕ್ಾಡಯ ಹ್್ ಂದಿದಿಾೇರಾ? 
 ಮಿಂಚಾಕಣಿ ಖರಿೇದಿ ಮಾಡತವಾಗ ನಿೇವು ಪ್ಾವತ್ಗಳನ್ತು ಹ್ೇಗ ್ಮಾಡತತಿ್ೇರಿ? 

 
ಹ ೇಳಿ  

 
 ನ್್ೇಟತ ಅಮಾನಿಯೇಕರಣವು ಕ್ೈ್ಚ್ಚೇಲದಲಿಲ ಹಣವನ್ತು ಸಾಗಿಸತವುದನ್ತು ಕಷಟಕರವಾಗಿಸಿದ್. ಜನ್ರತ ಕ್ಾಡ್‌ಯಗಳ ಮ್ಲಕ ಅರ್ಥವಾ 
ಇತ್ರ ಡಿಜಿಟಲ್ ಹಣದ ಮ್ಲಕ ಖರಿೇದಿ ಮಾಡತತಾರಿ.್ 

 ಹಾಗಾದರ ್ಡಿಜಿಟಲ್ ಹಣ ಎಂದರ್ೇನ್ತ? 
 ಈ ರ್ಪದಲಿಲ ಹಣವನ್ತು ಪ್ಾವತ್ಸಲಾಗತತಿ್ದ ್ಮತ್ತಿ ಡಿಜಿಟಲ್ ರ್ಪದಲಿಲ ಸಿವೇಕರಿಸಲಾಗತತಿ್ದ.್ ಕ್್ೈಯಲಿಲ ಯಾವುದೇ್ 
ಹಣವನ್ತು ಒಳಗ್್ ಂಡಿಲಲ. ಪ್ಾವತ್ಗಳನ್ತು ಮಾಡಲತ ಇದತ ತ್ವರಿತ್ ಮತ್ತಿ ಅನ್ತಕ್ಲಕರ ಮಾಗಯವಾಗಿದ.್ 

 ವಿವಿಧ ರಿೇತ್ಯ ಡಿಜಿಟಲ್ ಪ್ಾವತ್ಗಳಿವ.್ ಅವುಗಳಲಿಲ ಕ್ಲ್ವನ್ತು ಇಲಿಲ ಸಂಕ್ಷಿಪಿವಾಗಿ ಚಚ್ಚಯಸ್್ೇಣ. 
 ಮೊದಲನಯ್ದತ ಸಾಮಾನ್ಯವಾಗಿ ಬಳಸತವ ವಯವಸ್ೆ ಅಂದರ್ ಕ್ಾಡ್‌ಯಗಳು. ಡ್ಬಿರ್ಟ ಕ್ಾಡಯ, ಕ್್ರಡಿರ್ಟ ಕ್ಾಡಯ, ಪಿರಪ್್ೇಯ್ಡಿ 
ಕ್ಾಡಯ, ಎಲಲವೂ ಈ ವಗಯಕ್್ಾ ಸ್ೇರತತಿ್ವ.್ 

 ನ್ಂತ್ರ ಇ-ವಾಯಲ್ರ್ಟ ಅರ್ಥವಾ ಮೊಬೈ್ಲ್ ವಾಯಲ್ರ್ಟ. ನ್್ ೇಟತ ಅಮಾನಿಯೇಕರಣದ ನ್ಂತ್ರ ಡಿಜಿಟಲ್ ಹಣದ ಅತ್ಯಂತ್ ಹಚ್ತಿ 
ಬಳಕ್ಯ್ ರ್ಪವಾಗಿದ.್ ಉದಾಹರಣ್ಗಳ್ಂದರ್ ಪ್್ೇಟಿಎಂ, ಸ್ಟೇರ್ಟ ಬಾಯಂಕ ಗಳ್್ಯ, ಫ್ಲರೇರ್ಾರ್ಜಯ ಇತಾಯದಿ. 

 ಮೊಬೈ್ಲ್ ಅಪಿಲಕ್ೇ್ಶನ್‌ಗಳು, ಆಧಾರ್ ಕ್ಾಡಯ ಆಧಾರಿತ್ ಪ್ಾವತ್ ಇತಾಯದಿಗಳಂತ್ಹ ಡಿಜಿಟಲ್ ಹಣದ ಹಲವು ರ್ಪಗಳು 
ಮಾರತಕಟ್ಟಯಲಿಲ ಬರತತಿ್ವ.್ 

 

 ಮಾಡಿ  

  ಪ್್ೇಟಿಎಂ ಮತ್ತ ಿಸ್ಟೇರ್ಟ ಬಾಯಂಕ ಸ್ುೇಹಿತ್ರಂತ್ಹ ಡಿಜಿಟಲ್ ಮಾದರಿಗಳ ಮ್ಲಕ ಪ್ಾವತ್ಗಳನ್ತು ಮಾಡತವುದತ ಮತ್ತಿ 
ಸಿವೇಕರಿಸತವುದತ ಹೇ್ಗ ್ಎಂಬತದನ್ತು ಪರದರ್ಶಯಸಿ. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
 ಕ ೇಳಿ  

  ಜನ್ರತ ಕ್್ೈಯಲಿಲ ಹಣವನ್ತು ಇಟತಟಕ್್್ ಳುುವ ಬದಲಿಗ ್ಡಿಜಿಟಲ್ ಹಣವನ್ತು ಬಳಸಲತ ಪ್ಾರರಂಭಿಸಿದಾಾರ ್ಎಂದತ ನಿೇವು ಏಕ್್ 
ಭಾವಿಸತತಿ್ೇರಿ? ನ್್ೇಟತ ಅಮಾನಿಯೇಕರಣ ಒಂದ್ೇ ಕ್ಾರಣವೇ್? 

 

 
ಹ ೇಳಿ    

  ಡಿಜಿಟಲ್ ಹಣವು ಸಾಂಪರದಾಯಕ ಕ್್ೈಯಲಿಲ ಇಟತಟಕ್್್ ಳುುವ ಹಣಕ್ತಾಂತ್ ಹ್ಚಿ್ಚನ್ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ತು ನಿೇಡತತಿ್ದ.್ ಅವುಗಳಲಿಲ 
ಕ್್ಲವು: 

 ಡಿಜಿಟಲ್ ಪ್ಾವತ್ಗಳು ಸತಲಭ ಮತ್ತಿ ಅನ್ತಕ್ಲಕರವಾಗಿದ.್ ನಿಮೊಮಂದಿಗ ್ಬಹಳಷತಟ ಹಣವನ್ತು ತ್ಗದ್ತಕ್್್ ಂಡತ ಹ್್ೇಗತವ 
ಅಗತ್ಯವಿಲಲ, ಒಂದತ ದ್ರವಾಣಿ ಅರ್ಥವಾ ಕ್ಾಡಯ ಸಾಕತ. 

 ಡಿಜಿಟಲ್ ಪ್ಾವತ್ ವಿಧಾನ್ಗಳ್ ಂದಿಗ,್ ನಿೇವು ಯಾವುದೇ್ ಸಮಯದಲಿಲ ಎಲಿಲಂದಲಾದರ್ ಪ್ಾವತ್ಸಬಹತದತ. 
 ಡಿಜಿಟಲ್ ಪ್ಾವತ್ಗಳು ಕಡಿಮ್ಮ ಅಪ್ಾಯವನ್ತು ಹ್್ ಂದಿರತತಿ್ವ.್ 

 

 ಸಾರ ಾಾಂಶ   
  ಈ ಪರಯೇಗ/ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ಂದ ಅವರತ ಏನ್ತ ಕಲಿತ್ದಾಾರಂ್ದತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ್ ಕ್ೇ್ಳಿ. 
 ಅವರತ ಇಲಿಲಯವರಗ್ ್ಏನ್ತ ಮಾತ್ನಾಡಿದಾಾರ ್ಎಂಬತದರ ಕತರಿತ್ತ ಯಾವುದೇ್ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಹ್್ ಂದಿದಾರ ್ಕ್ೇ್ಳಿ. 
 ಇ ವಾಣಿಜಯ ಮತ್ತಿ ಡಿಜಿಟಲ್ ಹಣದ ಪ್ಾರಮತಖಯತಯ್ನ್ತು ಸಾರಾಂಶ ಮಾಡತವ ಮ್ಲಕ ಚರ್್ಯಯನ್ತು ಮತಕ್ಾಿಯಗ್್ ಳಿಸಿ. 
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ಟಿಪಪ ಣಿ ಗಳು  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
ಘಟಕ 7.3: ಹಣದ ವಿಷಯಗಳು 

ಕಲಿಕೆಯ ಪಾಮುಖ ಫಲಿತಾಂಶಗಳು 

 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತ್ಯದಲಿಲ ನಿೇವು  ಕ್್ಳಗಿರತವ ವಿಷಯಗಳನ್ತು ತ್ಳಿದತಕ್್್ಳುುವಿರಿ : 
1. ಹಣ ಉಳಿತಾಯದ ಪ್ಾರಮತಖಯತಯ್ನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
2. ಹಣವನ್ತು ಉಳಿಸತವ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
3. ಬಾಯಂಕ ಖ್ಾತಗ್ಳ ಮತಖಯ ಪರಕ್ಾರಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
4. ಬಾಯಂಕ ಖ್ಾತ ್ತ್ರಯ್ತವ ಪರಕ್ತರಯ್ಕಯನ್ತು ವಿವರಿಸಿ 
5. ಸಿೆರ ಮತ್ತಿ ವಯತ್ಯಯ ವ್ಚಿಗಳ ನ್ಡತವ ್ವಯತಾಯಸ 
6. ಹ್ಡಿಕ್್ ಆಯ್ಕಾಗಳ ಮತಖಯ ಪರಕ್ಾರಗಳನ್ತು ವಿವರಿಸಿ 
7. ವಿವಿಧ ರಿೇತ್ಯ ವಿಮಾ ಉತ್ಪನ್ುಗಳನ್ತು ವಿವರಿಸಿ 
8. ವಿವಿಧ ರಿೇತ್ಯ ತ್ರಿಗ್ಗಳನ್ತು ವಿವರಿಸಿ 
9. ಮಿಂಚಾಕಣಿ ಬಾಯಂಕ್ತಂಗ್‌ನ್ ಉಪಯೇಗಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
10. ವಿದತಯನಾಮನ್ ಹಣ ವಗಾಯವಣ್ಯ ಮತಖಯ ಪರಕ್ಾರಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ. 
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ಘಟಕ 7.3.1: ವ್ೆೈಯಕ್ತಿಕ ಹಣಕಾಸು – ಏಕೆ ಉಳಿಸಬೇೆಕು? 

 
ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  

 ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದಲಿಲ ನಿೇವು  ಕೆಳಗಿರುವ ವಿಷಯಗಳನುು ತ್ತಳಿದುಕೊಳುುವಿರಿ : 
 ಹಣವನ್ತು ಉಳಿಸತವ ಪ್ಾರಮತಖಯತಯ್ನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
 ಹಣವನ್ತು ಉಳಿಸತವ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 

 
 

 ಉದಾಹರಣ  
 ಈ ಎರಡತ ಉದಾಹರಣ್ಗಳನ್ತು ನ್್ ೇಡ್್ೇಣ: 

 

 
ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು  
 
 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿ 

 

 
ಕ ೇಳಿ  
 
 ನಿಮಮಲಿಲ ಎಷತಟ ಮಂದಿ ಹಣವನ್ತು ಉಳಿಸತತ್ಿೇರಿ? 
 ಅದನ್ತು ಉಳಿಸತವ ಅಗತ್ಯವನ್ತು ನಿೇವು ಏಕ್ ್ಭಾವಿಸತತ್ಿೇರಿ? 
 ನಿಮಮ ಉಳಿತಾಯವನ್ತು ನಿೇವು ಯೇಜಿಸತತ್ಿೇರಾ? 
 ನಿೇವು ಉಳಿಸತವ ಹಣವನ್ತು ಎಲಿಲ ಇರಿಸತತ್ಿೇರಿ? 
 ನಿೇವು ಉಳಿಸಿದ ಹಣವನ್ತು ನಿೇವು ಹ್ೇಗ ್ಬಳಸತತ್ಿೇರಿ? 

 

ಉದಾಹರಣೆ 1: 
ಸತಹಾನಿ ಉತಿ್ಮ ಸಂಸ್ೆಯಲಿಲ ಕ್್ಲಸ ಮಾಡತತಾಿರ್ ಮತ್ತಿ ತ್ಂಗಳಿಗ್ ರ್.30000 ಗಳಿಸತತಾಿರ್. ಅವರತ ಯಾವಾಗಲ್ ತ್ಂಗಳಿಗ್ 
5000 ಉಳಿಸತತಾಿಳ್ ಮತ್ತಿ ಅದನ್ತು ವ್ೈಯಕಿ್ತಕ ಉಳಿತಾಯವಾಗಿ ಇಡತತಾಿಳ್. ಅವರತ ಹಣವನ್ತು ಮನ್ಯಲಿಲಯ್ಕೇ ಇರಿಸತತಾಿಳ್ 
ಮತ್ತಿ ಸಾಕಷತಟ ಉಳಿತಾಯ ಮಾಡತತಾಿರ್. ಒಂದತ ದಿನ್ ಅವರ ತಾಯಗ್ ವ್ೈದಯಕ್ತೇಯ ತ್ತತ್ತಯಸಿೆತ್ ಇದ್ ಮತ್ತಿ ಆಸಪತ್ರಗ್ 
ಕರ್ದ್್ಯಯಬ್ೇಕ್ಾಗತತಿ್ದ್. ಚ್ಚಕ್ತತಿ್ಗ್ ವಯಯಸಬ್ೇಕ್ಾದ ಹಣದ ಬಗ್ೆ ಆಕ್್ಯ ಕತಟತಂಬದವರತ ಚ್ಚಂತಾಕ್ಾರಂತ್ರಾಗಿದಾಾರ್. ಇದತ 
ಅವರಿಗ್ ಕನಿಷಠ 40000  ವ್ಚಿವಾಗತತಿ್ದ್. ಸತಹಾನಿ ತ್ನ್ು ಕತಟತಂಬಕ್್ಾ ಚ್ಚಂತ್ಸಬ್ೇಡಿ ಎಂದತ ಹ್ೇಳುತಾಿಳ್ ಮತ್ತಿ ತ್ನ್ು ಬಳಿ 
ಸತಮಾರತ 50000 ಇದ್ ಎಂದತ ಹ್ೇಳುತಾಿಳ್, ಅದನ್ತು ಅವರತ ತ್ಂಗಳುಗಳಿಂದ ಉಳಿಸಿರತತಾಿರ್ 
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ಕ ೇಳಿ  
  ನಿೇವು ಯಾರನ್ತು ಗತರತತ್ಸತತ್ಿೇರಿ -ಸತಹಾನಿ ಅರ್ಥವಾ ಜಸಿೇತ್? 
 ಜಸಿೇತ್ ಮಾಡಲತ ಸಾಧಯವಾಗದ ಹಣವನ್ತು ಸತಹಾನಿ ಹೇ್ಗ ್ನಿವಯಹಿಸತತಾಿಳ್ ಎಂದತ ನಿೇವು ಭಾವಿಸತತ್ಿೇರಿ? 

 

 
ಹ ೇಳಿ  

  ನಾವು ಯಾವಾಗಲ್ ಕ್್ಲವನ್ತು ಮಿೇಸಲಿಡಬ್ೇಕತ ಮತ್ತ ಿನ್ಮಮ ಮಾಸಿಕ ವ್ೇತ್ನ್ದಿಂದ ಸವಲಪ ಹಣವನ್ತು ಉಳಿಸಬೇ್ಕತ. 
ಭವಿಷಯವು ಅನಿರಿೇಕ್ಷಿತ್ವಾಗಿದ.್ ಹಣವನ್ತು ಉಳಿಸತವುದತ ನಿಮಗ್ ಆರ್ಥಯಕ ಭದರತಯ್ ಅರ್ಥಯವನ್ತು ನಿೇಡತತ್ಿದ ್ಆದರ ್
ತ್ತತ್ತಯ ಸಂದಭಯಗಳಲಿಲ ಅದನ್ತು ಬಳಸಬಹತದತ. 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ನಿೇಡಿರತವಂತ್ ಭಾಗವಹಿಸತವವರ್್ಂದಿಗ್ "ಉಳಿತಾಯದ ಪ್ಾರಮತಖಯತ್" ಕತರಿತ್ತ ಚಚ್ಚಯಸಿ. 
 

 

 
ಕ ೇಳಿ  
  ಹಣವನ್ತು ಉಳಿಸತವ ಪರಯೇಜನ್ಗಳ್ೇನ್ತ? 
 ನಿಮಗ್ ಆರ್ಥಯಕವಾಗಿ ಸವತ್ಂತ್ರವಾಗಿರತವುದರ ಅರ್ಥಯವ್ೇನ್ತ? 

 

 
ಹ ೇಳಿ  

 
 ಪ್ಾಲ್್ೆಳುುವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ನಿೇಡಿರತವಂತ ್ಭಾಗವಹಿಸತವವರ್್ಂದಿಗ್ "ಉಳಿತಾಯದ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ತು" ಚಚ್ಚಯಸಿ. 
 ಈಗ ನಾವು ಸತಹಾನಿಯ ಕಥ್ಯನ್ತು ಮತಂದತವರಿಸ್್ೇಣ. ಸತಹಾನಿ ತ್ನ್ು ಕತಟತಂಬಕ್್ಾ ಚ್ಚಂತ್ಸಬೇ್ಡಿ ಮತ್ತಿ ತ್ನ್ು ಬಳಿ 
ಸತಮಾರತ 50000  ಇದ ್ಎಂದತ ಹೇ್ಳಿದಾಾಳ್, ಅದನ್ತು ತಾನ್ತ ತ್ಂಗಳುಗಳಿಂದ ಉಳಿಸಿದಾ್ೇನ್. ಹಣ ಉಳಿಸತವ ಸತಹಾನಿ 
ನಿಧಾಯರದ ಬಗ್ೆ ಕತಟತಂಬಕ್್ಾ ಸಂತ್್ ೇಷವಾಗಿದ,್ ಇದತ ಈಗ ಅವರಿಗ್ ಸಹಾಯ ಮಾಡತತ್ಿದ.್ 

 ಚ್ಚಕ್ತತ್ಿಗ ್ಮೊದಲ ಕಂತ್ನ್ತು ಪ್ಾವತ್ಸಲತ ಸತಹಾನಿ ಇಂದತ ಆಸಪತ್ರಗ್ ಹ್್ೇಗತತ್ಿದಾಾರ.್ ಅವಳು ಎಣಿಸಿದಾಗ ಅವಳ ನ್ಗದತ 
ಪ್್ಟಿಟಗಯ್ಲಿಲ ಇದಾಕ್ತಾದಾಂತ ್35000  ಮಾತ್ರ ಕಂಡತಬಂದಿದ್ ಮತ್ತ ಿಅದನ್ತು ಬಳಸಿದತಾ ನ್ನ್ಪಿಲಲ. ಯಾವುದ್ೇ ದಾಖಲ್ 
ಇಟತಟಕ್್್ ಳುದ ಆಕ್ ್ಈಗ ಬೇ್ಸರಗ್್ ಂಡಿದಾಾಳ್. 

  

 

ಉದಾಹರಣೆ 2: 
ಜಸಿೇತ್ ಅದ್ೇ ಸಂಸ್ೆಯಲಿಲ ಕ್್ಲಸ ಮಾಡತತಾಿರ್ ಮತ್ತಿ ಸತಹಾನಿಯಷ್ಟೇ ಸಂಪ್ಾದಿಸತತಾಿನ್ರ್. ಅವರತ ಖರಿೇದಿ ಮಾಡಲತ ತ್ತಂಬಾ 
ಇಷಟಪಡತತಾಿರ್ ಮತ್ತಿ ಹ್್ಸ ಬಟ್ಟಗಳನ್ತು ಖರಿೇದಿಸಲತ ತ್ನ್ು ಹ್ಚಿ್ಚನ್ ಹಣವನ್ತು ಖಚತಯ ಮಾಡತತಾಿಳರ್. ತ್ಂಗಳ ಕ್್್ನ್ಯಲಿಲ, 
ಅವರತ ತ್ನ್ು ಸಂಬಳ ಮತಗಿದಂತ್ ಯಾವಾಗಲ್ ತ್ನ್ು ತ್ಂದ್ಗ್ ಹಣ ಕ್್ೇಳುತಾಿರ್. 
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ಕ ೇಳಿ  
 
 ಸತಹಾನಿ ಅವರತ ಪರತ್ ತ್ಂಗಳು ತ್ನ್ು ಗಳಿಕ್ಯ್ ಒಂದತ ಭಾಗವನ್ತು ಉಳಿಸತವುದತ ಒಳ್ುಯ ನಿಧಾಯರವ್ೇ? 
 ಆಕ್ಯ್ ಎಲಾಲ ಉಳಿತಾಯವನ್ತು ನ್ಗದತ ಪ್್ಟಿಟಗಯ್ಲಿಲ ನ್ಗದತ ರ್ಪದಲಿಲ ಇಡತವುದತ ಬತದಿಧವಂತ್ ನಿಧಾಯರವೇ್? 
 ಅವರತ ಉತಿ್ಮ ಮತ್ತ ಿಹಚ್ತಿ ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿ ರಿೇತ್ಯಲಿಲ ಹಣವನ್ತು ಉಳಿಸಲತ ಸಾಧಯವೇ್? 
 ಹಣವನ್ತು ಹೇ್ಗ ್ಉಳಿಸತವುದತ ಮತ್ತ ಿಅದನ್ತು ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿಯಾಗಿ ಬಳಸತವುದತ ಹ್ೇಗ ್ಎಂದತ ತ್ಳಿಯಲತ ನಿೇವು 
ಬಯಸತವಿರಾ? 

 

 
ಹ ೇಳಿ  

 
 ಗತಂಪತ ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ ಸಹಾಯದಿಂದ ವ್ೈಯಕ್ತಿಕ ಉಳಿತಾಯವನ್ತು ಕಲಿಯೇಣ. 

 

ರ್ಾಂಡದ ಚಟುವಟಿಕ   
 ವ್ೆೈಯಕ್ತಿಕ ಹಣಕಾಸು- ಏಕ ೆಉಳಿಸಬೆೇಕು 
 ಈ ಚಟತವಟಿಕ್್ಯತ ಎರಡತ ಭಾಗಗಳನ್ತು ಹ್್ಂದಿದ್: 

 

ಭಾಗ 1 
ಹಣವನುು ಉಳಿಸುವ ಮಾಗಾಗಳು 

 ನಿೇವು ತ್ಂಗಳಿಗ ್30000 /- ಗಳಿಸತತಿ್ರತವಿರಿ. ನಿೇವು ಇತಿ್ೇರ್ಗ್ ್ನಿಮಮ ಕ್್ಲಸವನ್ತು ಬದಲಾಯಸಿದಿಾೇರಿ ಮತ್ತಿ ಮಹಾನ್ಗರ 
ನ್ಗರಕ್ಾ್ ಹ್್ ೇಗಬೇ್ಕ್ಾಗಿದ.್ ನಿೇವು ಈಗ ಪ್ಾವತ್ಸತವ ಅತ್ರ್ಥ ಆಗಿ ತ್ಂಗಳಿಗ ್ 10000 /- ಪ್ಾವತ್ಸತತ್ಿದಿಾೇರಿ. ಪರಯಾಣ, 
ಆಹಾರ, ಮನ್ರಂಜನಯ್ಂತ್ಹ ನಿಮಮ ಇತ್ರ ಅಂದಾಜತ ವ್ಚಿಗಳು ಸತಮಾರತ ರ್. ತ್ಂಗಳಿಗ ್17000 . 
ಹಣವನ್ತು ಉಳಿಸಲತ ವಿವಿಧ ಮಾಗಯಗಳ ಪಟಿಟಯನ್ತು ಮಾಡಿ. 

ಭಾಗ 2 
ನಿೇವು ಹಣವನುು ಹೆೇಗೆ ಬಳಸುತ್ತೇಿರಿ 

 ಒಂದತ ವಷಯದ ನ್ಂತ್ರ ನಿೇವು ಎಷತಟ ಉಳಿಸಲತ ಸಾಧಯವಾಯತ್ತ? 
 ನಿೇವು ಉಳಿಸಿದ ಹಣವನ್ತು ನಿೇವು ಹೇ್ಗ ್ಬಳಸತತ್ಿೇರಿ? 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

   

ಮಾಡಿ  

 
 ವಗಯವನ್ತು ನಾಲತಾ ಗತಂಪತಗಳಾಗಿ ವಿಂಗಡಿಸಿ. 
 ಅವರತ ಹಣವನ್ತು ಉಳಿಸಬಹತದಾದ ವಿವಿಧ ವಿಧಾನ್ಗಳ ಪಟಿಟಯನ್ತು ಯೇಚ್ಚಸಲತ ಮತ್ತ ಿಸಿದಧಪಡಿಸಲತ 
ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ಸ್ಚ್ಚಸಿ. 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ಪಟಿಟಯನ್ತು ತ್ಯಾರಿಸಲತ 10  ನಿಮಿಷಗಳನ್ತು ನಿೇಡಿ. 
 ಒಮ್ಮಮ ಮಾಡಿದ ನ್ಂತ್ರ, ಅವರತ ಉಳಿಸಿದ ಹಣವನ್ತು ಹ್ೇಗ ್ಬಳಸಬಹತದಂ್ದತ ಯೇಚ್ಚಸಲತ ಅವರಿಗ್ ಸ್ಚ್ಚಸಿ. 
 ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ಪಟಿಟಯನ್ತು ತ್ಯಾರಿಸಲತ 10 ನಿಮಿಷಗಳನ್ತು ನಿೇಡಿ. 
 ಸಮಯಕ್್ಾ ಸರಿಯಾಗಿ ಪರಿರ್ಶೇಲಿಸಿ. ನಿದಿಯಷಟ ಸಮಯದ ಮಿತ್ಯನ್ತು ಮಿೇರಿ ಹ್್ೇದರ ್ಗತಂಪಿಗ ್ತ್ವರಿತ್ವಾಗಿ ಸತತ್ತಿವಂತ್ 
ಹ್ೇಳಿ 

 

ಚಟುವಟಿಕೆಯ ಸಂಕ್ಷಿಪಿ ವಿವರಣೆ 
 ನಿೇವು ಹಣವನ್ತು ಉಳಿಸಬಹತದಾದ ವಿವಿಧ ಮಾಗಯಗಳು ಯಾವುವು? 
 ನಿೇವು ಎಷತಟ ಹಣವನ್ತು ಉಳಿಸಲತ ಸಾಧಯವಾಯತ್ತ? 
 ಒಂದತ ವಷಯದಲಿಲ ನಿೇವು ಉಳಿಸಿದ ಹಣವನ್ತು ನಿೇವು ಹ್ೇಗ ್ಬಳಸತತಿ್ೇರಿ? 

 
ಹ ೇಳಿ  

  ವ್ೈಯಕ್ತಿಕ ಹಣಕ್ಾಸಿನ್ ಪ್ಾರಮತಖಯತಯ್ನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ ಮತ್ತಿ ಹಣವನ್ತು ಉಳಿಸತವುದತ ಏಕ್ ್ಮತಖಯ. 
 

 ಸಾರ ಾಾಂಶ   
 

ಚಚಿಾಸುವ ಮೂಲಕ ನಿೇವು ಅಧಿವ್ೆೇಶನವನುು ಸಂಕ್ಷಿಪಗಿೂೆಳಿಸಬಹುದು: 
 ಹಣ ಉಳಿತಾಯದ ಪ್ಾರಮತಖಯತ.್ 
 ಹಣವನ್ತು ಉಳಿಸತವ ಮಾಗಯಗಳು. 
 ಉಳಿಸಿದ ಹಣವನ್ತು ವಿವಿಧ ಉದಾ್ೇಶಗಳಿಗಾಗಿ ಹ್ೇಗ ್ಬಳಸಬಹತದತ. 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

 

 

  

 
ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  

 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದಲಿಲ  ನಿೇವು  ಕೆಳಗಿರುವ ವಿಷಯಗಳನುು ತ್ತಳಿದುಕೊಳುುವಿರಿ : 
 ಬಾಯಂಕ ಖ್ಾತಗ್ಳ ಮತಖಯ ಪರಕ್ಾರಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
 ಬಾಯಂಕ ಖ್ಾತ ್ತ್ರಯ್ತವ ಪರಕ್ತರಯ್ಕಯನ್ತು ವಿವರಿಸಿ 

 

 ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು  
 

 ಖ್ಾತ ್ತ್ರಯ್ತವ ಮಾದರಿ ನ್ಮ್ನಗ್ಳು 
 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿ 

 
ಕ ೇಳಿ  
 

 ನಿಮಮಲಿಲ ಎಷತಟ ಮಂದಿ ಹಣವನ್ತು ಉಳಿಸತತಿ್ೇರಿ? 
 ನಿೇವು ಉಳಿಸತವ ಹಣವನ್ತು ಎಲಿಲ ಇರಿಸತತಿ್ೇರಿ? 
 ನಿಮಮಲಿಲ ಎಷತಟ ಮಂದಿ ಬಾಯಂಕ ಖ್ಾತಯ್ನ್ತು ಹ್್ಂದಿದಾಾರ?್ 
 ನಿೇವು ಯಾವ ರಿೇತ್ಯ ಖ್ಾತಯ್ನ್ತು ಹ್್ ಂದಿದಿಾೇರಿ? 

 

 ಉದಾಹರಣ  
 

ರಿೇನಾ ಕ್ಾಲ್ೇಜಿನ್ಲಿಲ ಮ್ರನ್ೇ ವಷಯ ಓದತತಿ್ದಾಾಳ್ ಆದರ್ ಸಂಜ್ ತ್ನ್ು ಕ್ಾಲ್್ೇನಿಯಲಿಲ ವಾಸಿಸತವ ಮಕಾಳಿಗ್ ಬ್್ೇಧನ್ 
ಹ್ೇಳುತಾಿಳ್. ಅವಳು ತ್ಂಗಳಿಗ್ 15000 /- ಗಳಿಸತತಾಿಳ್. ಆಕ್್ಯ ವಿದಾಯರ್ಥಯಗಳು ನ್ಗರದ ವಿವಿಧ ಭಾಗಗಳಲಿಲ ಉಳಿಯತವುದರಿಂದ, 
ಅವರತ ಸಾಕಷತಟ ನ್ಡ್ದಾಡಬ್ೇಕ್ಾಗಿದ್. 
ಸಮಯವನ್ತು ಉಳಿಸಲತ, ಅವಳು ತ್ನ್ಗಾಗಿ ಬಳಸಿದ ದಿವಚಕರವಾಹನ್ ಖರಿೇದಿಸಲತ ನಿಧಯರಿಸತತಾಿಳ್. ಆದರ್ ಅದಕ್ಾಾಗಿ ಅವಳು 
ಹಣವನ್ತು ಉಳಿಸಬ್ೇಕತ. ಬಾಯಂಕ್ತನ್ಲಿಲ ಮರತಕಳಿಸತವ ಠ್ೇವಣಿ ಖ್ಾತ್ಯನ್ತು ತ್ರ್ಯಲತ ಆಕ್್ಯ ಸಹಪ್ಾಠಿ ಸಲಹ್ ನಿೇಡತತಾಿರ್. 
ಅವಳು ತ್ನ್ು ಮನ್ಯ ಹತಿ್ರವಿರತವ ಬಾಯಂಕ್‌ಗ್ ಹ್್ೇಗತತಾಿಳ್. ವ್ೈಯಕಿ್ತಕ ವಯವಸಾೆಪಕ ಆಕ್್ಗ್ ತ್ತಂಬಲತ ಕ್್ಲವು ಅಜಿಯಗಳನ್ತು 
ನಿೇಡತತಾಿನ್. ಹಿಂದ್ಂದ್ ಈ ರಿೇತ್ ಮಾಡಿಲಲ ಎಂದತ ಗ್್ಂದಲಕ್್ ಾ್ಳಗಾಗಿದಾಾಳ್. ಆಕ್್ಯ ಅಕಾ ಅದ್ೇ ಬಾಯಂಕ್‌ನ್ಲಿಲ ಖ್ಾತ್ 
ಹ್್ಂದಿದಾಾಳ್. ಅವಳು ತ್ನ್ು ಸಹ್್ೇದರಿಯ ಸಹಾಯವನ್ತು ಕ್್ೇಳುತಾಿಳ್. ಮರತದಿನ್ ತ್ನ್ು ತ್ಂಗಿಯಂದಿಗ್ ಬಾಯಂಕ್ತಗ್ ಹ್್ೇಗತತಾಿಳ್. 
ವ್ೈಯಕಿ್ತಕ ಬಾಯಂಕರ್ ಆಕ್್ಗ್ ಖ್ಾತ್ಯನ್ತು ತ್ರ್ಯಲತ ಅಜಿಯನ್್ಂದಿಗ್ ಸಲಿಲಸಬ್ೇಕ್ಾದ ದಾಖಲ್ಗಳ ಪಟಿಟಯನ್ತು ನಿೇಡತತಾಿರ್. 6 
ತ್ಂಗಳ ಮರತಕಳಿಸತವ ಠ್ೇವಣಿ ತ್ರ್ಯಲತ ಬಾಯಂಕರ್ ಅವರಿಗ್ ಸಲಹ್ ನಿೇಡತತಾಿರ್. 

ಘಟಕ 7.3.2: ಬಾಾಂಕ್ ಖ್ಾತೆಗಳ ವಿಧ್ಗಳು, ಬಾಾಂಕ್ ಖ್ಾತ ೆ
ತೆರೆಯುವುದು 

 ನಿೇಡಿರತವ ಉದಾಹರಣಯ್ನ್ತು ನ್್ೇಡ್್ೇಣ: 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
 ಕ ೇಳಿ  

  ನಿೇವು ಮಾಸಿಕ ಹಣವನ್ತು ಉಳಿಸಲತ ಪರಯತ್ುಸತತಿ್ದಿಾೇರಾ ಆದರ ್ಅದನ್ತು ಅನಿರಿೇಕ್ಷಿತ್ ವ್ಚಿಗಳಿಗ ್ಖಚತಯ ಮಾಡಬ್ೇಕ್ೇ್? 
 ನಿಮಮ ಉಳಿತಾಯವನ್ತು ಬಾಯಂಕ್ತನ್ಲಿಲ ಠೇ್ವಣಿ ಇಡಲತ ನಿೇವು ಎಂದಾದರ್ ಯೇಚ್ಚಸಿದಿಾೇರಾ? 
 

 
  ಹ ೇಳಿ  

 
 ಬಾಯಂಕ ಖ್ಾತಯ್ನ್ತು ತರ್ಯ್ತವ ಮೊದಲತ, ಭಾರತ್ದಲಿಲ ನಾವು ಹ್್ ಂದಿರತವ ಖ್ಾತ್ಗಳ ಪರಕ್ಾರಗಳನ್ತು ನಿೇವು 
ತ್ಳಿದತಕ್್್ ಳುಬೇ್ಕತ. 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ನಿೇಡಿರತವಂತ ್ಭಾಗವಹಿಸತವವರ್್ ಂದಿಗ ್"ಬಾಯಂಕ ಖ್ಾತ್ಗಳ ವಿಧಗಳನ್ತು" ಚಚ್ಚಯಸಿ. 
 

 
ಕ ೇಳಿ  
  ವಿವಿಧ ರಿೇತ್ಯ ಬಾಯಂಕ ಖ್ಾತಗ್ಳು ಯಾವುವು ಎಂದತ ಯಾರಾದರ್ ಹ್ೇಳಬಹತದೇ್? 

 

 
  ಹ ೇಳಿ  

  ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ ಮ್ಲಕ ವಿವಿಧ ರಿೇತ್ಯ ಬಾಯಂಕ ಖ್ಾತ್ಗಳ ಬಗ್ೆ ತ್ಳಿದತಕ್್್ಳ್ ುೇಣ. 
 

 
ರ್ಾಂಡದ ಚಟುವಟಿಕ   
 

 ವಗಯವನ್ತು ನಾಲತಾ ಗತಂಪತಗಳಾಗಿ ವಿಂಗಡಿಸಿ. 
 ಗತಂಪತಗಳನ್ತು ಉಳಿತಾಯ ಖ್ಾತ್, ರ್ಾಲಿಿ ಖ್ಾತ,್ ಮರತಕಳಿಸತವ ಖ್ಾತ ್ಮತ್ತಿ ಸಿೆರ ಠೇ್ವಣಿ ಎಂದತ ಲ್ೇಬಲ್ ಮಾಡಿ. 
 ತ್ಖಿ್್ ಕ್ಾಗದಗಳಲಿಲ, ಅವರ ಖ್ಾತಯ್ ಪರಮತಖ ಅಂಶಗಳನ್ತು ಬರಯ್ಲತ ಹ್ೇಳಿ. 

 

ಚಟುವಟಿಕೆಯ ಸಂಕ್ಷಿಪಿ ವಿವರಣೆ 
ತ್ಮಮ ಖ್ಾತಯ್ ಪರಮತಖ ಅಂಶಗಳನ್ತು ಪರಸತಿತ್ಪಡಿಸಲತ ಪರತ್ ಗತಂಪನ್ತು ಕ್ೇ್ಳಿ 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  
 

ಹ ೇಳಿ  

 
 ಈಗ ನಿೇವು ನಾಲತಾ ವಿಭಿನ್ು ರಿೇತ್ಯ ಖ್ಾತ್ಗಳ ಬಗ್ೆ ತ್ಳಿದಿದಿಾೇರಿ, ಬಾಯಂಕ ಖ್ಾತಯ್ನ್ತು ಹೇ್ಗ ್ತ್ರಯ್ತವುದತ ಎಂದತ 
ತ್ಳಿಯೇಣ. 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ನಿೇಡಿರತವಂತ ್ಭಾಗವಹಿಸತವವರ್್ ಂದಿಗ ್“ಬಾಯಂಕ ಖ್ಾತ ್ತ್ರಯ್ತವುದತ” ಕತರಿತ್ತ ಚಚ್ಚಯಸಿ. 
 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್ೈ್ಪಿಡಿಯಲಿಲ ನಿೇಡಿರತವಂತ ್ ಬಾಯಂಕ ಖ್ಾತಯ್ನ್ತು ತ್ರಯ್ತವಾಗ ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ 
ನ್ನ್ಪಿನ್ಲಿಲಟತಟಕ್್್ ಳುಬೇ್ಕ್ಾದ "ಸಲಹ್ಗಳನ್ತು" ಚಚ್ಚಯಸಿ. 

 

 
ಕ ೇಳಿ  
 

 
ಹ ೇಳಿ  

 

 
ರ್ಾಂಡದ ಚಟುವಟಿಕ   
 

 ಬಾಯಂಕ ಖ್ಾತ ್ತ್ರಯ್ಲತ ಅಗತ್ಯವಿರತವ ಮತಖಯ ದಾಖಲ್ಗಳು ಯಾವುವು? 
 ಖ್ಾತಯ್ನ್ತು ತರ್ಯ್ತವಾಗ ಬಾಯಂಕ ಸಿಬಬಂದಿಗ ್ಕ್್ೇಳಬೇ್ಕ್ಾದ ಕ್್ಲವು ಪರಮತಖ ಅಂಶಗಳು ಯಾವುವು? 

 ಅಧಿಕೃತ್ವಾಗಿ ಮಾನ್ಯವಾದ KYC ದಾಖಲ್ಗಳನ್ತು ಉಲ್ಲೇಖಿಸಿ (ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯನ್ತು ನ್್ ೇಡಿ) 
 ಈಗ, ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ ಮ್ಲಕ ಬಾಯಂಕ ಖ್ಾತಯ್ನ್ತು ತ್ರಯ್ತವ ವಿಧಾನ್ವನ್ತು ಅರ್ಥಯಮಾಡಿಕ್್್ ಳ್ ುೇಣ. 

 

ಬಾಾಂಕ್ ಖ್ಾತ ೆತರೆೆಯುವುದು 
 ಈ ಚಟತವಟಿಕ್್ಯನ್ತು ಗತಂಪತಗಳಲಿಲ ಮಾಡಲಾಗತತ್ಿದ.್ 
 ವಗಯವನ್ತು ನಾಲತಾ ಅರ್ಥವಾ ಆರತ ಗತಂಪತಗಳಾಗಿ 
ವಿಂಗಡಿಸಿ 

ಭಾಗ ೧ 
ಬಾಾಂಕ್ ಖ್ಾತ ೆತೆರೆಯುವ ಅಜಿಾಯನುು ಭತ್ತಾ ಮಾಡುವುದು 

 ನಿೇವು ಬಾಯಂಕ ತ್ರಯ್ತವ ಅಜಿಯಯನ್ತು ಭತ್ಯ ಮಾಡಬೇ್ಕತ. 
 ಉಲ್ಲೇಖಕ್ಾಾಗಿ ನಿಮಮ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ "ಬಾಯಂಕ ಖ್ಾತ ್ತ್ರಯ್ತವುದತ" ವಿಭಾಗವನ್ತು ನಿೇವು ಉಲ್ಲೇಖಿಸಬಹತದತ. 
 ನಿೇವು ಅಜಿಯಯನ್ತು ಭತ್ಯ ಮಾಡಲತ ಅಗತ್ಯವಿರತವ ಎಲಾಲ ಹಂತ್ಗಳನ್ತು ಪಟಿಟ ಮಾಡಿ. 
 ಅಜಿಯಯನ್ತು ಭತ್ಯ ಮಾಡಲತ ನಿಮಗ್ ಅಗತ್ಯವಿರತವ ದಾಖಲ್ಗಳನ್ತು ಪಟಿಟ ಮಾಡಿ. 
 ಈಗ ಅಜಿಯಯನ್ತು ಭತ್ಯ ಮಾಡಿ. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

   

ಚಟುವಟಿಕೆಯ ಸಂಕ್ಷಿಪಿ ವಿವರಣೆ 
ನಿೇವು ಅಜಿಾಯನುು ಹೆೇಗೆ ವಿರ್ಾಾಸಗೊಳಿಸಿದ್ಧದೇರಿ? 
 ನಿೇವು ಅಜಿಯಯಲಿಲ ಯಾವ ಎಲಾಲ ವಿವರಗಳನ್ತು ತ್ತಂಬಿದಿಾೇರಿ? 
 ನಿಮಮ KYC ದಾಖಲ್ಗಳು ಯಾವುವು? 
 ಈ ಚಟತವಟಿಕ್್ಯತ ಭವಿಷಯದಲಿಲ ನಿಮಗ್ ಹ್ೇಗ ್ಸಹಾಯ ಮಾಡತತ್ಿದ?್ 

 
ಮಾಡಿ  

  ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ "ಬಾಯಂಕ ಖ್ಾತ ್ತ್ರಯ್ತವುದತ" ವಿಭಾಗವನ್ತು ಓದಲತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ್ ಸ್ಚ್ಚಸಿ. 
 ಪರತ್ ಗತಂಪಿಗ ್ಒಂದತ ಮಾದರಿ ಖ್ಾತ ್ತರ್ಯ್ತವ ನ್ಮ್ನಯ್ನ್ತು ನಿೇಡಿ. 
 ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ್ ಅಜಿಯಯನ್ತು ಓದಲತ 5 ನಿಮಿಷಗಳ ಕ್ಾಲಾವಕ್ಾಶ ನಿೇಡಿ. 
 ಅದನ್ತು ತ್ತಂಬಲತ ಅವರಿಗ ್15 ನಿಮಿಷಗಳನ್ತು ನಿೇಡಿ. 
 ಪರತ್ ವಗಯವನ್ತು ಮತ್ತಿ ಅದನ್ತು ಹೇ್ಗ ್ತ್ತಂಬಬೇ್ಕತ ಎಂಬತದನ್ತು ವಿವರಿಸತವ ಮ್ಲಕ ಅವರಿಗ್ ಸಹಾಯ ಮಾಡಿ. 
 ಸಮಯಕ್ಾ್ ಸರಿಯಾಗಿ ಪರಿರ್ಶೇಲಿಸಿ. 
 ಅವರತ ನಿೇಡಿದ ಸಮಯದ ಮಿತ್ಯನ್ತು ಮಿೇರಿ ಹ್್ ೇದರ್ ತ್ವರಿತ್ವಾಗಿ ಸತತ್ತಿವಂತ ್ಗತಂಪಿಗ ್ತ್ಳಿಸಿ. 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
   

  
 ಸಾರ ಾಾಂಶ   

 

ಸ್ಚನ್: 
 ನಿೇವು ಪಾತಾಾಭಿನಯ ಮೂಲಕ ಘಟಕವನುು ಸಾರಾಂಶ ಮಾಡಬಹುದು: 

⬧ ಬಾಯಂಕ್ತನ್ಲಿಲ ಖ್ಾತ ್ತ್ರಯ್ಲತ ಬಯಸತವ ವಯಕಿ್ತ. 
⬧ ಅವನ್ತ ಅನ್ತಸರಿಸತವ ಕ್ಾಯಯವಿಧಾನ್ ಯಾವುದತ? 
⬧ ವಿವಿಧ ರಿೇತ್ಯ ಬಾಯಂಕ ಖ್ಾತಗ್ಳ ಪರಮತಖ ಅಂಶಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ. 
⬧ ಖ್ಾತಯ್ ಪರಕ್ಾರವನ್ತು ಹ್ೇಗ್ ಆಯ್ಕಾ ಮಾಡತವುದತ 
⬧ ಖ್ಾತ ್ತ್ರಯ್ತವ ಫಾರ್ಮಯ ಅನ್ತು ಹೇ್ಗ ್ಭತ್ಯ ಮಾಡತವುದತ. 

 ಒಂದತ ಮಾದರಿ ಖ್ಾತ ್ತರ್ಯ್ತವ ನ್ಮ್ನಯ್ನ್ತು ಉಲ್ಲೇಖಕ್ಾಾಗಿ ಕ್ಳ್ಗಿನ್ ಪತಟದಲಿಲ ನಿೇಡಲಾಗಿದ.್ ತ್ರಗತ್ಯಲಿಲನ್ 
ಚಟತವಟಿಕ್್ಗಾಗಿ ಇದನ್ತು ಬಳಸಿ. 

ಮಾದರಿ ಬಾಾಂಕ್ ಖ್ಾತ ೆತರೆೆಯುವ ನಮೂರೆ್. 
 

                           XXX ಬ್ಯ ಾಂಕ್ 

        ಉಳಿತಾಯ ಬ್ಯ ಾಂಕ್ ಖಾತೆ ತೆರೆಯುವ ನಮೂನೆ 

ಖಾತೆ ಸಂಖೆ್ಯ .:                   

ದಿನಾಂಕ:   
 
 

ಶಾಖ್ಯಯ ಹೆಸರು  

ಗ್ರಾ ಮ/ಪಟ್ಟ ಣ  

ಉಪ ಜಿಲೆ್ಲ /ಬೆ್ಲಕ್ ಹೆಸರು   

ಜಿಲೆ್ಲ   

ರಾಜೆ್   

SSA ಕೋಡ್/ವಾಡ್್ ಸಂ  

ಹಳಿ್ಳ  ಕೋಡ್    

ಪೂಣ್ 

ಹೆಸರು 

ಶ್ಾ ೋ/ಶ್ಾ ೋಮತಿ/ಶ್ಾ ೋಮ

ತಿ.. 

ಪಾ ಥಮ ಮಧೆ್ ಮ ಕನೆಯ ಹೆಸರು: 

ವೈವಾಹಿಕ ಸಿ್ಥ ತಿ  

ಸಂಗ್ರತಿಯ/ತಂದೆಯ ಹೆಸರು  

ತಾಯಿಯ ಹೆಸರು  

ವಿಳಾಸ  

ಪಿನ್ ಕೋಡ್  

ದೂರವಾಣಿ ಸಂಖೆ್ಯ . ಮೊಬೈಲ್  ಹುಟ್ಟಟ ದ ದಿನಾಂಕ ಪೆ್ಯ ನ್ ನಂ. 

ಆಧಾರ ಸಂಖೆ್ಯ .  ಪೆ್ಯ ನ್ ನಂ. 

MNREGA ಜಾಬ್ ಕಾಡ್್ ಸಂಖೆ್ಯ .  

ಉದೆ್ ೋಗ/ವೃತಿಿ  ವಾರ್ಷ್ಕ 

ಆದಾಯ 

 

ವಾರ್ಷ್ಕ ಆದಾಯ  

ಅವಲಂಬಿತರ ಸಂಖೆ್ಯ   

 

     

 

 

ಛಾಯಾಚಿತ್ರ  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  
ಘಟಕ 7.3.3: ವ್ೆಚೆಗಳು: ಸಿೆರ ಅಥವ್ಾ. ಚರ:ಸಿೆರ ಮತುಿ ಚರ 

ವ್ೆಚೆಗಳು ಯಾವುವು? 
 

 ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  
 ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದಲಿಲ ನಿೇವು  ಕೆಳಗಿರುವ ವಿಷಯಗಳನುು ತ್ತಳಿದುಕೊಳುುವಿರಿ : 

 ಸಿೆರ ಮತ್ತಿ ಚರ ವ್ಚಿಗಳ ನ್ಡತವ ್ವಯತಾಯಸ 
 

 ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು  
 

 ಕ ೇಳಿ  

 
ರ್ಾಂಡದ ಚಟುವಟಿಕ   
 

   ಹ ೇಳಿ  

 

⬧ ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿ 
⬧ ಕ್ಾಗದದ ಖ್ಾಲಿ ಹಾಳ್ಗಳು 
⬧ ಲ್ೇಖನಿಗಳು 

⬧ ವ್ಚಿ ಏನ್ತ? 
⬧ ದ್ರವಾಣಿ ಮಸ್ದ ್ಸಿೆರ ಅರ್ಥವಾ ಚರ   ವಚ್ದಿ ವಗಯದ ಅಡಿಯಲಿಲ ಬರತತಿ್ದ?್ 

 

⬧ ಚಚ್ಚಯಸಿ: ಉದಾಹರಣ್ಗಳ್ ಂದಿಗ ್ಸಿೆರ ಮತ್ತಿ ಚರ  ವಚ್.ಿ ನಾವು ಒಂದತ ಸಣಣ ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ನ್ತು ಮಾಡ್್ ೇಣ. 
 

ವ್ೆಚೆದ ಪಾಕಾರವನುು ಗುರುತ್ತಸಿ 
1. ಬಾಡಿಗ ್
2. ದ್ರವಾಣಿ ಮಸ್ದ ್ 
3. ವಿದತಯತ್ ಮಸ್ದ್  
4. ಯಂತ್್ರೇಪಕರಣಗಳು 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  

 

 
ಮಾಡಿ  

 

 
  ಹ ೇಳಿ  

 

5. ವಿಮ್ಮ  
  6. ಕಛ್ೇರಿ ಸರಬರಾಜತ/ಕರ್ಾಿ ವಸತಿಗಳು  

7. ಉದ್್ ಯೇಗಿ ವ್ೇತ್ನ್ಗಳು  
8. ಮಾರಾಟವಾದ ಪರತ್ ಘಟಕಕ್್ಾ ಮಾರಾಟಗಾರನಿಗ ್ನಿೇಡಿದ ಆಯೇಗ ಶೇ್ಕಡಾವಾರತ 
9. ಕ್್ರಡಿರ್ಟ ಕ್ಾಡಯ ಶತಲಾಗಳು  
10. ಮಾರಾಟಗಾರರ ಮಸ್ದ್ಗಳು 

 

⬧ ತ್ರಗತ್ಯನ್ತು ಎರಡತ ಗತಂಪತಗಳಾಗಿ ವಿಂಗಡಿಸಿ. ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ಲಿಲ ನಿೇಡಲಾದ ವಚ್ಗಿಳ ಪಟಿಟಯನ್ತು ಓದಿ. 
⬧ ವ್ಚಿದ ಪಟಿಟಯಂದ ಪರತ್ ವಸತವಿನ್ತು ಓದಿ ಮತ್ತಿ ಇದತ ಸಿೆರ ಅರ್ಥವಾ ಚರ ವ್ಚಿವೇ್ ಎಂಬತದನ್ತು ಗತರತತ್ಸಲತ 
ಗತಂಪತಗಳನ್ತು ಸರದಿಯಲಿಲ ಕ್್ೇಳಿ 

 

⬧ ನಿಮಮ ಯತಟಿಲಿಟಿ ಬಿಲ್್‌ಗಳಾದ ಬಾಡಿಗ,್ ವಿದತಯತ್, ದ್ರವಾಣಿ ಇತಾಯದಿಗಳ್ಲಲವೂ ಸಿೆರ ವ್ಚಿಗಳಾಗಿವ ್ಎಂದತ ನಾವು 
ನ್್ೇಡಿದಾ್ೇವ ್ಏಕ್ಂ್ದರ್ ನಿೇವು ಅದನ್ತು ಪರತ್ ತ್ಂಗಳು ಪ್ಾವತ್ಸಬೇ್ಕ್ಾಗತತಿ್ದ.್ 

⬧ ಚರ ವ್ಚಿಗಳ  ಉತಾಪದನ ್ಅರ್ಥವಾ ಪರಿಮಾಣದ್್ ಂದಿಗ್ ಬದಲಾಗತವ ವ್ಚಿವಾಗಿದ.್ ಉದಾಹರಣ್ಗ ್ಕಮಿಷನ, ಕರ್ಾಿ ವಸತಿ 
ಇತಾಯದಿ. 

⬧ ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ನಿೇಡಿರತವಂತ ್ಭಾಗವಹಿಸತವವರ್್ ಂದಿಗ ್"ವ್ಚಿ: ಸಿೆರ ಪರತ್ಯಾಗಿ ಚರ " ವನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ. 
⬧  ವ್ಚಿಗಳ ನ್ಡತವಿನ್ ಸಂಬಂಧವನ್ತು ರೇ್ಖ್ಾಚ್ಚತ್ರದ್್ ಂದಿಗ ್ವಿವರಿಸಿ. 

 

 
 
 
 

₹ 
 

ನಿಗದಿತ್ ಬಲ್್ಗಳು 
 

ಚರ ವ್ಚಿಗಳು 

ಒಟತಟ ವ್ಚಿಗಳು 
 

                                                          ಘಟಕಗಳು 
 ಚಟತವಟಿಕ್್ಯ ಸಹಾಯದಿಂದ ಸಿೆರ ಮತ್ತಿ ಚರ ವ್ಚಿದ ನ್ಡತವಿನ್ ವಯತಾಯಸವನ್ತು ಕಲಿಯೇಣ. 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

 

 

  

 
ರ್ಾಂಡದ ಚಟುವಟಿಕ   
 

 
ಮಾಡಿ  

 

ಸಿೆರವಿರುದಿ ಚರ ವ್ೆಚೆಗಳು 
⬧ ಇದತ ಗತಂಪತ ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ಾಗಿದ.್ 
⬧  

⬧ ನಿೇವು ನಿಮಮ ಸವಂತ್ ಉದಯಮಿ ವಯವಹಾರವನ್ತು ಪ್ಾರರಂಭಿಸಲತ ಬಯಸತತ್ಿೇರಿ. 
⬧ ನಿೇವು ಪ್ಾರರಂಭಿಸಲತ ಬಯಸತವ ವಾಯಪ್ಾರದ ಪರಕ್ಾರವನ್ತು ತ್ಳಿಸಿ. 
⬧ ನಿಮಮ ವಾಯಪ್ಾರಕ್ಾಾಗಿ ಎಲಾಲ ವ್ಚಿ ಅರ್ಥವಾ ಅವಶಯಕತಗ್ಳನ್ತು ಪಟಿಟ ಮಾಡಿ. 
⬧ ನಿೇವು ಸಿೆರ ಮತ್ತಿ ಚರ ವಚ್ದಿ ನ್ಡತವ ್ಹ್ೇಗ ್ವಯತಾಯಸವನ್ತು ಮಾಡತತಿ್ೇರಿ. 

ಚಟುವಟಿಕೆಯ ಸಂಕ್ಷಿಪಿ ವಿವರಣ ೆ
⬧ ನಿಮಮ ವಾಯಪ್ಾರದ ಒಟತಟ ವಚ್ ಿಎಷತಟ? 
⬧  ಸಿೆರ ವ್ಚಿಗಳು ಯಾವುವು? 
⬧ ಚರ ವ್ಚಿಗಳು ಯಾವುವು? 
⬧ ನಿೇವು ಸಿೆರ ಮತ್ತಿ ಚರ ವಚ್ಗಿಳ ನ್ಡತವ ್ಹ್ೇಗ ್ವಯತಾಯಸವನ್ತು ಹ್್ ಂದಿದಿಾೇರಿ? 

⬧ ಇದತ ಗತಂಪತ ಕ್ಲ್ಸ ಎಂದತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ಸ್ಚ್ಚಸಿ. 
⬧ ವಗಯವನ್ತು 4 ಅರ್ಥವಾ 6 ರ ಸಣಣ ಗತಂಪತಗಳಾಗಿ ವಿಂಗಡಿಸಿ. 
⬧ ಪರತ್ ಗತಂಪಿಗ ್ಕ್ಾಗದದ ಹಾಳ್ಯನ್ತು ನಿೇಡಿ. 
⬧ ಅವರತ ತ್ಮಮದೇ್ ಆದ ವಾಣಿಜ್್ ಯೇದಯಮಿ ವಯವಹಾರವನ್ತು ಪ್ಾರರಂಭಿಸಬೇ್ಕತ ಎಂದತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ತ್ಳಿಸಿ. 
⬧ ಅವರತ ಪ್ಾರರಂಭಿಸಲತ ಬಯಸತವ ವಾಯಪ್ಾರದ ಪರಕ್ಾರವನ್ತು ಕ್ೇ್ಳಿ. 
⬧ ಅವರತ ಪ್ಾರರಂಭಿಸಲತ ಬಯಸತವ ವಾಯಪ್ಾರದ ಸಿೆರ ಮತ್ತ ಿ ಚರ ವ್ಚಿಗಳ ನ್ಡತವ ್ವಯತಾಯಸವನ್ತು ಸ್ಚ್ಚಸಲತ ಅವರಿಗ ್ಸ್ಚ್ಚಸಿ. 
⬧ ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ್ ಚಚ್ಚಯಸಲತ ಮತ್ತಿ ಬರಯ್ಲತ 15ನಿಮಿಷಗಳನ್ತು ನಿೇಡಿ. 
⬧ ಸಮಯಕ್ಾ್ ಸರಿಯಾಗಿ ಪರಿರ್ಶೇಲಿಸಿ. ನಿದಿಯಷಟ ಸಮಯದ ಮಿತ್ಯನ್ತು ಮಿೇರಿ ಹ್್ೇದರ ್ಗತಂಪಿಗ ್ತ್ವರಿತ್ವಾಗಿ ಸತತ್ತಿವಂತ ್ಹೇ್ಳಿ 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

   
ಸಾರ ಾಾಂಶ   
 

 ಗಮನಿಸಿ: ಸಿೆರ ಮತ್ತ ಿಚರ ವ್ಚಿಗಳ ನ್ಡತವಿನ್ ವಯತಾಯಸಗಳನ್ತು ವಿವರಿಸತವ ಸಲಹ್ಗಾರ ಮತ್ತಿ ಉದಯೇನ್ತಮಖ ಉದಯಮಿಗಳ 
ನ್ಡತವಿನ್ ಪ್ಾತ್ರವನ್ತು ಹ್್ ಂದಿರತವ ಮ್ಲಕ ಅರ್ಥವಾ ಘಟಕದ ಪರಮತಖ ಅಂಶಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸತವ ಮ್ಲಕ ನಿೇವು 
ಘಟಕವನ್ತು ಸಂಕ್ಷಿಪಿಗ್್ ಳಿಸಬಹತದತ. 

 

 
ಅನುಕಮಲಕಾಕ ಗಿ ಟಿಪಪಣಿ ಗಳು   
 

 ಚಟತವಟಿಕ್್ಗ್ ಉತ್ರಿಗಳು - ವ್ಚಿದ ಪರಕ್ಾರವನ್ತು ಗತರತತ್ಸಿ  

1. ಬಾಡಿಗ ್
                           
(ಸಿೆರ) 

2. ದ್ರವಾಣಿ ಮಸ್ದ ್                             
(ಸಿೆರ) 

3. ವಿದತಯತ್ ಮಸ್ದ ್                            
(ಸಿೆರ) 

4. ಯಂತ್್ರೇಪಕರಣಗಳು                            
(ಸಿೆರ) 

5. ವಿಮ್ಮ                            
(ಸಿೆರ)  

6. ಕಛ್ೇರಿ ಸರಬರಾಜತ/ಕರ್ಾಿ ಸಾಮಗಿರಗಳು                            
(ಚರ) 

7. ಉದ್್ ಯೇಗಿ ವ್ೇತ್ನ್ಗಳು                            
(ಸಿೆರ) 

8. ಮಾರಾಟವಾದ ಪರತ್ ಘಟಕಕ್್ಾ ಮಾರಾಟಗಾರನಿಗ ್ನಿೇಡಿದ ಕಮಿಷನ ಶ್ೇಕಡವಾರತ    
(ಚರ) 

9. ಕ್್ರಡಿರ್ಟ ಕ್ಾಡಯ ಶತಲಾಗಳು                             
(ಚರ) 

10. ಮಾರಾಟಗಾರರ ಬಿಲ್್‌ಗಳು 
                            
(ಚರ) 

 

223   



 
 

                                                                                                                                                                       

ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  
ಘಟಕ 7.3.4: ಹೂಡಿಕೆಗಳು, ವಿಮ ಮತುಿ ತೆರಿಗೆಗಳು 

 
ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  
 
ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದಲಿಲ  ನಿೇವು  ಕೆಳಗಿರುವ ವಿಷಯಗಳನುು ತ್ತಳಿದುಕೊಳುುವಿರಿ : 
 ಹ್ಡಿಕ್ಯ್ ಆಯ್ಕಾಗಳ ಮತಖಯ ಪರಕ್ಾರಗಳನ್ತು ವಿವರಿಸಿ 
 ವಿವಿಧ ರಿೇತ್ಯ ವಿಮಾ ಉತ್ಪನ್ುಗಳನ್ತು ವಿವರಿಸಿ 
 ವಿವಿಧ ರಿೇತ್ಯ ತ್ರಿಗ್ಗಳನ್ತು ವಿವರಿಸಿ 

 

 ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು  
 
 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿ 

 
 ಕ ೇಳಿ  

 
 ಭಾಗವಹಿಸತವವರನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ- “ನಿಮಮ ಮೊಬೈ್ಲ್ ಮಸ್ದ ್ಪಡದ್ಾಗ ನಿೇವು ಮೊದಲತ ಏನ್ನ್ತು ನ್್ ೇಡತತಿ್ೇರಿ? ಮೊತಿ್ 
ಮತ್ತಿ ಅಂತ್ಮ ದಿನಾಂಕದ ಹ್್ರತಾಗಿ ನಿಮಗ್ ಮಸ್ದ್ ಮಾಡಲಾಗತತ್ಿರತವ ತರ್ಿಗ್ಗಳನ್ತು ನಿೇವು ನ್್ೇಡತತ್ಿೇರಾ? 

 ಜನ್ರತ ತ್ಮಮ ಕ್ಾರತಗಳನ್ತು ವಿಮ್ಮ ಮಾಡತತಾಿರ ್ಅರ್ಥವಾ ವ್ೈದಯಕ್ತೇಯ ವಿಮ್ಮಯನ್ತು ಹ್್ಂದಿದಾಾರ್ ಎಂದತ ನಿೇವು ಏಕ್ ್
ಭಾವಿಸತತ್ಿೇರಿ? 

  ನಿೇವು ಹಣವನ್ತು ಉಳಿಸಿದಿಾೇರಿ ಮತ್ತಿ ಅದನ್ತು ಹ್ಡಿಕ್ ್ಮಾಡಲತ ಬಯಸತತಿ್ೇರಿ, ನಿಮಮ ಹಣಕ್್ಾ ಉತ್ಮಿ ಹ್ಡಿಕ್್ 
ಯಾವುದತ ಎಂದತ ನಿೇವು ಹ್ೇಗ ್ನಿಧಯರಿಸತತಿ್ೇರಿ? 

 
ಉದಾಹರಣ  
 

 ಕ್್ಲವು ಸನಿುವ್ೇಶಗಳನ್ತು ನ್್ ೇಡ್್ೇಣ. 
 

ರಣಬಿೇರ್ ತ್ನ್ು ಮನಯ್ನ್ತು ಮಾರಿ ಹಣವನ್ತು ತ್ನ್ು ಬಾಯಂಕ್‌ಗ್ ಹಾಕ್ತದಾಾನ.್ ಅವರ ರ್ಾಟಯಡಯ ಅಕ್ೌಂಟಂ್ರ್ಟ ಅವರತ 
ಹಣವನ್ತು ಮರತಹ್ಡಿಕ್್ ಮಾಡಬೇ್ಕ್ಾಗತತ್ಿದ ್ಇಲಲದಿದಾರ್ ಅವರತ ಬಂಡವಾಳ ತರ್ಿಗ್ಯನ್ತು ಪ್ಾವತ್ಸಬೇ್ಕ್ಾಗತತ್ಿದ್ 
ಎಂದತ ಹೇ್ಳುತಾಿರ.್ ಬಂಡವಾಳ ತ್ರಿಗ್ ಎಂದರ್ೇನ್ತ ಮತ್ತಿ ಅದತ ಆದಾಯ ತ್ರಿಗಯ್ಂದ ಹೇ್ಗ ್ಭಿನ್ುವಾಗಿದ?್ 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
 

ಜಸಿೇತ್ ಮತ್ತ ಿಅನ್ತಪ್ ಗ ್ಹ್ಣತಣ ಮಗತವಿನ್ ಜನ್ನ್ವಾಗಿದ ್. ತ್ಮಮ ಮಗಳು ಉನ್ುತ್ ರ್ಶಕ್ಷಣಕ್್ಾ ಸಿದಧವಾದಾಗ 
ಪರಬತದಧವಾಗತವ ವಿಮಾ ಪ್ಾಲಿಸಿಯನ್ತು ಹ್್ಂದಲತ ಅವರತ ನಿಧಯರಿಸತತಾಿರ.್ 

ರ್ಶವಾನಿ ಸಾಂಸಿೆಕ ಕರ್ೇ್ರಿಯಲಿಲ ಕ್ಲ್ಸ ಮಾಡತತ್ಿದತಾ ಉತ್ಿಮ ವೇ್ತ್ನ್ ಪಡಯ್ತತ್ಿದಾಾರ.್ ಅವಳು ಆದಾಯ ತ್ರಿಗ್ಯನ್ತು 
ಪ್ಾವತ್ಸಬೇ್ಕ್ಾಗತತ್ಿದ್ ಆದಾರಿಂದ ಅವಳು ತ್ನ್ು ಹಣವನ್ತು ತ್ರಿಗ್ ಉಳಿತಾಯ ಯೇಜನಗ್ಳಲಿಲ ಹ್ಡಿಕ್್ ಮಾಡಲತ 
ನಿಧಯರಿಸತತಾಿಳ್. ಅವಳು ಹ್ಡಿಕ್್ ಮಾಡಬಹತದಾದ ಅತ್ತಯತ್ಿಮ ಉತ್ಪನ್ುಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಲತ ಬಾಯಂಕ ಮಾಯನ್ೇಜರ್್‌ಗ ್
ಹ್್ೇಗತತಾಿಳ್. 

 
ಹ ೇಳಿ  

 

 
ಕ ೇಳಿ  
 

 
ಹ ೇಳಿ  

 

 
ಹ ೇಳಿ  

 

 ರ್ಾಂಡದ ಚಟುವಟಿಕ   
 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ನಿೇಡಿರತವಂತ್ ಹ್ಡಿಕ್,್ ವಿಮ್ಮ ಮತ್ತ ಿತ್ರಿಗ್ಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ. 
 

 ಹ್ಡಿಕ್್ಗಳು, ವಿಮ್ಮ ಮತ್ತಿ ತ್ರಿಗ್ಗಳು ಪರಸಪರ ಹ್ೇಗ ್ಭಿನ್ುವಾಗಿವ?್ 
 

 ನಾವು ಇಂದತ ರಸಪರಶು್ಯನ್ತು ಹ್್ಂದಿದ್ಾೇವ.್ 
 

 ನಾವು ಇಂದತ ರಸಪರಶು್ಯನ್ತು ಹ್್ಂದಿದ್ಾೇವ ್

 ಚಟತವಟಿಕ್್ಯತ ರಸಪರಶು್ಯಾಗಿದ್ 
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 ಸಾರ ಾಾಂಶ   
 

 ಅನುಕಮಲಕಾಕ ಗಿ ಟಿಪಪಣಿ ಗಳು   
 

 
ಮಾಡಿ  

 

 ವಗಯವನ್ತು ಮ್ರತ ಗತಂಪತಗಳಾಗಿ ವಿಂಗಡಿಸಿ ಮತ್ತಿ ಪರತ್ ಗತಂಪಿಗ ್ಹ್ಸರನ್ತು ನಿೇಡಿ 
 ರಸಪರಶು್ ನಿಯಮಗಳನ್ತು ವಿವರಿಸಿ. ಪರತ್ ಸರಿಯಾದ ಉತ್ಿರಕ್ಾ್ ಗತಂಪತ 1 ಅಂಕವನ್ತು ಪಡಯ್ತತ್ಿದ.್ ಗತಂಪಿಗ ್
ಉತ್ಿರಿಸಲತ ಸಾಧಯವಾಗದಿದಾರ್, ಪರಶು್ಯನ್ತು ಮತಂದಿನ್ ಗತಂಪಿಗ್ ವಗಾಯಯಸಲಾಗತತ್ಿದ್. 

 ಚಟತವಟಿಕ್್ಯ ಉದ್ಾೇಶ ಮತ್ತಿ ಅವಧಿಯನ್ತು ವಿವರಿಸಿ. 
 ಕಪತಪ ಹಲಗಯ್ ಮ್ಮೇಲ್ ಗತಂಪತಗಳ ಹ್ಸರನ್ತು ಬರಯ್ರಿ. 
 ರಸಪರಶು್ ಪರಶ್ುಗಳನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ. 
 ಗತಂಪತಗಳಿಗ ್ಅಂಕವನ್ತು ಇರಿಸಿಕ್್್ಳಿು. 
 ರ್ಶಸತಿ ಮತ್ತ ಿನಿರಿೇಕ್ಷಿತ್ ಕ್ಾಯಯಗಳಿಗ ್ಸಂಬಂಧಿಸಿದ ಮಾಗಯಸ್ಚ್ಚಗಳನ್ತು ಹ್್ಂದಿಸಿ. 

 

 ಮತಖ ಅಂಶಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸತವ ಮ್ಲಕ ಮತ್ತ ಿಪರಶು್ಗ ್ಉತ್ಿರಿಸತವ ಮ್ಲಕ ಘಟಕವನ್ತು ಸಾರಾಂಶಗ್್ಳಿಸಿ 
 

    ರಸಪರಶು್ಗಾಗಿ ಪರಶು್ಗಳು 
 
1. ಬಂಧಗಳು ಯಾವುವು? 
ಬಂಧಗಳು ಸಾವಯಜನಿಕ ಮತ್ತಿ ಖ್ಾಸಗಿ ಸಂಸ್ೆಗಳು ದ್್ಡಿ ಮೊತಿ್ದ ಹಣವನ್ತು ಸಂಗರಹಿಸಲತ ಬಳಸತವ 
 ಸಾಧನ್ಗಳಾಗಿವ.್ 
 
2. ಯಾರತ ಬಂಧಗಳನ್ತು ವಿತ್ರಿಸತತಾಿರ್? 
ಖ್ಾಸಗಿ ಮತ್ತಿ ಸಾವಯಜನಿಕ ಸಂಸ್ೆಗಳು ಬಂಧಗಳನ್ತು ನಿೇಡತತ್ಿವ.್ 
 
3. ಬಂಧಗಳನ್ತು ಏಕ್್ ನಿೇಡಲಾಗತತ್ಿದ್? 
ದ್್ಡಿ ಮೊತಿ್ದ ಹಣವನ್ತು ಬಾಯಂಕ್ತನಿಂದ ಬಿಲ ಮಾಡಲತ ಸಾಧಯವಿಲಲ. 
 
4. ಪ್ಾಲತಗಳು ಮತ್ತ ಿಪ್ಾಲತಗಳ ಖರಿೇದಿದಾರರತ ಯಾರತ? 
ಜನ್ಸಾಮಾನ್ಯರ್ೇ ಖರಿೇದಿದಾರರತ. 
 

 

226 



ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರಪುಟ 

 

 
 

ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
 5. ಸತಕನಾಯ ಸಮೃದಿಧ ಯೇಜನಯ್ತ ಯಾವ ರಿೇತ್ಯ ಯೇಜನಯ್ಾಗಿದ್? 

ಸಣಣ ಉಳಿತಾಯ ಯೇಜನ ್
 
6. ಪರಸಪರ ನಿಧಿ ಮತ್ತಿ ಹಡ್ಯ ನಿಧಿ ನ್ಡತವಿನ್ ವಯತಾಯಸವ್ೇನ್ತ? 
ಪರಸಪರ ನಿಧಿಗಳು ವೃತಿ್ಪರವಾಗಿ ನಿವಯಹಿಸಲಾದ ಹಣಕ್ಾಸತ ಸಾಧನ್ಗಳಾಗಿವ್, ಅದತ ಹ್ಡಿಕ್್ದಾರರ ಪರವಾಗಿ ಹಣವನ್ತು 
ವಿವಿಧ ಭದರತ್ಗಳಲಿಲ ಹ್ಡಿಕ್ ್ಮಾಡತತಿ್ದ್. ಹ್ಡಯ ನಿಧಿಗಳು ಹಣಕ್ಾಸತ ಉತ್ಪನ್ುಗಳು ಮತ್ತಿ/ಅರ್ಥವಾ ಸಾವಯಜನಿಕವಾಗಿ 
ವಾಯಪ್ಾರ ಮಾಡತವ ಭದರತಗ್ಳಲಿಲ ಹ್ಡಿಕ್ ್ಮಾಡತತ್ಿವ.್ 
 
7. ಸಿೆರಾಸಿಿ ಖರಿೇದಿಸಲತ ಬಾಯಂಕ್ತನಿಂದ ಸಾಲವನ್ತು ಏಕ್ ್ತ್ಗದ್ತಕ್್್ಳುಲಾಗತತ್ಿದ?್ 
ಮೌಲಯಯತತ್ವಾದ ಆಸಿಿ ಬಲ್್ಯಲಿಲ ಲಾಭ ಗಳಿಸಲತ ಗತತ್ಿಗ ್ಅರ್ಥವಾ ಮಾರಾಟ. 
 
8. ಎರಡತ ವಿಧದ ವಿಮ್ಮಗಳನ್ತು ಹ್ಸರಿಸಿ?  
ಜಿೇವ ವಿಮ್ಮ ಮತ್ತ ಿಜಿೇವ್ೇತ್ರ ಅರ್ಥವಾ ಸಾಮಾನ್ಯ ವಿಮ್ಮ 
  
9. ಯಾವ ವಿಮಾ ಉತ್ಪನ್ುವು 15-30 ವಷಯಗಳವರಗ್ ್ಆರ್ಥಯಕ ರಕ್ಷಣ್ ನಿೇಡತತ್ಿದ?್ 
ಅವಧಿ ವಿಮ್ಮ 
 
10. ಎಂಡ್್ೇಮ್ಮಂರ್ಟ ಪ್ಾಲಿಸಿಯನ್ತು ತ್ಗದ್ತಕ್್್ ಳುುವ ಪರಯೇಜನ್ವೇ್ನ್ತ? 
ಇದತ ಹ್ಡಿಕ್ ್ಮತ್ತ ಿವಿಮ್ಮಯ ಎರಡತ ಲಾಭವನ್ತು ನಿೇಡತತ್ಿದ್. 
 
11. ರ್ಶರೇ ದಾಸ್ಟ ಅವರ ವಿಮಾ ಪ್ಾಲಿಸಿಗಳಲಿಲ ಮಾಸಿಕ ಆದಾಯವನ್ತು ಪಡಯ್ತತಾಿರ.್ ನಿೇತ್ಯನ್ತು ಹ್ಸರಿಸತವುದ್ೇ? 

       ಹಣ ಹಿಂತ್ರತಗಿಸತವ ಜಿೇವ 
 12. ಸಂಪ್ಣಯ ಜಿೇವ ವಿಮ್ಮಯ ಎರಡತ ಪರಯೇಜನ್ಗಳು ಯಾವುವು? 

• ಇದತ ಹ್ಡಿಕ್ ್ಮತ್ತ ಿವಿಮ್ಮಯ ಎರಡತ ಲಾಭವನ್ತು ನಿೇಡತತ್ಿದ ್
ಸಾಗಣ್ಯ ಸಮಯದಲಿಲ ಸರಕತಗಳ ನ್ಷಟ ಅರ್ಥವಾ ಹಾನಿಯನ್ತು ಯಾವ ನಿೇತ್ಯತ ಒಳಗ್್ ಂಡಿದ್? 

• ಸಾಗರ ವಿಮ್ಮ 
8. ಯಾವ ಅವಧಿಯ ನ್ಂತ್ರ ಆದಾಯ ತ್ರಿಗ್ಯನ್ತು ವಿಧಿಸಲಾಗತತ್ಿದ್? 

• ಒಂದತ ಆರ್ಥಯಕ ವಷಯ 
9. ದಿೇರ್ಘಯವಧಿಯ ಬಂಡವಾಳ ಲಾಭ ತ್ರಿಗ್ ಎಂದರ್ೇನ್ತ? 

• ಇದತ 36 ತ್ಂಗಳಿಗಿಂತ್ ಹಚ್ತಿ ಅವಧಿಯ ಹ್ಡಿಕ್್ಗಳಿಗ ್ಪ್ಾವತ್ಸಬೇ್ಕ್ಾದ ತ್ರಿಗ್ಯಾಗಿದ್. 
 
. 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  
1. ಪ್ಾಲತಗಳನ್ತು ಖರಿೇದಿಸತವಾಗ ಸ್ೇರಿಸಲಾದ ತ್ರಿಗ್ಯನ್ತು ಹ್ಸರಿಸಿ? 
ಭದರತಾ ವಹಿವಾಟತ ತ್ರಿಗ್ 

2. ಸಾಂಸಿೆಕ ತ್ರಿಗ್ಯ ಮ್ಲ ಯಾವುದತ? 
ಸಂಸ್ೆಯಂದ ಗಳಿಸಿದ ಆದಾಯ. 

3. ರಾಜಯವು ನಿಧಯರಿಸತವ ತ್ರಿಗ್ಯನ್ತು ಹ್ಸರಿಸಿ? 
ವಾಯರ್ಟ ಅರ್ಥವಾ ಮೌಲಯವಧಿಯತ್ ತ್ರಿಗ್ 

4. ನಿೇವು T.V ಅನ್ತು ಖರಿೇದಿಸಿದಿಾೇರಿ. ನಿೇವು ಯಾವ ತ್ರಿಗಯ್ನ್ತು ಪ್ಾವತ್ಸತವಿರಿ? 
ಮಾರಾಟ ತ್ರಿಗ್  

5. ಕಸಟರ್ಮ ಸತಂಕ ಮತ್ತಿ OCTROI ನ್ಡತವಿನ್ ವಯತಾಯಸವೇ್ನ್ತ? 
      ಪದಧತ್ ಸತಂಕವು ಮತ್್ಂಿದತ ದ್ೇಶದಿಂದ ಸರಕತಗಳನ್ತು ಆಮದತ ಮಾಡಿಕ್್್ ಳುುವಾಗ 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
ಘಟಕ 7.3.5: ಮಂಚಾಕಣಿ ಬಾಾಂಕ್ತಂಗ್, NEFT, RTGS, 

ಇತಾಾದ್ಧ 

 ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  
 

 ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು  
 

 ಕ ೇಳಿ  
 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತ್ಯದಲಿಲ  ನಿೇವು  ಕ್ಳ್ಗಿರತವ ವಿಷಯಗಳನ್ತು ತ್ಳಿದತಕ್್್ ಳುುವಿರಿ: 
 ಮಿಂಚಾಕಣಿ ಬಾಯಂಕ್ತಂಗ್‌ನ್ ಉಪಯೇಗಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
 ವಿದತಯನಾಮನ್ ಹಣ ವಗಾಯವಣ್ಯ ಮತಖಯ ಪರಕ್ಾರಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 

 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿ 
 ಅಂತ್ಜಾಯಲ ಸಂಪಕಯದ್್ಂದಿಗ್ ಗಣಕಯಂತ್ರ ವಯವಸ್ೆ 
 ಡ್ಬಿರ್ಟ ಕ್ಾಡಯ 
 

 ನಿೇವು ಕ್್್ನಯ್ ಬಾರಿಗ್ ಬಾಯಂಕ್‌ಗ ್ಯಾವಾಗ ಭೇ್ಟಿ ನಿೇಡಿದಿಾೇರಿ? 
 ವಿದತಯತ್ ಮತ್ತ ಿದ್ರವಾಣಿಗಾಗಿ ನಿಮಮ ಮಸ್ದಯ್ನ್ತು ನಿೇವು ಹೇ್ಗ ್ಪ್ಾವತ್ಸತತಿ್ೇರಿ? 
 ನಿೇವು ಎಂದಾದರ್ ಮಿಂಚಾಕಣಿ ಬಾಯಂಕ್ತಂಗ ಸೌಲಭಯವನ್ತು ಬಳಸಿಕ್್್ಂಡತ ಒಂದತ ಬಾಯಂಕ ಖ್ಾತಯ್ಂದ 
ಇನ್್ುಂದತ ಬಾಯಂಕ ಖ್ಾತಗ್್ ಹಣವನ್ತು ವಗಾಯಯಸಲತ ಪರಯತ್ುಸಿದಿಾೇರಾ? 

 

 229 



 
 

                                                                                                                                                                       

ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
   

     ಹ ೇಳಿ  

 

 

 ನ್ಮಮಲಿಲ ಹ್ಚಿ್ಚನ್ವರತ ಬಿಡತವಿಲಲದ ಜಿೇವನ್ವನ್ತು ನ್ಡ್ಸತತ್ೇಿವ್. ಹಣಕ್ತಾಂತ್ ಸಮಯ ಮತಖಯವಾಗತತ್ಿದ್. ಈ ಬಿಡತವಿಲಲದ 
ವ್ೇಳಾಪಟಿಟನ್ಲಿಲ ಬಾಯಂಕ್‌ ಸರತ್ ಸಾಲಿನ್ಲಿಲ ನಿಲಲಲತ ಯಾರಿಗ್ ಸಮಯವಿಲಲ. ಅಲಿಲ ಮಿಂಚಾಕಣಿ ಬಾಯಂಕ್ತಂಗ ಬರತತ್ಿದ್. 
ಮಿಂಚಾಕಣಿ ಬಾಯಂಕ್ತಂಗ ಅರ್ಥವಾ ಅಂತ್ಜಾಯಲ ಬಾಯಂಕ್ತಂಗ ಎಂದರ್ ನಿಮಮ ಬಾಯಂಕ ಖ್ಾತಯ್ನ್ತು ಪರವೇ್ರ್ಶಸತವುದತ 
ಮತ್ತಿ ಅಂತ್ಜಾಯಲ ಮ್ಲಕ ಹಣಕ್ಾಸಿನ್ ವಹಿವಾಟತಗಳನ್ತು ನ್ಡಸ್ತವುದತ. 

 ಮಿಂಚಾಕಣಿ ಬಾಯಂಕ್ತಂಗ ಎಂದರ್ೇನ್ತ?" ಚಚ್ಚಯಸಿ ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಂದ. 
 ಮಿಂಚಾಕಣಿ ಬಾಯಂಕ್ತಂಗ್‌ನ್ ವಿವಿಧ ಪರಯೇಜನ್ಗಳಿವ:್ 

 ನಿೇವು ಶಾಖ್್ಗ್ ಭೇ್ಟಿ ನಿೇಡಬೇ್ಕ್ಾಗಿರತವುದರಿಂದ ಇದತ ಸಮಯವನ್ತು ಉಳಿಸತತ್ಿದ.್  
 ನಿಮಮ ಮನಯ್ ಸೌಕಯಯವನ್ತು ಬಿಡದ್ಯ್ಕೇ ನಿೇವು ಸತರಕ್ಷಿತ್ವಾಗಿ ಮತ್ತ ಿಸತರಕ್ಷಿತ್ವಾಗಿ ನಿಮಮ ಬಾಯಂಕ್ತಂಗ 
ವಹಿವಾಟತಗಳನ್ತು ನ್ಡ್ಸಬಹತದತ. 

 ಮಿಂಚಾಕಣಿ ಬಾಯಂಕ್ತಂಗ ನಿಮಗ ್ಗಡಿಯಾರದ ಪರವೇ್ಶವನ್ತು ನಿೇಡತತ್ಿದ.್ 
 ಮಿಂಚಾಕಣಿ ಬಾಯಂಕ್ತಂಗ ನಿಮಮ ಬಿಲ್್‌ಗಳನ್ತು ವಿದತಯನಾಮನ್ವಾಗಿ ಪ್ಾವತ್ಸಲತ ಸಾಧಯವಾಗಿಸತತ್ಿದ್. 

 
 

 ಅವರತ ಅಂತ್ಜಾಯಲ ಬಾಯಂಕ್ತಂಗ ಅನ್ತು ಹ್ೇಗ ್ಬಳಸಬಹತದತ ಎಂಬತದನ್ತು ತ್್ೇರಿಸಿ. 
 ಗಣಕಯಂತ್ರ ವಯವಸ್ೆಯನ್ತು ಬಳಸಿ ಮತ್ತಿ ಹ್ಚಿ್ಚನ್ ಬಾಯಂಕ್ತಂಗ ಜಾಲತಾಣಗಳಲಿಲ ಒದಗಿಸಲಾದ ಅಂತ್ಜಾಯಲ ಬಾಯಂಕ್ತಂಗ ಅನ್ತು 
ಹ್ೇಗ ್ಬಳಸತವುದತ ಎಂಬತದರ ಕತರಿತ್ತ ಪರಿಚಯಾತ್ಮಕ ಆವೃತ್ಿ ವಿೇಡಿಯಗಳನ್ತು ತ್್ೇರಿಸಿ. ಗಣಕಯಂತ್ರವಯವಸ್ೆ. 

 ಮಿಂಚಾಕಣಿ ಬಾಯಂಕ್ತಂಗ್‌ನ್ ವಿವಿಧ ವ್ೈರ್ಶಷಟಾಗಳನ್ತು ವಗಯಕ್ಾ್ ತ್ಳಿಸಿ: 
 ಅವರ ಜಾಲತಾಣ ಮ್ಲಕ ನಿಮಮ ಮಿಂಚಾಕಣಿ ಖ್ಾತಯ್ನ್ತು ಹ್್ಂದಿಸಿ. 
 ಸತರಕ್ಷಿತ್ ಬಳಕ್್ದಾರ ಹ್ಸರತ ಮತ್ತ ಿಗತಪಿಪದ ಆಯ್ಕಾಮಾಡಿ. 
 ನಿಮಮ ಸಂಪಕಯ ಮಾಹಿತ್ಯನ್ತು ಹ್್ಂದಿಸಿ. 
 ನಿಮಮ ಮಾಹಿತ್ಯನ್ತು ಒಮ್ಮಮ ಪರಿರ್ಶೇಲಿಸಿ, ನಿೇವು ಹ್್ೇಗತವುದತ ಒಳ್ುಯದತ. 
 ಒಮ್ಮಮ ನಿೇವು ಪರವೇ್ಶದಾವರವನ್ತು ನ್ಮ್ದಿಸಿದ ನ್ಂತ್ರ ಎಲಾಲ ವ್ೈರ್ಶಷಟಾಗಳನ್ತು ಅನವ್ೇಷಿಸಿ ಮತ್ತ ಿಪರವೇ್ಶದಾವರ ಮ್ಲಕ ನಿಮಮ 
ಮಾಗಯವನ್ತು ಕಲಿಯರಿ. 

 ಮಿಂಚಾಕಣಿ ಖ್ಾತಯ್ ಭದರತಯ್ನ್ತು ನಿವಯಹಿಸತವ ಕತರಿತ್ತ ಚಚ್ಚಯಸಿ. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

   ಹ ೇಳಿ  

 

 ಮಾಡಿ  

 

 
ಸಾರ ಾಾಂಶ   
 

 ಈ ಹಿಂದ ್ಚಚ್ಚಯಸಿದಂತ ್ಮಿಂಚಾಕಣಿ ಬಾಯಂಕ್ತಂಗ ನಿೇಡತವ ದ್್ಡಿ ಪರಯೇಜನ್ವ್ಂದರ್ ಒಂದತ ಖ್ಾತಯ್ಂದ 
ಇನ್್ುಂದತ ಖ್ಾತಗ್ ್ಹಣವನ್ತು ವಗಾಯಯಸತವುದತ. ಈ ವಯವಹಾರವನ್ತು ವಿದತಯನಾಮನ್ ಹಣ ವಗಾಯವಣ ್ಎಂದತ 
ಕರಯ್ಲಾಗತತ್ಿದ.್ ವಿದತಯನಾಮನ್ ವಗಾಯವಣ್ಗಳನ್ತು ತ್ಕ್ಷಣವ್ೇ ಪರಕ್ತರಯ್ಕಗ್್ ಳಿಸಲಾಗತತ್ಿದ್, ವಗಾಯವಣ್ಗ್್ ಂಡ 
ಮೊತ್ಿವನ್ತು ಒಂದತ ಖ್ಾತಯ್ಂದ ಕಡಿತ್ಗ್್ಳಿಸಲಾಗತತ್ಿದ್ ಮತ್ತಿ ನ್ೈಜ ಸಮಯದಲಿಲ ಇನ್್ುಂದಕ್ಾ್ ಕ್್ರಡಿರ್ಟ 
ಮಾಡಲಾಗತತ್ಿದ್, ಹಿೇಗಾಗಿ ಹಣವನ್ತು ಭೌತ್ಕವಾಗಿ ವಗಾಯವಣ್ ಮಾಡತವಲಿಲ ಸಮಯ ಮತ್ತ ಿಶರಮವನ್ತು 
ಉಳಿಸತತ್ಿದ್. 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಂದ "ವಿದತಯನಾಮನ್ ಹಣ ವಗಾಯವಣ್" ಅನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ. 
 

 

 ಮಿಂಚಾಕಣಿ ಬಾಯಂಕ್ತಂಗ (NEFT/ RTGS, ಇತಾಯದಿ) ಬಳಸಿಕ್್್ಂಡತ ಒಂದತ ಖ್ಾತ್ಯಂದ ಇನ್್ ುಂದತ ಖ್ಾತಗ್ ್
ಹಣವನ್ತು ಹೇ್ಗ ್ವಗಾಯಯಸತವುದತ ಎಂಬತದನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ. 

 ಉದಾಹರಣ್ಯಂದಿಗ ್ವಿವರಿಸಿ. 
 

 ಮಿಂಚಾಕಣಿ ಬಾಯಂಕ್ತಂಗ ಬಗ್ೆ ಸಾರಾಂಶ ಮಾಡತವ ಮ್ಲಕ ಚರ್್ಯಯನ್ತು ಮತಚಿ್ಚ. 
 ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ಅವರತ ಇಲಿಲಯವರ್ಗ್ ಏನ್ತ ಮಾತ್ನಾಡಿದಾಾರ್ ಎಂಬತದರ ಕತರಿತ್ತ ಯಾವುದ್ೇ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು 
ಹ್್ಂದಿದಾರ್ ಅವರನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ. 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  

 
 

 

ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

 

  

ಘಟಕ 7.4: ಉದೊಾೇಗ ಮತುಿ ಸವಯಂ ಉದೊಾೇಗಕಾಾಗಿ 
ತಯಾರಿ 

ಕಲಿಕೆಯ ಪಾಮುಖ ಫಲಿತಾಂಶಗಳು 

ಈ ಘಟಕದ ಕ್್್ ನಯ್ಲಿಲ, ಪ್ಾಲ್್ೆಳುುವವರಿಂದ ಈ ಕ್ಳ್ಗಿನ್ವು  ಸಾಧಯವಾಗತತ್ಿದ:್ 
1.  ಸಂದಶಯನ್ಕ್್ಾ ತ್ಯಾರಾಗಲತ ಅನ್ತಸರಿಸಬೇ್ಕ್ಾದ ಹಂತ್ಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
2. ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿ ವಯಕ್ತ ಿವಿವರವನ್ತು ರಚ್ಚಸಲತ ಹಂತ್ಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
3. ಪದೇ್ ಪದೇ್ ಕ್್ೇಳಲಾಗತವ ಸಂದಶಯನ್ದ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
4.  ಪದೇ್ ಪದೇ್ ಕ್್ೇಳಲಾಗತವ ಸಂದಶಯನ್ದ ಪರಶು್ಗಳಿಗ ್ಉತ್ಿರಿಸತವುದತ ಹ್ೇಗ ್ಎಂದತ ಚಚ್ಚಯಸಿ 
5.  ಮ್ಲ ಕ್್ಲಸದ ಪರಿಭಾಷಯ್ನ್ತು ಗತರತತ್ಸಿ 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  
ಘಟಕ 7.4.1: ಸಂದಶಾನದ ತಯಾರಿ: ಸಂದಶಾನಕೆಾ ತಯಾರಿ 

ಮಾಡುವುದು ಹೆೇಗೆ? 
 

 
ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  
 
ಈ ಘಟಕದ ಅಂತ್ಯದ ವೇ್ಳ್ಗ್ ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಈ ಕ್್ಳಗಿರತವ ವಿಷಯಗಳನ್ತು ತ್ಳಿದತಕ್್್ಳುುವರತ: 
• ಸಂದಶಯನ್ಕ್್ಾ ತ್ಯಾರಾಗಲತ ಅನ್ತಸರಿಸಬೇ್ಕ್ಾದ ಹಂತ್ಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ. 

 
ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು  
 

 

ಕ ೇಳಿ  
 

   ಹ ೇಳಿ  

 

• ಭಾಗವಹಿಸತವವರ  ಕ್್ೈಪಿಡಿ 
 

• ನಿೇವು ಎಂದಾದರ್ ಸಂದಶಯನ್ವನ್ತು ನಿೇಡಿದಿಾೇರಾ ? 
• ಸಂದಶಯನ್ಕ್್ಾ ಹ್್ೇಗತವ ಮೊದಲತ ನಿೇವು ಹ್ೇಗ ್ತ್ಯಾರಿ ನ್ಡಸ್ಿದಿಾೇರಿ? 

 

• ಸಂದಶಯನ್ವು ಎರಡತ ಅರ್ಥವಾ ಹ್ಚಿ್ಚನ್ ಜನ್ರ ನ್ಡತವಿನ್ ಸಂಭಾಷಣಯ್ಾಗಿದ ್(ಸಂದಶಯಕರತ(ಗಳು) ಮತ್ತಿ 
ಅಭಯರ್ಥಯ) ಇಲಿಲ ಅಭಯರ್ಥಯಯಂದ ಮಾಹಿತ್ಯನ್ತು ಪಡ್ಯಲತ ಸಂದಶಯಕರತ ಪರಶ್ುಗಳನ್ತು ಕ್್ೇಳುತಾಿರ್. 

• ಇದತ ಉದ್್ ಯೇಗದಾತ್ರಿಗ ್ಅಭಯರ್ಥಯಯ ಬಗ್ೆ ಸಾಕಷತಟ ಮಾಹಿತ್ಯನ್ತು ಸಂಗರಹಿಸಲತ ಅವಕ್ಾಶವನ್ತು 
ಒದಗಿಸತತ್ಿದ್ ಮತ್ತ ಿಆದಶಯ ಅಭಯರ್ಥಯಯನ್ತು ಆಯ್ಕಾ ಮಾಡಲತ ಅವರಿಗ್ ಸಹಾಯ ಮಾಡತತ್ಿದ.್ 

• ಅಭಯರ್ಥಯಗಳಿಗ ್ತ್ಮಮ ನಿಜವಾದ ಸಾಮರ್ಥಯಯವನ್ತು ಪರಸತಿತ್ಪಡಿಸಲತ, ಆತ್ಮವಿಶಾವಸವನ್ತು ಬಳ್್ಸಲತ ಮತ್ತ ಿಹತದಾ್, 
ಸಂಬಳ, ಸವಲತ್ತಿಗಳು, ಪರಯೇಜನ್ಗಳು, ಬಡಿಿಗಳು, ವಗಾಯವಣ್ಗಳು ಇತಾಯದಿಗಳಿಗ ್ಸಂಬಂಧಿಸಿದಂತ್ 
ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಕ್್ೇಳುವ ಮ್ಲಕ ಕ್ಲ್ಸದ ಬಗ್ೆ ನಿಧಾಯರವನ್ತು ತ್ಗದ್ತಕ್್್ಳುಲತ ಅವಕ್ಾಶವನ್ತು ಒದಗಿಸತತ್ಿದ್. 

• ಸಂದಶಯನ್ಗಳಿಗ್ ಹ್ೇಗ ್ಉತ್ಿಮವಾಗಿ ತ್ಯಾರಾಗಬೇ್ಕತ ಎಂಬತದನ್ತು ಅರ್ಥಯಮಾಡಿಕ್್್ಳುಲತ 
ಚಟತವಟಿಕ್್ಯನ್ತು ಮಾಡ್್ ೇಣ. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
 

ಚಟುವಟಿಕ  1  
 

 
ಮಾಡಿ  

 

 
ಕ ೇಳಿ  
 

 
  ಹ ೇಳಿ  

 

• ನಿಮಮನ್ತು ಪರಿಚಯಸಿಕ್್್ಳಿು 
 

• ಪ್ಾಲ್್ೆಳುುವವರನ್ತು ಆಯ್ಕಾಮಾಡಿ ಮತ್ತಿ ಕ್ಳ್ಗಿನ್ ಪರಶು್ಗಳಿಗ್ ಉತಿ್ರಿಸಲತ ಅವನ್/ಅವಳಿಗ್ ಹ್ೇಳಿ: "ನಿಮಮ ಬಗ್ೆ 
ನಿೇವು ನ್ನ್ಗ ್ಏನ್ತ ಹ್ೇಳಬಹತದತ." 

• ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ಮಾತ್ನಾಡಲತ ಕನಿಷಠ ಒಂದತ ನಿಮಿಷ ನಿೇಡಿ. 
• ಅವನ್ತ/ಅವಳು ಮಾಡಿದ ನ್ಂತ್ರ, ಭಾಗವಹಿಸಿದವರ ಬಗ್ೆ ಉಳಿದವರತ ಯಾವ  ಮಾಹಿತ್ ಕಲ್ ಹಾಕ್ತದರತ 
ಎಂದತ ಕ್ೇ್ಳಿ 

• ಇತ್ರ ್ಐದತ ಜನ್ರ್್ ಂದಿಗ ್ಚಟತವಟಿಕ್ ್ಮತಂದತವರ್ಸಿ. 
 

• ಸಂದಶಯನ್ದಲಿಲ ನಿಮಮ ಬಗ್ೆ ವಿವರಿಸತವಾಗ ಅರ್ಥವಾ ಪರಿಚಯಸತವಾಗ  ಯಾವ ಮಾಹಿತ್ಯನ್ತು 
ಸ್ೇರಿಸಬೇ್ಕತ? 

• ಸಂದಶಯನ್ದಲಿಲ ನಿಮಮ ಬಗ್ೆ ವಿವರಿಸತವಾಗ ಅರ್ಥವಾ ಪರಿಚಯಸತವಾಗ ಯಾವ ಮಾಹಿತ್ಯನ್ತು 
ಸ್ೇರಿಸಬಾರದತ? 

 

• ಸಂದಶಯಕರತ ನಿಮಮ ಬಗ್ೆ ಏನ್ನಾುದರ್ ಹ್ೇಳಲತ ಕ್್ೇಳಿದಾಗ, ಅವರತ ನಿಮಮ ಜಿೇವನ್ ಚರಿತ್ರಯನ್ತು 
ಪರಸತಿತ್ಪಡಿಸಲತ ನಿಮಮನ್ತು ಕ್ೇ್ಳುತ್ಲಿಲ ಎಂದತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ್ ತ್ಳಿಸಿ. 

• ಪರಿಚಯವು ಚ್ಚಕಾದಾಗಿ , ರ್್್ ಕಾದಾಗಿರಬೇ್ಕತ ಮತ್ತಿ ನಿಮಮನ್ತು ಸಕ್ಾರಾತ್ಮಕ ಬಳ್ಕ್ತನ್ಲಿಲ ಪರಸತತಿ್ಪಡಿಸಬೇ್ಕತ. 
ಇದತ ಈ ಕ್್ಳಗಿನ್ ಅಂಶಗಳನ್ತು ಒಳಗ್್ ಂಡಿರಬೇ್ಕತ: 
• ನಿೇವು ಹ್್ಂದಿರತವ ಯಾವುದ್ೇ ಕ್್ಲಸದ ಅನ್ತಭವ 
• ನಿಮಮ ಶ್ೈಕ್ಷಣಿಕ ಅಹಯತ್ಗಳ ಸಂಕ್ಷಿಪಿ ಸಾರಾಂಶ 
• ನಿಮಮ ಸಾಮರ್ಥಯಯಗಳು ಮತ್ತಿ ಸಾಧನ್ಗಳು 
• ನಿೇವು ಭಾಗವಾಗಿರಬಹತದಾದ ಯಾವುದ್ೇ ವಿಶ್ೇಷ ಯೇಜನಗ್ಳು 

• ಪರಿಚಯದ ಸಮಯದಲಿಲ ಈ ಕ್್ಳಗಿನ್ ವಿಷಯಗಳನ್ತು ತ್ಪಿಪಸಬೇ್ಕತ: 
• ನಿಮಮ ಕತಟತಂಬದ ವಿವರವಾದ ವಿವರಣ ್(ನಿಮಗ್ ನಿದಿಯಷಟವಾಗಿ ಹ್ೇಳಲತ ಕ್್ೇಳದಿದಾರ್) 
• ನಿಮಮ ದೌಬಯಲಯಗಳ ಬಗ್ೆ ಹ್ಚಿ್ಚನ್ ಮಾಹಿತ್ 
• ನಿಜವಲಲದ ಮಾಹಿತ್ 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
   

  
 ಮಾಡಿ  

 

 
ಚಟುವಟಿಕ  2  
 

 
ಮಾಡಿ  

 

 ಸಾರ ಾಾಂಶ   
 

• ತ್ಮಮ ದೃಷಿಟಕ್್್ ೇನ್ವನ್ತು ಹಂಚ್ಚಕ್್್ಂಡಿದಾಕ್ಾಾಗಿ  ಭಾಗವಹಿಸಿದವರನ್ತು ಅಭಿನ್ಂದಿಸಿ. 
• ಪ್್ರೇಕ್ಷಕರಿಗ ್ಚಪ್ಾಪಳ್ ತ್ಟಟಲತ ಹ್ೇಳಿ. 
• ಪರತ್ ಗತಂಪಿನಿಂದ ಮಾಹಿತ್ಯನ್ತು ಸಂಗರಹಿಸಲತ ಸಂಕ್ಷಿಪಿ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ. 
• ಸಮಯಕ್್ಾ ಸರಿಯಾಗಿ ಪರಿರ್ಶೇಲಿಸಿ. 

 

 ಸರಿಯಾದ ಉಡತಪನ್ತು ಯೇಜಿಸತವುದತ   
 

 ಪ್ಾಲ್್ೆಂಡವರಿಗ್ 2 ವಯಕ್ತಿಗಳನ್ತು ವಿವರಿಸಿ. ಒಬಬರತ ಸಾಮಾನ್ಯ ಅಂಗಿ, ಷರಾಯ ಮತ್ತಿ ಚಪಪಲಿಗಳನ್ತು ಧರಿಸಿದಾಾರ್. 
ಅವನ್ತ ತ್ನ್ು ಕ್ದಲನ್ತು ಬಾಚ್ಚಕ್್್ಂಡಿಲಲ ಮತ್ತಿ ಗಡಿವನ್ತು ಒಪಪಮಾಡಿಲಲ ಅರ್ಥವಾ ಬ್್ ೇಳಿಸಿಕ್್್ಂಡಿಲಲ. ಇನ್್ುಬಬ 
ವಯಕ್ತಿಯತ ಅಂಗಿ ಮತ್ತ ಿಷರಾಯನ್ತು ಔಪರ್ಾರಿಕವಾಗಿ ಧರಿಸಿದಾಾರ್ ಮತ್ತ ಿರ್ನ್ಾುಗಿ ಅಂದ ಮಾಡಿಕ್್್ ಂಡಿರತತಾಿರ.್ 
ಅವರತ ಔಪರ್ಾರಿಕ ಶ ಗಳು ಮತ್ತಿ ನ್ಡತಪಟಿಟಯನ್ತು ಸಹ ಧರಿಸಿದಾಾರ್.  ತ್ಮಮ ಸಂಸ್ೆಯಲಿಲ ಯಾವ ವಯಕ್ತಯಿನ್ತು 
ನ್ೇಮಿಸಿಕ್್್ಳುಲತ ಬಯಸತತಾಿರ್ ಮತ್ತ ಿಏಕ್ ್ಎಂದತ ಪ್ಾಲ್್ೆಂಡವರನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ ? 

 
 

• ಪ್ಾಲ್್ೆಳುುವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ಚಚ್ಚಯಸಿದಂತ್ 'ಸಂದಶಯನ್ಕ್ಾ್ ಹ್ೇಗ ್ತ್ಯಾರಿ ನ್ಡಸ್ಬೇ್ಕತ' ಎಂದತ ಚಚ್ಚಯಸತವ 
ಮ್ಲಕ ಚರ್್ಯಯನ್ತು ಮತಕ್ಾಿಯಗ್್ ಳಿಸಿ. 

• ನಿೇವು ಇದಕ್ಾ್ ಈ ಕ್್ಳಗಿನ್ ಅಂಶಗಳನ್ತು ಸ್ೇರಿಸಬಹತದತ: 
• ಸಂದಶಯನ್ದಲಿಲ ಧನಾತ್ಮಕ ಮತ್ತಿ ಉತ್ಿಮ ಪರಭಾವವನ್ತು ರಚ್ಚಸಲತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ್ ತ್ಳಿಸಿ. 
ಸಂದಶಯನ್ಕ್್ಾ ಮತಂಚ್ಚತ್ವಾಗಿ ತ್ಯಾರಿ ನ್ಡಸ್ತವುದತ ಮತಖಯವಾಗಿದ.್ 

• ಸಂದಶಯಕರತ ಕ್್ಲಸಕ್್ಾ ಸಂಬಂಧಿಸಿದಂತ ್ನಿಮಮ ತಾಂತ್ರಕ ಜ್ಞಾನ್ವನ್ತು ಮಾತ್ರ ವಿಶ್ಲೇಷಿಸತವುದಿಲಲ,ನಿೇವು 
ಸಂಸ್ೆಗ್ ಯೇಗಯರ್ ಅರ್ಥವಾ ಇಲಲವೇ್ ಎಂಬತದನ್ತು ವಿಶ್ಲೇಷಿಸತತಾಿರ.್ 

• ಪರತ್ಯಬಬ ಉದ್್ ಯೇಗದಾತ್ನ್ತ ಕ್್ೇವಲ ಒಂದತ ಅರ್ಥವಾ ಎರಡತ ವಿಷಯಗಳನ್ತು ಪರತ್ಯೇಕವಾಗಿ 
ನ್್ೇಡತವುದಿಲಲ ಆತ್ ಸಂಪ್ಣಯವಾಗಿ ಕ್ೌಶಲಯವನ್ತು ನ್್ ೇಡತತಾಿನ ್. ಆದಾರಿಂದ, ನಿಮಮ ಕ್ೌಶಲಯ ಮತ್ತ ಿ
ಪರತ್ಭಗ್ಳ ಜ್್ ತ್ಗ ್ನಿೇವು ಉಡತಗ್ಯ ಶ್ೈಲಿ ಮತ್ತಿ ನಿಮಮನ್ತು ಪರಸತಿತ್ಪಡಿಸತವ ವಿಧಾನ್ವೂ ಮತಖಯವಾಗಿದ.್ 

• ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಉತ್ಮಿವಾದ ಮೊದಲ ಆಕಷಯಣಯ್ನ್ತು ರಚ್ಚಸಲತ ಕ್ೇ್ವಲ ಒಂದ್ೇ ಒಂದತ 
ಅವಕ್ಾಶವನ್ತು ಪಡಯ್ತತಾರಿ್. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
ಘಟಕ 7.4.2: ಪರಿಣಾಮಕಾರಿ ವಾಕ್ತ ಿಪರಿಚಯವನುು ಸಿದಿ 

ಪಡಿಸುವುದು: ಪರಿಣಾಮಕಾರಿ ವಾಕ್ತ ಿಪರಿಚಯ 
ರಚಿಸುವುದು ಹೆೇಗೆ ? 

 

 
ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  
 ಈ ಘಟಕದ ಅಂತ್ಯದ ವೇ್ಳ್ಗ್ ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಈ ಕ್್ಳಗಿರತವ ವಿಷಯಗಳನ್ತು ತ್ಳಿದತಕ್್್ಳುುವರತ: 

 ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿ ವಯಕ್ತ ಿಪರಿಚಯ ರಚ್ಚಸಲತ ಹಂತ್ಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
 

 ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು  
 • ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿ 
• ಖ್ಾಲಿ ಕ್ಾಗದಗಳು 
• ಲ್ೇಖನಿಗಳು 

 

 
ಕ ೇಳಿ  
 • ಸಂದಶಯನ್ಕ್್ಾ ತ್ಯಾರಿ ನ್ಡಸ್ತವಾಗ, ನಿೇವು ಮಾಡಬೇ್ಕ್ಾದ ಪರಮತಖ ವಿಷಯಗಳು ಯಾವುವು? 

•  ನಿೇವು ಸಂದಶಯನ್ಕ್್ಾ ಹ್್ೇಗತವಾಗ ನಿಮೊಮಂದಿಗ ್ಯಾವ ದಾಖಲ್ಗಳನ್ತು ಕ್್್ಂಡ್್ ಯತಯತ್ಿೇರಿ? 
• ವಯಕ್ತಿ ಪರಿಚಯ ಎಂದರ್ೇನ್ತ? 
• ನಿಮಗ್ ವಯಕ್ತಿ ಪರಿಚಯ ಏಕ್ ್ಬೇ್ಕತ? 

 

 ಹ ೇಳಿ  

 • ವಯಕ್ತಿ ಪರಿಚಯವು ಕ್್ೇವಲ ವಿದಾಯಹಯತಗ್ಳನ್ತು ಮತದಿರಸಲಾದ ಕ್ಾಗದದ ಹಾಳ್ಯಲಲ 
• ಇದತ ಮಾರಾಟದ ಸಾಧನ್ವಾಗಿದತಾ, ಕಂಪನಿಗ್ ನಿೇವು ಹ್ೇಗ ್ಮತ್ತಿ ಏನ್ತ ಕ್್್ಡತಗ್ ನಿೇಡಬಹತದತ ಎಂಬತದನ್ತು 
ನ್್ೇಡಲತ ಉದ್್ ಯೇಗದಾತ್ರಿಗ್ ಸಹಾಯ ಮಾಡತತಿ್ದ.್ 

• ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ಚಚ್ಚಯಸಲಾದ ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿ/ಆಕಷಯಕವಾದ ವಯಕ್ತಿ ಪರಿಚಯ ರಚ್ಚಸತವಲಿಲ 
ಒಳಗ್್ ಂಡಿರತವ ಹಂತ್ಗಳ ಕತರಿತ್ತ ಮಾತ್ನಾಡಿ. 

• ಈಗ ಪರಕ್ತರಯ್ಕಯನ್ತು ಉತ್ಮಿ ರಿೇತ್ಯಲಿಲ ಅರ್ಥಯಮಾಡಿಕ್್್ಳುಲತ ವಯಕ್ತ ಿಪರಿಚಯವನ್ತು ಸಿದಧಪಡಿಸ್್ೇಣ. 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

   
ಮಾಡಿ  

 • ಇದತ ವ್ೈಯಕ್ತಿಕ ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ಾಗಿದ್. 
• ಚಟತವಟಿಕ್್ಯ ವಿವರಗಳನ್ತು ನಿೇಡಿ. 
• ಚಟತವಟಿಕ್್ಯನ್ತು ಎಚರಿಿಕ್ಯ್ಂದ ಓದಲತ ಅವರಿಗ್ ಹ್ೇಳಿ. 
• ಒದಗಿಸಿದ ಮಾಹಿತ್ಯ ಆಧಾರದ ಮ್ಮೇಲ್ ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಆಕಷಯಕವಾದ ವಯಕ್ತ ಿಪರಿಚಯ ಮಾಡತವ 
ನಿರಿೇಕ್ಷ್ಯದ.್ 

• ಪರಕರಣವನ್ತು ಅಧಯಯನ್ ಮಾಡಲತ ಮತ್ತಿ ವಯಕ್ತ ಿಪರಿಚಯವನ್ತು ರಚ್ಚಸಲತ  25-30 ನಿಮಿಷಗಳನ್ತು ನಿೇಡಿ. 
• 30 ನಿಮಿಷಗಳ ಕ್್್ನಯ್ಲಿಲ, ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಅವನ್ ಅರ್ಥವಾ ಅವಳ ಪಕಾದಲಿಲ ಕತಳಿತ್ರತವ ವಯಕ್ತಿಯಂದಿಗ ್
ವಯಕ್ತಿಪರಿಚಯವನ್ತು  ವಿನಿಮಯ ಮಾಡಿಕ್್್ ಳುಬೇ್ಕತ. 

• ಪರತ್ಯಬಬ ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ತ್ಮಮ ಸಹ ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಸಿದಧಪಡಿಸಿದ ವಯಕ್ತಿ ಪರಿಚಯವನ್ತು 
ಮೌಲಯಮಾಪನ್ ಮಾಡತತಾರಿ್. 

 

   ಹ ೇಳಿ  

 • ಜಾಹಿೇರಾತ್ನ್ಲಿಲ ವಿವರಿಸಿರತವ ಉದ್್ ಯೇಗದ ಪರರ್ಾರಕ್್ಾ ಅಭಯರ್ಥಯಯತ ಅಜಿಯ ಸಲಿಲಸಬೇ್ಕತ ಎಂದತ ನಿೇವು 
ಭಾವಿಸತತ್ಿೇರಾ? 

•  ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿ/ಆಕಷಯಕ ವಯಕ್ತಿ ಪರಿಚಯವನ್ತುರಚ್ಚಸತವ ಹಂತ್ಗಳನ್ತು ನಾವು ಈಗಾಗಲ್ೇ ಚಚ್ಚಯಸಿದ್ಾೇವ.್ 
• ಈಗ ಚಟತವಟಿಕ್್ಯಲಿಲ ನಿೇಡಲಾದ ಅಭಯರ್ಥಯ ವಿವರಗಳಿಗಾಗಿ ವಯಕ್ತಿ ಪರಿಚಯವನ್ತು  ಸಿದಧಪಡಿಸ್್ೇಣ. 

 ಚಟುವಟಿಕ  
 

ಪಾಕರಣ ಅಧ್ಾಯನದ ವಿಶೆಲೇಷಣ ೆ

• ಚಟತವಟಿಕ್್ಯ ಮೊದಲ ವಿಭಾಗದಲಿಲ, ನಿದಿಯಷಟ ಉದ್್ ಯೇಗಕ್ಾಾಗಿ ಅಜಿಯ ಸಲಿಲಸತತ್ರಿತವ ಅಭಯರ್ಥಯಯ ಕತರಿತ್ತ 
ನಿಮಗ್ ಮಾಹಿತ್ಯನ್ತು ನಿೇಡಲಾಗತತ್ಿದ್. 

• ಎರಡನೇ್ ವಿಭಾಗದಲಿಲ, ನಿಮಗ್ ನೌಕರಿ ದಜ್ಯಯವಿವರವಾದ ವಿವರಣಯ್ನ್ತು ನಿೇಡಲಾಗತತ್ಿದ್. ನೌಕರಿ 
ದಜ್ಯಗ್ ಅಜಿಯ ಸಲಿಲಸಲತ ಅಭಯರ್ಥಯಗಾಗಿ ವಯಕ್ತಿ ಪರಿಚಯವನ್ತು ರಚ್ಚಸಿ. 

• ವಯಕ್ತಿ ಪರಿಚಯವನ್ತು ರಚ್ಚಸಲತ ಅಭಯರ್ಥಯಯ ಕತರಿತ್ತ ಒದಗಿಸಲಾದ ಮಾಹಿತ್ಯನ್ತು ಬಳಸಿ. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  

 

ಅಭಾರ್ಥಾಯ ವಿವರಗಳು 
ನಿಪ್್ೇಶ್ ಸಿಂಗಾಲ ಅವರತ ಏಪಿರಲ್ 20, 1988 ರಂದತ ಭಾರತ್ದ ಚಂಡಿೇಗಢದಲಿಲ ಜನಿಸಿದರತ. ಅವರತ ಪರಸತಿತ್ 1XX7, ವಲಯ 
XX D, ಚಂಡಿೇಗಢ -160018 ನ್ಲಿಲ ವಾಸಿಸತತ್ಿದಾಾರ.್ ಅವರ ಮೊಬೈ್ಲ್ ಸಂಖ್್ಯ 988XXXXX01, ಮತ್ತಿ ಇ-ಮ್ಮೇಲ್ ವಿಳಾಸ 
nxxxxxxxxla@gmail.com. ನಿಪ್ೇ್ಶ್ ಚಂಡಿೇಗಢದ ವಲಯ 15 ರ, ಸಕ್ಾಯರಿ ಬಾಲಕರ ಹಿರಿಯ ಮಾಧಯಮಿಕ ಶಾಲ್ಯಲಿಲ 
ಮಧಯಮ ಮತ್ತ ಿಹಿರಿಯ ತ್ರಗತ್ ವಾಯಸಂಗ ಮಾಡಿದರತ. ಶಾಲ್ಯಂದಲ್ ತ್ತಂಬಾ ಪರತ್ಭಾವಂತ್ ಹತಡತಗ. ಚ್ಚತ್ರಕಲ್ ಮತ್ತಿ 
ಹಳ್ಯ ಹಿಂದಿ ಚಲನ್ಚ್ಚತ್ರಗಳನ್ತು ವಿೇಕ್ಷಿಸಲತ ಅವರತ ಇಷಟಪಡತತ್ಿದಾರತ. ಶಾಲ್ಯ ದತ್ ಿಕ್ಾಯಯಕರಮದ ಭಾಗವಾಗಿ, ಅವರತ 
ತ್ಮಮ ಹಿರಿಯ ವಷಯಗಳಲಿಲ ಮಕಾಳ ಆಸಪತ್ರಯಲಿಲ ಸವಯಂಸ್ೇವಕರಾಗಿದಾರತ. 
ಜತಲ್ೈ 2007 ರಲಿಲ, ಅವರತ ಹ್್ೇಟಲ್್ ನಿವಯಹಣ್ ಮತ್ತಿ ಕ್ಾಯಟರಿಂಗ್‌ನ್ಲಿಲ ಡಿಪ್್್ಲಮಾ ಅಭಾಯಸ ಕರಮವನ್ತು ಮತಂದತವರಿಸಲತ 
ಜಿರಾಕ್‌ಪತರದ ವಸ್್ಟಟ್‌ವುಡ ಸ್ಾಲ್ ಆಫ ಹ್್ ೇಟಲ್್ ನಿವಯಹಣ್ಗ್ ಸ್ೇರಿದರತ. ಈ ಅಭಾಯಸ ಕರಮವನ್ತು ಪ್ಣಯಗ್್ಳಿಸಿದ 
ನ್ಂತ್ರ, ಅವರತ ಜ್ನ 2010 ರಲಿಲ ಆರತ ತ್ಂಗಳ ಕ್ಾಲ XYZ ಗ್ರಪ್ ಆಫ ಹ್್ಟೇ್ಲ್್‌ಗ್ ಗೃಹ ನಿವಯಹಣಯ್ 
ಪರರ್ಶಕ್ಷಣಾರ್ಥಯಯಾಗಿ ಸ್ೇರಿದರತ. ಈ ಪ್ಾತ್ರದಲಿಲ, ಅವರತ ಹ್್ೇಟಲ್್್‌ನ್ಲಿಲ ಒಂದತ ಮಹಡಿಯ ಸವಚಛತ್ ಮತ್ತಿ ನಿವಯಹಣಯ್ 
ಜವಾಬಾಾರಿಯನ್ತು ಹ್್ಂದಿದಾರತ. ಅವರ ಬಲವಾದ ಕ್ೌಶಲಯದ ಪರಯೇಜನ್ವನ್ತು ಪಡ್ದತಕ್್್ ಂಡತ, ಅವರತ ಸಾಂಸಿೆಕ ಸಭಗ್ಳಿಗ್ 
ಗೃಹ ನಿವಯಹಣ್ ವಯವಸ್ೆಗಳನ್ತು ಮಾಡಲತ ಅವಕ್ಾಶಗಳನ್ತು ಪಡದ್ರತ. ರ್ಶಕ್ಷಣವನ್ತು ಮತಂದತವರಿಸತವಾಗ, ಅವರತ 
ಮ್ಮೈಕ್್್ ರೇಸಾಫಟ ವಡಯ, ಎಕ್್ಲಿ್, ಆಕ್್ಿಸ್ಟ ಮತ್ತ ಿಪವರ್ ಪ್ಾಯಂರ್ಟ್‌ಗಳ ಕ್್ಲಸದ ಜ್ಞಾನ್ವನ್ತು ಪಡದ್ರತ. 
ನಿಪ್್ೇಶ್ ಅವರತ ವಿವರ-ಆಧಾರಿತ್, ಹ್್ಂದಿಕ್್್ಳುುವ ಮತ್ತಿ ಹ್್ಂದಿಕ್್್ಳುಬಲಲವರಾಗಿದಾರ್ . ಅವರತ ವ್ೈವಿಧಯಮಯ 
ಕ್ಾಯಯಪಡಯ್ಂದಿಗ್ ಯಶಸಿವಯಾಗಿ ಕ್್ಲಸ ಮಾಡಿದಾಾರ.್ ಅವರತ ಕ್ಾಲ್ೇಜಿನ್ಲಿಲ ಮತ್ತಿ ಅವರ ಪರರ್ಶಕ್ಷಣ ಸಮಯದಲಿಲ ತ್ಮಮ 
ಗಳ್್ಯರ್್ ಂದಿಗ್ ರ್ನ್ಾುಗಿ ಮಾತ್ನಾಡತತ್ಿದಾರತ. ಪರರ್ಶಕ್ಷಣ ಪ್ಣಯಗ್್ಳಿಸಿದ ನ್ಂತ್ರ, ತ್ನ್ು ಕ್ೌಶಲಯ ಮತ್ತ ಿಅನ್ತಭವವನ್ತು 
ಬಳಸಿಕ್್್ಳುುವ ಉದ್್ ಯೇಗಾವಕ್ಾಶವನ್ತು ಹತಡತಕತವುದತ ಅವರ ಉದಾ್ೇಶವಾಗಿದ್. ಅನ್ತಭವದ ಬಂ್ಬಲದ್್ ಂದಿಗ,್ ಅವರತ ಗೃಹ 
ನಿವಯಹಣಯ್ ಸಹಾಯಕರಾಗಿ ತ್ಮಮ ಕ್ೌಶಲಯಗಳ ಬಗ್ೆ ವಿಶಾವಸ ಹ್್ಂದಿದಾಾರ್. 

ರ್ೌಕರಿ ದಜೆಾ 
*ನಿೇವು ನಿಮಮನ್ತು ಗೃಹ ನಿವಯಹಣ ್ಮ್ಮೇಲಿವರ್ಾರಕರಾಗಿ ನ್್ ೇಡತತಿ್ೇರಾ? 
ನಿಮಮ ಆಸಕಿ್ತ ಏನ್ತ? ನಿೇವು ಕ್ತರಕ್ರ್್ಟ್‌ನ್ಲಿಲರಲಿ ಅರ್ಥವಾ ಓದತವುದರಲಿಲ, IHGನ್ಲಿಲ ನಾವು ನಿಮಮ ಬಗ್ೆ ಆಸಕಿ್ತ ಹ್್ ಂದಿದ್ಾೇವ.್ 
IHGನ್ಲಿಲ, ಅವರ ಹವಾಯಸಗಳಿಗ ್ಹ್್ ಂದತವಂತಯ್್ಕ ಅವರ ಉದ್್ ಯೇಗಗಳಿಗ ್ಅದೇ್ ಪರಮಾಣದ ಕ್ಾಳಜಿ ಮತ್ತಿ ಉತಾಿಹವನ್ತು 
ಅನ್ವಯಸತವ ಜನ್ರನ್ತು ನಾವು ನೇ್ಮಿಸಿಕ್್್ಳುುತ್ಿೇವ ್- ತಾವು ಮಾಡತವ ಎಲಾಲ ಕ್ಲ್ಸವನ್ತು ಹೃದಯದಲಿಲ ಇರಿಸತವ ಜನ್ರನ್ತು 
ನ್ಮಮ ಸ್ುೇಹಪರ ಮತ್ತಿ ವೃತಿ್ಪರ ತ್ಂಡವನ್ತು ಸ್ೇರಲತ ನಾವು ಇಂತ್ಹ ಹಚಿ್್ಚನ್ ಜನ್ರನ್ತು ಹತಡತಕತತಿ್ದ್ಾೇವ್. 

    ಸೆಳ: 
 ಈ ಸಮಯದಲಿಲ, ಪಂಜಾಬ್‌ನ್ (ಭಾರತ್) ಅಮೃತ್ಸರದಲಿಲರತವ ರಂಜಿತ್ ಅವನ್್್ಯ, ಹಾಲಿಡೇ್ ಇನ                               
ಅಮೃತ್ಸರದಲಿಲ ನ್ಮಮ ಯತವ ಮತ್ತಿ ಕ್ತರಯಾತ್ಮಕ ತ್ಂಡವನ್ತು ಸ್ೇರಲತ ನಾವು ಗೃಹ ನಿವಾಯಹಕ ಮ್ಮೇಲಿವರ್ಾರಕರನ್ತು ಹತಡತಕತತಿ್ದ್ಾೇವ.್ 
ಹಾಲಿಡೇ್ ಇನ ಅಮೃತ್ಸರವು ಅಮೃತ್ಸರದ ವಾಣಿಜಯ ಜಿಲ್ಲಯಲಿಲ ರಂಜಿತ್ ಅವನ್್್ಯದಲಿಲ ನ್ಲ್ಗ್್ಂಡಿದ ್ಮತ್ತಿ ವಿಶವಪರಸಿದಧ 
ಗ್್ ೇಲಿನ ಟಂ್ಪಲ್ ನಿಂದ ಸವಲಪವೇ್ ದ್ರದಲಿಲದ.್ ಹಾಲಿಡ್ೇ ಇನ ಅಮೃತ್ಸರದ ಸಾವಗತಾಹಯ ಪರಿಸರಕ್ಾ್ ನಿೇವು ತ್ಪಿಪಸಿಕ್್್ ಳುುವಾಗ 
ಹ್್ಳ್ಯತವ ಗ್್ ಂಚಲತಗಳು ವಣಿಯಸಲಾಗದ ಆಗಮನ್ದ ಅನ್ತಭವವನ್ತು ಗತರತತ್ಸತತಿ್ವ.್ ಅಮೃತ್ಸರವನ್ತು ಆಚರಿಸಲತ ಮತ್ತಿ 
ಅನವ್ೇಷಿಸಲತ ತಾಜಾತ್ನ್ದ ಅಂತಾರಾಷಿರೇಯ ಬಾರಾಂಡ. 
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ಸಂಬಳ: ಸಮಾಲ್್ೇಚ್ಚಸಲಾಗತವುದತ 
ಉದಯಮ: ಪರಯಾಣ/ಹ್್ ೇಟಲ್್್‌ಗಳು/ರಸ್್್ಟೇರಂ್ರ್ಟ್‌ಗಳು/ ವಿಮಾನ್/ರೈ್ಲ್ವಗಳು 
ಕ್ತರಯಾತ್ಮಕ ಪರದೇ್ಶ: ಹ್್ ೇಟಲ್್್‌ಗಳು, ರಸ್್್ಟೇರಂ್ರ್ಟ್‌ಗಳು 
ಪ್ಾತ್ರ ವಗಯ: ಗೃಹ ನಿವಯಹಣ ್
ಸಾೆನ್: ಗೃಹ ನಿವಯಹಣಯ್  ಕ್ಾಯಯನಿವಾಯಹಕ/ಸಹಾಯಕ. 
ಅಪ್ೇ್ಕ್ಷಿತ್ ಅಭಯರ್ಥಯಯ ವಿವರ 
ಸ್ುೇಹಪರ, ಆಹಾಲದಕರ ವಯಕ್ತತಿ್ವ, ಸ್ೇವಾ ಕ್ೇ್ಂದಿರತ್. 
ನಿೇವು HM ನ್ಲಿಲ ಪದವಿೇಧರರಾಗಿರಬೇ್ಕತ/ಡಿಪ್್ ಲ್ಮಾ ಹ್್ಂದಿರತವವರಾಗಿರಬೇ್ಕತ ಮತ್ತಿ ಉತಿ್ಮ ಸಂವಹನ್ ಕ್ೌಶಲಯದ್್ ಂದಿಗ ್
ಉತಿ್ಮ ಬಾರಂಡ್‌ನ್ಲಿಲ ಮ್ಮೇಲಿವರ್ಾರಕರಾಗಿ ಕನಿಷಠ 2 ವಷಯಗಳ ಅನ್ತಭವ ಇರಬೇ್ಕತ, ಇಂಗಿಲಷ್ ಅತ್ಯಗತ್ಯ. 
 
ಪರತ್ಯಾಗಿ ನಾವು ನಿಮಗ್ ಸಪಧಾಯತ್ಮಕ ಹಣಕ್ಾಸತ ಮತ್ತ ಿಪರಯೇಜನ್ಗಳ ಸೌಲಭಯವನ್ತು ನಿೇಡತತ್ೇಿವ.್ ವಿಶಾವದಯಂತ್ ಹ್್ ೇಟಲ್್ 
ರಿಯಾಯತ್ಗಳು ಲಭಯವಿವ ್ಮತ್ತ ಿವಿವಿಧ ರಿೇತ್ಯ ರಿಯಾಯತ್ ಯೇಜನಗ್ಳಿಗ ್ಪರವೇ್ಶ ಮತ್ತಿ ಉತಿ್ಮ ಜನ್ರ ತ್ಂಡದ್್ ಂದಿಗ ್
ಕ್್ಲಸ ಮಾಡತವ ಅವಕ್ಾಶ. ಎಲಲಕ್ತಾಂತ್ ಮತಖಯವಾಗಿ, ನಿಮಗ್ ಕ್್್ ೇಣಯ್ನ್ತು ನಿೇಡತತ್ಿೇವ.್ 
*ದಯವಿಟತಟ ಸಂಪಕಯದಲಿಲರಿ ಮತ್ತಿ ನಿಮಮ ವ್ೈಯಕಿ್ತಕ ಕ್ೌಶಲಯಗಳನ್ತು IHG ಗ ್ಹೇ್ಗ ್ತ್ರಬಹತದತ ಎಂಬತದನ್ತು ನ್ಮಗ ್ತ್ಳಿಸಿ. 
ರ್ಶಕ್ಷಣ 
ಪದವಿ: ಯಾವುದೇ್ ಪದವಿೇಧರ/ಡಿಪ್್್ ಲಮಾ ಹ್್ ಂದಿರತವವರತ ಉನ್ುತ್ ರ್ಶಕ್ಷಣ:  ಅಗತ್ಯವಿಲಲ 

 
ಹ ೇಳಿ  

• ಈಗ, ನಿಮಮ ಪಕಾದಲಿಲ ಕತಳಿತ್ರತವ ಸಹಭಾಗಿಗಳ್ ಂದಿಗ ್ವಯಕ್ತಿ ವಿವರವನ್ತು  ಹಂಚ್ಚಕ್್್ ಳ ್ುೇಣ ಮತ್ತಿ ಪರಸಪರರ 
ಪರಯತ್ುವನ್ತು ಮೌಲಯಮಾಪನ್ ಮಾಡ್್ ೇಣ. 

 

 
ಮಾಡಿ  

 • ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿ ವಯಕ್ತ ಿಪರಿಯಾಚಯವನ್ತು ರಚ್ಚಸತವ ಅವರ ಮೊದಲ ಪರಯತ್ುಕ್ಾಾಗಿ ಪರತ್ಯಬಬ ಭಾಗವಹಿಸತವವರನ್ತು 
ಅಭಿನ್ಂದಿಸಿ.  

• ಅನ್ತಸರಣಾ ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ಾಗಿ, ಅವರ ಸವಂತ್ ವಯಕ್ತಿ ಪರಿಚಯವನ್ತು ಸಿದಧಪಡಿಸಲತ ಮತ್ತಿ ಮರತದಿನ್ ಅದನ್ತು ನಿಮಗ್ 
ತ್್ೇರಿಸಲತ ಅವರಿಗ್ ಸ್ಚ್ಚಸಬಹತದತ. 

 

 
ಸಾರ ಾಾಂಶ   
 • ಅಭಯರ್ಥಯಗಳಿಗ ್ಕ್ಲ್ವು ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿ ವಯಕ್ತ ಿಪರಿಚಯದ ಮಾದರಿಗಳನ್ತು ತ್್ೇರಿಸತವ ಮ್ಲಕ ಚರ್್ಯಯನ್ತು 
ಅಂತ್ಯಗ್್ ಳಸಿ. 

• ಈ ಚಟತವಟಿಕ್್ಯಂದ ಅವರತ ಏನ್ತ ಕಲಿತ್ದಾಾರಂ್ದತ ಕ್್ೇಳಿ. 
• ಇಲಿಲಯವರ್ಗ್ ಮಾತ್ನಾಡಿದತದರ ಕತರಿತ್ತ ಯಾವುದ್ೇ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಹ್್ಂದಿದಾರ್ ಕ್ೇ್ಳಿ. 
•  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  

 

ಅನುಕಮಲಕಾಕ ಗಿ ಟಿಪಪಣಿ ಗಳು   
 • ಮತದಿರತ್ ಪರತ್ಗಳನ್ತು ಚಟತವಟಿಕ್ಗ್್ ಬಳಸಲತ ಸಿದಧವಾಗಿಡಿ. 

• ವಯಕ್ತಿ ಪರಿಚಯವನ್ತು ತ್ಯಾರಿಸತವ ಹಂತ್ಗಳನ್ತು ವಿವರಿಸತವಾಗ ವಯಕ್ತಿ ಪರಿಚಯ ಸ್ಚ್ಚಸಿದ ಸವರ್ಪವನ್ತು 
•  ಹಲಗ ್ಮ್ಮೇಲ್  ಹಾಕ್ತ. 
• ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ವಯಕ್ತಿ ಪರಿಚಯವನ್ತು ಪರಿರ್ಶೇಲಿಸಿ ಮತ್ತಿ ಅಗತ್ಯ ಬದಲಾವಣ್ಗಳನ್ತು ಸ್ಚ್ಚಸಿ. 
• ಪರಸತಿತ್ಪಡಿಸಿದ ಪರಕರಣಕ್್ಾ ಸ್ಚ್ಚಸಲಾದ ಉದಾಹರಣ:್ 

 ನಿಪ್್ೇಶ್ ಸಿಂಗಾಲ 
#1XX7, ಸ್ಕಟರ್ XX-D 
ಚಂಡಿೇಗಢ-160018 
ಮೊಬೈ್ಲ್ ಸಂಖ್್ಯ: 91-988XXXXX01 
ಇಮ್ಮೇಲ್: nxxxxxxxxxla@gmail.com 
 
ಉದಾ್ೇಶ: ನಿಮಮ ಸಂಸ್ೆಯ ಬಳ್ವಣಿಗ್, ಲಾಭದಾಯಕತ ್ಮತ್ತ ಿಉದಾ್ೇಶಗಳಿಗ್ ಕ್್್ಡತಗ ್ನಿೇಡಲತ ನ್ನ್ು ಪರಸಪರ 
ಕ್ೌಶಲಯಗಳು ಮತ್ತ ಿಅನ್ತಭವವನ್ತು ಬಳಸಲತ ಅವಕ್ಾಶವನ್ತು ಹತಡತಕತವುದತ. 
 
ವೃತ್ಿಪರ ಸಾಮರ್ಥಯಯಗಳು: 

• ಗೃಹನಿವಯಹಣ್ಯಲಿಲ ಪ್ಾರವಿೇಣಯತ್. 
• ಅನ್ತಭವಿ ಮತ್ತ ಿವ್ೈವಿಧಯಮಯ ಉದ್್ಯೇಗಿಗಳ್ ಂದಿಗ ್ಕ್್ಲಸ ಮಾಡತವ ಸಾಮರ್ಥಯಯ. 
• ತ್ಂಡದಲಿಲ ಕ್ಾಯಯ ನಿವಯಹಿಸತವವರತ ಮತ್ತ ಿಸವಭಾವತ್ಃ ಸ್ುೇಹಪರ ಕ್ಾಯಯ ನಿವಯಹಿಸತವುದತ. 
• ವಿವಿಧ-ಸಾಂಸೃತ್ಕ ಪರಿಸರದಲಿಲ ಯಶಸಿವಯಾಗಿ ಕ್್ಲಸ ನಿವಯಹಿಸತವುದತ. 
• ವಿವರ ಆಧಾರಿತ್, ಹ್್ಂದಿಕ್್್ ಳುುವ ಮತ್ತ ಿಹ್್ಂದಿಕ್್್ ಳುಬಲಲ 
• ಮ್ಮೈಕ್್್ ರೇಸಾಫಟ ವಡಯ, ಎಕ್್ಲಿ್, ಆಕಸಿ್ಟ ಮತ್ತ ಿಪವರ್ ಪ್ಾಯಂರ್ಟ ನ್ ಜ್ಞಾನ್ 

 

    ಶೈ್ಕ್ಷಣಿಕ ಹಿನ್ುಲ್: 
• ಡಿಪ್್್ ಲಮಾ ಇನ ಹ್್ ೇಟಲ್್ ಮಾಯನೇ್ರ್ಜ್‌ಮ್ಮಂರ್ಟ ಮತ್ತಿ ಕ್ಾಯಟರಿಂಗ, ವಸ್್ಟಟ್‌ವುಡ ಸ ಾ್ಲ್ ಆಫ ಹ್್ೇಟಲ್್ 
ಮಾಯನೇ್ರ್ಜ್‌ಮ್ಮಂರ್ಟ, 

• ಜಿರಾಕ್‌ಪತರ್ ಪ್ೌರಢಶಾಲ್, ಸಕ್ಾಯರಿ ಬಾಲಕರ ಹಿರಿಯ ಮಾಧಯಮಿಕ ಶಾಲ್, ವಲಯ 15, ಚಂಡಿೇಗಢ 
   ವೃತಿ್ಪರ ಪರರ್ಶಕ್ಷಣಗಳು: 

• ಗೃಹ ನಿವಯಹಣ ್ಪರರ್ಶಕ್ಷಣ, XYZ ಗ್ರಪ್ ಆಫ ಹ್್ೇಟಲಿ್್, ನ್ವದಹ್ಲಿ (ಜ್ನ 2010-ಆಗಸ್ಟಟ 2010) 
• ಹ್್ೇಟಲ್್್‌ನ್ಲಿಲ ಒಂದತ ಮಹಡಿಯ ಸವಚಛತ ್ಮತ್ತಿ ನಿವಯಹಣಯ್ ಜವಾಬಾಾರಿ. 
• ಸಾಂಸಿೆಕ ಸ ಭಗ್ಳಿಗ ್ಗೃಹ ನಿವಯಹಣಯ್ ವಯವಸ್ೆಯನ್ತು ಮಾಡಲತ ಅವಕ್ಾಶಗಳು ಸಿಕ್ತಾವ.್ 
 ಸವಯಂಸ್ೇವಕ ಕ್ಲ್ಸ: 
• ಚಂಡಿೇಗಢದ ಮಕಾಳ ಆಸಪತ್ರಯಲಿಲ ವಿದಾಯರ್ಥಯ ಸವಯಂಸ್ೇವಕ. 

ನಿಪ್ೇ್ಶ್ ಸಿಂಗಾಲ 
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ಘಟಕ 7.4.3: ಸಂದಶಾನ ಸಮಯದಲಿಲ ಪದೆೇ ಪದೆೇ 

ಕೆೇಳಲಾಗುವ ಪಾಶುೆಗಳು 

 
ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  
  ಈ ಘಟಕದ ಅಂತ್ಯದ ವ್ೇಳ್ಗ್ ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಈ ಕ್್ಳಗಿರತವ ವಿಷಯಗಳನ್ತು ತ್ಳಿದತಕ್್್ ಳುುವರತ 
 ಹ್ಚತ ಿಪದೇ್ ಪದೇ್ ಕ್್ೇಳಲಾಗತವ ಸಂದಶಯನ್ ಪರಶ್ುಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
 ಹ್ಚತ ಿಪದೇ್ ಪದೇ್ ಕ್್ೇಳಲಾಗತವ ಸಂದಶಯನ್ದ ಪರಶ್ುಗಳಿಗ್ ಉತಿ್ರಿಸತವುದತ ಹ್ೇಗ ್ಎಂದತ ಚಚ್ಚಯಸಿ 

 

 ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು  
 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿ 
 

 
  ಹ ೇಳಿ  

 
 ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ನಿೇವು ಸಂದಶಯನ್ದ ಸಂದಭಯ ಮತ್ತಿ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಒದಗಿಸತತ್ಿೇರಿ ಎಂದತ ಹ್ೇಳಿ ಮತ್ತಿ 
ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಅವರಿಗ್ ಉತ್ಿರಿಸಲತ ಪರಯತ್ುಸಬೇ್ಕತ. 

 ಈ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಸಮಿೇಪಿಸಲತ ನಿೇವು ವಿವಿಧ ವಿಧಾನ್ಗಳನ್ತು ವಿವರಿಸತವಿರಿ ಎಂದತ ಅವರಿಗ್ ತ್ಳಿಸಿ. 

 

ಮಾಡಿ  

  ತ್ರಗತ್ಯನ್ತು ಜ್್ ೇಡಿಯಾಗಿ ವಿಂಗಡಿಸಿ ಮತ್ತ ಿಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ್ ಪ್ಾತಾರಭಿನ್ಯ ಮಾಡಲತ ಹ್ೇಳಿ. 
 ಒಬಬ ಪ್ಾಲತದಾರ ಸಂದಶಯಕರ ಪ್ಾತ್ರವನ್ತು ನಿವಯಹಿಸಿದರ್, ಇನ್್ುಬಬರತ ಸಂದಶಯಕರ ಪ್ಾತ್ರವನ್ತು ನಿವಯಹಿಸತತಾಿರ.್ 
 ಸಂದಶಯಕನ್ತ  ಅವನ್ನ್ತು/ಅವಳನ್ತು ಪರಿಚಯಸಿಕ್್್ಳುುವಂತ್ ಸಂದಶಯಕರನ್ತು ಕ್್ೇಳುವ ಮ್ಲಕ ಸಂದಶಯನ್ವನ್ತು 
ಪ್ಾರರಂಭಿಸಬಹತದತ ಎಂದತ ಅವರಿಗ್ ತ್ಳಿಸಿ. 

 ಪ್ಾತಾರಭಿನ್ಯ ಮಾಡಲತ ತ್ರಗತ್ಯ ಮತಂದ್ ಎಲಾಲ ಜ್್ ೇಡಿಗಳನ್ತು ಒಂದ್್ ಂದಾಗಿ ಕರ ್ಮಾಡಿ. 
 ಎಲಾಲ ಇತ್ರ ಸಂದಭಯಗಳಿಗ್ ಇದ್ೇ ಮಾದರಿಯನ್ತು ಅನ್ತಸರಿಸಿ. 
 ಪರತ್ ಸನಿುವ್ೇಶಕ್ಾ್ 8-10 ನಿಮಿಷಗಳನ್ತು ನಿಗದಿಪಡಿಸಲಾಗಿದ.್ 
 ತ್ಮಮ ಒಳಹರಿವು ನಿೇಡಿದಾಕ್ಾಾಗಿ ಪರತ್ಯಬಬ ಭಾಗವಹಿಸತವವರನ್ತು ಅಭಿನ್ಂದಿಸಿ. 
 ತ್ಂಡವು ತ್ಮಮ ಪ್ಾತ್ರವನ್ತು ಪ್ಣಯಗ್್ಳಿಸಿದಾಗ ಪರತ್ ಬಾರಿ ಶಾಲಘಿಸಲತ ವಗಯವನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ. 
 ಸಮಯಕ್್ಾ ಸರಿಯಾಗಿ ಪರಿರ್ಶೇಲಿಸಿ. 
  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  

 
ಪಾತ್ಾಾಭಿನಯ  

 ನಿೇಡಿದ ಪರಿಸಿೆತ್ಗ ್ಪ್ಾತ್ರಭಿನ್ಯವನ್ತು  ನಿವಯಹಿಸಿ. 
ಪಾತಾಾಭಿನಯ-ಪರಿಸಿೆತ್ತ 2 

• ಸಂದಶಯಕರತ ಅಭಯರ್ಥಯಗ ್ಕ್ಲ್ವು ಸಾಮಾನ್ಯ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಕ್್ೇಳುವ ಮ್ಲಕ ಪ್ಾರರಂಭಿಸತತಾಿರ್ ,ಅವುಗಳ್ಂದರ್: 
⬧ ನಿಮಮ ಹ್ಸರೇ್ನ್ತ? 
⬧ ನಿಮಮ ಬಗ್ೆ  ಹೇ್ಳಿ? 
⬧ ನಿಮಮ ಕತಟತಂಬದ ಬಗ್ೆ  ಹೇ್ಳಬಲಿಲರಾ?  

• ನ್ಂತ್ರ, ಸಂದಶಯನ್ದ ಕ್್್ನ್ಯಲಿಲ, ಅಭಯರ್ಥಯಯನ್ತು ಕ್ೇ್ಳಿ: 
⬧ ಈ ಕ್್ಲಸಕ್್ಾ 200 ಕ್ಾ ಹ್ಚತ ಿಜನ್ರತ ಅಜಿಯ ಸಲಿಲಸಿದಾಾರ್, ಕ್್ಲವರತ ಅತ್ತಯತ್ಿಮ ಕ್ಲ್ಸದ ಅನ್ತಭವವನ್ತು 
ಹ್್ಂದಿದಾಾರ್. ನಾನ್ತ ನಿಮಮನ್ತ ಕ್್ಲಸಕ್್ಾೇಕ್ ್ತ್ಗದ್ತ ಕ್್್ಳುಲತ ವಿಶ್ೇಷ ಸಂಗತ್ ಹ್ೇಳಿ? 

 

 ಹ ೇಳಿ  

 ಸಂಕ್ಷಿಪವಿ್ಾಗಿ: 
 ನಿಮಮ ವಯಕ್ತಿ ಪರಿಚಯದಲಿಲ ಮಾಹಿತ್ಯನ್ತು ಹಾಕ್ತದಾಗ, ಅದರ ಬಗ್ೆ ಯಾವುದ್ೇ ಪರಶು್ಗಳಿಗ್ ಉತಿ್ರಿಸಲತ ನಿೇವು 
ಸಿದಧರಾಗಿರಬೇ್ಕತ. 

 ಪರಸತಿತ್ವಾಗಿರಿ ಮತ್ತಿ ನಿಮಗ್ ಕ್್ೇಳಲಾಗತವ ಪರಶ್ುಗಳ ಮ್ಮೇಲ್ ಕ್್ೇಂದಿರೇಕರಿಸಿ. 
 ಮೊಂಡಾದ ಪರಶ್ುಗಳನ್ತು ನಿಭಾಯಸತವ ಒಂದತ ವಿಧಾನ್ವಂ್ದರ್, ನಿಮಗ್  ಸಂಭಾವನ ್ಮತ್ತ ಿಸಾೆನ್ ಎರಡರಲ್ಲ 
ನಿೇವು ತ್ೃಪಿಿ ಪಡತವ ಅವಕ್ಾಶ ಒದಗಿ ಬಂದಿಲಲ ಎಂದತ ಸಂದಶಯಕರಿಗ ್ ಹ್ೇಳುವುದತ. ಆದಾರಿಂದ, ಆದಶಯ 
ಉದ್್ ಯೇಗವನ್ತು ಹತಡತಕತತಿ್ರತವಾಗ ನಿೇವು ಸರಿಯಾದ ಅವಕ್ಾಶಕ್ಾಾಗಿ ಕ್ಾಯತತ್ಿದಿಾೇರಿ ಎಂದತ ತ್ಳಿಸತವುದತ. 
 

 

 
ಪಾತ್ಾಾಭಿನಯ  

ನಿೇಡಿದ ಪರಿಸಿೆತ್ಗ ್ಪ್ಾತ್ರವನ್ತು ನಿವಯಹಿಸಿ. 
ಪರಿಸಿೆತ್ 1 

 ಸಂದಶಯಕರತ ಸಂದಶಯಕರಿಗ್ ಕ್ಲ್ವು ಸಾಮಾನ್ಯ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಕ್್ೇಳುವ ಮ್ಲಕ ಪ್ಾರರಂಭಿಸತತಾಿರ:್ 
⬧ ನಿಮಮ ಹ್ಸರತ ಏನ್ತ? 
⬧ ನಿಮಮ ಬಗ್ೆ ಏನಾದರ್ ಹೇ್ಳಿ? 
 ನಿಮಮ ಕತಟತಂಬದ ಬಗ್ೆ ಏನಾದರ್ ಹೇ್ಳಬಲಿಲರಾ? 

⬧ ನ್ಂತ್ರ, ಸಂದಶಯಕರತ ಈ ಕ್ಳ್ಗಿನ್ ಪರಶ್ುಗಳನ್ತು ಸಪಷಟವಾಗಿ ಕ್ೇ್ಳುತಾಿರ:್ 
⬧ ನಿಮಮ ಮತಂದತವರಿಕ್ಯ್ಲಿಲ ಈ ದ್್ ಡಿ ಸಮಯದ ಅಂತ್ರವನ್ತು ನಿೇವು ಹೇ್ಗ ್ವಿವರಿಸತತ್ಿೇರಿ? 
⬧ ಇದಕ್ಾ್ ಕ್ಾರಣವೇ್ನ್ತ? 
⬧ ನಿೇವು ಕ್ಲ್ಸ ಹತಡತಕತತಿ್ದಿಾೇರಾ ಅರ್ಥವಾ ಯಾರ್ ನಿಮಮನ್ತು ಆಯ್ಕಾ ಮಾಡಲಿಲಲವ್ೇ? 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  
 

ಹ ೇಳಿ  

 ಸಂಕ್ಷಿಪವಿ್ಾಗಿ: 
 ನಿಮಮ ಸಾಮರ್ಥಯಯ ಮತ್ತ ಿಸಾಧನ್ಗಳನ್ತು ಹೇ್ಳುವುದರಲಿಲ ಯಾವುದ್ೇ ತ್ಪಿಪಲಲ.ಆ ವಿಷಯಕ್್ಾ ಸ್್ಕ್ತಾನ್ ಅರ್ಥವಾ 
ತ್ತಂಬಾ ಹ್ಮ್ಮಮಪಡತವವರಂತ್ ಕ್ಾಣಬೇ್ಡಿ. 

 ಸಂಸ್ೆಗ್ ಕ್್್ಡತಗ್ ನಿೇಡಲತ ನಿೇವು ಅನ್ನ್ಯ ಕ್ೌಶಲಯ ಅರ್ಥವಾ ಪರತ್ಭಯ್ನ್ತು ಹ್್ ಂದಿರತವಿರಿ ಎಂದತ ಸಂದಶಯಕರಿಗ್ 
ನಿೇವು ತ್್ೇರಿಸಬೇ್ಕ್ಾಗತತಿ್ದ.್ ಸಂದಶಯಕನ್ತ ನಿೇವು ಉಳಿದ ಅಭಯರ್ಥಯಗಿಂತ್ ಹ್ೇಗ ್ಪರತಯ್ೇಕವಾಗಿ ನಿಲತಲತಿ್ೇರಿ 
ಎಂಬತದನ್ತು ತ್ಳಿದತಕ್್್ ಳುಬೇ್ಕತ. 

 ನಿೇವು ಸಂಸ್ೆಯಂದಿಗ ್ಕ್್ಲಸ ಮಾಡಲತ ಎದತರತ ನ್್ೇಡತತ್ಿರತವಿರಿ ಮತ್ತ ಿನಿೇವು ಕಷಟಪಟತಟ ದತಡಿಯತವ ವಯಕ್ತಿ 
ಎಂದತ ಸಂದಶಯಕರಿಗ್ ತ್ಳಿಸಿ. 

 

 
ಹ ೇಳಿ  

 ಸಂಕ್ಷಿಪವಿ್ಾಗಿ: 
  ಇದನ್ತು ನ್ನ್ಪಿನ್ಲಿಲಡಿ: ಸಂದಶಯನ್ದ ಸಮಯದಲಿಲ ಯಾರನ್್ು ಟಿೇಕ್ತಸಬೇ್ಡಿ. 
 ನಿಮಮ ಅಭಿಪ್ಾರಯವನ್ತು ವಯಕಪಿಡಿಸಲತ ನಿೇವು ಸವತ್ಂತ್ರರಾಗಿದಿಾೇರಿ, ಆದಾಗ್ಯ, ನಿಮಮ ಭಾಷ್, ಉತ್ರಿಗಳು, ದ್ೇಹ 
ಭಾಷ್ ಮತ್ತ ಿನಿಮಮ ಧವನಿಯ ಧವನಿಯತ ರಚನಾತ್ಮಕ ಮತ್ತಿ ತ್ಟಸೆವಾಗಿರಬೇ್ಕತ. 

 ಟಿೇಕ್ಗ್ಳು ನಿಮಮನ್ತು ಋಣಾತ್ಮಕವಾಗಿ ತ್್ೇರಿಸತವುದರಿಂದ, ನಿಮಮ ಉತ್ರಿಗಳನ್ತು ನಿೇವು ಪ್ಾರಮಾಣಿಕವಾಗಿ ಮತ್ತ ಿ
ರಾಜತಾಂತ್ರಕವಾಗಿ ಇಟತಟಕ್್್ ಳುಬ್ೇಕತ.  

 "ನ್ನ್ು  ಅಧಾಯಪಕರತ ಮತ್ತಿ ಗಳ್್ಯರ್್ ಂದಿಗ್ ನಾನ್ತ ರ್ನ್ಾುಗಿ ಹ್್ಂದಿಕ್್್ಂಡಿದ್ಾೇನ್" ಎಂದತ ಹ್ೇಳುವ ಮ್ಲಕ 
ನಿೇವು ಅಂತ್ಹ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ನಿಭಾಯಸಬಹತದತ. 

 

 
ಪಾತ್ಾಾಭಿನಯ  

 ನಿೇಡಿದ ಪರಿಸಿೆತ್ಗ ್ಪ್ಾತ್ರಭಿನ್ಯವನ್ತು ನಿವಯಹಿಸಿ. 
ಪಾತಾಭಿನಯ-ಪರಿಸಿೆತ್ತ 3 

• ಸಂದಶಯಕರತ ಅಭಯರ್ಥಯಗಳಿಗ್ ಕ್್ಲವು ಸಾಮಾನ್ಯ ಪರಶ್ುಗಳನ್ತು ಕ್್ೇಳುವ ಮ್ಲಕ 
ಪ್ಾರರಂಭಿಸತತಾಿರ್,ಅವುಗಳ್ಂದರ್: 

⬧ ನಿಮಮಹ್ಸರೇ್ನ್ತ? 
⬧ ನಿಮಮ ಬಗ್ೆ ಹ್ೇಳಿ? 
⬧ ನಿಮಮ ಕತಟತಂಬದ ಬಗ್ೆ ಹ್ೇಳಿ? 

• ನ್ಂತ್ರ, ಮತಂದಕ್ಾ್ ಬಾಗಿ, ಮ್ಮೇಜಿನ್ ಮ್ಮೇಲ್ ನಿಮಮ ಕ್್ೈಗಳನ್ತು ಇಟತಟ ಮತ್ತ ಿಮೃದತವಾದ ಧವನಿಯಲಿಲ 
ಅಭಯರ್ಥಯಯನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ: 

⬧ ನಿಮಮ ಹಿಂದಿನ್ ಕರ್ೇ್ರಿಯಂದ ನಿೇವು ಎಂದಾದರ್ ಯಾವುದ್ೇ ನಿಲಯಕ್ಷಾವನ್ತು ಅನ್ತಭವಿಸಿದಿಾೇರಾ? ಬೇ್ರ ್
ರಿೇತ್ಯಲಿಲ ಹ್ೇಳುವುದಾದರ್, ನಿಮಮ ಕರ್ೇ್ರಿಯಲಿಲ ಅರ್ಥವಾ ತ್ಂಡದಲಿಲ ಒಲವು ತ್್ೇರಿದ ಕ್ಾರಣ ನಿೇವು 
ಎಂದಾದರ್ ಬಳಲಿದಿಾೇರಾ ? 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
 

ಪಾತ್ಾಾಭಿನಯ  

 ನಿೇಡಿದ ಪರಿಸಿೆತ್ಗ ್ಪ್ಾತ್ರಭಿನ್ಯವನ್ತು ನಿವಯಹಿಸಿ. 
         ಪಾತಾಭಿನಯ-ಪರಿಸಿೆತ್ತ 4 

• ಸಂದಶಯಕರತ ಸಂದಶಯಕರಿಗ್ ಕ್್ಲವು ಸಾಮಾನ್ಯ ಪರಶ್ುಗಳನ್ತು ಕ್್ೇಳುವ ಮ್ಲಕ ಪ್ಾರರಂಭಿಸತತಾಿರ್,ಅವುಗಳ್ಂದರ್: 
⬧ ನಿಮಮ ಹ್ಸರೇ್ನ್ತ? 
⬧ ನಿಮಮ ಬಗ್ೆ  ಹೇ್ಳಿ? 
⬧ ನಿಮಮ ಕತಟತಂಬದ ಬಗ್ೆ  ಹೇ್ಳಿ? 

• ನ್ಂತ್ರ ಅಭಯರ್ಥಯಯನ್ತು ನ್ೇರವಾಗಿ ಕ್ೇ್ಳಿ: 
⬧ ನಿೇವು ಆಯ್ಕಾಯಾಗಿದಾರ್ ಈ ಸಂಸ್ೆಯಂದಿಗ ್ಎಷತಟ ಕ್ಾಲ ಕ್್ಲಸ ನಿವಯಹಿಸತತಿ್ೇರಾ ? ಅಭಯರ್ಥಯಯತ 
ಪರತ್ಕ್ತರಯಸಿದ ನ್ಂತ್ರ, ವಯಂಗಯವಾಗಿ ಕ್್ೇಳಿ ನಿಜವಾಗಿಯ್? 

 

 
ಹ ೇಳಿ  

      ಸಂಕ್ಷಿಪವಿ್ಾಗಿ 
 ಅವಾಸಿವ ಮತ್ತಿ ಆದಶಯವಾದಿ ಉತಿ್ರಗಳನ್ತು ನಿೇಡಬೇ್ಡಿ. 
  ನಿಮಮ ಉತಿ್ರಗಳು ಪ್ಾರಮಾಣಿಕ ಮತ್ತಿ ರಾಜತಾಂತ್ರಕವಾಗಿರಬೇ್ಕತ. ಈ ರಿೇತ್ಯ ಪರಿಸಿೆತ್ಯಲಿಲ, ಸಂದಶಯಕರತ 
ನಿೇವು ನಿದಿಯಷಟ ಅವಧಿಯನ್ತು ಒದಗಿಸಬೇ್ಕ್ಂ್ದತ ನಿರಿೇಕ್ಷಿಸತವುದಿಲಲ. 

 ನಿೇವು ಹಿೇಗ ್ಹೇ್ಳಬಹತದತ, "ನಾನ್ತ ರಚನಾತ್ಮಕವಾಗಿ ಕ್್್ ಡತಗ ್ನಿೇಡತವವರಗ್ ್ಮತ್ತ ಿಉದ್್ ಯೇಗಿಯಾಗಿ, 
ಸಂಸ್ೆಯಳಗ,್ ವೃತಿ್ಪರವಾಗಿ ಮತ್ತಿ ಆರ್ಥಯಕವಾಗಿ ಅಭಿವೃದಿಧ ಹ್್ಂದತವವರ್ಗ ್ನಾನ್ತ ಸಂಸ್ೆಯಲಿಲ ಉಳಿಯಲತ 
ಬಯಸತತ್ೇಿನ.್" 

 

 
ಪಾತ್ಾಾಭಿನಯ  

 ನಿೇಡಿದ ಪರಿಸಿೆತ್ಗ ್ಪ್ಾತ್ರಭಿನ್ಯವನ್ತು ನಿವಯಹಿಸಿ. 
ಪಾತಾಭಿನಯ-ಪರಿಸಿೆತ್ತ 5 

• ಸಂದಶಯಕರತ ಅಭಯರ್ಥಯಗ ್ಕ್ಲ್ವು ಸಾಮಾನ್ಯ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಕ್್ೇಳುವ ಮ್ಲಕ ಪ್ಾರರಂಭಿಸತತಾಿರ್: 
⬧ ನಿಮಮ ಹ್ಸರೇ್ನ್ತ? 
⬧ ನಿಮಮ ಬಗ್ೆ  ಹೇ್ಳಿ? 
⬧ ನಿಮಮ ಕತಟತಂಬದ ಬಗ್ೆ  ಹೇ್ಳಿ? 

• ಸಾಂಸಿೆಕ ಜಗತ್ಿನ್ಲಿಲ ಸಮಯಪ್ಾಲನ ್ಮಾಡತವುದತ ಎಷತಟ ಮತಖಯ ಎಂದತ ಅವನ್ತ/ಅವಳು ಯೇಚ್ಚಸತತಾಿರ ್
ಎಂದತ ಕ್ೇ್ಳಿ. 

• ಅವನ್ತ/ಅವಳು ಉತ್ಿರಿಸಿದ ನ್ಂತ್ರ, ಸಂದಶಯಕನ್ನ್ತು ಕಟತಟನಿಟಾಟಗಿ ನ್್ೇಡಿ ಮತ್ತಿ ವಯಂಗಯವಾದ ಧವನಿಯಲಿಲ, 
ಹ್ೇಳಿ: 

⬧ ಈ ಸಂದಶಯನ್ಕ್್ಾ ನಿೇವು 10 ನಿಮಿಷ ತ್ಡವಾಗಿ ಬಂದಿದಿಾೇರಿ. ನಿೇವು ಈಗ ಹೇ್ಳಿದಾಕ್ಾ್ ಅದತ 
ಖಂಡಿತ್ವಾಗಿಯ್ ಹ್್ಂದಿಕ್್ಯಾಗತವುದಿಲಲವ್ೇ? 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  
 

ಹ ೇಳಿ  

 ಸಂಕ್ಷಿಪಿವ್ಾಗಿ: 
• ತ್ಡವಾಗಿ ಬಂದದಾಕ್ಾ್ ನ್ಯವಾಗಿ ಕ್ಷಮ್ಮಯಾಚ್ಚಸಿ. 
•  "ಇದತ ಅಭಾಯಸವಲಲ ಎಂದತ ನಾನ್ತ ನಿಮಗ ್ಭರವಸ ್ನಿೇಡತತ್ಿೇನ್" ಎಂಬಿತಾಯದಿ ಸೇ್ರಿಸಬಹತದತ. ನಿಮಮ ಎಲಾಲ ಮತಂದಿನ್ 
ಕ್ತರಯ್ಕಗಳು ಈ ಹ್ೇಳಿಕ್್ಗ ್ಅನ್ತಗತಣವಾಗಿರಬೇ್ಕತ. 

• ಯಾವುದೇ್ ಕ್ಷಮ್ಮಯನ್ತು ನಿೇಡತವುದನ್ತು ತ್ಪಿಪಸಿ. 
•  ನಿಮಮ ಆಲಸಯಕ್ಾ್ ಸಮರ್ಥಯನಯ್ನ್ತು ನಿೇಡಲತ ನಿೇವು ಬಾಧಯತ ್ಹ್್ಂದಬಹತದತ, ಆದರ ್ಸಂದಶಯಕರತ ಅದರಲಿಲ ಆಸಕಿ್ತ 
ಹ್್ಂದಿರತವುದಿಲಲ. 

• ಅತ್ಯಾಗಿ ಕ್ಷಮ್ಮ ಕ್ೇ್ಳಬ್ೇಡಿ. ಒಮ್ಮಮ ಈ ಪರತ್ಕ್ತರಯ್ಕಯತ ದಾರಿ ತ್ಪಿಪದರ್, ನಿಮಮ ಗಮನ್ವನ್ತು ಸಂದಶಯನ್ದ ಕಡ್ಗ ್ತ್ರತಗಿಸಿ. 
 

 
ಪಾತ್ಾಾಭಿನಯ  

 ನಿೇಡಿದ ಪರಿಸಿೆತ್ಗ ್ಪ್ಾತ್ರಭಿನ್ಯವನ್ತು ನಿವಯಹಿಸಿ. 
 ಪಾತಾಭಿನಯ-ಪರಿಸಿೆತ್ತ 6 
• ಸಂದಶಯಕರತ ಅಭಯರ್ಥಯಗ ್ಕ್ಲ್ವು ಸಾಮಾನ್ಯ ಪರಶ್ುಗಳನ್ತು ಕ್ೇ್ಳುವ ಮ್ಲಕ ಪ್ಾರರಂಭಿಸತತಾಿರ:್ 

⬧ ನಿಮಮ ಹ್ಸರೇ್ನ್ತ? 
⬧ ನಿಮಮ ಬಗ್ೆ  ಹೇ್ಳಿ? 
⬧ ನಿಮಮ ಕತಟತಂಬದ ಬಗ್ೆ  ಹೇ್ಳಿ? 

• ಕ್ಲ್ವು ಶ್ೈಕ್ಷಣಿಕ ಅರ್ಥವಾ ಉದ್್ ಯೇಗ-ಸಂಬಂಧಿತ್ ಪರಶ್ುಗಳನ್ತು ಕ್ೇ್ಳಿದ ನ್ಂತ್ರ, ಅಭಯರ್ಥಯಯನ್ತು ಕ್ೇ್ಳಿ: 
⬧ ನಿೇವು ಈ ಕ್ಲ್ಸವನ್ತು ಪಡ್ದರ್, ನಿಮಗ ್ಎಷತಟ ಸಂಬಳ ಮತ್ತ ಿಸವಲತ್ಿನ್ತು ನಿೇಡಬ್ೇಕ್ಂ್ದತ ನಿೇವು ಅಪ್್ೇಕ್ಷಿಸತತಿ್ೇರಿ? 

 

 
ಹ ೇಳಿ  

 ಸಂಕ್ಷಿಪಿವ್ಾಗಿ: 
  ಈ ಪರಶು್ಯನ್ತು ತ್ಪಿಪಸಲತ ನಿಮಗ್ ಯಾವುದ್ೇ ಮಾಗಯವಿಲಲದಿದಾರ್, ಸಮಂಜಸವಾದ ಮತ್ತ ಿರ್ನ್ಾುಗಿ 
ಯೇಚ್ಚಸಿದ ವ್ೇತ್ನ್ ಶ್ರೇಣಿಯನ್ತು ಒದಗಿಸತವ ಮ್ಲಕ ಸಂದಶಯಕರಿಗ ್ಪರತ್ಕ್ತರಯಸಿ. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 
ಹ ೇಳಿ  

 ಸಂಕ್ಷಿಪಿವ್ಾಗಿ: 
• ಸಂಬಂಧಿತ್ ಪರಶ್ುಗಳನ್ತು ಕ್ೇ್ಳಿ. 
• ಸಂದಶಯಕರನ್ತು ಪರಶ್ುಗಳಿಂದ ಸ್್ ೂೇಟಿಸಬ್ೇಡಿ. 
• ಸಂದಶಯನ್ದ ಫಲಿತಾಂಶದ ಕತರಿತ್ತ ನಿೇವು ಪರಶ್ುಗಳನ್ತು ಹ್್ ಂದಿದಾರ್, ನಿಮಮ ಪರಶ್ುಗಳನ್ತು 1 ಅರ್ಥವಾ 2 ಕ್ಾ್ 

ಮಿತ್ಗ್್ ಳಿಸಬಹತದತ. ಅವುಗಳನ್ತು ಚ್ಚಕಾದಾಗಿ ಮತ್ತ ಿಪರಸತಿತ್ವಾಗಿ ಈ ಕ್ಳ್ಗಿನ್ಂತ ್ಇರಲಿ: 
⬧ ಸಂದಶಯನ್ದ ಫಲಿತಾಂಶಗಳ ಬಗ್ೆ ನ್ನ್ಗ ್ಯಾವಾಗ ತ್ಳಿಸಲಾಗತವುದತ? 
⬧ ಕ್ಲ್ಸದ ಸಮಯವ್ೇನ್ತ ? 
⬧ ಕ್ಲ್ಸದ ವೇ್ಳ ್ನಾನ್ತ ಪರಯಾಣಿಸಬ್ೇಕ್್? 

 

 ಪಾತ್ಾಾಭಿನಯ  

 ನಿೇಡಿದ ಪರಿಸಿೆತ್ಗ ್ಪ್ಾತ್ರಭಿನ್ಯವನ್ತು ನಿವಯಹಿಸಿ. 
ಪಾತಾಭಿನಯ-ಪರಿಸಿೆತ್ತ 7 
• ಸಂದಶಯಕರತ ಅಭಯರ್ಥಯಗ ್ಕ್ಲ್ವು ಸಾಮಾನ್ಯ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಕ್್ೇಳುವ ಮ್ಲಕ ಪ್ಾರರಂಭಿಸತತಾಿರ:್ 

⬧ ನಿಮಮ ಹ್ಸರೇ್ನ್ತ? 
⬧ ನಿಮಮ ಬಗ್ೆ  ಹೇ್ಳಿ? 
⬧ ನಿಮಮ ಕತಟತಂಬದ ಬಗ್ೆ  ಹೇ್ಳಿ? 

• ನ್ಂತ್ರ, ಸಂದಶಯನ್ವನ್ತು ಮತಕ್ಾಿಯಗ್್ ಳಿಸತವ ಹಂತ್ದಲಿಲ ಅಭಯರ್ಥಯಯನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ: 
⬧ ಯಾವುದಾದರ್ ಪರಶು್ ಇದಯ್್ಕೇ ? 

 

 
ವಿವರಿಸಿ  
 • ಸಂದಶಯನ್ದಲಿಲ ವಿವಿಧ ರಿೇತ್ಯ ಪರಶ್ುಗಳಿಗ ್ಉತ್ಿರಿಸಲತ ಸಿದಧರಾಗಿರಲತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ್ ತ್ಳಿಸಿ. 
• ಶಾಂತ್ವಾಗಿ ಮತ್ತ ಿಕ್ೇ್ಂದಿರೇಕೃತ್ವಾಗಿರಿ ಮತ್ತ ಿನಿೇವು ಹ್ೇಗ ್ಪರತ್ಕ್ತರಯಸಬೇ್ಕತ ಎಂಬತದರ ಕತರಿತ್ತ ಸವಲಪ ಸಮಯ 

ಯೇಚ್ಚಸಿ. ಯಾವಾಗಲ್ ಆತ್ಮವಿಶಾವಸದ ಸವರವನ್ತು ಕ್ಾಪ್ಾಡಿಕ್್್ಳಿು. 
• ನಿೇವು ಉದ್ಾೇರ್ಶಸದಿದಾರ್ ಸಹ, ನಿಮಮ ದೇ್ಹ ಭಾಷ್ಯತ ನಿದಿಯಷಟ ಪರಶ್ುಯಂದಿಗ ್ನಿಮಮ ಅಸವಸೆತ್ಯ ಮಟಟವನ್ತು 

ತ್ಳಿಸತತ್ಿದ.್ ನಿಮಮ ಕ್ತರಯ್ಕಗಳು, ಸವರ ಮತ್ತ ಿಸನ್ುಗಳನ್ತು ತ್ಟಸೆವಾಗಿರಿಸಲತ ಪರಯತ್ುಸಿ. 
• ವೈ್ಯಕ್ತಿಕ ಪರಶ್ುಗ ್ಉತ್ಿರಿಸತವಾಗ ನಿಮಮ ಶಾಂತ್ತಯ್ನ್ತು ಕ್ಾಪ್ಾಡಿಕ್್್ ಳಿು. 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  

 
ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  
 ಅಣಕು ಸಂದಶಾನ ಪಾಶೆುಗಳು 

ಅಣಕತ ಸಂದಶಯನ್ ಪರಶು್ಗಳು  

ನಿಮಮ ಕತಟತಂಬದ ಬಗ್ೆ ಹ್ೇಳಿ.  

ವಯವಸಾೆಪಕ ಅರ್ಥವಾ ಮ್ಮೇಲಿವರ್ಾರಕರಲಿಲ ನಿೇವು ಯಾವ ಗತಣಗಳನ್ತು ನ್್ೇಡತತಿ್ೇರಿ?  

ನಿೇವು ಈ ಕ್್ಲಸಕ್್ಾ ಏಕ್ ್ಅಜಿಯ ಸಲಿಲಸಿದಿಾೇರಿ?  

ಈ ಸಂಸ್ೆಯ ಬಗ್ೆ ನಿಮಗ್ ಏನ್ತ ಗ್್ ತ್ತಿ?  

ನಿೇವು ಟಿೇಕ್ಗ್ಳನ್ತು ಹ್ೇಗ ್ಎದತರಿಸತತ್ಿೇರಿ?  

  ಉತಿ್ಮ ಕ್್ಲಸ-ಜಿೇವನ್ದ ಸಮತ್್ೇಲನ್ವನ್ತು ಹ್್ ಂದಲತ ನಿೇವು ಹೇ್ಗ ್ಯೇಜಿಸತತ್ಿೇರಿ?  

ಐದತ ವಷಯಗಳ ನ್ಂತ್ರ ನಿಮಮನ್ತು ನಿೇವು ಎಲಿಲ ನ್್ ೇಡತತ್ಿೇರಿ?  

ನಿೇವು ಬೇ್ರ ್ಸಂಸ್ೆಗಳಲಿಲ ಉದ್್ ಯೇಗಕ್ಾಾಗಿ ಅಜಿಯ ಸಲಿಲಸಿದಿಾೇರಾ?  

ಈ ಕ್್ಲಸದಿಂದ ನಿೇವು ಯಾವ ರಿೇತ್ಯ ವೇ್ತ್ನ್ವನ್ತು ನಿರಿೇಕ್ಷಿಸತತ್ಿೇರಿ?  

ಯಾವುದಾದರ್ ಪರಶು್ ಇದಯ್್ಕೇ ?  

 

 
ಮಾಡಿ  

 
• ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ಮತ್ಿ ಜ್್ ೇಡಿಯಾಗಲತ ಹೇ್ಳಿ 
• ಪದ್ೇ ಪದ್ೇ ಕ್ೇ್ಳಲಾಗತವ ಸಂದಶಯನ್ ಪರಶ್ುಗಳ  ಪಟಿಟಯನ್ತು ಬಳಸಿ ಅಣಕತ ಸಂದಶಯನ್ವನ್ತು ನ್ಡ್ಸಲಿ ತ್ಳಿಸಿ. 
•  ತ್ಮಮ ಜ್್ ೇಡಿಯಂದಿಗ ್ಅಣಕತ ಸಂದಶಯನ್ಗಳನ್ತು ನ್ಡಸ್ಲತ ಈ ಎಲಾಲ ಅರ್ಥವಾ ಕ್ಲ್ವು ಪರಶ್ುಗಳನ್ತು ಬಳಸತತಾಿರ.್ 
•  ಒಬಬರತ ಸಂದಶಯಕರ ಪ್ಾತ್ರವನ್ತು ನಿವಯಹಿಸಿದರ್, ಇನ್್ುಬಬರತ ಅಭಯರ್ಥಯಯ ಪ್ಾತ್ರವನ್ತು ನಿವಯಹಿಸತತಾಿರ್. 
• ಅವರತ ಪರಶ್ುಗಳನ್ತು ಕ್ೇ್ಳುವ ಮತ್ತ ಿಉತ್ಿರಿಸಿದ ನ್ಂತ್ರ, ಪ್ಾತ್ರಗಳನ್ತು ಬದಲಾಯಸಲಾಗತತ್ಿದ.್ 
• ಅದ್ೇ ಪರಶ್ುಗಳ ಪಟಿಟಯನ್ತು ಮತ್ ಿಬಳಸಲಾಗತತ್ಿದ.್ 
• ಪರತ್ ಅಣಕತ ಸಂದಶಯನ್ದ ನ್ಂತ್ರ ಸಂದಶಯಕರಿಗ ್ಪರತ್ಕ್ತರಯ್ಕ ನಿೇಡಲತ ಮತ್ತ ಿಉದಭವಿಸಬಹತದಾದ ಯಾವುದೇ್ 

ಸಂದ್ೇಹಗಳನ್ತು ನಿವಾರಿಸಲತ ಕ್ೇ್ಳಿ. 
• ಪರತ್ ಸನಿುವೇ್ಶಕ್ಾ 30-35 ನಿಮಿಷಗಳನ್ತು ನಿಗದಿಪಡಿಸಲಾಗಿದ್. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
 ಸಾರ ಾಾಂಶ   

 
• ಎರಡ್ ಚಟತವಟಿಕ್ಗ್ಳಲಿಲನ್ ಪರಶ್ುಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸತವ ಮ್ಲಕ ಚರ್್ಯಯನ್ತು ಮತಕ್ಾಯಿಗ್್ಳಿಸಿ. 
• ಈ ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ಂದ  ಏನ್ತ ಕಲಿತ್ದಾಾರ್ಂದತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ್ ಕ್ೇ್ಳಿ. 
• ಇಲಿಲಯವರಗ್ ್ಮಾತ್ನಾಡಿದ ಬಗ್ೆ ಯಾವುದಾದರ್ ಪರಶ್ುಗಳನ್ತು ಹ್್ಂದಿದಾರ್ ಕ್ೇ್ಳಿ. 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  
ಘಟಕ 7.4.4: ಕೆಲಸದ ಸಿದಿತೆ - ಪರಿಭಾಷೆ ಮತುಿ ನಿಯಮಗಳು 

 ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  
 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗೆ ಭಾಗವಹಿಸುವವರು ಈ ಕೆಳಗಿರುವ ವಿಷಯಗಳನುು ತ್ತಳಿದುಕೊಳುುವರು: 
 ಮ್ಲ ಕ್್ಲಸದ ಪರಿಭಾಷಯ್ನ್ತು ಗತರತತ್ಸಿ 

 

 ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು  
 
• ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್ೈ್ಪಿಡಿ 
• ತ್ಖ್್ ಿಕ್ಾಗದಗಳು ಕ್ಾಗದದ  
• ಖ್ಾಲಿ ಹಾಳಗ್ಳು 
• ಲ್ೇಖನಿಗಳು 
•  

 ಕ ೇಳಿ  
 • ಕ್ಲ್ಸದ ಸೆಳದ ಪರಿಭಾಷಯ್ಂದ ನಿೇವು ಏನ್ತ ಅರ್ಥಯಮಾಡಿಕ್್್ಂಡಿದಿಾೇರಿ? 
• ಪರಸಾಿವನ್ ಪತ್ರ ಮತ್ತ ಿಉದ್್ಯೇಗದ ಒಪಪಂದ ಒಂದೇ್ ಆಗಿವಯ್್ಕೇ? 

 

   ಹ ೇಳಿ  

 • ಈ ಘಟಕವನ್ತು ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ಂದಿಗ ್ಪ್ಾರರಂಭಿಸ್್ೇಣ. 
 

 ರ್ಾಂಡದ ಚಟುವಟಿಕ   
  ಕ್ಾಯಯಸೆಳದ ಪರಿಭಾಷ ್
• ಇದತ ಮ್ರತ ಭಾಗಗಳಲಿಲ ನ್ಡಸ್ತವ ಗತಂಪತ ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ಾಗಿದ.್ 

 
ಭಾಗ 1 

 ರ್ಶೇಲಾಗ ್MND ಸಂಸ್ೆಯ ನ್ೇಮಕ್ಾತ್ದಾರರಿಂದ ಕರ ್ಬಂದಿತ್ತ. ಅವಳು ಸಂಸ್ೆಯಂದ ನ್ೇಮಕಗ್್ ಳುುವ ಮೊದಲತ,  
ದ್ರವಾಣಿ ಕರಯ್ಂದ ಪ್ಾರರಂಭಿಸಿ ಅವಳ ಸಿವೇಕ್ಾರ ಪತ್ರಕ್್ಾ ಸಹಿ ಹಾಕಲತ ಹಾದತ ಹ್್ೇಗಬೇ್ಕ್ಾದ ಪರಕ್ತರಯ್ಕಯ ಬಗ್ೆ 
ಯೇಚ್ಚಸಿ. ನಿಮಮ ಮನ್ಸಿಿಗ ್ಬರತವ ಎಲಾಲ ಪದಗಳನ್ತು ಬರಯ್ರಿ. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  

 ಮಾಡಿ  

 
 

• ತ್ರಗತ್ಯನ್ತು ನಾಲತಾ ಅರ್ಥವಾ ಆರತ ಜನ್ರ  ಸಣಣ ಗತಂಪತಗಳಾಗಿ ವಿಂಗಡಿಸಿ. 
• ಬತದಿಧವಂತ್ಕ್ಯ್ ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ನ್ತು ಮಾಡತತಾಿರ ್ಎಂದತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ಸ್ಚ್ಚಸಿ. 
• ಅವರಿಗ್ ತ್ಲಾ ಒಂದತ ತ್ಖ್್ಿ ಕ್ಾಗದಗಳು ನಿೇಡಿ. ತ್ಖ್್ಯಿನ್ತು ಎರಡತ ಭಾಗಗಳಾಗಿ ವಿಂಗಡಿಸಲತ ಹೇ್ಳಿ. 
• ಅವರತ ಈಗ ತ್ಖ್್ ಿಕ್ಾಗದದ ಅಧಯದಷತಟ ಬಳಸಬೇ್ಕತ ಎಂದತ ಅವರಿಗ ್ಸ್ಚ್ಚಸಿ. ಉಳಿದ ಅಧಯವನ್ತು ಮತ್ ಿ

ಬಳಸಲಾಗತತ್ಿದ ್
• ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ , ನೇ್ಮಕ್ಾತ್ ಪರಕ್ತರಯ್ಕಗ ್ಸಂಬಂಧಿಸಿದಂತ ್ತ್ಮಮ ಮನ್ಸಿಿಗ ್ಬರತವ ಎಲಾಲ ಪದಗಳನ್ತು ಬರ್ಯಬೇ್ಕತ 
• ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ನ್ತು ಮಾಡಲತ 10 ನಿಮಿಷಗಳನ್ತು ನಿೇಡಿ. 
• ಸರಿ ಅರ್ಥವಾ ತ್ಪತಪ ಉತ್ಿರಗಳಿಲಲ ಎಂದತ ಅವರಿಗ ್ತ್ಳಿಸಿ. 
• ಸಮಯದ ಜಾಡನ್ತು ಇರಿಸಿ. 

 

 ಹ ೇಳಿ  

 • ಕ್ಲ್ಸದ ನಿಯಮಗಳನ್ತು ತ್ಳಿದತಕ್್್ ಳುುವುದತ ಏಕ್್ ಮತಖಯ? 
• ಅವರತ ಹ್ೇಗ ್ಸಹಾಯ ಮಾಡತತಾಿರ್? 
• ಪದಗಳನ್ತು ಮತ್ಿಷತಟ ವಗಿೇಯಕರಿಸಬಹತದ್ೇ? 

 

 ಕ ೇಳಿ  
 • ಕರ್್ೇರಿಯಲಿಲ ಬಳಸತವ ಪದಗಳಿಗ್ ಸಂಬಂಧಿಸಿದ ಕ್ಲ್ವು ಪದಗಳು ನಿಮಗ್ಲಲರಿಗ್ ತ್ಳಿದಿದ.್ 
• ತ್ಪಿಪಹ್್ೇಗಿರತವ ಕ್ಲ್ವು ಹ್್ ಸ ಪದಗಳ ಕತರಿತ್ತ ಮಾತ್ನಾಡ್್ ೇಣ. 
• ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್ೈ್ಪಿಡಿಯಲಿಲ ನಿೇಡಿರತವಂತ ್ಭಾಗವಹಿಸತವವರ್್ಂದಿಗ ್"ಕ್ಲ್ಸದ ಸಿದಧತ್ಯ ನಿಯಮಗಳು ಮತ್ತ ಿ

ಪರಿಭಾಷ್ಯನ್ತು" ಚಚ್ಚಯಸಿ. 
 

 

ಚಟುವಟಿಕೆ ಸಂಕ್ಷಿಪಿವ್ಾಗಿ 
 ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ತಾವು ಬರದ್ ಪದಗಳನ್ತು ಓದತವಂತ್ ಮಾಡಿ 
 ಚಟತವಟಿಕ್್ಯಲಿಲ ಭಾಗವಹಿಸಲತ ಎಲಾಲ ಭಾಗವಹಿಸತವವರನ್ತು ಪ್್್ ರೇತಾಹಿಿಸಿ 
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ಹ ೇಳಿ  

 • ಈಗ ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ನ್ತು ಮತಂದತವರಿಸ್್ ೇಣ. 
 

 ರ್ಾಂಡದ ಚಟುವಟಿಕ   
 ನಿಯಮಗಳು ಮತುಿ ಪರಿಭಾಷೆ 
  ಇದತ ಮತ್ ಿಗತಂಪತ ಚಟತವಟಿಕ್್ಯಾಗಿದ್. ಗತಂಪಿನ್ ಸದಸಯರತ ಚಟತವಟಿಕ್ ್1 ರಂತಯ್್ಕೇ ಇರತತಾಿರ.್ 

 

 ಮಾಡಿ  

 • ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ಅವರತ ಮೊದಲತ ಬಳಸಿದ ಅದ್ೇ ನ್ಕ್ಷಯ್ಲಿಲ 2 ನ್ೇ ಅಧಯವನ್ತು ಬಳಸಬೇ್ಕ್್ಂದತ ಸ್ಚ್ಚಸಿ. 
• ಹ್್ಸ ಪರಿಭಾಷ ್ಮತ್ತ ಿನ್ಕ್ಷಯ್ಲಿಲ ಅವರತ ಹಿಂದ ್ಬರ್ದ ಪದಗಳನ್ತು ಬಳಸಿ, ಅವರತ MND ಸಂಸ್ೆಯ  ನೇ್ಮಕ್ಾತ್ 

ಪರಕ್ತರಯ್ಕಯ ಗತ್ ನ್ಕ್ಷಯ್ನ್ತು ಹ್್ಂದಿದಾಾರ ್ಎಂದತ ಹ್ೇಳಿ.  
• ಈ ಚಟತವಟಿಕ್ಗ್ಾಗಿ ಅವರಿಗ ್10 ನಿಮಿಷಗಳನ್ತು ನಿೇಡಿ. 
• ಸಮಯಕ್ಾ್ ಸರಿಯಾಗಿ ಪರಿರ್ಶೇಲಿಸಿ. ನಿದಿಯಷಟ ಸಮಯದ ಮಿತ್ಯನ್ತು ಮಿೇರಿ ಹ್್ೇದರ ್ಗತಂಪಿಗ ್ತ್ವರಿತ್ವಾಗಿ ಮತಗಿಸಲತ 

ಹ್ೇಳಿ. 

 ಹ ೇಳಿ  

 • ನಾವು ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ಂದಿಗ್ ಮತಂದತವರಿಯೇಣ. 
 

ಭಾಗ 2 
 ನಿೇವು ಕಲಿತ್ ಹ್್ ಸ ನಿಯಮಗಳ ಸಹಾಯದಿಂದ, MND ಸಂಸ್ೆಯ ನೇ್ಮಕ್ಾತ್ ಪರಕ್ತರಯ್ಕಯ ಗತ್ ನ್ಕ್ಷಯ್ನ್ತು ಮಾಡಿ. 

ಚಟುವಟಿಕೆಯ ಬಗೆೆ ಸಂಕ್ಷಿಪವಿ್ಾಗಿ 
ಗತ್ ನ್ಕ್ಷಗ್ಳನ್ತು ಸಿದಧಪಡಿಸತವಾಗ ಗತ್ ನ್ಕ್ಷಗ್ಳು ಮತ್ತ ಿಅವರತ ಸ್ೇರಿಸಿದ ಹ್್ ಸ ನಿಯಮಗಳನ್ತು ಹಂಚ್ಚಕ್್್ಳುಲತ 
ಗತಂಪತಗಳಿಗ ್ಹ್ೇಳಿ. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
 ರ್ಾಂಡದ ಚಟುವಟಿಕ   

 
ನಿಯಮಗಳು ಮತುಿ ಪರಿಭಾಷೆ 
  ಅದೇ್ ಗತಂಪಿನ್ ಸದಸಯರ್್ಂದಿಗ್ ಚಟತವಟಿಕ್ ್ಮತಂದತವರಿಯತತ್ಿದ.್ 

 

 ಮಾಡಿ  

 
 ಸಂಸ್ೆಯ ಉದ್್ಯೇಗಿ ತ್ಳಿದಿರಬೇ್ಕ್ಾದ ಪರಮತಖ ನಿಯಮಗಳನ್ತು ಗತರತತ್ಸಲತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ್ ಸ್ಚ್ಚಸಿ. ಈ 
ಚಟತವಟಿಕ್ಗ್ ್ಅವರತ ಅದ್ೇ ತ್ಖ್್ಿ ಕ್ಾಗದಗಳನ್ತು ಬಳಸಬಹತದತ. 

 ಈ ಚಟತವಟಿಕ್ಗ್ಾಗಿ ಅವರಿಗ ್5 ನಿಮಿಷಗಳನ್ತು ನಿೇಡಿ. 
 ಸಮಯಕ್ಾ್ ಸರಿಯಾಗಿ ಪರಿರ್ಶೇಲಿಸಿ. ನಿದಿಯಷಟ ಸಮಯದ ಮಿತ್ಯನ್ತು ಮಿೇರಿ ಹ್್ೇದರ ್ಗತಂಪಿಗ ್ತ್ವರಿತ್ವಾಗಿ ಮತಗಿಸತವಂತ ್
ಹ್ೇಳಿ. 

 

 
ಸಾರ ಾಾಂಶ   
 
 ಗಮನಿಸಿ: ಘಟಕದ ಪರಮತಖ ಅಂಶಗಳನ್ತು ನಿೇವು ಸಾರಾಂಶ ಮಾಡಬಹತದತ ಅರ್ಥವಾ ಉದ್್ಯೇಗಿ ಸಂಸ್ೆಗ ್
ಸೇ್ಪಯಡ್ಗ್್ ಂಡಿರತವ ಪ್ಾತ್ರವನ್ತು ಹ್್ ಂದಬಹತದತ ಮತ್ತಿ ಮಾನ್ವ ಸಂಪನ್್ಮಲ ವಯವಸಾೆಪಕ ಉದ್್ ಯೇಗದ ನಿಯಮಗಳನ್ತು 
ವಿವರಿಸಬಹತದತ.  

 

ಭಾಗ 3 
 ರ್ಶೇಲಾ ಈಗ ಎಂಎನ್‌ಡಿ ಸಂಸ್ೆಯಲಿಲ ಕ್ಲ್ಸ ಮಾಡತತ್ದಿಾಾರ್. ಸಂಸ್ೆಯ ಸಂಸೃತ್ ಮತ್ತಿ ನಿೇತ್ಗಳ ಬಗ್ೆ ಆಕ್ಗ್ ್ತ್ಳಿದಿಲಲ. 
ಅವಳು ತ್ನ್ು ಅನ್ತಮಾನ್ಗಳನ್ತು ಸಪಷಟಪಡಿಸಲತ ಮಾನ್ವ ಸಂಪನ್್ಮಲ ಇಲಾಖ್್ಗ್ ಹ್್ ೇಗತತಾಿಳ್. ಅವಳು ಸಪಷಟತಯ್ನ್ತು 
ಬಯಸತವ ನಿಯಮಗಳ ಬಗ್ೆ ನಿೇವು ಯೇಚ್ಚಸಬಹತದೇ್? ಆ ಪದಗಳ ಪಟಿಟಯನ್ತು ಮಾಡಿ. 

ಚಟತವಟಿಕ್ ್ಸಂಕ್ಷಿಪಿವಾಗಿ 
 ಅವರ ಪದಗಳ ಪಟಿಟಯನ್ತು ಹಂಚ್ಚಕ್್್ ಳುಲತ ಗತಂಪತಗಳನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ. ಕ್ಲ್ವು ಪದಗಳು ಪರಯೇಜನ್ಗಳು,  
ಸಮಯ, ಕಡಿತ್, ಉದ್್ ಯೇಗಿ ತ್ರಬೇ್ತ್, ರಜಾದಿನ್ಗಳು, ವಜಾ ಗ್್ ಳಿಸತವಿಕ್್, ರಜ,್ ಮಾತ್ೃತ್ವ ರಜ,್ ಮಾಗಯದಶಯಕ, 
ಸ್ಚನ ್ಮತ್ತ ಿಪಿತ್ೃತ್ವ ರಜ.್ 
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ಘಟಕ 7.5: ವ್ಾಣಿಜೂೆಾೇದಾಮವನುು ಅಥಾಮಾಡಿಕೊಳುುವುದು 

ಕಲಿಕೆಯ ಪಾಮುಖ ಫಲಿತಾಂಶಗಳು 
ಈ ಘಟಕದ ಅಂತ್ಯದ ವೇ್ಳ್ಗ್ ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಈ ಕ್್ಳಗಿರತವ ವಿಷಯಗಳನ್ತು ತ್ಳಿದತಕ್್್ಳುುವರತ: 

1. ಉದಯಮರ್ಶೇಲತಯ್ ಪರಿಕಲಪನ್ಯನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
2. ಉದಯಮರ್ಶೇಲತಯ್ ಪ್ಾರಮತಖಯತಯ್ನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
3. ಒಬಬ ವಾಣಿಜ್್ ಯೇದಯಮಿಯ ಗತಣಲಕ್ಷಣಗಳನ್ತು ವಿವರಿಸಿ 
4. ವಿವಿಧ ರಿೇತ್ಯ ಉದಯಮಗಳನ್ತು ವಿವರಿಸಿ 
5. ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿ ನಾಯಕನ್ ಗತಣಗಳನ್ತು ಪಟಿಟ ಮಾಡಿ 
6. ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿ ನಾಯಕತ್ವದ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
7. ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿ ತ್ಂಡದ ಲಕ್ಷಣಗಳನ್ತು ಪಟಿಟ ಮಾಡಿ 
8. ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿಯಾಗಿ ಆಲಿಸತವ ಪ್ಾರಮತಖಯತಯ್ನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
9. ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿಯಾಗಿ ಆಲಿಸತವುದತ ಹ್ೇಗ ್ಎಂದತ ಚಚ್ಚಯಸಿ 
10. ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿಯಾಗಿ ಮಾತ್ನಾಡತವ ಪ್ಾರಮತಖಯತಯ್ನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
11. ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿಯಾಗಿ ಮಾತ್ನಾಡತವುದತ ಹ್ೇಗ ್ಎಂದತ ಚಚ್ಚಯಸಿ 
12. ಸಮಸ್ಯಗಳನ್ತು ಹ್ೇಗ್ ಪರಿಹರಿಸಬೇ್ಕ್್ಂದತ ಚಚ್ಚಯಸಿ 
13. ಪರಮತಖ ಸಮಸ್ಯ ಪರಿಹರಿಸತವ ಲಕ್ಷಣಗಳನ್ತು ಪಟಿಟ ಮಾಡಿ 
14. ಸಮಸ್ಯಯನ್ತು ಪರಿಹರಿಸತವ ಕ್ೌಶಲಯಗಳನ್ತು ನಿಣಯಯಸತವ ವಿಧಾನ್ಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
15. ಸಮಾಲ್್ೇಚನಯ್ ಪ್ಾರಮತಖಯತಯ್ನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
16. ಹ್ೇಗ ್ಮಾತ್ತಕತ ್ನ್ಡಸ್ಬೇ್ಕ್್ಂದತ ಚಚ್ಚಯಸಿ 
17. ಹ್್ಸ ವಾಯಪ್ಾರ ಅವಕ್ಾಶಗಳನ್ತು ಗತರತತ್ಸತವುದತ ಹ್ೇಗ್ ಎಂದತ ಚಚ್ಚಯಸಿ 
18. ನಿಮಮ ವಾಯಪ್ಾರದಲಿಲ ವಾಯಪ್ಾರ ಅವಕ್ಾಶಗಳನ್ತು ಗತರತತ್ಸತವುದತ ಹ್ೇಗ ್ಎಂದತ ಚಚ್ಚಯಸಿ 
19. ವಾಣಿಜ್್ ಯೇದಯಮಿ ಅರ್ಥಯವನ್ತು ವಿವರಿಸಿ 
20. ವಿವಿಧ ರಿೇತ್ಯ ವಾಣಿಜ್್ ಯೇದಯಮಿಗಳನ್ತು ವಿವರಿಸಿ 
21. ವಾಣಿಜ್್ ಯೇದಯಮಿಗಳ ಗತಣಲಕ್ಷಣಗಳನ್ತು ಪಟಿಟ ಮಾಡಿ 
22. ವಾಣಿಜ್್ ಯೇದಯಮಿ ಯಶಸಿಿನ್ ಕಥ್ಗಳನ್ತು ನ್ನ್ಪಿಸಿಕ್್್ಳಿು 
23. ಉದಯಮರ್ಶೇಲತಯ್ ಪರಕ್ತರಯ್ಕಯನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
24. ವಾಣಿಜ್್ ಯೇದಯಮ ಪರಿಸರ ವಯವಸ್ೆಯನ್ತು ವಿವರಿಸಿ 
25. ಭಾರತ್ದಲಿಲ ಮಾಡಿ ಅಭಿಯಾನ್ದ ಉದಾ್ೇಶವನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
26. ವಾಣಿಜ್್ ಯೇದಯಮಿಗಳನ್ತು ಉತ್ಿೇಜಿಸಲತ ಪರಮತಖ ಯೇಜನಗ್ಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
27. ಉದಯಮರ್ಶೇಲತ ್ಮತ್ತ ಿಅಪ್ಾಯದ ನ್ಡತವಿನ್ ಸಂಬಂಧವನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
28. ಉದಯಮರ್ಶೇಲತ ್ಮತ್ತ ಿಸಿೆತ್ಸಾೆಪಕತ್ವದ ನ್ಡತವಿನ್ ಸಂಬಂಧವನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
29. ರ್ೇ್ತ್ರಿಸಿಕ್್್ಳುುವ ಉದಯಮಿಗಳ ಗತಣಲಕ್ಷಣಗಳನ್ತು ವಿವರಿಸಿ 
30. ವ್ೈಫಲಯವನ್ತು ಹ್ೇಗ ್ಎದತರಿಸಬೇ್ಕ್್ಂದತ ಚಚ್ಚಯಸಿ 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
 ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  

 ಈ ಘಟಕದ ಅಂತ್ಯದ ವೇ್ಳ್ಗ ್ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಈ ಕ್್ಳಗಿರತವ ವಿಷಯಗಳನ್ತು ತ್ಳಿದತಕ್್್ಳುುವರತ : 
 ಉದಯಮರ್ಶೇಲತಯ್ ಪರಿಕಲಪನ್ಯನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
 ಉದಯಮರ್ಶೇಲತಯ್ ಮಹತ್ವವನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
 ವಾಣಿಜ್್ ಯೇದಯಮಿಗಳ ಗತಣಲಕ್ಷಣಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
 ವಿವಿಧ ರಿೇತ್ಯ ಉದಯಮಗಳನ್ತು ವಿವರಿಸಿ 

 

ಘಟಕ 7.5.1 ಪರಿಕಲಪರ್ೆಯ ಪರಿಚಯ (ಉದಾಮಗಳ 
ಗುಣಲಕ್ಷಣಗಳು, ಸಂಸೆೆಗಳ ಪಾಕಾರಗಳು 
ಉದಾಮರ್ಶೇಲತೆಯ ಪಾಕಾರಗಳು) 

 

 
ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು  
 
 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿ 

 

 ಹ ೇಳಿ  

 ಭಾರತ್ೇಯ ವಾಣಿಜ್್ ಯೇದಯಮಿಗಳ ಬಗ್ೆ ಕ್ಲ್ವು ಆಸಕ್ತಿದಾಯಕ ಪರಶ್ುಗಳ್ ಂದಿಗ ್ಈ ಕ್ಾಯಯಚಟತವಟಿಕ್ ್
ಪ್ಾರರಂಭಿಸ್್ೇಣ. 

 

 ರ್ಾಂಡದ ಚಟುವಟಿಕ   
 ರಸಪಾಶೆುಗಳು 

1. ರಿಲಯನಿ ಇಂಡಸಿರೇಸ್ಟ ಸಂಸಾೆಪಕರತ ಯಾರತ? 
ಧಿೇರ್ಭಾಯ ಅಂಬಾನಿ 

2. ವಿಪ್್್ ರೇ ಲಿಮಿಟಡ್್‌ನ್ ಅಧಯಕ್ಷರತ ಯಾರತ? 
ಅಜಿೇಂ ಪ್್ರೇರ್ಮ್‌ಜಿ 

3. ಇ ವಾಣಿಜಯ ಜಾಲತಾಣ ಫಿ್ಲಪ್್‌ಕ್ಾರ್ಟಯ  ಅನ್ತುಯಾರತ ಪ್ಾರರಂಭಿಸಿದರತ?  
ಸಚ್ಚನ ಬನಾಿಲ್ ಮತ್ತಿ ಬಿನಿು ಬನಾಿಲ್ 

4. Paytm ನ್ ಸಾೆಪಕರತ ಯಾರತ? 
ವಿಜಯ್ಡ ಶ್ೇಖರ್ ಶಮಾಯ 
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5. OLA ಕ್ಾಯಬಿ್‌ನ್ CEO ಯಾರತ?  
ಭವಿಶ್ ಅಗವಾಯಲ್ 

6. ಜತಗ್ು ಸಾೆಪಕರತ ಯಾರತ?  
ಸಮರ್ ಸಿಂಗಾಲ (ಆಟ್್ ೇರಿಕ್ಷಾ ಅಗಿರಗೇ್ಟರ್) 

7. OYO ಕ್್್ ೇಣ್ಗಳ ಸಾೆಪಕರತ ಯಾರತ? 
  ಭವಿಶ್ ಅಗವಾಯಲ್. 

 

 
ಮಾಡಿ  

 
 ಕ್್ಲವು ಉದಯಮಿಗಳ ಬಗ್ೆ ನಿೇವು ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಕ್್ೇಳುತ್ಿೇರಿ ಎಂದತ ಅವರಿಗ್ ತ್ಳಿಸಿ. 
 ತ್ರಗತ್ಯನ್ತು ಎರಡತ ಗತಂಪತಗಳಾಗಿ ವಿಂಗಡಿಸಿ. 
 ಪರತ್ಯಾಗಿ ಗತಂಪತಗಳಿಗ ್ರಸಪರಶು್ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ. 
 ಉತ್ಿರ ತ್ಪ್ಾಪಗಿದಾರ್ ಪರಶು್ಯನ್ತು ಇತ್ರ ಗತಂಪಿಗ ್ರವಾನಿಸಿ. 
 ಗತಂಪತಗಳಿಗ ್ಉತ್ಿರಿಸಲತ ಸಾಧಯವಾಗದಿದಾರ ್ಉತ್ಿರವನ್ತು ಹಂಚ್ಚಕ್್್ ಳಿು. 
 ಸರಿಯಾಗಿ ಉತ್ಿರಿಸಿದವರನ್ತು ಅಭಿನ್ಂದಿಸಿ. 

 

 
ಕ ೇಳಿ  
  ಉದಯಮಿಗಳಿಂದ ನಿೇವು ಏನ್ತ ಅರ್ಥಯಮಾಡಿಕ್್್ ಂಡಿದಿಾೇರಿ? 
 ಇಂದಿನ್ ಸನಿುವ್ೇಶದಲಿಲ ಉದಯಮರ್ಶೇಲತಯ್ ಪ್ಾರಮತಖಯತ್ ಏನ್ತ? 
 ಯಶಸಿವ ಉದಯಮಿಗಳ ಗತಣಲಕ್ಷಣಗಳು ಯಾವುವು ಎಂದತ  ಯೇಚ್ಚಸತತ್ಿೇರಿ? 
 ಭಾರತ್ದಲಿಲ ಒಬಬ ವಾಣಿಜ್್ ಯೇದಯಮಿ ಹ್್ಂದಬಹತದಾದ ಮತ್ತಿ ನ್ಡಸ್ಬಹತದಾದ ವಿವಿಧ ರಿೇತ್ಯ ಉದಯಮಗಳು 
ಯಾವುವು? 

  
   ಹ ೇಳಿ  

 
 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ಚಚ್ಚಯಸಿದಂತ ್ಉದಯಮಿಗಳು, ಉದಯಮರ್ಶೇಲತಯ್ ಪ್ಾರಮತಖಯತ್, ಯಶಸಿವ ಉದಯಮಿಗಳ 
ಗತಣಲಕ್ಷಣಗಳು ಮತ್ತಿ ಭಾರತ್ದಲಿಲನ್ ವಿವಿಧ ರಿೇತ್ಯ ಉದಯಮಗಳ ಕತರಿತ್ತ ಮಾತ್ನಾಡಿ. 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ,್ ಯಶಸಿವ ಭಾರತ್ೇಯ ಉದಯಮಿಗಳ  ಹ್್ ೇರಾಟಗಳು, ಹೃದಯಾ ವಿದಾರವಕ ಕ್ಷಣಗಳು, ಪರಿಶರಮ 
ಮತ್ತಿ ವಿಜಯೇತ್ಿವದ ಕಥಗ್ಳನ್ತು ಹೇ್ಳಿ 

 ಅಂತ್ಹ ಯಾವುದ್ೇ ಉದಯಮಿಗಳ ಬಗ್ೆ ಅವರಿಗ್ ತ್ಳಿದಿದ್ಯ್ಕೇ ಎಂದತ  ಕ್್ೇಳಿ. 
  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  

 
ಅನುಕಮಲಕಾಕ ಗಿ ಟಿಪಪ ಣಿಗಳು   
 
 ಸಣಣ ಉದಯಮಿಗಳಿಗಾಗಿ ಸಕ್ಾಯರದ ವಿವಿಧ ಯೇಜನಗ್ಳನ್ತು ಪರಿರ್ಶೇಲಿಸಿ. ಭಾಗವಹಿಸತವವರ್್ಂದಿಗ್ ಮಾಹಿತ್ಯನ್ತು 
ಹಂಚ್ಚಕ್್್ಳಿು. 

 ಭಾರತ್ವನ್ತು ಪ್ಾರರಂಭಿಸಿ, mudra.org.in ಮತಂತಾದ ಸಕ್ಾಯರಿ ಜಾಲತಾಣಗಳ ಕತರಿತ್ತ ನಿೇವು ಅವರಿಗ್ 
ತ್ಳಿಸಬಹತದತ.  

 ಭಾರತ್ ಸಕ್ಾಯರದಿಂದ  ಉದಯಮಿಗಳಿಗಾಗಿ ವಿವಿಧ ಯೇಜನಗ್ಳು ಮತ್ತಿ ನಿೇತ್ಗಳ ಬಗ್ೆ ಚಚ್ಚಯಸಿ 
 

 ಸಾರ ಾಾಂಶ   
 
 ಭಾರತ್ದಲಿಲ ಉದಯಮಿಗಳಿಗ ್ಇರತವ ಅವಕ್ಾಶಗಳ ಬಗ್ೆ ಸಾರಾಂಶವನ್ತು ನಿೇಡತವ ಮ್ಲಕ ಚರ್್ಯಯನ್ತು 
ಮತಕ್ಾಿಯಗ್್ ಳಿಸಿ. 
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ಘಟಕ 7.5.2: ರ್ಾಯಕತವ ಮತುಿ ತಂಡದ ಕೆಲಸ 

 
ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  
 ಈ ಘಟಕದ ಅಂತ್ಯದ ವೇ್ಳ್ಗ ್ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಈ ಕ್್ಳಗಿರತವ ವಿಷಯಗಳನ್ತು ತ್ಳಿದತಕ್್್ಳುುವರತ: 

 ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿ ನಾಯಕನ್ ಗತಣಗಳನ್ತು ಪಟಿಟ ಮಾಡಿ 
 ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿ ನಾಯಕತ್ವದ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
 ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿ ತ್ಂಡದ ಗತಣಲಕ್ಷಣಗಳನ್ತು ಪಟಿಟ ಮಾಡಿ 

 

 ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು  
 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿ 
 ಕ್ಾಗದದ ಖ್ಾಲಿ ಹಾಳ್ಗಳು 
 ಲ್ೇಖನಿಗಳು 

 

 

ಮಾಡಿ  

  ಕ್್ಳಗ ್ನಿೇಡಿರತವ ಚ್ಚತ್ರವನ್ತು ತ್ರಗತ್ಗ ್ತ್್ೇರಿಸಿ. 
 ಚ್ಚತ್ರವನ್ತು ನ್್ೇಡಿದ ನ್ಂತ್ರ ಅವರ ಮನ್ಸಿಿಗ ್ಬಂದದಾನ್ತು ತ್ವರಿತ್ವಾಗಿ ಕ್ಾಗದದ ಮ್ಮೇಲ್ ಬರಯ್ಲತ ಹ್ೇಳಿ. 
 "ಈ ಚ್ಚತ್ರದಿಂದ ನಿಮಗ್ ಏನ್ತ ಅರ್ಥಯವಾಯತ್ತ? ಎಂದತ ಕ್್ೇಳಿ" 
 ತ್ಮಮ ಆಲ್್ೇಚನಗ್ಳನ್ತು ಹಂಚ್ಚಕ್್್ಳುಲತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರನ್ತು ಪ್್್ ರೇತಾಹಿಿಸಿ. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

  

 
ಹ ೇಳಿ  

 
 ಪ್ಾಲ್್ೆಳುುವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ಚಚ್ಚಯಸಿದಂತ್ ಉದಯಮಿಗಳಿಗ ್ನಾಯಕತ್ವ ಮತ್ತಿ ನಾಯಕತ್ವದ ಗತಣಗಳ ಬಗ್ೆ ಮಾತ್ನಾಡಿ. 

 

 
ಹ ೇಳಿ  

 ಈ ಚ್ಚತ್ರವು ನಾಯಕನ್ ಗತಣಗಳನ್ತು ಹಾಗ್ ನಾಯಕ ಮತ್ತಿ ಮ್ಮೇಲಧಿಕ್ಾರಿ ನ್ಡತವಿನ್ ವಯತಾಯಸವನ್ತು ಚ್ಚತ್ರಸತತ್ಿದ.್ . 
ಮ್ಮೇಲಾಧಿಕ್ಾರಿಯತ ರಚನಯ್ ಮ್ಮೇಲ್ ಕ್್ೇಂದಿರೇಕರಿಸತತಾಿರ್ ಮತ್ತ ಿಭಯವನ್ತು ಪ್್ರೇರೇ್ಪಿಸತತಾಿರ ್ಆದರ ್ನಾಯಕನ್ತ ದೃಷಿಟಯನ್ತು 
ಅನ್ತಸರಿಸತತಾಿನ್ ಮತ್ತ ಿಉತಾಿಹವನ್ತು ಉಂಟತಮಾಡತತಾಿನ್. 

 ಮ್ಮೇಲಾಧಿಕ್ಾರಿಯತ ಕ್ಲ್ಸದ ಸೆಗಿತ್ಕ್್ಾ ನೌಕರರನ್ತು ದ್ಷಿಸತತಾಿನ ್ ಆದರ ್ನಾಯಕನ್ತ ಸೆಗಿತ್ಗ್್ ಂಡ ಕ್್ಲಸವನ್ತು 
ಸರಿಪಡಿಸತತಾಿನ.್ 

 ಮ್ಮೇಲಾಧಿಕ್ಾರಿಯತ ಅಧಿಕ್ಾರವನ್ತು ಅವಲಂಬಿಸಿರತತಾಿನ ್ಆದರ ್ನಾಯಕನ್ತ ಸದಾಭವನಯ್ನ್ತು ಅವಲಂಬಿಸಿರತತಾಿನ್. 
 ಒಬಬ ಮ್ಮೇಲಾಧಿಕ್ಾರಿಯತ "ನಾನ್ತ" ಎಂದತ ಹ್ೇಳುತಾಿನ್ ಮತ್ತಿ ಒಬಬ ನಾಯಕ "ನಾವು" ಎಂದತ ಹೇ್ಳುತಾಿನ್. 
 ಮ್ಮೇಲಾಧಿಕ್ಾರಿಯತ ಉದ್್ ಯೇಗಿಗಳನ್ತು ಓಡಿಸತತಾಿನ ್ಆದರ ್ನಾಯಕನ್ತ ಅವರಿಗ್ ತ್ರಬೇ್ತ್ ನಿೇಡತತಾಿನ್. 
 ಮ್ಮೇಲಾಧಿಕ್ಾರಿಯತ ಪರಶಂಸ್ ತ್ಗದ್ತಕ್್್ಳುುತಾಿನ ್ಆದರ ್ನಾಯಕನ್ತ ಪರಶಂಸ್ಯನ್ತು ನಿೇಡತತಾಿನ್. 
 

 
ಕ ೇಳಿ  
  ನಾಯಕನ್ತ ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿಯಾಗಿರತವುದತ ಏಕ್ ್ಮತಖಯ? ಇದತ ಸಂಸ್ೆಗ್ ಹ್ೇಗ ್ಸಹಾಯ ಮಾಡತತ್ದಿ್? 

 

 
ಹ ೇಳಿ  

  ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ಚಚ್ಚಯಸಿದಂತ ್ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿ ನಾಯಕತ್ವದ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸ್್ೇಣ. 
 "ತ್ಕಯಕ್್ಾ ನಿಲತಕದ ಯೇಚನ್ಗಳು" ಹ್್ ಸ ನಾಯಕತ್ವದ ಶ್ೈಲಿಗಳಲಿಲ ಒಂದಾಗಿದ.್ ವಿಭಿನ್ುವಾಗಿ ಮತ್ತ ಿಹ್್ಸ ದೃಷಿಟಕ್್್ ೇನ್ದಿಂದ 
ಯೇಚ್ಚಸತವುದತ ಎಂದರ್ಥಯ 

 

 
ರ್ಾಂಡದ ಚಟುವಟಿಕ   
 ಉದದರ್ೆಯ ಸರಪಳಿ 

 ಇದ್್ಂದತ ಗತಂಪತ ಚಟತವಟಿಕ್್. 
 

 

ಕ ೇಳಿ  
 

 ನಿಮಮನ್ತು ತ್ಂಡದ ಕ್್ಲಸಗಾರ ಎಂದತ ಪರಿಗಣಿಸತತ್ಿೇರಾ? 
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ಮಾಡಿ  

 
 

 ತ್ರಗತ್ಯನ್ತು 2 ತ್ಂಡಗಳಾಗಿ ವಿಂಗಡಿಸಿ. 
 ಪರತ್ ತ್ಂಡವು ಶ  ಲ್ೇಸ್ಟ್‌ಗಳು, ನ್ಡತಕಟಟಗಳು, ಕ್ಾಗದ, ಕರವಸರ, ಪಟಿಟಗಳು ಇತಾಯದಿಗಳಂತ್ಹ ತ್ರಗತ್ಯಲಿಲರತವ ವಸತಿಗಳನ್ತು 
ಬಳಸಿಕ್್್ಂಡತ ಸರಪಳಿಯನ್ತು ರಚ್ಚಸಲತ ಹ್ೇಳಿ. 

 ಉದಾವಾದ ಸರಪಳಿಯನ್ತು ರಚ್ಚಸತವ ತ್ಂಡವು ಆಟವನ್ತು ಗಲ್ತಲತಿ್ದ್. 
 ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ತ್ಮಮ ತ್ಂಡದ್್ ಂದಿಗ ್ಸಂವಹನ್ ನ್ಡಸ್ತತ್ಿದಾಾರಯ್್ಕೇ ಅರ್ಥವಾ ಪರತಯ್ೇಕವಾಗಿ ಕ್್ಲಸ ಮಾಡತತ್ಿದಾಾರಯ್್ಕೇ 
ಎಂಬತದನ್ತು ಗಮನಿಸಿ. 

 ತ್ರಗತ್ಯಂದಿಗ ್ನಿಮಮ ಅವಲ್್ೇಕನ್ಗಳನ್ತು ಹಂಚ್ಚಕ್್್ ಳಿು. 
 

 
ಹ ೇಳಿ  

 ಸಂಕ್ಷಿಪವಿ್ಾಗಿ: 
 ವಿಜ್ೇತ್ ತ್ಂಡವು ವಿಭಿನ್ುವಾಗಿ ಏನ್ತ ಮಾಡಿದ್? 
 ವಿಜ್ೇತ್ ತ್ಂಡದ ಯಶಸಿಿಗ ್ಯಾರತ ಕ್ಾರಣ? 
 ಉದಯಮರ್ಶೇಲತಯ್ ಯಶಸಿಿನ್ಲಿಲ ತ್ಂಡದ ಕ್ಲ್ಸದ ಪ್ಾತ್ರವನ್ತು ಈ ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ತ ಹೇ್ಗ್ ವಿವರಿಸತತ್ಿದ?್ 

 

 
ಹ ೇಳಿ  

 
 ಎರಡ್ ತ್ಂಡಗಳು ಉತ್ಮಿ ಪರದಶಯನ್ ನಿೇಡಿದವು ಎಂದತ ತ್ರಗತ್ಗ ್ತ್ಳಿಸಿ. 
 ಸಂವಹನ್ ಮಾಗಯಗಳನ್ತು ತ್ರಯ್ತವುದತ ಈ ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ ಉದ್ಾೇಶವಾಗಿದ ್ಮತ್ತಿ ಇದನ್ತು ಹ್ೇಗ್ ಸಾಧಿಸಲಾಗಿದ ್ಎಂದತ 
ಚಚ್ಚಯಸಿ. 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ತ್ಮಮ ಗಳ್್ಯರತ ಮತ್ತ ಿತ್ಂಡದ ಸದಸಯರ್್ಂದಿಗ್ ಸಂವಹನ್ ನ್ಡಸ್ತವಾಗ ಸಂವಹನ್ ಮಾಗಯವನ್ತು 
ಮತಕಿವಾಗಿರಿಸಿಕ್್್ಳುುವ ಗತರಿಯನ್ತು ಹ್್ಂದಿರಬೇ್ಕತ. 

 ಇದತ ನ್ಂತ್ರದ ತ್ಂಡದ ಚಟತವಟಿಕ್ಗ್ಳಿಗ್ ಅಗತ್ಯವಿರತವ ವ್ೇಗ ಮತ್ತ ಿಉತಾಹಿವನ್ತು ಹ್್ಂದಿಸತತ್ಿದ.್ 
 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ಚಚ್ಚಯಸಿದಂತ ್ಉದಯಮರ್ಶೇಲತಯ್ ಯಶಸಿಿನ್ಲಿಲ ತ್ಂಡದ ಕ್ಲ್ಸ ಮತ್ತಿ ತ್ಂಡದ ಕ್್ಲಸದ 
ಪ್ಾರಮತಖಯತಯ್ ಕತರಿತ್ತ ಮಾತ್ನಾಡಿ. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

   
ಸಾರ ಾಾಂಶ   
 

 ಉದ್್ ಯೇಗಿಗಳಿಗ ್ತ್ಂಡದ ಕ್ಲ್ಸದ ಪ್ಾರಮತಖಯತಯ್ನ್ತು ಸಾರಾಂಶ ಮಾಡತವ ಮ್ಲಕ ಚರ್್ಯಯನ್ತು ಅಂತ್ಯಗ್್ಳಿಸಿ. 
 ತ್ಂಡದ ಕ್ಲ್ಸವು ಉದ್್ ಯೇಗಿಗಳಿಗ್ ಒತ್ಿಡವನ್ತು ಕಡಿಮ್ಮ ಮಾಡಲತ ಸಹಾಯ ಮಾಡತತ್ಿದ್. 
 ತ್ಂಡದ ಕ್ಲ್ಸವು ಉದ್್ ಯೇಗದಾತ್ರ ಸಮಸ್ಯಗ ್ಹ್ಚಿ್ಚನ್ ಸಂಖ್್ಯಯ ಪರಿಹಾರಗಳನ್ತು ರಚ್ಚಸಲತ ಮತ್ತ ಿಉದ್್ ಯೇಗಿಗಳ ನ್ಡತವ ್
ಸತಧಾರಿತ್ ಸಂವಹನ್ವನ್ತು ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸಲತ ಸಹಾಯ ಮಾಡತತ್ಿದ.್ 

 ಈ ವಾಯಯಾಮಗಳಿಂದ ಅವರತ ಕಲಿತ್ದ್ಾೇನಂ್ದತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ್ ಕ್್ೇಳಿ. 
  ಇಲಿಲಯವರ್ಗ್ ಮಾತ್ನಾಡಿದತದರ ಕತರಿತ್ತ ಅವರಿಗ್ ಯಾವುದ್ೇ ಪರಶು್ ಇದಯ್್ಕೇ ಎಂದತ ಕ್ೇ್ಳಿ. 
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ಘಟಕ 7.5.3: ಸಾಂವಹನ ಕ ೌಶಲಯಗಳ ು: ಆ ಲಿಸುವುದು ಮರ್ ುತ 

ಮಾರ್ನಾಡು ವುದು: ಪರಿಣಾಮ ಕಾರಿಯ ಾಗಿ 
ಆಲಿಸುವ ುದರ ಪಾಾಮುಖಯತ್   

 

 

 ಈ ಘಟಕದ ಅಂ ತಯದ ವ ೋಳ ಗ್  ವಿದಾಯರ್ಥಿಗ್ಳಿಗ್  ಈ ಕ ಳಗಿನವು ಸಾಧ್ಯವಾಗ್ುತಿ ದ : 
 ಪರಿರ್ಾಮಕಾರಿಯಾಗಿ ಆಲ್ಲಸುವ ಪಾರಮುಖ್ಯತ ಯ ನುು ಚರ್ಚಿಸಿ  
 ಪರಿರ್ಾಮಕಾರಿಯಾಗಿ ಆಲ್ಲಸುವುದು ಹ ೋಗ್  ಎಂ ದು ಚರ್ಚಿಸಿ 
 ಪರಿರ್ಾಮಕಾರಿಯಾಗಿ ಮಾತನಾಡುವ ಪಾರಮುಖ್ಯತ ಯನುು ಚರ್ಚಿಸಿ  
 ಪರಿರ್ಾಮಕಾರಿಯಾಗಿ ಮಾತನಾಡುವುದು ಹ ೋಗ್  ಎಂ ದು ಚರ್ಚಿಸಿ 

 

ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  
 

 

 ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿ 
 

ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು  
 

 

ಚಟು ವಟಿಕ  - ಚ ೈನೇಸ್ ವಿಸಪರ್ 
ಹಂ ತ 1: ವೃತಿವನುು ರ ಪಿಸಿ.  

ಹಂ ತ 2: ಚ ೈನೋಸ ವಿಸಪರ್ ಸರ ಪಳಿಯ ನುು ಪಾರರ ಂ ಭಿಸಿ. ವಿದಾಯರ್ಥಿಯ ು ಅವನ/ಅವಳ ನ ರ ಹ  ರ ಯ ವರ ಕ್ತವಿಗ್  
ಸಂ ದ ೋಶವನುು ಪಿಸುಗ್ುಟ್ುಿತಾಿರ . ಆ ಸಂ ದ ೋಶವನುು ಬ ೋರ  ಯಾರ ು ಕ ೋಳ ಬಾರ ದು. ಸಂ ದ ೋಶವು ಗ್ಂಭಿೋರವಾಗಿರಬಹುದು 
ಅರ್ವಾ ಸರ ಳವಾಗಿರ ಬಹುದು. 

 

ಹಂ ತ 3: ಸಂ ದ ೋಶವನುು ಮೊದಲು ಕ ೋಳಿ ದ ವಯಕ್ತಯಿ ು ತಮಮ ಪಕಾದಲ್ಲಿ ಕುಳಿತಿರ ುವ ವಯಕ್ತಿಗ್  ಸಂದ ೋಶವನುು ತವರಿತವಾಗಿ 
ಪಿಸುಗ್ುಟ್ಿಬ ೋಕು. 

 

ಹಂ ತ 4: ಕ  ನ ಯ ವಯಕ್ತಯಿ ು ತಾನು ಕ ೋಳಿದದನುು ಜ  ೋರಾಗಿ ಹ ೋಳ ಳವವರ ಗ್  ಮತುಿ  ಮೊದಲ ವಯಕ್ತ ಿ ನಜವಾದ 
ಸಂ ದ ೋಶವನುು ಬಹಿರಂ ಗ್ಪಡಿಸುವವರ ಗ್  ಆಟ್ ಮುಂ ದುವರಿಯ ುತಿದ . 

 

ಅವುಗ್ಳನುು ಹ  ೋಲ್ಲಸಿ ಮತುಿ ಚ ನಾುಗಿ ನಗ್ುತಿಿ ರಿ!  

 

ಚಟುವಟಿಕ  1  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  

 

• ಸಂ ವಹನವು ಎರ ಡು-ಮಾಗ್ಿದ ಪರಕ್ತರಯಯಾಗಿದುದ, ಜನರು ಮಾಹಿತಿಯ ನುು ವಿನಮಯ 
ಮಾಡಿಕ  ಳ ಳುತಾಿರ  ಅರ್ವಾ ಅವರ ಆಲ  ೋಚನ ಗ್ಳ ಳ ಮತುಿ ಭಾವನ ಗ್ಳ ನುು ವಯಕಿ ಪಡಿಸುತಾಿ ರ   

• ಇದು ಪರಿರ್ಾಮಕಾರಿ ಮಾತನಾಡುವಿಕ  ಮತು ಿಪರಿರ್ಾಮಕಾರಿ ಆಲ್ಲಸುವಿಕ ಯ ನುು 
ಒಳ ಗ್  ಂ ಡಿರ ುತಿದ   

• ನಾನು ಬ ರಡ ಪಡ ಯ ಲು ಅಂ ಗ್ಡಿಗ್  ಹ  ೋದರ , ನಾನು ಬ ರಡಾೆಗಿ ಹಣ್ವನುು ವಿನಮಯ 
ಮಾಡಿಕ  ಳ ಳುತ ೋಿನ . ನಾನು ಏನನಾುದರ   ಕ  ಟ್ು ಿಅದರ ಪರತಿಯಾಗಿ ಏನನಾುದರ  ಪಡ ಯ ುತ ೋಿನ . 
ಸಂ ವಹನವು ಅದ ೋ ರಿೋತಿಯ ಲಿ್ಲ ನಡ ಯ ುತಿದ . ಸಂ ವಹನ ನಡ ಯ ಲು ನೋವು ಮಾಹಿತಿಯ ನುು 
ಒದಗಿಸಬ ೋಕು ಮತುಿ ಸಿವೋಕರಿಸಬ ೋಕು. 

 

ಹ ೇಳಿ  

 

 

• ಇಲಿ, ಆಟ್ದ ಕ  ನ ಯ ಲಿ್ಲ ಮ ಲ ಸಂ ದ ೋಶವು ಒಂ ದ ೋ ಆಗಿರಲ್ಲಲಿ. 
• ಸಂ ವಹನಕ ಾ ಅಡ ತಡ ಗ್ಳಾದ ಭಾಷ , ಅಡಚರ್  ಮತು ಿಶಬದ, ಕಳ ಪ  ಆಲ್ಲಸುವ ಕೌಶಲಯ, ಬ ೋಸರ, 

ಕಳ ಪ  ಮಾತನಾಡುವ ಕೌಶಲಯ ಇತಾಯದಗ್ಳಾಗಿವ .  
• ಸಂ ವಹನಕ ಾ ವಿವಿಧ್ ಅಂ ಶಗ್ಳಿವ . ಮಾತನಾಡುವ ಕೌಶಲಯಗ್ಳ ಳ ಮತು ಿಆಲ್ಲಸುವ ಕೌಶಲಯಗ್ಳಳ 

ಯಾವುದ ೋ ಸಂ ವಹನದಲ್ಲಿ ಎರ ಡು ಪರಮುಖ್ ಅಂಶಗ್ಳಾಗಿವ .ನಾವು ಸಂ ವಹನ ಮಾಡುವ 
ರಿೋತಿಯಲ್ಲಿ ಸುಧಾರ ರ್ ಗ್  ಯಾವಾಗ್ಲ  ಅವಕಾಶವಿದ . 

• ತಪುಪ ಸಂ ವಹನದ ವಾಸಿವತ ಯ ನುು ಒಪಿಪಕ  ಳ ಳುವುದು ಮತುಿ ಅದರ ಋರ್ಾತಮಕ ಪರಿರ್ಾಮಗ್ಳನುು 
ಕಡಿಮ ಮಾಡಲು ಕ ಲಸ ಮಾಡುವುದು ಮುಖ್ಯವಾಗಿದ . 

 

  ಹ ೇಳಿ  

 

 

ಸಾಂ ಕ್ಷಿಪತ ಪಾಶ ುಗಳು: 
• ಆಟ್ದ ಕ  ನ ಯ ಲಿ್ಲ ಸಂ ವಹನ ಮಾಡುವ ಸಂದ ೋಶವು ಮ ಲ ಸಂ ದ ೋಶವಾಗಿದ ಯೋ? 
• ಸಂ ದ ೋಶಗ್ಳಲ್ಲಿ ವಯತಾಯಸವಿದ  ಎಂ ದು ನೋವು ಏಕ  ಭಾವಿಸುತಿಿೋ ರಿ? 

 

ಕ ೇಳಿ  
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ಕ ೇಳಿ  
 • ಈ ಹ ೋಳಿಕ ಗ್ಳ ನುು ನೋವು ಎಷ್ುಿ ಬಾರಿ ಕ ೋಳ ಳತಿೋಿರಿ? 

• "ನೋವು ನನು ಮಾತನುು ಕ ೋಳ ಳತಿಲಿಿ!"  
• "ನಾನು ಹ ೋಳ ಳತಿಿರ ುವುದನುು ಮುಗಿಸಲು ನೋವು ನನಗ್  ಏಕ  ಬಡುತಿಲಿಿ?"  
• "ನಮಗ್  ಅರ್ಿವಾಗ್ುತಿಿಲಿ!" 

• ಈ ವಾಕಯಗ್ಳ ಮ ಲಕ ಇತರ ವಯಕ್ತಯಿ ು ನಮಗ್  ಏನನುು ತಿಳಿ ಸಲು ಪರಯ ತಿುಸುತಿಿದಾದರ  ಎಂ ದು ನೋವು 
ಯ ೋರ್ಚಸುತಿಿೋ ರಿ? 

• ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿಯ ಲಿ್ಲ ಚರ್ಚಿಸಿದಂತ  ಪರಿರ್ಾಮಕಾರಿಯಾಗಿ ಆಲ್ಲಸುವ ಪಾರಮುಖ್ಯತ ಯ ಬಗ್ ೆ 
ನಾವು ಇಲ್ಲಿ ಮಾತನಾಡುವುದಲಿ. 

•  

 ಹ ೇಳಿ  

 • ಪರಿರ್ಾಮಕಾರಿಯಾಗಿ ಆಲ್ಲಸುವ ಪರಕ್ತರಯಯ ನುು ಚ ನಾುಗಿ ಅರ್ಿಮಾಡಿಕ  ಳ ುಲು ಆಟ್ವನುು ಆಡ  ೋಣ್ . 

 
ಮಾಡಿ  

 • ಇದು ತರ ಗ್ತಿಯ ಚಟ್ುವಟ್ಟಕ ಯಾಗಿದ . 
• ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರು ಕ ೋಳ ಳವ ಪರಶ್ ುಗ್ಳಿಗ್  ಉತಿರಿಸಬ ೋಕು. 
• ಎಚರಿಿಕ ಯಂದ ಕ ೋಳ ಲು ಅವರಿಗ್  ಸ ರ್ಚಸಿ. 
• ನೋವು ಅದನುು ವಿಸಾರಿ ವಾಗಿ ಓದ ಮತುಿ ಅಗ್ತಯವಿದದರ  ಅದನುು ಮತ  ಿಮಮ ಪುನರಾವತಿಿಸಿ. 
• ಕ ೋಳಿದ ಪರಶ್ ುಗ್  ಉತಿರ ತಿಳಿದದದರ  ಭಾಗ್ವಹಿಸುವವರಿಗ್  ಕ ೈ ಎತಿ ಲು ಹ ೋಳಿ. 
• ಸಮಯದ ಮೋಲ  ನಗ್ವನುು ವಹಿಸಿ. 
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ಚಟುವಟಿಕ  2   
   ಒಗಟುಗಳು: 

ಒಬಬ ವಯಕ್ತಿ ತನು ವಿಧ್ವ ಯ ಸಹ  ೋದರಿಯ ನುು ಮದುವ ಯಾಗ್ುವುದರ ವಿರ ುದಧ ಯಾವುದ ೋ ಕಾನ ನು ಇದ ಯ ೋ? 
ರಾತಿರ ಎಂಟ್ು ಗ್ಂ ಟ ಗ್  ಮಲಗಿ ಗ್ಡಿಯಾರ ದ ಅಲಾರ ಂ ಅನುು ಒಂ ಬತುಿ ಗ್ಂಟ ಗ್  ಇಟ್ಿರ  ಎಷ್ುಿ ಗ್ಂ ಟ ಯ ನದ ದ 
ದ  ರಕುತಿದ ? 
ಇಂ ಗ್ ಿ ಂಡಿನಲ್ಲಿ ಜನವರಿ 26ಇದ ಯೋ? 
ನೋವು ಒಂ ದು ಬ ಂ ಕ್ತಕಡಿಡಯನುು ಹ  ಂ ದದದೋರಿ ಮತುಿ ಸಿೋಮಎರ್ ಣ ದೋಪ, ಎರ್ ಣ ಶಾಖ್್್ೇತಾಪದಕ ಮತುಿ ಸೌದ  ಒಲ  
ಹ  ಂ ದರ ುವ ಕತಿ ಲ ಯ ಕ  ೋರ್ ಗ್  ಪರವ ೋಶಸಿದರ , ನೋವು ಮೊದಲು ಏನನುು ಬ ಳ ಗ್ುತಿಿೋರಿ? 
ಡ ಲ್ಲಿ ಡ ೋರ್ ಡ ವಿಲ್ಾ ಮತುಿ ಚ ನ ುೈ ಸ ಪರ್ ಕ್ತಂ ಗಾ ಐದು ಐಪಿಎಲ್ ಪಂ ದಯಗ್ಳನುು ಆಡುತಿ ವ . ಪರತಿಯ ಬಬರ  ಮ ರ ು 
ಪಂದಯಗ್ಳ ನುು ಗ್ ಲುಿ ತಾಿರ . ಯಾವುದ ೋ ಪಂ ದಯ ಟ ೈ ಅರ್ವಾ ವಿವಾದವಾಗಿರಲ್ಲಲಿ. ಇದು ಹ ೋಗ್  ಸಾಧ್ಯ? 
ವಿಮಾನ ಅಪರ್ಘತ ವು ಸಂಭವಿಸಿದ . ಪರತಿಯ ಬಬರ   ಸತಿ ರ ು, ಆದರ  ಇಬಬರ ು ಬದುಕುಳಿದರು. ಇದು ಹ ೋಗ್  ಸಾಧ್ಯ? 
ಎರ ಡು ದ ೋಶಗ್ಳ ಗ್ಡಿಯ ಲಿ್ಲ ವಿಮಾನ ಅಪರ್ಘತಕ್ತಾೋಡಾದರ , ಇದರಲ್ಲಿ ಯಾರಾದರ ು ಅಪರಿರ್ಚತರ ು ಬದುಕುಳಿದವರು 
ಅವರ ು ಪರಯಾಣಿಸುತಿಿ ದದ ದ ೋಶದಲ್ಲಿ ಅರ್ವಾ ಅವರ ು ಪರಯಾಣ್ವನುು ಪಾರರಂ ಭಿಸಿದ ದ ೋಶದಲ್ಲಿ ಸಮಾಧಿ 
ಮಾಡುತಾಿ ರ ಯ ೋ? 
ಒಬಬ ವಯಕ್ತಿಯ ು ನಾಲುಾ ಬದಗ್ಳ ್ ಂ ದಗ್  ಸಾಮಾನಯ ಮನ ಯ ನುು ನಮಿಿಸುತಾಿನ , ಆದರ  ಪರತಿ ಬದಯ ು ದಕ್ಷಿಣ್ದ 
ಮಾನಯತ ಯನುು ಹ  ಂ ದದ . ಕರ ಡಿ ಬಾಗಿಲ್ಲಗ್  ಬಂ ದು ಕರ ಗ್ಂಟ   ಬಾರಿಸುತಿದ . ಕರ ಡಿಯ ಬಣ್ಣ ಯಾವುದು? 

ಉರ್ತರಗಳು: 
ಒಬಬ ವಯಕ್ತಿ ತನು ವಿಧ್ವ ಯ ಸಹ  ೋದರಿಯ ನುು ಮದುವ ಯಾಗ್ುವುದರ ವಿರ ುದಧ ಯಾವುದ ೋ ಕಾನ ನು ಇಲಿ, ಆದರ  ಇದು 
ಪುಸಿ ಕದಲ್ಲಿ ಅಚುಕಿಟಾಿದ ತ್ಂತ್ರ ಆಗಿರ ುತಿದ , ಏಕ ಂ ದರ  ಒಬಬ ವಿಧ್ವ ಯನುು ಹ  ಂ ದಲು, ಮನುಷ್ಯ ಸತಿಿರ ಬ ೋಕು. 
ಅಲಾರಾಂ ಗ್ಡಿಯಾರಗ್ಳ ಳ ಬ ಳಿಗ್ ೆ ಮತು ಿರಾತಿರಯ ನಡುವಿನ ವಯತಾಯಸವನು ು ತಿಳಿಯದ ಕಾರಣ್ ನೋವು ಒಂದು ಗ್ಂಟ  ನದ ದ 
ಮಾಡುತಿಿ ೋರಿ. 
ಹೌದು. ಅವರ ು ಇಂ ಗ್ ಿಂ ಡ ನಲ್ಲಿ ಜನವರಿ ೨೬ ಅನುು ಹ  ಂ ದದಾದರ . ಅವರ ು ಜನವರಿ 27 , 28 ಇತಾಯದಗ್ಳನುು ಸಹ 
ಹ  ಂ ದದಾದರ . 
ಮೊದಲನ ಯ ದಾಗಿ, ನೋವು ಬ ಂ ಕ್ತಕಡಿಡಯ ನುು ಬ ಳ ಗಿಸುತಿಿೋರಿ. 
ಆ ಪಂದಯಗ್ಳಲ್ಲ ಿಡ ಲಿ್ಲ ಡ ೋರ್ ಡ ವಿಲ್ಾ ಮತು ಿಚ ನ ುೈ ಸ ಪರ್ ಕ್ತಂಗಾ ಪರ ಸಪರ ವಿರುದಧ ಆಡುತಿಿವ  ಎಂ ದು ಯಾರ ು 
ಹ ೋಳಿದರ ು? 
ಪರತಿಯಬಬ ಸಿಂಗ್ಲ್  ವಯಕ್ತಯಿ   ಸತರಿ ು, ಆದರ  ಬದುಕುಳಿದ ಇಬಬರ ು ಮದುವ ಯಾಗಿದದರ ು. 
ಯಾವುದ ೋ ಕಾನ ನನ ಅಡಿಯಲ್ಲಿ ಬದುಕುಳಿದವರನುು ನೋವು ಹ ಳಲು ಸಾಧ್ಯವಿಲಿ ವಿಶ್ ೋಷ್ವಾಗಿ ಅವರ ು ಇನ ು ಆಕ್ಷ ೋಪಿಸಲು 
ಸಾಕಷ್ು ಿಶಕ್ತಯಿನುು ಹ  ಂದದದರ . 
ಕರ ಗ್ಂಟ   ಬಾರಿಸಿದ ಕರಡಿ ಬಳಿ ಕರ ಡಿಯ ೋ ಆಗಿರಬ ೋಕು. ನಾಲುಾ ದಕ್ಷಿಣ್ದ ಮಾನಯತ ಗ್ಳ ್ ಂ ದಗ್  ನೋವು ಮನ ಯನುು 
ನಮಿಿಸಬಹುದಾದ ಏಕ ೈಕ ಸಥಳ ವ ಂದರ  ಉತರಿ ಧ್ುರವದಲ್ಲಿ ಪರತಿ ದಕುಾ ದಕ್ಷಿಣ್ದಲ್ಲಿ ದ . 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  
 

ಕ ೇಳಿ  
 ಸಾಂ ಕ್ಷಿಪತ ಪಾಶ ು: 
• ನಮಮ ದಾರಿಯಲ್ಲಿ ಬಂ ದ ಅಡ ತಡ ಗ್ಳಳ ಯಾವುವು? 
• ಕ ೋಳಳವ ಅಡ ತಡ ಗ್ಳ ನುು ನೋವು ಹ ೋಗ್  ಜಯಸಬಹುದು? 
 

 ಹ ೇಳಿ  

 • ಕ ೋಳಿಸಿಕ  ಳ ಳುವುದಕ ಾ ಮತುಿ ಶರದ ಧಯಂದ ಕ ೋಳಿಸಿಕ  ಳ ಳುವುದಕ ಾ ವಯತಾಯಸವಿದ . 
• ನೋವು ಸರಿಯಾಗಿ ಕ ೋಳ ದದದರ , ಸಂ ದ ೋಶವನುು ತಪಾಪಗಿ ಅಥ ೈಿಸಿಕ  ಳು ಬಹುದು. 
• ಯಾರ ನಾುದರ   ಕ ೋಳ ಳವಾಗ್ ಮುಕಿ ಮನಸಿಾ ನಂ ದರಿ. 
• ಊಹ ಗ್ಳನುು ಮಾಡದ  ಪರಿರ್ಾಮಕಾರಿಯಾಗಿ ಮತು ಿಎಚರಿಿಕ ಯಂದ ಆಲ್ಲಸುವುದು ಮುಖ್ಯ. 

 
 ಚಟುವಟಿಕ  3   

 
ಎಲಿವ್ೆೇಟರ್ ಪಿಚ್: 

ನೋವು ಹ  ೋಟ ಲ್ ನ ಲ್ಲಫ್ಟಿ ನಲ್ಲಿ ದದೋರಿ ಮತು ಿನಮಮ ಜ  ತ  ಒಬಬ ಪರಸಿದಧ ಉದಯಮಿಯ  ಇದಾದರ .ಅವರ ು 
ಸಾಕಷ್ುಿ ಸಣ್ಣ ವಾಯಪಾರ ಉದಯಮಗ್ಳಿಗ್  ಹಣ್ಕಾಸು ಒದಗಿಸಿದಾದರ  ಮತು ಿನಮಮ ಹ  ಸ ಪಾರರ ಂ ಭಕ ಾ 
ಹಣ್ಕಾಸು ಒದಗಿಸಬಹುದು. ಸಂ ತ  ೋಷ್ವನುು ವಿನಮಯ ಮಾಡಿಕ  ಂ ಡ ನಂ ತರ, ನಮಮ ಹ  ಸ ಕಂ ಪನ 
ಏನು ಮಾಡುತದಿ  ಎಂ ದು ಅವರ ು ನಮಮನುು ಕ ೋಳಳತಾಿರ . ನೋವು ನಮಮ ಬಾಯಯ ನುು ತ ರ ದು, 
ತದನಂತರ ವಿರಾಮಗ್  ಳಿ ಸಿ. ನೋವು ಎಲ್ಲಿಂ ದ ಪಾರರಂ ಭಿಸುತಿಿೋ ರಿ? 
ನಂತರ, ನಮಮ ಆಲ  ೋಚನ ಗ್ಳನುು ಸಂ ಘಟ್ಟಸಲು ನೋವು ಪರಯತಿುಸುತಿಿರ ುವಾಗ್, ಅವನ ಸಭ ಯ ನುು 
ಕರ ಯ ಲಾಗ್ುತಿದ , ಮತು ಿಅವನು ತನು ದಾರಿಯ ಲಿ್ಲ ಹ  ೋಗ್ುತಾಿ ನ . ನೋವು ಉತಿ ಮವಾಗಿ ಸಿದಧರಾಗಿದದರ , 
ಅವರ ು ನಮೊಮಂದಗ್  ಸಭ ಯ ನುು ನಗ್ದಪಡಿಸಲು ಸಾಕಷ್ುಿ ಸಮಯ ಇರ ುತಿಿದದರು ಎಂ ದು ನಮಗ್  
ಖ್ರ್ಚತವಾಗಿದ . ನಮಗ್  ಇನ  ುಂ ದು ಅವಕಾಶ ನೋಡಿದರ , ನೋವು ಈ ವಯಕ್ತಿಗ್  ಏನು ಹ ೋಳ ಳತಿೋಿರಿ? 

•  

 
ಮಾಡಿ  

 • ಕಥ ಯನುು ಪಾರರಂ ಭಿಸಲು ಪಾರರ ಂ ಭದ ವಾಕಯವನುು ಒದಗಿಸುವ ಮ ಲಕ ಕಾಯಿವನುು 
ಪಾರರ ಂ ಭಿಸಿ, ತದನಂ ತರ ಕಥ ಯನುು ಮುಂ ದುವರಿಸಲು ಹ  ಸ ವಾಕಯವನುು ಸ ೋರಿಸಲು ತರ ಗ್ತಿಯ 
ಸುತಿಲ   ಹ  ೋಗಿ. 

• ಈ ಕಾಯಿವನುು ಸವಯ ಂಪ ರೋರಿತವಾಗಿ ಮಾಡಬ ೋಕು, ಯ ೋರ್ಚಸಲು ಸವಲಪ ಸಮಯವನುು ಮಾತರ 
ಅನುಮತಿಸಬ ೋಕು (30 ಸ ಕ ಂ ಡುಗ್ಳಳ). 

• ಉದಾಹರರ್ ಗ್ : ಒಮಮ ಒಬಬ ವಿದಾಯರ್ಥಿ ಪದವಿಯ ನಂತರ ಉದ  ಯೋಗ್ವನುು ಹುಡುಕುತಿಿ ದದನು 
•  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
 

ಅನುಕಮಲಕಾಕ ಗಿ ಟಿಪಪಣಿ ಗಳು   
 

 ಉತ ಿಮ ಪಿ ಚ್ ರರ್ಚಸಲು ಈ ಹಂತ ಗ್ಳ ನುು ಅನುಸರಿಸ ಲು ಭಾ ಗ್ವ ಹಿಸ ುವವರಿಗ್  ಹ ೋಳಿ, 
ಆದರ  ನಮಮ ಪಿ ಚ್ ಅ ನುು ಅವಲಂಬ ಸಿ ನ ಮಮ ವಿಧ ಾನವನುು ನೋ ವು 
ಬದಲಾಯ ಸಬ ೋಕಾ ಗ್ು ತಿ ದ  ಎ ಂಬುದನುು ನ ನಪಿನಲ್ಲಿಡಿ. 
1. ನಮೂ ಗುರಿ ಯನು ು ಗು ರುತಿಸಿ: ನಮಮ ಪಿಚ್ ನ ಉದ ದೋಶದ ಬಗ್ ೆ ಯೋರ್ಚಸುವ ಮ ಲಕ ಪಾರರಂ ಭಿಸಿ.ಉದಾಹರರ್ ಗ್ , 

ನಮಮ ಸಂ ಸ ಥಯ ಬಗ್ ೆ  ಸಂ ಭಾವಯ ಗಾರಹಕರಿಗ್  ಹ ೋಳ ಲು ನೋವು ಬಯ ಸುವಿರಾ? ನೋವು ಕಾಯಿನವಾಿಹಕರಿಗ್  ಪಿಚ್ 
ಮಾಡಲು ಬಯ ಸುವ ಉತಿಮವಾದ ಹ  ಸ ಉತಪನು ಕಲಪನ ಯನುು ನೋವು ಹ  ಂದದದೋರಾ ಅರ್ವಾ ರ್ಜೋ ವನಕಾಾಗಿ 
ನೋವು ಏನು ಮಾಡುತಿಿೋರಿ ಎಂ ಬುದನುು ವಿವರಿಸಲು ಸರ ಳ ಮತು ಿಆಕಷ್ಿಕವಾದ ಭಾಷ್ಣ್ವನುು ನೋವು 
ಬಯ ಸುತಿಿೋ ರಾ? 

2. ನೇವು ಏನು ಮಾಡು ತಿತೇರಿ ಎಾಂ ಬುದನುು ವಿವರಿಸಿ: ನಮಮ ಸಂ ಸ ಥ ಏನು ಮಾಡುತಿದ  ಎಂ ಬುದನುು ವಿವರಿಸುವ 
ಮ ಲಕ ನಮಮ ಪಿಚ್ ಅನುು ಪಾರರಂ ಭಿಸಿ. ನೋವು ಪರಿಹರಿಸುವ ಸಮಸ ಯಗ್ಳ ಮೋಲ  ಕ ೋಂದರೋಕರಿಸಿ ಮತು ಿನೋವು 
ಜನರಿಗ್  ಹ ೋಗ್  ಸಹಾಯ ಮಾಡುತಿಿೋ ರಿ. ನೋವು ಬರ ಯ ಲು ಪಾರರಂ ಭಿಸಿದಾಗ್ ಈ ಪರಶ್ ುಯ ನುು ನೋವ ೋ ಕ ೋಳಿಕ  ಳಿ ು: 
ನಮಮ ಪ ರೋಕ್ಷಕರ ು ನಮಮ ಬಗ್ ೆ ಹ ಚು ಿಏನು ನ ನಪಿಟ್ುಿಕ  ಳ ುಬ ೋಕ ಂ ದು ನೋವು ಬಯ ಸುತಿಿ ೋರಿ?  ನಮಮ ಪಿಚ್ ಮೊದಲು 
ನಮಮನುು ಪರಚ  ೋದಸುತದಿ  ಎಂ ಬುದನುು ನ ನಪಿನಲ್ಲಿ ಡಿ. ಎಲಾಿ ನಂತರ, ನೋವು ಏನು ಹ ೋಳ ಳತಿಿದದೋರಿ ಎಂ ಬುದರ 
ಕುರಿತು ನೋವು ಉತುಾ ಕರಾಗ್ದದದರ  ನಮಮ ಪ ರೋಕ್ಷಕರ ು ಆಗ್ುವುದಲಿ. ನೋವು ಹ ೋಳ ಳವ ಎಲಿ ವನ ು ಜನರ ು 
ನ ನಪಿಸಿಕ  ಳು ದರ ಬಹುದು, ಆದರ  ಅವರ ು ನಮಮ ಉತಾಾಹವನುು ನ ನಪಿಸಿಕ  ಳ ಳುತಾಿರ . 

3. ನಮೂ USP ಅನುು ಸಾಂ ವಹಿಸಿ: ನಮಮ ಎಲ್ಲವ ೋಟ್ರ್ ಪಿಚ್ ನಮಮ ಅನನಯ ಮಾರಾಟ್ದ ಪರತಿಪಾದನ  ಅರ್ವಾ USP 
ಅನುು ಸಂ ವಹಿಸುವ ಅಗ್ತಯವಿದ . ನಮಮನುು, ನಮಮ ಸಂ ಸ ಥ ಅರ್ವಾ ನಮಮ ಕಲಪನ ಯ ನುು ಅನನಯವಾಗಿಸುವದನುು 
ಗ್ುರ ುತಿಸಿ. ನೋವು ಏನು ಮಾಡುತಿಿೋ ರಿ ಎಂ ಬುದರ ಕುರಿತು ಮಾತನಾಡಿದ ನಂತರ ನಮಮ USP ಅನುು ನೋವು 
ಸಂ ವಹನ ಮಾಡಲು ಬಯಸುತಿಿೋ ರಿ. 

4. ಪಾಶ ುಯಾಂದಿಗ   ತ್ ಮಡಗಿಸಿಕ ಮಳಿು: ನಮಮ USP ಅನುು ನೋವು ಸಂ ವಹಿಸಿದ ನಂ ತರ, ನಮಮ ಪ ರೋಕ್ಷಕರ ನುು ನೋವು 
ತ  ಡಗಿಸಿಕ  ಳುಬ ೋಕು. ಇದನುು ಮಾಡಲು, ಮುಕಿ ಪರಶ್ ುಗ್ಳನುು ಸಿದಧಪಡಿಸಿ ("ಹೌದು" ಅರ್ವಾ "ಇಲಿ" 
ಉತಿರದ  ಂದಗ್  ಉತಿ ರಿಸಲಾಗ್ದ ಪರಶ್ ುಗ್ಳಳ) ಅವುಗ್ಳನುು ಸಂ ಭಾಷ್ರ್ ಯ ಲಿ್ಲ ತ  ಡಗಿಸಿಕ  ಳಿು. ಅವನು ಅರ್ವಾ 
ಅವಳ ಳ ಹ  ಂ ದರ ುವ ಯಾವುದ ೋ ಪರಶ್ ುಗ್ಳಿಗ್  ನೋವು ಉತಿ ರಿಸಲು ಸಮರ್ಿರಾಗಿದದೋರಿ ಎಂ ದು ಖ್ರ್ಚತಪಡಿಸಿಕ  ಳಿು. 

5. ಎಲಲ ವನಮು ಒಟಿಟ ಗ  ಸ ೇರಿಸಿ: ನಮಮ ಪಿಚ್ ನ ಪರತಿಯಂ ದು ವಿಭಾಗ್ವನುು ನೋವು ಪ ಣ್ಿಗ್  ಳಿಸಿದಾಗ್, ಎಲಿ ವನ ು 
ಒಟ್ಟಿಗ್  ಸ ೋರಿಸಿ. ನಂತರ, ಅದನುು ಗ್ಟ್ಟಿಯಾಗಿ ಓದ ಮತುಿ ಎಷ್ುಿ ಸಮಯ ತ ಗ್ ದುಕ  ಳಳುತಿ ದ  ಎಂ ದು ಸಾಿಪ ವಾಚ್ 
ಬಳ ಸಿ. ಇದು 20-30 ಸ ಕ ಂಡುಗ್ಳಿಗಿಂತ ಹ ರಿ್ಚರಬಾರ ದು. ಅದು ರ್ಚಕಾದಾದರ   ಚ  ಕಾದಾದ ಆಗಿರಬ ೋಕು ಎಂ ದು 
ನ ನಪಿಡಿ. 

ಉದಾಹರಣ : 
ನಮಮ ಪಿಚ್ ಹ ೋಗ್  ಒಟ್ಟಿಗ್  ಬರ ಬಹುದು ಎಂ ಬುದು ಇಲ್ಲಿ ದ : 
 "ನನು ಸಂಸ್ೆಯ ು ಬಟ  ಿರ್ಚಲಿ ರ  ಮಿಂಚಾಕಣಿ ವಾಯಪಾರದ  ಂ ದಗ್  ವಯವಹರಿಸುತಿದ  ಮತುಿ ನಮಮ ಉತಪನುಗ್ಳ ನುು ಮಾರಾಟ್ 
ಮಾಡಲು ನಾವು ವಿವಿಧ್ ಇ ವಾಣಿಜಯ ವೇ್ದಿಕ್್ಗ್ಳನುು ಬಳ ಸುತ ಿೋವ . ಇದರ ರ್ಿ ನೋವು ಸುಲಭವಾಗಿ ಖರಿೇದಿ 
ಮಾಡಬಹುದು ಮತು ಿಇತರ ಪರಮುಖ್ ಕಾಯಿಗ್ಳ ಲಿ್ಲ ಸಮಯವನುು ಕಳ ಯ ಬಹುದು. ಇತರ ರಿೋತಿಯ ಸಂಸ್ೆಗ್ಳಿಗಿಂತ  
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 ಸಾರ ಾಾಂಶ   
 • ಪಾಲ  ೆಳಳುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿಯಲ್ಲಿ ಚರ್ಚಿಸಿದಂತ  ಪರಿರ್ಾಮಕಾರಿಯಾಗಿ ಮಾತನಾಡುವುದು ಹ ೋಗ್  

ಎಂ ಬುದನುು ಸಾರಾಂಶ ಮಾಡುವ ಮ ಲಕ ಚಚ ಿಯನುು ಮುಗಿಸಿ. 
 

 
ಭಿನುವಾಗಿ, ನಾವು ಬಲವಾದ ಪರತಿಕ್ತರಯ ಕಾಯ ಿವಿಧಾನವನುು ಹ  ಂ ದದ ದೋವ . ಜನರಿಗ್  ಏನು ಬ ೋಕು ಎಂ ದು ನಖ್ರ ವಾಗಿ 
ಕಂ ಡುಹಿಡಿಯ ಬ ೋಕು. ಇದರರ್ಿ, ಸರಾಸರಿಯಾಗಿ, ನಮಮ ಗ್ಾರಹಕರಲ್ಲಿ 95 ಪರತಿಶತದಷ್ುಿ  ಗ್ಾರಹಕರ ು ನಮಮ 
ಉತಪನುಗ್ಳ ್ ಂ ದಗ್  ಸಂ ತ  ೋಷ್ವಾಗಿದಾದರ . ಆದದರಿಂ ದ, ನಮಮದ ೋ ಆದ ಜಾಲತಾಣವನುು ರ ರ್ಚಸಲು ನೋವು ನಮಗ್  ಹ ೋಗ್  
ಸಹಾಯ ಮಾಡಬಹುದು? 

              
6 .ಅಭಾಯಸ: ಎಲಿ ದರಂ ತ ಯ ೋ, ಅಭಾಯಸವು ಪರಿಪ ಣ್ ಿವಾಗಿಸುತಿದ . ನ ನಪಿಡಿ, ನೋವು ಹ ೋಗ್  ಹ ೋಳ ಳತಿೋಿರಿ ಎಂ ಬುದು ನೋವು 
ಏನು ಹ ೋಳ ಳತಿಿೋ ರ  ೋ ಅಷ ಿೋ ಮುಖ್ಯ. ನೋವು ಅಭಾಯಸ ಮಾಡದದದರ , ನೋವು ತುಂಬಾ ವ ೋಗ್ವಾಗಿ ಮಾತನಾಡುತಿಿೋ ರಿ, 
ಅಸಾವಭಾವಿಕ ಧ್ವನ ಅರ್ವಾ ನಮಮ ಪಿಚ್ ನ ಪರಮುಖ್ ಅಂಶಗ್ಳನುು ಮರ ತುಬಡುತಿಿೋ ರಿ. ನಮಮ ಪಿಚ್ ಅನುು ನಯಮಿತವಾಗಿ 
ಅಭಾಯಸ ಮಾಡಲು ಗ್ುರಿಯನುು ಹ  ಂ ದಸಿ. ನೋವು ಹ ಚು ಿಅಭಾಯಸ ಮಾಡಿದರ , ನಮಮ ಪಿಚ್ ಹ ಚು ಿನ ೈಸಗಿಿಕವಾಗಿರ ುತಿದ . 
ಪಿಚ್ ಸಹಜವಾಗಿರುವವರ ಗ್  ಕನುಡಿಯ ಮುಂ ದ  ಅರ್ವಾ ಸಹ  ೋದ  ಯೋಗಿಗ್ಳ ಮುಂದ  ಅಭಾಯಸ ಮಾಡಿ  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
ಘಟಕ 7.5.4: ಸಮಸೆಾ ಪರಿಹಾರ ಮತುಿ ಸಮಾಲೊೇಚರ್ಾ ಕೌಶಲಾಗಳು 

 ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  
 ಈ ಘಟಕದ ಅಂತ್ಯದ ವೇ್ಳ್ಗ ್ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಈ ಕ್್ಳಗಿರತವ ವಿಷಯಗಳನ್ತು ತ್ಳಿದತಕ್್್ಳುುವರತ: 

 ಸಮಸ್ಯಗಳನ್ತು ಹ್ೇಗ ್ಪರಿಹರಿಸಬೇ್ಕ್್ಂದತ ಚಚ್ಚಯಸಿ 
 ಸಮಸ್ಯಗಳನ್ತು ಪರಿಹರಿಸತವ ಪರಮತಖ ಲಕ್ಷಣಗಳನ್ತು ಪಟಿಟ ಮಾಡಿ 
 ಸಮಸ್ಯಯನ್ತು ಪರಿಹರಿಸತವ ಕ್ೌಶಲಯಗಳನ್ತು ನಿಣಯಯಸತವ ವಿಧಾನ್ಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
 ಮಾತ್ತಕತಯ್ ಪ್ಾರಮತಖಯತಯ್ನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
 ಹ್ೇಗ ್ಮಾತ್ತಕತ ್ನ್ಡಸ್ಬೇ್ಕ್್ಂದತ ಚಚ್ಚಯಸಿ 

 

   ಹ ೇಳಿ  

  ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ನಿೇಡಲಾದ ಸಮಸ್ಯಯ ವಾಯಖ್ಾಯನ್ವನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ. 
 ಅಡಚಣ್ಗಳು ಓಟದಲಿಲ ನಿಮಮ ಗತರಿಯನ್ತು ತ್ಲತಪತವ ದಾರಿಯಲಿಲ ಅಡಚಣ್ಗಳು ಅಡತ್್ಡ್ಗಳಾಗಿವ.್ 
 ಅಂತಯ್್ಕೇ, ಅಡತ್್ಡ್ಗಳು ನಿಮಮ ಗತರಿಯನ್ತು ತ್ಲತಪತವಾಗ ನಿೇವು ಎದತರಿಸಬಹತದಾದ ಅಡತ್್ಡ್ಗಳು ಅಂದರ್ ನಿಮಮ ಸವಂತ್ 
ವಯವಹಾರವನ್ತು ಸಾೆಪಿಸಲತ. ಈ ಅಡತ್್ಡ್ಗಳನ್ತು ದಾಟಿದ ನ್ಂತ್ರ ಅಂತ್ಮ ಗರ್ಯ್ನ್ತು ತ್ಲತಪತವುದತ ನಿಮಮ ಗತರಿಯಾಗಿದ.್ 

 

 
ಕ ೇಳಿ  
  'ಸಮಸ್ಯ' ಎಂದರ್ೇನ್ತ? 

 ಯಶಸಿವ ಉದಯಮಿಯಾಗತವ ಪರಕ್ತರಯ್ಕಯಲಿಲ ನಿೇವು ಎದತರಿಸಬಹತದಾದ ಸಮಸ್ಯಗಳ್ೇನ್ತ ಎಂದತ ನಿೇವು ಯೇಚ್ಚಸತತ್ಿೇರಿ? 
 

 
 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿ 
 

ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು  
 

 
ಕ ೇಳಿ  
  ನಿೇವು ಸಮಸ್ಯಯನ್ತು ಎದತರಿಸಿದಾಗ ನಿೇವು ಏನ್ತ ಮಾಡತತ್ಿೇರಿ? 
 ನಿೇವು ಅದನ್ತು ಹ್ೇಗ ್ಪರಿಹರಿಸತತ್ಿೇರಿ? 'ಯಶಸಿವ ಉದಯಮಿಯಾಗತವ ಪರಕ್ತರಯ್ಕಯಲಿಲ ಅವರತ ಎದತರಿಸಬಹತದಾದ ಸಮಸ್ಯಗಳು' 
ಹಿಂದ ್ಕ್್ೇಳಿದ ಪರಶು್ಯಂದ ನಿೇವು ಉದಾಹರಣ್ಗಳನ್ತು ಆಯ್ಕಾ ಮಾಡಬಹತದತ. 
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 ಹ ೇಳಿ  

ಸಂಕ್ಷಿಪಿ ಪಾಶೆುಗಳು: 
1. ಸಮಸಯ್ ಏನ್ತ? 
2. ಬೇ್ರ ್ಯಾವುದಾದರ್ ಪಯಾಯಯ ಪರಿಹಾರವಿದಯ್್ಕೇ? 
3. ಇದತ ಪರಸತಿತ್ಪಡಿಸಿದ ಅತ್ತಯತ್ಿಮ ಪರಿಹಾರವೇ್? ಇತ್ರ ಪಯಾಯಯ ಪರಿಹಾರ? 

 

 ರ್ಾಂಡದ ಚಟುವಟಿಕ   
 

 ಇದ್್ಂದತ ಗತಂಪತ ಚಟತವಟಿಕ್್. 
 ಗತಂಪತಗಳ ಸಮಸ್ಯಯನ್ತು ಪರಿಹರಿಸತತ್ಿದ್ ಮತ್ತ ಿಪರತ್ ಸಂದಭಯದಲಿಲ ಉತ್ಿಮ ಪರಿಹಾರದ್್ಂದಿಗ ್ಬರತತ್ಿೇವ್. 
1. ಬ್ಯಟಿ ಪ್ಾಲಯರ್ ಅನ್ತು ಸಾೆಪಿಸಲತ ಕ್್ಲವು ಹ್ಚತವಿರಿ ಹಣಕ್ಾಸತ ವಯವಸ್ೆ ಮಾಡಲತ ಸಾಧಯವಾಗತತ್ಿಲಲ. ಮಂಜ್ರಾದ ಮತ್ತ ಿ
ನಿೇಡಿದ ಸಾಲ ಸಾಕ್ಾಗತತಿ್ಲಲ. ನಿಮಮ ಎಲಾಲ ಸಂಪಕಯಗಳು, ಸ್ುೇಹಿತ್ರತ ಮತ್ತ ಿಸಂಬಂಧಿಕರನ್ತು ನಿೇವು ಪರಯತ್ುಸಿದಿಾೇರಿ. ಆದರ ್
ಹ್ಚತವಿರಿ ಮೊತಿ್ವನ್ತು ನಿವಯಹಿಸಲತ ಸಾಧಯವಾಗತತ್ಿಲಲ. ನಿೇವು ಸಂಪ್ಣಯ ಮಂಜ್ರಾತ್ ಮಿತ್ಯನ್ತು ಬಳಸಿರತವುದರಿಂದ 
ಬಾಯಂಕ ಹ್ಚಿ್ಚನ್ ಮೊತಿ್ವನ್ತು ಮಂಜ್ರತ ಮಾಡತವುದಿಲಲ. 

2. ನಿಮಮ ವಾಯಪ್ಾರಕ್ಾಾಗಿ ನಿೇವು ಜಾಗವನ್ತು ಬಾಡಿಗಗ್ ್ಪಡದ್ಿರತವಿರಿ ಮತ್ತಿ ಎಲಾಲ ವಯವಸ್ೆಗಳನ್ತು ಮಾಡಲಾಗಿದ್. ನಿೇವು ಎರಡತ 
ದಿನ್ಗಳಲಿಲ ಬಾಡಿಗಗ್ ್ಪಡದ್ ಕರ್ೇ್ರಿ ಸೆಳದಿಂದ ಕ್ಾಯಯನಿವಯಹಿಸತತ್ಿೇರಿ. ಈಗ ಮಾಲಿೇಕರತ ನಿಮಮ ಬಳಿಗ ್ಬಂದತ ಅವರತ 
ಸೆಳವನ್ತು ಮಾರಾಟ ಮಾಡಲತ ಬಯಸತತಾಿರ ್ಮತ್ತಿ ನಿೇವು 15 ದಿನ್ಗಳಲಿಲ ಖ್ಾಲಿ ಮಾಡಬೇ್ಕ್್ಂದತ ಹ್ೇಳುತಾಿರ.್ 

3. ನಿೇವು ಇದಿೇಗ ನಿಮಮ ವಾಯಪ್ಾರವನ್ತು ಸಾೆಪಿಸಿರತವಿರಿ ಮತ್ತಿ ಹ್ಚತವಿರಿ ಮಾನ್ವ ಸಂಪನ್್ಮಲದ ಅಗತ್ಯವಿದ.್ ಸರಿಯಾದ 
ಅಭಯರ್ಥಯಯನ್ತು ಪಡ್ಯಲತ ನಿೇವು ಸಂಸ್ೆಯಂದರ ಜ್್ ತ್ಗ ್ಕ್ಲ್ವರನ್ತು ಆಹಾವನಿಸಲತ ಪರಯತ್ುಸಿದಿಾೇರಿ. ಆದರ ್ನಿೇವು 
ಸರಿಯಾದ ಅಭಯರ್ಥಯಯನ್ತು ಪಡಯ್ಲತ ಸಾಧಯವಾಗತತ್ಿಲಲ. ಅಭಯರ್ಥಯ ಉತ್ಿಮವಾಗಿದಾರ್, ನಿೇವು ಬೇ್ಡಿಕ್ಯ್ ವ್ೇತ್ನ್ವನ್ತು 
ನಿೇಡಲತ ಸಾಧಯವಿಲಲ. ಅಭಯರ್ಥಯಯತ ಸಂಬಳಕ್್ಾ ಸಮಮತ್ಸಿದರ್, ಅವನ್ತ/ಅವಳು ಕ್್ಲಸದ ಸಮಯವನ್ತು ಕಡಿಮ್ಮಗ್್ ಳಿಸತವುದತ, 
ರಜ ್ಇತಾಯದಿಗಳಂತ್ಹ ಇತ್ರ ಬೇ್ಡಿಕ್್ಗಳನ್ತು ಹ್್ಂದಿದತಾ ಅದತ ನಿಮಮ ಸಾೆಪನ್ಗ್ ಕ್ಲ್ಸ ಮಾಡದಿರಬಹತದತ. 

 

 ಮಾಡಿ  

  ವಗಯವನ್ತು ಮ್ರತ ಗತಂಪತಗಳಾಗಿ ವಿಂಗಡಿಸಿ. ಪರತ್ ಗತಂಪಿಗ ್ಒಂದತ ಸನಿುವ್ೇಶವನ್ತು ನಿೇಡಿ. 
 ಚಟತವಟಿಕ್್ಯ ಉದ್ಾೇಶ ಮತ್ತಿ ಅವಧಿಯನ್ತು ವಿವರಿಸಿ. 
 ಸನಿುವ್ೇಶದ ಮ್ಮೇಲ್ ನಿಮಿಯಸಲತ ಗತಂಪತಗಳನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ ಮತ್ತಿ ಅವರ ಪರಿಹಾರವನ್ತು ಪ್ಾತಾರಭಿನ್ಯವಾಗಿ ಪರಸತತಿ್ಪಡಿಸಿ. 

 

 
 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ನಿೇಡಲಾದ ಸಮಸ್ಯಗಳನ್ತು ಹೇ್ಗ ್ಪರಿಹರಿಸಬೇ್ಕ್ಂ್ದತ ಚಚ್ಚಯಸಿ. 
 

  ಹ ೇಳಿ  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
 

ಕ ೇಳಿ  
 

 ನಿಮಮ ಸತತ್ಿಲಿರತವ ಕ್ಲ್ವು ಜನ್ರನ್ತು ಸತಲಭವಾಗಿ ಪರಿಹರಿಸಲತ ಸಾಧಯವಾಗತತ್ಿದ್ ಎಂದತ ಯೇಚ್ಚಸಲತ ಪರಯತ್ುಸಿ. ಸಮಸ್ಯ 
ಇದಾಾಗ ನಿೇವು ಅರ್ಥವಾ ನಿಮಮ ಸ್ುೇಹಿತ್ರತ ಸಹ ಅವರನ್ತು ಸಂಪಕ್ತಯಸತತ್ರಿಬಹತದತ. ಅವರತ ಯಾವ ಗತಣಗಳನ್ತು 
ಹ್್ಂದಿದಾಾರ್? ಅಂತ್ಹ ಜನ್ರತ ಯಾವ ವಯಕ್ತಿತ್ವ ಗತಣಲಕ್ಷಣಗಳನ್ತು ಹ್್ ಂದಿದಾಾರ್? 

 

 
 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ನಿೇಡಿರತವಂತ್ ಸಮಸ್ಯ-ಪರಿಹರಿಸತವ ಪರಮತಖ ಲಕ್ಷಣಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ. 
 

ಹ ೇಳಿ  

 
 

 ಯಶಸಿವ ಸಂಸ್ೆಯನ್ತು ನಿಮಿಯಸಲತ, ನಿೇವು ಉತ್ಿಮ ಸಮಸ್ಯಗಳನ್ತು ಪರಿಹರಿಸತವ ಕ್ೌಶಲಯಗಳನ್ತು ಹ್್ ಂದಿರತವ ಜನ್ರನ್ತು 
ನ್ೇಮಿಸಿಕ್್್ಳುಬೇ್ಕತ. ಸಂಭಾವಯ ಅಭಯರ್ಥಯಗಳನ್ತು ನ್ೇಮಿಸಿಕ್್್ಳುುವ ಮೊದಲತ ಅವರ ಸಮಸ್ಯ ಪರಿಹರಿಸತವ ಕ್ೌಶಲಯದ ಮಟಟವನ್ತು 
ನಿೇವು ಹ್ೇಗ ್ನಿಣಯಯಸತತಿ್ೇರಿ? 

 

ಕ ೇಳಿ  
 

 
 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ನಿೇಡಲಾಗಿರತವ ಸಮಸ್ಯ-ಪರಿಹರಿಸತವ ಕ್ೌಶಲಯಗಳನ್ತು ಹ್ೇಗ ್ನಿಣಯಯಸತವುದತ ಎಂಬತದನ್ತು 
ಚಚ್ಚಯಸಿ. 

 

ಕ ೇಳಿ  
 

 
 
 

ಸಾರ ಾಾಂಶ   
  ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ಅವರತ ಇಲಿಲಯವರ್ಗ್ ಕಲಿತ್ ವಿಷಯಗಳನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ. 

 ಅವರತ ಇಲಿಲಯವರ್ಗ್ ಏನ್ತ ಮಾತ್ನಾಡಿದಾಾರ್ ಎಂಬತದರ ಕತರಿತ್ತ ಯಾವುದ್ೇ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಹ್್ ಂದಿದಾರ್ ಕ್್ೇಳಿ. 
 ಸಮಸ್ಯ ಪರಿಹಾರದ ಕತರಿತ್ತ ಚರ್್ಯಯನ್ತು ಸಾರಾಂಶಗ್್ ಳಿಸಿ. 

 

 
 

 ಚತನಾವಣಾ ಕ್ಾಯಯಕರಮವನ್ತು ಆಯೇಜಿಸತವುದತ ಚಟತವಟಿಕ್್ಯಾಗಿದ್. ಗತಂಪಿನಿಂದ ಮ್ರತ ಸವಯಂಸ್ೇವಕರನ್ತು ಆಯ್ಕಾಮಾಡಿ. 
ತ್ಮಮ ಚತನಾವಣಾ ಪರಣಾಳಿಕ್ಯ್ಲಿಲ ತ್ರಗತ್ಗ ್ಭಾಷಣ ಮಾಡಬೇ್ಕತ. ಅವರತ ಸಹ ಭಾಗವಹಿಸತವವರ್್ಂದಿಗ್ ಮಾತ್ತಕತ ್ನ್ಡ್ಸಬೇ್ಕತ 
ಮತ್ತಿ ಅವರಿಗ್ ಮತ್ ಹಾಕತವಂತ್ ಮನ್ವರಿಕ್ ್ಮಾಡಬೇ್ಕತ. ಉತಿ್ಮ ಸಂಧಾನ್ಕ್ಾರರತ ಚತನಾವಣಯ್ಲಿಲ ಗಲ್ತಲತಾಿರ್. 

 

ಚಟುವಟಿಕ  
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

 

  

 
ಮಾಡಿ  

  ಚಟತವಟಿಕ್್ಗಾಗಿ ಸವಯಂಸ್ೇವಕರಾಗಿ ಮ್ರತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ. 
 ಚಟತವಟಿಕ್್ಯ ಉದ್ಾೇಶ ಮತ್ತಿ ಅವಧಿಯನ್ತು ವಿವರಿಸಿ. 
 ರ್ಶಸತಿ ಮತ್ತ ಿನಿರಿೇಕ್ಷಿತ್ ಕ್ಾಯಯಗಳಿಗ ್ಸಂಬಂಧಿಸಿದ ಮಾಗಯಸ್ಚ್ಚಗಳನ್ತು ಹ್್ಂದಿಸಿ. 

 
ಕ ೇಳಿ  
  ಮ್ವರತ ಸಪಧಿಯಗಳಲಿಲ ನಿೇವು ಯಾರನ್ತು ಬಂ್ಬಲಿಸತತಿ್ೇರಿ? ಏಕ್?್ ಅವರತ ಏನ್ತ ಹ್ೇಳಿದರತ ಅರ್ಥವಾ ಮಾಡಿದರತ ಅದತ 
ನಿಮಮ ನಿಧಾಯರವನ್ತು ಮಾಡಲತ ನಿಮಗ್ ಮನ್ವರಿಕ್ಯ್ಾಯತ್ತ? 

 ನಿಮಮ ವ್ೈಯಕಿ್ತಕ ಅರ್ಥವಾ ವೃತ್ಿಪರ ಜಿೇವನ್ದಲಿಲ ನಿೇವು ಎಂದಾದರ್ ಮಾತ್ತಕತ ್ನ್ಡ್ಸಲತ ಪರಯತ್ುಸಿದಿಾೇರಾ? 
 ಅವರತ ಮಾತ್ತಕತ ್ನ್ಡಸ್ತವ ಮ್ಲಕ ಒಪಪಂದವನ್ತು ಮಾಡಿಕ್್್ ಳುಲತ ಸಾಧಯವಾದ ಕ್್ಲವು ಅನ್ತಭವಗಳನ್ತು ಹಂಚ್ಚಕ್್್ಳುಲತ 
ವಗಯವನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ. 

 

 ಪಾತ್ಾಾಭಿನಯ  

 ಪ್ಾತಾರಭಿನ್ಯದ ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ನ್ತು ನ್ಡಸ್ಿ. 
 ಭಾಗವಹಿಸತವವರನ್ತು ಒಟಿಟಗ ್ಜ್್ ೇಡಿಸಲತ ಹ್ೇಳಿ. 
 ಚಟತವಟಿಕ್್ಯ ಉದ್ಾೇಶ ಮತ್ತಿ ಅವಧಿಯನ್ತು ವಿವರಿಸಿ. 
 ರ್ಶಸತಿ ಮತ್ತ ಿನಿರಿೇಕ್ಷಿತ್ ಕ್ಾಯಯಗಳಿಗ ್ಸಂಬಂಧಿಸಿದ ಮಾಗಯಸ್ಚ್ಚಗಳನ್ತು ಹ್್ಂದಿಸಿ. 
  

 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ನಿೇಡಲಾಗಿರತವಂತ.್ "ಮಾತ್ತಕತ ್ಎಂದರ್ೇನ್ತ?" ಚಚ್ಚಯಸಿ 
 

ಹ ೇಳಿ  

 

 

 ಮಾತ್ತಕತ ್ನ್ಡಸ್ತವುದತ ಏಕ್ ್ಮತಖಯ? ಒಬಬ ವಾಣಿಜ್್ಯೇದಯಮಿಯಾಗಿ, ಸಮಾಲ್್ೇಚನಾ ಕ್ೌಶಲಯಗಳು ಎಲಿಲ ಬೇ್ಕತ ಎಂದತ ನಿೇವು 
ಭಾವಿಸತತ್ಿೇರಿ? 

 

ಕ ೇಳಿ  
 

 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ನಿೇಡಿರತವಂತ್ ವಯವಹಾರವನ್ತು ಪ್ಾರರಂಭಿಸತವಾಗ ಮಾತ್ತಕತಯ್ ಪ್ಾರಮತಖಯತಯ್ನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ. 
ಹ ೇಳಿ  

 

 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ನಿೇಡಲಾಗಿರತವಂತ ್ಮಾತ್ತಕತ ್ನ್ಡಸ್ಲತ ಪರಮತಖ ಹಂತ್ಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ. 
 

ಹ ೇಳಿ  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
 

ಮಾಡಿ  

 
 ಅವುಗಳನ್ತು ನಾಲತಾ (4) ಗತಂಪತಗಳಾಗಿ ವಿಂಗಡಿಸಿ (ಬಾಯಚ್ ಗಾತ್ರವನ್ತು ಅವಲಂಬಿಸಿ). 
 ಪ್ಾತಾರಭಿನ್ಯದ ಸನಿುವ್ೇಶಗಳಿಗಾಗಿ ಅವರಿಗ್ ಕ್್ೈ ಮತಗಿದತ ಕ್್್ಡಿ. 
 ಎರಡತ ಗತಂಪತಗಳಿಗ ್ಸಮಸ್ಯ ಪರಿಹಾರದ ಸನಿುವೇ್ಶಗಳನ್ತು ನಿೇಡಲಾಗತವುದತ. 
 ಇತ್ರ ಎರಡತ ಗತಂಪತಗಳಿಗ ್ಸಂಧಾನ್ದ ಸನಿುವೇ್ಶಗಳನ್ತು ನಿೇಡಲಾಗತವುದತ. 
 ಗತಂಪತಗಳು ಸನಿುವೇ್ಶಗಳ ಮ್ಮೇಲ್ ನಿಮಿಯಸತತ್ಿವ್ ಮತ್ತ ಿಪ್ಾತಾರಭಿನ್ಯಕ್್ಾ ತ್ಯಾರಾಗತತ್ಿವ್. 
 ಗತಂಪತಗಳಿಗ ್ಚಚ್ಚಯಸಲತ ಕನಿಷಠ 5 ನಿಮಿಷಗಳ ಕ್ಾಲಾವಕ್ಾಶ ನಿೇಡಿ ಮತ್ತ ಿಪ್ಾತಾರಭಿನ್ಯದ್್ಂದಿಗ ್ಸಿದಧರಾಗಿ. 
 ಪರತ್ ಗತಂಪನ್ತು ಒಂದ್್ ಂದಾಗಿ ಬರಲತ ಮತ್ತ ಿಅವರ ಪ್ಾತ್ರವನ್ತು ಪರಸತಿತ್ಪಡಿಸಲತ ಆಹಾವನಿಸಿ. 

 
ಸಮಸಾೆಯನುು ಪರಿಹರಿಸುವ ಸನಿುವ್ೆೇಶ 1 
ಅವಿನಾಶ್ ಅಲಹಾಬಾದ್‌ನ್ಲಿಲ ಮೊಬೈ್ಲ್ ದತರಸಿಿ ಅಂಗಡಿಯನ್ತು ಹ್್ಂದಿದಾಾರ್. ಅವರ ಔಟ್ಲರ್ಟ ಸತತ್ಿಮತತಿ್ಲಿನ್ ಅತ್ಯಂತ್ 
ಜನ್ಪಿರಯ ಒಂದಾಗಿದ್ ಮತ್ತಿ ಅವರತ ತ್ಮಮ ಗಾರಹಕರ್್ಂದಿಗ ್ಉತ್ಿಮ ಬಾಂಧವಯವನ್ತು ಹ್್ಂದಿದಾಾರ್. ಅವರತ ಯಾವಾಗಲ್ 
ರ್ನ್ಾುಗಿ ಧರಿಸತತಾಿರ,್ ಉತಾಹಿಭರಿತ್ ಮತ್ತಿ ಶಕ್ತಿಯಂದ ತ್ತಂಬಿರತತಾಿರ್. 
ಬಳ್ಿಗ್ೆ 11 ಗಂಟ್ಯ ಸತಮಾರಿಗ್, ಗಾರಹಕರ್್ ಬಬರತ ಅಂಗಡಿಗ ್ನ್ತಗಿೆ ಅವಿನಾಶ್್‌ಗ ್ಇನ್್ು ಕ್್ಲಸ ಮಾಡದ ಉಪಕರಣವನ್ತು 
ಹಿಂತ್ರತಗಿಸತವಂತ ್ಕ್ಗಲತ ಪ್ಾರರಂಭಿಸಿದರತ. ಆಕ್ಯ್ ಮೊಬೈ್ಲ್ ನ್ ಪರದಯ್್ ಒಂದತ ಕಡ ್ಒಡ್ದಿದ.್ ಅವಿನಾಶ್ ಹಾಯಂಡ್ರಿ್ಟ 
ಅನ್ತು ಗಾರಹಕರಿಗ್ ಹಸಾಿಂತ್ರಿಸತವ ಮೊದಲತ ಅದನ್ತು ಸಂಪ್ಣಯವಾಗಿ ಪರಿರ್ಶೇಲಿಸಿದತಾ ನ್ನ್ಪ್ಾಯತ್ತ. ಗಾರಹಕನ್ತ ಕಂಪನಿಯ 
ಮ್ಮೇಲ್ ಮೊಕದಾಮ್ಮ ಹ್ಡತವುದಾಗಿ ಮತ್ತಿ ತ್ನ್ಗ ್ಮೊೇಸ ಮಾಡಿದಾಕ್ಾಾಗಿ ಗಾರಹಕ ನಾಯಯಾಲಯಕ್ಾ್ ಹ್್ ೇಗತವುದಾಗಿ ಬದ್ರಿಕ್ ್
ಹಾಕತತಾಿನ್. 

ಸಮಸಾೆಯನುು ಪರಿಹರಿಸುವ ಸನಿುವ್ೆೇಶ 2 
ನಿೇವು ಯಶಸಿವ ಸಣಣ ಪರಮಾಣದ ವಾಯಪ್ಾರವನ್ತು ನ್ಡಸ್ತತ್ಿರತವಿರಿ, ರ್ಶರೇಜಿ ಅಗರಬತ್ಿೇಸ್ಟ,. ನಿಮಮ ಸಿಬಬಂದಿಗಳು ಸೆಳಿೇಯ 
ಮಾರತಕಟ್ಟಗಳಲಿಲ ವಾಯಪ್ಾರ್್ೇದಯಮ ಪರರ್ಾರಗಳನ್ತು ಮನ ್ಬಾಗಿಲಿಗ ್ಮಾರಾಟ ಮಾಡತತಾಿರ ್ಮತ್ತಿ ಸಂಘಟಿಸತತಾಿರ್. ನಿಮಮ 
ವಾಯಪ್ಾರದ ಗತರತತ್ತ ಕಳ್ದ ಕ್್ಲವು ವಷಯಗಳಲಿಲ ಸಂಪ್ಾದನಯ್ ಹ್ಸರನ್ತು ಸಾೆಪಿಸಿದ.್ 
ಇತ್ಿೇರ್ಗ್್, ಬಹಳಷತಟ ಗಾರಹಕರತ ನಿಮಮ ಬಳಿಗ್ ಬರತತ್ಿದಾಾರ ್ಮತ್ತ ಿನಿಮಮ ಸಿಬಬಂದಿ ದತಷೃತ್ಯಗಳಲಿಲ ತ್್ ಡಗತತಾಿರ ್ಎಂದತ 
ದ್ರತಗಳನ್ತು ಸಲಿಲಸತತಿ್ದಾಾರ.್ ಸಿಬಬಂದಿಯಬಬರತ ಅವರನ್ತು ಸೌಹಾದಯ ಸಂಭಾಷಣ್ಯಲಿಲ ತ್್ಡಗಿಸಿಕ್್್ಂಡಿದಾಾರ್ ಎಂದತ 
ಅವರಲಿಲ ಕ್್ಲವರತ ನಿಮಗ್ ತ್ಳಿಸಿದರತ. ಈ ಮಧ್ಯ ಮತ್್ ಿಬಬರತ ಹಣ ಕ್್್ಟಟದಾಕ್ತಾಂತ್ ಕಡಿಮ್ಮ ಪ್್್ ಟಟಣ ಅಗರಬತ್ಿಗಳನ್ತು 
ಕ್್್ಟಟರತ. 
ಮತ್್ಂಿದತ ಗಾರಹಕರತ ತ್ಮಮ ಅಸಮಪಯಕ ನ್ಡವಳಿಕ್ ್ಮತ್ತ ಿಅಸಭಯ ವತ್ಯನಯ್ ನಿದಿಯಷಟ ಸಿಬಬಂದಿಯ ಬಗ್ೆ ದ್ರತ 
ನಿೇಡಿದಾಾರ್. ನಿಮಮ ಗಾರಹಕರಿಂದ ನಿೇವು ಆಗಾಗ್ೆ ಕ್್ೇಳುತ್ೇಿರಿ, ಅದತ ಆದೇ್ಶಗಳನ್ತು ನಿೇಡತವುದಿಲಲ ಅರ್ಥವಾ ಈ ಸಮಯದಲಿಲ 
ತ್ಪ್ಾಪದ ಉತ್ಪನ್ುಗಳನ್ತು ವಿತ್ರಿಸಲಾಗಿದ್. 
ನಿೇವು ಈಗಾಗಲ್ೇ ಸಿಬಬಂದಿ ಕ್್್ರತಯ್ಂದ ಹ್್ೇರಾಡತತ್ಿದಿಾೇರಿ ಮತ್ತ ಿಅಂತ್ಹ ದ್ರತಗಳು ನಿಮಮ ವಾಯಪ್ಾರದ ಗತರತತ್ತ 
ನ್ಡತ್ಗ ್ಅಡಿಯಿಾಗತವುದರಿಂದ ಗಂಭಿೇರ ಕ್ಾಳಜಿಯಾಗಿದ್. ಈ ಸಮಸ್ಯಯನ್ತು ಪರಿಹರಿಸಲತ ನಿೇವು ಯಾವ ತ್ಂತ್ರಗಳನ್ತು 
ಅನ್ತಸರಿಸತತ್ಿೇರಿ? 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  

 ಅನುಕಮಲಕಾಕ ಗಿ ಟಿಪಪಣಿ ಗಳು   
 ಪಾತಾಾಭಿನಯಗಳನುು ಸುಲಭಗೊಳಿಸುವುದು 

ಚಟುವಟಿಕೆಗಾಗಿ ತಯಾರಿ 
1. ಸನಿುವ್ೇಶದ ವಿವರಗಳು ಮತ್ತಿ ಪ್ಾತ್ರದ ವಿವರಣಗ್ಳನ್ತು ಎಚರಿಿಕ್ಯ್ಂದ ಪರಿರ್ಶೇಲಿಸಿ. 
2. ಸನಿುವ್ೇಶದಲಿಲ ತ್ಳಿಸಲಾದ ಪರಮತಖ ಸಮಸ್ಯಗಳ್ ಂದಿಗ ್ಪರಿಚ್ಚತ್ರಾಗಿ. 
3. ಒದಗಿಸಿದ ವಿಷಯವನ್ತು ಅಧಯಯನ್ ಮಾಡಿ ಇದರಿಂದ ಪ್ಾತ್ರ-ನಾಟಕಗಳಲಿಲ ಚ್ಚತ್ರಸಲಾದ ಸನಿುವೇ್ಶಗಳಿಗ ್ಸಂಬಂಧಿಸಿದ  
    ಸಮಸ್ಯಗಳನ್ತು ಪರಿಹರಿಸಲತ ನಿೇವು ಸಿದಧರಾಗಿರತವಿರಿ. 
4. ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ ಸಮಯದಲಿಲ ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಎತಿ್ಬಹತದಾದ ಸಮಸ್ಯಗಳನ್ತು ನಿರಿೇಕ್ಷಿಸಿ ಮತ್ತ ಿಹೇ್ಗ ್ಪರಿಹರಿಸಬೇ್ಕ್ಂ್ದತ      
ತ್ಳಿಯರಿ. 

ಚಟುವಟಿಕೆಯನುು ನಡೆಸುವುದು 
1. ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ನ್ತು ಪರಿಚಯಸಿ. ಪ್ಾತಾರಭಿನ್ಯವು ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ಅವರ ಹ್್ ಸ ಜ್ಞಾನ್, ಕ್ೌಶಲಯಗಳು ಮತ್ತಿ 
ಪರಿಕರಗಳನ್ತು ಗಾರಹಕರ್್ ಂದಿಗ ್ನಿಜವಾದ ಸಂವಹನ್ಗಳನ್ತು ಅನ್ತಕರಿಸತವ ಸಂದಭಯಗಳಲಿಲ ಅನ್ವಯಸಲತ ಅವಕ್ಾಶವನ್ತು 
ಒದಗಿಸತತಿ್ದ ್ಎಂದತ ಒತಿ್ಹೇ್ಳುತ್ಿದ.್ 
 

 

ಸಮಾಲೂೆೇಚರೆ್ಯ ಸನಿುವ್ೇೆಶ 1 
ನಿಮಮ ಹ್್ಸ ಉದಯಮರ್ಶೇಲತ್ಯ ಉದಯಮದ ಪರಮತಖ ಸದಸಯರಾಗಿರತವ ನಿರಿೇಕ್ಷಿತ್ ಹ್್ಸ ಉದ್್ ಯೇಗಿಯನ್ತು ನಿೇವು 
ಸಂದರ್ಶಯಸಿದಿಾೇರಿ. ಹ್್ಸ ವಯಕ್ತಿಯತ ನಿಮಮ ವಾಯಪ್ಾರ ಯೇಜನಯ್ನ್ತು ಆಧರಿಸಿ ನಿೇವು ಯೇಚ್ಚಸಿದಾಕ್ತಾಂತ್ 20% ಹ್ಚಿ್ಚನ್ 
ಸಂಬಳವನ್ತು ಬಯಸತತ್ಿದಾಾರ.್ ಹಣಕ್ಾಸತ ಬಿಗಿಯಾಗಿರತತ್ಿದ್, ಆದರ್ ಈ ವಯಕ್ತಯಿತ ಭವಿಷಯದ ಲಾಭದ ಮ್ಮೇಲ್ ಗಮನಾಹಯ 
ಪರಿಣಾಮ ಬಿೇರಬಹತದತ ಎಂದತ ನಿೇವು ನ್ಂಬತತಿ್ೇರಿ. ನಿೇವು ಹ್್ಸ ವಯಕ್ತಿಗ ್ಅಗತ್ಯವಾದ ಸಂಬಳವನ್ತು ಪ್ಾವತ್ಸಿದರ್, ನಿಮಮ 
ಸಂಪ್ಣಯ ವಾಯಪ್ಾರ ಯೇಜನಯ್ನ್ತು ನಿೇವು ಪತನ್ರರಚ್ಚಸಬೇ್ಕತ. ನಿೇವು ಮ್ರತ ತ್ಂಗಳಿನಿಂದ ಈ ಕ್ೌಶಲಯ ಮಟಟವನ್ತು 
ಹ್್ಂದಿರತವ ವಯಕ್ತಯಿನ್ತು ಹತಡತಕತತ್ಿದಿಾೇರಿ. ಅಭಯರ್ಥಯ ನಿಮಮ ಪರತ್ಕ್ತರಯ್ಕಗಾಗಿ ಕ್ಾಯತತ್ಿದಾಾರ.್ ಈಗ ನಿೇವು ಅಂತ್ಮ 
ಮಾತ್ತಕತ್ಗಳನ್ತು ಮಾಡಲತ ಅವನ್ನ್ತು ಕರ ್ಮಾಡಬೇ್ಕತ. 

ಸಮಾಲೊೇಚರೆ್ಯ ಸನಿುವ್ೆೇಶ 2 
ನಿೇವೊಬಬ ಯತವ ವಾಣಿಜ್್ ಯೇದಯಮಿಯಾಗಿದತಾ, ಈಗಷ್ಟೇ ತ್ನ್ು ಯೇಜನಯ್ನ್ತು ನ್್ ೇಂದಾಯಸಿ ಅದರಂತ್ ಬಾಯಂಕ ಸಾಲಕ್್ಾ 
ಅಜಿಯ ಸಲಿಲಸಿದಿಾೇರಿ. ನಿಮಮ ಪ್ಾರರಂಭದ ಕಲಪನಯ್ತ ಬಾಯಂಕ್‌ಗ ್ಮನ್ವಿ ಮಾಡದ ಕ್ಾರಣ ನಿಮಮ ಸಾಲದ ಅಜಿಯಯನ್ತು 
ತ್ರಸಾರಿಸಲಾಗಿದ್ ಎಂದತ ಹೇ್ಳುವ ಪತ್ರವನ್ತು ನಿೇವು ಸಿವೇಕರಿಸತತ್ಿೇರಿ ಮತ್ತಿ ಅದತ ಆದಾಯವನ್ತು ಉತಾಪದಿಸತವ ಮಾದರಿಯಲಲ 
ಎಂದತ ಅವರತ ಭಾವಿಸತತಾರಿ.್ ವಯವಸಾೆಪಕರನ್ತು ಭೇ್ಟಿ ಮಾಡಲತ ಮತ್ತಿ ನಿಮಮ ಸಾಲವನ್ತು ಅನ್ತಮೊೇದಿಸಲತ ನಿಮಮ 
ಸಮಾಲ್್ೇಚನಾ ಕ್ೌಶಲಯವನ್ತು ತ್್ೇರಿಸಲತ ನಿೇವು ನೇ್ಮಕ್ಾತ್ಯನ್ತು ತ್ಗದ್ತಕ್್್ಂಡಿದಿಾೇರಿ. 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರಪುಟ 

 

 
 

ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  

 2. ಜ್್ ೇಡಿಗಳನ್ತು ರ್ಪಿಸಲತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ. ಪ್ಾತ್ರಗಳನ್ತು ಯಾರತ ನಿವಯಹಿಸಬೇ್ಕ್ಂ್ದತ ಆಯ್ಕಾ ಮಾಡಲತ ಪರತ್ 
ಗತಂಪಿನ್ ಸದಸಯರನ್ತು ನಿದ್ೇಯರ್ಶಸಿ. ಪರತ್ ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ವಿಭಿನ್ು ಪ್ಾತ್ರಗಳನ್ತು ನಿವಯಹಿಸಲತ/ಅಭಾಯಸ ಮಾಡಲತ ಅವಕ್ಾಶ 
ನಿೇಡಬ್ೇಕತ ಎಂಬತದನ್ತು ಗತಂಪತಗಳಿಗ ್ನ್ನ್ಪಿಸಿ. 
3. ಪರದಶಯನ್ವನ್ತು ನ್ಡಸ್ತವುದತ ಇದರಿಂದ ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಪ್ಾತ್ರಗಳು ಮತ್ತಿ ಬಂ್ಬಲ ಸಾಮಗಿರಗಳಿಗ ್ಸಂಬಂಧಿಸಿದ 
ನಿರಿೇಕ್ಷಗ್ಳ್ ಂದಿಗ ್ಪರಿಚ್ಚತ್ರಾಗತತಾಿರ.್ 
4. ಪ್ಾತಾರಭಿನ್ಯ (ಅಧಿವ್ೇಶನ್ದ ಅವಧಿಯನ್ತು ಅವಲಂಬಿಸಿ) ನ್ಡ್ಸಲತ ಜ್್ ೇಡಿ/ಗತಂಪತಗಳಿಗ ್10 ರಿಂದ 15 ನಿಮಿಷಗಳ 
ಕ್ಾಲಾವಕ್ಾಶ ನಿೇಡಿ. 
5. ಎಲಾಲ ಗತಂಪತಗಳು ಪ್ಾತಾರಭಿನ್ಯದ್್ ಂದಿಗ ್ಮತಗಿದ ನ್ಂತ್ರ, ಪರತ್ ಪ್ಾತಾರಭಿನ್ಯದ ಮ್ಮೇಲ್ ಚರ್್ಯಯ ಅಧಿವೇ್ಶನ್ವನ್ತು 
ನ್ಡಸ್ತವುದತ. 
 6. ಪ್ಾತಾರಭಿನ್ಯದ ಸಮಯದಲಿಲ ಏನಾಯತ್ತ ಎಂಬತದರ ಕತರಿತ್ತ ಮಾತ್ನಾಡಲತ ಐದತ ನಿಮಿಷಗಳನ್ತು ತಗ್ದ್ತಕ್್್ ಳುಲತ 
ಗತಂಪತಗಳನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ. ಪರತ್ ಪ್ಾತ್ರ-ನಾಟಕಕ್ಾ್ ಸಂಬಂಧಿಸಿದಂತ ್ಚರ್ಯ್ಯಲಿಲ ನಿೇಡಲಾದ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಗತಂಪತಗಳು ಚಚ್ಚಯಸಬೇ್ಕತ. 
ತ್ಮಮ ಚರ್್ಯಯ ಸಮಯದಲಿಲ ರಚನಾತ್ಮಕ ಟಿೇಕ್ಗ್ಳನ್ತು ನಿೇಡಲತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರನ್ತು ಪ್್್ರೇತಾಿಹಿಸಿ 
 

 ಸಾರ ಾಾಂಶ   
 • ಪರಮತಖ ಅಂಶಗಳನ್ತು ಸಂಕ್ಷಿಪಿಗ್್ ಳಿಸಿ ಮತ್ತಿ ಪರಶು್ಗಳಿಗ ್ಉತ್ಿರಿಸಿದ ನ್ಂತ್ರ ಘಟಕವನ್ತು ಸತತಿ್ಕ್್್ಳಿು. 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  

 ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  
 ಈ ಘಟಕದ ಅಂತ್ಯದ ವೇ್ಳ್ಗ ್ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಈ ಕ್ಳ್ಗಿರತವ ವಿಷಯಗಳನ್ತು ತ್ಳಿದತಕ್್್ ಳುುವರತ: 

 ಹ್್ಸ ವಾಯಪ್ಾರ ಅವಕ್ಾಶಗಳನ್ತು ಗತರತತ್ಸತವುದತ ಹೇ್ಗ ್ಎಂದತ ಚಚ್ಚಯಸಿ 
 ತ್ಮಮ ವಯವಹಾರದಲಿಲ ವಾಯಪ್ಾರ ಅವಕ್ಾಶಗಳನ್ತು ಗತರತತ್ಸತವುದತ ಹೇ್ಗ ್ಎಂದತ ಚಚ್ಚಯಸಿ 

 

 
ಕ ೇಳಿ  
 

 ಒಬಬ ವಾಣಿಜ್್ ಯೇದಯಮಿ ಅವಕ್ಾಶವನ್ತು ಹ್ೇಗ ್ಗತರತತ್ಸತತಾಿನ್? 
 ವಾಣಿಜ್್ಯೇದಯಮಿಗಳು ಎದತರಿಸತವ ಸಾಮಾನ್ಯ ಪರಶ್ುಗಳು ಅರ್ಥವಾ ಕ್ಾಳಜಿಗಳೇ್ನ್ತ ಎಂದತ ನಿೇವು ಯೇಚ್ಚಸತತ್ಿೇರಿ? 
 ಹ್್ಸ ವಾಯಪ್ಾರ ಅವಕ್ಾಶವನ್ತು ನಿೇವು ಹೇ್ಗ ್ಗತರತತ್ಸಬಹತದತ? 

 

 ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು  
 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್ೈ್ಪಿಡಿ 
 ಕ್ಾಗದದ ಖ್ಾಲಿ ಹಾಳಗ್ಳು 
 ಲ್ೇಖನಿಗಳು 

 ಹ ೇಳಿ  

  ಅವಕ್ಾಶ, ಸಾಮಾನ್ಯ ಪರಶ್ುಗಳು ಅರ್ಥವಾ ವಾಣಿಜ್್ ಯೇದಯಮಿಗಳು ಎದತರಿಸತವ ಕ್ಾಳಜಿಗಳು, ಅವಕ್ಾಶವಾಗಿ ಕಲಪನ್, ಅವಕ್ಾಶಗಳನ್ತು 
ಹತಡತಕತವಾಗ ಪರಿಗಣಿಸಬ್ೇಕ್ಾದ ಅಂಶಗಳು, ಹ್್ ಸ ವಯವಹಾರವನ್ತು ಗತರತತ್ಸತವ ವಿಧಾನ್ಗಳು ಮತ್ತ ಿಭಾಗವಹಿಸತವವರ 
ಕ್ೈ್ಪಿಡಿಯಲಿಲ ಚಚ್ಚಯಸಿದಂತ ್ಅವಕ್ಾಶದ ವಿಶ್ಲೇಷಣಯ್ ಬಗ್ೆ ಮಾತ್ನಾಡ್್ ೇಣ. 

 ನಿಮಮ ವಾಯಪ್ಾರದಲಿಲ ವಾಯಪ್ಾರ ಅವಕ್ಾಶಗಳನ್ತು ಗತರತತ್ಸತವ ವಿಧಾನ್ಗಳನ್ತು ಅರ್ಥಯಮಾಡಿಕ್್್ಳುಲತ ನಾವು ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ನ್ತು 
ಮಾಡ್್ ೇಣ. 

 

ಘಟಕ 7.5.5: ವ್ಾಾಪಾರ ಅವಕಾಶ ಗುರುತ್ತಸುವಿಕೆ: ಉದಾಮಗಳು 
ಮತುಿ ಅವಕಾಶಗಳು 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರಪುಟ 

 

 
 

ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
 

ಮಾಡಿ  

  ಇದತ ವೈ್ಯಕ್ತಿಕ ಚಟತವಟಿಕ್ ್ಎಂದತ ವಗಯಕ್ಾ್ ತ್ಳಿಸಿ. 
 ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ತ್ಮಮ ಪತಸಿಕಗಳಲಿಲ ಮಾತ್ೃಕ್ಯ್ನ್ತು ರಚ್ಚಸಲತ ಹೇ್ಳಿ. 
 ನಿಮಮ ಮಾತ್ೃಕ್ಯ್ಲಿಲ ನಾಲತಾ ಪ್ಟ್ಿಟಗ್ಗಳಿರತತಿ್ವ.್ 
 ಶಕ್ತಿ, ದೌಬಯಲಯ, ಅವಕ್ಾಶ ಮತ್ತ ಿಬದ್ರಿಕ್ಗ್ಳು ಮಾತ್ೃಕ್ಯ್ ನಾಲತಾ ಮತಖ್ಾಯಂಶಗಳು. ಇದನ್ತು SWOTಮಾತ್ೃಕ್ ್ಎಂದತ 
ಕರಯ್ಲಾಗತತ್ಿದ.್ 

 ಅವರಿಗ ್ಪರಶ್ುಗಳನ್ತು ಓದಿ ಮತ್ತ ಿಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ಅವರತ ಪರತ್ ಮಾತ್ೃಕ್ಯ್ಲಿಲ ಕ್ೇ್ಳಲಾದ ಪರಶ್ುಗಳಿಗ್ ಉತ್ಿರಿಸಬ್ೇಕ್ಂ್ದತ ತ್ಳಿಸಿ. 
 SWOT ಮಾತ್ೃಕ್ಯ್ನ್ತು ತ್ತಂಬಲತ ಅವರತ ತ್ಮಮ ಸವಂತ್ ತ್ಳುವಳಿಕ್ಯ್ನ್ತು ಬಳಸಬಹತದತ ಎಂದತ ಅವರಿಗ ್ತ್ಳಿಸಿ. 
 

 ಚಟುವಟಿಕ  
 ನಿಮೂ SWOT ವಿಶೆಲೇಷಣೆ ಮಾಡಿ 

 

 
ಮಾಡಿ  

  ತ್ರಗತ್ಯ ಚಟತವಟಿಕ್ಗ್ಾಗಿ ಪರತ್ಯಬಬರನ್ತು ಅಭಿನ್ಂದಿಸಿ. 
 ಪ್್ರೇಕ್ಷಕರಿಗ ್ಚಪ್ಾಪಳ್ ತ್ಟಟಲತ ಹ್ೇಳಿ. 
 ಈ ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ನ್ತು ಪ್ಣಯಗ್್ಳಿಸಲತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ್ ಸಾಕಷತಟ ಸಮಯವನ್ತು ನಿಗದಿಪಡಿಸಿ, ಆದರ ್ಸಮಯಕ್ಾ್ ಸರಿಯಾಗಿ 
ಪರಿರ್ಶೇಲಿಸಿ. 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಂದ ಮಾಹಿತ್ಯನ್ತು ಸಂಗರಹಿಸಲತ ಸಂಕ್ಷಿಪಿ ಪರಶ್ುಗಳನ್ತು ಕ್ೇ್ಳಿ. 
 

ಸಾಮಥಾಾ 
ನಿಮೂ ಸಾಮಥಾಾಗಳೆೇನು? ನಿೇವು ಯಾವ ವಿರ್ಶಷಟ 
ಸಾಮಥಾಾಗಳನುು ಹೊಂದ್ಧದ್ಧದೇರಿ? ನಿೇವು ಇತರರಿಗಿಂತ 
ಉತಮಿವ್ಾಗಿ ಏನು ಮಾಡುತ್ತೇಿರಿ? 
ನಿಮೂ ಸಾಮಥಾಾ ಎಂದು ಇತರರು ಏನು ಗಾಹಿಸುತಾಿರ?ೆ 

 

ದೌಬಾಲಾ 
ನಿಮೂ ದೌಬಾಲಾಗಳೆೇನು? 
ನಿಮೂ ಪಾತ್ತಸಪಧಿಾಗಳು ನಿಮಗಿಂತ ಉತಮಿವ್ಾಗಿ ಏನು 
ಮಾಡುತಾಿರೆ? 

 

ಅವಕಾಶ 
ಯಾವ ಪಾವೃತ್ತಿಗಳು ನಿಮೂ ಮೇಲೆ ಧ್ರ್ಾತೂಕ ಪರಿಣಾಮ 
ಬೇರಬಹುದು?  
ನಿಮಗೆ ಯಾವ ಅವಕಾಶಗಳು ಲಭಾವಿವ್ೆ? 
 

ಬೆದರಿಕ ೆ
ನಿೇವು ಘನ ಆರ್ಥಾಕ ಬೆಂಬಲವನುು ಹೊಂದ್ಧದ್ಧದೇರಾ? 
ಯಾವ ಪಾವೃತ್ತಿಗಳು ನಿಮೂ ಮೇಲೆ ನಕಾರಾತೂಕ 
ಪರಿಣಾಮ ಬೇರಬಹುದು? 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  

 
ಕ ೇಳಿ  
 ಸಂಕ್ಷಿಪಿ ಪಾಶೆುಗಳು: 

 ನಿಮಮ SWOT ವಿಶ್ಲೇಷಣ್ಯ ಪರಕ್ಾರ ನಿಮಮ ದೌಬಯಲಯಗಳೇ್ನ್ತ? 
 ನಿಮಮ ದೌಬಯಲಯವನ್ತು ಶಕಿ್ತಯಾಗಿ ಬದಲಾಯಸಬಹತದತ ಎಂದತ ನಿೇವು ಭಾವಿಸತತಿ್ೇರಾ? ಹೇ್ಗ್? 
 ನಿಮಮ ಬದ್ರಿಕ್ಗ್ಳ ಮ್ಮೇಲ ್ನಿೇವು ಕ್ಲ್ಸ ಮಾಡಬಹತದತ ಎಂದತ ನಿೇವು ಭಾವಿಸತತಿ್ೇರಾ? ಹೇ್ಗ್? 

 

 
ಸಾರ ಾಾಂಶ   
 

 ನಿಮಮ ವಾಯಪ್ಾರದಲಿಲ ವಾಯಪ್ಾರ ಅವಕ್ಾಶಗಳನ್ತು ಗತರತತ್ಸತವ ಮಾಗಯಗಳನ್ತು ಸಾರಾಂಶ ಮಾಡತವ ಮ್ಲಕ ಚರ್್ಯಯನ್ತು ಮತಚ್ಚ.ಿ 
 ಈ ವಾಯಯಾಮದಿಂದ ಅವರತ ಕಲಿತ್ದಾನ್ತು ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ್ ಕ್ೇ್ಳಿ. 
 ಅವರತ ಇಲಿಲಯವರಗ್ ್ಏನ್ತ ಮಾತ್ನಾಡಿದಾಾರ ್ಎಂಬತದರ ಕತರಿತ್ತ ಯಾವುದೇ್ ಪರಶ್ುಗಳನ್ತು ಹ್್ಂದಿದಾರ್ ಕ್ೇ್ಳಿ. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
  

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

•  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

                                                                                                                                                                                               
 

 

 

ಘಟಕ 7.5.6: ವಾಣಿಜ ್ಯ ೋದ್ಯಮ ಬ ೆಂಬಲ ಪರಿಸರ ವ್ಯವ್ಸ್ ೆ 
 

 
 

• ಭಾಗವಹಿಸ ುವವರ ಕ ೈಪಿಡಿ 
• ತಖ್  ೆಕಾಗದ 
• ಗು ರುತು ಲ ೇಖನ 
• ಸೇಸ ದ ಕಡಿಿ 
• ಬಣ್ಣ ಸೇಸ ದ ಕ ಡಿ 
• ಸ ಕೇ ಲ್ 
• ಅಳಿಸ ುವ ವಸ ು ೆ
• ಇತರ ಅಗತಯ ಲ ೇಖನ ಸಾಮಗ್ರಿಗಳ ು 

 

 

 

 

 
ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಯದ ವ ೇಳ ಗ  ಭಾಗವಹಿಸ ುವವರು ಈ ಕ ಳ ಗ್ರರುವ ವಿಷಯಗಳ ನುು ತಿಳಿದುಕ  ೊಳು ುವರು: 

• ವಾಣಿಜ ೊಯೇ ದಯಮಿ ಅರ್ಥವ ನುು ವಿವರಿಸ 
• ವಿವಿಧ ರಿೇ ತಿಯ ಉ ದಯಮಿಗಳ ನುು  ವಿವರಿಸ 
• ಉ ದಯಮಿಗಳ ಗು ಣ್ಲಕ್ಷಣ್ಗ ಳ ನುು ಪಟ್ಟಿ ಮಾಡಿ 
• ಉ ದಯಮಿಗಳ ಯಶಸಿನ  ಕಥ ಗಳನುು ನ ನಪಿಸಕ ೊಳಿು 
• ಉ ದಯಮಶೇ ಲತ ಯ ಪಿಕಿ್ರಯೆಯನ ುು ಚರ್ಚಥಸ 
• ಉ ದಯಮಶೇ ಲತ ಯ ಪರಿಸ ರ ವಯವಸ ೆಯನುು  ವಿವರಿಸ 
• ‘ ಮೇ ಕ್ ಇನ್ ಇಂ ಡಿಯಾ’   ಅಭಿಯಾನದ ಉ ದ ದೇಶ ವನುು  ಚರ್ಚಥಸ 
• ಉ ದಯಮಿಗಳ ನುು ಉ ತ ೇೆ ಜಿಸ ಲು ಪಮಿು ಖ  ಯೇ ಜನ ಗಳನುು ಚರ್ಚಥಸ 

 

ಬಳಸಬ  ೋಕಾದ್ ಸಂಪನ ೊೂಲಗಳು  
 

 

ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  

 

 

 
• ಉ ದ್ಯಮಿಗಳಿಗ  ಬ ೆಂಬಲ ಬ ೋ ಕು ಎೆಂದ್ು ಸಿಡ್ನಿ ಭಾವಿಸ ುತ್ತೋ ರಾ? 
• ಪರಸ ರ ವ್ಯವ್ಸ್ ೆ ಏನು ಏೆಂದ್ು ನೋವ್ು ಯೋ ಚಿಸ ುತ್ತೋ ರಾ? 
• ‘ ಉ ದ್ಯಮಶೋ ಲತ  ಬ ೆಂಬಲ ಪರಿಸರ ವ್ಯವ್ಸ್ ೆ ‘ ಎೆಂದ್ರ ೋ ನು  ಏೆಂದ್ು ನೋವ್ು ಯೋ ಚಿಸುತ್ತೋ ರಿ? 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

ಕ ೇಳಿ  
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III 



 
 

                                                                                                                                                                       

ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  
 

ಹ ೇಳಿ  

 • ವಾಣಿಜ್್ ಯೇದಯಮ ಬಂ್ಬಲ ಪರಿಸರ ವಯವಸ್ೆ ಎಂದರ್ ಏನ್ಂದತ ತ್ಳಿಯೇಣ. 
• ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ 'ಉದಯಮರ್ಶೇಲತ್ ಬಂ್ಬಲ ಪರಿಸರ ವಯವಸ್ೆ'ಯನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ. 

 

 
ಕ ೇಳಿ  
 • ನಿೇವು ವಾಣಿಜ್್ ಯೇದಯಮ ಬಂ್ಬಲ ಪರಿಸರ ವಯವಸ್ೆಯನ್ತು ವಾಯಖ್ಾಯನಿಸಬಹತದೇ್? 

• ಬಂ್ಬಲ ಪರಿಸರ ವಯವಸ್ೆಯ ಪರಮತಖ ಪ್ಾರಂತ್ಗಳು ಯಾವುವು? 
 

   ಹ ೇಳಿ  

 • ಚಟತವಟಿಕ್್ಯನ್ತು ನ್ಡಸ್ತವ ಮ್ಲಕ ಈ ಡ್್ಮ್ಮೇನ್‌ಗಳ ಕತರಿತ್ತ ಇನ್ುಷತಟ ತ್ಳಿದತಕ್್್ ಳ ್ುೇಣ. 
• ವಾಣಿಜ್್ ಯೇದಯಮ ಬಂ್ಬಲ ಪರಿಸರ ವಯವಸ್ೆಯ ಆರತ ಮತಖಯ ಪ್ಾರಂತ್ಗಳ ಅಂಶಗಳನ್ತು ತ್್ ೇರಿಸತವ 
ಭಿತ್ಿಪತ್ರಗಳನ್ತು ನಿೇವು ಮಾಡಬ್ೇಕತ. 

 

   ರ್ಾಂಡ ದ ಚಟುವಟಿಕ   
 • ಉದಯಮರ್ಶೇಲತಯ್ ಬಂ್ಬಲ ಪರಿಸರ ವಯವಸ್ೆಯನ್ತು ತ್್ ೇರಿಸತವ ಭಿತ್ಿಪತ್ರಗಳನ್ತು ತ್ಯಾರಿಸತವುದತ. 

 

   ಹ ೇಳಿ  

 
• ವಗಯವನ್ತು ನಾಲತಾ ಅರ್ಥವಾ ಆರತ ಗತಂಪತಗಳಾಗಿ ವಿಂಗಡಿಸಿ. 
• ತ್ಖ್್ಿಕ್ಾಗದ ಮತ್ತಿ ಬಣಣದ ಲ್ೇಖನ್ಗಳನ್ತು ಹಸಾಂಿತ್ರಿಸಿ. 
• ಚಟತವಟಿಕ್್ಯ ಉದ್ಾೇಶ ಮತ್ತಿ ಅವಧಿಯನ್ತು ವಿವರಿಸಿ. 
• ಪರತ್ ಗತಂಪಿನ್ ಪರಗತ್ಯನ್ತು ಪರಿರ್ಶೇಲಿಸಲತ ಸತತ್ಲಿ್ ಹ್್ೇಗಿ. 
• ರ್ಶಸತಿ ಮತ್ತ ಿನಿರಿೇಕ್ಷಿತ್ ಕ್ಾಯಯಗಳಿಗ ್ಸಂಬಂಧಿಸಿದ ಮಾಗಯಸ್ಚ್ಚಗಳನ್ತು ಹ್್ಂದಿಸಿ. 
ಚಟುವಟಿಕೆ ವಿವರಣ ೆ
ಪರತ್ ಗತಂಪಿಗ ್ಅವರ ಭಿತಿ್ಪತ್ರವನ್ತು ಪರದರ್ಶಯಸಲತ ಹೇ್ಳಿ ಮತ್ತಿ ಉದಯಮರ್ಶೇಲತಯ್ ಬಂ್ಬಲ ಪರಿಸರ 
ವಯವಸ್ೆಯ ಪರಮತಖ ಪ್ಾರಂತ್ವನ್ತು ವಿವರಿಸಿ. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  

   

ನೋತಿ

ಹಣ್ಕಾಸು

ಸಂಸೃತಿ

ಬ ಂಬಲ್ಲ ಸ ು ತ ದಿ 

ಮಾನವ
ಬಂ ಡವಾಳ

ಮಾರತಕಟಟ್ 
 

  ವ್ಾಣಿಜೊಾೇದಾಮ 
 

 

• ಭಾರತ್ದಲಿಲ ಉದಯಮಿಗಳಿಗ ್ಯಾವ ರಿೇತ್ಯ ಸಕ್ಾಯರದ ಬಂ್ಬಲ ಪರಿಸರ ವಯವಸ್ೆ ಲಭಯವಿದ?್ 
 

ಕ ೇಳಿ  
 

 

• ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ನಿೇಡಿರತವಂತ್ 'ಭಾರತ್ದಲಿಲ ತ್ಯಾರಿಸಿ' ಅಭಿಯಾನ್ವನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ. 
 

ಕ ೇಳಿ  
 

 

• ಉದಯಮಿಗಳನ್ತು ಉತ್ಿೇಜಿಸಲತ ಪರಮತಖ ಯೇಜನಗ್ಳ ಪರಸತಿತ್ 
 

ಕ ೇಳಿ  
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  
 

ಮಾಡಿ  

 • ವಗಯವನ್ತು ಜ್್ ೇಡಿಗಳಾಗಿ ವಿಂಗಡಿಸಿ. 
• ಪರತ್ ಜ್್ ೇಡಿಯನ್ತು 1-15 ರಿಂದ ಸಂಖ್್ಯ ಮಾಡಿ. 
• ಪರತ್ ಗತಂಪಿಗ ್ಅವರ ಗತಂಪಿನ್ ಸಂಖ್್ಯಯಂತಯ್್ಕೇ ಸಿಾೇರ್ಮ ಅನ್ತು ನಿಯೇಜಿಸಿ. 
• ಯೇಜನಯ್ನ್ತು ಎಚರಿಿಕ್ಯ್ಂದ ಓದಲತ ಮತ್ತ ಿಅದನ್ತು ತ್ರಗತ್ಗ್ ಪರಸತಿತ್ಪಡಿಸಲತ ಅವರನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ. 
• ಚಟತವಟಿಕ್್ಯ ಉದ್ಾೇಶ ಮತ್ತಿ ಅವಧಿಯನ್ತು ವಿವರಿಸಿ. 
• ಪರತ್ ಗತಂಪಿನ್ ಪರಗತ್ಯನ್ತು ಪರಿರ್ಶೇಲಿಸಲತ ಸತತ್ಲಿ್ ಹ್್ೇಗಿ. 
• ರ್ಶಸತಿ ಮತ್ತ ಿನಿರಿೇಕ್ಷಿತ್ ಕ್ಾಯಯಗಳಿಗ ್ಸಂಬಂಧಿಸಿದ ಮಾಗಯಸ್ಚ್ಚಗಳನ್ತು ಹ್್ಂದಿಸಿ. 
ಚಟುವಟಿಕೆ ವಿವರಣೆ 

• ಉದಯಮಿಗಳನ್ತು ಉತ್ಿೇಜಿಸಲತ ಸಕ್ಾಯರವು ನಿೇಡತವ ಯೇಜನಯ್ನ್ತು ವಿವರಿಸಲತ ಪರತ್ ಗತಂಪಿಗ್ ಕ್ೇ್ಳಿ. 
 

 

• ಪರಮತಖ ಅಂಶಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸತವ ಮ್ಲಕ ಮತ್ತ ಿಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಹ್್ಂದಿರಬಹತದಾದ ಪರಶು್ಗಳಿಗ ್ಉತಿ್ರಿಸತವ 
ಮ್ಲಕ ಘಟಕವನ್ತು ಸಾರಾಂಶಗ್್ಳಿಸಿ. 

•  

ಸಾರ ಾಾಂಶ   
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  

ಘಟಕ 7.5.7: ಅಪಾಯದ ಹಸಿವು ಮತುಿ ಸಿೆತ್ತಸಾೆಪಕತವ 

ಈ ಘಟಕದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳೆಗೆ ಭಾಗವಹಿಸುವವರು ಈ ಕೆಳಗಿರುವ ವಿಷಯಗಳನುು ತ್ತಳಿದುಕೊಳುುವರು: 
 ಉದಯಮರ್ಶೇಲತ ್ಮತ್ತ ಿಅಪ್ಾಯದ ಹಸಿವಿನ್ ನ್ಡತವಿನ್ ಸಂಬಂಧವನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ. 
 ಉದಯಮರ್ಶೇಲತ ್ಮತ್ತ ಿಸಿೆತ್ಸಾೆಪಕತ್ವದ ನ್ಡತವಿನ್ ಸಂಬಂಧವನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ. 
 ರ್ೇ್ತ್ರಿಸಿಕ್್್ಳುುವ ಉದಯಮಿಗಳ ಗತಣಲಕ್ಷಣಗಳನ್ತು ವಿವರಿಸಿ 

ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  
 

 ಕ ೇಳಿ  
 • ನಿೇವು ಅಪ್ಾಯವನ್ತು ವಾಯಖ್ಾಯನಿಸಬಹತದೇ್ ಅರ್ಥವಾ ಅಪ್ಾಯವನ್ತು ವಿವರಿಸಬಹತದೇ್? 
• "ಇದತ ಅಪ್ಾಯಕ್ಾರಿ ಪರತ್ಪ್ಾದನ್ಯಾಗಿರಬಹತದತ" ಎಂದತ ಅವರತ ಹ್ೇಳಿದಾಗ ನಿಮಮ ಅರ್ಥಯವ್ೇನ್ತ? 
• ಅವರತ ಯಾವ ಅಪ್ಾಯಗಳ ಬಗ್ೆ ಮಾತ್ನಾಡತತ್ದಿಾಾರ್? 
• ನಿೇವು ಅಪ್ಾಯವನ್ತು ವಾಯಖ್ಾಯನಿಸಬಹತದೇ್ ಅರ್ಥವಾ ಅಪ್ಾಯವನ್ತು ವಿವರಿಸಬಹತದೇ್? 
• "ಇದತ ಅಪ್ಾಯಕ್ಾರಿ ಪರತ್ಪ್ಾದನ್ಯಾಗಿರಬಹತದತ" ಎಂದತ ಅವರತ ಹ್ೇಳಿದಾಗ ನಿಮಮ ಅರ್ಥಯವ್ೇನ್ತ? 

 ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು  
 
 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿ 
 ತ್ಖ್್ಿ ಕ್ಾಗದ 
 ಕ್ಾಗದದ ಖ್ಾಲಿ ಹಾಳ್ಗಳು 
 ಲ್ೇಖನ್ಗಳು 
 ಗತರತತ್ತ ಲ್ೇಖನ್ಗಳು 

 

ಈ ಎರಡತ ಉದಾಹರಣ್ಗಳನ್ತು ನ್್ೇಡ್್ೇಣ: 
 

ಉದಾಹರಣ  
 

ರ್್ ೇಹಿತ್ ಮತ್ತಿ ಅವರ ಕತಟತಂಬ ದಹ್ಲಿಯಂದ ನ್ೈನಿತಾಲ್್‌ಗ ್ಕ್ಾರಿನ್ಲಿಲ ಪರಯಾಣಿಸತತ್ಿದಾರತ. ಅಲಿಲಗ ್ಇದತ ಅವರ ಎರಡನೇ್ 
ಪರವಾಸವಾಗಿತ್ತಿ. ರ್್ ೇಹಿತ್್‌ಗ ್ರಸ್ಯಿ ಪರಿಚಯವಿತ್ತಿ. ರಾಂಪತರದ ನ್ಂತ್ರದ ಹದ್ಾಾರಿ ಹದಗ್ಟಿಟದ ್ಎಂದತ ಆತ್ನ್ ಸ್ುೇಹಿತ್ರತ 
ತ್ಳಿಸಿದಾಾರ್. ಸಮಿೇಪ ಮಾಗಯವನ್ತು ತ್ಗದ್ತಕ್್್ಂಡತ ಮೊರಾದಾಬಾದ್‌ನಿಂದ ಎಡಕ್್ಾ ತ್ರತಗಿ ಕಲಾಧತಂಗಿ ರಸ್ಯಿಲಿಲ ಹ್್ೇಗಲತ 
ಅವರತ ಸಲಹ ್ನಿೇಡಿದರತ. ಈ ರಸ್ಿ ಉತ್ಮಿ ಸಿೆತ್ಯಲಿಲದ್. 
ಅವನ್ತ ತ್ನ್ು ಕತಟತಂಬದ್್ ಂದಿಗ ್ಹ್್ೇಗತತಿ್ದಾರಿಂದ ಮತ್ತಿ ಕಳ್ದತಹ್್ ೇಗತವ ಅಪ್ಾಯವನ್ತು ತ್ಗದ್ತಕ್್್ ಳುಲತ ಬಯಸಿದಾರಿಂದ, 
ಅವನ್ತ ಬೇ್ಗನ ್ಹ್್ರಟತಹ್್ ೇದನ್ತ. ಅವರತ ಕಲಾಧತಂಗಿ ರಸ್ಯಿನ್ತು ಹಿಡಿದತ ಸಮಯಕ್್ಾ ಸರಿಯಾಗಿ ನ್ೈನಿತಾಲ್ ತ್ಲತಪಿದರತ. 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  
 
 

ಸತರ್ೇಶ್ ಮತ್ತ ಿಅವರ ಕತಟತಂಬ ಕ್ಡ ದಹ್ಲಿಯಂದ ನ್ೈನಿತಾಲ್್‌ಗ ್ಕ್ಾರಿನ್ಲಿಲ ಪರಯಾಣಿಸತತ್ಿದಾರತ. ಅಲಿಲಗ್ ಇದತ ಅವರ ಎರಡನ್ೇ 
ಪರವಾಸವಾಗಿತ್ತಿ. ಈ ರಸ್ಯಿತ ಉತ್ಿಮ ಸಿೆತ್ಯಲಿಲದತಾದರಿಂದ ಸಮಿೇಪ ಮಾಗಯವನ್ತು ತ್ಗದ್ತಕ್್್ ಂಡತ ಮೊರಾದಾಬಾದ್‌ನಿಂದ 
ಎಡಕ್ಾ್ ತ್ರತಗಿ ಕಲಾಧತಂಗಿ ರಸ್ಯಿಲಿಲ ಹ್್ೇಗತವಂತ ್ಅವರ ಸ್ುೇಹಿತ್ರತ ಸಹ ಸಲಹ ್ನಿೇಡಿದರತ. 
ಸತರ್ೇಶ್ ಕ್ಡ ಕಲಾಧತಂಗಿ ರಸ್ಯಿಲಿಲ ಹ್್ೇಗಲತ ನಿಧಯರಿಸಿದರತ ಆದರ್ ಅವರತ ಮಧಾಯಹು ದ್ಹಲಿಯಂದ ಹ್್ ರಟರತ. 
ಕಲಾಧತಂಗಿ ತ್ಲತಪತವಷಟರಲಿಲ ಕತ್ಿಲಾಗಿತ್ತಿ, ತಾನ್ತ ಸರಿಯಾದ ತ್ರತವು ತ್ಗದ್ತಕ್್್ಳುುತ್ಿದ್ಾೇನ ್ಎಂದತ ಖಚ್ಚತ್ವಾಯತ್ತ. 
ತ್ಡವಾಗಿದಾರಿಂದ ಅವನಿಗ ್ನಿದ್ೇಯಶನ್ ನಿೇಡಲತ ಯಾರ್ ಸಿಗಲಿಲಲ. ಅವರತ ವಿರಳವಾಗಿ ವಾಸಿಸತವ ಅಜ್ಞಾತ್ ಸೆಳದಲಿಲ 
ಕ್್್ನಗ್್್ ಂಡರತ. 

 

• ರ್್ ೇಹಿತ್ ಮತ್ತ ಿಸತರ್ೇಶ್ ಯಾವ ರಿೇತ್ಯ ಅಪ್ಾಯಗಳನ್ತು ತ್ಗದ್ತಕ್್್ ಂಡರತ ಎಂದತ ನ್್ೇಡ್್ೇಣ. 
• ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ನಿೇಡಿರತವಂತ್ ಭಾಗವಹಿಸತವವರ್್ಂದಿಗ್ 'ಅಪ್ಾಯ ಹಸಿವು ಮತ್ತ ಿಸಿೆತ್ಸಾೆಪಕತ್ವ'ವನ್ತು 
ಚಚ್ಚಯಸಿ. 

 

  ಹ ೇಳಿ  

 

 

• ಚಟತವಟಿಕ್್ಯ ಸಹಾಯದಿಂದ ಅಪ್ಾಯದ ಹಸಿವು ಮತ್ತಿ ಸಿೆತ್ಸಾೆಪಕತ್ವದ ಬಗ್ೆ ಇನ್ುಷತಟ ತ್ಳಿದತಕ್್್ಳ್ ುೇಣ. 
 

  ಹ ೇಳಿ  

 

 ರ್ಾಂಡದ ಚಟುವಟಿಕ   
 ಅಪಾಯದ ಹಸಿವು  
ಇದ್್ ಂದತ ಗತಂಪತ ಚಟತವಟಿಕ್.್ 

 • ಹಿಂದಿನ್ ಘಟಕದಲಿಲ, ನಿೇವು ರ್ಶರೇ ಧಿೇರ್ಭಾಯ ಅಂಬಾನಿ ಮತ್ತ ಿಡಾ ಕಸಯನ್‌ಭಾಯ್ಡ ಪಟ್ೇಲ್ ಅವರ ಯಶಸಿಿನ್ 
ಕಥ್ಗಳನ್ತು ಓದಿದಿಾೇರಿ. 

• ರ್ಶರೇ ಅಂಬಾನಿ ತ್ಮಮ ಕ್್ಲಸವನ್ತು ತ್್ರದ್ತ ಕ್್ೇವಲ ರ್.ನ್ಲಿಲ ತ್ಮಮ ಸಂಸ್ೆ ರಿಲಯನ ಿಅನ್ತು ಪ್ಾರರಂಭಿಸಿದರತ. 50,000/-. 
• ಡಾ ಪಟ್ೇಲ್ ಅವರತ ತ್ಮಮ ಕ್್ಲಸವನ್ತು ಉಳಿಸಿಕ್್್ ಂಡರತ, ನಿಮಾಯವನ್ತು ಮಾರಾಟ ಮಾಡಲತ ಮನ-್ಮನಗ್ ್ಹ್್ೇದರತ 
ಮತ್ತಿ ವಾಯಪ್ಾರದ ಗತರತತ್ತ ಜನ್ಪಿರಯತಯ್ನ್ತು ಗಳಿಸಲತ ಪ್ಾರರಂಭಿಸಿದಾಗ ಮಾತ್ರ ಅವರತ ತ್ಮಮದ್ೇ ಆದ ಸಂಸ್ೆಯನ್ತು 
ಪ್ಾರರಂಭಿಸಿದರತ. 

• ಇಬಬರ್ ಯಾವ ರಿೇತ್ಯ ರಿಸ್ಟಾ ತ್ಗದ್ತಕ್್್ಂಡರತ? 
• ತ್ಮಮ ಸಂಸ್ೆಯನ್ತು ಪ್ಾರರಂಭಿಸತವ ಮೊದಲತ ಅವರತ ಯಾವ ಅಪ್ಾಯಕ್ಾರಿ ಅಂಶಗಳನ್ತು ನ್ನ್ಪಿನ್ಲಿಲಟತಟಕ್್್ ಂಡಿದಾಾರ್ 
ಎಂದತ ನಿೇವು ಯೇಚ್ಚಸತತ್ೇಿರಾ? 

• ಎರಡ್ ಸಂಸ್ೆಗಳ ಅಪ್ಾಯದ ಹಸಿವು  ಹ್ೇಳಿಕ್ಯ್ನ್ತು ಬರಯ್ರಿ. 

ಚಟುವಟಿಕೆಯ ವಿವರಣ ೆ
• ಯಾರತ ಹ್ಚಿ್ಚನ್ ಅಪ್ಾಯವನ್ತು ತ್ಗದ್ತಕ್್್ಂಡರತ? 
• ಎರಡ್ ಸಂಸ್ೆಗಳ ಅಪ್ಾಯದ ಹಸಿವು ಹ್ೇಳಿಕ್ಯ್ ನ್ಡತವಿನ್ ವಯತಾಯಸವ್ೇನ್ತ? 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

 

  

 
ಮಾಡಿ  

 • ಇದತ ಗತಂಪತ ಕ್ಲ್ಸ ಎಂದತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ಸ್ಚ್ಚಸಿ. 
• ವಗಯವನ್ತು 4 ರ ಸಣಣ ಗತಂಪತಗಳಾಗಿ ವಿಂಗಡಿಸಿ. 
• ಪರತ್ ಗತಂಪಿಗ ್ತ್ಖ್್ ಿಕ್ಾಗದಗಳುನಿೇಡಿ. 
• ರ್ಶರೇ ಧಿೇರ್ಭಾಯ ಅಂಬಾನಿ ಮತ್ತ ಿಡಾ ಕಸಯನ್‌ಭಾಯ್ಡ ಪಟ್ೇಲ್ ಅವರತ ತ್ಗದ್ತಕ್್್ಂಡ ಅಪ್ಾಯಗಳನ್ತು ಅವರತ 
ಮೌಲಯಮಾಪನ್ ಮಾಡಬೇ್ಕತ ಎಂದತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ತ್ಳಿಸಿ. 

• ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ಚಚ್ಚಯಸಲತ ಮತ್ತ ಿಬರಯ್ಲತ 15 ನಿಮಿಷಗಳನ್ತು ನಿೇಡಿ. 
• ಸಮಯಕ್್ಾ ಸರಿಯಾಗಿ ಮಾಡಿ. ನಿದಿಯಷಟ ಸಮಯದ ಮಿತ್ಯನ್ತು ಮಿೇರಿ ಹ್್ ೇದರ ್ಗತಂಪಿಗ ್ತ್ವರಿತ್ವಾಗಿ ಸತತ್ತಿವಂತ ್
ಹ್ೇಳಿ. 

 

ಕ ೇಳಿ  
 • ಎಲಾಲ ವಾಣಿಜ್್ ಯೇದಯಮ ಉದಯಮಗಳು ಯಶಸಿವಯಾಗತತ್ಿವ ್ಎಂದತ ನಿೇವು ಭಾವಿಸತತ್ಿೇರಾ? 
• ಮೊದಲ ಸಾಹಸವು ಯಶಸಿವಯಾಗದಿದಾರ್ ಏನಾಗತತಿ್ದ?್ 
• ಸವಾಲತಗಳು ಎದತರಾದಾಗ ಉದಯಮಿ ನಿಲಲಬೇ್ಕ್್ೇ ಅರ್ಥವಾ ಎದತರಿಸಬೇ್ಕ್್ೇ? 

 

 ಉದಾಹರಣ  
 ಕೆಳಗಿನ ಉದಾಹರಣಯೆನುು ರೆ್ೂೇಡೂೆೇಣ: 

 ವಿಜಯ್ಡ ಶೇ್ಖರ್ ಶಮಾಯ ಅವರತ Paytm ನ್ ಸಂಸಾೆಪಕರತ, ಇದತ ದ್ೈತ್ಯ ಭಾರತ್ೇಯ ವಾಣಿಜಯವಾಗಿದ.್ ಅವರತ ಉತಿ್ರ 
ಪರದೇ್ಶದ ಮಧಯಮ ವಗಯದ ಕತಟತಂಬದಲಿಲ ಜನಿಸಿದರತ. ಅವರತ MNC ಯಲಿಲ ತ್ಮಮ ಮೊದಲ ಕ್ಲ್ಸವನ್ತು ಪ್ಾರರಂಭಿಸಿದರತ. 
ಅವರತ ಆರತ ತ್ಂಗಳ ನ್ಂತ್ರ ತ್ಯಜಿಸಿದರತ ಮತ್ತಿ ಅವರ ಸ್ುೇಹಿತ್ರ್್ ಂದಿಗ ್ಸಂಸ್ೆ One97 ಅನ್ತು ನಿಮಿಯಸಿದರತ. One97 
ದ್್ಡಿದಾಗತತಿ್ದಾಂತ್, ಅದಕ್ಾ್ ಹ್ಚಿ್ಚನ್ ಹಣದ ಅಗತ್ಯವಿತ್ತ ಿಏಕ್ಂ್ದರ ್ಅದತ ಹ್ಚತ ಿಸವಯರ್್‌ಗಳು, ದ್್ ಡ ಿತ್ಂಡಗಳನ್ತು ನ್ಡ್ಸತತ್ಿದ ್
ಮತ್ತ ಿರಾಯಧನ್ವನ್ತು ಪ್ಾವತ್ಸಬೇ್ಕ್ಾಗಿತ್ತ.ಿ ಆ ಸಮಯದಲಿಲ, ಟ್ಕ ಬಬಲ್ ಪ್ಾಪ್ ಮತ್ತಿ ತ್ಂತ್ರಜ್ಞಾನ್ ಸಂಸ್ೆಗಳು ನ್ಷಟದಲಿಲ 
ಓಡತತಿ್ದಾವು. ಕ್್್ ನಗ್ ್ಹಣ ಖ್ಾಲಿಯಾಯತ್ತ. ಆದಾರಿಂದ One97 ಸಾಲವನ್ತು ತ್ಗದ್ತಕ್್್ ಂಡಿತ್ತ ಮತ್ತಿ ನ್ಂತ್ರ ಹ್ಚಿ್ಚನ್ 
ಬಡಿಿದರದಲಿಲ 24 ಪರತ್ಶತ್ದಷತಟ ಹ್ಚಿ್ಚನ್ ಸಾಲಗಳನ್ತು ತಗ್ದ್ತಕ್್್ಂಡಿತ್ತ ಮತ್ತಿ ವಿಷವತ್ತಯಲದಲಿಲ ಸಿಲತಕ್ತಕ್್್ಂಡಿತ್ತ. 
2014 ರಲಿಲ, Paytm ಅನ್ತು  ಮಿಂಚಕಾಣಿ  ವಾಯಲ್ರ್ಟ ಸ್ೇವಗ್ಳ್ ಂದಿಗ ್ಪ್ಾರರಂಭಿಸಲಾಯತ್ತ, ಅದರ ನ್ಂತ್ರ ಸಂಸ್ೆಯತ 
ಮಿಂಚಕಾಣಿ ಪ್ಾವತ್ ವಹಿವಾಟತಗಳನ್ತು ಸಕ್ತರಯಗ್್ ಳಿಸಿತ್ತ. ಸಂಸ್ೆಯತ ಭಾರತ್ದ ಮೊಟಟಮೊದಲ ಪ್ಾವತ್ ಬಾಯಂಕ ಅನ್ತು 
ಪ್ಾರರಂಭಿಸಲತ 2016 ರಲಿಲ RBI ನಿಂದ ಪರವಾನ್ಗಿಯನ್ತು ಪಡದ್ತಕ್್್ಂಡಿತ್ತ. ಇದಲಲದ,್ ಭಾರತ್ವನ್ತು ನ್ಗದತ ರಹಿತ್ 
ಆರ್ಥಯಕತಯ್ಾಗಿ ಪರಿವತ್ಯಸತವುದತ Paytm ನ್ ಮತಖಯ ಉದಾ್ೇಶವಾಗಿತ್ತಿ. 
ನ್್ೇಟತ ಅಮಾನಿಯೇಕರಣವು ಜಾರಿಗ ್ಬಂದ ನ್ಂತ್ರ, ವಿಜಯ್ಡ ಶೇ್ಖರ್ ಶಮಾಯ ಅವರತ ನ್ಗದತ ಕ್್್ರತಯ್ನ್ತು ಎದತರಿಸಲತ 
ಮಿಂಚಕಾಣಿ ಮತ್ತಿ ಡಿಜಿಟಲ್ ವಹಿವಾಟತಗಳನ್ತು ಉತ್ೇಿಜಿಸಲತ ಪ್ಾರರಂಭಿಸಿದರತ. ವಾಸಿವವಾಗಿ, ಸಂಸ್ೆಯ ಮೊಬೈ್ಲ್ ವಾಯಲ್ರ್ಟ್‌ನ್ 
ಸ್ೇವಯ್ನ್ತು ಭಾರತ್ದಾದಯಂತ್ ಸಿವೇಕರಿಸಲಾಗಿದ.್ Paytm ನ್ ಲ್್ೇಗ್್ ೇ ಈಗ  ಟಿೇ ಅಂಗಡಿಗಳಿಂದ ಹಿಡಿದತ ಪರಮತಖ 
ಸಂಸ್ೆಗಳವರ್ಗ್ ಎಲ್ಲಡ ್ಜನ್ಪಿರಯವಾಗಿದ.್ 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  
   ಹ ೇಳಿ  

 • ಯಾವ ಗತಣಗಳು ವಿಜಯ್ಡ ಶ್ೇಖರ್ ಶಮಾಯ ಅವರನ್ತು ರ್ೇ್ತ್ರಿಸಿಕ್್್ಳುುವ ಉದಯಮಿಯನಾುಗಿ ಮಾಡಿದ ್ಎಂದತ 
ನ್್ೇಡ್್ೇಣ. 

• ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ನಿೇಡಿರತವಂತ್ ಭಾಗವಹಿಸತವವರ್್ಂದಿಗ್ ಉದಯಮರ್ಶೇಲತ ್ಮತ್ತಿ ಸಿೆತ್ಸಾೆಪಕತ್ವವನ್ತು 
ಚಚ್ಚಯಸಿ. 

•  

   ಹ ೇಳಿ  

 • ಚಟತವಟಿಕ್್ಯ ಸಹಾಯದಿಂದ ಉದಯಮರ್ಶೇಲತ ್ಮತ್ತ ಿಸಿೆತ್ಸಾೆಪಕತ್ವದ ಬಗ್ೆ ಇನ್ುಷತಟ ತ್ಳಿದತಕ್್್ ಳ ್ುೇಣ. 
 

 ರ್ಾಂಡದ ಚಟುವಟಿಕ   
 ಉದಾಮರ್ಶೇಲತ ೆಮತು ಿಸಿೆತ್ತಸಾೆಪಕತವ 

 ಇದ್್ ಂದತ ಗತಂಪತ ಚಟತವಟಿಕ್.್ 
 

 

ಮಾಡಿ  

 • ಇದತ ಗತಂಪತ ಕ್ಲ್ಸ ಎಂದತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ಸ್ಚ್ಚಸಿ. 
• ವಗಯವನ್ತು 4 ರ ಸಣಣ ಗತಂಪತಗಳಾಗಿ ವಿಂಗಡಿಸಿ. 
• ಪರತ್ ಗತಂಪಿಗ ್ತ್ಖ್್ ಿಕ್ಾಗದಗಳನ್ತು ನಿೇಡಿ. 
• ಸವಾಲಿನ್ ಸಮಯವನ್ತು ಎದತರಿಸಿದ, ಆದರ ್ಅಂತ್ಮವಾಗಿ ಯಶಸಿವಯಾದ ಉದಯಮಿಗಳ ಬಗ್ೆ ಅವರತ ಯೇಚ್ಚಸಬೇ್ಕತ 
ಎಂದತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ತ್ಳಿಸಿ. 

• ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ಚಚ್ಚಯಸಲತ ಮತ್ತ ಿಬರಯ್ಲತ 15 ನಿಮಿಷಗಳನ್ತು ನಿೇಡಿ. 
• ಸಮಯಕ್್ಾ ಸರಿಯಾಗಿ ರ್್ಕ ಮಾಡಿ. ನಿದಿಯಷಟ ಸಮಯದ ಮಿತ್ಯನ್ತು ಮಿೇರಿ ಹ್್ೇದರ ್ಗತಂಪಿಗ ್ತ್ವರಿತ್ವಾಗಿ 
ಸತತ್ತಿವಂತ್ ಹ್ೇಳಿ. 

• ಸವಾಲಿನ್ ಸಮಯವನ್ತು ಎದತರಿಸಿದ ಕ್್ಲವು ಉದಯಮರ್ಶೇಲತಯ್ ಉದಯಮಗಳ ಬಗ್ೆ ಯೇಚ್ಚಸಿ, ಆದರ ್ನ್ಂತ್ರ 
ಯಶಸಿಿನ್ ಕಥ್ಗಳಿಗ ್ಕ್ಾರಣವಾಯತ್ತ. 

• ಆ ಸಂಸ್ೆಯ ಸಾೆಪಕರತ ಯಾರತ? 
• ಅದತ ಯಾವ ಸವಾಲಿನ್ ಸಮಯಗಳನ್ತು ಎದತರಿಸಿತ್ತ? 
• ಆ ಸವಾಲತಗಳನ್ತು ಅದತ ಹ್ೇಗ ್ಜಯಸಿತ್ತ? 
• ಉದಯಮಿಗಳ ಸಿೆತ್ಸಾೆಪಕ ಗತಣಲಕ್ಷಣಗಳನ್ತು ಪಟಿಟ ಮಾಡಿ. 

ಚಟುವಟಿಕೆಯ ವಿವರಣ ೆ
• ಪರತ್ ಗತಂಪತ ತ್ಮಮ ಪರಸತತಿ್ಯನ್ತು ನಿೇಡಲತ. 
• ನಿೇವು ಈ ಸಂಸ್ೆಯನ್ತು ಏಕ್ ್ಆರಿಸಿದಿಾೇರಿ? 
• ಸಂಸ್ೆಯ ಯಶಸಿನಿ್ ಕಥ ್ಏನ್ತ? 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
 ಸಾರ ಾಾಂಶ   

 • ಘಟಕದ ಪರಮತಖ ಅಂಶಗಳನ್ತು ನಿೇವು ಸಂಕ್ಷಿಪಿಗ್್ ಳಿಸಬಹತದತ. 
• ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ಅವರತ ಚಟತವಟಿಕ್್ಗಳಿಂದ ಕಲಿತ್ದಾನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ. 
• ಅವರತ ಹ್್ ಂದಿರತವ ಯಾವುದ್ೇ ಪರಶು್ಗಳು ಅರ್ಥವಾ ಅನ್ತಮಾನ್ಗಳನ್ತು ಸಪಷಟಪಡಿಸಿ. 

 

ಘಟಕ 7.5.8: ಯಶಸುೆ ಮತುಿ ವ್ೆೈಫಲಾಗಳು 

 
ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  
 ಈ ಘಟಕದ ಅಂತ್ಯದ ವೇ್ಳ್ಗ ್ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಈ ಕ್್ಳಗಿರತವ ವಿಷಯಗಳನ್ತು ತ್ಳಿದತಕ್್್ಳುುವರತ: 
 ವ್ೈಫಲಯವನ್ತು ಹ್ೇಗ ್ಎದತರಿಸಬೇ್ಕ್್ಂದತ ಚಚ್ಚಯಸಿ 

 

 
 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿ 
 

ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು  
 

 
ಕ ೇಳಿ  
 
• ಏನ್್ ಅಸಾಧಯವಲಲ' ಎಂಬ ಉಲ್ಲೇಖವನ್ತು ನಿೇವು ಕ್್ೇಳಿದಿಾೇರಾ? 
• ಇದರ ಅರ್ಥಯವ್ೇನ್ತ ಎಂದತ ನಿೇವು ಯೇಚ್ಚಸತತ್ಿೇರಿ? 
• ಎಲಾಲ ಯಶಸಿವ ಉದಯಮಿಗಳು ರಾತ್್ರೇರಾತ್ರ ಪರಸಿದಧರಾದರತ ಅರ್ಥವಾ ಯಶಸಿವಯಾಗತವ ಮೊದಲತ ಅವರತ ಕಷಟಪಡಬ್ೇಕ್ೇ್ ಅರ್ಥವಾ 
ವ್ೈಫಲಯವನ್ತು ಎದತರಿಸಬೇ್ಕ್ಾಗಿತ್ತಿ ಎಂದತ ನಿೇವು ಭಾವಿಸತತ್ಿೇರಾ? 

 

 
 

• ಈ ಉದಾಹರಣಯ್ನ್ತು ನ್್ ೇಡ್್ ೇಣ. 
 

ಉದಾಹರಣ  
 

ಶಾರತಖ್ ಖ್ಾನ, ಎಸ್ಟಆಕ್ಯ್ ಅರ್ಥವಾ ಕ್ತಂಗ ಖ್ಾನ ಎಂದತ ಕ್ಡ ಕರಯ್ಲಪಡತತಾಿರ.್ ರಾತ್್ ರೇರಾತ್ರ ಸಾಟರ್ ಪಟಟ ಗಳಿಸಿದಾಾರಾ? 
ಶಾರತಖ್ ಖ್ಾನ ಅವರತ ತ್ಮಮ ಜಿೇವನ್ದಲಿಲ ಅನ್ೇಕ ಹ್್ ೇರಾಟಗಳನ್ತು ಕಂಡಿದಾಾರ ್- ಅವರತ ಬಿೇದಿಗಳಲಿಲ ಮಲಗಿದಾಾರ,್ ಚ್ಚಕಾ 
ವಯಸಿಿನ್ಲ್ಲೇ ತ್ನ್ುನ್ತು ಮತ್ತಿ ತ್ನ್ು ಸಹ್್ ೇದರಿಯನ್ತು ಪ್್್ ೇಷಿಸಲತ ಹಣ್ಗಾಡಿದಾಾರ ್ಮತ್ತ ಿಜಿೇವನ್ದ ಆರಂಭದಲಿಲಯ್ಕೇ ತ್ನ್ು 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  
 ಹ್ತಿ್ವರನ್ತು ಕಳ್ದತಕ್್್ ಂಡಿದಾಾರ್, ಇದತ ಅವರ ಸಹ್್ೇದರಿ ಮಾನ್ಸಿಕ ಆರ್್ ೇಗಯದ ಬಂ್ಬಲವನ್ತು ಪಡಯ್ಲತ ಕ್ಾರಣವಾಯತ್ತ. . 
ಇಷ್ಟಲಾಲ ಅವಯವಸ್ೆ, ಸವಾಲತಗಳ ನ್ಡತವ ್ತ್ನ್ುನ್ತು ತಾವೇ್ ಮತಂದಿಟತಟಕ್್್ ಂಡತ ಇಂದತ ‘ಬಾಲಿವುಡ ಬಾದ ಷಾ’ನಾಗಿ ತ್ಲ್ ಎತಿ್ 
ನಿಂತ್ದಾಾರ.್ ನಿಸಂಿಶಯವಾಗಿ ಆ ವಷಯಗಳು ಅವನಿಗ ್ಸತಲಭವಾಗಿರಲಿಲಲ. 
ಅವನ್ತ ಚ್ಚಕಾವನಿದಾಾಗ, ಅವನ್ತ ಮರೈ್ನ ಡ್ೈವ್‌ನ್ಲಿಲ ನಿಂತ್ತ,್‌“ನಾನ್ತ ಈ ನ್ಗರವನ್ತು ಒಂದತ ದಿನ್ ಆಳುತ್ೇಿನ್”್‌ಎಂದತ ಹೇ್ಳಿದನ್ತ. 
ಅವನ್ ತಾರಾಪಟಟದ ಸಮಯದಲಿಲ ಅರ್ಥವಾ ಮೊದಲತ ವ್ೈಫಲಯವು ಅವನ್ ಒಡನಾಡಿಯಾಗಿರಲಿಲಲ, ಅದತ ಇನ್್ು ಅವನ್ ಜಿೇವನ್ದ 
ಗಣನಿೇಯ ಭಾಗವಾಗಿದ.್ ಯಶಸತಿ ಸತಲಭವಾಗಿ ಸಿಗತವುದಿಲಲ. ಸ್್ೇಲನ್ತು ಒಪಿಪಕ್್್ಂಡತ ಸತಧಾರಿಸಿಕ್್್ ಳುಬೇ್ಕ್ಂ್ಬ ತ್ತಡಿತ್ವೇ್ 
ಅವರನ್ತು ತಾರ್ಯನಾುಗಿ ಮಾಡಿದತಾ. 

 
ಹ ೇಳಿ  

 
• ಯಶಸತಿ ಮತ್ತ ಿವ್ೈಫಲಯವನ್ತು ನಿೇವು ಹ್ೇಗ ್ವಾಯಖ್ಾಯನಿಸತತ್ಿೇರಿ? 
• ಭಯ ಎಂದರ್ೇನ್ತ? 
• ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ನಿೇಡಿರತವಂತ್ ಭಾಗವಹಿಸತವವರ್್ಂದಿಗ್ "ಯಶಸತಿ ಮತ್ತ ಿವ್ೈಫಲಯ" ಕತರಿತ್ತ ಚಚ್ಚಯಸಿ. 

 
ಕ ೇಳಿ  
 • ನಿೇವು ಭಯವನ್ತು ಅನ್ತಭವಿಸಿದಿಾೇರಾ ಅರ್ಥವಾ ಅನ್ತಭವಿಸಿದಿಾೇರಾ? 
• ಆ ಭಾವನಯ್ನ್ತು ಅನ್ತಭವಿಸಲತ ನಿೇವು ಏನ್ತ ಕ್ಾರಣವಾಯತ್ತ? 
• ನಿೇವು ಅದನ್ತು ಹ್ೇಗ ್ನಿಭಾಯಸಿದಿಾೇರಿ? 

 

 ಹ ೇಳಿ  

 
• ಚಟತವಟಿಕ್್ಯ ಸಹಾಯದಿಂದ ಯಶಸತಿ ಮತ್ತ ಿವ್ೈಫಲಯದ ಬಗ್ೆ ಕಲಿಯೇಣ. 

 

 
ರ್ಾಂಡದ ಚಟುವಟಿಕ   
 • ವಗಯವನ್ತು ನಾಲತಾ ಗತಂಪತಗಳಾಗಿ ವಿಂಗಡಿಸಿ. 
• ಅವರತ ಯಶಸಿವ ಉದಯಮಿಯನ್ತು ಸಂದರ್ಶಯಸಬೇ್ಕ್ಾದ ಒಂದತ ಸನಿುವ್ೇಶದ ಬಗ್ೆ ಯೇಚ್ಚಸಲತ ಅವರಿಗ್ ಸ್ಚ್ಚಸಿ. 
• ಚಟತವಟಿಕ್್ಯ ಉದ್ಾೇಶ ಮತ್ತಿ ಅವಧಿಯನ್ತು ವಿವರಿಸಿ. 
• ರ್ಶಸತಿ ಮತ್ತ ಿನಿರಿೇಕ್ಷಿತ್ ಕ್ಾಯಯಗಳಿಗ ್ಸಂಬಂಧಿಸಿದ ಮಾಗಯಸ್ಚ್ಚಗಳನ್ತು ಹ್್ಂದಿಸಿ. 
• ಅವರತ ಗತಂಪಿನಿಂದ ಒಬಬ ವಯಕ್ತಿಯನ್ತು ಸಂದಶಯಕರಾಗಿ ಮತ್ತ ಿಒಬಬರನ್ತು ಸಂದಶಯಕರಾಗಿ ಆಯ್ಕಾ ಮಾಡಬೇ್ಕತ. 
• ಸತತ್ಿಲ್ ಹ್್ೇಗಿ ಮತ್ತಿ ಅವರತ ಏನ್ತ ಮಾಡಬೇ್ಕ್ಂ್ದತ ಅರ್ಥಯಮಾಡಿಕ್್್ ಂಡಿದಾಾರ್ ಮತ್ತಿ ಪ್ಾತ್ರಗಳನ್ತು ಸರಿಯಾಗಿ 
ಚಚ್ಚಯಸತತ್ಿದಾಾರ ್ಎಂದತ ಖಚ್ಚತ್ಪಡಿಸಿಕ್್್ಳಿು. 

• ಪರತ್ಯಬಬರ್ ತ್ಮಮ ಪ್ಾತ್ರವನ್ತು ಅರ್ಥಯಮಾಡಿಕ್್್ ಳುುತಾಿರ್ಯ್ಕೇ ಎಂದತ ಪರಿರ್ಶೇಲಿಸಿ. ಅಗತ್ಯವಿದಾರ ್ಸಪಷಿಟೇಕರಣಗಳನ್ತು ನಿೇಡಿ. 
ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ತ್ಮಮ ಪ್ಾತ್ರಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಲತ ಮತ್ತಿ ನಿಧಯರಿಸಲತ ಸತಮಾರತ 5 ನಿಮಿಷಗಳನ್ತು ನಿೇಡಿ. 

• ಸಮಯ ಮತಗಿದ ತ್ಕ್ಷಣ ಚರ್ಯ್ಯನ್ತು ನಿಲಿಲಸಲತ ಗತಂಪತಗಳನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ. 
• ಪರತ್ ಗತಂಪನ್ತು ಒಂದ್್ ಂದಾಗಿ ಬರಲತ ಮತ್ತ ಿಅವರ ಸಂದಶಯನ್ವನ್ತು ರ್್ ೇಲ್ ಪ್್ಲೇ ಆಗಿ ಪರಸತಿತ್ಪಡಿಸಲತ ಆಹಾವನಿಸಿ. 
•  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
 ಅನುಕಮಲಕಾಕ ಗಿ ಟಿಪಪಣಿ ಗಳು   

 ಪಾತಾಾಭಿನಯಗಳನುು ಸುಲಭಗೊಳಿಸುವುದು 
          ಚಟುವಟಿಕೆಗಾಗಿ ತಯಾರಿ 
       1.ಸನಿುವ್ೇಶದ ವಿವರಗಳು ಮತ್ತಿ ಪ್ಾತ್ರದ ವಿವರಣ್ಗಳನ್ತು ಎಚರಿಿಕ್್ಯಂದ ಪರಿರ್ಶೇಲಿಸಿ. 

2.ಸನಿುವೇ್ಶದಲಿಲ ತ್ಳಿಸಲಾದ ಪರಮತಖ ಸಮಸ್ಯಗಳ್ ಂದಿಗ ್ಪರಿಚ್ಚತ್ರಾಗಿ. 
3.ಒದಗಿಸಿದ ವಿಷಯವನ್ತು ಅಧಯಯನ್ ಮಾಡಿ ಇದರಿಂದ ನಿೇವು ಪ್ಾತ್ರದಲಿಲ ಚ್ಚತ್ರಸಲಾದ ಸನಿುವೇ್ಶಗಳಿಗ ್ಸಂಬಂಧಿಸಿದ 
ಸಮಸ್ಯಗಳನ್ತುಪರಿಹರಿಸಲತ ಸಿದಧರಾಗಿರತವಿರಿ. 
4.ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಂದ ಉದಭವಿಸಬಹತದಾದ ಸಂಭಾವಯ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ನಿರಿೇಕ್ಷಿಸಿ ಮತ್ತ ಿಅವುಗಳನ್ತು ಪರಿಹರಿಸಲತ ಸಿದಧರಾಗಿರಿ. 

 ಚಟುವಟಿಕೆಯನುು ನಡೆಸುವುದು 
1. ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ನ್ತು ಪರಿಚಯಸಿ. ಪ್ಾತಾರಭಿನ್ಯವು ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ಅವರ ಹ್್ ಸ ಜ್ಞಾನ್, ಕ್ೌಶಲಯಗಳು ಮತ್ತಿ ಪರಿಕರಗಳನ್ತು 
 ಗಾರಹಕರ್್ ಂದಿಗ ್ನಿಜವಾದ ಸಂವಹನ್ಗಳನ್ತು ಅನ್ತಕರಿಸತವ ಸಂದಭಯಗಳಲಿಲ ಅನ್ವಯಸಲತ ಅವಕ್ಾಶವನ್ತು ಒದಗಿಸತತಿ್ದ ್ಎಂದತ 
ಒತಿ್ಹೇ್ಳುತಿ್ದ.್ 
2. ಜ್್ ೇಡಿಗಳನ್ತು ರ್ಪಿಸಲತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರನ್ತು ಕ್ೇ್ಳಿ. ಪ್ಾತ್ರಗಳನ್ತು ಯಾರತ ನಿವಯಹಿಸಬೇ್ಕ್ಂ್ದತ ಆಯ್ಕಾ ಮಾಡಲತ ಪರತ್ 
ಗತಂಪಿನ್  
ಸದಸಯರನ್ತು ನಿದೇ್ಯರ್ಶಸಿ. ಪರತ್ ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ವಿಭಿನ್ು ಪ್ಾತ್ರಗಳನ್ತು ನಿವಯಹಿಸಲತ/ಅಭಾಯಸ ಮಾಡಲತ ಅವಕ್ಾಶ ನಿೇಡಬೇ್ಕತ 
ಎಂಬತದನ್ತು ಗತಂಪತಗಳಿಗ ್ನ್ನ್ಪಿಸಿ. 

3. ಪರದಶಯನ್ವನ್ತು ನ್ಡ್ಸತವುದತ ಇದರಿಂದ ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಪ್ಾತ್ರಗಳು ಮತ್ತಿ ಬಂ್ಬಲ ಸಾಮಗಿರಗಳಿಗ ್ಸಂಬಂಧಿಸಿದ 
ನಿರಿೇಕ್ಷಗ್ಳ್ ಂದಿಗ ್ 
ಪರಿಚ್ಚತ್ರಾಗತತಾಿರ.್ 

4. ಪ್ಾತಾರಭಿನ್ಯದ ಸಮಯದಲಿಲ ಪರಸಪರ ಕ್ತರಯ್ಕಗಳ ಸಾವಭಾವಿಕತಯ್ನ್ತು ಕ್ಾಪ್ಾಡಿಕ್್್ ಳುಲತ, ಪ್ಾತಾರಭಿನ್ಯದ ಮೊದಲತ ತ್ಮಮ 
ಪ್ಾತ್ರಗಳವಿವರಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸದಂತ ್ಭಾಗವಹಿಸತವವರನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ. 

    5. ಪ್ಾತಾರಭಿನ್ಯನ್ಡ್ಸಲತ ಜ್್ ೇಡಿಗಳಿಗ ್15-20 ನಿಮಿಷಗಳನ್ತು ನಿೇಡಿ. 
    6. ಉದಭವಿಸಬಹತದಾದ ಯಾವುದ್ೇ ಪರಶು್ಗಳಿಗ ್ಉತಿ್ರಿಸಲತ ಮತ್ತಿ ಅಗತ್ಯವಿರತವಂತ ್ಮಾಗಯದಶಯನ್ ನಿೇಡಲತ ಗತಂಪತಗಳ      

ನ್ಡತವ ್ಪರಸಾರ ಮಾಡಿ. 
    7. ಎಲಾಲ ಜ್್ ೇಡಿಗಳು ಪ್ಾತಾರಭಿನ್ಯದ್್ ಂದಿಗ ್ಮತಗಿದ ನ್ಂತ್ರ, ಪರತ್ ಪ್ಾತಾರಭಿನ್ಯದ ಮ್ಮೇಲ್ ಸಂಕ್ಷಿಪವಿಾಗಿ ಅಧಿವ್ೇಶನ್ವನ್ತು 

ನ್ಡಸ್ಿ. 
    8. ಪ್ಾತಾರಭಿನ್ಯದ ಸಮಯದಲಿಲ ಏನಾಯತ್ತ ಎಂಬತದರ ಕತರಿತ್ತ ಮಾತ್ನಾಡಲತ ಐದತ ನಿಮಿಷಗಳನ್ತು ತ್ಗದ್ತಕ್್್ ಳುಲತ 

ಗತಂಪತಗಳನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ. ಗತಂಪತಗಳು ಮಾಡಬ್ೇಕತಪರತ್ ಪ್ಾತಾರಭಿನ್ಯಕ್್ಾ ಸಂಕ್ಷಿಪಿವಾಗಿ ನಿೇಡಿರತವ ಪರಶ್ುಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ. ತ್ಮಮ 
ಚರ್್ಯಯ ಸಮಯದಲಿಲ ರಚನಾತ್ಮಕ ಟಿೇಕ್್ಗಳನ್ತು ನಿೇಡಲತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರನ್ತು ಪ್್್ರೇತಾಿಹಿಸಿ. 

    9.ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ತ್ಮಮ ನಿಜ ಜಿೇವನ್ದಲಿಲ ಸಿಾಪಿ್ಟ ಮಾಡಲಾದ ಪ್ಾತ್ರಗಳನ್ತು ಹೇ್ಗ ್ಬಳಸತತಾಿರ ್ಎಂಬತದರ ಕತರಿತ್ತ ಯೇಚ್ಚಸಲತ 
ಕ್್ೇಳುವ ಮ್ಲಕ ಚಟತವಟಿಕ್ಯ್ನ್ತು ಮತಕ್ಾಯಿಗ್್ ಳಿಸಿ 
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 ಸಾರ ಾಾಂಶ   

 • ಪರಮತಖ ಅಂಶಗಳನ್ತು ಸಂಕ್ಷಿಪಿಗ್್ಳಿಸಿ ಮತ್ತ ಿಪರಶು್ಗಳಿಗ ್ಉತ್ಿರಿಸಿದ ನ್ಂತ್ರ ಘಟಕವನ್ತು ಸತತ್ಿ. 
 

        
         

ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
ಘಟಕ 7.6: ವ್ಾಣಿಜೂೆಾೇದಾಮಯಾಗಲು ತಯಾರಿ 

ಕಲಿಕೆಯ ಪಾಮುಖ ಫಲಿತಾಂಶಗಳು 
 

ಈ ಘಟಕ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳಗೆ ೆಭಾಗವಹಿಸುವವರು ಈ ಕಳೆಗಿರುವ ವಿಷಯಗಳನುು ತ್ತಳಿದುಕೊಳುುವಿರಿ : 
1. ಮಾರತಕಟ್ಟ ಸಂಶ್ ೇಧನಯ್ನ್ತು ಹ್ೇಗ ್ಕ್್ೈಗ್್ ಳುಲಾಗತತ್ಿದ ್ಎಂಬತದನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
2. ವಾಯಪ್ಾರ್್ೇದಯಮನ್ ೪ ಪಿ.ಗಳನ್ತು ವಿವರಿಸಿ 
3. ಕಲಪನ್ಯ ಉತಾಪದನ್ಯ ಪ್ಾರಮತಖಯತಯ್ನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
4. ಮ್ಲಭ್ತ್ ವಯವಹಾರ ಪರಿಭಾಷ್ಯನ್ತು ನ್ನ್ಪಿಸಿಕ್್್ಳಿು 
5. ಗಾರಹಕ ಸಂಬಂಧ ನಿವಯಹಣ್ ಅಗತ್ಯವನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
6. ಗಾರಹಕ ಸಂಬಂಧ ನಿವಯಹಣ್ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
7. ಜಾಲಬಂಧ ಅಗತ್ಯವನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
8. ಜಾಲಬಂಧದ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
9. ಗತರಿಗಳನ್ತು ಹ್್ ಂದಿಸತವ ಪ್ಾರಮತಖಯತಯ್ನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
10. ಅಲಾಪವಧಿಯ, ಮಧಯಮಾವಧಿಯ ಮತ್ತ ಿದಿೇರ್ಘಯವಧಿಯ ಗತರಿಗಳ ನ್ಡತವ ್ವಯತಾಯಸವನ್ತು ಗತರತತ್ಸಿ 
11. ವಯವಹಾರ ಯೇಜನಯ್ನ್ತು ಹ್ೇಗ ್ಬರಯ್ತವುದತ ಎಂಬತದನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
12. ಹಣಕ್ಾಸಿನ್ ಯೇಜನಾ ಪರಕ್ತರಯ್ಕಯನ್ತು ವಿವರಿಸಿ 
13. ನಿಮಮ ಅಪ್ಾಯವನ್ತು ನಿವಯಹಿಸಲತ ಮಾಗಯಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
14. ಬಾಯಂಕ ಗ ್ಹಣಕ್ಾಸತ ಅಜಿಯ ಸಲಿಲಸತವ ವಿಧಾನ್ ಮತ್ತ ಿಔಪರ್ಾರಿಕತ್ಗಳನ್ತು ವಿವರಿಸಿ 
15. ತ್ಮಮ ಸವಂತ್ ಉದಯಮವನ್ತು ಹ್ೇಗ ್ನಿವಯಹಿಸತವುದತ ಎಂಬತದನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
16. ಉದಯಮವನ್ತು ಪ್ಾರರಂಭಿಸತವ ಮೊದಲತ ಪರತ್ಯಬಬ ವಾಣಿಜ್್ ಯೇದಯಮಿ ಕ್್ೇಳಬೇ್ಕ್ಾದ ಪರಮತಖ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಪಟಿಟ 
ಮಾಡಿ 
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ಘಟಕ 7.6.1: ಮಾರುಕಟ್ೆಟ ಅಧ್ಾಯನ/ ವ್ಾಾಪಾರೊೇದಾಮದ 4.  
        ಪಿಗಳು/ ಕಲಪರ್ೆಯ ಪಾಾಮುಖಾತೆ: ಮಾರುಕಟ್ೆಟ 
 

 
ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  
 

ಈ ಘಟಕ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳಗೆ ೆಭಾಗವಹಿಸುವವರು ಈ ಕಳೆಗಿರುವ ವಿಷಯಗಳನುು ತ್ತಳಿದುಕೊಳುುವಿರಿ : 
 ಮಾರತಕಟ್ಟ ಸಂಶ್ ೇಧನಯ್ನ್ತು ಹ್ೇಗ ್ನ್ಡಸ್ಲಾಗತತ್ಿದ್ ಎಂಬತದನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
 ವಾಯಪ್ಾರ್್ೇದಯಮದ ೪ ಪಿಯನ್ತು ವಿವರಿಸಿ 
 ಕಲಪನ್ಯ ಉತಾಪದನ್ಯ ಪ್ಾರಮತಖಯತ್ಯನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 

 

 ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು  
  ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿ 
 ತ್ಖ್್ಿ ಕ್ಾಗದಗಳು 
 ಗತರತತ್ತಗಾರ ಲ್ೇಖನಿ 
 ಕ್ಾಗದದ ಖ್ಾಲಿ ಹಾಳ್ಗಳು 

 

 
ಕ ೇಳಿ  
  ನಿೇವು ಉಪಹಾರ ಗೃಹ ತ್ರಯ್ಲತ ಬಯಸತತಿ್ೇರಿ ಎಂದತ ಭಾವಿಸ್್ೇಣ, ನಿೇವು ಯಾವ ಅಂಶಗಳನ್ತು 
ಪರಿಗಣಿಸತತ್ಿೇರಿ? 

 ನಿಮಮ ಉಪಹಾರಗೃಹವನ್ತು ನಿೇವು ಹ್ೇಗ ್ಪರರ್ಾರ ಮಾಡತತ್ಿೇರಿ? 
 

 ಉದಾಹರಣ  
 ಈ ಉದಾಹರಣಯೆಲಿಲ ರ್ೂೆೇಡೊೇಣ 

ಅಜತಯನ ಎಂಬಿಎ ಓದಿದತಾ ಸಂಸ್ೆಯಂದರಲಿಲ ಕ್ಲ್ಸ ಮಾಡತತ್ಿದಾ. ಆದರ ್ಭಾರತ್ಕ್್ಾ ಬರತವ ವಿದೇ್ರ್ಶ ಪರವಾಸಿಗರಿಗಾಗಿ 
ಕಡಿಮ್ಮ ವ್ಚಿದ ವಸತ್ ನಿಲಯವನ್ತು ಆರಂಭಿಸಲತ ಬಯಸಿದಾರತ. ಯೇಜನಯ್ನ್ತು ಪ್ಾರರಂಭಿಸತವ ಮೊದಲತ ಅವರತ 
ಬಹಳಷತಟ ಅರ್ಥವಾ ಮಾರತಕಟ್ಟ ಸಂಶ್ ೇಧನ ್ಮಾಡಿದರತ. ಅವರತ ಸಂಗರಹಿಸಿದ ಮಾಹಿತ್ಯ ಆಧಾರದ ಮ್ಮೇಲ್, ಅವರತ ತ್ಮಮ 
ವಯವಹಾರ ಯೇಜನಯ್ನ್ತು ಮಾಡಿದರತ. ಅವರ ವಸತ್ ನಿಲಯ ಈಗ ಅಭಿವೃದಿಧ ಹ್್ಂದತತಿ್ದ್ ಮತ್ತಿ ಅವರತ ಇತ್ರ 
ಪರವಾಸಿ ತಾಣಗಳಿಗ ್ವಿಸಿರಿಸತವ ಚ್ಚಂತ್ನಯ್ಲಿಲದಾಾರ್. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
 

ರ್ಾಂಡದ ಚಟುವಟಿಕ   
 ಮಾರುಕಟ್ೆಟಯ ಅಧ್ಾಯನ 

      ಇದ್್ಂದತ ಗತಂಪತ ಚಟತವಟಿಕ್.್ 
      ನಿೇವು  ಬ್್ೇಧನಾ ಕ್್ೇಂದರ ಆರಂಭಿಸಲತ ಬಯಸತತಿ್ೇರಾ?. 
     ನಿೇವು ಯಾವ ರಿೇತ್ಯ ಸಂಶ್ ೇಧನಯ್ನ್ತು ಮಾಡತತ್ಿೇರಾ? 
ಚಟುವಟಿಕೆ ಸಂಕ್ಷಿಪಿವ್ಾಗಿ 
 ಪರತ್ ಗತಂಪಿಗ ್ಮತಂದ್ ಬರಲತ ಮತ್ತ ಿಸಂಕ್ಷಿಪಿ ಪರಸತತಿ್ಯನ್ತು ನಿೇಡಲತ ಹ್ೇಳಿ. 
 ಸಂವಾದಾತ್ಮಕವಾಗಿರಲತ ಮತ್ತಿ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಕ್್ೇಳಲತ ಇತ್ರ ಗತಂಪತಗಳನ್ತು ಪ್್್ರೇತಾಿಹಿಸಿ. 
 ನಿಮಮ ಸಂಶ್ ೇಧನಯ್ನ್ತು ಮಾಡತವಾಗ ನಿೇವು ಯಾವ ಅಂಶಗಳನ್ತು ಗಮನ್ದಲಿಲಟತಟಕ್್್ಂಡಿದಿಾೇರಿ? 
 ನ್ಮಮ ಸಂಶ್ ೇಧನಯ್ ಆಧಾರದ ಮ್ಮೇಲ್ ನಿೇವು ಮತಂದ ್ಹ್್ೇಗಿ ಬ್್ೇಧನಾ ಕ್್ೇಂದರವನ್ತು ತ್ರಯ್ತತ್ಿೇರಾ? 

 

   ಹ ೇಳಿ  

  ಭಾಗವಹಿಸತವವರ್್ಂದಿಗ್ “ಮಾರತಕಟ್ಟ ಅಧಯಯನ್”್‌ಕತರಿತ್ತ ಚಚ್ಚಯಸಿ. ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯನ್ತು ನ್್ೇಡಿ. 
 ಚಟತವಟಿಕ್್ಯ ಸಹಾಯದಿಂದ ಮಾರತಕಟ್ಟ ಅಧಯಯನ್ ಮತ್ತ ಿಸಂಶ್ ೇಧನಯ್ ಬಗ್ೆ ತ್ಳಿದತಕ್್್ಳ್ ುೇಣ. 

 

 
ಮಾಡಿ  

  ಇದತ ಗತಂಪತ ಕ್ಲ್ಸ ಎಂದತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ಸ್ಚ್ಚಸಿ. 
 ವಗಯವನ್ತು ೪ ಅರ್ಥವಾ ೬ ರ ಸಣಣ ಗತಂಪತಗಳಾಗಿ ವಿಂಗಡಿಸಿ. 
 ಪರತ್ ಗತಂಪಿಗ ್ಒಂದತ ತ್ಖ್್ ಿಕ್ಾಗದಗಳನ್ತು ನಿೇಡಿ. 
 ಅವರತ ತ್ಮಮದ್ೇ ಆದ ಬ್್ ೇಧನಾ ಕ್್ೇಂದರವನ್ತು ಪ್ಾರರಂಭಿಸಬೇ್ಕತ ಎಂದತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ತ್ಳಿಸಿ. 
 ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ಅವರತ ಮಾಡಬೇ್ಕ್ಾಗಿರತವ ಸಂಶ ್ೇಧನಾ ಕ್ಾಯಯವನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಲತ ಮತ್ತ ಿಬರಯ್ಲತ ೧೦ 
ನಿಮಿಷಗಳ ಕ್ಾಲಾವಕ್ಾಶ ನಿೇಡಿ. 

 ಸಮಯಕ್್ಾ ಸರಿಯಾಗಿ ಪರಿರ್ಶೇಲಿಸಿ. ನಿದಿಯಷಟ ಸಮಯದ ಮಿತ್ಯನ್ತು ಮಿೇರಿ ಹ್್ೇದರ ್ಗತಂಪಿಗ ್ತ್ವರಿತ್ವಾಗಿ 
ಸತತ್ತಿವಂತ್ ಹ್ೇಳಿ. 

 

 
 

 ಬ್್ ೇಧನಾ ಕ್್ೇಂದರವನ್ತು ತರ್ಯ್ತವ ಮ್ಲಕ ನಿೇವು ಸ್ೇವಯ್ನ್ತು ನಿೇಡತತ್ಿರತವಿರಿ. 
 

  ಹ ೇಳಿ  

 

 
 

 ಅದನ್ತು ತ್ರಯ್ತವ ಮೊದಲತ ನಿೇವು ಯಾವ ಅಂಶಗಳನ್ತು ನ್ನ್ಪಿನ್ಲಿಲಟತಟಕ್್್ ಳುುತ್ಿೇರಾ? 
  

 

ಕ ೇಳಿ  
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

 

 

 

 

 

 

 

  

 
ರ್ಾಂಡದ ಚಟುವಟಿಕ   
 ವ್ಾಾಪಾರೊೇದಾಮನ ೪ ಪಿ  

 ಇದ್್ಂದತ ಗತಂಪತ ಚಟತವಟಿಕ್್. 
 ನಿೇವು ನಾಲತಾ ವಿಭಿನ್ು ವಿಭಾಗಗಳಿಗ್ ಪ್್ನ್ುನ್ತು ಮಾರಾಟ ಮಾಡಬ್ೇಕತ: 
1. ಗಾರಮಿೇಣ ಗಾರಮಸೆರತ 
2. ಗಾರಮಿೇಣ ಮಧಯಮ ವಗಯ 
3. ನ್ಗರ ಮಧಯಮ ವಗಯ 
4. ಮ್ಮೇಲಮಟಟದ ರ್ಶರೇಮಂತ್ ಜನ್ರತ (ಸಾೆಪಿತ್ ಮಾರತಕಟ್ಟ) 
ವಾಯಪ್ಾರ್್ೇದಯಮನ್ ೪ ಪಿ ಗಳನ್ತು ಗಮನ್ದಲಿಲಟತಟಕ್್್ ಂಡತ, ಲ್ೇಖನಿ ಅನ್ತು ಮಾರಾಟ ಮಾಡಲತ ನಿೇವು ಯಾವ 
ವಾಯಪ್ಾರ್್ೇದಯಮ ತ್ಂತ್ರವನ್ತು ವಿನಾಯಸಗ್್ ಳಿಸತತ್ಿೇರಿ? 
ಚಟುವಟಿಕೆ ಸಂಕ್ಷಿಪಿವ್ಾಗಿ 

 ತ್ಮಮ ಕ್ಾಯಯತ್ಂತ್ರವನ್ತು ಪರಸತಿತ್ಪಡಿಸಲತ ಪರತ್ ಗತಂಪನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ 
 ಇತ್ರ ಗತಂಪತಗಳನ್ತು ಸಂವಾದಾತ್ಮಕವಾಗಿರಲತ ಮತ್ತ ಿಪರಶು್ಗಳನ್ತು 

 

 
ಮಾಡಿ  

  ಇದತ ಗತಂಪತ ಕ್ಲ್ಸ ಎಂದತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ಸ್ಚ್ಚಸಿ. 
 ವಗಯವನ್ತು ನಾಲತಾ ಗತಂಪತಗಳಾಗಿ ವಿಂಗಡಿಸಿ. 
 ಪರತ್ ಗತಂಪಿಗ ್ಒಂದತ ತ್ಖ್್ ಿಕ್ಾಗದಗಳನ್ತು ನಿೇಡಿ. 

 ಪರತ್ ಗತಂಪಿಗ ್ಲ್ೇಖನಿಗಳನ್ತು ಮಾರಾಟ ಮಾಡಲತ ಗತರಿ ಪ್್ರೇಕ್ಷಕರನ್ತು ನಿಯೇಜಿಸಿ: 
1. ಗಾರಮಿೇಣ ಗಾರಮಸೆರತ 
2. ಗಾರಮಿೇಣ ಮಧಯಮ ವಗಯ 
3. ನ್ಗರದ ಮಧಯಮ ವಗಯ 

 

 
 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ನಿೇಡಿರತವಂತ್ ಭಾಗವಹಿಸತವವರ್್ಂದಿಗ್ " ವಾಯಪ್ಾರ್್ೇದಯಮನ್ ೪ ಪಿ.ಗಳನ್ತು "  
ಚಚ್ಚಯಸಿ. 
 

  ಹ ೇಳಿ  

 

 
 

 ಚಟತವಟಿಕ್್ಯ ಸಹಾಯದಿಂದ ವಾಯಪ್ಾರ್್ೇದಯಮನ್ ೪ ಪಿ ಗಳ ಬಗ್ೆ ತ್ಳಿದತಕ್್್ಳ್ ುೇಣ. 
 

  ಹ ೇಳಿ  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  

 ಸಾರ ಾಾಂಶ   
 

 ಘಟಕದ ಪರಮತಖ ಅಂಶಗಳನ್ತು ಸಂಕ್ಷಿಪಿಗ್್ ಳಿಸಿ 
 ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ಅವರತ ಚಟತವಟಿಕ್್ಗಳಿಂದ ಏನ್ತ ಕಲಿತ್ರತ ಎಂದತ ಕ್್ೇಳಿ. 
 ಅವರಿಗ್ ಯಾವುದ್ೇ ಸಂದ್ೇಹಗಳಿದಾರ್ ಕ್ೇ್ಳಲತ ಅವರನ್ತು ಪ್್್ರೇತಾಿಹಿಸಿ. 

 

   ಹ ೇಳಿ  

  ಪರತ್ಯಬಬ ವಾಣಿಜ್್ ಯೇದಯಮಿಯತ ತಾನ್ತ ಮಾರಾಟ ಮಾಡಲತ ಬಯಸತತಾಿನ ್ಎಂಬ ಕಲಪನ್ಯನ್ತು ಹ್್ಂದಿದಾಾನ.್ 
ಅದತ ಸ್ೇವಯ್ಾಗಿರಬಹತದತ ಅರ್ಥವಾ ಉತ್ಪನ್ುವಾಗಿರಬಹತದತ  

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ನಿೇಡಿರತವಂತ್ "ಐಡಿಯಾದ ಪ್ಾರಮತಖಯತ್" ಕತರಿತ್ತ ಚಚ್ಚಯಸಿ. 
 

 

4. ಮ್ಮೇಲಮಟಟದ ರ್ಶರೇಮಂತ್ರತ 
 ವಾಯಪ್ಾರ್್ೇದಯಮನ್ ೪ ಪಿ ಗಳನ್ತು ಗಮನ್ದಲಿಲಟತಟಕ್್್ಂಡತ ಅವರತ ವಾಯಪ್ಾರ್್ೇದಯಮ ತ್ಂತ್ರವನ್ತು ವಿನಾಯಸಗ್್ಳಿಸಬ್ೇಕತ 
ಎಂದತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ್ ತ್ಳಿಸಿ. 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ಚಚ್ಚಯಸಲತ ೨೦ ನಿಮಿಷಗಳ ಕ್ಾಲಾವಕ್ಾಶ ನಿೇಡಿ ಮತ್ತ ಿಅವರ ಕ್ಾಯಯತ್ಂತ್ರದ್್ ಂದಿಗ ್ಬನಿು. 
 ಸಮಯಕ್್ಾ ಸರಿಯಾಗಿ ಪರಿರ್ಶೇಲಿಸಿ. ನಿದಿಯಷಟ ಸಮಯದ ಮಿತ್ಯನ್ತು ಮಿೇರಿ ಹ್್ೇದರ ್ಗತಂಪಿಗ ್ತ್ವರಿತ್ವಾಗಿ 
ಸತತ್ತಿವಂತ್ ಹ್ೇಳಿ 
ಚಟುವಟಿಕೆ ಸಂಕ್ಷಿಪಿವ್ಾಗಿ 

 ಮತಂದ್ ಬರಲತ ಮತ್ತ ಿಸಂಕ್ಷಿಪಿ ಪರಸತಿತ್ಯನ್ತು ನಿೇಡಲತ ಪರತ್ ಗತಂಪನ್ತು ಕ್ೇ್ಳಿ. 
 ಪರತ್ ಗತಂಪಿಗ ್ತ್ಮಮ ವಾಯಪ್ಾರ್್ೇದಯಮ ತ್ಂತ್ರವನ್ತು ವಿನಾಯಸಗ್್ ಳಿಸತವಾಗ ಅವರತ ಏನ್ತ ಮನ್ಸಿಿನ್ಲಿಲಟತಟಕ್್್ ಂಡಿದಾಾರ ್
ಎಂಬತದನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ. 

 ಸಂವಾದಾತ್ಮಕವಾಗಿರಲತ ಮತ್ತಿ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಕ್್ೇಳಲತ ಇತ್ರ ಗತಂಪತಗಳನ್ತು ಪ್್್ರೇತಾಿಹಿಸಿ. 
   
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  
 

ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  
 ಈ ಪ್ಾಠದ ಅಂತ್ಯದ ವ್ೇಳ್ಗ್ ಭಾಗವಹಿಸತವವರತಈ ಕ್್ಳಗಿರತವ ವಿಷಯಗಳನ್ತು ತ್ಳಿದತಕ್್್ಳುುವಿರಿ 

 ಮ್ಲ ವಾಯಪ್ಾರ ಪರಿಭಾಷ್ಯನ್ತು ನ್ನ್ಪಿಸಿಕ್್್ಳಿು 
 

 
ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು  
 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿ 
 

 ಹ ೇಳಿ  

  ಕ್್ಲವು ಮ್ಲಭ್ತ್ ವಯವಹಾರ ಪರಿಭಾಷ್ಯನ್ತು ನ್ನ್ಪಿಸಿಕ್್್ಳ್ ುೇಣ. 
 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ನಿೇಡಿರತವಂತ್ ವಾಯಪ್ಾರ ಘಟಕದ ಪರಿಕಲಪನಗ್ಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ. 
 ಚಟತವಟಿಕ್್ಯನ್ತು ಹ್್ಂದತವ ಮ್ಲಕ ಕ್್ಲವು ಮ್ಲಭ್ತ್ ವಯವಹಾರ ಪರಿಭಾಷಯ್ನ್ತು ಕಲಿಯೇಣ. 
  ಇಂದತ ನಾವು ರಸಪರಶು್ಯನ್ತು ಹ್್ಂದಿದ್ಾೇವ.್ 

 

 
ಮಾಡಿ  

   ವಗಯವನ್ತು ಎರಡತ ಗತಂಪತಗಳಾಗಿ ವಿಂಗಡಿಸಿ ಮತ್ತಿ ಪರತ್ ಗತಂಪಿಗ್ ಹ್ಸರನ್ತು ನಿೇಡಿ. 
  ರಸಪರಶು್ ನಿಯಮಗಳನ್ತು ವಿವರಿಸಿ. ಪರತ್ ಸರಿಯಾದ ಉತ್ಿರಕ್ಾಾಗಿ ಗತಂಪಿಗ ್೧ ಅಂಕ ಸಿಗತತ್ಿದ.್ 
  ಗತಂಪಿಗ ್ಉತ್ಿರಿಸಲತ ಸಾಧಯವಾಗದಿದಾರ್ ಪರಶು್ಯನ್ತು ಮತಂದಿನ್ ಗತಂಪಿಗ ್ರವಾನಿಸಲಾಗತತ್ಿದ್. 
  ಚಟತವಟಿಕ್್ಯ ಉದಾ್ೇಶ ಮತ್ತಿ ಅವಧಿಯನ್ತು ವಿವರಿಸಿ. 
  ರಸಪರಶು್ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಕ್ೇ್ಳಿ. 
  ಗತಂಪತಗಳ ಅಂಕವನ್ತು ಇರಿಸಿಕ್್್ಳಿು. 
  ರ್ಶಸತಿ ಮತ್ತ ಿನಿರಿೇಕ್ಷಿತ್ ಕ್ಾಯಯಗಳಿಗ ್ಸಂಬಂಧಿಸಿದ ಮಾಗಯಸ್ಚ್ಚಗಳನ್ತು ಹ್್ಂದಿಸಿ. 

 

ಘಟಕ 7.6.2: ವ್ಾಾಪಾರ ಘಟಕದ ಪರಿಕಲಪರ್ೆಗಳು 

 
 

 ಚಟತವಟಿಕ್್ಯತ ರಸಪರಶು್ಯಾಗಿದ್. 
 

ಚಟುವಟಿಕ  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
 ಅನುಕಮಲಕಾಕ ಗಿ ಟಿಪಪಣಿ ಗಳು   

 ರಸಪಾಶೆುಗಾಗಿ ಪಾಶೆುಗಳು 
1. ಬಿ2ಬಿ ಎಂದರ್ ಏನ್ತ? 

ವಾಯಪ್ಾರದಿಂದ ವಾಯಪ್ಾರ 
2. ಹಣಕ್ಾಸತ ವರದಿ ಎಂದರ್ೇನ್ತ? 

ವಯವಹಾರದ ವಹಿವಾಟತಗಳು ಮತ್ತ ಿವ್ಚಿಗಳ ಸಮಗರ ಖ್ಾತ ್
3. ಮಾರಾಟ ನಿರಿೇಕ್ಷ್ಯತ ಯಾರತ? 

ಸಂಭಾವಯ ಗಾರಹಕ  
4. ಕ್್ಲಸದ ಬಂಡವಾಳವನ್ತು ಹ್ೇಗ ್ಲ್ಕಾ ಹಾಕಲಾಗತತ್ಿದ?್                       

ಪರಸತಿತ್ ಸವತ್ತಿಗಳು - ಪರಸತಿತ್ ಹ್್ಣ್ಗಾರಿಕ್ಗ್ಳು 
5. ವಾಯಪ್ಾರದ ಒಟಾಟರ್ ಮೌಲಯದ ಅಂದಾಜನ್ತು ಏನ್ಂದತ ಕರಯ್ತತಾಿರ?್ 

  ಮೌಲಯಮಾಪನ್ 
6. ನಿೇವು ಮನ್ಯನ್ತು ಖರಿೇದಿಸತತಿ್ದಿಾೇರಿ. ಇದತ ಯಾವ ರಿೇತ್ಯ ವಹಿವಾಟತ? 

 ಸಂಕ್ತೇಣಯ ವಹಿವಾಟತ 
7. ನಿವವಳ ಆದಾಯವನ್ತು ನಿೇವು ಹ್ೇಗ ್ಲ್ಕಾ ಹಾಕತತಿ್ೇರಿ? 

 ಆದಾಯ ಮ್ಮೈನ್ಸ್ಟ ವ್ಚಿಗಳು 
8. ಹ್ಡಿಕ್ಯ್ ಮ್ಮೇಲಿನ್ ಆದಾಯವನ್ತು ಹ್ೇಗ ್ವಯಕಪಿಡಿಸಲಾಗತತ್ಿದ್? 

ಶ್ೇಕಡಾವಾರತ ಪರಮಾಣದಲಿಲ 
9. ಮಾರಾಟವಾದ ಸರಕತಗಳ ಬಲ್್ಯನ್ತು ನಿೇವು ಹ್ೇಗ ್ಲ್ಕಾ ಹಾಕತತಿ್ೇರಿ? 

ಉತ್ಪನ್ುಗಳ ವ್ಚಿವನ್ತು ಹ್್ ರತ್ತಪಡಿಸಿ ವಸತಿಗಳ ಬಲ್್ 
10. ಆದಾಯ ಎಂದರ್ೇನ್ತ? 

ಖಚತಯಗಳನ್ತು ಕಳ್ಯತವ ಮೊದಲತ ಆದಾಯದ ಒಟತಟ ಮೊತ್ಿ. 
11. ಬ್ರೇಕ-ಈವನ ಪ್ಾಯಂರ್ಟ ಎಂದರ್ೇನ್ತ? 

ಈ ಹಂತ್ದಲಿಲ ಕಂಪನಿಯತ ಲಾಭ ಅರ್ಥವಾ ನ್ಷಟವನ್ತು ಉಂಟತಮಾಡತವುದಿಲಲ. ಒಟತಟ ವ್ಚಿ ಮತ್ತಿ ಒಟತಟ ಆದಾಯ   
ಸಮಾನ್ವಾಗಿರತತ್ಿದ.್ 
 
 

 

 
 

 ಪರಮತಖ ಅಂಶಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸತವ ಮ್ಲಕ ಘಟಕವನ್ತು ಸಾರಾಂಶಗ್್ಳಿಸಿ. 
  

ಸಾರ ಾಾಂಶ   
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  
 

 

12. ಸರಳ ಬಡಿಿಯನ್ತು ಲ್ಕ್ಾಾರ್ಾರ ಮಾಡಲತ ಬಳಸತವ ಸ್ತ್ರ ಯಾವುದತ? 
       A = P(1 + rt); R = r * 100 
13. ಮ್ರತ ರಿೇತ್ಯ ವಾಯಪ್ಾರ ವಹಿವಾಟತಗಳು ಯಾವುವು? 
     ಸರಳ, ಸಂಕ್ತೇಣಯ ಮತ್ತಿ ನ್ಡಯ್ತತಿ್ರತವ ವಹಿವಾಟತಗಳು 
14. ಕ್ಾಲಾನ್ಂತ್ರದಲಿಲ ಆಸಿಿಯ ಅವನ್ತ್ಯ ಮೌಲಯವನ್ತು ಕರಯ್ಲಾಗತತ್ಿದ ್ . 

ಸವಕಲತ 
15. ಬಂಡವಾಳದ ಎರಡತ ಮತಖಯ ವಿಧಗಳು ಯಾವುವು? 

   ಸಾಲ ಮತ್ತಿ ಇಕ್ತವಟಿ 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  

 ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು  
  ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿ 

 

 
ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  
 ಈ ಪಾಠದ ಅಂತಾದ ವ್ೆೇಳಗೆೆ ಭಾಗವಹಿಸುವವರು ಈ ಕೆಳಗಿರುವ ವಿಷಯಗಳನುು ತ್ತಳಿದುಕೊಳುುವಿರಿ 

 ಗಾರಹಕ ಸಂಬಂಧ ನಿವಯಹಣ್ ಅಗತ್ಯವನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
 ಗಾರಹಕ ಸಂಬಂಧ ನಿವಯಹಣ್ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
 ಜಾಲಬಂಧದ  ಅಗತ್ಯವನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
 ಜಾಲಬಂಧದ  ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 
 

 

ಘಟಕ 7.6.3: ಗಾಾಹಕ ಸಂಬಂಧ್ ನಿವಾಹಣೆ ಮತುಿ 
ಜಾಲಬಂಧ್ 

 ಹ ೇಳಿ  

  ಪರತ್ ಯಶಸಿಿನ್ ವಯವಹಾರದ ಕ್ತೇಲಿಯತ ಗಾರಹಕರ ನಿರಿೇಕ್ಷಗ್ಳನ್ತು ಅರ್ಥಯಮಾಡಿಕ್್್ ಳುುವುದತ ಮತ್ತಿ ಅತ್ತಯತಿ್ಮ ಗಾರಹಕ 
ಸ್ೇವಯ್ನ್ತು ಒದಗಿಸತವುದತ. 

 ಗಾರಹಕ ಸಂಬಂಧ ನಿವಯಹಣ್ ಮತ್ತಿ ಅದರ ಪರಯೇಜನ್ಗಳ ಬಗ್ೆ ಚಚ್ಚಯಸಿ. ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯನ್ತು ನ್್ೇಡಿ. 
 ಅತ್ತಯತ್ಿಮ ಗಾರಹಕ ಸ್ೇವಯ್ನ್ತು ಒದಗಿಸತವುದತ ಒಳಗ್್ ಂಡಿರತತ್ಿದ್: 

 ನಿಮಮ ಗಾರಹಕರನ್ತು ಗೌರವದಿಂದ ನ್ಡಸ್ಿಕ್್್ ಳುುವುದತ. 
 ಅವರ ಅಗತ್ಯ/ ವ್ೇಳಾಪಟಿಟಯ ಪರಕ್ಾರ ಲಭಯವಿರಬೇ್ಕತ. 
 ದ್ರತಗಳನ್ತು ಸಮರ್ಥಯವಾಗಿ ನಿವಯಹಿಸತವುದತ. 
 ದಿೇಘಯಕ್ಾಲದ ಸಂಬಂಧಗಳನ್ತು ನಿಮಿಯಸತವುದತ 
  ನಿಯಮಿತ್ ಪರತ್ಕ್ತರಯ್ಕಯನ್ತು ಸಂಗರಹಿಸತವುದತ. 

  
 

 
ಕ ೇಳಿ  
  ಗಾರಹಕರತ/ಕ್್್ಳುುವವರಿಲಲದ ್ನಿಮಮ ವಾಯಪ್ಾರ ನ್ಡ್ಯಬಹತದೇ್? 

 ಯಾವುದ್ೇ ವಯವಹಾರದಲಿಲ ಅತ್ಯಂತ್ ಪರಮತಖ ಘಟಕ ಯಾರತ? 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  

 
ಮಾಡಿ  

  ಗತಂಪತ ಗಾತ್ರದ ಆಧಾರದ ಮ್ಮೇಲ್ ತ್ರಗತ್ಯನ್ತು ಗರಿಷಠ ಆರತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ನಾಲತಾ ಗತಂಪತಗಳಾಗಿ ವಿಂಗಡಿಸಿ. 
 ಪರತ್ ಗತಂಪಿಗ ್ಒಂದತ ಪರಕರಣ ಅಧಯಯನ್ವನ್ತು ನಿೇಡಿ. 
 ಪರಕರಣವನ್ತು ಎಚರಿಿಕ್ಯ್ಂದ ಓದಲತ ಅವರಿಗ್ ಸ್ಚ್ಚಸಿ. 
 ಗತಂಪತ ಅವರಲಿಲ ಪರಕರಣವನ್ತು ವಿಶ್ಲೇಷಿಸಲತ ಮತ್ತಿ ಚಚ್ಚಯಸಲತ ಮತ್ತ ಿನಿೇಡಿದ ಸಮಸ್ಯಗ ್ಪರಿಹಾರವನ್ತು 
ಕಂಡತಕ್್್ಳುಲತ ನಿರಿೇಕ್ಷಿಸಲಾಗಿದ್. 

 ಮಂಡಳಿನ್ಲಿಲ ಚರ್್ಯಯ ಅಂಶಗಳನ್ತು (ಡಿ-ಬಿರೇಫ ಪರಶು್ಗಳು) ಕ್್ಳಗ ್ಇರಿಸಿ. ಪರಕರಣವನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಲತ ತ್ರಗತ್ಗ ್೫ - 
೧೦ ನಿಮಿಷಗಳ ಕ್ಾಲಾವಕ್ಾಶ ನಿೇಡಿ ಮತ್ತ ಿಅವರ ಪರಿಹಾರಗಳನ್ತು ಗಮನಿಸಿ. 

 ೧೦ ನಿಮಿಷಗಳ ಕ್್್ನ್ಯಲಿಲ, ತ್ಂಡವು ತ್ಮಮ ಪರಕರಣದ ಪರಿಹಾರವನ್ತು ತ್ರಗತ್ಗ ್ಪರಸತಿತ್ಪಡಿಸಬೇ್ಕತ. 
 

 

 
ರ್ಾಂಡದ ಚಟುವಟಿಕ   
 

ಪಾಕರಣದ ಅಧ್ಾಯನದ ವಿಶೆಲೇಷಣ ೆ
ರಾಜತ ಮರದ ಪಿೇಠ್್ ೇಪಕರಣಗಳ ವಾಯಪ್ಾರ ನ್ಡ್ಸತತ್ಿದಾಾರ.್ ಫೇ್ಸ್ಟ್‌ಬತಕ ಮತ್ತ ಿವಾಟಾಿಪ್್‌ನ್ಲಿಲ ಅವರಿಗ್ ನಿಯಮಿತ್ವಾಗಿ 
ಖರಿೇದಿ ಮಾಡತವ ಗಾರಹಕರ ದ್್ ಡಿ ಪಟಿಟಯ್ಕೇ ಇದ.್ ಅಂಕ್ತತಾ ಅವರ ಹಳ್ಯ ಮತ್ತಿ ಸಾಮಾನ್ಯ ಗಾರಹಕರಲಿಲ ಒಬಬರತ. 
ಅವಳು ವಾಟಾಿಪ್ ಮ್ಲಕ ಹ್್ ಸ ಖಜಾನ ್ಮತ್ತಿ ದ್ರದಶಯನ್ ಅಲಮಾರತ ಖರಿೇದಿ ಮಾಡಿದಳು ಮತ್ತಿ ಸಾಧಯವಾದಷತಟ 
ಬೇ್ಗ ಕಳುಹಿಸತವಂತ ್ ರಾಜತಗ ್ ವಿನ್ಂತ್ಸಿದಳು. ಕ್್್ ರಿಯರ್ ಮ್ಲಕ ಅಂಕ್ತತಾಗ್ ಸರಕತ ತ್ಲತಪಿದಾಗ ಖಜಾನ ್
ಒಡ್ದಿರತವುದತ ಮತ್ತಿ ದ್ರದಶಯನ್ ಘಟಕವು ಕ್ಳ್ಗಿನಿಂದ ಚ್ಚಪ್ ಮಾಡಿರತವುದತ ಕಂಡತಬಂದಿದ.್ ಅಂಕ್ತತಾ ಎದಗ್ತಂದಿದಳು. 
ಇದತ ಸಂಪ್ಣಯ ಹಣ ವಯರ್ಥಯವಾಗಿತ್ತಿ. ಅವಳು ತ್ನ್ು ಕ್್್ೇಪ ಮತ್ತಿ ನಿರಾಶಯ್ನ್ತು ವಯಕಿಪಡಿಸಿ ರಾಜತವಿಗ ್ವಾಟಾಿಪ್್‌ನ್ಲಿಲ 
ಸಂದ್ೇಶ ಕಳುಹಿಸಿದಳು. ರಾಜತ ಗಾರಹಕರನ್ತು ತ್ೃಪಿಿಪಡಿಸದಿದಾರ ್ಹಳ್ಯ ಗಾರಹಕರನ್ತು ಶಾಶವತ್ವಾಗಿ ಕಳ್ದತಕ್್್ ಳುಬಹತದತ. 
ರಾಜತ ತ್ನ್ು ಗಾರಹಕರನ್ತು ಉಳಿಸಿಕ್್್ ಳುಲತ ಏನ್ತ ಮಾಡಬ್ೇಕತ? 

 

 

 ಗಾರಹಕರ ದ್ರತಗಳನ್ತು ಪ್ವಯಭಾವಿಯಾಗಿ ನಿವಯಹಿಸತವುದತ. "ಏನಾಯತ್ತ", "ಅದತ ಏಕ್ ್ಸಂಭವಿಸಿತ್ತ", 
"ಮತಂದಿನ್ ಬಾರಿ ಇದನ್ತು ಹ್ೇಗ ್ತ್ಪಿಪಸಬಹತದತ", ಇತಾಯದಿಗಳನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ.  

 ಗಾರಹಕರಿಂದ ನಿಯಮಿತ್ವಾಗಿ ಪರತ್ಕ್ತರಯ್ಕಯನ್ತು ಸಂಗರಹಿಸತವುದರಿಂದ ನಿಮಮ ಉತ್ಮಿ/ಸ್ೇವಯ್ನ್ತು ಸತಧಾರಿಸಲತ 
ನಿಮಗ್ ಸಾಧಯವಾಗತತ್ಿದ್. 

 “ಕ್್ಲವು ಪರಕರಣದ ಸನಿುವ್ೇಶಗಳ ಸಹಾಯದಿಂದ ಅದನ್ತು ರ್ನ್ಾುಗಿ ಅರ್ಥಯಮಾಡಿಕ್್್ ಳ ್ುೇಣ. ನಿಮಮ 
ಗತಂಪತಗಳಲಿಲ ಕ್ಲ್ವು ಪರಕರಣಗಳನ್ತು ನಿಮಗ್ ನಿೇಡಲಾಗತವುದತ. ನಿಮಗ್ ನಿೇಡಲಾದ ಪರಕರಣದ ಸನಿುವ್ೇಶವನ್ತು 
ನಿೇವು ವಿಶ್ಲೇಷಿಸಬೇ್ಕತ ಮತ್ತಿ ನ್ಂತ್ರ ಸಮಸ್ಯಗ ್ಸ್ಕಿ ಪರಿಹಾರವನ್ತು ಕಂಡತಕ್್್ಳುಬೇ್ಕತ.” 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
 

ಸನಿುವ್ೆೇಶ 2 
ರಜನಿ ಬ್್ ಟಿಕ ಅಂಗಡಿ ನ್ಡಸ್ತತಿ್ದಾಾರ.್ ಸ್ಟತ, ಸಿೇರ ್ಮಾರತತಾಿಳ್. ಅವಳು ತ್ನ್ು ನ್ಗರದ ಅತ್ಯಂತ್ ಯಶಸಿವ ವಿನಾಯಸಕರಲಿಲ 
ಒಬಬಳು. ರಜನಿ ಅವರ ಬ್್ ಟಿಕ್‌ನ್ಲಿಲರತವ ಎಲಾಲ ಬಟಟ್ಗಳು ವಿರ್ಶಷಟ ವಿನಾಯಸಗಳನ್ತು ಹ್್ಂದಿವ ್ಎಂದತ ಪರಮಾಣ ಮಾಡತತಾರಿ.್ 
ಸಿಮತಾ ತ್ನ್ು ಸ್್ೇದರ ಸಂಬಂಧಿಯ ಮದತವಗ್ ್ಹ್್ೇಗಬೇ್ಕತ; ಅವಳು ಸಿೇರ ್ಖರಿೇದಿಸಲತ ರಜನಿಯ ಅಂಗಡಿಗ್ ಹ್್ ೇಗತತಾಿಳ್. 
ಸಿಮತಾಗ್ ವಿರ್ಶಷಟ ವಿನಾಯಸಕ ಸಿೇರ ್ಬೇ್ಕ್ತತ್ತಿ. ರಜನಿ ಅವಳಿಗ ್ಸಿೇರಯ್ನ್ತು ಗಾರಹಕ್ತೇಯಗ್್ ಳಿಸತ ಮಾಡಿ ಕ್್್ ರಿಯರ್್‌ನ್ಲಿಲ ಕಳುಹಿಸಿದಳು. 
ಸಿಮತಾ ಸಿೇರಯ್ನ್ತು ನ್್ ೇಡಿದಾಗ ಅವಳ ಇಬಬರತ ಸ್ುೇಹಿತ್ರತ ಒಂದೇ್ ವಿನಾಯಸದ ಸಿೇರ್ಗಳನ್ತು ಹ್್ ಂದಿದಾಾರಂ್ದತ ಅವಳು 
ಅರಿತ್ತಕ್್್ ಂಡಳು. ಆಕ್ ್ತ್ನ್ು ಕ್್್ೇಪ ಮತ್ತಿ ನಿರಾಶಯ್ನ್ತು ವಯಕಿಪಡಿಸಿ ವಾಟಾಿಪ್ ನ್ಲಿಲ ರಜನಿಗ ್ಸಂದೇ್ಶವನ್ತು ಕಳುಹಿಸಿದಳು. 
ರಜನಿ ಸತಳುು ಭರವಸ್ ನಿೇಡಿದಾರ? ಅವಳ ವಿನಾಯಸಗಳನ್ತು ನ್ಕಲಿಸಲಾಗಿದಯ್್ಕೇ? ಈ ಘಟನಯ್ ನ್ಂತ್ರ ರಜನಿ ನ್ಡತ ್
ಏನಾಗಬಹತದತ? ನಿೇವು ರಜನಿ ಸಾೆನ್ದಲಿಲದಾರ ್ಏನ್ತ ಮಾಡತತ್ಿೇರಿ. 
ಸನಿುವ್ೆೇಶ 3 
ಶಮಾ ಅವರತ ಬ್ಯಟಿಷಿಯನ ಆಗಿದತಾ, ಅವರತ ಮನ್ಗ್ ಭೇ್ಟಿ ನಿೇಡತವ ಮ್ಲಕ ಮಹಿಳ್ಯರಿಗ್ ಪ್ಾಲಯರ್ 
ಸ್ೇವಗ್ಳನ್ತುನಿೇಡತತಾಿರ.್ಇತಿ್ೇರ್ಗ್,್ಶಮಾ ಇ ವಾಣಿಜಯ ಜಾಲತಾಣದಲಿಲ ತ್ನ್ು ಹ್ಸರನ್ತು ನ್್ ೇಂದಾಯಸಿಕ್್್ ಂಡಿದಾಾಳ್. ಎರಡತ 
ದಿನ್ಗಳ ಹಿಂದ್, ಆಕ್್ಗ್ ರ್ಶರೇಮತ್ ಸತಷಾಮ ಅವರಿಂದ ಸಂದ್ೇಶ ಬಂದಿತ್ತ. ಮರತದಿನ್, 11:00 ಗಂಟ್ಗ ್ ನೇ್ಮಕ್ಾತ್ಯನ್ತು 
ನಿಗದಿಪಡಿಸಲಾಗಿದ ್ ಮತ್ತಿ ಸ್ೇವ್ಗಳ ಸಂಭಾವನಯ್ನ್ತು ಮೊದಲ್ೇ ನಿಧಯರಿಸಲಾಯತ್ತ. ಬಳ್ಗ್ೆ 10:೫0ಕ್ಾ್ ಶಮಾ ಅಲಿಲಗ ್
ತ್ಲತಪಿದಾಗ ರ್ಶರೇಮತ್ ಸತಷಾಮ ಮನಯ್ಲಿಲ ಇರಲಿಲಲ. ಶಮಾ ಅವಳನ್ತು ಕರದ್ಾಗ, ಸವಲಪ ಸಮಯ ಕ್ಾಯತವಂತ್ ಹೇ್ಳಿದಳು. 
ರ್ಶರೇಮತ್ ಸತಷಾಮ11: ೪೫ಕ್್ಾ ಮನ್ಗ್ ತ್ಲತಪಿದರತ. ಏತ್ನ್ಮಧಯ್, ಶಮಾ ತ್ನ್ು ಮತಂದಿನ್ ನೇ್ಮಕ್ಾತ್ಯನ್ತು ಮರತಹ್್ಂದಿಸಬೇ್ಕ್ಾಯತ್ತ. 
ಶಮಾ ಅವರ ಸ್ೇವಯ್ನ್ತು ಪಡ್ದ ನ್ಂತ್ರ, ರ್ಶರೇಮತ್ ಸತಷಾಮ ಅವರತ ಅಗತ್ಯವಾದ ಮೊತಿ್ವನ್ತು ಪ್ಾವತ್ಸಲತ ನಿರಾಕರಿಸಿದರತ 
ಮತ್ತ ಿಅವರತ ಒದಗಿಸಿದ ಸ್ೇವಗ್ಳಲಿಲ ದ್್ ೇಷಗಳನ್ತು ಕಂಡತಹಿಡಿಯಲತ ಪ್ಾರರಂಭಿಸಿದರತ. ಈ ಸನಿುವ್ೇಶದಲಿಲ ತ್ಪತಪ ಯಾರದತಾ? 
ಗಾರಹಕರತ ಅಸಮಂಜಸವಾಗಿ ವತ್ಯಸಿದರ್ ನಿೇವು ಏನ್ತ ಮಾಡಬ್ೇಕತ? ನಿೇವು ಶಾಮನ್ ಸಾೆನ್ದಲಿಲದಾರ ್ಏನ್ತ ಮಾಡತತ್ಿೇರಿ? 
ಸನಿುವ್ೆೇಶ 4 
ಶ್ೈಲ್ೇಂದರ್ ಕ್ಾರತ ಪರದಶಯನ್ ಕ್್್ಠಡಿನ್ ನಿವಾಯಹಕ. ಅವನ್ತ ತ್ನ್ು ಪರದಶಯನ್ ಕ್್್ ಠಡಿನ್ನ್ಲಿಲ ನ್ಡಯ್ತವ ಎಲಾಲ ವಯವಹಾರಗಳಲಿಲ 
ಪ್ವಯಭಾವಿಯಾಗಿ ಭಾಗವಹಿಸತತಾಿನ.್ ವಿನಿತಾ ಹ್್ಸ ಕ್ಾರತ ಖರಿೇದಿಸಲತ ಬಯಸಿದಾಾರ.್ ಅವರತ ಶ್ೈಲ್ೇಂದರ್ ಅವರ 
ಪರದಶಯನ್ ಕ್್್ ಠಡಿನಿಂದ ಕ್ಾರನ್ತು ಆಯ್ಕಾ ಮಾಡಿದಾಾರ.್ ಮಾರಾಟಗಾರರತ ಅವರಿಗ ್ಉತಿ್ಮ ರಿಯಾಯತ್ಯನ್ತು ನಿೇಡಿದಾಾರ ್
ಮತ್ತ ಿಒಂದತ ವಷಯದವರಗ್ ್ಉಚ್ಚತ್ ಸ್ೇವಯ್ನ್ತು ಭರವಸ್ ನಿೇಡಿದಾಾರ್. ವಿನಿತಾ ಶ ್ೇರ್ರ್ಮ್‌ಗ ್ಹ್್ ೇಗಿ ಕ್ಾರನ್ತು ಖರಿೇದಿಸಲತ 
ಎಲಾಲ ಔಪರ್ಾರಿಕತ್ಗಳನ್ತು ಪ್ಣಯಗ್್ ಳಿಸಲತ ಕ್ೇ್ಳುತಾಿಳ್. ಅಂತ್ಮ ಮಸ್ದ ್ಅನ್ತು ನ್್ ೇಡಿದಾಗ ಅವಳು ಭರವಸ್ ನಿೇಡಿದ 
ರಿಯಾಯತ್ಯನ್ತು ಸಿವೇಕರಿಸಿಲಲ ಮತ್ತಿ ಉಚ್ಚತ್ ಸ್ೇವಗ್ಳ ಬಗ್ೆ ಯಾವುದೇ್ ಉಲ್ಲೇಖವಿಲಲ ಎಂದತ ಅವಳು ಅರಿತ್ತಕ್್್ ಂಡಳು. 
ಅವಳು ತ್ಕ್ಷಣ ಶ್ೈಲ್ೇಂದರನ್ತು ನ್್ೇಡಬೇ್ಕ್ಂ್ದತ ಒತಾಿಯಸತತಾಿಳ್. ವಿನಿತಾಗ ್ ಎಷತಟ ರಿಯಾಯತ್ಯ ಭರವಸ್ಯನ್ತು 
ನಿೇಡಲಾಗಿದ ್ಎಂದತ ಶ್ೈಲ್ೇಂದರ್ ಅವರ ಮತಖಯಸೆರನ್ತು ಕ್್ೇಳಿದಾಗ, ರಿಯಾಯತ್ ಮಾರಾಟವನ್ತು ನ್ಷಟದಲಿಲ ಮಾಡತತಿ್ದ ್ಎಂದತ 
ಅವರತ ಅರಿತ್ತಕ್್್ ಂಡರತ. ಕ್ಾರ್ ಪರದಶಯನ್ ಕ್್್ಠಡಿನ್ ಮಾಲಿೇಕರತ ಗಾರಹಕರನ್ತು ಕಳ್ದತಕ್್್ ಳುಬಹತದತ ಮತ್ತಿ ಅವರ 
ಮಾಯನೇ್ಜರ್ ಮಾಡಿದ ತ್ಪತಪ ಬದಧತಗ್ಳಿಂದ ಡಿೇಲ್ ಮಾಡಬಹತದತ. ಇದಲಲದ,್ ಗಾರಹಕರತ ಇದನ್ತು ಇತ್ರ ಜನ್ರಿಗ ್ತ್ಳಿಸಬಹತದತ, 
ಪರದಶಯನ್ ಕ್್್ ಠಡಿಗ ್ಕ್ಟ್ಟ ಹ್ಸರತ ಮತ್ತಿ ನ್ಡತ ್ಅನ್ತು ಸೃಷಿಟಸಬಹತದತ. ನಿೇವು ಆ ಪರದಶಯನ್ ಕ್್್ಠಡಿಯನ್ತು ಹ್್ ಂದಿದಾರ್, 
ನಿಮಮ ಗಾರಹಕರಿಗ್ ನಿೇವು ಹೇ್ಗ ್ಮನ್ವರಿಕ್ ್ಮಾಡತತಿ್ದಿಾೇರಿ? 
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ಹ ೇಳಿ  

  ಈಗ ಸಮಸ್ಯ ಮತ್ತಿ ಪರಿಹಾರವನ್ತು ತ್ರಗತ್ಯಂದಿಗ್ ಚಚ್ಚಯಸ್್ೇಣ. 
 ಗತಂಪತ ಮೊದಲತ ವಗಯಕ್್ಾ ಪರಕರಣವನ್ತು ಸಂಕ್ಷಿಪವಿಾಗಿ ವಿವರಿಸತತ್ಿದ್. 
 ನ್ಂತ್ರ ಗತರತತ್ಸಲಾದ ಸಮಸ್ಯ ಮತ್ತಿ ಪರಸಾಿವಿತ್ ಪರಿಹಾರವನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ. 
 ಪ್ಾತಾರಭಿನ್ಯದಿಂದ ಪರಿಹಾರವನ್ತು ಪರಸತಿತ್ಪಡಿಸಿ. 
 ಪರಸತಿತ್ಯ ನ್ಂತ್ರ, ಇತ್ರ ಗತಂಪತಗಳು ಪರಸತತಿ್ಪಡಿಸಿದ ಗತಂಪಿನಿಂದ ಪರಶ್ುಗಳನ್ತು ಕ್್ೇಳಬಹತದತ. 

 
ಮಾಡಿ  

  ಪರಸತಿತ್/ ಪ್ಾತಾರಭಿನ್ಯಕ್ಾಾಗಿ ಪರತ್ ಗತಂಪನ್ತು ಅಭಿನ್ಂದಿಸಿ. 
 ಪ್್ರೇಕ್ಷಕರಿಗ ್ಚಪ್ಾಪಳ್ ತ್ಟಟಲತ ಹ್ೇಳಿ. 
 ಸಮಯಕ್್ಾ ಸರಿಯಾಗಿ ಪರಿರ್ಶೇಲಿಸಿ. ಅವರತ ನಿೇಡಿದ ಸಮಯದ ಮಿತ್ಯನ್ತು ಮಿೇರಿ ಹ್್ೇದರ್ ಚರ್್ಯಯನ್ತು 
ತ್ವರಿತ್ವಾಗಿ ಮತಗಿಸಲತ ಗತಂಪಿಗ್ ಹ್ೇಳಿ. 

 
 

   ಹ ೇಳಿ  

  ನಿಮಮ ಗಾರಹಕರತ ನಿಮೊಮಂದಿಗ್ ಸಂತ್್ೇಷವಾಗಿದಾರ್ ಅವರತ ನಿಮಮ ವಾಯಪ್ಾರವನ್ತು ಬಳ್್ಸಲತ ಸಹಾಯ ಮಾಡತವ 
ಉಲ್ಲೇಖಗಳನ್ತು ನಿೇಡತತಾಿರ.್ 

 ಬಳ್್ಯತತ್ರಿತವ ವಾಯಪ್ಾರದ ಇನ್್ುಂದತ ಮಾಗಯವಂ್ದರ ್ಜಾಲಬಂಧ ('ನ್ಟವಕ್ತಯಂಗ'). 
 ಜಾಲಬಂಧ ಮತ್ತಿ ಅದರ ಪರಯೇಜನ್ಗಳನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ. ಪ್ಾಲ್್ೆಳುುವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯನ್ತು ಉಲ್ಲೇಖಿಸಿ. 

 

 
 

ಗುಂಪು ಚಚಾೆ 
 ಅವರತ ತ್ಮಮ ವಾಯಪ್ಾರಕ್ಾಾಗಿ ಹ್ೇಗ್ ಜಾಲಬಂಧ ಮಾಡಬಹತದತ ಎಂಬತದರ ಕತರಿತ್ತ ತ್ರಗತ್ಯಲಿಲ ಗತಂಪತ ಚರ್್ಯಯನ್ತು 
ನ್ಡ್ಸಿ. 

 

ಚಟುವಟಿಕ  
 

 ಸಾರ ಾಾಂಶ   
  ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಈ ವಾಯಯಾಮ/ಚಟತವಟಿಕ್್ಯಂದ ಏನ್ನ್ತು ಕಲಿತ್ದಾಾರ ್ಎಂದತ ಕ್್ೇಳಿ. 

 ಅವರತ ಇಲಿಲಯವರ್ಗ್ ಮಾತ್ನಾಡಿದಾಕ್್ಾ ಸಂಬಂಧಿಸಿದ ಯಾವುದ್ೇ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಹ್್ ಂದಿದಾರ್ ಕ್್ೇಳಿ. 
 ವಾಣಿಜ್್ ಯೇದಯಮಿಗಳಿಗ ್ಗಾರಹಕ ಸಂಬಂಧ ನಿವಯಹಣ ್ಮತ್ತಿ ಜಾಲಬಂಧ  ಪ್ಾರಮತಖಯತಯ್ನ್ತು ಸಾರಾಂಶ ಮಾಡತವ 
ಮ್ಲಕ ಚರ್್ಯಯನ್ತು ಮತಕ್ಾಿಯಗ್್ ಳಿಸಿ. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
 

ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  
 ಈ ಪ್ಾಠದ ಅಂತ್ಯದ ವ್ೇಳ್ಗ್ ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಈ ಕ್್ಳಗಿರತವ ವಿಷಯಗಳನ್ತು ತ್ಳಿದತಕ್್್ಳುುವಿರಿ: 

 ಗತರಿಗಳನ್ತು ಹ್್ಂದಿಸತವ ಮಹತ್ವವನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ. 
 ಅಲಾಪವಧಿಯ, ಮಧಯಮಾವಧಿಯ ಮತ್ತಿ ದಿೇರ್ಘಯವಧಿಯ ಗತರಿಗಳ ನ್ಡತವ್ ವಯತಾಯಸವನ್ತು ಗತರತತ್ಸಿ. 
 ವಾಯಪ್ಾರ ಯೇಜನ್ಯನ್ತು ಹ್ೇಗ್ ಬರ್ಯತವುದತ ಎಂದತ ಚಚ್ಚಯಸಿ . 
 ಹಣಕ್ಾಸತ ಯೇಜನ್ ಪರಕ್ತರಯ್ಕಯನ್ತು ವಿವರಿಸಿ. 
 ನಿಮಮ ಅಪ್ಾಯವನ್ತು ನಿವಯಹಿಸತವ ಮಾಗಯಗಳ ಕತರಿತ್ತ  ಚಚ್ಚಯಸಿ. 
 

 

 ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು  
 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿ 
 ತ್ಖಿ್್ ಕ್ಾಗದಗಳು 
 ಗತರತತ್ತಗಾರ ಲ್ೇಖನಿ 
 ಕ್ಾಗದದ ಖ್ಾಲಿ ಹಾಳ್ಗಳು 
 ಆಡಳಿತ್ಗಾರ 

 

ಘಟಕ 7.6.4 ವ್ಾಾಪಾರ ಯೇಜ್ರ್ೆ: ಗುರಿಗಳನುು ಏಕೆ 
ಹೊಂದ್ಧಸಬೇೆಕು? 

 
ಕ ೇಳಿ  
  ಹಿಂದಿನ್ ಅಧಿವ್ೇಶನ್ದಲಿಲ ನಾವು ಸಾಮರ್ಟಯ ಗತರಿಗಳನ್ತು ಬರ್ದಿದ್ಾವು ಎಂದತ ನ್ನ್ಪಿದ್ಯ್ಕೇ? ಗತರಿಗಳನ್ತು ಹ್್ಂದಿಸತವುದತ 
ಏಕ್್ ಮತಖಯ ಎಂದತ ನ್ನ್ಪಿಸಿಕ್್್ಳ್ ುೇಣ? 

 SMART ಗತರಿಗಳನ್ತು ರ್ಪಿಸತವಾಗ, ನಾವು SMART ನ್ಲಿಲ 'T' ಕತರಿತ್ತ ಮಾತ್ನಾಡಿದ್ಾೇವ್, ಅದತ 'ಟ್ೈರ್ಮ ಬೌಂಡ'? 
ಸಮಯಕ್್ಾ ಸಿೇಮಿತ್ವಾದ ಗತರಿಗಳಿಂದ ನಾವು ಏನ್ತ ಅಥ್ೈಯಸತತಿ್ೇವ್? 

 ನಿಮಮ ಗತರಿಗಾಗಿ ನಿೇವು ಯಾವ ಸಮಯದ ಮಿತ್ಯನ್ತು ಹ್್ಂದಿದಿಾೇರಿ - ೩ ವಾರಗಳು, ೩ ವಷಯಗಳು, ೧೦ ವಷಯಗಳು? 
 

 
 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ಚಚ್ಚಯಸಿದಂತ್ ಅಲಾಪವಧಿ, ದಿೇರ್ಘಯವಧಿ ಮತ್ತಿ ಮಧಯಮ ಅವಧಿಯ ಗತರಿಗಳ ಕತರಿತ್ತ 
ಮಾತ್ನಾಡಿ. 

 

  ಹ ೇಳಿ  
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 ರ್ಾಂಡದ ಚಟುವಟಿಕ   
 

 
 

ವ್ಾಾಪಾರ ಯೇಜ್ರೆ್ಯನುು ಬರೆಯುವುದು 
 ಇದ್್ಂದತ ಗತಂಪತ ಚಟತವಟಿಕ್್. 
 ಗತಂಪತಗಳಿಗ್ ಅಗತ್ಯವಿರತವ ಸಂಪನ್ ಮ್ಲಗಳಾದ ತ್ಖಿ್್ ಕ್ಾಗದಗಳು 
 ಮತ್ತಿ ಗತರತತ್ತಗಾರ ಲ್ೇಖನಿಯನ್ತು ನಿೇಡಿ. 

1 .ಈ ಚಟತವಟಿಕ್್ಯನ್ತು ಎರಡತ ಭಾಗಗಳಾಗಿ ವಿಂಗಡಿಸಲಾಗಿದ್: 
2 .ವಾಯಪ್ಾರ ಕಲಪನ್ಯನ್ತು ರಚ್ಚಸಿ  

 ಗತಂಪತ ಚಚ್ಚಯಸತತಿ್ದ್ ಮತ್ತಿ ಹ್್ಸ ವಯವಹಾರ ಕಲಪನ್ಯಂದಿಗ್ ಬರತತಿ್ದ್ ಮತ್ತಿ ಅವರ ಆಲ್್ೇಚನ್ಯನ್ತು ತ್ರಗತ್ಗ್ 
ಪರಸತಿತ್ಪಡಿಸತತಿ್ದ್. 

 ಚಟತವಟಿಕ್್ಯ ಎರಡನ್ೇ ಭಾಗದಲಿಲ ಗತಂಪತ ವಾಯಪ್ಾರ ಕಲಪನ್ಗಾಗಿ ವಾಯಪ್ಾರ ಯೇಜನ್ಯನ್ತು ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸತತಿ್ದ್ 
 ಸಿದಧಪಡಿಸಿದ ವಾಯಪ್ಾರ ಯೇಜನ್ಯನ್ತು ಗತಂಪತಗಳು ವಗಯಕ್್ಾ ಪರಸತಿತ್ಪಡಿಸತತಿ್ವ್. 

 

 
 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ಚಚ್ಚಯಸಿದಂತ್ 'ವಾಯಪ್ಾರ ಯೇಜನ್ಯನ್ತು ಏಕ್್ ರಚ್ಚಸಬ್ೇಕತ' ಎಂಬತದರ ಕತರಿತ್ತ 
ಮಾತ್ನಾಡಿ. 

 ಚಟತವಟಿಕ್್ಯ ಸಹಾಯದಿಂದ ಅದನ್ತು ಉತಿ್ಮವಾಗಿ ಅರ್ಥಯಮಾಡಿಕ್್್ಳ್ ುೇಣ. 
 

  ಹ ೇಳಿ  

 

 
 

 ನಿಮಮ ವಾಯಪ್ಾರ ಕಲಪನ್ಗಾಗಿ ನಿೇವು ವಾಯಪ್ಾರ ಯೇಜನ್ಯನ್ತು ರಚ್ಚಸಿದಿಾೇರಾ? 
 ವಯವಹಾರ ಯೇಜನ್ಯನ್ತು ಅಳವಡಿಸಿಕ್್್ಳುುವುದತ ಮತಖಯ ಎಂದತ ನಿೇವು ಭಾವಿಸತತಿ್ೇರಾ? ಏಕ್್/ಯಾಕ್್ ಇಲಲ? 

 

  ಕ ೇಳಿ  

 
 

 ತ್ಮಮ ವಾಯಪ್ಾರ ಕಲಪನ್ಗಳನ್ತು ಹಂಚ್ಚಕ್್್ಳುಲತ ಕ್್ಲವು ಭಾಗವಹಿಸತವವರನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ. 
 

  ಮಾಡಿ  

 

 
 

 ನಿೇವು ವಾಣಿಜ್ ಯ್ೇದಯಮಿಯಾಗಲತ ಯೇಜಿಸತತಿ್ರತವಾಗ, ನಿೇವು ಪ್ಾರರಂಭಿಸಿವ ಕಲಪನ್ಯನ್ತು ಯೇಚ್ಚಸಿರಬ್ೇಕತ. ನಿಮಮ 
ವಾಯಪ್ಾರ ಕಲಪನ್ ಏನ್ತ? 

  

  ಕ ೇಳಿ  
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  

 ಹ ೇಳಿ  

  ಚಟತವಟಿಕ್್ಯ ಈ ಭಾಗಕ್ಾಾಗಿ ತ್ಂಡಗಳು ಬತದಿಾಮತಿ್ ಮಾಡಬ್ೇಕ್ಾಗಿದ್. 
 ಈ ಚಟತವಟಿಕ್್ಯ ಎರಡನ್ೇ ಭಾಗಕ್ಾಾಗಿ ಖ್ಾಲಿ ಕ್ಾಗದಗಳನ್ತು ಬಳಸಿ 
 ಕ್್ಳಗಿನ್ ನಿಯತಾಂಕಗಳ ಆಧಾರದ ಮ್ಮೇಲ್ ತ್ಖಿ್್ ಕ್ಾಗದಗಳಲಿಲ ನಿಮಮ ವಾಯಪ್ಾರ ಯೇಜನ್ಯನ್ತು ಮಾಡಿ: 

1. ಕ್ಾಯಯನಿವಾಯಹಕ ಸಾರಾಂಶ 
2. ವಾಯಪ್ಾರ ವಿವರಣ್ 
3. ಮಾರತಕಟ್ಟ ವಿಶ್ಲೇಷಣ್ 
4. ಸಂಸ್ೆ ಮತ್ತಿ ನಿವಯಹಣ್ 
5. ಸ್ೇವ್ ಅರ್ಥವಾ ಉತ್ಪನ್ು ಸಾಲತ 
6. ವಾಯಪ್ಾರ್್ೇದಯಮ ಮತ್ತಿ ಮಾರಾಟ 

 

                                                        ನ್ನ್ು ವಾಯಪ್ಾರ ಯೇಜನ ್

ಕ್ಾಯಯಕ್ಾರಿ ಸಾರಾಂಶ: ನಿಮಮಗತರಿ. ದ್ಯೇಯೇದ್ಾೇಶ ವಿವರಣ್? 

 

ವಾಯಪ್ಾರ ವಿವರಣ್: ನಿಮಮ ವಾಯಪ್ಾರದ ಸವರ್ಪ ಏನ್ತ? 

 

ಮಾರತಕಟ್ಟ ವಿಶ್ಲೇಷಣ್: ನಿಮಮ ಗತರಿ ಮಾರತಕಟ್ಟ ಏನ್ತ? 

 

ಸಂಸ್ೆ ಮತ್ತಿ ನಿವಯಹಣ್: ನಿಮಮ ಸಂಸ್ೆಯ ಸಾಂಸಿೆಕ ರಚನ್ ಏನ್ತ? 

 

ಸ್ೇವ್ ಅರ್ಥವಾ ಉತ್ಪನ್ುದ ಸಾಲತ: ನಿಮಮ ಉತ್ಪನ್ು/ಸ್ೇವ್ಯ ಜಿೇವನ್ಚಕರ ಯಾವುದತ? 

 

ಮಾಕ್್ಯಟಿಂಗ ಮತ್ತಿ ಮಾರಾಟ: ನಿಮಮ ಉತ್ಪನ್ುಗಳನ್ತು ನಿೇವು ಹ್ೇಗ್ ಜಾಹಿೇರಾತ್ತ ಮಾಡತತಿ್ೇರಿ ಮತ್ತಿ ಮಾರಾಟ ಮಾಡತತಿ್ೇರಿ? 

 

ನಿಧಿಯ ವಿನ್ಂತ್: ಎಷತಟ ನಿಧಿಯ ಅಗತ್ಯವಿದ್ ಮತ್ತಿ ಎಲಿಲಂದ? 
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 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ವಿವರಿಸಿದಂತ್ ಪರತ್ಯಂದತ ನಿಯತಾಂಕವನ್ತು ವಿವರವಾಗಿ ವಿವರಿಸಿ. 
 ಗತಂಪತಗಳ ವಯವಹಾರ ಕಲಪನ್ಯ ಉದಾಹರಣ್ಗಳ್ ಂದಿಗ್ ಪರತ್ ನಿಯತಾಂಕವನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ. 
 ಗತಂಪತಗಳು ತ್ಮಮ ವಯವಹಾರ ಕಲಪನ್ಗಾಗಿ ವಾಯಪ್ಾರ ಯೇಜನ್ಯನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸತತಿ್ವ್ ಮತ್ತಿ 
ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸತತಿ್ವ್. 

 

   ಹ ೇಳಿ  

  ಈಗ, ನ್ಮಮ ಯೇಜನಯ್ನ್ತು ತ್ರಗತ್ಯಂದಿಗ ್ಹಂಚ್ಚಕ್್್ಳ್ ುೇಣ. 
 ಪರತ್ಯಂದತ ಗತಂಪತ ತ್ರಗತ್ಗ್ ಯೇಜನಯ್ನ್ತು ಸಂಕ್ಷಿಪಿವಾಗಿ ವಿವರಿಸತತ್ಿದ.್ 
 ಪರಸತಿತ್ಯ ನ್ಂತ್ರ, ಇತ್ರ ಗತಂಪತಗಳು ತ್ಮಮ ಯೇಜನ್ಯನ್ತು ಪರಸತತಿ್ಪಡಿಸಿದ ಗತಂಪಿಗ ್ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಕ್್ೇಳಬಹತದತ. 

 

 
  ಮಾಡಿ  

  ತ್ಮಮ ಅಂಕಗಳನ್ತು ಹಂಚ್ಚಕ್್್ ಂಡಿದಾಕ್ಾಾಗಿ ಪರತ್ ಗತಂಪನ್ತು ಅಭಿನ್ಂದಿಸಿ. 
 ಪ್್ರೇಕ್ಷಕರಿಗ ್ಚಪ್ಾಪಳ್ ತ್ಟಟಲತ ಹ್ೇಳಿ. 
 ಸಮಯಕ್್ಾ ಸರಿಯಾಗಿ ಪರಿರ್ಶೇಲಿಸಿ. ನಿದಿಯಷಟ ಸಮಯದ ಮಿತ್ಯನ್ತು ಮಿೇರಿ ಹ್್ೇದರ ್ಚರ್್ಯಯನ್ತು ತ್ವರಿತ್ವಾಗಿ 
ಮತಗಿಸಲತ ಗತಂಪಿಗ ್ತ್ಳಿಸಿ. 

 

   ಹ ೇಳಿ  

  ವಾಯಪ್ಾರ ಯೇಜನಯ್ ಜ್್ ತ್ಗ್, ನಿೇವು ಹಣಕ್ಾಸಿನ್ ಯೇಜನಯ್ನ್ತು ರಚ್ಚಸಬೇ್ಕತ ಮತ್ತ ಿನಿಮಮ ಪ್ಾರರಂಭದ್್ ಂದಿಗ ್
ಒಳಗ್್ ಂಡಿರತವ ಅಪ್ಾಯವನ್ತು ಮೌಲಯಮಾಪನ್ ಮಾಡಬೇ್ಕ್ಾಗತತ್ಿದ್. 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ನಿೇಡಿರತವಂತ್ 'ಹಣಕ್ಾಸತ ಯೇಜನ್' ಮತ್ತ ಿ'ಅಪ್ಾಯ ನಿವಯಹಣ್' ಕತರಿತ್ತ 
ವಿವರವಾಗಿ ಚಚ್ಚಯಸಿ. 

 ಸಾರ ಾಾಂಶ   
  ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಈ ವಾಯಯಾಮ/ಚಟತವಟಿಕ್್ಯಂದ ಏನ್ನ್ತು ಕಲಿತ್ದಾಾರ ್ಎಂದತ ಕ್್ೇಳಿ. 

 ಅವರತ ಇಲಿಲಯವರ್ಗ್ ಏನ್ತ ಮಾತ್ನಾಡಿದಾಾರ್ ಎಂಬತದರ ಕತರಿತ್ತ ಯಾವುದ್ೇ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಹ್್ ಂದಿದಾರ್ ಕ್್ೇಳಿ. 
 

 
 

 ಚಟತವಟಿಕ್್ಯ ಸಮಯದಲಿಲ ಅದನ್ತು ಪರದರ್ಶಯಸಲತ ವಾಯಪ್ಾರ ಯೇಜನಯ್ ಸವರ್ಪವನ್ತು ಫ್ಲಿಪ್್‌ರ್ಾರ್ಟ್‌ಯನ್ಲಿಲ 
ಸಿದಧವಾಗಿಡಿ. 

 

  ಅನುಕಮಲಕಾಕಗಿ  ಟಿಪಪಣಿ ಗಳು   
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
 

ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  
 ಈ ಘಟಕದ ಕ್್್ನ್ಯಲಿಲ, ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಸಾಧಯವಾಗತತಿ್ದ್: 

  ಬಾಯಂಕ ಹಣಕ್ಾಸತಗಾಗಿ ಅಜಿಯ ಸಲಿಲಸತವ ವಿಧಾನ್ ಮತ್ತಿ ಔಪರ್ಾರಿಕತ್ಗಳನ್ತು ವಿವರಿಸಿ. 
 

ಘಟಕ 7.೬.೫: ಬಾಾಂಕ್ ಹಣಕಾಸುಗೆ ಸಂಬಂಧಿಸಿದ 
ಕಾಯಾವಿಧಾನಗಳು ಮತುಿ ಔಪಚಾರಿಕತೆಗಳು 

 
ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು 

 
 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿ 
 ಬಾಯಂಕ ಸಾಲ/ಹಣಕ್ಾಸತ ನ್ಮ್ನ ್

 

 
ಕ ೇಳಿ  
  ಕಳ್ದ ಅಧಿವೇ್ಶನ್ದಲಿಲ ವಾಯಪ್ಾರ ಯೇಜನಯ್ನ್ತು ಸಿದಧಪಡಿಸತವಾಗ, ನಿಮಮ ಪ್ಾರರಂಭಕ್ಾಾಗಿ ಹಣಕ್ಾಸಿನ್ 
ಸಂಪನ್್ಮಲಗಳನ್ತು ವಯವಸ್ೆಗ್್ಳಿಸಲತ ನಾವು ಹಣಕ್ಾಸಿನ್ ಯೇಜನಯ್ನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿದ್ಾೇವ.್ ಆದಾರಿಂದ, ನಿಮಮ 
ವಯವಹಾರವನ್ತು ಪ್ಾರರಂಭಿಸಲತ ನಿೇವು ಹಣವನ್ತು ಹ್ೇಗ ್ಸಂಗರಹಿಸತತ್ೇಿರಿ? 

   ಹ ೇಳಿ  

 
 ಹ್ಚಿ್ಚನ್ ವಾಣಿಜ್ ಯ್ೇದಯಮಿಗಳು 'ಉತ್ಪನ್ು' ಎಂಬತದತ ವಯವಹಾರಕ್್ಾ ನಿಧಯರಿಸಲತ ಅತ್ಯಂತ್ ಕಷಟಕರವಾದ ವಿಷಯ ಎಂದತ 
ಭಾವಿಸಿದರ್, ಪ್ಾರರಂಭಿಕ ಬಂಡವಾಳವು ಇನ್್ು ದ್್ಡಿ ಅಡಚಣ್ಯನ್ತು ಉಂಟತಮಾಡತತಿ್ದ್. ವಯವಹಾರಕ್್ಾ ಧನ್ಸಹಾಯ 
ಮಾಡತವ ವಿವಿಧ ವಿಧಾನ್ಗಳಿದಾರ್, ಹಣವನ್ತು ಹ್ಡಿಕ್್ ಮಾಡಲತ ಹ್ಡಿಕ್್ದಾರರನ್ತು ಮನ್ವೊಲಿಸತವುದತ ಅತ್ಯಂತ್ 
ಸವಾಲಿನ್ ಸಂಗತ್ಯಾಗಿದ್. 

 ಭಾರತ್ದಲಿಲ ಲಭಯವಿರತವ ಕ್್ಲವು ಹಣಕ್ಾಸಿನ್ ಆಯ್ಕಾಗಳು: 
 ಬ್ರ್ಟ್‌ಸಾರಾಪಿಂಗ: ಸವಯಂ-ಹಣಕ್ಾಸತ ಎಂದತ ಕ್ಡ ಕರ್ಯತವುದತ ಹಣಕ್ಾಸಿನ್ ಸತಲಭವಾದ ಮಾಗಯವಾಗಿದ್ 
 ಸಮ್ಹ ನಿಧಿ: ಗಾರಹಕರತ ಪ್ವಯ-ಆದ್ೇಶ ಮಾಡತವ ಮ್ಲಕ ಅರ್ಥವಾ ವಯವಹಾರವನ್ತು ಪ್ಾರರಂಭಿಸಲತ ದ್ೇಣಿಗ್ 
ನಿೇಡತವ ಮ್ಲಕ ಹಣವನ್ತು ಸಂಗರಹಿಸಲಾಗತತಿ್ದ್. 

 ಏಂಜ್ಲ್ ಹ್ಡಿಕ್್ದಾರರತ: ಸಂಸ್ೆಯಲಿಲ ಹ್ಡಿಕ್್ ಮಾಡತವ ವಯಕಿ್ತ ಅರ್ಥವಾ ಹ್ಡಿಕ್್ದಾರರ ಗತಂಪತ 
 ಚ್ಚೇಟಿ ಬಂಡವಾಳಶಾಹಿಗಳು: ಚ್ಚೇಟಿ ಬಂಡವಾಳಶಾಹಿಗಳು ವೃತಿ್ಪರವಾಗಿ ನಿವಯಹಿಸಲಪಡತವ ನಿಧಿಗಳಾಗಿವ್, ಅವರತ 
ಬೃಹತ್ ಸಾಮರ್ಥಯಯವನ್ತು ಹ್್ಂದಿರತವ ಸಂಸ್ೆಗಳಲಿಲ ಹ್ಡಿಕ್್ ಮಾಡತತಾಿರ್. ಅವರತ ಸಾಮಾನ್ಯವಾಗಿ ಬಂಡವಾಳ ವಿರತದಧ 
ವಯವಹಾರದಲಿಲ ಹ್ಡಿಕ್್ ಮಾಡತತಾಿರ್. 

 ಬಾಯಂಕ ಸಾಲಗಳು: ಭಾರತ್ದಲಿಲ ಅತ್ಯಂತ್ ಜನ್ಪಿರಯ ವಿಧಾನ್. 
 ಕ್ತರತಬಂಡವಾಳ ಪ್ರ್ೈಕ್್ದಾರರತ ಅರ್ಥವಾ ಎನ್‌ಬಿಎಫ್‌ಸಿ ಗಳು 
        ಸಕ್ಾಯರಿ ಕ್ಾಯಯಕರಮಗಳು 
 ಹ್ಚತಿ ಜನ್ಪಿರಯವಾದ ವಿಧಾನ್ವನ್ತು ಅಂದರ್ ಬಾಯಂಕ ಹಣಕ್ಾಸತ ಕತರಿತ್ತ ಇಲಿಲ ವಿವರವಾಗಿ ಚಚ್ಚಯಸ್್ೇಣ. 
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 ಸಾರ ಾಾಂಶ   
  ಬಾಯಂಕ ಸಾಲಕ್್ಾ ಅಗತ್ಯವಾದ ಪರಮತಖ ದಾಖಲ್ಗಳನ್ತು ಸಾರಾಂಶ ಮಾಡತವ ಮ್ಲಕ ಚರ್್ಯಯನ್ತು 
ಮತಕ್ಾಿಯಗ್್ ಳಿಸಿ. 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಇಲಿಲಯವರ್ಗ್ ಏನ್ತ ಮಾತ್ನಾಡಿದಾಾರ ್ಎಂಬತದರ ಕತರಿತ್ತ ಯಾವುದ್ೇ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಹ್್ ಂದಿದಾರ್ 
ಅವರನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ. 

  

 
ಮಾಡಿ  

 
 ಪರಿಚಯ ಪತ್ರ, ವಯವಹಾರ ಕರಪತ್ರ, ಇತ್ರ ಬಾಯಂಕ್‌ಗಳ ಉಲ್ಲೇಖಗಳು ಮತ್ತಿ ಹಣಕ್ಾಸತ ಹ್ೇಳಿಕ್್ಗಳಂತ್ಹ ಸಾಲಕ್್ಾ 
ಅಜಿಯ ಸಲಿಲಸಲತ ಅಗತ್ಯವಿರತವ ದಾಖಲ್ಗಳ ಪಟಿಟಯನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ. 

 ಸಾಲದ ಅಜಿಯ ನ್ಮ್ನಯ್ಲಿಲ ಭತ್ಯ ಮಾಡಬೇ್ಕ್ಾದ ವಿವರಗಳನ್ತು ವಿವರಿಸಿ. 
 ವಗಯವನ್ತು ಗತಂಪತಗಳಾಗಿ ವಿಂಗಡಿಸಿ. ಪರತ್ ಗತಂಪಿಗ ್ಸಾಲದ ಅಜಿಯ ನ್ಮ್ನ್ಯನ್ತು ನಿೇಡಿ. 
 ಚಚ್ಚಯಸಲತ ಮತ್ತ ಿಅಜಿಯಯನ್ತು ಭತ್ಯ ಮಾಡಲತ ಗತಂಪತಗಳನ್ತು ಕ್್ೇಳಿ. 

 

 ಅನುಕಮಲಕಾಕ ಗಿ ಟಿಪಪಣಿ ಗಳು   
 

 ದಾಖಲ್ಗಳ ಪರಿರ್ಶೇಲನಾಪಟಿಟಯನ್ತು ಅಧಿವೇ್ಶನ್ಕ್್ಾ ಸಂಪನ್್ಮಲಗಳಾಗಿ ಒದಗಿಸಲಾಗಿದ.್ 
 ನಿೇವು ಕ್್ಲವು ಪರತ್ಗಳನ್ತು ಮಾಡಬಹತದತ ಮತ್ತ ಿಗತಂಪತ ಚಟತವಟಿಕ್್ಯ ಸಮಯದಲಿಲ ಅದನ್ತು ವಿತ್ರಿಸಬಹತದತ. 
 ಯಾವುದ್ೇ ರಾಷಿರೇಕೃತ್ ಬಾಯಂಕ್‌ನ್ ಜಾಲತಾಣನಿಂದ ಮಾದರಿ ಸಾಲದ ಅಜಿಯ ನ್ಮ್ನ್ಗಳನ್ತು ಡೌನ್‌ಲ್್ೇಡ ಮಾಡಿ. 
ಗತಂಪತಗಳ ನ್ಡತವ ್ಪರಸಾರ ಮಾಡಲತ ಸಾಕಷಟ  .           

 ಪರತ್ಗಳನ್ತು ಮತದಿರಸಿ. 
ಸಾಲದ ಅಜಿಾಯಂದ್ಧಗೆ ಸಲಿಲಸಬೇೆಕಾದ ದಾಖಲೆಗಳ ಪರಿರ್ಶೇಲರ್ಾಪಟಿಟ 

                        (ಎಲಾಲ ಬಾಾಂಕ್್‌ಗಳಿಗೆ ಸಾಮಾನಾ) 
1 ಕಳ್ದ ಮ್ರತ ವಷಯಗಳಿಂದ ವಾಯಪ್ಾರ ಕ್ಾಳಜಿಯ ಲ್ಕಾಪರಿಶ್ ೇಧಕ ಹಣಕ್ಾಸತ ಹ್ೇಳಿಕ್್ಗಳು 

2 ಅಧಯ ವಷಯಕ್್ಾ ತಾತಾಾಲಿಕ ಹಣಕ್ಾಸತ ಹ್ೇಳಿಕ್್ಗಳು ಕ್್್ ನ್ಗ್್ ಂಡಿವ ್

3 ಕಳ್ದ ಮ್ರತ ವಷಯಗಳಿಂದ ಸಹಾಯಕ ಕ್ಾಳಜಿ/ಗಳ ಲ್ಕಾಪರಿಶ್ ೇಧಕ ಹಣಕ್ಾಸತ ಹ್ೇಳಿಕ್್ಗಳು 

4 ಹಿಂದಿನ್ ತ್ೈಮಾಸಿಕಕ್್ಾ QIS II ನ್ ಪರತ್ ಕ್್್ನ್ಗ್್ಂಡಿತ್ತ 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  
 

5ಅನ್ತಬಂಧ I ರಲಿಲನ್ ಕ್ಾಯಯನಿವಯಹಣಯ್ ವಿವರಗಳು 

6 ಕಳ್ದ ಮ್ರತ ವಷಯಗಳ ಸಾಲದ ನಿವಯಹಣ್ ವಯವಸ್ೆ ಮಾಹಿತ್,ಪರಸಕಿ ವಷಯದ ಅಂದಾಜತಗಳು ಮತ್ತ ಿಮತಂದಿನ್ ವಷಯದ 
ಪರಕ್ಷೇ್ಪಣ 

7 ಅನ್ತಬಂಧ II ರಲಿಲ ಅವಧಿ ಸಾಲ/ಡಿಪಿಜಿ ಅವಶಯಕತಗ್ಳು 

8 ಅನ್ತಬಂಧ III ರಲಿಲ ಭದರತ್ಯಾಗಿ ಒದಗಿಸಲಾದ ಯಂತ್್ರೇಪಕರಣಗಳಿಗ್ ಸಂಬಂಧಿಸಿದಂತ ್ಯಂತ್್ ರೇಪಕರಣಗಳ ಪಟಿಟ 

9 ರಫತಿ ಮತಂಗಡಗಳಿಗಾಗಿ ಹ್ಚತವಿರಿ ವಿವರಗಳನ್ತು ಅನ್ತಬಂಧ IV ರಲಿಲ ಒದಗಿಸಲಾಗಿದ ್

10 ಎಲಾಲ ನಿದ್ೇಯಶಕರತ/ಪ್ಾಲತದಾರರತ/ಮಾಲಿೇಕರತ/ಖ್ಾತ್ರಿದಾರರ ಆಸಿಿ ಹ್ೇಳಿಕ್್ಗಳು 

11 ಕಳ್ದ ಮ್ರತ ವಷಯಗಳಿಂದ ಸಂಸ್ೆಯ ITAO ನ್ ಪರತ್ಗಳು 

12 ನಿದ್ೇಯಶಕರತ/ಪ್ಾಲತದಾರರತ/ಮಾಲಿೇಕರತ ಮತ್ತಿ ಖ್ಾತ್ರಿದಾರರ ITAOಗಳು/WTAOಗಳ ಪರತ್ಗಳು 

13 ಬಾಯಂಕ್‌ಗಳು ಮತ್ತಿ ಹಣಕ್ಾಸತ ಸಂಸ್ೆಗಳಿಂದ ಇತಿ್ೇಚ್ಚನ್ ಹ್್ಣ್ಗಾರಿಕ್ಯ್ನ್ತು ಪರಮಾಣಿೇಕರಿಸತವ ಪರಮಾಣಪತ್ರದ ಪರತ್ಗಳು 

14 ಅಜಿಯನ್ಲಿಲ ಉಲ್ಲೇಖಿಸಲಾದ ಸಾಲ ಸೌಲಭಯಗಳಿಗಾಗಿ ನಿಮಮ ಬಾಯಂಕ್‌ಗ ್ಅಜಿಯ ಸಲಿಲಸಲತ ಸಂಸ್ೆಗ್ ಅಧಿಕ್ಾರ ನಿೇಡತವ 
ಮಂಡಳಿಯ ನಿಣಯಯದ ಪರತ್ 

15 ಜ್ಞಾಪಕ ಪತ್ರ ಮತ್ತಿ ಸಂಘದ ಲ್ೇಖನ್ (ಸಿೇಮಿತ್ ಸಂಸ್ೆಯ ಸಂದಭಯದಲಿಲ)/ಪ್ಾಲತದಾರಿಕ್ ್ಪತ್ರ (ಪ್ಾಲತದಾರಿಕ್್ ಸಂಸ್ೆಯ 
ಸಂದಭಯದಲಿಲ) 

16 ಗತತ್ಿಗದ್ಾರರತ ಮತ್ತಿ ಕ್ಾಲ್್ೇಚ್ಚತ್ ಕ್್ೈಗಾರಿಕ್ಗ್ಳ ಸಂದಭಯದಲಿಲ ಪರಸತತಿ್ ವಷಯ ಮತ್ತಿ ಮತಂದಿನ್ ವಷಯಕ್್ಾ ಹಣದ 
ಮತಂಗಡ ಪತ್ರ 
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ಘಟಕ 7.6.6 ಉದಾಮ ನಿವಾಹಣೆ- ಒಂದು ಅವಲೊೇಕನ: 
         ನಿಮೂ ಉದಾಮವನುು ಹೆೇಗೆ ನಿವಾಹಿಸುವುದು? 
 

 
ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  
 ಈ ಪಾಠದ ಅಂತಾದ ವೆ್ೇಳೆಗೆ ಭಾಗವಹಿಸುವವರು ಈ ಕೆಳಗಿರುವ ವಿಷಯಗಳನುು ತ್ತಳಿದುಕೊಳುುವಿರಿ: 
•  ತ್ಮಮ ಸವಂತ್ ಉದಯಮವನ್ತು ಹ್ೇಗ್ ನಿವಯಹಿಸತವುದತ ಎಂಬತದನ್ತು ಚಚ್ಚಯಸಿ 

 

 ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು  
 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿ 
 

 
ಕ ೇಳಿ  
  ವಾಯಪ್ಾರವನ್ತು ಸಾೆಪಿಸಿದ ನ್ಂತ್ರ, ಎಲಲವನ್್ು ನಿೇವ್ೇ ಮಾಡಲತ ಸಾಧಯ ಎಂದತ ನಿೇವು ಭಾವಿಸತತ್ಿೇರಾ? 
 ಒಬಬರಿಗ ್ಸಹಾಯಕ್ಾಾಗಿ ತ್ರಬೇ್ತ್ ಪಡದ್ ವಯಕ್ತಿಗಳ ಅಗತ್ಯವಿದ್ಯ್ಕೇ? 
 ನಿವಯಹಣಯ್ ಅರ್ಥಯವ್ೇನ್ತ? 

 

 
ಹ ೇಳಿ  

 ಈ ಉದಾಹರಣ್ಯನ್ತು ನ್್ೇಡ್್ೇಣ: 
ಕಪಿಲ್ ಒಂದತ ಸಣಣ ವಾಯಪ್ಾರವನ್ತು ಹ್್ಂದಿದತಾ ಅದತ ವ್ೇಗವನ್ತು ಪಡ್ದತಕ್್್ಳುಲತ ಪ್ಾರರಂಭಿಸಿತ್ತ. ಅವರತ ತ್ಮಮ 
ವಾಯಪ್ಾರವನ್ತು ವಿಸಿರಿಸಲತ ಬಯಸಿದಾರತ ಮತ್ತಿ ಆದಾರಿಂದ ಕ್್ಲವು ಜನ್ರನ್ತು ನ್ೇಮಿಸಿಕ್್್ಂಡರತ. ಒಂದತ ದಿನ್, 
ಅವನ್ತ ತ್ನ್ು ಹ್್ಸ ಉದ್ ಯ್ೇಗಿಗಳಲಿಲ ಒಬಬನಾದ ರಮ್ಮೇಶ್್‌ನ್ ಹಿಂದ್ ಹ್್ೇಗತತಿ್ದಾಾಗ, ರಮ್ಮೇಶ್ ಫ್್ೇನ್‌ನ್ಲಿಲ 
ಗಾರಹಕರ್್ಂದಿಗ್ ಅಸಭಯವಾಗಿ ಮಾತ್ನಾಡತತಿ್ರತವುದತ ಅವನಿಗ್ ಕ್್ೇಳಿಸಿತ್ತ. ಇದತ ಅವನ್ನ್ತು ಆಲ್್ೇಚ್ಚಸಲತ 
ಕ್ಾರಣವಾಯತ್ತ. ಕಪಿಲ್ ಅವರತ ತ್ಮಮ ಉದ್ ಯ್ೇಗಿಗಳನ್ತು ಪ್್ರೇರ್ೇಪಿಸಲತ ನಿಯಮಿತ್ವಾಗಿ ತ್ಂಡದ ಸಭ್ಗಳನ್ತು 
ಹ್್ಂದಿರಬ್ೇಕತ ಮತ್ತಿ ಕ್್ಲಸದ ಸಮಯದಲಿಲ ಅವರತ ಎದತರಿಸಬಹತದಾದ ಯಾವುದ್ೇ ಸಮಸ್ಯಗಳ ಬಗ್ೆ 
ಅವರ್್ಂದಿಗ್ ಮಾತ್ನಾಡಬ್ೇಕತ ಎಂದತ ಅರಿತ್ತಕ್್್ಂಡರತ. ಅವರತ ಹ್್ಸ ಅಭಾಯಸಗಳು, ಮೃದತ ಕ್ೌಶಲಯಗಳು 
ಮತ್ತಿ ತ್ಂತ್ರಜ್ಞಾನ್ದ ಕತರಿತ್ತ ತ್ರಬ್ೇತ್ ಅವಧಿಗಳನ್ತು ನ್ಡ್ಸಬ್ೇಕತ ಮತ್ತಿ ಅವರ ಉದಯಮವನ್ತು ನಿವಯಹಿಸಲತ 
ಕ್್ಲಸದ ನಿೇತ್ಗಳ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯನ್ತು ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸಬ್ೇಕತ. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  

 

ಮಾಡಿ  

 
 ಇದತ ಗತಂಪತ ಕ್ಲ್ಸ ಎಂದತ ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ಸ್ಚ್ಚಸಿ. 
 ವಗಯವನ್ತು ೪ ರ ಸಣಣ ಗತಂಪತಗಳಾಗಿ ವಿಂಗಡಿಸಿ. 
 ಪರತ್ ಗತಂಪಿಗ ್ತ್ಖ್್ ಿಕ್ಾಗದಗಳು ಮತ್ತಿ ಬಣಣದ ಲ್ೇಖನಿ ನಿೇಡಿ. 
 ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ಅವರತ ಭತ್ಯ ಮಾಡಬೇ್ಕ್ಾದ ಮಾತ್ೃಕ್್ ಅನ್ತು ಮಾಡಿದಾಾರ ್ಎಂದತ ತ್ಳಿಸಿ. 
 ಅವರತ ತ್ಮಮ ಉದಯಮವನ್ತು ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿಯಾಗಿ ನಿವಯಹಿಸತವ ಮತಖಯ ವಿಷಯಗಳು ಮತ್ತ ಿಪರಮತಖ 
ಪದಗಳನ್ತು ಬರಯ್ಬೇ್ಕತ. 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರಿಗ ್ಚಚ್ಚಯಸಲತ ಮತ್ತ ಿಬರಯ್ಲತ ೧೫ ನಿಮಿಷಗಳ ಕ್ಾಲಾವಕ್ಾಶ ನಿೇಡಿ. 
 ಸಮಯಕ್್ಾ ಸರಿಯಾಗಿ ಪರಿರ್ಶೇಲಿಸಿ. ನಿದಿಯಷಟ ಸಮಯದ ಮಿತ್ಯನ್ತು ಮಿೇರಿ ಹ್್ೇದರ ್ಗತಂಪಿಗ ್ತ್ವರಿತ್ವಾಗಿ 
ಸತತ್ತಿವಂತ್ ಹ್ೇಳಿ. 

 

 
ರ್ಾಂಡದ ಚಟುವಟಿಕ   
 ಉದಾಮಗಳ ನಿವಾಹಣೆ 

 ಇದ್್ಂದತ ಗತಂಪತ ಚಟತವಟಿಕ್್. 
ಉದಯಮಗಳನ್ತು ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿಯಾಗಿ ಮತ್ತಿ ಸತಗಮವಾಗಿ ನ್ಡ್ಸಲತ ಅಗತ್ಯವಿರತವ ವಿಷಯಗಳು ಮತ್ತಿ ಪರಮತಖ 
ಪದಗಳನ್ತು ಪಟಿಟ ಮಾಡತವ ಮಾತ್ೃಕ್್ ಅನ್ತು ವಿನಾಯಸಗ್್ಳಿಸಿ. 
ಚಟುವಟಿಕೆ ಸಂಕ್ಷಿಪಿವ್ಾಗಿ 
 ಪರತ್ ಗತಂಪತ ತ್ಮಮ ಮಾತ್ೃಕ್್ ಅನ್ತು ಪರಸತಿತ್ಪಡಿಸಿ 
 ಇತ್ರ ಗತಂಪತಗಳ ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಪರಸಪರರ ಪರಸತಿತ್ಯ ಬಗ್ೆ ಪರಶ್ು ಕ್್ೇಳಲತ ಪ್್ ರ್ೇತಾಿಹಿಸಿ. 

 

 
ಹ ೇಳಿ  

  ಚಟತವಟಿಕ್್ಯ ಮ್ಲಕ ಉದಯಮ ಅರ್ಥವಾ ವಯವಹಾರವನ್ತು ಹೇ್ಗ ್ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿಯಾಗಿ ನಿವಯಹಿಸತವುದತ 
ಎಂಬತದನ್ತು. 

 

 
ಹ ೇಳಿ  

 
 ಕಪಿಲ್ ಅವರ ವತ್ಯನ್ ಸರಿಯಾಗಿದಯ್್ಕೇ ಅರ್ಥವಾ ಅವನ್ತ ತ್ನ್ು ಇತ್ರ ಉದ್್ ಯೇಗಿಗಳ ಮತಂದ್ ತ್ಕ್ಷಣವೇ್ 
ರಮ್ಮೇಶ್್‌ನ್ನ್ತು ನಿಂದಿಸಬೇ್ಕ್್ೇ? 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ನಿೇಡಿರತವಂತ್ ಭಾಗವಹಿಸತವವರ್್ಂದಿಗ್ "ಉದಯಮ ನಿವಯಹಣ್- ಒಂದತ 
ಅವಲ್್ೇಕನ್" ಕತರಿತ್ತ ಚಚ್ಚಯಸಿ.. 

  
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  
 ಸಾರ ಾಾಂಶ   

 
 ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಈ ವಾಯಯಾಮ/ಚಟತವಟಿಕ್್ಯಂದ ಏನ್ತ ಕಲಿತ್ದಾಾರ ್ಎಂದತ ಕ್್ೇಳಿ. 
 ಅವರತ ಇಲಿಲಯವರ್ಗ್ ಏನ್ತ ಮಾತ್ನಾಡಿದಾಾರ್ ಎಂಬತದರ ಕತರಿತ್ತ ಯಾವುದ್ೇ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಹ್್ ಂದಿದಾರ್ ಕ್್ೇಳಿ. 
 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿಯಲಿಲ ನಿೇಡಿರತವಂತ್ ಉದಯಮವನ್ತು ನ್ಡಸ್ಲತ ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿ ನಿವಯಹಣ್ಯ 
ಪ್ಾರಮತಖಯತಯ್ನ್ತು ಸಾರಾಂಶ ಮಾಡತವ ಮ್ಲಕ ಚರ್್ಯಯನ್ತು ಮತಕ್ಾಯಿಗ್್ ಳಿಸಿ. 

  

ಘಟಕ 7.೬.೭: ೨೦ ಉದಾಮರ್ಶೇಲತೆಯನುು ಪರಿಗಣಿಸುವ 
ಮೊದಲು ನಿಮೂನುು ಕೆೇಳಿಕೊಳುಬೆೇಕಾದ ಪಾಶುೆಗಳು 

 

 
ಘಟಕದ ಉದ ದೇಶಗಳು  
 ಈ ಪ್ಾಠದ ಅಂತ್ಯದ ವ್ೇಳ್ಗ ್ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಈ ಕ್್ಳಗಿರತವ ವಿಷಯಗಳನ್ತು ತ್ಳಿದತಕ್್್ಳುುವಿರಿ 

  ಉದಯಮವನ್ತು ಪ್ಾರರಂಭಿಸತವ ಮೊದಲತ ಪರತ್ಯಬಬ ವಾಣಿಜ್್ ಯೇದಯಮಿ ಕ್್ೇಳಬೇ್ಕ್ಾದ ಪರಮತಖ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು 
ಪಟಿಟ ಮಾಡಿ. 

 

 
ಬಳಸಬ  ೇಕಾದ ಸಾಂಪನ ಮೂಲಗಳು  
 

 ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಕ್್ೈಪಿಡಿ 
 ಕ್ಾಗದದ ಖ್ಾಲಿ ಹಾಳ್ಗಳು  
 ಲ್ೇಖನಿ 

 
 

 ನಿೇವು ಉದಯಮಿಯಾಗಲತ ಏಕ್್ ಬಯಸತತಿ್ೇರಿ? 
 

ಕ ೇಳಿ  
 

 

ಹ ೇಳಿ  

 
 ನಿೇವು ಏಕ್್ ಉದಯಮಿಯಾಗಲತ ಬಯಸತತಿ್ೇರಿ ಎಂಬತದನ್ತು ತ್ಳಿದತಕ್್್ಳುುವುದತ ಬಹಳ ಮತಖಯ. ಉದಯಮಿಯಾಗಲತ 
ನಿಮಮ ವ್ೈಯಕಿ್ತಕ ಗತರಿಗಳು ನಿಮಮ ವಯವಹಾರದ ಯಶಸಿಿನ್ಲಿಲ ಪರಮತಖ ಪ್ಾತ್ರವಹಿಸತತಿ್ವ್. ನಿಮಮ ವಾಯಪ್ಾರವನ್ತು 
ಪ್ಾರರಂಭಿಸತವ ಮೊದಲತ ನಿಮಮ ಗತರಿಗಳು ಸಪಷಟವಾಗಿರಬ್ೇಕತ. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾಗಾದರ್ಶಾ 

 

  

 
 ಗತರಿಗಳ ಹ್್ ರತಾಗಿ, ನಿೇವು ಮನ್ಸಿಿನ್ಲಿಲಟತಟಕ್್್ ಳುಬ್ೇಕ್ಾದ ವಯವಹಾರದ ಇತ್ರ ಅಂಶಗಳ್ಂದರ್, ನಿೇವು ಹ್್ ಂದಿಸಲತ 
ಎದತರಿಸಬಹತದಾದ ಸಂಭಾವಯ ಸಮಸ್ಯಗಳು, ನಿಮಮ ಆಸಕ್ತಿಯ ಕ್ಷ್ೇತ್ರಗಳು ಮತ್ತ ಿವಯವಹಾರದ ಎಲಾಲ ಇತ್ರ 
ಆಯಾಮಗಳು. 

 ಪರತ್ಯಬಬ ವಾಣಿಜ್್ ಯೇದಯಮಿಯತ ತ್ಮಮ ಸವಂತ್ ವಯವಹಾರವನ್ತು ಪ್ಾರರಂಭಿಸತವ ಮೊದಲತ ಕ್ೇ್ಳಬೇ್ಕ್ಾದ ಕ್್ಲವು 
ಪರಶು್ಗಳ ಸಹಾಯದಿಂದ ಅದನ್ತು ರ್ನ್ಾುಗಿ ಅರ್ಥಯಮಾಡಿಕ್್್ಳ್ ುೇಣ. 

 ಉದಯಮರ್ಶೇಲತಯ್ನ್ತು ಪರಿಗಣಿಸತವ ಮೊದಲತ ನಿಮಮನ್ತು ಕ್್ೇಳಿಕ್್್ ಳುಬ್ೇಕ್ಾದ ೨೦ ಪರಶು್ಗಳು' ಹ್ಸರಿನ್ ಪ್ಾಲ್್ೆಳುುವವರ 
ಕ್್ೈಪಿಡಿ ವಿಭಾಗವನ್ತು ತ್ರಯ್ರಿ. ನಿೇವು ಪರಶು್ಗಳಿಗ ್ಪರತ್ಯೇಕವಾಗಿ ಉತಿ್ರಿಸಬೇ್ಕತ. 

 ನ್ಂತ್ರ, ನಾವು ಎಲಾಲ ಪರಶು್ಗಳ ಮ್ಮೇಲ್ ವಗಯ ಚರ್್ಯಯನ್ತು ನ್ಡಸ್ತತ್ಿೇವ.್ 
 

 

ಮಾಡಿ  

 
 ಎಲಾಲ ಭಾಗವಹಿಸತವವರ ಮತಂದ್ ಒಂದ್್ಂದಾಗಿ ಪರಶ್ುಗಳನ್ತು ಓದಿ. 
 ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಎಲಾಲ ಪರಶು್ಗಳಿಗ ್ಒಂದ್್ಂದತ ಪರಶ್ುಗಳಿಗ ್ಉತ್ಿರಿಸಬೇ್ಕತ. 
 ಅವರ ಉತಿ್ರಗಳನ್ತು ಬರಯ್ಲತ ತ್ರಗತ್ಗ ್೧೦-೧೫ ನಿಮಿಷಗಳ ಕ್ಾಲಾವಕ್ಾಶ ನಿೇಡಿ. 
 ೧೫ ನಿಮಿಷಗಳ ಕ್್್ ನಯ್ಲಿಲ, ಎಲಾಲ ಪರಶ್ುಗಳಿಗಾಗಿ ಚರ್್ಯಯನ್ತು ತ್ರಯ್ರಿ. 
 ಸಂಬಂಧಿತ್ ಅಂಶಗಳ ಮ್ಮೇಲ್ ಕ್್ೇಂದಿರೇಕರಿಸತವ ಮ್ಲಕ ಚರ್್ಯಯನ್ತು ಮಧಯಮಗ್್ ಳಿಸಿ. 
 ಸಮಯಕ್್ಾ ಸರಿಯಾಗಿ ಪರಿರ್ಶೇಲಿಸಿ ಮತ್ತಿ ಚರ್್ಯಯನ್ತು ಹಾಳುಮಾಡಲತ ಅರ್ಥವಾ ಸಮಯವನ್ತು 
ಕಳ್ದತಕ್್್ಳುಲತ ಬಿಡಬೇ್ಡಿ. ಎಲಾಲ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಒಳಗ್್ ಂಡಿದ್. 
 

 
ಸಾರ ಾಾಂಶ   
  ಭಾಗವಹಿಸತವವರತ ಈ ವಾಯಯಾಮ/ಚಟತವಟಿಕ್್ಯಂದ ಏನ್ತ ಕಲಿತ್ದಾಾರ ್ಎಂದತ ಕ್್ೇಳಿ. 

 ಅವರತ ಇಲಿಲಯವರ್ಗ್ ಏನ್ತ ಮಾತ್ನಾಡಿದಾಾರ್ ಎಂಬತದರ ಕತರಿತ್ತ ಯಾವುದ್ೇ ಪರಶು್ಗಳನ್ತು ಹ್್ ಂದಿದಾರ್ ಕ್್ೇಳಿ. 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
  

  
 
 

 

ಟಿಪಪಣಿಗಳು  
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8.ಅನುಬಂಧರ್ಳು 
ಅನುಬಂಧ 1 - ತರಬೆೇತಿ ವಿತರಣಾ ಯೇಜನ ೆ

             ಅನುಬಂಧ 2 - ಮೌಲ್ಯಮಾಪನ ಮಾನದಂಡ 
 

 
 

 

 

  

 



 

 

ಅನುಕೂಲಕಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

 

 

  
ಅನುಬಂಧ I 

ತರಬೆೇತಿ ವಿತರಣಾ ಯೇಜನ ೆ
ತರಬೆೇತಿ ವಿತರಣಾ ಯೇಜನೆ 
ಕಾರ್ಗಕರಮದ ಹೆಸರು: ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
ಅರ್ಗತೆ ಕಂತೆ ಹೆಸರು ಮತುು 
ರ್ುರುತಿನ ಚೇಟಿಉಲೆಲೇಖ: 

ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ (RAS/Q0604) 

ಆವೃತಿು ಸಂಖ್ೆೆ ಆವೃತಿಿ1.0 ಆವೃತಿಿ ನವಿೇಕರಣ 
ದಿನಾಂಕ 

25-10-2016 

ತರಬೆೇತಿಗೆ ಪೂರ್ಾಗಪೆೇಕ್ಷಿತರ್ಳು 10 ನೆೇ ಉತಿಿಣಣರಾಗಿದದರೆ ; 0-2 ವರ್ಣಗಳು ಇದೆೇ ಸ್ಾಾನದಲ್ಲಿ 
(ಕಡ್ಾಾಯವಲಿ್)/ಉದೆ್ಯೇಗ ಪಾತರಕ್ಾಾಗಿ ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿಯಾಗಿ ಓದುವ/ಬರಯೆುವ 
ಮತುಿ ಸಂವಹನ ಮಾಡುವ ಸ್ಾಮರ್ಥಯಣ 

ತರಬೆೇತಿ ಫಲಿತಾಂಶರ್ಳು ಈ ಕ್ಾಯಣಕರಮದ ಅಂತಯದ ವೆೇಳೆಗೆ, ಭಾಗವಹಿಸುವವರು ಹಿೇಗ ೆಮಾಡಬಹುದು: 
1. ಭಾರತದಲ್ಲ ಿವೆೇಗವಾಗಿ ಚಲ್ಲಸುವ ಗಾರಹಕ ಸರಕುಗಳ (ಎಫ ಎಂಸಿಜಿ) ಉದಯಮದ 
ಅವಲೆ್ೇಕನವನುು ಒದಗಿಸಿ. 

2. ಕ್ೆಲ್ಸದ ಪಾತರವನುು ವಿವರಿಸಿ ಮತು ಿಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿಯಾಗಿ ಕ್ಾಯಣನಿವಣಹಿಸಲ್ು 
ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರನಿಗ ೆಅಗತಯವಿರುವ ಕ್ೌಶಲ್ಯಗಳನುು ಪರದರ್ಶಣಸಿ. 

3. ಉತಪನು ಜ್ಞಾನ ಮತು ಿವಾಯಪಾರಿೇಕರಣದ ತಿಳುವಳಿಕ್ಯೆನುು ವಿವರಿಸಿ. 
4. ವಾಯಪಾರ ಮತುಿ ಉತ್ಾಪದಕತ್ೆಯ ಗುರಿಗಳ ಅನವಯವನುು ಅರ್ಥಣಮಾಡಿಕ್ೆ್ ಳಿಿ. 
5. ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿ ಮಾರಾಟ ಕರ ೆಮಾಡಿ. 
6. ಚಿಲ್ಿರ ೆಮಳಿಗೆಯಲ್ಲಿ ಸ್ಾಲ್ದ ನಿವಣಹಣೆಯ ಪರಿಕಲ್ಪನಯೆನುು ಅರ್ಥಣಮಾಡಿಕ್ೆ್ ಳಿಿ. 
7. ವಾಯಪಾರದೆ್ಂದಿಗ ೆಸಂಬಂಧಗಳನುು ನಿರ್ಮಣಸಿ. 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
ಕರ. 
ಸಂ
. 

ಘಟಕದ    
ಹೆಸರು 

ಕ್ಾಯಾಣಗಾರದ 
ಹೆಸರು 

 
ಕ್ಾಯಾಣಗಾರದ ಉದೆದೇಶಗಳು 

ರಾ.ಔ.ಮಾ. 
ಉಲೆಿೇಖಗ
ಳು 

 
ವಿಧಾನಶಾಸರ 

ತರಬೆೇತಿ 
ಪರಿಕರಗಳು/ 

ಜಾಹಿೇರಾತುಗಳು 

ಅವಧಿ ಗಂ:ನಿ 

1 ಪರಿಚಯ ಗೆ್ತುಿ ಮಾಡುವಿಕೆ್ • ಪರಸಪರ ಪರಿಚಯಿಸಿ. 
• ಸಹ ವಿದಾಯರ್ಥಣಗಳು ಮತುಿ 

ಅನುಕ್ಲ್ಕರೆ್ಂದಿಗೆ 
ಬಾಂಧವಯವನುು ಬೆಳಸೆಿಕೆ್್ಳಿಿ. 

ಅನವಯಿಸು
ವುದಿಲ್ಿ 

ಗುಂಪು 
ಚಟುವಟಿಕ್ೆ 

ಕ್ಾಗದ, 
ಸಿಸದಕಡಿಾ, 
ಇತ್ಾಯದಿ 
ಲ್ಭ್ಯವಿರುವ 
ವಸುಿಗಳು. 

1 ಗಂಟ ೆ

  ವಿತರಕರ 
ಮಾರಾಟಗಾರಿಕೆ್ಯ 
ಪರಿಚಯ 

• ಭಾರತದಲ್ಲಿ ವೆೇಗವಾಗಿ ಚಲ್ಲಸುವ 
ಗಾರಹಕ ವಸುಿಗಳು (ಎಫ ಎಂಸಿಜಿ) 
ಉದಯಮದ ಅವಲೆ್ೇಕನ. 

• ವಿತರಕರ ಮಾರಾಟಗಾರನ 
ಅವಲೆ್ೇಕನ. 

• ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರನ 
ವೃತಿಿಜಿೇವನದ ಪರಗತಿ. 

• ವಿತರಣೆಯಲ್ಲಿ ಕ್ಾಯಣತಂತರದ 
ಯೇಜನೆ ಮತುಿ ನಿಧಾಣರ 
ತ್ೆಗದೆುಕೆ್್ಳುಿವುದು. 

ಅನವಯಿಸು
ವುದಿಲ್ಿ 

ಅನುಕ್ಲ್ಕ-
ನೆೇತೃತವದ ಚರ್ೆಣ 

ಬಿಳಿ 
ಹಲ್ಗೆ/ಗುರುತು 
ಲೆೇಖನಿ/ಪವಪಾಣ
ಯಿಂಟ್/ದೃಶಯಸುರ
ಳಿಗಳು,ಲಾಯಪ ಟಾ
ಪ 

1 ಗಂಟ ೆ

2 ಮಾರಾಟ 
ಮಾಡಬೇೆ
ಕ್ಾದ 
ಉತಪನುಗಳ 
ಜ್ಞಾನ 
ಮತು ಿ
ವಾಯಪಾರಿೇಕ
ರಣವನುು 
ನವಿೇಕರಿಸಿ 

ಉತಪನುದ 
ವಿವರಗಳು ಮತುಿ 
ಉತಪನು ಬಂಡವಾಳ 

• ವಾಯಕರಣ, ಬೆಲ ೆಅಂಕಗಳು 
ಮತುಿ ರ್ಪಾಂತರಗಳ ೆಂದಿಗೆ 
ಉತಪನುದ ವಿವರಗಳ ಬಗೆೆ 
ತಿಳಿಯಿರಿ. 

• ಉತಪನು ಬಂಡವಾಳದ 
ಪರಿಕಲ್ಪನೆಯ ಬಗೆೆ ತಿಳಿಯಿರಿ. 

• ಉತಪನು ಬಂಡವಾಳದಲ್ಲಿ 
ಉತಪನುಗಳನುು ವಗಿೇಣಕರಿಸಿ. 

• ಉತಪನು ಬಂಡವಾಳವನುು ಹೆೇಗೆ 
ಒಡ್ೆಯುವುದು ಎಂಬುದನುು 
ಗುರುತಿಸಿ. 

• ಉತಪನು-ಬಂಡವಾಳ 
ನಿವಣಹಣೆಯನುು ವಿವರಿಸಿ. 

RAS/N06
01 
ಕ್ಾ.ಮಾ 1 

ಅನುಕ್ಲ್ಕ-
ನೆೇತೃತವದ ಚರ್ೆಣ 

     ಬಿಳಿ 
ಹಲ್ಗೆ/ಗುರುತು 
ಲೆೇಖನಿ/ಪವಪಾಣ
ಯಿಂಟ್/ದೃಶಯಸುರ
ಳಿಗಳು,ಲಾಯಪ ಟಾ
ಪ 

 

  ಉತಪನುದ 
ವಿವರಗಳು ಮತುಿ 
ಉತಪನು 
ಬಂಡವಾಳ: 
ಕ್ೌಶಲ್ಯ ಅಭಾಯಸ 

• ವಾಯಕರಣ, ಬೆಲ ೆಅಂಕಗಳು ಮತುಿ 
ರ್ಪಾಂತರಗಳ ೆಂದಿಗ ೆಉತಪನುದ 
ವಿವರಗಳ ಬಗೆೆ ತಿಳಿಯಿರಿ. 

• ಉತಪನು ಬಂಡವಾಳದ ಪರಿಕಲ್ಪನಯೆ 
ಬಗೆೆ ತಿಳಿಯಿರಿ. 

• ಉತಪನು ಬಂಡವಾಳದಲ್ಲಿ 
ಉತಪನುಗಳನುು ವಗಿೇಣಕರಿಸಿ. 

RAS/N06
01 
ಕ್ಾ.ಮಾ 1 

• ಅನುಕ್ಲ್ಕ-
ನೆೇತೃತವದ 
ಚರೆ್ಣ 

• ಪಾರತಯಕ್ಷಿಕೆ್ 

ವೆೇಗವಾಗಿ 
ಚಲ್ಲಸುವ ಗಾರಹಕ 
ವಸುಿಗಳು 
(ಎಫ ಎಂಸಿಜಿ) 
ತಂಪು 
ಪಾನಿೇಯಗಳು, 
ಸಂಸಾರಿಸಿದ 

7 ಗಂಟೆಗಳು 
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ಅನುಕೂಲಕಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

• ಉತಪನು ಬಂಡವಾಳವನುು ಹೆೇಗೆ 
ಒಡ್ೆಯುವುದು ಎಂಬುದನುು 
ಗುರುತಿಸಿ. 

• ಉತಪನು-ಬಂಡವಾಳ 
ನಿವಣಹಣೆಯನುು ವಿವರಿಸಿ. 

ಆಹಾರಗಳು 
ಅರ್ಥವಾ 
ಅತಿಯಾದ 
ಔರ್ಧಗಳ  
ವಿರುದಧ ಒಂದೆೇ 
ಉತಪನುದ 
ಉತಪನುಗಳು 

  ವಿವಿಧ 
ವಗಣಗಳ ೆಂದಿಗೆ 
ಯೇಜನೆಯ 
ಮಾಹಿತಿ 

• ಯೇಜನೆ/ಸ್ಚನೆ ಬಗೆೆ 
ನವಿೇಕರಿಸಿದ ಜ್ಞಾನವನುು ಒದಗಿಸಿ. 

• ಉತಪನು ವಗಣ ನಿವಣಹಣೆಯನುು 
ಚಚಿಣಸಿ. 

• ವಗಣ ನಿವಣಹಣೆ ಪರಕ್ರರಯೆಯನುು 
ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ. 

• ದಿನಾಂಕದ-ತನಕ ಜ್ಞಾನ 
ಮಾಗಣವಾರು, ವಗಣವಾರು ಮತುಿ 
ಮಳಿಗಯೆ ಪರಕ್ಾರ-ವಾರು 
ಯೇಜನೆಗಳನುು ವಿವರಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ2, 
ಕ್ಾ.ಮಾ3, 
ಜ್ಞಾಎ1 

ಅನುಕ್ಲ್ಕ-
ನೆೇತೃತವದ ಚರೆ್ಣ  

     ಬಿಳಿ ಹಲ್ಗೆ/ 
ಗುರುತುಲೆೇಖನಿ/ 
ಪವಪಾಣಯಿಂಟ್/
ದೃಶಯಸುರಳಿಗಳು, 

     ಲಾಯಪ ಟಾಪ 

4 ಗಂಟೆಗಳು 

  ವಿವಿಧ 
ವಗಣಗಳ ೆಂದಿಗೆ 
ಯೇಜನೆಯ 
ಮಾಹಿತಿ: 
ಕ್ೌಶಲ್ಯ ಅಭಾಯಸ 

• ಯೇಜನೆ/ಸ್ಚನೆ ಬಗೆೆ 
ನವಿೇಕರಿಸಿದ ಜ್ಞಾನವನುು ಒದಗಿಸಿ. 

• ಉತಪನು ವಗಣ ನಿವಣಹಣೆಯನುು 
ಚಚಿಣಸಿ. 

• ವಗಣ ನಿವಣಹಣೆ ಪರಕ್ರರಯೆಯನುು 
ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ. 

• ದಿನಾಂಕದ-ತನಕ ಜ್ಞಾನ 
ಮಾಗಣವಾರು, ವಗಣವಾರು ಮತುಿ 
ಮಳಿಗಯೆ ಪರಕ್ಾರ-ವಾರು 
ಯೇಜನೆಗಳನುು ವಿವರಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ2, 
ಕ್ಾ.ಮಾ3, 
ಜ್ಞಾಎ1 

• ಅನುಕ್ಲ್ಕ 
-ನೆೇತೃತವದ 
ಚರೆ್ಣ 

• ಕ್ೌಶಲ್ಯ 
ಅಭಾಯಸ 
(ಗುಂಪು 
ಚಟುವಟಿಕ್)ೆ 

ಸಿೇಸದಕಡಿಾ ಮತುಿ 
ಕ್ಾಗದದ ಖಾಲ್ಲ 
ಹಾಳಗೆಳು 

1 ಗಂಟ ೆ

  ಉತಪನು ವಿವರಗಳ 
ಪಾತರವನುು 
ಅರ್ಥಣಮಾಡಿಕ್ೆ್ ಳುಿ
ವುದು 

• ಉತಪನುದ ವಿವರಗಳ ಬಗೆೆ 
ಮಾಹಿತಿಯನುು ಒದಗಿಸಿ. 

• ಉತಪನುದ ವಿವರಗಳ ಪಾತರಗಳನುು 
ವಿವರಿಸಿ. 

• ಉತಪನುದ ವಿವರಗಳ ಕ್ೌಶಲ್ಯಗಳ ಬಗೆೆ 
ತಿಳಿಯಿರಿ. 

• ಉತಪನುದ ವಿವರಗಳ ಅಗತಯತ್ೆಯ 
ಬಗೆೆ ತಿಳಿಯಿರಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ 1 ಅನುಕ್ಲ್ಕ-
ನೆೇತೃತವದ ಚರೆ್ಣ 

     ಬಿಳಿ ಹಲ್ಗೆ/ 
ಗುರುತುಲೆೇಖನಿ/ 
ಪವಪಾಣಯಿಂಟ್/ 
ದೃಶಯಸುರಳಿಗಳು, 
ಲಾಯಪ ಟಾಪ 

3 ಗಂಟೆಗಳು 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
  ಉತಪನು ವಿವರಗಳ 

ಪಾತರವನುು 
ಅರ್ಥಣಮಾಡಿಕ್ೆ್ ಳುಿ
ವುದು: ಕ್ೌಶಲ್ಯ 
ಅಭಾಯಸ 

• ಉತಪನುದ ವಿವರಗಳ ಬಗೆೆ 
ಮಾಹಿತಿಯನುು ಒದಗಿಸಿ. 

• ಉತಪನುದ ವಿವರಗಳ ಪಾತರಗಳನುು 
ವಿವರಿಸಿ. 

• ಉತಪನುದ ವಿವರಗಳ ಕ್ೌಶಲ್ಯಗಳ ಬಗೆೆ 
ತಿಳಿಯಿರಿ. 

• ಉತಪನುದ ವಿವರಗಳ ಅಗತಯತ್ೆಯ 
ಬಗೆೆ ತಿಳಿಯಿರಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ1 ಕ್ೌಶಲ್ಯ ಅಭಾಯಸ 
(ಗುಂಪು 
ಚಟುವಟಿಕ್-ೆ ಕ್ೇೆತರ 
ಭೆೇಟಿ) 

ನೆ್ೇಟ್ ಪಾಯಡ್, 
ಲೆೇಖನಿ. 

 

3 ಗಂಟೆಗಳು 

 . ವಾಯಪಾರಿೇಕರಣವ
ನುು 
ಅರೆಥಣಸಿಕೆ್್ಳುಿವು
ದು,ಕ್ೆ್ ಳುಿವಿಕೆ್ಯ 
ಹಂತದಲ್ಲಿರುವ 
(ಪಿಒಪಿ) ವಸು ಿ
ಮತುಿ ಉತಪನು 
ಮಾದರಿಗಳ ಬಳಕೆ್ 

• ವಾಯಪಾರಿೇಕರಣವನುು ವಿವರಿಸಿ ಮತುಿ 
ಕ್ೆ್ ಳುಿವಿಕೆ್ಯ ಹಂತದಲ್ಲಿರುವ 
ವಸುಿಗಳನುು ಚಚಿಣಸಿ. 

• ವಾಯಪಾರಿೇಕರಣ ಅಂಶಗಳನುು 
ವಿವರಿಸಿ. 

• ದೃಶಯ ವಾಯಪಾರಿೇಕರಣದ 
ಉದೆದೇಶವನುು ಚಚಿಣಸಿ. 

• ವಾಯಪಾರಿೇಕರಣ ಬೆಂಬಲ್ 
ರಚನೆಗಳನುು ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ 

• ಕ್ೆ್ ಳುಿವಿಕೆ್ಯ ಹಂತದಲ್ಲಿರುವ 
ವಾಯಪಾರಿೇಕರಣದ ಕ್ಲೆ್ವು 
ಉದಾಹರಣೆಗಳನುು ಗುರುತಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ4, 
ಕ್ಾ.ಮಾ5, 
ಕ್ಾ.ಮಾ6, 
ಕ್ಾ.ಮಾ7, 
ಕ್ಾ.ಮಾ8, 
ಕ್ಾ.ಮಾ9 
ಜ್ಞಾ.ಎ2, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ1, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ2 

ಅನುಕ್ಲ್ಕ-
ನೆೇತೃತವದ ಚರ್ೆಣ 
 

ಬಿಳಿ ಹಲ್ಗೆ/ 
ಗುರುತುಲೆೇಖನಿ/ 
ಪವಪಾಣಯಿಂಟ್/ 
ದೃಶಯಸುರಳಿಗಳು, 
ಲಾಯಪ ಟಾಪ 

6 ಗಂಟೆಗಳು 

  ವಾಯಪಾರಿೇಕರಣವ
ನುು 
ಅರೆಥಣಸಿಕೆ್್ಳುಿವು
ದು,ಕ್ೆ್ ಳುಿವಿಕೆ್ಯ 
ಹಂತದಲ್ಲಿರುವ 
(ಪಿಒಪಿ) ವಸು ಿ
ಮತುಿ ಉತಪನು 
ಮಾದರಿಗಳ ಬಳಕೆ್: 
ಕ್ೌಶಲ್ಯ ಅಭಾಯಸ 

• ವಾಯಪಾರಿೇಕರಣವನುು ವಿವರಿಸಿ ಮತುಿ 
ಕ್ೆ್ ಳುಿವಿಕೆ್ಯ ಹಂತದಲ್ಲಿರುವ 
ವಸುಿಗಳನುು ಚಚಿಣಸಿ. 

• ವಾಯಪಾರಿೇಕರಣ ಅಂಶಗಳನುು 
ವಿವರಿಸಿ. 

• ದೃಶಯ ವಾಯಪಾರಿೇಕರಣದ 
ಉದೆದೇಶವನುು ಚಚಿಣಸಿ. 

• ವಾಯಪಾರಿೇಕರಣ ಬೆಂಬಲ್ 
ರಚನೆಗಳನುು ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ 

• ಕ್ೆ್ ಳುಿವಿಕೆ್ಯ ಹಂತದಲ್ಲಿರುವ 
ವಾಯಪಾರಿೇಕರಣದ ಕ್ಲೆ್ವು 
ಉದಾಹರಣೆಗಳನುು ಗುರುತಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ4, 
ಕ್ಾ.ಮಾ5, 
ಕ್ಾ.ಮಾ6, 
ಕ್ಾ.ಮಾ7, 
ಕ್ಾ.ಮಾ8, 
ಕ್ಾ.ಮಾ9 
ಜ್ಞಾ.ಎ2, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ1, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ2 

• ಅನುಕ್ಲ್ಕ-
ನೆೇತೃತವದ ಚರ್ೆಣ 
• ಕ್ೌಶಲ್ಯ ಅಭಾಯಸ 
(ಜೆ್ೇಡಿ 
ಚಟುವಟಿಕ್)ೆ 

ಕ್ಾಗದ ಮತುಿ 
ಸಿೇಸದಕಡಿಾ , 
ಭಾಗವಹಿಸುವ
ವರ ಕ್ೆಥಪಿಡಿ 

1.5 
ಗಂಟೆಗಳು 
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ಅನುಕೂಲಕಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

  ವಾಯಪಾರದ 
ಗುರುತು ಲ್ಭ್ಯತ್ೆಯ 
ನಿಯಮಗಳು 

• ವಾಯಪಾರದ ಗುರುತು ಪದವನುು 
ವಿವರಿಸಿ. 

• ವಾಯಪಾರದ ಗುರುತು ಲ್ಭ್ಯತ್ೆಯ 
ಮಾನದಂಡಗಳನುು ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ. 

• ವಿತರಣಾ ತಂತರವನುು 
ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸುವ ಬಗೆೆ ತಿಳಿಯಿರಿ. 

•  ವಾಯಪಾರದ ಗುರುತು ಹಸೆರಿಸುವ 
ನಿಯಮಗಳನುು ವಿವರಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ1, 
ಜ್ಞಾ.ಎ4 

ಅನುಕ್ಲ್ಕ-
ನೆೇತೃತವದ – 
ಚರೆ್ಣ ಪಾರತಯಕ್ಷಿಕೆ್ 

ಬಿಳಿ ಹಲ್ಗೆ/ 
ಗುರುತುಲೆೇಖನಿ/ 
ಪವಪಾಣಯಿಂಟ್/ 
ದೃಶಯಸುರಳಿಗಳು, 
ಲಾಯಪ ಟಾಪ 
 

4 ಗಂಟೆಗಳು 

 

 

 

 

 

 

 

 

 ವಾಯಪಾರದ 
ಗುರುತು ಲ್ಭ್ಯತ್ೆಯ 
ನಿಯಮಗಳು 

• ವಾಯಪಾರದ ಗುರುತು ಪದವನುು 
ವಿವರಿಸಿ. 

• ವಾಯಪಾರದ ಗುರುತು ಲ್ಭ್ಯತ್ೆಯ 
ಮಾನದಂಡಗಳನುು ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ. 

• ವಿತರಣಾ ತಂತರವನುು 
ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸುವ ಬಗೆೆ ತಿಳಿಯಿರಿ. 

•  ವಾಯಪಾರದ ಗುರುತು ಹಸೆರಿಸುವ 
ನಿಯಮಗಳನುು ವಿವರಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ1, 
ಜ್ಞಾ.ಎ4 

• ಅನುಕ್ಲ್ಕ-
ನೆೇತೃತವದ – 
ಚರೆ್ಣ ಪಾರತಯಕ್ಷಿಕೆ್ 

• ಕ್ೌಶಲ್ಯ ಅಭಾಯಸ 
(ವೆಥಯಕ್ರಿಕ 
ಚಟುವಟಿಕ್)ೆ 

   ಕ್ಾಗದ ಮತುಿ 
ಸಿೇಸದಕಡಿಾ 

30 
ನಿರ್ಮರ್ಗಳು 

  ಸಪಧೆಣಯ 
ಮಾನದಂಡ 

• ಸಪಧೆಣಯ ಮಾನದಂಡವನುು ಗರಹಿಸಿ. 
• ಸಪಧೆಣಯ ಮಾನದಂಡದ ವೆಥರ್ಶರ್್ಯಗಳ 

ಬಗೆೆ ತಿಳಿಯಿರಿ. 
• ಸಪಧೆಣಯ ಮಾನದಂಡದ 

ವಾಯಯಾಮದಿಂದ ಒದಗಿಸಲಾದ 
ಪರಯೇಜನಗಳನುು ವಿವರಿಸಿ. 

• ಸಪಧೆಣಯ ಮಾನದಂಡದ ಹಂತಗಳ 
ಮಾಗಣದರ್ಶಣ ಬಗೆೆ ತಿಳಿಯಿರಿ. 

• ಸಪಧೆಣಯ ಮಾನದಂಡದ 
ವಾಯಯಾಮವನುು ಅರ್ಥಣಮಾಡಿಕ್ೆ್ಳಿಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ1, 
ಜ್ಞಾ.ಎ5, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ3 

ಅನುಕ್ಲ್ಕ-
ನೆೇತೃತವದ – 
ಚರೆ್ಣ  

ಬಿಳಿ ಹಲ್ಗೆ/ 
ಗುರುತುಲೆೇಖನಿ/ 
ಪವಪಾಣಯಿಂಟ್/ 
ದೃಶಯಸುರಳಿಗಳು, 
ಲಾಯಪ ಟಾಪ 
 

4 ಗಂಟೆಗಳು 

  ಸಪಧೆಣಯ 
ಮಾನದಂಡ: 
ಕ್ೌಶಲ್ಯ ಅಭಾಯಸ 

• ಸಪಧೆಣಯ ಮಾನದಂಡವನುು ಗರಹಿಸಿ. 
• ಸಪಧೆಣಯ ಮಾನದಂಡದ ವೆಥರ್ಶರ್್ಯಗಳ 

ಬಗೆೆ ತಿಳಿಯಿರಿ. 
• ಸಪಧೆಣಯ ಮಾನದಂಡದ 

ವಾಯಯಾಮದಿಂದ ಒದಗಿಸಲಾದ 
ಪರಯೇಜನಗಳನುು ವಿವರಿಸಿ. 

• ಸಪಧೆಣಯ ಮಾನದಂಡದ ಹಂತಗಳ 
ಮಾಗಣದರ್ಶಣ ಬಗೆೆ ತಿಳಿಯಿರಿ. 
ಸಪಧೆಣಯ ಮಾನದಂಡದ 
ವಾಯಯಾಮವನುು ಅರ್ಥಣಮಾಡಿಕ್ೆ್ಳಿಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ1, 
ಜ್ಞಾ.ಎ5, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ3 

ಕ್ೌಶಲ್ಯ ಅಭಾಯಸ 
(ಗುಂಪು 
ಚಟುವಟಿಕ್-ೆಕ್ೇೆತರ 
ಭೆೇಟಿ) 

ನೆ್ೇಟ್ ಪಾಯಡ್, 
ಲೆೇಖನಿ. 
 

7 ಗಂಟೆಗಳು 

 

   319 



 

 
 

ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

  ಹೆ್ಸ/ 
ಕ್ೇೆಂದಿರೇಕರಿಸಿ 
ಶೆೇಖರಣಾ 
ಘಟಕ 
(ಎಸ ಕ್ಯೆು) 

• ಶೆೇಖರಣಾ ಘಟಕ (ಎಸ ಕ್ಯೆು) ಬಗೆೆ 
ತಿಳಿಯಿರಿ. 

• ಶೆೇಖರಣಾ ಘಟಕಗಳು ಮತುಿ 
ಸ್ಾವಣತಿರಕ ಉತಪನು ಸಂಕ್ೇೆತ 
(ಯುಪಿಸಿ) ನಡುವಿನ ಪರಮುಖ 
ವಯತ್ಾಯಸಗಳನುು ವಿವರಿಸಿ. 

• ಶೆೇಖರಣಾ ಘಟಕಗಳ ವಿರುದಧ 
ಉತಪನುಗಳ ಬಗೆೆ ತಿಳಿಯಿರಿ. 

• ಜಾಡು ಹಿಡಿಯುವುದು 
ಕರಮಾನುಗತದ ಬಗೆೆ ತಿಳಿಯಿರಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ11,
ಕ್ಾ.ಮಾ12 

ಅನುಕ್ಲ್ಕ-
ನೆೇತೃತವದ – 
ಚರೆ್ಣ  

ಬಿಳಿ ಹಲ್ಗೆ/ 
ಗುರುತುಲೆೇಖನಿ/ 
ಪವಪಾಣಯಿಂಟ್/ 
ದೃಶಯಸುರಳಿಗಳು, 
ಲಾಯಪ ಟಾಪ 
 

4 ಗಂಟೆಗಳು 

  ಹೆ್ಸ/ 
ಕ್ೇೆಂದಿರೇಕರಿಸಿ 
ಶೆೇಖರಣಾ 
ಘಟಕ 
(ಎಸ ಕ್ಯೆು): 
ಕ್ೌಶಲ್ಯ 
ಅಭಾಯಸ 

• ಶೆೇಖರಣಾ ಘಟಕ (ಎಸ ಕ್ಯೆು) ಬಗೆೆ 
ತಿಳಿಯಿರಿ. 

• ಶೆೇಖರಣಾ ಘಟಕಗಳು ಮತುಿ 
ಸ್ಾವಣತಿರಕ ಉತಪನು ಸಂಕ್ೇೆತ 
(ಯುಪಿಸಿ) ನಡುವಿನ ಪರಮುಖ 
ವಯತ್ಾಯಸಗಳನುು ವಿವರಿಸಿ. 

• ಶೆೇಖರಣಾ ಘಟಕಗಳ ವಿರುದಧ 
ಉತಪನುಗಳ ಬಗೆೆ ತಿಳಿಯಿರಿ. 

• ಜಾಡು ಹಿಡಿಯುವುದು 
ಕರಮಾನುಗತದ ಬಗೆೆ ತಿಳಿಯಿರಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ11,
ಕ್ಾ.ಮಾ12 

• ಅನುಕ್ಲ್ಕ-
ನೆೇತೃತವದ – 
ಚರೆ್ಣ 

• ಕ್ೌಶಲ್ಯ 
ಅಭಾಯಸ 
(ವೆಥಯಕ್ರಿಕ 
ಚಟುವಟಿಕ್,ೆ 
ಗುಂಪು 
ಚಟುವಟಿಕ್:ೆ 
ಕ್ೇೆತರ ಭೆೇಟಿ)  

ಗಣಕಯಂತರ,ಅಂ
ತಜಾಣಲ್ 
ಸಂಪಕಣ, 
ನೆ್ೇಟ್ ಪಾಯಡ್, 
ಲೆೇಖನಿ 

8 ಗಂಟೆಗಳು 

3 ವಾಯಪಾರ ಮತುಿ 
ಉತ್ಾಪದಕತ್ೆಯ 
ಗುರಿಗಳು ಮತುಿ 
ಅದನುು 
ಸ್ಾಧಿಸಲ್ು 
ಕರಮಗಳ ಬಗೆೆ 
ಸಂಪ್ಣಣ 
ತಿಳುವಳಿಕೆ್ಯ
ನುು ಹೆ್ಂದಿರಿ 

ಮಾರಾಟದ 
ಉದೆದೇಶಗಳು 
ಮತುಿ 
ಗುರಿಗಳು: 
ಕ್ೌಶಲ್ಯ 
ಅಭಾಯಸ 

• ಮಾರಾಟದ ಉದೆದೇಶಗಳನುು 
ಹೆ್ಂದಿಸುವ ಪರಯೇಜನಗಳನುು 
ಶಾಿಘಿಸಿ. 

• ಗುರಿ ಮಾರಾಟವನುು ಹೆೇಗೆ 
ತಲ್ುಪಬೇೆಕು ಎಂಬುದನುು ನಿಧಣರಿಸಿ. 

• ಮಾರುಕಟೆ್ ಯೇಜಕನ ಬಳಕೆ್ಯನುು 
ಚಚಿಣಸಿ. 

• ವಾಯಪಾರೆ್ೇದಯಮ ಯೇಜನೆಯನುು 
ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸುವಾಗ 
ಆವರಿಸಬೆೇಕ್ಾದ ಪರದೇೆಶಗಳನುು 
ವಿವರಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ1,
ಕ್ಾ.ಮಾ2, 
ಕ್ಾ.ಮಾ3,  
ಜ್ಞಾ.ಎ1, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ1,  
ಜ್ಞಾ.ಎ2, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ2 

ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- ಚರೆ್ಣ 

 

ಬಿಳಿ ಹಲ್ಗೆ/ 
ಗುರುತುಲೆೇಖನಿ/ 
ಪವಪಾಣಯಿಂಟ್/ 
ದೃಶಯಸುರಳಿಗಳು, 
ಲಾಯಪ ಟಾಪ 
 

6 ಗಂಟೆಗಳು 

320 



 

 

ಅನುಕೂಲಕಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

  ಮಾರಾಟದ 
ಉದೆದೇಶಗಳು 
ಮತುಿ 
ಗುರಿಗಳು: 
ಕ್ೌಶಲ್ಯ 
ಅಭಾಯಸ 

• ಮಾರಾಟದ ಉದೆದೇಶಗಳನುು 
ಹೆ್ಂದಿಸುವ ಪರಯೇಜನಗಳನುು 
ಶಾಿಘಿಸಿ. 

• ಗುರಿ ಮಾರಾಟವನುು ಹೆೇಗೆ 
ತಲ್ುಪಬೇೆಕು ಎಂಬುದನುು ನಿಧಣರಿಸಿ. 

• ಮಾರುಕಟೆ್ ಯೇಜಕನ ಬಳಕೆ್ಯನುು 
ಚಚಿಣಸಿ. 

• ವಾಯಪಾರೆ್ೇದಯಮ ಯೇಜನೆಯನುು 
ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸುವಾಗ 
ಆವರಿಸಬೆೇಕ್ಾದ ಪರದೇೆಶಗಳನುು 
ವಿವರಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ1,
ಕ್ಾ.ಮಾ2, 
ಕ್ಾ.ಮಾ3,  
ಜ್ಞಾ.ಎ1, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ1,  
ಜ್ಞಾ.ಎ2, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ2 

• ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- ಚರೆ್ಣ 
• ಕ್ೌಶಲ್ಯ ಅಭಾಯಸ 
(ಜೆ್ೇಡಿ 
ಚಟುವಟಿಕ್:ೆ ಪಾತರ 
ನಿವಣಹಣೆ, 
ವೆಥಯಕ್ರಿಕ 
ಚಟುವಟಿಕ್)ೆ 

ಕ್ಾಗದ ಮತುಿ 
ಸಿೇಸದಕಡಿಾ , 
ಭಾಗವಹಿಸುವವರ 
ಕ್ಥೆಪಿಡಿ 

6 ಗಂಟೆಗಳು 

  ವಗಣ ಮತುಿ 
ಮಳಿಗ ೆ-
ವಾರು 
ಬೆಲಪೆಟಿ್ 
ಮಾಡುವ 
ಗುರಿಗಳು 

• ಮಳಿಗ ೆಬೆಲೆಪಟಿ್ ಮಾಡುವದನುು 
ಅರ್ಥಣಮಾಡಿಕ್ೆ್ ಳಿಿ. 

• ಮಳಿಗ ೆಬೆಲೆಪಟಿ್ ಮಾಡುವ 
ಗುರಿಗಳನುು ಭೆೇಟಿ ಮಾಡುವ 
ಪಾರಮುಖಯತ್ೆಯನುು ಗುರುತಿಸಿ. 

• ಗುರಿ ಮಳಿಗೆ ವಾಯಪಿಿ ಮತುಿ 
ಮಾಗಣದ ಯೇಜನೆಯನುು ವಿವರಿಸಿ 

• ಮಾರಾಟಪಡ್ೆಯು 
ಕ್ೇೆಂದಿರೇಕೃತವಾಗಿರುವುದನುು 
ಖಚಿತಪಡಿಸಿಕೆ್್ಳಿಿ. 

• ಮಳಿಗ ೆಮತುಿ ಅದರ ಸಂಬಂಧಿತ 
ವಾಯಪಾರ ಮಾಗಣವನುು ಹೆೇಗೆ ಆಯೆಾ 
ಮಾಡುವುದು ಎಂಬುದನುು ವಿವರಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ4, 
ಕ್ಾ.ಮಾ5, 
ಕ್ಾ.ಮಾ6, 
ಕ್ಾ.ಮಾ7, 
ಜ್ಞಾ.ಎ3, 
ಜ್ಞಾ.ಎ4, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ3 

ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- ಚರೆ್ಣ 

ಬಿಳಿ ಹಲ್ಗೆ/ 
ಗುರುತುಲೆೇಖನಿ/ 
ಪವಪಾಣಯಿಂಟ್/ 
ದೃಶಯಸುರಳಿಗಳು, 
ಲಾಯಪ ಟಾಪ 
 

6 ಗಂಟೆಗಳು 

  ವಗಣ ಮತುಿ 
ಮಳಿಗ ೆ-
ವಾರು 
ಬೆಲಪೆಟಿ್ 
ಮಾಡುವ 
ಗುರಿಗಳು:ಕ್ೌಶ
ಲ್ಯ ಅಭಾಯಸ 

• ಮಳಿಗ ೆಬೆಲೆಪಟಿ್ ಮಾಡುವದನುು 
ಅರ್ಥಣಮಾಡಿಕ್ೆ್ ಳಿಿ. 

• ಮಳಿಗ ೆಬೆಲೆಪಟಿ್ ಮಾಡುವ 
ಗುರಿಗಳನುು ಭೆೇಟಿ ಮಾಡುವ 
ಪಾರಮುಖಯತ್ೆಯನುು ಗುರುತಿಸಿ. 

• ಗುರಿ ಮಳಿಗೆ ವಾಯಪಿಿ ಮತುಿ 
ಮಾಗಣದ ಯೇಜನೆಯನುು ವಿವರಿಸಿ 

• ಮಾರಾಟಪಡ್ೆಯು 
ಕ್ೇೆಂದಿರೇಕೃತವಾಗಿರುವುದನುು 
ಖಚಿತಪಡಿಸಿಕೆ್್ಳಿಿ. 
ಮಳಿಗ ೆಮತುಿ ಅದರ ಸಂಬಂಧಿತ 
ವಾಯಪಾರ ಮಾಗಣವನುು ಹೆೇಗೆ ಆಯೆಾ 
ಮಾಡುವುದು ಎಂಬುದನುು ವಿವರಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ4, 
ಕ್ಾ.ಮಾ5, 
ಕ್ಾ.ಮಾ6, 
ಕ್ಾ.ಮಾ7, 
ಜ್ಞಾ.ಎ3, 
ಜ್ಞಾ.ಎ4, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ3 

ಕ್ೌಶಲ್ಯ ಅಭಾಯಸ 
(ಗುಂಪು 
ಚಟುವಟಿಕ್-ೆ ಕ್ೇೆತರ 
ಭೆೇಟಿ) 

ನೆ್ೇಟ್ ಪಾಯಡ್, 
ಲೆೇಖನಿ. 
 

8 ಗಂಟೆಗಳು 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
  ಹೆ್ಸದಾಗಿ 

ಪಾರರಂಭಿಸಲಾ
ದ ಉತಪನುಗಳ 
ಲ್ಭ್ಯತ್ೆ  

• ಉತಪನುಗಳ ಉಡ್ಾವಣಾ ತಂತರವನುು 
ಚಚಿಣಸಿ. 

• ಹೆ್ಸದಾಗಿ ಪಾರರಂಭಿಸಲಾದ 
ಉತಪನುಗಳ ಲ್ಭ್ಯತ್ೆಯನುು 
ಖಚಿತಪಡಿಸಿಕೆ್್ಳಿಿ. 

• ಮಳಿಗ-ೆವಾರು ಉಡ್ಾವಣಾ 
ಗುರಿಗಳನುು ಸ್ಾಧಿಸುವುದು ಹೇೆಗೆ 
ಎಂಬುದನುು ವಿವರಿಸಿ. 

• ಪಾಲ್ುದಾರರೆ್ ಂದಿಗೆ ಉಡ್ಾವಣಾ 
ವಿಶಾವಸ್ಾಹಣತ್ೆಯನುು ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ8,
ಕ್ಾ.ಮಾ9, 
ಜ್ಞಾ.ಎ5 

ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- ಚರೆ್ಣ 
 

ಬಿಳಿ ಹಲ್ಗೆ/ 
ಗುರುತುಲೆೇಖನಿ/ 
ಪವಪಾಣಯಿಂ
ಟ್/ 
ದೃಶಯಸುರಳಿಗಳು, 
ಲಾಯಪ ಟಾಪ 
 

5 ಗಂಟೆಗಳು 

  ಹೆ್ಸದಾಗಿ 
ಪಾರರಂಭಿಸಲಾ
ದ ಉತಪನುಗಳ 
ಲ್ಭ್ಯತ್ೆ: 
ಕ್ೌಶಲ್ಯ 
ಅಭಾಯಸ 

• ಉತಪನುಗಳ ಉಡ್ಾವಣಾ ತಂತರವನುು 
ಚಚಿಣಸಿ. 

• ಹೆ್ಸದಾಗಿ ಪಾರರಂಭಿಸಲಾದ 
ಉತಪನುಗಳ ಲ್ಭ್ಯತ್ೆಯನುು 
ಖಚಿತಪಡಿಸಿಕೆ್್ಳಿಿ. 

• ಮಳಿಗ-ೆವಾರು ಉಡ್ಾವಣಾ 
ಗುರಿಗಳನುು ಸ್ಾಧಿಸುವುದು ಹೆೇಗೆ 
ಎಂಬುದನುು ವಿವರಿಸಿ. 

• ಪಾಲ್ುದಾರರೆ್ ಂದಿಗೆ ಉಡ್ಾವಣಾ 
ವಿಶಾವಸ್ಾಹಣತ್ೆಯನುು ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ8,
ಕ್ಾ.ಮಾ9, 
ಜ್ಞಾ.ಎ5 

ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- ಚರೆ್ಣ 
ಕ್ೌಶಲ್ಯ ಅಭಾಯಸ 
(ಜೆ್ೇಡಿ 
ಚಟುವಟಿಕ್)ೆ 

ನ್ಡಲ್್ಸ  
ಪೆ್ಟ್ಣ 

4 ಗಂಟೆಗಳು 

  ಆದೆೇಶವನುು 
ಉತಿಮಗೆ್ಳಿ
ಸುವುದು 
ಮತುಿ ಕ್ರರಯಾ 
ಯೇಜನೆಯ
ನುು 
ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿ
ಸುವುದು 

• ಅಂದಾಜು ಮಾರಾಟ ಮತುಿ 
ಅತುಯತಿಮ ಆದೆೇಶಗಳ ಬಗೆೆ ಚಚಿಣಸಿ. 

• ಅತುಯತಿಮ ವಿಂಗಡಣೆಯನುು 
ರ್ಪಿಸಿ. 

• ವಿಂಗಡಣೆಯನುು ಹೆೇಗೆ 
ಸಾಳಿೇಕರಿಸುವುದು ಎಂಬುದನುು 
ಚಚಿಣಸಿ. 

• ಕ್ರರಯಾ ಯೇಜನೆಯನುು ವಿವರಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ11, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ5 

ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- ಚರೆ್ಣ 

 

ಬಿಳಿ ಹಲ್ಗೆ/ 
ಗುರುತುಲೆೇಖನಿ/ 
ಪವಪಾಣಯಿಂ
ಟ್/ 
ದೃಶಯಸುರಳಿಗಳು, 
ಲಾಯಪ ಟಾಪ 
 

5 ಗಂಟೆಗಳು 

  ಆದೆೇಶವನುು 
ಉತಿಮಗೆ್ಳಿ
ಸುವುದು 
ಮತುಿ ಕ್ರರಯಾ 
ಯೇಜನೆಯ
ನುು 
ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿ
ಸುವುದು: 
ಕ್ೌಶಲ್ಯ 
ಅಭಾಯಸ 

• ಅಂದಾಜು ಮಾರಾಟ ಮತುಿ 
ಅತುಯತಿಮ ಆದೆೇಶಗಳ ಬಗೆೆ ಚಚಿಣಸಿ. 

• ಅತುಯತಿಮ ವಿಂಗಡಣೆಯನುು 
ರ್ಪಿಸಿ. 

• ವಿಂಗಡಣೆಯನುು ಹೆೇಗೆ 
ಸಾಳಿೇಕರಿಸುವುದು ಎಂಬುದನುು 
ಚಚಿಣಸಿ. 

• ಕ್ರರಯಾ ಯೇಜನೆಯನುು ವಿವರಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ11, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ5 

• ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- 
ಚರೆ್ಣ 

• ಕ್ೌಶಲ್ಯ ಅಭಾಯಸ 
(ಪರದಶಣನ) 

ಮಹಡಿ 
ಶುದಿಧೇಕರಣ, 
ಕರವಸರ ಚರಣಿಗೆ 
ಮುಂತ್ಾದ ಮನ ೆ
ಮದುದ ಉತಪನು 

2 ಗಂಟೆಗಳು 
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ಅನುಕೂಲಕಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

  ವಿತರಕ 
ಹಂತದಲ್ಲಿ 
ಸರಕು ಸಂಗರಹ 
ಲ್ಭ್ಯತ್ೆಯನುು 
ಪರಿರ್ಶೇಲ್ಲಸಲಾ
ಗುತಿಿದೆ 

• ಮಾರಾಟ ಪರದೇೆಶದ ಶೆೇಲ್ವನಲ್ಲಿ ಸರಕು 
ಸಂಗರಹ ಲ್ಭ್ಯತ್ೆಯನುು ಹೆೇಗೆ 
ಪರಿರ್ಶೇಲ್ಲಸುವುದು ಎಂಬುದನುು 
ವಿವರಿಸಿ. 

• ಹಿಂಬದಿಯ ಕ್ೆ್ೇಣೆ ಮತುಿ 
ರ್ಮೇಸಲ್ುಗಳಲ್ಲಿ ಲ್ಭ್ಯವಿರುವ ಸರಕು 
ಸಂಗರಹವನುು ಗುರುತಿಸಿ. 

• ಎಲಾಿ ವಾಯಪಾರದ ಗುರುತುಗಳಿಗಾಗಿ 
ಸರಕು ಸಂಗರಹವನುು ಹೆೇಗೆ 
ಪರಿರ್ಶೇಲ್ಲಸುವುದು ಎಂಬುದನುು 
ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ. 

• ಸ್ಚಿಸಿದ ಆದೆೇಶದ ಪರಮಾಣ 
(ಎಸಒಕ್ಯ) ಪರಕ್ಾರ ಆದೆೇಶವನುು 
ಹೆೇಗೆ ಸ್ೆರಹೆಿಡಿಯುವುದು 
ಎಂಬುದನುು ವಿವರಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ10, 
ಕ್ಾ.ಮಾ12, 
ಕ್ಾ.ಮಾ13, 
ಕ್ಾ.ಮಾ14, 
ಕ್ಾ.ಮಾ15, 
ಜ್ಞಾ.ಎ5, 
ಜ್ಞಾ.ಎ6, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ4 

ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- ಚರೆ್ಣ 

 

ಬಿಳಿ ಹಲ್ಗೆ/ 
ಗುರುತುಲೆೇಖನಿ/ 
ಪವಪಾಣಯಿಂ
ಟ್/ 
ದೃಶಯಸುರಳಿಗಳು, 
ಲಾಯಪ ಟಾಪ 
 

6 ಗಂಟೆಗಳು 

  ವಿತರಕ 
ಹಂತದಲ್ಲಿ 
ಸರಕು ಸಂಗರಹ 
ಲ್ಭ್ಯತ್ೆಯನುು 
ಪರಿರ್ಶೇಲ್ಲಸಲಾ
ಗುತಿಿದೆ: 
ಕ್ೌಶಲ್ಯ 
ಅಭಾಯಸ 

• ಮಾರಾಟ ಪರದೇೆಶದ ಶೆೇಲ್ವನಲ್ಲಿ ಸರಕು 
ಸಂಗರಹ ಲ್ಭ್ಯತ್ೆಯನುು ಹೆೇಗೆ 
ಪರಿರ್ಶೇಲ್ಲಸುವುದು ಎಂಬುದನುು 
ವಿವರಿಸಿ. 

• ಹಿಂಬದಿಯ ಕ್ೆ್ೇಣೆ ಮತುಿ 
ರ್ಮೇಸಲ್ುಗಳಲ್ಲಿ ಲ್ಭ್ಯವಿರುವ ಸರಕು 
ಸಂಗರಹವನುು ಗುರುತಿಸಿ. 

• ಎಲಾಿ ವಾಯಪಾರದ ಗುರುತುಗಳಿಗಾಗಿ 
ಸರಕು ಸಂಗರಹವನುು ಹೆೇಗೆ 
ಪರಿರ್ಶೇಲ್ಲಸುವುದು ಎಂಬುದನುು 
ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ. 

• ಸ್ಚಿಸಿದ ಆದೆೇಶದ ಪರಮಾಣ 
(ಎಸಒಕ್ಯ) ಪರಕ್ಾರ ಆದೆೇಶವನುು 
ಹೆೇಗೆ ಸ್ೆರಹೆಿಡಿಯುವುದು 
ಎಂಬುದನುು ವಿವರಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ10, 
ಕ್ಾ.ಮಾ12, 
ಕ್ಾ.ಮಾ13, 
ಕ್ಾ.ಮಾ14, 
ಕ್ಾ.ಮಾ15, 
ಜ್ಞಾ.ಎ5, 
ಜ್ಞಾ.ಎ6, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ4 

• ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- 
ಚರೆ್ಣ 

• ಕ್ೌಶಲ್ಯ ಅಭಾಯಸ 
(ವೆಥಯಕ್ರಿಕ 
ಚಟುವಟಿಕ್,ೆ 
ಗುಂಪು 
ಚಟುವಟಿಕ್:ೆ 
ಕ್ೇೆತರ ಭೆೇಟಿ) 

ನೆ್ೇಟ್ ಪಾಯಡ್, 
ಲೆೇಖನಿ. 
 

8 ಗಂಟೆಗಳು 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
4 ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿ 

ಮಾರಾಟ ಕರೆ 
ಮಾಡಲ್ು 
ಹಂತಗಳನುು 
ತಿಳಿಯಿರಿ 

ಸರಕು ಸಂಗರಹ 
ಘಟನಗೆಳು 
ಅರ್ಥವಾ 
ರ್ಮತಿರ್ಮೇರಿದ 
ಸಂಗರಹಣೆಯ
ನುು ತಪಿಪಸಲ್ು 
ನಿಖರವಾಗಿ 
ಮಾರಾಟವನುು 
ಅಂದಾಜು 
ಮಾಡುವುದು 

• ಕ್ಥೆಯಲ್ಲಿ ಪರಸುಿತ ಸರಕು ಸಂಗರಹವನುು 
ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ. 

• ಮಾರಾಟದ ರ್ಶಫಾರಸುಗಳು ಚಿಲ್ಿರೆ 
ವಾಯಪಾರಿಗಳ ಮಾರಾಟವನುು ಹೆೇಗೆ 
ಹೆಚಿಿಸುತಿವೆ ಎಂಬುದನುು ವಿವರಿಸಿ. 

• ಸಣಣ ಮತುಿ ಸಂಕ್ಷಿಪಿ ರಿೇತಿಯಲಿ್ಲ 
ಚಿಲ್ಿರೆ ವಾಯಪಾರಿಗೆ ಸ್ೆೇರಿಕೆ್್ಳುಿವ 
ಎಲಾಿ ಪರಯೇಜನಗಳನುು ಚಚಿಣಸಿ. 

• ಚಿಲ್ಿರೆ ವಾಯಪಾರಿಗಳ ಅಗತಯಗಳನುು 
ಗುರುತಿಸಲ್ು ಮುಕಿ ಪರಶೆುಗಳನುು 
ವಿನಾಯಸಗೆ್ ಳಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ1, 
ಕ್ಾ.ಮಾ2, 
ಕ್ಾ.ಮಾ3, 
ಕ್ಾ.ಮಾ4, 
ಜ್ಞಾ.ಎ1, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ1, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ2 

ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- ಚರೆ್ಣ 

 

ಬಿಳಿ ಹಲ್ಗೆ/ 
ಗುರುತುಲೆೇಖನಿ/ 
ಪವಪಾಣಯಿಂ
ಟ್/ 
ದೃಶಯಸುರಳಿಗಳು, 
ಲಾಯಪ ಟಾಪ 
 

6 ಗಂಟೆಗಳು 

  ಸರಕು ಸಂಗರಹ 
ಘಟನಗೆಳು 
ಅರ್ಥವಾ 
ರ್ಮತಿರ್ಮೇರಿದ 
ಸಂಗರಹಣೆಯ
ನುು ತಪಿಪಸಲ್ು 
ನಿಖರವಾಗಿ 
ಮಾರಾಟವನುು 
ಅಂದಾಜು 
ಮಾಡುವುದು: 
ಕ್ೌಶಲ್ಯ 
ಅಭಾಯಸ 

• ಕ್ಥೆಯಲ್ಲಿ ಪರಸುಿತ ಸರಕು ಸಂಗರಹವನುು 
ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ. 

• ಮಾರಾಟದ ರ್ಶಫಾರಸುಗಳು ಚಿಲ್ಿರೆ 
ವಾಯಪಾರಿಗಳ ಮಾರಾಟವನುು ಹೆೇಗೆ 
ಹೆಚಿಿಸುತಿವೆ ಎಂಬುದನುು ವಿವರಿಸಿ. 

• ಸಣಣ ಮತುಿ ಸಂಕ್ಷಿಪಿ ರಿೇತಿಯಲಿ್ಲ 
ಚಿಲ್ಿರೆ ವಾಯಪಾರಿಗೆ ಸ್ೆೇರಿಕೆ್್ಳುಿವ 
ಎಲಾಿ ಪರಯೇಜನಗಳನುು ಚಚಿಣಸಿ. 

• ಚಿಲ್ಿರೆ ವಾಯಪಾರಿಗಳ ಅಗತಯಗಳನುು 
ಗುರುತಿಸಲ್ು ಮುಕಿ ಪರಶೆುಗಳನುು 
ವಿನಾಯಸಗೆ್ ಳಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ1, 
ಕ್ಾ.ಮಾ2, 
ಕ್ಾ.ಮಾ3, 
ಕ್ಾ.ಮಾ4, 
ಜ್ಞಾ.ಎ1, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ1, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ2 

• ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- 
ಚರೆ್ಣ 

• ಕ್ೌಶಲ್ಯ ಅಭಾಯಸ 
(ವೆಥಯಕ್ರಿಕ 
ಚಟುವಟಿಕ್,ೆ 
ಜೆ್ೇಡಿ 
ಚಟುವಟಿಕ್,ೆ 
ಪಾತರ 
ನಿವಣಹಣೆ) 

ಕ್ಾಗದ ಮತುಿ 
ಸಿೇಸದಕಡಿಾ , 
ಭಾಗವಹಿಸುವವ
ರ ಕ್ಥೆಪಿಡಿ 

7.5 
ಗಂಟೆಗಳು 

  ಯೇಜನೆ 
ಸಂವಹನ 
ಮತುಿ 
ಶೆರೇಣಿಯ 
ಮಾರಾಟ 

• ಯೇಜನೆ ಸಂವಹನವನುು ಚಚಿಣಸಿ 
• ಯೇಜನೆ ಸಂವಹನವನುು 

ಒದಗಿಸಲ್ು ಸ್ಾಧಯವಾಗುವ ವಿತರಕರ 
ಮಾರಾಟಗಾರರ ಅಗತಯವನುು ವಿವರಿಸಿ 

• ಎಲಾಿ ವಗಣಗಳಿಗೆ ಮಾರಾಟ 
ಶೆರೇಣಿಯನುು ಚಚಿಣಸಿ 

• ಅಡಾ-ಮಾರಾಟ ಮತುಿ ಹೆಚುಿ-
ಮಾರಾಟವನುು ವಿವರಿಸಿ 

ಕ್ಾ.ಮಾ7,
ಜ್ಞಾ.ಎ2, 
ಜ್ಞಾ.ಎ4 

ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- ಚರೆ್ಣ 

 

ಬಿಳಿ ಹಲ್ಗೆ/ 
ಗುರುತುಲೆೇಖನಿ/ 
ಪವಪಾಣಯಿಂ
ಟ್/ 
ದೃಶಯಸುರಳಿಗಳು, 
ಲಾಯಪ ಟಾಪ 
 

 5 ಗಂಟೆಗಳು 
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ಅನುಕೂಲಕಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

  ಯೇಜನೆ 
ಸಂವಹನ 
ಮತುಿ 
ಶೆರೇಣಿಯ 
ಮಾರಾಟ: 
ಕ್ೌಶಲ್ಯ 
ಅಭಾಯಸ 

• ಯೇಜನೆ ಸಂವಹನವನುು ಚಚಿಣಸಿ 
• ಯೇಜನೆ ಸಂವಹನವನುು 

ಒದಗಿಸಲ್ು ಸ್ಾಧಯವಾಗುವ ವಿತರಕರ 
ಮಾರಾಟಗಾರರ ಅಗತಯವನುು ವಿವರಿಸಿ 

• ಎಲಾಿ ವಗಣಗಳಿಗೆ ಮಾರಾಟ 
ಶೆರೇಣಿಯನುು ಚಚಿಣಸಿ 

• ಅಡಾ-ಮಾರಾಟ ಮತುಿ ಹೆಚುಿ-
ಮಾರಾಟವನುು ವಿವರಿಸಿ 

ಕ್ಾ.ಮಾ7,
ಜ್ಞಾ.ಎ2, 
ಜ್ಞಾ.ಎ4 

ಕ್ೌಶಲ್ಯ ಅಭಾಯಸ 
(ಜೆ್ೇಡಿಯಾಗಿರು
ವ ಚಟುವಟಿಕ್:ೆ 
ಪಾತ್ಾರಭಿನಯ) 

ನೆ್ೇಟ್ ಪಾಯಡ್, 
ಲೆೇಖನಿ. 
 

8 ಗಂಟೆಗಳು 

  ಅಂಗೆಥ ಗಣಕ/ 
ಕ್ಥೆಯಲ್ಲಿ 
ಹಿಡಿಯಲ್ದ 
ಸ್ಾಧನ ಮತುಿ 
ಅದರ 
ವೆಥರ್ಶರ್್ಯಗಳು 

• ಮಾರಾಟದ ಬಿಂದುಗಾಗಿ ಕ್ಥೆಯಲ್ಲಿ 
ಹಿಡಿಯುವ ಸಲ್ಕರಣೆಗಳ 
ಪಟಿ್ಯನುು ಮಾಡಿ. 

• ಮಾರಾಟದ ಬಿಂದು ವಯವಸ್ೆಾಯಲ್ಲಿ 
ಪಟಿ್ಕ್ ೆಸಂಕ್ೇೆತ ಓದುಗ ಅರ್ಥವಾ 
ಪಟಿ್ಕ್ ೆಸಂಕ್ೇೆತಗಳ ಚಿತರಶ ೆೇಧಕಗಳ 
ಉಪಯೇಗಗಳನುು ವಿವರಿಸಿ. 

• ಡ್ಾಕ್ಟೆ್ ಮುದರಕಗಳು ಮತುಿ 
ಒಯಯಬಹುದಾದ ದತ್ಾಿಂಶ 
ಘಟಕಗಳನುು ಚಚಿಣಸಿ. 

• ವಿದುಯನಾಾನ ಶೆಲ್ಸ್ ಗುರುತುಪಟಿ್ 
ಮಾಡುವ ವಯವಸೆ್ಾ ಮತುಿ ಬೆಲ ೆ
ಬಂದ್ಕುಗಳನುು ವಿವರಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ8, 
ಕ್ಾ.ಮಾ9, 
ಕ್ಾ.ಮಾ10, 
ಕ್ಾ.ಮಾ11, 
ಕ್ಾ.ಮಾ12,
ಕ್ಾ.ಮಾ13, 
ಕ್ಾ.ಮಾ25, 
ಕ್ಾ.ಮಾ26, 
ಕ್ಾ.ಮಾ27, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ3 

ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- ಚರೆ್ಣ 
 

ಬಿಳಿ ಹಲ್ಗೆ/ 
ಗುರುತುಲೆೇಖನಿ/ 
ಪವಪಾಣಯಿಂ
ಟ್/ 
ದೃಶಯಸುರಳಿಗಳು, 
ಲಾಯಪ ಟಾಪ 
 

6 ಗಂಟೆಗಳು 

  ಅಂಗೆಥ ಗಣಕ/ 
ಕ್ಥೆಯಲ್ಲಿ 
ಹಿಡಿಯಲ್ದ 
ಸ್ಾಧನ ಮತುಿ 
ಅದರ 
ವೆಥರ್ಶರ್್ಯಗಳು: 
ಕ್ೌಶಲ್ಯ 
ಅಭಾಯಸ 

• ಮಾರಾಟದ ಬಿಂದುಗಾಗಿ ಕ್ಥೆಯಲ್ಲಿ 
ಹಿಡಿಯುವ ಸಲ್ಕರಣೆಗಳ 
ಪಟಿ್ಯನುು ಮಾಡಿ. 

• ಮಾರಾಟದ ಬಿಂದು ವಯವಸ್ೆಾಯಲ್ಲಿ 
ಪಟಿ್ಕ್ ೆಸಂಕ್ೇೆತ ಓದುಗ ಅರ್ಥವಾ 
ಪಟಿ್ಕ್ ೆಸಂಕ್ೇೆತಗಳ ಚಿತರಶ ೆೇಧಕಗಳ 
ಉಪಯೇಗಗಳನುು ವಿವರಿಸಿ. 

• ಡ್ಾಕ್ಟೆ್ ಮುದರಕಗಳು ಮತುಿ 
ಒಯಯಬಹುದಾದ ದತ್ಾಿಂಶ 
ಘಟಕಗಳನುು ಚಚಿಣಸಿ. 

• ವಿದುಯನಾಾನ ಶೆಲ್ಸ್ ಗುರುತುಪಟಿ್ 
ಮಾಡುವ ವಯವಸೆ್ಾ ಮತುಿ ಬೆಲ ೆ
ಬಂದ್ಕುಗಳನುು ವಿವರಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ8, 
ಕ್ಾ.ಮಾ9, 
ಕ್ಾ.ಮಾ10, 
ಕ್ಾ.ಮಾ11, 
ಕ್ಾ.ಮಾ12,
ಕ್ಾ.ಮಾ13, 
ಕ್ಾ.ಮಾ25, 
ಕ್ಾ.ಮಾ26, 
ಕ್ಾ.ಮಾ27, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ3 

• ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- 
ಚರೆ್ಣ 

• ಕ್ೌಶಲ್ಯ ಅಭಾಯಸ 
(ವೆಥಯಕ್ರಿಕ 
ಚಟುವಟಿಕ್,ೆ 
ಗುಂಪು 
ಚಟುವಟಿಕ್)ೆ 

 

ಪಟಿ್ಕ್ ೆಸಂಕ್ೇೆತ 
ಓದುಗ ಅರ್ಥವಾ 
ಪಟಿ್ಕ್ ೆ
ಸಂಕ್ೇೆತಗಳ 
ಚಿತರಶ ೆೇಧಕಗಳು
, ಡ್ಾಕ್ಟೆ್ 
ಮುದರಕಗಳು, 
ಒಯಯಬಹುದಾದ 
ದತ್ಾಿಂಶ ಘಟಕ 
(ಪಿಡಿಯು) 
ಮತುಿ ಬೆಲೆ ಗನ್ 

5 ಗಂಟೆಗಳು 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
  ಸರಕು ಸಂಗರಹ 

ಹಿಂದಿರಿಗಿಸುವು
ದು,ಮೊದಲ್ು 
ತಯಾರಿಸಿದ 
ಮೊದಲ್ 
ಹೆ್ರಗ ೆ
(ಎಫ ಎಂಎಫ 
ಒ)ಮತುಿ 
ಸರಕು ಸಂಗರಹ 
ತಿರುಗುವಿಕೆ್ 

• ಸರಕು ಸಂಗರಹವನುು 
ಹಿಂದಿರಿಗಿಸುವುದರ ಬಗೆೆ ವಿವರಿಸಿ. 

• ತ್ಾಜಾತನದ ರ್ಢಿಗಳ ಬಗೆೆ 
ಮಾಹಿತಿಯನುು ಒದಗಿಸಿ. 

• ಮೊದಲ್-ತಯಾರಿಸಿದ, ಮೊದಲ್-
ಹೆ್ರಗ ೆ(ಎಫ ಎಂಎಫ ಒ) ಕುರಿತು 
ಚಚಿಣಸಿ. 

• ಸರಕು ಸಂಗರಹ ತಿರುಗುವಿಕೆ್ ಮತುಿ 
ಸ್ಾ್ಕ್ ನರ್್ವನುು ತಗಿೆಸುವ ಇತರ 
ವಿಧಾನಗಳನುು ಚಚಿಣಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ14,
ಕ್ಾ.ಮಾ15, 
ಕ್ಾ.ಮಾ16,
ಕ್ಾ.ಮಾ17, 
ಕ್ಾ.ಮಾ18,
ಜ್ಞಾ.ಎ3, 
ಜ್ಞಾ.ಎ5, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ4, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ5 

ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- ಚರೆ್ಣ 

 

ಬಿಳಿ ಹಲ್ಗೆ/ 
ಗುರುತುಲೆೇಖನಿ/ 
ಪವಪಾಣಯಿಂ
ಟ್/ 
ದೃಶಯಸುರಳಿಗಳು, 
ಲಾಯಪ ಟಾಪ 
 

6 ಗಂಟೆಗಳು 

  ಸರಕು ಸಂಗರಹ 
ಹಿಂದಿರಿಗಿಸುವು
ದು,ಮೊದಲ್ು 
ತಯಾರಿಸಿದ 
ಮೊದಲ್ 
ಹೆ್ರಗ ೆ
(ಎಫ ಎಂಎಫ 
ಒ)ಮತುಿ 
ಸರಕು ಸಂಗರಹ 
ತಿರುಗುವಿಕೆ್: 
ಕ್ೌಶಲ್ಯ 
ಅಭಾಯಸ 

• ಸರಕು ಸಂಗರಹವನುು 
ಹಿಂದಿರಿಗಿಸುವುದರ ಬಗೆೆ ವಿವರಿಸಿ. 

• ತ್ಾಜಾತನದ ರ್ಢಿಗಳ ಬಗೆೆ 
ಮಾಹಿತಿಯನುು ಒದಗಿಸಿ. 

• ಮೊದಲ್-ತಯಾರಿಸಿದ, ಮೊದಲ್-
ಹೆ್ರಗ ೆ(ಎಫ ಎಂಎಫ ಒ) ಕುರಿತು 
ಚಚಿಣಸಿ. 

• ಸರಕು ಸಂಗರಹ ತಿರುಗುವಿಕೆ್ ಮತುಿ 
ಸರಕು ಸಂಗರಹ ನರ್್ವನುು ತಗಿೆಸುವ 
ಇತರ ವಿಧಾನಗಳನುು ಚಚಿಣಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ14,
ಕ್ಾ.ಮಾ15, 
ಕ್ಾ.ಮಾ16,
ಕ್ಾ.ಮಾ17, 
ಕ್ಾ.ಮಾ18,
ಜ್ಞಾ.ಎ3, 
ಜ್ಞಾ.ಎ5, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ4, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ5 

• ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- 
ಚರೆ್ಣ 

• ಕ್ೌಶಲ್ಯ ಅಭಾಯಸ 
(ಗುಂಪು 
ಚಟುವಟಿಕ್:ೆ 
ಕ್ೇೆತರ ಭೆೇಟಿ) 

ನೆ್ೇಟ್ ಪಾಯಡ್, 
ಲೆೇಖನಿ. 
 

6 ಗಂಟೆಗಳು 

  ಚಿಲ್ಿರೆ 
ವಾಯಪಾರಿಗೆ 
ಸಮರ್ಥಣವಾಗಿ 
ಸ್ೆೇವ ೆ
ಸಲ್ಲಿಸಲ್ು 
ಮಾಗಣಸ್ಚಿ
ಗಳು 
 

• ವಿತರಕರ ಮಾರಾಟ ವಯಕ್ರಿಯ 
ವೃತಿಿಪರ ನಡವಳಿಕೆ್ಯನುು ವಿವರಿಸಿ. 

• ಗಾರಹಕರ ದೃಷಿ್ಕ್ೆ್ ೇನವನುು ಗುರುತಿಸಿ. 
• ಚಿಲ್ಿರೆ ವಾಯಪಾರಿಗೆ 

ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿಯಾಗಿ ಸ್ೆೇವ ೆ
ಸಲ್ಲಿಸಲ್ು ಮಾಗಣಸ್ಚಿಗಳನುು 
ರ್ಪಿಸಿ. 

• ವೆಥಯಕ್ರಿಕ ಸವಚಛತ್ೆ ಮತುಿ 
ನೆಥಮಣಲ್ಯವನುು ಹೆೇಗೆ 
ಕ್ಾಪಾಡಿಕ್ೆ್ ಳಿಬೆೇಕು ಎಂಬುದನುು 
ವಿವರಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ19, 
ಕ್ಾ.ಮಾ20, 
ಕ್ಾ.ಮಾ21, 
ಕ್ಾ.ಮಾ22, 
ಕ್ಾ.ಮಾ23,
ಕ್ಾ.ಮಾ24, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ6 

ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- ಚರೆ್ಣ 

 

ಬಿಳಿ ಹಲ್ಗೆ/ 
ಗುರುತುಲೆೇಖನಿ/ 
ಪವಪಾಣಯಿಂ
ಟ್/ 
ದೃಶಯಸುರಳಿಗಳು, 
ಲಾಯಪ ಟಾಪ 
 

1.5 
ಗಂಟೆಗಳು 
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ಅನುಕೂಲಕಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

  ಚಿಲ್ಿರೆ 
ವಾಯಪಾರಿಗೆ 
ಸಮರ್ಥಣವಾಗಿ 
ಸ್ೆೇವ ೆ
ಸಲ್ಲಿಸಲ್ು 
ಮಾಗಣಸ್ಚಿ
ಗಳು:ಕ್ೌಶಲ್ಯ 
ಅಭಾಯಸ 
 

• ವಿತರಕರ ಮಾರಾಟ ವಯಕ್ರಿಯ 
ವೃತಿಿಪರ ನಡವಳಿಕೆ್ಯನುು ವಿವರಿಸಿ. 

• ಗಾರಹಕರ ದೃಷಿ್ಕ್ೆ್ ೇನವನುು ಗುರುತಿಸಿ. 
• ಚಿಲ್ಿರೆ ವಾಯಪಾರಿಗೆ 

ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿಯಾಗಿ ಸ್ೆೇವ ೆ
ಸಲ್ಲಿಸಲ್ು ಮಾಗಣಸ್ಚಿಗಳನುು 
ರ್ಪಿಸಿ. 

• ವೆಥಯಕ್ರಿಕ ಸವಚಛತ್ೆ ಮತುಿ 
ನೆಥಮಣಲ್ಯವನುು ಹೆೇಗೆ 
ಕ್ಾಪಾಡಿಕ್ೆ್ ಳಿಬೆೇಕು ಎಂಬುದನುು 
ವಿವರಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ19, 
ಕ್ಾ.ಮಾ20, 
ಕ್ಾ.ಮಾ21, 
ಕ್ಾ.ಮಾ22, 
ಕ್ಾ.ಮಾ23,
ಕ್ಾ.ಮಾ24, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ6 

• ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- 
ಚರೆ್ಣ 

• ಕ್ೌಶಲ್ಯ ಅಭಾಯಸ 
(ಗುಂಪು 
ಚಟುವಟಿಕ್)ೆ 

• ಕ್ೌಶಲ್ಯ ಅಭಾಯಸ 
(ವೆಥಯಕ್ರಿಕ 
ಚಟುವಟಿಕ್)ೆ 

ಪಾತ್ಾರಭಿನಯ,  
ಸಿೇಸದಕಡಿಾ 
ಮತುಿ 
ಭಾಗವಹಿಸುವವ
ರ ಕ್ಥೆಪಿಡಿ 

5 ಗಂಟೆಗಳು 

5 ಒಂದು 
ಮಳಿಗಯೆ 
ಸ್ಾಲ್ದ 
ನಿವಣಹಣೆಯ
ನುು 
ಕರಾರುಗಳು 
ಮತುಿ 
ಪಾವತಿಗಳು 
ಎರಡನ್ು 
ನಿವಣಹಿಸುವ 
ಸ್ಾಮರ್ಥಯಣವನುು 
ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸಿ  

ಬಾಕ್ರ ಇರುವ 
ಬೆಲಪೆಟಿ್ಗಳ 
ಬಗೆೆ ಮಾಹಿತಿ 
ಸಂಗರಹಿಸುವು
ದು 

• ಚಿಲ್ಿರೆ ವಾಯಪಾರದಲ್ಲಿ ಸ್ಾಲ್ದ 
ನಿವಣಹಣೆಯನುು ಅರ್ಥಣಮಾಡಿಕ್ೆ್ಳಿಿ. 

• ಬಾಕ್ರ ಉಳಿದಿರುವ ಸರಕುಪಟಿ್ಗಳನುು 
ವಿವರಿಸಿ. 

• ಬಾಕ್ರ ಉಳಿದಿರುವ ಸರಕುಪಟಿ್ಗಳನುು 
ನಿವಣಹಿಸುವಲ್ಲಿ ವಿತರಕರ 
ಮಾರಾಟಗಾರರ ಪಾತರದ ಬಗೆೆ 
ತಿಳಿಯಿರಿ. 

• 'ರರ್ಶೇದಿಯ ಮೇಲೆ ಬಾಕ್ರ' ಎಂಬ 
ಪರಿಕಲ್ಪನೆಯನುು ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ1, 
ಜ್ಞಾ.ಎ1 

ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- ಚರೆ್ಣ 

 

ಸರಕುಪಟಿ್ 
ಮಾದರಿ,ಬಿಳಿ 
ಹಲ್ಗೆ/ ಗುರುತು 
ಲೆೇಖನಿ/ 
ಪವಪಾಣಯಿಂ
ಟ್/ಭಾಗವಹಿಸು
ವವರ ಕ್ಥೆಪಿಡಿ 
 

7 ಗಂಟೆಗಳು 

  ಬಾಕ್ರ ಇರುವ 
ಬೆಲಪೆಟಿ್ಗಳ 
ಬಗೆೆ ಮಾಹಿತಿ 
ಸಂಗರಹಿಸುವು
ದು: ಕ್ೌಶಲ್ಯ 
ಅಭಾಯಸ 

• ಚಿಲ್ಿರೆ ವಾಯಪಾರದಲ್ಲಿ ಸ್ಾಲ್ದ 
ನಿವಣಹಣೆಯನುು ಅರ್ಥಣಮಾಡಿಕ್ೆ್ಳಿಿ. 

• ಬಾಕ್ರ ಉಳಿದಿರುವ ಸರಕುಪಟಿ್ಗಳನುು 
ವಿವರಿಸಿ. 

• ಬಾಕ್ರ ಉಳಿದಿರುವ ಸರಕುಪಟಿ್ಗಳನುು 
ನಿವಣಹಿಸುವಲ್ಲಿ ವಿತರಕರ 
ಮಾರಾಟಗಾರರ ಪಾತರದ ಬಗೆೆ 
ತಿಳಿಯಿರಿ. 

• 'ರರ್ಶೇದಿಯ ಮೇಲೆ ಬಾಕ್ರ' ಎಂಬ 
ಪರಿಕಲ್ಪನೆಯನುು ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ1, 
ಜ್ಞಾ.ಎ1 

• ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- 
ಚರೆ್ಣ 

• ಕ್ೌಶಲ್ಯ 
ಅಭಾಯಸ(ಪರದ
ಶಣನ,ವೆಥಯಕ್ರಿಕ 
ಚಟುವಟಿಕ್ೆ 

• ಗುಂಪು 
ಚಟುವಟಿಕ್:ೆ
ಗುಂಪು 
ಪರಸುಿತಿ) 

ಬಿಳಿ ಹಲ್ಗೆ/ 
ಗುರುತುಲೆೇಖನಿ/ 
ಪವಪಾಣಯಿಂ
ಟ್/ 
ದೃಶಯಸುರಳಿಗಳು, 
ಲಾಯಪ ಟಾಪ 
 

5.5 
ಗಂಟೆಗಳು 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
  ಚಿಲ್ಿರೆ 

ಬೆಲಪೆಟಿ್ಗಳ 
ಸ್ಾಲ್ದ 
ಅವಧಿಯ 
ಮಾಹಿತಿಯ
ನುು 
ಸಂಗರಹಿಸುವು
ದು 

• ಸ್ಾಲ್ದ ಅವಧಿಯನುು ವಿವರಿಸಿ. 
• ಕರಾರುಗಳ ಅವಧಿಯನುು 

ಅರ್ಥಣಮಾಡಿಕ್ೆ್ ಳಿಿ ಮತುಿ ವಯಸ್ಾ್ದ 
ವೆೇಳಾಪಟಿ್ಯನುು ವಾಯಖಾಯನಿಸಿ. 

• ಸ್ಾಲ್ದ ಅವಧಿ ಮಾಹಿತಿಯನುು 
ಸಂಗರಹಿಸುವ ಬಗೆೆ ತಿಳಿಯಿರಿ 

• ದತ್ಾಿಂಶವನುು ಒಟು್ಗ್ಡಿಸುವ 
ಮತುಿ ನಿಖರವಾದ 
ದಾಖಲಾತಿಯನುು 
ಪ್ಣಣಗೆ್ಳಿಸುವ ಅಗತಯವನುು 
ಅರ್ಥಣಮಾಡಿಕ್ೆ್ ಳಿಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ2 ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- ಚರೆ್ಣ 

 

ಬಿಳಿ ಹಲ್ಗೆ/ 
ಗುರುತುಲೆೇಖನಿ/ 
ಪವಪಾಣಯಿಂ
ಟ್/ 
ದೃಶಯಸುರಳಿಗಳು, 
ಲಾಯಪ ಟಾಪ 
 

8 ಗಂಟೆಗಳು 

  ಬಾಕ್ರ 
ಪಾವತಿಗಳನುು 
ಜಾಡು 
ಹಿಡಿಯಲಾಗು
ತಿದ ೆ

• ಬಾಕ್ರಯಿರುವ ಪಾವತಿಗಳ 
ಮೌಲ್ಯಮಾಪನವನುು ವಿವರಿಸಿ. 

• ಗಾರಹಕ ಸ್ಾಲ್ದ ಸಿಾತಿಯನುು 
ನಿಣಣಯಿಸಿ. 

• ಸ್ಾಲ್ದ ವರದಿಯಲ್ಲಿ ಉಲೆಿೇಖಿಸಲಾದ 
ಮಾಹಿತಿಯ ಪಟಿ್ಯನುು ಮಾಡಿ. 

• ಸ್ಾಲ್ದ ವರದಿಯಲ್ಲಿ ದತ್ಾಿಂಶವನುು 
ವಿಶೆಿೇಷಿಸಲ್ು ಪರಿಗಣಿಸಬೇೆಕ್ಾದ 
ಕ್ಲೆ್ವು ಅಂಶಗಳನುು ಗುರುತಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ3, 
ಜ್ಞಾ.ಎ2, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ 1 

ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- ಚರೆ್ಣ 
 

ಬಿಳಿ ಹಲ್ಗೆ/ 
ಗುರುತುಲೆೇಖನಿ/ 
ಪವಪಾಣಯಿಂ
ಟ್/ 
ದೃಶಯಸುರಳಿಗಳು, 
ಲಾಯಪ ಟಾಪ 
 

8 ಗಂಟೆಗಳು 

  ಬಾಕ್ರ 
ಪಾವತಿಗಳನುು 
ಜಾಡು 
ಹಿಡಿಯಲಾಗು
ತಿದೆ:ಕ್ೌಶಲ್ಯ 
ಅಭಾಯಸ 

• ಬಾಕ್ರಯಿರುವ ಪಾವತಿಗಳ 
ಮೌಲ್ಯಮಾಪನವನುು ವಿವರಿಸಿ. 

• ಗಾರಹಕ ಸ್ಾಲ್ದ ಸಿಾತಿಯನುು 
ನಿಣಣಯಿಸಿ. 

• ಸ್ಾಲ್ದ ವರದಿಯಲ್ಲಿ ಉಲೆಿೇಖಿಸಲಾದ 
ಮಾಹಿತಿಯ ಪಟಿ್ಯನುು ಮಾಡಿ. 

• ಸ್ಾಲ್ದ ವರದಿಯಲ್ಲಿ ದತ್ಾಿಂಶವನುು 
ವಿಶೆಿೇಷಿಸಲ್ು ಪರಿಗಣಿಸಬೇೆಕ್ಾದ 
ಕ್ಲೆ್ವು ಅಂಶಗಳನುು ಗುರುತಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ3, 
ಜ್ಞಾ.ಎ2, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ 1 

• ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- 
ಚರೆ್ಣ 

• ಕ್ೌಶಲ್ಯ ಅಭಾಯಸ 
(ತಂಡದ 
ಚಟುವಟಿಕ್,ೆ 
ಗುಂಪು 
ಚರೆ್ಣ) 

ಬಿಳಿ ಹಲ್ಗೆ/ 
ಗುರುತುಲೆೇಖನಿ/ 
ಪವಪಾಣಯಿಂ
ಟ್ 
 

3.5 
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ಅನುಕೂಲಕಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

  ಜಾಡು 
ಹಿಡಿಯಲ್ು 
ಬಾಕ್ರಯಿರುವ 
ವಿತರಣೆ 
ಮತುಿ 
ಸಂಬಂಧಿತ 
ಸಮಸ್ಯೆಗಳನುು 
ಪರಿಹರಿಸುವು
ದು 

• ಬಾಕ್ರ ಇರುವ ವಿತರಣೆಯನುು ಜಾಡು 
ಹಿಡಿಯುವುದು ಹೆೇಗ ೆಎಂಬುದನುು 
ವಿವರಿಸಿ 

• ವಿತರಕರ ಮಾರಾಟದ ವಯಕ್ರಿಯು 
ಬಾಕ್ರ ಇರುವ ವಿತರಣೆಗ ೆ
ಸಂಬಂಧಿಸಿದ ಸಮಸ್ೆಯಗಳನುು 
ಪರಿಹರಿಸುವ ಪರಕ್ರರಯೆಯನುು 
ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ 

• ಬಾಕ್ರ ಇರುವ ವಿತರಣೆಗ ೆ
ಸಂಬಂಧಿಸಿದ ಪರಮುಖ ಅಂಶಗಳ 
ಬಗೆೆ ತಿಳಿಯಿರಿ 

• ರ್ಮನಾಾಣೆಾ ಮತುಿ ಜಂಗಮವಾಣಿ 
ಆಧಾರಿತ ಸವಯಂರ್ಾಲ್ಲತ ಸಂದೆೇಶ 
ಕಳುಹಿಸುವಿಕ್ ೆಮತುಿ ಎಚರಿಿಕೆ್ಯ 
ಕ್ಾಯಣವಿಧಾನದ ಬಗೆೆ ತಿಳಿಯಿರಿ 

ಕ್ಾ.ಮಾ4, 
ಜ್ಞಾ.ಎ3, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ2 

ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- 
ಚರೆ್ಣ 

ಬಿಳಿ ಹಲ್ಗೆ/ 
ಗುರುತುಲೆೇಖನಿ/ 
ಪವಪಾಣಯಿಂ
ಟ್/ 
ದೃಶಯಸುರಳಿಗಳು, 
ಲಾಯಪ ಟಾಪ 
 

8 ಗಂಟೆಗಳು 

  ಮಳಿಗಗೆಳ ೆಂ
ದಿಗೆ ಕರಾರು 
ಮತುಿ 
ಪಾವತಿಗಳನುು 
ಸಮನವಯಗೆ್
ಳಿಸುವುದು 

 ಕ್ಾ.ಮಾ5 ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- 
ಚರೆ್ಣ 

ಬಿಳಿ ಹಲ್ಗೆ/ 
ಗುರುತುಲೆೇಖನಿ/ 
ಪವಪಾಣಯಿಂ
ಟ್/ 
ದೃಶಯಸುರಳಿಗಳು, 
ಲಾಯಪ ಟಾಪ 

8 ಗಂಟೆಗಳು 

  ಒಂದು 
ಮಳಿಗಯೆ 
ಸ್ಾಲ್ದ 
ನಿವಣಹಣೆಯ
ನುು 
ಕರಾರುಗಳು 
ಮತುಿ 
ಪಾವತಿಗಳು 
ಎರಡನ್ು 
ನಿವಣಹಿಸುವ 
ಸ್ಾಮರ್ಥಯಣವ
ನುು 
ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿ
ಸಿ: ಕ್ೌಶಲ್ಯ 
ಅಭಾಯಸ 

 ಕ್ಾ.ಮಾ1, 
ಕ್ಾ.ಮಾ2, 
ಕ್ಾ.ಮಾ3,
ಕ್ಾ.ಮಾ4, 
ಜ್ಞಾ.ಎ1, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ1, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ2. 

ಕ್ೌಶಲ್ಯ ಅಭಾಯಸ 
(ಗುಂಪು 
ಚಟುವಟಿಕ್:ೆ ಕ್ೇೆತರ 
ಭೆೇಟಿ) 

ನೆ್ೇಟ್ ಪಾಯಡ್, 
ಲೆೇಖನಿ. 
 

8 ಗಂಟೆಗಳು 

329 



 

 
 

ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
5 ವಾಯಪಾರದೆ್ ಂ

ದಿಗೆ ಉತಿಮ 
ವೆಥಯಕ್ರಿಕ 
ಸಂಬಂಧವನುು 
ನಿರ್ಮಣಸುವ 
ಪರಯೇಜನಗಳ
ನುು ಶಾಿಘಿಸಲ್ು 
ಕಲ್ಲಯಿರಿ ಮತುಿ 
ಆಕೆ್ೇಪಣೆಗಳನುು 
ನಿಭಾಯಿಸುವ 
ವಿಧಾನಗಳು 
ಮತುಿ ಆ 
ಮ್ಲ್ಕ 
ಪರಿಹಾರವನುು 
ನಿೇಡುವುದು 

ವೆಥಯಕ್ರಿಕ 
ಸಂಬಂಧವನುು 
ನಿರ್ಮಣಸುವು
ದು:  

• ವೆಥಯಕ್ರಿಕ ಸಂಬಂಧವನುು 
ನಿರ್ಮಣಸುವ ಬಗೆೆ ತಿಳಿಯಿರಿ 
(ಗಾರಹಕರೆ್ಂದಿಗೆ ಬಾಂಧವಯವನುು 
ಬೆಳಸೆುವ ಕುರಿತು ತರಬೆೇತುದಾರ 
ಚಿಲ್ಿರೆ ವಾಯಪಾರಿ). 

• ಚಿಲ್ಿರೆ ವಾಯಪಾರಿಗಳ ಗಾರಹಕ ಸ್ೆೇವಾ 
ಕ್ೌಶಲ್ಯಗಳನುು ಸುಧಾರಿಸಿ. 

• ಗಾರಹಕರಿಗೆ ಅಗತಯವಿರುವ ನಿಖರವಾದ 
ಸ್ೆೇವಗೆಳ ವಿತರಣೆಯನುು 
ಖಚಿತಪಡಿಸಿಕೆ್್ಳಿಲ್ು ಪರಶೆುಗಳನುು 
ಹೆೇಗೆ ಕ್ೇೆಳಬೇೆಕು ಎಂಬುದನುು 
ವಿವರಿಸಿ. 

• ಗಾರಹಕರೆ್ಂದಿಗೆ ಸಂಬಂಧವನುು 
ಹೆೇಗೆ ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸುವುದು 
ಎಂಬುದನುು ವಿವರಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ1, 
ಕ್ಾ.ಮಾ2, 
ಕ್ಾ.ಮಾ3,
ಕ್ಾ.ಮಾ4, 
ಜ್ಞಾ.ಎ1 

ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- 
ಚರೆ್ಣ 

ಬಿಳಿ ಹಲ್ಗೆ/ 
ಗುರುತುಲೆೇಖನಿ/ 
ಪವಪಾಣಯಿಂ
ಟ್/ 
ದೃಶಯಸುರಳಿಗಳು, 
ಲಾಯಪ ಟಾಪ 
 

6 ಗಂಟೆಗಳು 

  ವೆಥಯಕ್ರಿಕ 
ಸಂಬಂಧವನುು 
ನಿರ್ಮಣಸುವು
ದು: ಕ್ೌಶಲ್ಯ 
ಅಭಾಯಸ 

• ವೆಥಯಕ್ರಿಕ ಸಂಬಂಧವನುು 
ನಿರ್ಮಣಸುವ ಬಗೆೆ ತಿಳಿಯಿರಿ 
(ಗಾರಹಕರೆ್ಂದಿಗೆ ಬಾಂಧವಯವನುು 
ಬೆಳಸೆುವ ಕುರಿತು ತರಬೆೇತುದಾರ 
ಚಿಲ್ಿರೆ ವಾಯಪಾರಿ). 

• ಚಿಲ್ಿರೆ ವಾಯಪಾರಿಗಳ ಗಾರಹಕ ಸ್ೆೇವಾ 
ಕ್ೌಶಲ್ಯಗಳನುು ಸುಧಾರಿಸಿ. 

• ಗಾರಹಕರಿಗೆ ಅಗತಯವಿರುವ ನಿಖರವಾದ 
ಸ್ೆೇವಗೆಳ ವಿತರಣೆಯನುು 
ಖಚಿತಪಡಿಸಿಕೆ್್ಳಿಲ್ು ಪರಶೆುಗಳನುು 
ಹೆೇಗೆ ಕ್ೇೆಳಬೇೆಕು ಎಂಬುದನುು 
ವಿವರಿಸಿ. 

• ಗಾರಹಕರೆ್ಂದಿಗೆ ಸಂಬಂಧವನುು 
ಹೆೇಗೆ ಅಭಿವೃದಿಧಪಡಿಸುವುದು 
ಎಂಬುದನುು ವಿವರಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ1, 
ಕ್ಾ.ಮಾ2, 
ಕ್ಾ.ಮಾ3,
ಕ್ಾ.ಮಾ4, 
ಜ್ಞಾ.ಎ1 

• ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- 
ಚರೆ್ಣ 

• ಕ್ೌಶಲ್ಯ ಅಭಾಯಸ 
(ಗುಂಪು 
ಚಟುವಟಿಕ್,ೆ 
ಪಾತರ, 
ವೆಥಯಕ್ರಿಕ 
ಚಟುವಟಿಕ್)ೆ 

ಸಿೇಸದಕಡಿಾ 
ಮತುಿ 
ಭಾಗವಹಿಸುವವ
ರ ಕ್ಥೆಪಿಡಿ, 
ನೆ್ೇಟ್ ಪಾಯಡ್. 

8 ಗಂಟೆಗಳು 

  ಆಕೆ್ೇಪಣೆ 
ನಿವಣಹಣೆ 

• ಆಕೆ್ೇಪಣೆ ನಿವಣಹಣೆಯ 
ಪರಿಕಲ್ಪನೆಯನುು ವಿವರಿಸಿ. 

• ಆಕೆ್ೇಪಣೆಗಳನುು ಜಯಿಸಲ್ು ತಯಾರಿ 
ಹೆೇಗೆ ಸಹಾಯ ಮಾಡುತಿದೆ 
ಎಂಬುದನುು ತಿಳಿಯಿರಿ. 

• ಆಕೆ್ೇಪಣೆ ನಿವಣಹಣೆ ಪರಕ್ರರಯೆಯನುು 
ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ5, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ1. 

ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- ಚರೆ್ಣ 

 

ಬಿಳಿ ಹಲ್ಗೆ/ 
ಗುರುತುಲೆೇಖನಿ/ 
ಪವಪಾಣಯಿಂ
ಟ್/ 
ದೃಶಯಸುರಳಿಗಳು, 
ಲಾಯಪ ಟಾಪ 
 

6 ಗಂಟೆಗಳು 
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ಅನುಕೂಲಕಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
 

ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

   • ಆಕೆ್ೇಪಣೆ ನಿವಣಹಣೆ ತಂತರಗಳು 
ಮತುಿ ವಿಧಾನಗಳನುು ಪಟಿ್ ಮಾಡಿ. 

    

  ಆಕೆ್ೇಪಣೆ 
ನಿವಣಹಣೆ: 
ಕ್ೌಶಲ್ಯ 
ಅಭಾಯಸ 

• ಆಕೆ್ೇಪಣೆ ನಿವಣಹಣೆಯ 
ಪರಿಕಲ್ಪನೆಯನುು ವಿವರಿಸಿ. 

• ಆಕೆ್ೇಪಣೆಗಳನುು ಜಯಿಸಲ್ು ತಯಾರಿ 
ಹೆೇಗೆ ಸಹಾಯ ಮಾಡುತಿದೆ 
ಎಂಬುದನುು ತಿಳಿಯಿರಿ. 

• ಆಕೆ್ೇಪಣೆ ನಿವಣಹಣೆ ಪರಕ್ರರಯೆಯನುು 
ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ. 

• ಆಕೆ್ೇಪಣೆ ನಿವಣಹಣೆ ತಂತರಗಳು 
ಮತುಿ ವಿಧಾನಗಳನುು ಪಟಿ್ ಮಾಡಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ5, 
ಜ್ಞಾ.ಬಿ1. 

• ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- 
ಚರೆ್ಣ 

• ಕ್ೌಶಲ್ಯ ಅಭಾಯಸ 
(ಜೆ್ೇಡಿ 
ಚಟುವಟಿಕ್:ೆ 
ಪಾತ್ಾರಭಿನಯ) 

ನೆ್ೇಟ್ ಪಾಯಡ್, 
ಲೆೇಖನಿ. 
 

4 ಗಂಟೆಗಳು 

  ಚಿಲ್ಿರೆ 
ವಾಯಪಾರಿಗಳ 
ಅಗತಯತ್ೆಗಳು 
ಮತುಿ 
ಸಮಸ್ಯೆಗಳನುು 
ಅರ್ಥಣಮಾಡಿ
ಕ್ೆ್ ಳುಿವುದು 

• ಚಿಲ್ಿರೆ ವಾಯಪಾರಿಗಳ ಅಗತಯತ್ೆಗಳು 
ಮತುಿ ಅವಶಯಕತ್ಗೆಳನುು ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ. 

• ಮಾರಾಟಗಾರರು 
ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿಯಾಗಿ ನಿವಣಹಿಸುವ 
ಪರಮುಖ ಕ್ಾಯಣಗಳನುು ಚಚಿಣಸಿ. 

• ನಿೇವು ಪರಿಹರಿಸಬೇೆಕ್ಾದ ಚಿಲ್ಿರೆ 
ಸಮಸ್ಯೆಗಳ ಬಗೆೆ ತಿಳಿಯಿರಿ. 

• ದಿನದ ತನಕ ಮಾರಾಟದ ಬಿಂದು 
ವಯವಸೆ್ಾಯ ಬಗೆೆ ತಿಳಿಯಿರಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ2 ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- ಚರೆ್ಣ 

 

ಬಿಳಿ ಹಲ್ಗೆ/ 
ಗುರುತುಲೆೇಖನಿ/ 
ಪವಪಾಣಯಿಂ
ಟ್/ದೃಶಯಸುರಳಿಗ
ಳು, ಲಾಯಪ ಟಾಪ 
 

6 ಗಂಟೆಗಳು 

  ಚಿಲ್ಿರೆ 
ವಾಯಪಾರಿಗಳ 
ಅಗತಯತ್ೆಗಳು 
ಮತುಿ 
ಸಮಸ್ಯೆಗಳನುು 
ಅರ್ಥಣಮಾಡಿ
ಕ್ೆ್ ಳುಿವುದು: 
ಕ್ೌಶಲ್ಯ 
ಅಭಾಯಸ 

• ಚಿಲ್ಿರೆ ವಾಯಪಾರಿಗಳ ಅಗತಯತ್ೆಗಳು 
ಮತುಿ ಅವಶಯಕತ್ಗೆಳನುು ವಿಶೆಿೇಷಿಸಿ. 

• ಮಾರಾಟಗಾರರು 
ಪರಿಣಾಮಕ್ಾರಿಯಾಗಿ ನಿವಣಹಿಸುವ 
ಪರಮುಖ ಕ್ಾಯಣಗಳನುು ಚಚಿಣಸಿ. 

• ನಿೇವು ಪರಿಹರಿಸಬೇೆಕ್ಾದ ಚಿಲ್ಿರೆ 
ಸಮಸ್ಯೆಗಳ ಬಗೆೆ ತಿಳಿಯಿರಿ. 

• ದಿನದ ತನಕ ಮಾರಾಟದ ಬಿಂದು 
ವಯವಸೆ್ಾಯ ಬಗೆೆ ತಿಳಿಯಿರಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ2 ಕ್ೌಶಲ್ಯ ಅಭಾಯಸ 
(ಗುಂಪು 
ಚಟುವಟಿಕ್ ೆ-
ಯೇಜನೆ ಕ್ಲೆ್ಸ) 

ಬಿಳಿ ಹಲ್ಗೆ/ 
ಗುರುತುಲೆೇಖನಿ/ 
ಪವಪಾಣಯಿಂ
ಟ್ 

/ಅಂತಜಾಣಲ್ 
 

4 ಗಂಟೆಗಳು 

  ಮಾರಾಟ 
ಮತುಿ 
ಪರರ್ಾರಗಳಿಂದ 
ಚಿಲ್ಿರೆ 
ವಾಯಪಾರಿಗಳಿಗ ೆ
ಪರಯೇಜನಗ
ಳು 

• ಮಾರಾಟದಿಂದ ಚಿಲ್ಿರೆ ವಾಯಪಾರಿಯ 
ಲಾಭ್ವನುು ವಿವರಿಸಿ. 

• ಚಿಲ್ಿರೆ ವಾಯಪಾರಿಗಳಿಗ ೆಮಾರಾಟ 
ಪರರ್ಾರಗಳ ಪರಯೇಜನಗಳನುು 
ವಿವರಿಸಿ. 

• ಹೆ್ಸ ವಿರ್ಯ ಮತುಿ ಸಂವಹನ 
ಅವಕ್ಾಶಗಳನುು ಹೆೇಗೆ ರಚಿಸುವುದು 
ಎಂಬುದರ ಕುರಿತು ತಿಳಿಯಿರಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ4 ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- ಚರೆ್ಣ 
 

ಬಿಳಿ ಹಲ್ಗೆ/ 
ಗುರುತುಲೆೇಖನಿ/ 
ಪವಪಾಣಯಿಂ
ಟ್/ದೃಶಯಸುರಳಿಗ
ಳು, ಲಾಯಪ ಟಾಪ 
 

5 ಗಂಟೆಗಳು 
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ಅನುಕೂಲಕ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಗ 
• ರಿಯಾಯಿತಿಯ ಚಿಲ್ಿರೆ ವಾಯಪಾರಿ 

ಮತುಿ ತಯಾರಕರ ದೃಷಿ್ಕ್ೆ್ ೇನವನುು 
ಚಚಿಣಸಿ. 

  ಮಾರಾಟ 
ಮತುಿ 
ಪರರ್ಾರಗಳಿಂದ 
ಚಿಲ್ಿರೆ 
ವಾಯಪಾರಿಗಳಿಗ ೆ
ಪರಯೇಜನಗ
ಳು 

• ಮಾರಾಟದಿಂದ ಚಿಲ್ಿರೆ ವಾಯಪಾರಿಯ 
ಲಾಭ್ವನುು ವಿವರಿಸಿ. 

• ಚಿಲ್ಿರೆ ವಾಯಪಾರಿಗಳಿಗ ೆಮಾರಾಟ 
ಪರರ್ಾರಗಳ ಪರಯೇಜನಗಳನುು 
ವಿವರಿಸಿ. 

• ಹೆ್ಸ ವಿರ್ಯ ಮತುಿ ಸಂವಹನ 
ಅವಕ್ಾಶಗಳನುು ಹೆೇಗೆ ರಚಿಸುವುದು 
ಎಂಬುದರ ಕುರಿತು ತಿಳಿಯಿರಿ. 

• ರಿಯಾಯಿತಿಯ ಚಿಲ್ಿರೆ ವಾಯಪಾರಿ 
ಮತುಿ ತಯಾರಕರ ದೃಷಿ್ಕ್ೆ್ ೇನವನುು 
ಚಚಿಣಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ4 ಕ್ೌಶಲ್ಯ ಅಭಾಯಸ 
(ಗುಂಪು 
ಚಟುವಟಿಕ್:ೆ ಕ್ೇೆತರ 
ಭೆೇಟಿ) 

ನೆ್ೇಟ್ ಪಾಯಡ್, 
ಲೆೇಖನಿ. 
 

8 ಗಂಟೆಗಳು 

  ಸಮಸ್ಯೆಯ 
ಪರಿಹಾರ 

1. ಸಮಸ್ಯೆ ಪರಿಹಾರದ ಪರಿಕಲ್ಪನೆಯನುು 
ವಿವರಿಸಿ. 

2. ಚಿಲ್ಿರೆ ವಾಯಪಾರದಲ್ಲಿ ಉಂಟಾಗುವ 
ಕುಂದುಕೆ್್ರತ್ೆಗಳನುು ವಿವರಿಸಿ. 

3. ಗಾರಹಕರು ಅವರ/ಅವಳ 
ದ್ರುಗಳು/ಕುಂದುಕೆ್್ರತ್ೆಗಳನುು 
ನೆ್ೇಂದಾಯಿಸುವ ವಿವಿಧ ಮಾಗಣಳ 
ಬಗೆೆ ತಿಳಿದುಕೆ್್ಳಿಿ. 

4. ಕ್ಲೆ್ಸದ ಸಾಳದಲ್ಲಿ ಕ್ಾನ್ನು 
ಸಮಸ್ಯೆಗಳನುು ವಿವರಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ5 ಅನುಕ್ಲ್ಕ್ಾಾಗಿ 
ನೆೇತೃತವದ- ಚರೆ್ಣ 
 

ಬಿಳಿ ಹಲ್ಗೆ/ 
ಗುರುತುಲೆೇಖನಿ/ 
ಪವಪಾಣಯಿಂ
ಟ್/ದೃಶಯಸುರಳಿಗ
ಳು, ಲಾಯಪ ಟಾಪ 
 

4 ಗಂಟೆಗಳು 

  ಸಮಸ್ಯೆಯ 
ಪರಿಹಾರ: 
ಕ್ೌಶಲ್ಯ 
ಅಭಾಯಸ 

1. ಸಮಸ್ಯೆ ಪರಿಹಾರದ ಪರಿಕಲ್ಪನಯೆನುು 
ವಿವರಿಸಿ. 

2. ಚಿಲ್ಿರೆ ವಾಯಪಾರದಲ್ಲಿ ಉಂಟಾಗುವ 
ಕುಂದುಕೆ್್ರತ್ೆಗಳನುು ವಿವರಿಸಿ. 

3. ಗಾರಹಕರು ಅವರ/ಅವಳ 
ದ್ರುಗಳು/ಕುಂದುಕೆ್್ರತ್ೆಗಳನುು 
ನೆ್ೇಂದಾಯಿಸುವ ವಿವಿಧ ಮಾಗಣಳ 
ಬಗೆೆ ತಿಳಿದುಕೆ್್ಳಿಿ. 

4. ಕ್ಲೆ್ಸದ ಸಾಳದಲ್ಲಿ ಕ್ಾನ್ನು 
ಸಮಸ್ಯೆಗಳನುು ವಿವರಿಸಿ. 

ಕ್ಾ.ಮಾ5 ಕ್ೌಶಲ್ಯ ಅಭಾಯಸ 
(ನಿೇಡಿದ ವಿರ್ಯದ 
ಕುರಿತು ಗುಂಪು 
ಚರೆ್ಣ) 

ನೆ್ೇಟ್ ಪಾಯಡ್, 
ಲೆೇಖನಿ. 
 

5 ಗಂಟೆಗಳು 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

ಅನುಬಂಧ II 
ಮೌಲ್ಯಮಾಪನ ಮಾನದಂ ಡಗಳು 
ತರಬ ೇತಿ ಪಡ ದವರ ಮೌಲ್ಯಮಾಪನಕ್ಾಾಗಿ ಮಾನದಂ ಡಗಳು 

ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರನಿಗ  ಮೌಲ್ಯಮಾಪನ ಮಾನದಂಡಗಳು  

ಉದ ್ಯೇಗ ಪಾತರ ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 

ಅರ್ಹತಾ ಕಂತ  RAS/Q 0604 ಆವ ೃ ತಿಿ 1.0 

ವಲ್ಯ ಕ್ೌಶಲ್ಯ ಪರಿಷತುಿ ಭಾರತಿೇಯ ಚಿಲ್ಲರ  ವ್ಾಯಪಾರಿ ಸಂಘದ ಕ್ೌಶಲ್ಯ ಮಂಡಳಿ 
 

ಕರ.ಸ ಂ. ಮೌಲ್ಯಮ ಾಪನಕ್ಾಾ ಗಿ ಮಾಗಹಸ ್ಚಿಗಳ ು 

1. ಪ್ರತಿ ಅರ್ಹತೆಯ ಕಂತಗೆೆ ಮೌಲ್ಯಮಾಪ್ನದ ಮಾನದಂಡವನನು ಚಿಲ್ಲರೆ ವ್ಾಯಪಾರಿಗಳ ಸಂಘದ ಕೌಶಲ್ಯ ಮಂಡಳಿಯನ ಭಾರತದ 
ಮೂಲ್ಕ ರಚಿಸಲಾಗನತತದ.ೆ ಪ್ರತಿ ಕಾಯಹಕ್ಷಮತೆಯ ಮಾನದಂಡವನನು(ಕಾ. ಮಾ) ರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಔದೊಯೀಗಿಕ ಮಾನದಂಡಗಳಲ್ಲಲ ಅದರ 
ಪಾರಮನಖ್ಯತೆಗೆ ಅನನಗನಣವ್ಾಗಿ ಅಂಕಗಳನನು ನಿಗದಿಪ್ಡಿಸಲಾಗನತತದೆ. ವಲ್ಯ ಕೌಶಲ್ಯ ಮಂಡಳಿಗಳ ಪ್ರತಿ ಕಾ.ಮಾ ಗಾಗಿ ಸಿದಾಧಂತ 
ಮತನತ ಶಾಲೆಯ ಪಾರಯೀಗಿಕ ಅಂಕಗಳ ಅನನಪಾತವನನು ಸರ್ ನಿೀಡನತತದೆ. 

2. ಸಿದಾಧಂತದ ಭಾಗದ ಮೌಲ್ಯಮಾಪ್ನವು ವಲ್ಯ ಕೌಶಲ್ಯ ಮಂಡಳಿ ರಚಿಸಿದ ಪ್ರಶೆುಗಳ ಜ್ಞಾನದ ಬಾಯಂಕ್ ಅನನು ಆಧರಿಸಿದೆ. 
3. ವ್ೆೈಯಕ್ತತಕ ಮೌಲ್ಯಮಾಪ್ನ ಸಂಸ್ೆೆಗಳು ಪ್ರತಿ ಪ್ರಿೀಕ್ಷೆ/ತರಬೆೀತಿ ಕೆೀಂದರದಲ್ಲಲ ಪ್ರತಿ ಅಭ್ಯರ್ಥಹಗೆ ಸಿದಾಧಂತದ ಭಾಗಕಾಾಗಿ ಅನನಯ ಪ್ರಶುೆ ಪ್ತಿರಕಗೆಳನನು 

ರಚಿಸನತತವ್ೆ. 

4. ಈ ಮಾನದಂಡದ ಆಧಾರದ ಮೀಲ ೆಪ್ರತಿ ಪ್ರಿೀಕ್ಷೆ/ತರಬೆೀತಿ ಕೆೀಂದರದಲ್ಲಲ ಪ್ರತಿ ವಿದಾಯರ್ಥಹಗೆ ಪಾರಯೀಗಿಕ ಕೌಶಲ್ಯಕಾಾಗಿ ವ್ೆೈಯಕ್ತತಕ 
ಮೌಲ್ಯಮಾಪ್ನ ಸಂಸ್ೆೆಗಳು ಅನನಯ ಮೌಲ್ಯಮಾಪ್ನಗಳನನು ರಚಿಸನತತವ್ೆ. 

5. ಅರ್ಹತಾ ಕಂತೆಯಲ್ಲಲ ಉತಿತೀಣಹರಾಗಲ್ನ, ಪ್ರತಿ ತರಬೆೀತಿದಾರರನ ಆಯಾ ಅರ್ಹತಾ ಕಂತಯೆಲ್ಲಲ ನಮೂದಿಸಿದಂತೆ ಕನಿಷ್ಠ ಅಂಕಗಳನನು 
ಗಳಿಸಬೆೀಕನ. 
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ವಿತರಕ  
 

 

ಅನುಕ್ಲ್ಕ ಮ ಾಗಹ ದರ್ಶಹ 
 

 

  

ಮೌ ಲ್ಯ ಮಾ ಪ
ನ 

ಫ ಲಿತಾ ಂಶ 
ಕ್ಾ ಯ ಹ ಕ್ಷ ಮ ತ ಯ  ಮ ಾ ನ ದ ಂ ಡಗ ಳ ು ಒಟ ು ು 

ಅಂ ಕಗ ಳು 

ಅಂ ಕಗ ಳ  ರ್ಂ ಚಿಕ್  

ಗರಿ ಷ ಠ ಸಿದಾಧಂ ತ ಕ್ೌಶ ಲ್ಯ ಗ ಳು 

RAS/N 
0601 - ಮ ಾ ರಾ ಟ  
ಮತ ುಿ 
ವ್ ಾ ಯಪ ಾ ರಿೇಕರ ಣ  
ಉತ ಪ ನನ ಗ ಳ 
ಜ್ಞಾ ನದ  ಮ ೇಲ   
ನವಿ ೇಕರಿ ಸಲಾ ಗ ು
ವ ುದ ು 

ಕಾ.ಮಾ.1. ಪ್ರಸನತತ ಉತಪನು ಬಂಡವ್ಾಳ ಮತನತ ಉತಪನುದ ವಿವರಗಳೆ ಂದಿಗೆ ಸವಯಂ 
ನವಿೀಕೃತ ಜ್ಞಾನವನನು ಹೊಂದಿರಿ - ವ್ಾಯಕರಣಗಳು, ಬೆಲೆ ಅಂಕಗಳು ಮತನತ 
ಸವಂತ ಮತನತ ಸಪಧೆಹಯ ಉತಪನುಗಳ ರೂಪಾಂತರಗಳು ಮತನತ 
ನಿಯತಕಾಲ್ಲಕವ್ಾಗಿ ವಿವರಗಳನನು ನವಿೀಕರಿಸಿ. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

100 

 

10 

 

5 

 

5 

ಕಾ.ಮಾ.2. ಮಾಗಹವ್ಾರನ, ವಗಹವ್ಾರನ, ಮಳಿಗೆ ಪ್ರಕಾರದ ಯೀಜನೆಗಳ ಕನರಿತನ 
ನವಿೀಕೃತ ಜ್ಞಾನವನನು ಹೊಂದಿರಿ. 

10 5 5 

ಕಾ.ಮಾ.3. ಮಳಿಗೆಗಳ ಮೂಲ್ಕ ಸಂಬಂಧಿತ ಯೀಜನೆಗಳು ಯೀಜಿಸಲ್ನ ಮತನತ 
ಸರಿಯಾಗಿ ಬಳಸಿಕೊಳಳಲ್ನ ಕಲ್ಲಯಲ್ನ ಮೀಲ್ಲವಚಾರಕರಿಗೆ ಸೂಕತ ಮಾಹಿತಿಯನನು 
ನಿೀಡಿ. 

 

10 

 

5 

 

5 

ಕಾ.ಮಾ.4. ಬೆೀಡಿಕೆಯಿರನವ ಮಳಿಗೆಗಳನನು ಗನರನತಿಸಿ ಮತನತ ಪ್ರದಶಹನಗಳಿಗೆ 
ಇವುಗಳನನು ಒದಗಿಸಲ್ನ ಚಿಲ್ಲರೆ ವ್ಾಯಪಾರಿಗೆ ಮನವರಿಕೆ ಮಾಡಲ್ನ 
ಪ್ರಯತಿುಸಿ ಮತನತ ವ್ಾಯಪಾರಿೀಕರಣ ವಸನತಗಳ ಸರಿಯಾದ 
ನಿಯೀಜನೆಯ ಮೂಲ್ಕ ಹೆಚಿಿನ ಸರಕನ ಸ್ಾಗಿಸನವ ಕೊೀರಿಕೆ 
ಗೊೀಚರತಯೆನನು ಸ್ಾಧಿಸಿ. 

 

10 

 

5 

 

5 

ಕಾ.ಮಾ.5. ಪ್ತಿತಗೆ ಸನತತಲ್ಲನ ಪ್ರದೆೀಶದಲ್ಲಲ ಮತನತ ಪ್ತಿತಗೆ ಒಳಗೆ ವ್ಾಯಪಾರದ 
ಗನರನತನ ಇರನವ ವಸನತಗಳನನು ಹಾಕ್ತ. 

5 2.5 2.5 

ಕಾ.ಮಾ.6. ಗರಿಷ್ಠ ಸಂಖ್ೆಯಗಳನನು ಎದನರಿಸಲ್ನ ಉತಪನುಗಳ ಸಂಗರರ್ಣೆಯನನು 
ಹೆಚಿಿಸನವುದನ. 

5 2.5 2.5 

ಕಾ.ಮಾ.7. ಅಸತವಯಸತಗೊಂಡ ಜಾಗವನನು ತೆರವುಗೊಳಿಸಿ ಮತನತ ಸಂಸ್ೆೆಯ 
ಉತಪನುಗಳನನು ಸಂಗರಹಿಸನವ ಮೂಲ್ಕ ನೆೈಸಗಿಹಕ. 

10 5 5 

ಕಾ.ಮಾ.8. ಉತಪನುಗಳನನು ಪ್ರತಿಸಪಧಿಹ ವ್ಾಯಪಾರದ ಗನರನತಿನ ಪ್ಕಾದಲ್ಲಲ ಇರಿಸಿ 
ವಗಹ ಮತನತ ಸಪಧೆಹಯ ಅಕಾಪ್ಕಾವನನು ನಿವಹಹಿಸಿ. 

5 2.5 2.5 

ಕಾ.ಮಾ.9. ಹಾನಿಗೊಳಗಾದ ಪ್ರದಶಹನ ವಸನತಗಳನನು ಬದಲಾಯಿಸಿ. 5 2.5 2.5 

ಕಾ.ಮಾ.10. ಮಾನದಂಡಗಳ ಪ್ರಕಾರ ಸಪಧೆಹಯಂದಿಗೆ ಸವಂತ ಉತಪನುವನನು 
ಮಾನದಂಡ ಮಾಡಿ ಮತನತ ಮಳಿಗೆಯಲ್ಲಲ ಸವಂತ ಉತಪನುಗಳನನು 
ಲ್ಭ್ಯವ್ಾಗನವಂತೆ ಮಾಡಿ. 

 

10 

 

5 

 

5 

ಕಾ.ಮಾ.11. ಹೊಸ ಉತಪನುಗಳ ಅನನಯ ಮಾರಾಟದ ಬಂದನ ಅನನು ನಿರೂಪಿಸಿ - ಚಿಲ್ಲರೆ 
ವ್ಾಯಪಾರಿಗಳಿಗೆ ವ್ೆೈಶಿಷ್್ಯಗಳು ಮತನತ ಪ್ರಯೀಜನಗಳನನು ತಿಳಿಸಿ. 

10 5 5 

ಕಾ.ಮಾ.12. ಗಮನವಿಟನ್ ಶೆೀಖ್ರಣಾ ಘಟಕಗಳಿಗೆ ಖ್ರಿೀದಿ ಮಾಡಲ್ನ ಮಳಿಗೆಗಳಿಗೆ 
ಮನವರಿಕೆ ಮಾಡಲ್ನ ಪ್ರಿಣಾಮಕಾರಿ ಮಾರಾಟದ ಕರೆ ಮಾಡಿ. 

10 5 5 

 ಒ ಟು ು ರ ಾ.ಔ.ಮ ಾ ಒ ಟ ುು 100 50 50 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
 

  ಮ ೌ ಲ್ ಯ ಮ ಾ ಪ ನ  
ಫ ಲಿ ತಾ ಂ ಶ 

ಕ್ಾ ಯ ಹ ಕ್ಷ ಮ ತ ಯ  ಮ ಾ ನದ ಂ ಡ ಗ ಳ ು ಒ ಟ ುು  
ಅ ಂಕ ಗ ಳ ು 

ಅ ಂಕ ಗ ಳ ರ್ ಂ ಚಿಕ್   

ಗ ರಿ ಷ ಠ ಸಿದಾಧಂತ ಕ್ೌಶ ಲ್ ಯ ಗ ಳ ು 

RAS/N0602: ಪ ಾ ರ 
ಮತ ುಿ 
ಉತ ಾ ಪದ ಕ ತ ಯ  
ಗ ುರಿಗ ಳ ು ಮ ತು ಿ
ಅ ದ ನುನ  ಸ ಾ ಧಿ ಸಲ್ು  
ಕರಮಗ ಳ ಬಗ  ೆ 
ಸಂ ಪ ್ ಣ ಹ 
ತಿಳು ವ ಳಿಕ್  ಯ ನ ುನ  
ಹ ್ ಂದಿ ರಿ 

ಕಾ.ಮಾ.1. ಮಸೂದೆಗಳ ಕಡಿತ, ರೆೀಖ್ೆಗಳ ಕಡಿತ, ಸರಾಸರಿ ಮಸೂದೆ 
ಮೌಲ್ಯ ಮತನತ ವಿಶಿಷ್್ ಮಳಿಗೆಗಳ ಮಸೂದೆಗಾಗಿ ಎಲಾಲ 
ಮಾರಾಟದ ಉದೆದೀಶಗಳು ಮತನತ ಗನರಿಗಳನನು ತಿಳಿದನಕೊಳಿಳ. 

 

100 

 

10 

 

5 

 

5 

ಕಾ.ಮಾ.2. ಇಲ್ಲಲಯವರೆಗೆ ಗನರಿ ವಿರನದಧ ಸ್ಾಧನೆಯ ಬಗೆೆ ತಿಳಿದಿರಲ್ಲ ಮತನತ 
100% ಗನರಿ ಸ್ಾಧನೆಗೆ ಶರಮಿಸಬೆೀಕನ. 

10 5 5 

ಕಾ.ಮಾ.3. ಮಾರನಕಟ್ೆ್ ಯೀಜಕರನ ಮತನತ ಮಾರನಕಟ್ೆ್ಯ ಭೆೀಟಿಯ 
ಮೊದಲ್ನ ಮಾಡಿದ ಯೀಜನೆಗಳನನು ಹೊರಲ್ನ ಮತನತ 
ಮಳಿಗೆ ಮೂಲ್ಕ ನಿದಿಹಷ್್ ವಗಹ/ ಶೆೀಖ್ರಣಾ ಘಟಕಗಳ 
ಮಾರಾಟದ ಕೆೀಂದಿರೀಕೃತ ವಿಭಾಗಗಳು ಮತನತ ಯೀಜನೆಗಳ 
ಬಗೆೆ ತಿಳಿದಿರಲ್ಲ. 

 

10 

 

5 

 

5 

ಕಾ.ಮಾ.4. ವಗಹ ಮತನತ ಮಳಿಗೆಗಳ ಪ್ರಕಾರ 
ಮಸೂದೆಗಳನನುಖ್ಚಿತಪ್ಡಿಸಿಕೊಳಿಳ. 

5 2.5 2.5 

ಕಾ.ಮಾ.5. ವಗಹ ಮತನತ ಮಳಿಗೆಗಳ ಪ್ರಕಾರ ಮಸೂದೆಗಳನನು 
ಖ್ಚಿತಪ್ಡಿಸಿಕೊಳಿಳ. 

5 2.5 2.5 

ಕಾ.ಮಾ.6. ವಗಹವ್ಾರನ ಮತನತ ಮಳಿಗೆವ್ಾರನ ಮಸೂದೆಗಳ ಗನರಿಗಳನನು 
ಮಾಗಹದಲ್ಲಲ ಪ್ೂರೆೈಸಲಾಗಿದೆ ಎಂದನ 
ಖ್ಚಿತಪ್ಡಿಸಿಕೊಳುಳವುದನ. 

10 5 5 

 ಕಾ.ಮಾ.7. ಮಳಿಗೆ ಪ್ರಕಾರ ಮತನತ ಅದರ ಸಂಬಂಧಿತ ವ್ಾಯಪಾರ 
ಮಾಗಹ ಕನರಿತನ ಮಾಹಿತಿಯನನು ನವಿೀಕರಿಸಿ. 

5 2.5 2.5 

 ಕಾ.ಮಾ.8. ಲ್ಭ್ಯತೆಯ ಮಾನದಂಡಗಳ ಪ್ರಕಾರ ಹೊಸ ಉಡಾವಣಾ 
ಉತಪನುಗಳ ಲ್ಭ್ಯತೆಯನನು ಖ್ಚಿತಪ್ಡಿಸಿಕೊಳಿಳ. 

5 2.5 2.5 

 ಕಾ.ಮಾ.9. ಉಡಾವಣಾ ಗನರಿಗಳನನು ಸ್ಾಧಿಸಲ್ನ ನಷ್್ ಮತನತ ಮಳಿಗೆಗೆ 
ಬನದಿಧವಂತ ಗನರಿಗಳನನು ಹೊಂದಿಸಿ. 

5 2.5 2.5 

 ಕಾ.ಮಾ.10. ವಿತರಕ ಬಂದನವಿನಲ್ಲಲ ಪ್ರತಿ ಶೆೀಖ್ರಣಾ ಘಟಕದ 
ದೆೈನಂದಿನ ಸ0ಗರರ್ವನನು ಪ್ರಿಶಿೀಲ್ಲಸಿ. 

 5 2.5 2.5 

 ಕಾ.ಮಾ.11. ಗೆನಿಂದ ಮಾರಾಟವನನು ಅಂದಾಜನ ಮಾಡಿ ಮತನತ ಕೆೈಯಲ್ಲಲ 
ಲ್ಭ್ಯವಿರನವ ಸ0ಗರರ್ದ ಅನನಗನಣವ್ಾಗಿ ಸರಕನ ಒದಗಿಸನವ 
ಕೊೀರಿಕೆ ಅನನು ಅತನಯತತಮವ್ಾಗಿಸಿಕೊಳಿಳ.  

 5 2.5 2.5 
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ವಿತರಕ  
 

 

ಅನುಕ್ಲ್ಕ ಮ ಾಗಹ ದರ್ಶಹ 
 

  ಮ ೌ ಲ್ ಯ ಮ ಾ ಪ ನ  
ಫ ಲಿ ತಾ ಂ ಶ ಕ್ಾ ಯ ಹ ಕ್ಷ ಮ ತ ಯ  ಮ ಾ ನದ ಂ ಡ ಗ ಳ ು 

ಒ ಟ ುು  ಅ ಂ ಕಗ ಳ ು ಅ ಂಕ ಗ ಳ ರ್ ಂ ಚಿಕ್   

ಗ ರಿ ಷ ಠ ಸಿದಾಧಂತ ಕ್ ೌಶಲ್ಯಗಳು 

 ಕಾ.ಮಾ.12. ಮೀಲ್ಲವಚಾರಕರೊಂದಿಗೆ ಸಮನವಯಗೊಳಿಸಿ ಮತನತ 
ಸಂಗರರ್ಣಾಮನಕಾತಯವ್ಾಗಿರನವ ಶೆೀಖ್ರಣಾ ಘಟಕಗಳ ಕ್ತರಯಾ 
ಯೀಜನೆ ಕನರಿತನ ಚಚಿಹಸಿ.  

 5 2.5 2.5 

ಕಾ.ಮಾ.13. ಮಾರಾಟದ ಸರಕನ ಒದಗಿಸನವ ಕೊೀರಿಕೆ ವಸನತಗಳಿಗಾಗಿ ಲ್ಭ್ಯವಿರನವ 
ಸಂಗರರ್ಣಾವನನು ಪ್ರಿಶಿೀಲ್ಲಸಿ. 

5 2.5 2.5 

ಕಾ.ಮಾ.14. ಮಿೀಸಲ್ನಗಳಿಗಾಗಿ ಗೊೀದಾಮಿನಲ್ಲಲ ಲ್ಭ್ಯವಿರನವ 
ಸಂಗರರ್ಣಾಗಳನನು ಪ್ರಿಶಿೀಲ್ಲಸಿ. 

5 2.5 2.5 

ಕಾ.ಮಾ.15. ವಿದಾಯರ್ಹತೆಗಳ ಹೆೀಳಿಕೆ ಪ್ರಕಾರ ಎಲಾಲ ವ್ಾಯಪಾರದ ಗನರನತನ 
ಇರನವ ಮತನತ ಸರಕನ ಒದಗಿಸನವ ಕೊೀರಿಕೆಗಾಗಿ ಸಂಗರರ್ 
ಪ್ರಿಶಿೀಲ್ಲಸಿ. 

10 5 5 

 ಒಟನ್ ರಾ.ಔ.ಮಾ ಒಟನ್ 100 50 50 

RAS / N0603 
ಪರಿ ಣಾ ಮ ಕ್ಾ ರಿ 
ಮಾ ರಾ ಟ ದ  ಕ ರ  
ಮಾ ಡಲ್ ು  
ರ್ ಂತಗ ಳನುನ 
ತಿಳಿ ಯಿರಿ 

ಕಾ.ಮಾ.1. ಪ್ರಸನತತ ಸಂಗರರ್ಣಾ ಮತನತ ಮಳಿಗೆಗಳ ಮಾರಾಟವನನು 
ವಿಶೆಲೀಷ್ಟ್ಸಿ.ಅಗತಯಕೆಾ ಅನನಗನಣವ್ಾಗಿ ಅತನಯತತಮ ಆದೆೀಶಕಾಾಗಿ ಚಿಲ್ಲರೆ 
ವ್ಾಯಪಾರಿಗಳಿಗೆ ಸಲ್ಹೆ ನಿೀಡನವುದನ ಮತನತ ಯೀಜಿತ 
ಮಾರಾಟವ್ಾಗಿದೆ ಮತನತ ಸಂಗರರ್ ಮಳಿಗೆಗಳನನು ತಪಿಪಸಲ್ನ 
ಕಾಯಿದರಿಸನವ ಸಂಗರರ್ಗಳ ಅಗತಯವಿದೆ. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

100 

 
4 

 
2 

 
2 

ಕಾ.ಮಾ.2. ಶಿಫಾರಸನಗಳು ಚಿಲ್ಲರೆ ಮಾರಾಟಗಾರರ ಮಾರಾಟವನನು ಹೆೀಗೆ 
ಹೆಚಿಿಸನತತವ್ೆ ಎಂಬನದನನು ವಿವರಿಸಿ. 

4 2 2 

ಕಾ.ಮಾ.3. ಸಣಣ ಮತನತ ಸಂಕ್ಷಿಪ್ತ ರಿೀತಿಯಲ್ಲಲ ಚಿಲ್ಲರೆ ವ್ಾಯಪಾರಿಗಳಿಗೆ 
ಸ್ೆೀರಿಕೊಳುಳವ ಎಲಾಲ ಪ್ರಯೀಜನಗಳನನು ಸಂವರ್ನ ಮಾಡಿ. 

4 2 2 

ಕಾ.ಮಾ.4. ಚಿಲ್ಲರೆ ವ್ಾಯಪಾರಿಗಳ ಅಗತಯಗಳನನು ಪ್ರಿಗಣಿಸಿ ಮನಕತ ಪ್ರಶೆುಗಳನನು 
ಕೆೀಳುವುದನ ಹಾಗೂ ಚಿಲ್ಲರೆ ವ್ಾಯಪಾರಿ ಖ್ರಿೀದಿಯ ಸಲ್ಹೆಯನನು 
ಸಿವೀಕರಿಸಲ್ನ ಕಾರಣವ್ಾಗನತತದೆ. 

 
4 

 
2 

 
2 

ಕಾ.ಮಾ.5. ಮಳಿಗೆಯ ಸ್ಾಮರ್ಥಯಹವನನು ಅಳಯೆನವ ನಂತರ ಸಂಬಂಧಿತ 
ಯೀಜನೆಗಳು ಚಿಲ್ಲರೆ ವ್ಾಯಪಾರಿಗಳ ೆಂದಿಗೆ ಚಚಿಹಸಲಾಗಿದೆ 
ಎಂದನ ಖ್ಚಿತಪ್ಡಿಸಿಕೊಳಿಳ. 

 
4 

 
2 

 
2 

ಕಾ.ಮಾ.6. ಸಪಧೆಹಯ ಯೀಜನೆಗಳನನು ವಿಶೆಲೀಷ್ಟ್ಸಿ ಮತನತ ಸಂಸ್ೆೆಯ 
ಯೀಜನೆಗಳ ಮೀಲೆ ರ್ತೊೀಟಿ ಸ್ಾಧಿಸಿ ಸಪಧೆಹಗೆ ಹೊೀಲ್ಲಸಿದರೆ 
ಮಾರಾಟವನನು ಹೆಚಿಿಸನತತದೆ. 

 
4 

 
2 

 
2 

ಕಾ.ಮಾ.7. ಚಿಲ್ಲರೆ ಮಾರಾಟ ಮಳಿಗೆಯಲ್ಲಲ ಈಗಾಗಲೆೀ ಲ್ಭ್ಯವಿರನವ ಸವಂತ 
ವ್ಾಯಪಾರದ ಗನರನತಿನಲ್ಲಲ ರ್ತೊೀಟಿ ಸ್ಾಧಿಸನವ ಮೂಲ್ಕ ಶೆರೀಣಿಯ 
ಮಾರಾಟವನನು ಖ್ಚಿತಪ್ಡಿಸಿಕೊಳಿಳ ಮತನತ ಮಳಿಗೆಗಳಲ್ಲಲ 
ಬಂಡವ್ಾಳ ಉಪ್ಸಿೆತಿಯನನು ಬಲ್ಪ್ಡಿಸಿ. 

 
4 

 
2 

 
2 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
 

  
ಮ ೌ ಲ್ ಯ ಮ ಾ ಪ ನ  

ಫ ಲಿ ತಾ ಂ ಶ ಕ್ಾ ಯ ಹ ಕ್ಷ ಮ ತ ಯ  ಮ ಾ ನದ ಂ ಡ ಗ ಳ ು ಒ ಟ ುು  
ಅ ಂಕ ಗ ಳ ು 

ಅ ಂಕ ಗ ಳ ರ್ ಂ ಚಿಕ್   

ಗ ರಿ ಷ ಠ ಸಿದಾಧಂತ ಕ್ ೌಶಲ್ಯಗ
ಳ ು 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ಕಾ.ಮಾ.8. ಕೆೈಗಣಕ ಸ್ಾಧನದಲ್ಲಲ ಮಾಗಹ ಪ್ಟಿ್ ಮತನತ ಮಳಿಗೆಗಳ ಪ್ಟಿ್ 
ಮತನತ ಅದರ ಬಳಕೆ. 

 
4 2 2 

ಕಾ.ಮಾ.9. ಉತಪನು ಪ್ಟಿ್ ಮತನತ ಯೀಜನೆಯ ವಿವರಗಳು ಕೆೈಗಣಕದಲ್ಲಲ 
ಲ್ಭ್ಯವಿದೆ. 4 2 2 

ಕಾ.ಮಾ.10. ಕೆೈಗಣಕದಲ್ಲಲ ಸರಕನ ಒದಗಿಸನವ ಕೊೀರಿಕೆಗಳನನು ಸಿವೀಕರಿಸನವ 
ಪ್ರಕ್ತರಯೆ. 4 2 2 

ಕಾ.ಮಾ.11. ಕೆೈಗಣಕದಲ್ಲಲವರದಿಗಳು ಲ್ಭ್ಯವಿವ್ೆ- ಸ್ಾರಾಂಶ ವರದಿಗಳು / 
ಉತಾಪದಕತೆಯ ವರದಿಗಳು. 4 2 2 

ಕಾ.ಮಾ.12. ಚಿಲ್ಲರೆ ವ್ಾಯಪಾರಿ ಸಮಿೀಕ್ಷೆ ವ್ೆೈಶಿಷ್್ಯಗಳು ಕೆೈಗಣಕದಲ್ಲಲ ಲ್ಭ್ಯವಿದೆ. 4 2 2 
ಕಾ.ಮಾ.13. ಸರಿಯಾಗಿ ಜೊೀಡಣೆ ಆಗನವ ಪ್ರಕ್ತರಯೆಯನನು 

ಅನನಸರಿಸಲಾಗಿದೆ ಎಂದನ ಖ್ಚಿತಪ್ಡಿಸಿಕೊಳಿಳ.  4 2 2 

ಕಾ.ಮಾ.14. ಸಂಗರರ್ಣಾ ಭೌತಿಕ ಸಿೆತಿ ಮತನತ ತಾಜಾತನವನನು ಪ್ರಿಶಿೀಲ್ಲಸಿ. 4 2 2 
ಕಾ.ಮಾ.15. ಮೊದಲ್ನ ತಯಾರಿಸಿದನ ಮೊದಲ್ನ ಮಾರಾಟದ ಕಾಯೆದ 

ಪ್ರಕಾರ ಸಂಗರರ್ವನನು ಜೊೀಡಿಸಿ ಮತನತ ಮೊದಲ್ನ ತಯಾರಿಸಿದನ 
ಮೊದಲ್ನ ಮಾರಾಟದ ಕಾಯೆದ ಬಗೆೆ ಚಿಲ್ಲರೆ ವ್ಾಯಪಾರಿಗಳಿಗೆ ಶಿಕ್ಷಣ 
ನಿೀಡಿ. 

4 2 2 

ಕಾ.ಮಾ.16. ಸಂಗರರ್ಣಾಗಳ ಚಲ್ನೆಯನ ತನಂಬಾ ಕಡಿಮ ಇರನವ 
ಮಳಿಗೆಗಳಲ್ಲಲ ಸಂಗರರ್ಣಾ ತಿರನಗನವಿಕೆಯನನು ಮಾಡಿ. 4 2 2 

ಕಾ.ಮಾ.17. ಸಂಗರರ್ವ್ಾದ ಸರಕನ ಚಲ್ನೆ ತನಂಬಾ ಕಡಿಮಯಿದದಲ್ಲಲ 
ಸಂಗರರ್ತಿರನಗನವಿಕೆಯನನು ಬಳಸಿ. 4 2 2 

ಕಾ.ಮಾ.18. ಹಾನಿಗೊಳಗಾದ ಅರ್ಥವ್ಾ ಅವಧಿ ಮಿೀರಿದ ಸರಕನಗಳನನು 
ತಾಜಾ ಸರಕನಗಳ ೆಂದಿಗೆ ಬದಲಾಯಿಸಿ ಮತನತ ಕೆೈಗಣಕದಲ್ಲಲ 
ಹಾನಿಗೊಳಗಾದ ಸರಕನಗಳ ಬಗೆೆ ಮಾಹಿತಿಯನನು ನಮೂದಿಸಿ. 

2 1 1 

ಕಾ.ಮಾ.19. ಪ್ರಿಣಾಮಕಾರಿ ಮಾರಾಟ ಕರೆಗಾಗಿ ಆಹಾಲದಕರ ವಯಕ್ತತತವವನನು 
ಕಾಪಾಡಿಕೊಳುಳವುದನ ಅತಯಗತಯ. (ಶನದಧ ಮತನತ ಇಸಿಿ ಮಾಡಿದ 
ಬಟ್ೆ್ಗಳು, ಮನಖ್ದಲ್ಲಲ ನಗನ) 

4 2 2 

ಕಾ.ಮಾ.20. ಚಿಲ್ಲರೆ ವ್ಾಯಪಾರಿ/ ಮಳಿಗೆ ಮಾಲ್ಲೀಕರಿಂದ ಸೂಕತ ಅಂತರವನನು 
ಕಾಪಾಡಿಕೊಳಿಳ. 4 2 2 

ಕಾ.ಮಾ.21. ಚಿಲ್ಲರೆ ವ್ಾಯಪಾರಿಯಂದಿಗೆ ಮಾತನಾಡನವ್ಾಗ ಸರಿಯಾದ 
ಭ್ಂಗಿಯನನು ಕಾಪಾಡಿಕೊಳಿಳ ಅರ್ಥವ್ಾ ಕೆೈಗಳನನು ಜೆೀಬನಲ್ಲಲ 
ಇರಿಸಬೆೀಡಿ ಅರ್ಥವ್ಾ ಭ್ನಜಗಳನನು ಬಗಿೆಸಬೆೀಡಿ. 

2 1 1 
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ವಿತರಕ  
 

 

ಅನುಕ್ಲ್ಕ ಮ ಾಗಹ ದರ್ಶಹ 
 

  
ಮ ೌ ಲ್ ಯ ಮ ಾ ಪ ನ  

ಫ ಲಿ ತಾ ಂ ಶ 
 

ಕ್ಾ ಯ ಹ ಕ್ಷ ಮ ತ ಯ  ಮ ಾ ನದ ಂ ಡ ಗ ಳ ು 
ಒ ಟ ುು  

ಅ ಂಕ ಗ ಳ ು 
ಅ ಂಕ ಗ ಳ ರ್ ಂ ಚಿಕ್   

ಗ ರಿ ಷ ಠ ಸಿದಾಧಂತ ಕ್ ೌಶಲ್ಯಗಳು 

 ಕಾ.ಮಾ.22 ಚಿಲ್ಲರೆ ವ್ಾಯಪಾರಿಯನನು ಕೆರಳಿಸನವ ಯಾವುದೆೀ ಕಾಯಹದಲ್ಲಲ 
ಪಾಲೂೆೆಳಳಬೆೀಡಿ. 

 2 1 1 

ಕಾ.ಮಾ.23. ತೊದಲ್ನವಿಕೆ ಅರ್ಥವ್ಾ ಹಿಂಜರಿಕೆಯಿಲ್ಲದ ೆಮೃದನವ್ಾದ 
ಸವರದಲ್ಲಲ ಸಪಷ್್ವ್ಾಗಿ ಮಾತನಾಡಿ 

4 2 2 

ಕಾ.ಮಾ.24.  ಚಿಲ್ಲರೆ ವ್ಾಯಪಾರಿಯಂದಿಗೆ ಸರಿಯಾದ ಕಣಿಣನ 
ಸಂಪ್ಕಹವನನು ಕಾಪಾಡಿಕೊಳಿಳ. 

2 1 1 

ಕಾ.ಮಾ.25. ಪ್ರತಿ ಶೆೀಖ್ರಣಾ ಘಟಕ ಬೆೀಡಿಕೆಯ ವಿರನದಧ ಬೆೀಡಿಕೆಯ 
ಪ್ರಮಾಣವನನು ನಮೂದಿಸಿ. 

4 2 2 

ಕಾ.ಮಾ.26. ಬೆೀಡಿಕೆಯನನು ಸಲ್ಲಲಸಿ ಮತನತ ಅದರ ಸ್ಾರಾಂಶವನನು 
ಪ್ರಿಶಿೀಲ್ಲಸಿ. 

4 2 2 

ಕಾ.ಮಾ.27. ಸರಕನ ಒದಗಿಸನವ ಬೆೀಡಿಕೆಯ ಮೌಲ್ಯವನನು ಚಿಲ್ಲರೆ 
ವ್ಾಯಪಾರಿಗೆ ತಿಳಿಸಿ. 

4 2 2 

 ಒಟುು ರಾ .ಔ . ಮಾ 
ಒ ಟುು 

100 50 50 

RAS/N0604: 
ಒ ಂದ ು  ಮಳಿಗ ಯ  
ಜ ಮಾ  ನಿ ವ ಹರ್ ಣ  
ಅ ನುನ  ಸಿ ವೇಕರಿ ಸುವ  
ಮತ ುಿ 
ಪ ಾ ವ ತಿಸ ುವ  
ಎ ರಡ ನ ್ನ  
ನಿವ ಹ ಹಿ ಸುವ  
ಸಾ ಮ ರ್ಥಯಹವ ನುನ  
ಅ ಭಿವ ೃದಿಧ ಪಡಿ ಸಿ. 

ಕಾ.ಮಾ.1. ಪ್ರತಿದಿನ ವಿತರಣಾ ಸೆಳದಿಂದ ಹೊಡೆತದ ಸಂಗರರ್ದ ಬಾಕ್ತ 
ಇರನವ ಸರಕನಪ್ಟಿ್ ಮಾಡನವ ಮೊದಲ್ನ. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

100 

 
4 

 
2 

 
2 

ಕಾ.ಮಾ.2. ಚಿಲ್ಲರೆ ವ್ಾಯಪಾರಿ ಮಸೂದೆಗಳ ಸ್ಾಲ್ದ ಮಾಹಿತಿಯನನು 
ಸಂಗರಹಿಸಿ ಮತನತ ಅದಕೆಾ ಅನನಗನಣವ್ಾಗಿ ಹೊಡೆತದ 
ಉದೆದೀಶಗಳನನು ಪ್ಡೆಯಿರಿ. 

4 2 2 

ಕಾ.ಮಾ.3. ಬಾಕ್ತಯಿರನವ ಪ್ರದಶಹನ ಪಾವತಿಗಳ ಬಗೆೆ ನಿಗಾ ಇರಿಸಿ 
ಮತನತ ವಿತರಕರನ ಮತನತ ಸಂಸ್ೆೆಯ ಪ್ರತಿನಿಧಿಯನ ಸಿೆತಿಯ ಬಗೆೆ 
ತಿಳಿದಿರಲ್ಲ. 

4 2 2 

ಕಾ.ಮಾ.4. ಬಾಕ್ತ ಇರನವ ವಿತರಣೆಯಿಂದಾಗಿ ಸಮಸ್ೆಯಗಳನನು ಪ್ರಿರ್ರಿಸಿ 
ಮತನತ ವಿತರಕರನ ಮತನತ ಸಂಸ್ೆೆಯ ಪ್ರತಿನಿಧಿಗಳಿಗೆ ಸಿೆತಿಯ ಬಗೆೆ 
ತಿಳಿದಿರಲ್ಲ. 

 
4 

 
2 

 
2 

ಕಾ.ಮಾ.5. ಸಿವೀಕೃತಿಗಳು ಮತನತ ಪಾವತಿಸಬೆೀಕಾದವುಗಳನನು ಮಳಿಗೆಗಳಿಗೆ 
ಸಮನವಯಗೊಳಿಸಿ ಮತನತ ಈ ಸಮಸ್ೆಯಗಳ ಕನರಿತನ ಗಾರರ್ಕರ 
ಎಲಾಲ ಪ್ರಶೆುಗಳನನು ಪ್ರಿರ್ರಿಸಿ. 

 
4 

 
2 

 
2 

 ಒಟುು ರಾ.ಔ.ಮ ಾ 
ಒ ಟುು 

100 50 50 
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ವಿತರಕ ಮಾರಾಟಗಾರ 
 

 

  

ಮೌಲ್ಯಮಾಪನ 
ಫಲಿತಾಂಶ ಕ್ಾಯಹಕ್ಷಮ ತ ಯ ಮಾನದಂಡಗಳ ು 

ಒಟ ುು 
ಅಂಕಗಳು 

ಅಂಕಗಳ ರ್ಂಚಿಕ್  
ಗರಿ ಷಠ ಸಿದಾಧಂತ ಕ್ೌಶಲ್ಯ ಗಳು 

RAS / N0605 
ವ್ ಾ ಯಪ ಾ ರದ  ್ಂ ದಿ ಗ  
ಉತ ಿ ಮ  ವ್  ೈ ಯ ಕ್ತಕಿ  
ಸಂ ಬಂಧ ವ ನುನ  
ನಿ ರ್ಮಹ ಸುವ  
ಪರ ಯ ೇ ಜನ ಗ ಳನ ುನ  
ಶ್ಾ ಲಘಿ ಸಲ್ ು ಕ ಲಿ ಯಿ ರಿ 
ಮತ ುಿ 
ಆ ಕ್ ೇ ಪ ಣ ಗ ಳನುನ 
ನಿಭ ಾ ಯಿ ಸುವ  
ವಿ ಧ ಾ ನಗ ಳ ು ಮತ ುಿ 
ಆ ಮ ್ ಲ್ ಕ 
ಪರಿ ಹಾ ರವ ನ ುನ  
ನಿೇಡ ುವ ುದ ು. 

ಕಾ.ಮಾ.1. ಸಮಯಪಾಲ್ನೆ, ಕರಮಬದಧತೆ, ಸ್ೌಜನಯ, ನಡವಳಿಕೆ ಮತನತ 
ಚಿಲ್ಲರೆ ವ್ಾಯಪಾರವನನು ಹೆಚಿಿಸನವ ಮತನತ ಮಳಿಗೆಯ 
ನೊೀಟವನನು ಉನುತಿೀಕರಿಸನವ ಆಸಕ್ತತಯ ಆಧಾರದ ಮೀಲ ೆ
ವ್ಾಯಪಾರದೂೆಂದಿಗೆ ಬಾಂಧವಯವನನು ಹೆಚಿಸಿಿಕೊಳಿಳ. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

     100 

 

20 

 

10 

 

10 

ಕಾ.ಮಾ.2. ಚಿಲ್ಲರೆ ವ್ಾಯಪಾರಿಗಳಿಗೆ ತಾಳೆೆಯಿಂದ ಅವರ 
ಅಗತಯತೆಗಳನನು ಮತನತ ಸಮಸ್ೆಯಗಳನನು ಅರ್ಥಹಮಾಡಿಕೊಳಿಳ. 

20 10 10 

ಕಾ.ಮಾ.3. ಚಿಲ್ಲರೆ ಸಮಸ್ೆಯಗಳು ಮತನತ ಕನಂದನಕೊರತೆಗಳ ಬಗೆೆ 
ಸಪಷ್ಟ್್ೀಕರಣವನನು ಪ್ಡೆಯಲ್ನ ಮನಕತ/ಮನಚಿದಿ ಪ್ರಶೆುಗಳನನು 
ಬಳಸಿ. 

 

20 

 

10 

 

10 

ಕಾ.ಮಾ.4. ಚಿಲ್ಲರೆ ಮಾರಾಟಗಾರರನ ಮಾರಾಟದಿಂದ ಹೊಂದಿರನವ 
ಪ್ರಯೀಜನಗಳನನು ವಿವರಿಸಿ. 

20 10 10 

ಕಾ.ಮಾ.5. ಆಕ್ಷೆೀಪ್ಣೆಯನನು ನಿಭಾಯಿಸಿ ಮತನತ ಸಮಸ್ೆಯಗಳನನು ಸವತಃ 
ಪ್ರಿರ್ರಿಸಿ / ಅವರ ವ್ಾಯಪಿತಯನನು ಮಿೀರಿದ ಆಕ್ಷೆೀಪ್ ಇದದಲ್ಲ 
ಅವರ ಮೀಲ್ಲವಚಾರಕರಗೆ ಕೂಡಲೀೆ ತಿಳಿಸಿ. 

 

20 

 

10 

 

10 

  ರಾ. ಔ.ಮ ಾ 
ಒಟುು 

100 50 50 

  ಅ.ಕ ಂ ಒ ಟ ುು 100 50  50 
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